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一、重要提示

本半年度报告摘要来自半年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应当到证监会

指定媒体仔细阅读半年度报告全文。

所有董事均已出席了审议本报告的董事会会议。

非标准审计意见提示

□适用 √不适用

董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案

□适用 √不适用

公司计划不派发现金红利，不送红股，不以公积金转增股本。

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案

□适用 √不适用

二、公司基本情况

1、公司简介

股票简称 方大集团、方大B 股票代码 000055、200055

股票上市交易所 深圳证券交易所

变更前的股票简称（如有） 无

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表

姓名 叶志青 郭凌晨

办公地址 深圳市南山区龙珠四路2号方大城T1栋39层 深圳市南山区龙珠四路2号方大城T1栋39层

电话 86(755)26788571转6622 86(755)26788571转6622

电子信箱 zqb@fangda.com zqb@fangda.com

2、主要会计数据和财务指标

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据

□是 √否

本报告期 上年同期 本报告期比上年同期增减

营业收入（元） 1,551,057,757.28 1,598,286,450.04 -2.95%

归属于上市公司股东的净利润（元） 54,501,089.34 17,289,598.23 215.22%

归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润

（元）

49,718,847.69 14,383,496.33 245.67%

经营活动产生的现金流量净额（元） 7,667,221.67 -266,347,227.85 102.88%

基本每股收益（元/股） 0.0508 0.0161 215.53%

稀释每股收益（元/股） 0.0508 0.0161 215.53%

加权平均净资产收益率 0.98% 0.28% 0.70%

本报告期末 上年度末

本报告期末比上年度末增

减

总资产（元） 12,270,886,027.75 12,575,400,067.75 -2.42%

归属于上市公司股东的净资产（元） 5,547,312,310.75 5,559,285,130.74 -0.22%

3、公司股东数量及持股情况

单位：股

报告期末普通股股东总数 44,124

报告期末表决权恢复的优先股股东总数 （如

有）

0

前10名股东持股情况（不含通过转融通出借股份）

股东名称 股东性质 持股比例 持股数量 持有有限售条件的股份数量

质押、标记或冻结情况

股份状态 数量

深圳市邦林科

技发展有限公

司

境内非国有法

人

11.11% 119,332,846 0 不适用 0

盛久投资有限

公司

境外法人 10.94% 117,454,303 0 不适用 0

方威 境内自然人 4.39% 47,126,039 0 不适用 0

许磊 境内自然人 1.40% 15,000,000 0 不适用 0

许喆 境内自然人 1.16% 12,500,000 0 不适用 0

周友明 境内自然人 0.70% 7,508,210 0 不适用 0

申万宏源证券

(香港) 有限公

司

境外法人 0.55% 5,943,171 0 不适用 0

熊建明 境内自然人 0.48% 5,110,257 3,832,693 不适用 0

GUOTAI�

JUNAN�

SECURITIES

（HONG�

KONG）

LIMITED

境外法人 0.37% 4,026,226 0 不适用 0

上海银叶投资

有限公司－银

叶量化对冲 1

期私募证券投

资基金

其他 0.33% 3,575,500 0 不适用 0

上述股东关联关系或一致行动

的说明

上述股东中，深圳市邦林科技发展有限公司、盛久投资有限公司与熊建明为一致行动人。 其他股东未通知本公司

是否存在关联关系或一致行动人关系。

参与融资融券业务股东情况说

明（如有）

方威通过中信证券股份有限公司客户信用交易担保证券账户持有公司47,126,039股；

许磊通过国联民生证券股份有限公司客户信用交易担保证券账户持有公司15,000,000股；

许喆通过国联民生证券股份有限公司客户信用交易担保证券账户持有公司12,000,000股；

上海银叶投资有限公司－银叶量化对冲1期私募证券投资基金通过湘财证券股份有限公司客户信用交易担

保证券账户持有公司3,575,500股；

李浩通过国泰海通证券股份有限公司客户信用交易担保证券账户持有公司3,518,300股。

持股5%以上股东、前10名股东及前10名无限售流通股股东参与转融通业务出借股份情况

□适用 √不适用

前10名股东及前10名无限售流通股股东因转融通出借/归还原因导致较上期发生变化

□适用 √不适用

4、控股股东或实际控制人变更情况

控股股东报告期内变更

□适用 √不适用

公司报告期控股股东未发生变更。

实际控制人报告期内变更

□适用 √不适用

公司报告期实际控制人未发生变更。

5、公司优先股股东总数及前10名优先股股东持股情况表

□适用 √不适用

公司报告期无优先股股东持股情况。

6、在半年度报告批准报出日存续的债券情况

□适用 √不适用

三、重要事项

详见公司《2026�年半年度报告》全文中的第五节“重要事项” 。

方大集团股份有限公司

法定代表人：熊建明

2026年8月25日

一、重要提示

本半年度报告摘要来自半年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及

未来发展规划，投资者应当到证监会指定媒体仔细阅读半年度报告全文。

所有董事均已出席了审议本报告的董事会会议。

非标准审计意见提示

□适用 √不适用

董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案

□适用 √不适用

公司计划不派发现金红利，不送红股，不以公积金转增股本。

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案

□适用 √不适用

二、公司基本情况

1、公司简介

股票简称 光威复材 股票代码 300699

股票上市交易所 深圳证券交易所

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表

姓名 王颖超 孙慧敏

电话 0631-5298586 0631-5298586

办公地址 威海市高区天津路-130号 威海市高区天津路-130号

电子信箱 info@gwcfc.cn info@gwcfc.cn

2、主要会计数据和财务指标

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据

□是 √否

本报告期 上年同期 本报告期比上年同期增减

营业收入（元） 1,318,778,778.14 1,200,796,145.67 9.83%

归属于上市公司股东的净利润（元） 198,830,963.97 269,447,033.15 -26.21%

归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润

（元）

183,761,487.48 245,615,618.44 -25.18%

经营活动产生的现金流量净额（元） -114,043,692.93 307,006,747.84 -137.15%

基本每股收益（元/股） 0.241 0.3241 -25.64%

稀释每股收益（元/股） 0.241 0.3241 -25.64%

加权平均净资产收益率 3.44% 4.76% -1.32%

本报告期末 上年度末

本报告期末比上年度末增

减

总资产（元） 9,138,032,080.81 9,015,931,390.88 1.35%

归属于上市公司股东的净资产（元） 5,467,542,336.72 5,686,124,820.70 -3.84%

3、公司股东数量及持股情况

单位：股

报 告 期 末

普 通 股 股

东总数

97,064

报告期末表决权恢复的

优先股股东总数（如有）

0

持有特别表决权股份的

股东总数（如有）

0

前10名股东持股情况（不含通过转融通出借股份）

股东名称 股东性质 持股比例 持股数量

持有有限售条件的股份

数量

质押、标记或冻结情况

股份状态 数量

威 海 光 威

集 团 有 限

责任公司

境 内 非 国

有法人

36.04% 299,641,585 0 不适用 299,641,585

华 泰 证 券

股 份 有 限

公 司 － 鹏

华 中 证 细

分 化 工 产

业 主 题 交

易 型 开 放

式 指 数 证

券 投 资 基

金

其他 0.72% 5,949,345 0 不适用 5,949,345

香 港 中 央

结 算 有 限

公司

境外法人 0.68% 5,668,389 0 不适用 5,668,389

卢钊钧

境 内 自 然

人

0.66% 5,523,430 4,142,572 不适用 5,523,430

中 国 工 商

银 行 股 份

有 限 公

司 － 易 方

达 创 业 板

交 易 型 开

放 式 指 数

证 券 投 资

基金

其他 0.40% 3,301,293 0 不适用 3,301,293

国 泰 佳 泰

股 票 专 项

型 养 老 金

产 品 － 招

商 银 行 股

份 有 限 公

司

其他 0.35% 2,914,640 0 不适用 2,914,640

曹仁均

境 内 自 然

人

0.33% 2,765,200 0 不适用 2,765,200

中 国 人 寿

保 险 股 份

有 限 公

司 － 分

红 － 个 人

分 红 －

005L －

FH002沪

其他 0.31% 2,583,492 0 不适用 2,583,492

李书乡

境 内 自 然

人

0.31% 2,566,123 0 不适用 2,566,123

中 国 建 设

银 行 股 份

有 限 公

司 － 国 泰

中 证 军 工

交 易 型 开

放 式 指 数

证 券 投 资

基金

其他 0.29% 2,428,041 0 不适用 2,428,041

上述股东关联关系或一

致行动的说明

除股东卢钊钧在股东威海光威集团有限责任公司担任董事职务外， 公司未知其他前10名股东之间是否存在关联关系，

也未知是否属于《上市公司收购管理办法》规定的一致行动人。

前10名普通股股东参与

融资融券业务股东情况

说明（如有）

无

持股5%以上股东、 前10名股东及前10名无限售流通股股东参与转融通业务出借股份

情况

□适用 √不适用

前10名股东及前10名无限售流通股股东因转融通出借/归还原因导致较上期发生变

化

□适用 √不适用

公司是否具有表决权差异安排

□是 √否

4、控股股东或实际控制人变更情况

控股股东报告期内变更

□适用 √不适用

公司报告期控股股东未发生变更。

实际控制人报告期内变更

□适用 √不适用

公司报告期实际控制人未发生变更。

5、公司优先股股东总数及前10名优先股股东持股情况表

公司报告期无优先股股东持股情况。

6、在半年度报告批准报出日存续的债券情况

□适用 √不适用

三、重要事项

无

证券代码：

000055

、

200055

证券简称：方大集团、方大

B

公告编号：

2026-33

方大集团股份有限公司

证券代码：

300699

证券简称：光威复材 公告编号：

2026-023

威海光威复合材料股份有限公司

一、重要提示

本半年度报告摘要来自半年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应

当到证监会指定媒体仔细阅读半年度报告全文。

所有董事均已出席了审议本报告的董事会会议。

非标准审计意见提示

□适用 √不适用

董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案

√适用 □不适用

是否以公积金转增股本

□是 √否

公司经本次董事会审议通过的利润分配预案为：以公告披露日总股本439,073,220股为基数，向全体股东每10

股派发现金红利0.36元（含税），送红股0股（含税），不以公积金转增股本。

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案

□适用 √不适用

二、公司基本情况

1、公司简介

股票简称 大连电瓷 股票代码 002606

股票上市交易所 深圳证券交易所

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表

姓名 李军 桂许燕、杨小捷

办公地址

杭州市拱墅区远洋国际中心B座16�楼大连电

瓷集团股份有限公司

1、 杭州市拱墅区远洋国际中心B座16�楼大连电瓷集团股

份有限公司；

2、大连市沙河口区中山路478号上都大厦A座大连电

瓷集团股份有限公司证券部。

电话 0571-85097356 0571-85097356；0411-84305686

电子信箱 zqb@insulators.cn gxuyan@insulators.cn；yxiaojie@insulators.cn

2、主要会计数据和财务指标

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据

□是 √否

本报告期 上年同期 本报告期比上年同期增减

营业收入（元） 863,560,967.18 581,182,773.05 48.59%

归属于上市公司股东的净利润（元） 154,730,741.92 46,580,654.61 232.18%

归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润

（元）

145,790,570.71 40,722,240.82 258.01%

经营活动产生的现金流量净额（元） 89,569,028.89 74,357,907.01 20.46%

基本每股收益（元/股） 0.36 0.11 227.27%

稀释每股收益（元/股） 0.36 0.11 227.27%

加权平均净资产收益率 7.80% 2.68% 5.12%

本报告期末 上年度末

本报告期末比上年度末增

减

总资产（元） 3,121,455,735.76 3,199,281,523.19 -2.43%

归属于上市公司股东的净资产（元） 2,048,257,241.08 1,910,051,843.28 7.24%

3、公司股东数量及持股情况

单位：股

报告期末普通股股东总数 52,393

报告期末表决权恢复的优先股股东总数

（如有）

0

前10名股东持股情况（不含通过转融通出借股份）

股东名称 股东性质 持股比例 持股数量

持有有限售条件

的股份数量

质押、标记或冻结情况

股份状态 数量

杭州锐奇信息技术合伙企业

（有限合伙）

境内非国有法人 19.38% 85,080,000 0 质押 39,576,100

刘桂雪 境内自然人 7.43% 32,623,754 0 不适用 0

应坚 境内自然人 3.95% 17,358,220 13,018,665 质押 12,390,000

香港中央结算有限公司 境外法人 1.32% 5,786,961 0 不适用 0

招商证券股份有限公司－华

夏中证电网设备主题交易型

开放式指数证券投资基金

其他 1.18% 5,177,012 0 不适用 0

高盛公司有限责任公司 境外法人 0.92% 4,044,179 0 不适用 0

俞华 境内自然人 0.52% 2,287,900 0 不适用 0

张洁 境内自然人 0.37% 1,613,800 0 不适用 0

招商银行股份有限公司－华

安汇嘉精选混合型证券投资

基金

其他 0.36% 1,597,900 0 不适用 0

中国银行股份有限公司－华

安精致生活混合型证券投资

基金

其他 0.30% 1,300,400 0 不适用 0

上述股东关联关系或一致行动的说明

公司股东应坚为公司实际控制人， 同时为控股股东杭州锐奇信息技术合伙企业 （有限合

伙）的执行事务合伙人，为杭州锐奇信息技术合伙企业（有限合伙）的实际控制人，应坚与

杭州锐奇信息技术合伙企业（有限合伙）为一致行动人。 除前述股东外，公司未知其他股东

是否存在关联关系或属于《上市公司收购管理办法》规定的一致行动人。

参与融资融券业务股东情况说明（如有）

公司股东张洁通过招商证券股份有限公司客户信用交易担保证券账户持有公司股份1,613,

800股，占公司股份总数的0.37%。

持股5%以上股东、前10名股东及前10名无限售流通股股东参与转融通业务出借股份情况

□适用 √不适用

前10名股东及前10名无限售流通股股东因转融通出借/归还原因导致较上期发生变化

□适用 √不适用

4、控股股东或实际控制人变更情况

控股股东报告期内变更

□适用 √不适用

公司报告期控股股东未发生变更。

实际控制人报告期内变更

□适用 √不适用

公司报告期实际控制人未发生变更。

5、公司优先股股东总数及前10名优先股股东持股情况表

□适用 √不适用

公司报告期无优先股股东持股情况。

6、在半年度报告批准报出日存续的债券情况

□适用 √不适用

三、重要事项

（一）报告期内公司主要工作回顾及主要业绩驱动因素

2026年上半年，全球经济延续温和复苏态势，但区域复苏分化明显，叠加大宗商品价格波动、国际贸易壁垒增多

等外部扰动因素，整体经营环境仍存在不确定性。 国内经济运行稳中提质，能源结构转型持续纵深推进，新型电力系

统建设全面提速，坚强智能电网、特高压骨干网架及新能源配套工程进入集中落地高峰期，为电力装备行业创造了

稳定向好的产业环境与市场机遇。 面对行业稳步扩容、市场竞争日趋激烈的双重格局，公司管理层带领全体员工坚

定执行既定发展战略，围绕绿色智能制造与全球化经营两条主线，抢抓国内电网升级扩容、海外电力基建需求增长

的双重红利，持续夯实主业底盘、优化产品结构、释放新增产能、深化数智绿色变革，在市场开拓、产能建设、技术创

新、全球布局及公司治理等方面实现稳步突破，有效对冲行业竞争压力，持续巩固细分行业龙头地位，为全年经营目

标达成夯实坚实的基础。

报告期内，公司实现营业总收入86,356.10万元，同比增长48.59%；归属于上市公司股东的净利润15,473.07万

元，同比增长232.18%。 截至2026年6月30日，公司总资产为312,145.57万元，较上年度末减少2.43%；归属于上市公

司股东的所有者权益为204,825.72万元，较上年度末增长7.24%。 整体来看，公司本期营收、利润实现双增长，资本结

构持续优化，资产运营质量稳健提升，顺利完成上半年阶段性经营目标，企业经营韧性与发展活力持续彰显。

报告期经营业绩同比大幅增长，主要得益于前期产能技改落地见效、产品结构持续优化、海外高端订单集中释

放以及规模化生产效益持续凸显等多重利好因素共振，核心驱动因素如下：

1．产能技改全面落地，产能释放与履约能力大幅提升

2025年公司大连生产基地产线更新改建、自动化改造等技改工作阶段性收官，技改后2026年上半年产能全面释

放，扭转了前期产能阶段性受限、成品库存不足的局面。 经过智能化迭代升级的窑炉产线、干燥系统及配套生产设

备，有效提升了生产自动化水平、产品合格率与生产效率，大幅降低生产损耗与人工成本。 同时，江西工厂二期产能

爬坡基本完成，新增产能全面达产，全年标准化产能规模实现跃升，大连、江西、福建三地生产基地协同运营、资源高

效调配的格局完全成型，充足、稳定、高效的产能体系，为公司承接国内外大型批量订单、保障高品质按期履约提供

了坚实支撑，成为本期营收规模稳步增长的核心底座。

2．产品结构持续优化，高毛利产品占比稳步抬升

报告期内，国内特高压工程招标与建设节奏持续加快，公司集中交付多条高等级特高压主干线路产品，该类产

品技术壁垒高、附加值高、盈利质量优，有效拉动公司整体盈利水平上行。 海外市场层面，依托多年品牌积淀、资质认

证与项目交付经验，公司主动优化海外订单结构，逐步退出低附加值、同质化竞争的低端市场，持续深耕中东、欧洲、

亚洲等国家高端电力工程市场，持续承接高规格、高标准海外项目，海外订单整体毛利率稳步修复、持续向好，产品

结构升级成效显著。

报告期内，公司持续聚焦主业、深耕电力装备核心赛道，稳步推进产能升级、技术迭代、全球布局与管理提质，各

项经营工作落地见效，具体开展以下工作：

(1).深耕全球市场，持续巩固行业龙头优势

1）国内市场呈现多点突破、持续领跑的强劲态势。 公司精准研判并深度把握国家电网升级改造的核心节奏，实

现了对特高压骨干网、主干输电网、智能配电网及新能源发电配套领域等关键赛道的全面覆盖与深度渗透。 通过强

化项目前期的深度技术对接与精准化投标策略，公司不仅圆满完成了多个国家级重点特高压工程的订单交付任务，

更前瞻性地锁定了下半年多条重点特高压储备项目，为后续持续增长奠定了坚实基础。 在稳固特高压核心市场龙头

地位的基础上，持续拓展省市电网招标、业主专项工程、电气设备主机配套等细分市场，丰富客户结构、拓宽市场边

界。 同时，公司持续优化营销服务体系，强化营销团队技术服务能力，完善售前技术支撑、售后应急保障的全链条服

务机制，常态化开展客户走访、设计院技术交流，快速响应客户需求，持续提升客户粘性与品牌认可度，进一步巩固

国内市场领先地位。

2）国际市场加速突破，全球化布局纵深推进。公司持续坚定全球化发展战略，依托完善的国际产品认证、成熟的

海外项目交付经验，持续深耕中东、欧洲、东南亚、东亚等核心战略市场。 报告期内，公司持续夯实中东高端利润核心

市场地位，稳固东南亚传统优势市场份额，积极开拓欧美等高门槛、高附加值增量市场。 通过建立常态化客户沟通机

制、完善本土化技术服务与售后保障体系，有效对冲地缘政治、跨境物流波动等外部风险，保障海外重大订单稳定履

约，持续提升海外高端订单占比与“中国制造”品牌影响力，海外市场营收规模与渗透率再创阶段新高。 同时，公司

积极参与国际行业展会与技术交流，深化海外本土化合作，持续完善全球化、多元化、高附加值的海外市场发展格

局。

(2).全面释放产能优势，三地协同保障高效履约

报告期内，公司前期布局的产能升级、智能化改造项目全面落地见效。 大连生产基地智能化、绿色化技改工程圆

满收官，升级迭代的窑炉产线、自动化生产设备及配套系统稳定运行，生产自动化、精细化水平大幅提升，有效破解

传统产能瓶颈、生产损耗偏高等痛点，生产效率与产品质量稳定性显著提升，依托扎实的绿色生产建设成果，成功获

评市级绿色工厂，绿色制造示范优势进一步凸显。 江西工厂二期全面完成产能释放，且顺利通过国家电网特高压核

心产品供货资质审核，正式具备特高压核心产品规模化供货能力，依托省级绿色智能工厂优势深化精益生产，规模

化制造优势充分释放，成为公司业绩增长的核心产能支撑。

公司持续深化大连、福建、江西三地生产基地协同运营模式，统筹调配生产资源、技术资源与供应链资源，优化

生产排程与产能配置，实现各基地差异化定位、互补化发展。 通过细化生产管理指标、强化生产全流程跟踪管控、优

化供应链协同，高效保障国内特高压重点工程、新能源配套项目及海外高端订单按期、保质、保量交付，全面提升公

司整体履约能力与市场交付竞争力，有效支撑公司订单规模与营收体量稳步增长。

(3).深化数智绿色转型，打造行业领先制造优势

报告期内，公司全面推进AI技术应用，实现全员覆盖，目前已在产品设计、软件研发及内部管理等领域深度落

地。报告期内，成功打造面向瓷绝缘子行业的垂直领域大语言模型一一“瓷擎知脑 V1.0.0” 。该模型聚焦瓷绝缘子产

业链业务场景，将原本分散于企业系统、生产记录、工艺教材、国/行业标准及调研报告等多类文档中的隐性专业知

识，系统转化为可复用的显性知识资产，提供自然语言问答、数据查询、决策辅助等智能服务，目前已构建超10万条

的行业指令数据集。同时，持续攻坚智能检测核心技术，针对多工艺节点检测环境实施AI赋能，已自主研发泥块水分

检测等关键设备，后续将持续推进，逐步实现全工艺节点关键步骤智能检测全覆盖。

数字化建设方面，上半年重点推进大连工厂建设，坚持按需、实用、可用、易用原则，稳步研发能碳管理平台、

MES报工系统等核心应用。 凭借扎实的数字化建设成效，大连工厂成功获评“辽宁省数字化车间” 。

绿色低碳转型方面，公司持续深化双碳布局，两大核心生产基地绿色能源体系稳定运行、效能持续释放。 大连工

厂分布式光伏系统持续高效发电，厂区绿电自发自用比例维持高位，低能耗窑炉设备全面替代传统高能耗设备，碳

排放与能源成本持续优化。 江西工厂微电网体系、光伏储能及智能充电系统全面稳定运营，绿电自用比例保持行业

领先水平。 公司持续将绿色低碳理念融入生产全流程，推进生产工艺节能改造、推广绿色原材料应用，持续提升产业

低碳竞争力，绿色工厂、智能制造的示范效应持续凸显，为公司全球化经营、高端市场准入提供重要支撑。

(4).稳步推进战略落地，夯实长期成长根基

报告期内，公司持续坚定“绿色智能制造引领、全球化经营先行” 的核心战略，稳步推进各项战略布局落地。 海

外端，沙特本土化投资布局持续深化，本土化团队建设、生产配套、市场准入工作有序推进，依托中东核心枢纽区位

优势，持续辐射中东、北非周边市场，全球化经营版图持续拓宽。 产业端，持续聚焦绝缘子主业，深耕高端化、智能化、

绿色化产品赛道，持续加大研发投入，布局前沿新材料、新工艺技术，培育企业长期核心竞争力。 资本端，公司持续优

化资本结构，稳健探索多元化资本运作模式，依托良好的经营业绩与资产质量，畅通融资渠道、优化融资成本，为产

能扩张、技术研发、海外布局等长期战略落地提供充足的资金与资源保障，持续夯实企业长期稳健成长根基。

(5).持续完善内控体系，全面提升公司治理水平

报告期内，公司严格对标资本市场监管新规及上市公司高质量发展建设要求，以规范公司治理、筑牢风险防线、

推动提质增效发展为核心导向，持续迭代优化内部控制与公司治理体系。 公司已建成并落地事前风险预警、事中全

程管控、事后复盘整改的全链条常态化风险防控机制，重点加大经营管理、合同履约、合规运营等关键领域的风险管

控力度，全方位夯实合规经营基础。 同时，公司持续深化内部审计与监察体系建设，常态化开展内控专项检查、财务

合规核查及业务流程迭代优化，持续规范日常经营运作流程，有效保障公司资产安全、资金安全及整体经营合规性，

推动公司治理水平持续提质升级。

在信息披露及投资者关系管理层面，公司严格遵守资本市场监管规则，始终秉持及时、准确、完整、公平的信息

披露原则。 公司持续深化与监管机构、广大投资者的常态化沟通互动，积极主动传递公司核心经营价值与发展战略。

报告期内，公司成功纳入深股通标的股，显著提升了公司资本市场透明度、品牌公信力与行业影响力，为企业长期高

质量、可持续稳健发展筑牢治理根基与资本口碑。

（二）下半年工作重点

2026年下半年，全球电力基建需求持续扩容，国内新型电力系统、特高压骨干网架、新能源配套外送、县域电网

升级等工程持续加速落地，电力装备行业持续维持高景气态势。 同时，行业高端化、智能化、绿色化升级趋势愈发凸

显，市场头部集中效应持续加剧，行业竞争逐步转向技术、品质、产能、品牌、全球化服务的综合实力比拼。 面对行业

深刻变革与竞争格局重塑，公司顺应产业发展趋势，全面启动战略转型升级，推动企业发展逻辑走向经营价值取胜

的深度转变。 未来，公司将聚焦夯实技术、品牌、服务、资本四大核心能力，加速企业定位升级，以拳头产品悬瓷为基

本盘，延伸复合新材料品类，迭代成长为全球化电力绝缘系统解决方案服务商，坚持向内深挖精细化管理效益、持续

提质降本增效，向外拓宽市场边界、拓展高端增量空间、优化全球产业布局。 公司将主动适配行业新阶段发展要求，

在规模增长路径下，以价值经营为核心，持续稳固细分产业全球龙头地位，以战略转型深度赋能企业长期高质量发

展。 下半年，公司将持续锚定全新战略定位，紧抓行业黄金发展机遇，聚焦主业提质增效，统筹优化产业布局与市场

结构，高效推进市场拓展、产能建设、技术攻坚、绿色转型、治理升级等重点工作，全力冲刺年度经营目标，持续巩固

行业龙头地位，推动企业高质量稳健增长，为股东创造持续稳定的价值回报。

1、深耕全域市场，持续扩大优质订单规模

国内市场持续聚焦特高压、新能源送出、主网及配网升级核心赛道，精准跟进重点项目招标节奏，强化技术赋能

与精准投标，提升中标规模与订单质量。 具体而言，公司将深度参与各批次国网、南网集中招标，凭借领先的技术方

案与完善的资质体系争取更大份额；同时，紧密跟踪各省市新能源基地配套电网、城市电网升级改造等项目的规划

与启动，提前布局，抢占先机。 持续加强细分区域客户服务市场，丰富客户结构，升级全生命周期客户服务体系，提升

客户粘性与品牌口碑，针对性优化产品品质，全面改善履约服务能力。

国际市场坚持高质量全球化发展策略，持续优化海外市场与订单结构。 稳固中东、东南亚传统优势市场，深化本

土化履约服务，深挖存量客户增量需求；重点攻坚澳洲、英国、韩国等高附加值新兴市场，加快资质认证与技术落地，

持续出清低毛利、同质化订单，提升高端产品出口占比。 稳步推进沙特本土化生产经营布局，依托区域枢纽优势辐射

周边市场，巩固海外业务高增长态势。 同时，组建专项海外服务团队，深耕区域市场规则与客户需求，打造从产品设

计、物流配送至现场指导的一站式解决方案，以高品质产品与精细化本土化服务筑牢海外品牌口碑。

2、盘活全域产能，深化精益生产提质增效

下半年，公司将持续深化三地产能差异化协同运营，最大化释放规模化产能价值。 江西基地保持满产稳定运行，

深挖规模化降本潜力，通过优化排产计划、提升原材料利用率和能源效率，进一步巩固成本优势；大连基地依托智能

化技改优势，聚焦高端特高压、海外高附加值订单生产，提升良品率与加工精度，打造行业高精密制造标杆；福建基

地动态调整产能结构，补齐细分市场产能缺口，灵活应对多样化的订单需求。 各基地持续推进设备升级、工艺优化与

产品轻量化迭代，完善订单全周期履约管控，保障重点项目高效、保质交付。 通过引入先进的自动化生产线、升级关

键工序的工艺参数、建立从订单接收到产品交付的数字化追踪系统，确保每个环节可控、可追溯，从而全面提升生产

体系的柔性响应能力与综合运营效率。

公司持续深化全链条精益管控与数字化赋能，全方位提升经营效能。 持续优化供应链体系，完善供应商分级考

核与集中采购机制，深化与核心供应商的战略合作，推行精细化库存管理模式，有效压降采购及仓储运营成本。 依托

全域数字化管控平台，实现生产、管理、成本数据动态监控、智能研判，落地高精度智能检测装备，逐步实现核心工序

智能化全覆盖，打通数据壁垒，以数字化、智能化赋能精益生产，持续释放降本增效红利。

3、加快绿色与智能转型，聚力发展新质生产力

公司将顺应发展趋势，把握产业变革趋势，聚力发展新质生产力，抢占行业发展新高地。 超创数能将逐步在工厂

开展AI智能体工具的培训、使用、场景挖掘与培育及自主研发，打造属于我司的AI专家智能体系统及AI场景化应用

产品，将人工智能技术赋能电力能源生产全流程，实现从数据到价值的高效转化，打通AI最后一公里，做好场景培育

与AI实用化；结合公司经营规划与产线实际需求，本着实用、可用、易用的原则，结合国内一流高校产学研合作，以先

行先试的实践经验打造一批智能装备，树立传统电力制造企业向智能制造升级的标杆；同时，将绿色低碳理念进一

步融入生产运营的全流程，推进光伏电站的优化升级，降低抽屉窑等设备的能耗，推动生产环节向绿色化转型，朝着

国家级绿色工厂的标准进一步提升；聚焦高端化、智能化、绿色化方向，深化数字赋能与技术创新，构建高效能、高质

量的先进生产力体系，打造差异化竞争优势，抢占高端市场的发展先机，助力新电力系统建设。

4、优化组织人才体系，激活内生发展活力

公司持续完善适配全球化、高端化、智能化发展的人才培育与激励体系。 常态化开展技术、营销、管理专项培训，

培育年轻化、复合型人才梯队。 培训内容不仅涵盖专业技能，也包括项目管理、跨文化沟通、数字化工具应用等综合

能力，以打造能够适应未来挑战的骨干队伍。 深化绩效与薪酬联动机制，结合激励机制，激发核心骨干与全员创效活

力。 通过建立更科学、透明的绩效考核指标，并将考核结果与薪酬、晋升、培训机会强关联，让高绩效者获得高回报，

形成正向激励循环。 持续优化人员配置，充实一线业务团队，补齐人力结构短板，强化团队凝聚力与战斗力，为企业

战略落地提供坚实人才支撑。 这要求人力资源部门与业务部门紧密协作，基于业务发展规划前瞻性地进行人才盘点

与招聘，确保关键岗位有合适的人才储备。

5、统筹子公司特色化经营，做强战略拓展产品线，夯实长期增长根基

公司持续推动各子公司精细化、特色化、协同化运营。 在稳固瓷绝缘子核心主业基础上，大力培育复合新材料战

略延伸产品线，打造多元产品矩阵，开辟业务增长新空间。

大连曙鹏聚焦复合新材料赛道，加快生产车间智能化改造、新产品研发布局，同步谋划复合产品产能扩张，是公

司战略拓展产品线实现规模放量和价值提升的重要载体。 大连拉普深耕支柱绝缘子业务，围绕设备迭代、工艺改良

与资质建设持续发力，通过引进高精度加工、检测装备，优化绝缘子成型、烧结核心工艺，积极推进高端国际资质认

证，持续增强支柱产品核心竞争力，拓宽海外市场渠道；亿德金具稳步实施产能升级与产线自动化改造，完善管理体

系认证，持续扩充配套产品产能，巩固扭亏增盈成果，推进关键产线自动化集成落地，依托管理体系认证强化质量管

控，持续拓展优质客户资源；各子公司深化智能化系统性升级，依托工业互联网、智能传感与数字化平台打通生产全

流程，实现数据实时研判，提质增效、严控成本、稳定产品质量。 研发端紧贴市场前沿需求，持续加大研发投入、深化

产学研合作，打造高竞争力新产品，持续优化产品结构，增厚产品盈利空间。 各经营主体分工协同，通过技术互通、市

场共享、资源统筹构建联动体系，充分释放创新与经营活力，持续扩大经营规模、优化盈利水平，支撑公司长期稳健

高质量发展。

大连电瓷集团股份有限公司

法定代表人： 应坚

二〇二六年八月二十四日

证券代码：
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大连电瓷集团股份有限公司

第六届董事会第三次会议决议公告

本公司及董事会全体成员保证信息披露的内容真实、准确、完整，没有虚假记载、误导性陈述或重大遗漏。

一、会议召开情况

大连电瓷集团股份有限公司(以下简称"公司” )第六届董事会第三次会议于2026年8月24日上午10:30� 以现场

与通讯相结合的方式召开。会议通知于2026年8月14日以书面、电子邮件及电话方式向全体董事发出，本次会议应参

加董事9名，实际参会董事9名，公司董事会秘书及其他高级管理人员列席了会议。

会议由公司董事长应坚先生主持，会议的召集、召开及表决程序符合《中华人民共和国公司法》《中华人民共和

国证券法》及《大连电瓷集团股份有限公司章程》的规定，合法有效。

二、会议审议情况

1．审议通过《2026年半年度报告》及其摘要

本公司及董事会全体成员保证信息披露内容的真实、准确、完整，没有虚假记载、误导性陈述或重大遗漏。

表决结果：同意9票，弃权0票，反对0票。

关于本议案具体内容详见2026年8月25日披露于巨潮资讯网（http://www.cninfo.com.cn）的《2026年半年

度报告》，《2026年半年度报告摘要》同日刊载于《中国证券报》《证券时报》和巨潮资讯网（http://www.cninfo.

com.cn/）。

本议案已经公司董事会审计委员会审议通过。

2．审议通过《关于公司2026年半年度利润分配预案的议案》

表决结果：同意9票，弃权0票，反对0票。

关于本议案， 具体内容详见公司2026年8月25日刊载于 《中国证券报》《证券时报》 和巨潮资讯网（http:

//www.cninfo.com.cn/）的《关于公司2026年半年度利润分配预案的公告》。

本议案已经公司董事会审计委员会审议通过。

三、备查文件

1、《大连电瓷集团股份有限公司第六届董事会第三次会议决议》；

2、《大连电瓷集团股份有限公司第六届董事会审计委员会2026年第三次会议决议》。

特此公告。

大连电瓷集团股份有限公司

董事会

二〇二六年八月二十五日

证券代码：

002606

证券简称：大连电瓷 公告编号：

2026-041

大连电瓷集团股份有限公司

关于公司2026年半年度

利润分配预案的公告

本公司及董事会全体成员保证信息披露的内容真实、准确、完整，没有虚假记载、误导性陈述或重大遗漏。

一、审议程序

大连电瓷集团股份有限公司（以下称“公司” ）于2026年8月24日召开了第六届董事会第三次会议，审议通过了

《关于公司2026年半年度利润分配预案的议案》，鉴于公司2025年年度股东会已审议通过《关于公司2025年度利润

分配预案及2026年中期利润分配规划的议案》， 同意授权董事会在授权范围内制定并实施2026年中期利润分配事

宜，且本次利润分配预案在股东会的授权范围内，本次利润分配事项无需再提交股东会审议。 现将该预案的基本情

况公告如下。

二、利润分配预案的具体内容

根据公司2026年半年度财务报表 （未经审计）， 公司2026年1-6月合并报表中归属于母公司股东的净利润为

154,730,741.92元，截至2026年6月30日，公司合并报表可供分配利润为1,297,409,826.48元，母公司报表可供分

配利润为603,580,411.26元。 根据合并报表和母公司报表中未分配利润孰低原则， 公司报告期末可供分配利润为

603,580,411.26元。

为积极回报公司股东，响应增加分红频次政策要求和导向，依据《上市公司监管指引第3号一上市公司现金分

红》《深圳证券交易所股票上市规则》《深圳证券交易所上市公司自律监管指引第 1�号一主板上市公司规范运作》

等法律法规、规范性文件和《公司章程》《未来三年（2026-2028年）股东回报规划》的规定，在确保公司持续稳健

运营及中远期发展规划的基础上， 综合考虑2026�年半年度实现归属于上市公司股东的净利润和整体财务状况，公

司2026年半年度的利润分配预案为：

以公告披露日总股本439,073,220股为基数，向全体股东每10股派发现金股利人民币0.36元（含税），共计分配

现金股利15,806,635.92元，不送红股，不以资本公积金转增股本。

若利润分配预案披露后至实施期间，公司总股本或可参与分配的股本基数由于可转债转股、股份回购、股权激

励行权、再融资新增股份上市等原因发生变动的，则以未来实施本次分配方案时股权登记日的公司总股本扣除届时

公司回购专用证券账户中股份总数为基数，按照现有分配比例不变的原则对分配总额进行调整。

三、利润分配预案的合理性和合法性

公司本次利润分配预案符合《中华人民共和国公司法》《上市公司监管指引第3号一上市公司现金分红》《深圳

证券交易所股票上市规则》《深圳证券交易所上市公司自律监管指引第 1�号一主板上市公司规范运作》 等法律法

规、规范性文件，以及《公司章程》《未来三年（2026-2028年）股东回报规划》的规定，符合公司制定的利润分配政

策中确定的现金分红比例，该预案合法、合规、合理。

本次利润分配预案综合考虑了公司发展战略和经营需要，结合公司发展阶段，制定与公司实际情况相匹配的利

润分配预案，不会造成公司流动资金短缺或其他不良影响，符合公司确定的利润分配政策、股东回报规划以及做出

的相关承诺，符合公司的发展规划，具备合理性。

四、其他事项说明

1、公司业务稳健，财务状况良好，本预案在保证公司正常经营和持续发展的前提下，充分考虑广大投资者特别

是中小投资者的利益和合理诉求，兼顾股东的即期利益和长远利益。 公司目前现金流充足，本次利润分配方案的实

施不会影响公司现有生产经营及未来发展所需的资金支持。

2、鉴于公司2025�年年度股东会已经审议通过《关于公司2025�年度利润分配预案及2026年中期利润分配规划

的议案》，同意授权董事会在授权范围内制定并实施2026年中期利润分配事宜，且本次利润分配预案在股东会的授

权范围内，本次利润分配事项无需再次提交股东会审议。

五、备查文件

1、《大连电瓷集团股份有限公司第六届董事会第三次会议决议》；

2、《大连电瓷集团股份有限公司2025年年度股东会决议》。

特此公告。

大连电瓷集团股份有限公司

董事会

2026年08月25日

一、重要提示

本半年度报告摘要来自半年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规

划，投资者应当到证监会指定媒体仔细阅读半年度报告全文。

所有董事均已出席了审议本报告的董事会会议。

非标准审计意见提示

□适用 √不适用

董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案

√适用 □不适用

是否以公积金转增股本

□是 √否

公司经本次董事会审议通过的利润分配方案为：以截至2026年8月21日公司总股本582,970,928

股扣除回购专用证券账户持有的公司股份8,046,762股后的股本总额574,924,166股为基数，向全体

股东每10股派发现金股利5.0元（含税），预计派发现金股利287,462,083.00元（含税），不送红股，不

以公积金转增股本。 在利润分配方案披露至实施期间，若享有利润分配权的股份总额发生变动，公司

将按照现金分红比例不变、现金分红总金额变化的原则进行相应调整。

公司2026年半年度现金分红和股份回购总额为416,903,087.74元，占公司2026年半年度归属于

上市公司股东净利润的81.19%。 其中：（1）2026年半年度向全体股东每10股派发现金股利5.0元（含

税），预计派发现金股利287,462,083.00元（含税），约占2026年半年度归属于上市公司股东净利润

的55.98%；（2）2026年1-6月， 公司通过回购专用证券账户以集中竞价交易方式回购公司股份4,

604,262股，成交总金额为129,441,004.74元（不含交易费用），约占2026年半年度归属于上市公司

股东净利润的25.21%。

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案

□适用 √不适用

二、公司基本情况

1、公司简介

股票简称 稳健医疗 股票代码 300888

股票上市交易所 深圳证券交易所

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表

姓名 陈惠选 徐佳、刘燕香

电话 0755-28066858 0755-28066858

办公地址

深圳市龙华区民治街道北站社区汇隆商务中心

2号楼42层

深圳市龙华区民治街道北站社区汇隆商务中心

2号楼42层

电子信箱 investor@winnermedical.com investor@winnermedical.com

2、主要会计数据和财务指标

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据

□是 √否

本报告期 上年同期

本报告期比上年同期

增减

营业收入（元） 5,486,211,258.52 5,296,211,956.92 3.59%

归属于上市公司股东的净利润（元） 513,499,129.90 491,998,009.07 4.37%

归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润（元） 462,326,436.70 460,623,731.26 0.37%

经营活动产生的现金流量净额（元） 313,432,891.06 339,925,774.07 -7.79%

基本每股收益（元/股） 0.8821 0.8449 4.40%

稀释每股收益（元/股） 0.8821 0.8449 4.40%

加权平均净资产收益率 4.36% 4.32% 0.04%

本报告期末 上年度末 本报告期末比上年度末增减

总资产（元） 18,971,905,602.01 18,404,858,027.22 3.08%

归属于上市公司股东的净资产（元） 11,682,259,501.02 11,516,711,030.45 1.44%

3、公司股东数量及持股情况

单位：股

报告期末普通股股东总数 29,602

报告期末表决权恢复的优先股

股东总数（如有）

0

持有特别表决权股份

的股东总数（如有）

0

前10名股东持股情况（不含通过转融通出借股份）

股东名称

股东性

质

持股比例 持股数量

持有有限售条件的股

份数量

质押、标记或冻结情况

股份状态 数量

稳健集团有限公司

境外法

人

69.75% 406,614,387 0 不适用 0

中国银行股份有限公司－华宝

中证医疗交易型开放式指数证

券投资基金

其他 1.36% 7,919,560 0 不适用 0

香港中央结算有限公司

境外法

人

0.93% 5,411,254 0 不适用 0

方修元

境内自

然人

0.48% 2,770,335 2,077,751 不适用 0

彭干泉

境内自

然人

0.41% 2,409,400 0 不适用 0

郑君辉

境内自

然人

0.28% 1,626,380 0 不适用 0

夏新明

境内自

然人

0.25% 1,438,414 0 不适用 0

招商银行股份有限公司－永赢

中证全指医疗器械交易型开放

式指数证券投资基金

其他 0.25% 1,433,458 0 不适用 0

李厚恒

境内自

然人

0.23% 1,336,000 0 不适用 0

中国工商银行股份有限公司－

易方达创业板交易型开放式指

数证券投资基金

其他 0.19% 1,102,352 0 不适用 0

上述股东关联关系或一致行动的说明 不适用

前10名普通股股东参与融资融券业务股

东情况说明（如有）

公司股东夏新明除通过普通证券账户持有48,400股外，还通过中信证券股份有限公司客户信用交易担

保证券账户持有1,390,014股，实际合计持有1,438,414股。

公司股东李厚恒除通过普通证券账户持有26,400股外，还通过中国银河证券股份有限公司客户信

用交易担保证券账户持有1,309,600股，实际合计持有1,336,000股。

持股5%以上股东、前10名股东及前10名无限售流通股股东参与转融通业务出借股份情况

□适用 √不适用

前10名股东及前10名无限售流通股股东因转融通出借/归还原因导致较上期发生变化

□适用 √不适用

公司是否具有表决权差异安排

□是 √否

4、控股股东或实际控制人变更情况

控股股东报告期内变更

□适用 √不适用

公司报告期控股股东未发生变更。

实际控制人报告期内变更

□适用 √不适用

公司报告期实际控制人未发生变更。

5、公司优先股股东总数及前10名优先股股东持股情况表

公司报告期无优先股股东持股情况。

6、在半年度报告批准报出日存续的债券情况

□适用 √不适用

三、重要事项

稳健集团定位于医疗及消费板块协同发展的大健康企业，“医疗+消费” 双轮驱动的独特商业模

式带来了相互助力的协同效应：公司一向重视产品质量和创新研发，是集团发展的根基，作为自主发

明的“全棉水刺无纺布” 工艺技术，其应用从医疗行业跨界至消费品，开创棉柔巾、棉里层口罩等品

类；采购上，棉花作为核心原材料，相比单一板块，两大板块对棉花的需求量更大，集中采购提升议价

能力，平抑成本波动；供应链上，全产业链体系实现生产、仓储到物流的共享，降低制造和管理成本；品

牌上，医疗背景专业的品质控制为全棉时代的安全感和信赖感打下了坚实的品质基础，为全棉时代提

供了专业背书，增强了全棉时代品牌美誉度和客户忠诚度。两大业务相互协同、均衡发展，形成互补性

增长引擎，产品均为刚需、高频使用特性，有效平衡短期行业波动与长期业绩增长，加强了公司穿越经

济周期的抗风险能力，为公司高质量发展奠定坚实基础。

（一）财务业绩分析

2026年上半年，外部环境纷繁复杂，人民币升值、原材料价格上涨、地缘政治冲突等多种因素，给

公司的生产经营带来一定影响。 稳健集团秉承“产品领先、卓越运营、品牌向上、数智赋能” 的战略方

针，迎难而上，主动突破，顶住压力，实现了收入利润的双增长，凸显了公司发展的韧性。 报告期内，公

司累计实现营业收入54.9亿元，同比增长3.6%；归属于上市公司股东净利润5.1亿元，扣除非经常性损

益归属于上市公司股东的净利润4.6亿元，同比分别增长4.4%和0.4%。

①医用耗材业务：高端化、品牌化与全球化持续推进

致力于发展成为“医用耗材一站式解决方案” 的品牌，稳健医疗产品涵盖高端伤口敷料、手术室

耗材、健康个护产品、感染防护产品及传统伤口护理与包扎产品等。公司重视研发投入，医疗产品注册

证数量优势突出，形成了稳健医疗的竞争壁垒。 2026年上半年，医疗板块整体实现营业收入25.9亿元，

占主营业务收入的48%，同比增长2.9%，实现毛利率38.7%，较去年同期提升1.3个百分点；面对外部冲

击，医疗板块逆势保持平稳发展。

品类方面，手术室耗材以手术衣、手术洞巾和专业的造影、剖腹产、泌尿等各类手术组合包深入覆

盖国内外终端市场；高端敷料持续推进技术深耕与拓展新客户、扩大品牌知名度。 受到去年海外出口

高基数影响，本报告期手术室耗材和高端敷料品类分别实现营业收入8.0亿元和4.9亿元，同比分别增

长7.7%和2.8%。 截至报告期末，医用耗材领域共持有各项研发专利1,115项、医疗产品注册证901项

（其中三类医疗产品注册证32项，海外注册证505项）。

渠道方面，2026年上半年，公司坚持“海外业务+国内严肃医疗+日用消费医疗” 三线并进发展，

通过多种方式持续深耕，积极打通营销通路。报告期内，海外市场受到去年出口高基数影响显著，上半

年公司国外销售渠道实现营业收入14.6亿元，同比增长2.5%，占医疗业务比重57%。 国内医院渠道稳

步拓展，上半年实现营业收入4.4亿元，同比增长6.0%，占比17%。 日用消费C端业务（国内药店、国内

外电子商务渠道）累计实现收入4.5亿元，占比17%，其中跨境电商平台累计同比增长近双位数，实现

较好增长；截至报告期末，国内电商平台累计粉丝数1,804万。

②消费品业务：二季度棉柔巾和线上渠道实现双位数增长

消费品业务方面，全棉时代背靠“医疗背景、全棉理念、品质基因” 的三大核心优势，汇聚了追求

“安心、幸福、可持续”的高粘性客户群。 报告期内，全棉时代践行爆品策略，精细化渠道运营，坚持价

值回归， 不断夯实品牌建设。 2026年上半年， 全棉时代实现营业收入28.4亿元， 占主营业务收入的

52%，同比增长3.6%，毛利率、营业利润率稳步提升。

品类方面，核心爆品干湿棉柔巾作为全棉时代第一大单品，销售额保持良好增长，报告期内累计

实现营业收入9.0亿元，同比增长10.4%（其中第二季度同比增长19.3%），多款棉柔巾产品在大型线上

平台上销量持续保持领先。 卫生巾方面，“奈丝公主”凭借“五超” 全棉体感科技(超净吸、超透气、超

柔软、超环保、超方便)和稳健医疗的安心洁净车间的生产环境，报告期内累计实现营业收入4.8亿元，

在去年高基数的情况下增速略有承压（25年上半年同比增速为68%），但季度间同比下降幅度已有所

收窄。 成人服饰方面，Cotton� Tech全棉科技平台技术（全棉柔软、透气、保暖、凉感、防晒、抗菌、全棉

芯等）全面落地，公司战略聚焦内裤及家居服等贴身品类，上半年累计实现营业收入5.8亿元，同比增

长10.8%。 婴童服饰及用品通过提升产品面料和设计颜值， 报告期内累计实现5.2亿元， 同比增长

12.1%。 全棉时代不断通过研发创新，丰富产品品类，提高产品竞争力，截至报告期末，全棉时代累计

获得各类专利600项。

渠道方面，2026年上半年，线上渠道持续深耕，聚焦新品、爆款矩阵，努力打造战略品的竞争优势；

报告期内，线上渠道实现营业收入17.8亿元，同比增长4.1%，占消费品业务比重63%，尤其第二季度，

线上销售增速已提升至双位数水平；兴趣电商平台持续较好增长(例如抖音上半年同比增长近20%，

占线上收入比重15%)。 作为品牌宣传、产品体验及客户服务的重要阵地，全棉时代线下门店稳步发

展，截至2026年上半年末，公司存量门店508家（其中直营店387家，加盟店121家），上半年新开门店

11家（新开直营店6家、加盟店5家）；报告期内，线下门店实现营业收入7.2亿元，同比持平，占比25%。

商超渠道积极发展，报告期内贡献收入2.8亿元，同比增长12.2%，占比10%。 截至报告期末，全棉时代

全域会员人数近7,500万人，较去年末增长7.1%，品牌渗透持续拓圈。

③公司盈利能力和资产情况分析

2026年上半年，医疗业务，原材料价格和海运费上涨对成本控制带来较高挑战，公司通过新品迭

代、降本增效等综合措施，使得医疗主营业务毛利率提升1.3个百分点至38.7%，但因出口业务受人民

币升值等影响营业利润率下降1.5个百分点至7.1%；消费品业务通过聚焦战略品、折扣管理、精细化运

营等举措，克服原材料价格上涨的影响，主营业务毛利率与营业利润率同步提升0.2个百分点，分别至

58.9%和14.2%；公司整体归母净利润为5.1亿元，同比增长4.4%(因人民币升值，导致上半年汇兑损失

较去年同期增加约0.8亿元）。

资产情况方面，截至2026年上半年末，公司总资产达到189.7亿元，较年初增长3.1%；资产负债率

为34.2%，保持较低水平；现金及理财产品等合计66.6亿元，占总资产比重35.1%；资产质量整体保持良

好水平。

股东回报方面，公司积极践行“质量回报双提升” 行动，通过持续现金分红和股份回购回报投资

者支持。 2026年半年度利润分配方案为：每10股派发现金股利5.0元（含税），拟派发现金股利2.9亿

元，上半年回购股份支付现金1.3亿元，两项合计约占2026年半年度归属于上市公司股东的净利润的

81.2%。 公司已于2026年4月30日同步披露《未来三年股东回报规划（2026年-2028年）》及《关于回

购公司股份并用于注销的公告》：明确在保证公司能够持续经营和长期发展的前提下，公司盈利且外

部经营环境和经营状况未发生重大不利变化，未来三年每年现金分红比例原则上不低于55%；公司宣

布回购2亿元至4亿元股份并全部注销，以增厚每股收益，截至2026年8月21日，公司已累计回购股份

约804.68万股，成交金额约2.3亿元。

④未来发展展望

在稳健集团的发展历程中，公司已经成功穿越了五次经济周期，过程中我们始终坚守初心，不断

沉淀、传承、发扬。公司一直秉承“质量优先于利润，品牌优先于速度，社会价值优先于企业价值” 的核

心经营原则，以“产品领先，卓越运营，品牌向上、数智赋能” 为发展战略，始终坚持医疗与消费板块并

驾齐驱，坚持国内和国际市场携手共进，坚持线上和线下渠道协同发展，坚持利他主义和长期主义，致

力于为全球用户提供安全、高品质、高性价比、强体验感的产品和服务。

（二）经营管理情况

（1）品牌建设

2026年上半年，稳健集团坚定以“产品领先、卓越运营、品牌向上、数智赋能” 为核心战略，推动稳

健医疗和全棉时代品牌建设迈上新台阶。

链博会高光亮相，品牌声量持续放大。稳健医疗和全棉时代6月亮相第四届链博会，作为健康生活

链馆双链主企业，以“一朵棉花 改变世界” 为主题，呈现从棉田到手术室的完整生态链，获央视总台、

央视网、新华网、人民网等权威媒体深度报道。

①稳健医疗品牌建设

绿色手术室战略引领，专业品牌体系加速构建。以“绿色手术室”综合解决方案为核心支点，朝着

“中国绿色手术室第一品牌”战略目标迈进。上半年积极参与国内外权威学术大会，自主举办院内会、

科室会，并依托卫生经济学研究等项目深度参与临床路径优化，推动产品实现从“市场可及” 向“临

床首选”价值跃迁，持续巩固在全球医疗专业人士中可信赖的品牌形象。

品牌温度与专业厚度并行。 将医用级品质延伸至大众运动防护场景，赞助壹基金“为爱同行” 公益活

动及“花young的她” 鲲鹏径徒步活动，推广“科学护创三部曲” ，以专业实力践行社会责任，让品牌

在精准人群中建立深厚情感认同。

全球化布局纵深推进。 越南生产投资项目正式动工，推动从“产品出海” 向“产能出海” 跨越，以

全球视野塑造中国医疗品牌新高度。

稳健医疗正以医疗科技守护健康，持续引领医疗健康产业品牌价值提升。

②全棉时代品牌建设

全棉时代以“品牌向上”为航标，将安心、幸福、可持续的理念，通过一次次真诚的行动与沟通，深

化与消费者的情感链接，让品牌形象既有力量，又有温度。 1月，全棉时代新年幸福红馆在成都、重庆、

武汉、西安、昆明、北京相继落地，消费者在丰富的互动中体会年味。3月2日，全棉时代旗下女性护理品

牌奈丝公主官宣卢昱晓为“美好代言人” 。 3月18日，全棉时代官宣张凌赫为家居休闲服饰全球代言

人，「家有全棉更舒适」品牌主题展同步在全国8城启幕。 3月底，全棉时代首度登临「中国国际时装

周」，以全棉「质造风尚」主题大秀，演绎一朵棉花的舒适与可持续时尚。 4月，全棉时代携手品牌代言

人郭晶晶，推出主题短片《妈妈般的安全感》，同步发起「新生儿安全感守护计划」，从产品延伸到知

识支持、城市公共空间的暖心服务，让“新生第一件，安心选全棉” 的品牌主张深入人心。 5月，奈丝公

主“美好予她”再出发，联合中国听力医学发展基金会开展“听障女性经期关爱行动” ，以健康科普与

爱心物资传递温暖与关爱。 5月29日，全棉时代厦门万象城城市旗舰店开业，以“家有全棉更舒适”为

设计理念，六大生活场景，沉浸式展现舒适、健康、环保的全棉生活方式。

（2）产品研发

①稳健医疗产品研发

2026年上半年，稳健医疗持续以全棉水刺无纺材料功能化技术、高端伤口护理技术及前沿生物

材料为核心驱动，聚焦核心材料配方升级与产品技术迭代创新。 手术室耗材领域，坚定推进“全棉替

代化纤” 战略，持续迭代全棉水刺无纺布材料性能，通过优化纤维交织工艺与后整理技术，显著提升

手术衣等高频耗材的阻菌性、抗渗血性及穿戴舒适度，进一步深化“绿色手术室” 全流程解决方案。公

司持续在高端伤口敷料赛道技术深耕与国产化发展战略， 集中发力高端伤口敷料核心基础原材料自

研自产，目前III类水胶体敷料进入注册阶段，新一代功能性疤痕敷料和医用水凝胶敷料已顺利取得医

疗器械注册证书； 生物活性敷料业务持续深耕胶原蛋白基材迭代升级与抗菌敷料新品类研发拓展工

作，公司全自主研发的胶原蛋白原料已应用医美面膜产品实现规模化量产并正式上市，进一步打通生

物活性原料向下游医美医用产品转化的产业化通路，全方位夯实公司在医用敷料、医美敷料、功能性

防护敷料多管线的技术壁垒与商业化落地能力。呼吸防护领域创新成果丰硕：成功上市活性炭棉里层

口罩，依托活性炭与全棉基材的复合工艺，有效吸附甲醛、油烟等有害气体，拓展了棉里层口罩在工业

防护、居家净化等新场景的应用；双面棉口罩研发取得重大进展，通过双层棉柔结构设计，在提升亲肤

触感与透气性的同时，进一步增强产品可降解环保属性；手术室专用医用外科棉里层防护口罩实现关

键技术突破，临床试验效果显著，表现优异，显著提升了公司医用外科口罩的核心竞争力。

②全棉时代产品研发

2026年上半年，全棉时代践行“产品领先、材料先行” 战略，无纺品持续推进自柔软、灭菌等技术

并拓展使用场景，有纺品依托Cotton� Tech九大科技，聚焦核心品类，推动棉基材料、织造与功能技

术、终端产品的协同创新及产业化，全面优化多场景产品体验。

公司本期核心研发成果显著。在纺纱技术上，超低捻高强纱线实现量产应用，捻度下降10%、强力

稳定，面料抗起毛起球达4级，提升贴身、婴童及家居床品综合品质；风柔棉5.0迭代升级，蓬松度提升

45%，回弹与抗变形能力大幅增强，适配婴幼儿与敏感肌贴身场景。

面料领域，自研全棉经编裤装高弹技术，优化面料稳定延展性，解决裤装久穿变形、活动受限问

题；创新全棉软壳复合面料，集保暖、耐磨、抗变形、无氟防泼水于一体，兼顾纯棉透气亲肤特性，适配

通勤与轻户外场景。 同时，公司完成200S高支纱、踏雪感、自柔软等工艺升级，显著提升婴童、贴身及

家纺产品质感与舒适度。

功能材料方面，公司落地全棉消臭耐洗、速干整理技术，有效改善棉品久穿异味、干燥缓慢等痛

点。 同时实现无氟防泼水与防晒功能叠加，绿色环保，大幅提升产品通勤、户外场景适配能力。

无纺消费品持续优化升级。婴儿湿巾落地天然植提极简防腐配方，成分精简、性质温和，适配婴童

及敏感肌护理；全棉水刺棉柔巾依托优异材质特性覆盖多元日常场景；一次性出行产品完成版型与基

材升级，舒适度、贴合度及便携性显著提升，适配差旅场景。

公司深化产学研医协同研发，联合多方机构围绕皮肤健康、面料舒适性、人体工学等开展专项研

究，构建以用户体验为核心的验证体系，以科研成果精准赋能产品迭代。

未来，公司将持续深耕棉基核心技术，推进材料、工艺、功能、场景全方位创新，打造高品质、安全

绿色的全棉产品，稳固自身在棉生活领域的技术壁垒与差异化竞争优势。

（3）数智化建设

2026年上半年，公司持续深化数字化转型，将人工智能作为提升运营效率、优化业务流程和增强

经营决策能力的重要引擎，推动数字化建设由流程在线化、数据资产化向业务智能化加速演进。 公司

围绕统一AI入口、智能执行能力和企业级技术底座，持续完善人工智能应用体系，稳步推进AI从员工

效率场景向专业业务流程和经营决策场景拓展。公司根据业务需求引入和适配主流大模型能力，强化

知识、数据、流程与AI的融合，并同步完善数据安全、权限控制、合规审查和人工复核机制。 医疗业务

板块持续推进营销与客户运营数字化，升级国内零售销售全链路客户关系管理系统，强化客户管理、

销售过程协同和营销活动支撑能力。海外核心经营管理系统建设取得阶段性进展，完成总体方案和全

球模板方向设计，推动业务流程、数据标准和管理规则逐步统一，为全球业务协同和精细化运营夯实

基础。 集团财经共享建设有序推进，持续提升共享服务、组织协同、审批效率和员工办公体验。 全棉时

代业务加快线上线下一体化与AI应用融合，围绕商品、用户、门店、营销和履约等关键环节，持续完善

“统一平台、数据驱动、智能赋能” 的数智化底座。 在商品与门店运营方面，推进智能拣货、智能巡店、

陈列辅助识别等应用，提升门店运营标准化和执行效率；在用户运营方面，应用智能客户触达、消费者

反馈分析和智能营销等能力，推动用户洞察向产品和服务改进转化，促进会员运营由规模经营向分层

精细化经营升级；在经营管理方面，加强数据分析、异常识别和运营辅助决策，提升多层级经营管理效

率。 制造与供应链板块持续推进智能制造和智慧物流建设，围绕仓储网络、设施设备、人员配置、库存

管理和作业路径等环节，应用数字化和智能化手段提升运营效率。 以荆门基地为试点，推进商品、生

产、仓储和物流等环节的数据贯通与系统协同，探索形成从生产计划、过程执行到仓储履约的数字化

闭环，并逐步沉淀可复制的智能制造和智慧供应链能力。 总体来看，2026年上半年，公司持续加强全

球经营管理平台、数据治理、数据应用和AI能力建设，推动人工智能嵌入真实业务流程，以效率提升、

成本优化、质量改善、响应提速和风险降低为导向，支撑公司“产品领先、卓越运营、品牌向上、数智赋

能”战略落地。

稳健医疗用品股份有限公司
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