
产业链协同托举机器人赛场“高光”时刻

本报记者 杨洁

8月22日，第二届世界人形机器人运动会在国家速滑馆“冰丝带”拉开帷幕。 赛场上，人形机器人各种高难度动作一气呵成，其灵动与稳定已非往昔可比。 模型与算法迭代固然是能力跃升的引擎，但聚光灯外，一场由材料、感知、芯片、电池等产业链上下游协同发力的“托举行动” ，更是支撑机器人站稳脚跟、跑向未来的关键底座。

伴随着机器人从封闭场景走向更开放的人机交互环境，多位受访者表示，功能安全与可靠性正成为产业迈向高质量发展的前置条件。

各环节能力跃升

机器人产业链各环节正在经历一场系统性升级。 浙江锐鹰传感技术股份有限公司技术拓展经理张宇坤告诉中国证券报记者，机器人不管是肩部、肘部还是腕部，转动的关节都需要编码器，一台人形机器人大概会用20至30套编码器，主要作用就是反馈位置和速度。 “人形机器人无论是奔跑还是跳跃，对编码器的可靠性要求都非常高，比如要求高转速，需达到上万转/分钟，以支撑瞬态高爆发；此外还要有更强的抗窜动能力，这样才能使膝部、腰部等关节在高冲击中确保位置不跳变、不误报警。 长远来看，未来随着人形机器人要干的活儿更多，还将升级高精度要求。 ”张宇坤介绍。

锐鹰传感扎根电感技术多年，于去年下半年起，公司基于电感式原理的新方案，解决了当下编码器在大冲击下易报警、抗干扰弱、精度受限等问题。 张宇坤表示，电感式方案综合性能更均衡，已成为行业主流演进方向，目前已经有多家客户批量导入电感式编码器。 公司已全面转向服务人形机器人需求，今年专门新增了两条全自动化产线供应该领域，新增总产能400万套，叠加原有产线，公司今年总产能预计可达800万套。

灵活、稳定的运动表现还离不开作为“神经系统”的MCU（微控制单元）芯片，一台全尺寸人形机器人身上（含灵巧手），MCU的部署量将近100颗。 兆易创新高级副总裁、MCU事业部总经理李宝魁向记者介绍，MCU在机器人本体中承担着双向信息枢纽的功能。 一方面，它负责接收“大脑”和“小脑”的指令，并把这些指令精准分发到各个关节、电机等执行单元，驱动机器人完成指定动作；另一方面，它也负责采集全身各类传感器反馈的信息，回传至主控系统进行处理。

随着机器人能力需求进化，对MCU的要求也在被重新定义。 李宝魁将其概括为高性能、低功耗、极致小型化三者互相制约的“不可能三角” 。 他介绍，与工业、汽车领域MCU不同，机器人每个关节空间极其有限，可谓“寸土寸金” ，“省空间”是很多客户的最高优先级要求，这意味着MCU要在更小封装内集成更多功能，同时严控发热与功耗，“这里面要有诸多深入的优化，才能做成一个比较理想的产品。 ”

英飞凌机器人实验室工程师徐志乐也谈到小型化、低功耗趋势。 他介绍，很多头部机器人厂商开始考虑将氮化镓方案用于人形机器人一体化关节主控板，氮化镓方案具备低功耗、高性能等优势，能显著缩小整机体积。 当前氮化镓已在电源适配器、AI服务器等领域规模化应用，在人形机器人领域已经有越来越多的应用，未来潜力广阔。

材料轻量化也是当下提升运动性能与能耗比的核心路径。 铂力特南方大区销售总监林龙德指出，公司钛合金3D打印材料已广泛应用于机器人四肢及胸骨等部位，能够有效给机器人减重，同时提升整体续航水平。

不少人或许还记得首届人形机器人马拉松比赛时，很多机器人为了增加缓冲，穿着人类的跑鞋，这一有趣的画面一度在社交媒体出圈。 林龙德介绍，铂力特专门研发了一款钛合金3D打印脚掌，耐磨同时实现弹性缓冲，满足机器人多种工况下的应用需求。

短板依然存在

尽管各环节进步明显，但从实验室和赛场走向真实工业与生活场景，产业仍面临多重制约。 明略科技创始人、CEO吴明辉坦言，当前很多机器人运动或者干活场景仍属于单点能力突破，“比如，现在机器人已经可以打乒乓球，甚至能够移动着打，但球掉到地上之后，仍然需要人帮它捡起来再递过去，这并非我们所期望的状态。 ”

在他看来，具身智能机器人要从提供“情绪价值”迈向“生产力型”系统，需要解决的往往不是舞台上最亮眼的那个动作，而是动作与动作之间大量琐碎的“最后一公里”问题。

此外续航和散热也依然是行业里的老问题。 亿纬锂能人形机器人销售中心经理张卓鹏表示，今年机器人本体对电流的调校已经好了很多，再加上电池电芯的升级迭代，机器人续航能力相比去年确实有一个相当水平的提升。 但散热瓶颈依然突出，张卓鹏指出，机器人内部空间有限，难以部署主动散热系统，目前仅依赖自然风冷方式，客户需在本体端自行加装风扇等辅助措施。

具身智能机器人供应链的质量标准也有待进一步提升。 无界动力创始人、CEO张玉峰表示，具身智能仍然是一个比较新兴的赛道，MTBF（平均故障间隔时间）等硬件质量指标仍远低于传统工业机械臂，传统工业机械臂可达数万小时级别，而具身智能机器人硬件目前达到千小时级已属难得。

在行业出货量大幅提升的背景下，交付周期被压缩，引发部分零部件供应商的诉求。 南宁宇立仪器有限公司工作人员向记者直言，下游主机厂对六维力传感器提出“高可靠、小型化与低成本”的三重要求，正常的六周交付往往被压缩至两周，“我们希望主机厂多给零部件供应商一些耐心，因为最终产品服务的是大众，安全可靠是非常重要的。 ”

安全可靠迈向“必选项”

当机器人从封闭测试场走向更多开放的人机交互环境，功能安全与信息安全正从锦上添花的加分项，转变为产业可持续发展的前置条件。

李宝魁指出，功能安全关乎人机共存的底线———当偶发故障触发内部错误时，系统必须确保行为可控，如异常时静止不动而非突然冲撞；信息安全则需通过硬件级加密、安全启动等机制防范远程劫持风险。

长程任务的可靠性挑战进一步放大了安全的重要性。 墨奇智能联合创始人兼CTO黄青虬分析，长程任务由多个动作串联而成，任何一个模块的微小失误都可能导致整体失败。 这就要求每个环节的可靠性达到极高水平，以支撑完整任务的稳定执行。

产业链头部企业已在积极布局。 李宝魁介绍，兆易创新面向机器人的MCU产品中，95%以上已支持功能安全，目前头部机器人客户已经越来越关注这两点，“机器人供应链正从‘能用'加速迈向‘可信好用'。 ”

具身智能机器人从赛场上的惊艳表现，到未来在工厂、家庭中的稳定服役，仍需产业链各方形成合力，以创新、耐心与严谨共同托举这一新兴产业高质量发展壮大。
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产业链协同托举

机器人赛场“高光” 时刻

8月22日，第二届世界人形机器人运

动会在国家速滑馆“冰丝带” 拉开帷幕。 赛

场上，人形机器人各种高难度动作一气呵成，其

灵动与稳定已非往昔可比。模型与算法迭代固然是

能力跃升的引擎，但聚光灯外，一场由材料、感知、芯

片、电池等产业链上下游协同发力的“托举行动” ，更是

支撑机器人站稳脚跟、跑向未来的关键底座。

伴随着机器人从封闭场景走向更开放的人

机交互环境，多位受访者表示，功能安全与可

靠性正成为产业迈向高质量发展的前置

条件。

●本报记者 杨洁

普瑞光电：深化与木林森产业链协同

聚焦半导体器件新兴赛道

● 本报记者 武卫红

在成功控股普瑞光电（厦门）股份有

限公司之后， 今年以来， 木林森持续深化

LED全产业链整合， 不断提升核心竞争力

和盈利能力。日前，普瑞光电总经理王福军

在接受记者采访时表示， 公司将持续深化

与木林森产业链协同， 聚焦半导体器件新

兴赛道，加速打造第二增长曲线。

持续深化LED全产业链垂直整合

今年1月份， 木林森及下属子公司

LEDVANCE� GmbH成功竞买普瑞光电

34.78%股权。交易完成后，普瑞光电成为木

林森控股子公司， 木林森及LEDVANCE�

GmbH合计持有普瑞光电72.09%的股权。

公开资料显示， 普瑞光电成立于2011

年，是全球领先的LED芯片和封装供应商，

主营业务覆盖LED外延芯片、 封装(SMD、

COB)、荧光粉、半导体器件、照明模组等产

品的研发、制造和销售，公司拥有国际领先

的大功率、 高光效芯片技术和大功率COB

封装技术，累计获得授权专利超1000项。

王福军表示， 在全球LED专利器件第

一梯队中， 普瑞光电是国内少有的具备全

球竞争力的LED芯片和封装企业， 也是全

球实现LED外延芯片、封装、荧光粉、半导

体器件、 照明模组全产业链布局的企业之

一。公司拥有Bridgelux、Intematix两大国

际品牌，产品定位于高端专利器件市场，直

接对标亮锐、欧司朗等国际一线厂商。

木林森此前表示，公司2025年已与普

瑞光电开展深度协同，此次控股普瑞光电

进一步强化了木林森技术壁垒与自主创

新能力，显著提升芯片自给率，实现“芯片

-封装-应用” 全链条协同降本，为公司长

期高质量发展提供坚实技术与产业支撑。

公司通过向上游产业链纵深延伸，打通关

键环节的供应壁垒，实现核心资源的自主

可控，进一步强化封装、照明应用环节的

核心竞争力，并逐步挖潜提升全产业链一

体化价值，持续巩固其全球LED行业的领

军地位。

“成熟主业+新兴赛道”双轮驱动

王福军表示， 在全球光电显示与功率

电子产业加速向高端化、 高效率升级的趋

势下，LED行业在经历近十年供需格局重

塑之后，2026年上半年上游芯片、 中游封

装、下游产品首次实现全产业链价格上涨，

行业竞争逻辑由中低端价格比拼转向高端

领域专利、品牌与品质的综合较量。

另一方面，随着新能源、工业自动化、

算力基础设施的快速发展， 功率半导体作

为电能转换与电路控制的核心器件， 市场

规模持续扩容。 其中，以碳化硅、氮化镓为

代表的第三代半导体材料，凭借高耐压、高

效率的特性，正在快速替代传统硅基器件，

成为行业增长最快的细分赛道。 消费电子

快充、充电桩、电动工具已成为成熟应用场

景，而AI数据中心向高功率、高密度方向的

演进， 也为功率半导体打开了新的长期增

长空间。

王福军表示，普瑞光电自2021年恢复功

率器件产品线以来， 依托自身在研发领域深

厚的技术积累， 快速推进第三代功率半导体

产品的研发落地。 同时，公司与南京大学、厦

门大学合作开展氮化镓器件及Micro� LED

技术攻关，为产品迭代提供持续的技术支撑。

公司碳化硅产品已拥有成熟产品线， 产品广

泛用于储能、充电桩等新能源领域。蓝宝石基

氮化镓恒流二极管目前已进入客户批量验证

阶段，预计2026年年底实现量产出货。 此外，

更核心的氮化镓功率器件产品目前处于设计

阶段，预计2027年完成送样验证并择机推进

量产。

王福军还表示，LED高端市场的周期红

利与半导体器件的长期成长空间，共同构成

了光电产业下一阶段的价值主线。木林森通

过控股普瑞光电，既夯实了其在LED高端专

利器件领域的话语权，也切入了半导体器件

的差异化赛道，形成“成熟主业+新兴赛道”

的双轮驱动格局。

加速拓展高增长领域

木林森此前在2025年年度业绩说明会

上表示， 未来公司将以LED全产业链为基

础、照明主业为核心，坚持高端化、全球化、

智能化升级方向， 重点发展Mini/Micro�

LED、光储一体化、光通信与光互连、健康

智能照明四大创新产业， 持续深化与普瑞

光电的产业链协同，推进海外产能布局，不

断提升核心竞争力与盈利能力。

木林森还表示， 公司收购普瑞光电后

补齐上游芯片环节，实现“芯片+封装+应

用” 垂直整合，在技术、专利、产能、客户资

源上深度协同，降本增效、提升自研率、增

强高端竞争力。 未来， 公司将持续推进

Mini/Micro� LED高端化与量产落地，深

化产业链协同，稳步拓展光通信、光器件等

高增长领域。

近期， 木林森披露2026年半年度业绩

预告，预计上半年实现归母净利润6亿元-7

亿元，同比增长290.61%-355.71%。 日前，

爱建证券发布的研报称，LED封装行业经

历长期产能去化后，当前集中度得以提升。

木林森作为全球LED封装龙头， 公司规模

与产销量优势显著。

报告还表示， 控股普瑞光电可为木林

森补齐LED外延及芯片自研短板。 依托普

瑞光电专利储备，公司将推进Micro� LED

技术迭代，切入下一代光互连赛道；当前行

业多方角逐Micro� LED共封装光学技术

（CPO）标准制定，公司有望依托专利积累

参与产业进程。此外，借助普瑞光电的业务

基础与海外品牌资源， 便于公司规避潜在

的国际贸易风险，布局半导体器件业务。

各环节能力跃升

机器人产业链各环

节正在经历一场系统性升

级。 浙江锐鹰传感技术股份有

限公司技术拓展经理张宇坤告诉中

国证券报记者， 机器人不管是肩部、肘

部还是腕部，转动的关节都需要编码器，一

台人形机器人大概会用20至30套编码器，

主要作用就是反馈位置和速度。“人形机器

人无论是奔跑还是跳跃， 对编码器的可靠

性要求都非常高，比如要求高转速，需达到

上万转/分钟，以支撑瞬态高爆发；此外还

要有更强的抗窜动能力，这样才能使膝部、

腰部等关节在高冲击中确保位置不跳变、

不误报警。长远来看，未来随着人形机器人

要干的活儿更多，还将升级高精度要求。 ”

张宇坤介绍。

锐鹰传感扎根电感技术多年， 于去年

下半年起，公司基于电感式原理的新方案，

解决了当下编码器在大冲击下易报警、抗

干扰弱、精度受限等问题。 张宇坤表示，电

感式方案综合性能更均衡， 已成为行业主

流演进方向， 目前已经有多家客户批量导

入电感式编码器。 公司已全面转向服务人

形机器人需求， 今年专门新增了两条全自

动化产线供应该领域， 新增总产能400万

套，叠加原有产线，公司今年总产能预计可

达800万套。

灵活、 稳定的运动表现还离不开作为

“神经系统” 的MCU（微控制单元）芯片，

一台全尺寸人形机器人身上（含灵巧手），

MCU的部署量将近100颗。 兆易创新高级

副总裁、MCU事业部总经理李宝魁向记者

介绍，MCU在机器人本体中承担着双向信

息枢纽的功能。 一方面， 它负责接收“大

脑” 和“小脑” 的指令，并把这些指令精准

分发到各个关节、电机等执行单元，驱动机

器人完成指定动作；另一方面，它也负责采

集全身各类传感器反馈的信息， 回传至主

控系统进行处理。

随着机器人能力需求进化，对MCU的

要求也在被重新定义。 李宝魁将其概括为

高性能、低功耗、极致小型化三者互相制约

的“不可能三角” 。 他介绍，与工业、汽车领

域MCU不同， 机器人每个关节空间极其有

限，可谓“寸土寸金” ，“省空间” 是很多客

户的最高优先级要求，

这意味着MCU要在更

小封装内集成更多功

能，同时严控发热与功

耗，“这里面要有诸多

深入的优化， 才能做成一个比较理想

的产品。 ”

英飞凌机器人实验室工程师徐志乐也

谈到小型化、低功耗趋势。 他介绍，很多头

部机器人厂商开始考虑将氮化镓方案用于

人形机器人一体化关节主控板， 氮化镓方

案具备低功耗、高性能等优势，能显著缩小

整机体积。 当前氮化镓已在电源适配器、

AI服务器等领域规模化应用，在人形机器

人领域已经有越来越多的应用， 未来潜力

广阔。

材料轻量化也是当下提升运动性能与

能耗比的核心路径。 铂力特南方大区销售

总监林龙德指出， 公司钛合金3D打印材料

已广泛应用于机器人四肢及胸骨等部位，

能够有效给机器人减重， 同时提升整体续

航水平。

不少人或许还记得首届人形机器人马

拉松比赛时，很多机器人为了增加缓冲，穿

着人类的跑鞋。 林龙德介绍，铂力特专门研

发了一款钛合金3D打印脚掌， 耐磨同时实

现弹性缓冲， 满足机器人多种工况下的应

用需求。

短板依然存在

尽管各环节进步明显， 但从实验室和

赛场走向真实工业与生活场景， 产业仍面

临多重制约。明略科技创始人、CEO吴明辉

坦言， 当前很多机器人运动或者干活场景

仍属于单点能力突破，“比如， 现在机器人

已经可以打乒乓球，甚至能够移动着打，但

球掉到地上之后， 仍然需要人帮它捡起来

再递过去，这并非我们所期望的状态。 ”

在他看来， 具身智能机器人要从提供

“情绪价值” 迈向“生产力型” 系统，需要

解决的往往不是舞台上最亮眼的那个动

作，而是动作与动作之间大量琐碎的“最后

一公里”问题。

此外续航和散热也依然是行业里的老

问题。 亿纬锂能人形机器人销售中心经理

张卓鹏表示， 今年机器人本体对电流的调

校已经好了很多， 再加上电池电芯的升级

迭代， 机器人续航能力相比去年确实有一

个相当水平的提升。 但散热瓶颈依然突出，

张卓鹏指出，机器人内部空间有限，难以部

署主动散热系统， 目前仅依赖自然风冷方

式， 客户需在本体端自行加装风扇等辅助

措施。

具身智能机器人供应链的质量标准也

有待进一步提升。 无界动力创始人、CEO

张玉峰表示， 具身智能仍然是一个比较新

兴的赛道，MTBF（平均故障间隔时间）等

硬件质量指标仍远低于传统工业机械臂，

传统工业机械臂可达数万小时级别， 而具

身智能机器人硬件目前达到千小时级已属

难得。

在行业出货量大幅提升的背景下，交

付周期

被 压

缩 ， 引

发 部 分

零 部 件

供应商的

诉求。 南宁

宇立仪器有

限公司工作人

员向记者直言，

下游主机厂对六

维力传感器提出“高

可靠、 小型化与低成

本” 的三重要求，正常的六

周交付往往被压缩至两周 ，

“我们希望主机厂多给零部件供

应商一些耐心，因为最终产品服务的是

大众，安全可靠是非常重要的。 ”

安全可靠迈向“必选项”

当机器人从封闭测试场走向更多开放

的人机交互环境， 功能安全与信息安全正

从锦上添花的加分项， 转变为产业可持续

发展的前置条件。

李宝魁指出，功能安全关乎人机共存的

底线———当偶发故障触发内部错误时，系统

必须确保行为可控，如异常时静止不动而非

突然冲撞； 信息安全则需通过硬件级加密、

安全启动等机制防范远程劫持风险。

长程任务的可靠性挑战进一步放大了

安全的重要性。 墨奇智能联合创始人兼

CTO黄青虬分析， 长程任务由多个动作串

联而成， 任何一个模块的微小失误都可能

导致整体失败。 这就要求每个环节的可靠

性达到极高水平， 以支撑完整任务的稳定

执行。

产业链头部企业已在积极布局。李宝魁

介绍，兆易创新面向机器人的MCU产品中，

95%以上已支持功能安全，目前头部机器人

客户已经越来越关注这两点。

具身智能机器人从赛场上的惊艳表现，

到未来在工厂、家庭中的稳定服役，仍需产

业链各方形成合力，以创新、耐心与严谨共

同托举这一新兴产业高质量发展壮大。

新华社图片、视觉中国图片 制图/韩景丰

星源材质：深耕锂电池隔膜主业

拓展第二增长曲线

● 本报记者 张兴旺

星源材质成立于2003年9月，是全球锂电池隔膜行业领军企

业，2016年在深交所上市，2026年在港交所上市。 走进星源材质

深圳光明总部展厅，超薄干法隔膜、超薄湿法隔膜、高绝缘性隔膜

等产品整齐陈列，直观展现公司的技术积累。

星源材质董秘李昇在接受中国证券报记者采访时表示，经过

二十余年技术沉淀，公司打破国外厂商的市场主导格局，全面掌

握干法、湿法和涂覆隔膜制备技术，建成国际先进的隔膜生产线，

成长为全球锂电池隔膜领域重要供应商。 当前，受益于动力电池

及储能行业的旺盛需求，隔膜需求稳步攀升。 公司将持续聚焦锂

电池隔膜主业，不断巩固自身在行业的领先优势。同时，公司积极

寻求新材料、半导体材料领域的战略机遇，拓展第二增长曲线。

成为制造业“单项冠军”

隔膜是电池的关键材料， 具有良好的化学稳定性和高温自

闭性能，可以隔离电池正负极、允许锂离子通过、防止高温引起

的电池爆炸，从而提高锂离子电池的综合性能。

星源材质是国内较早从事隔膜研发和制造的企业， 也是全

球中高端锂离子电池隔膜主流供应商。

据星源材质相关负责人介绍，2007年-2008年，国内隔膜中

高端市场被少数国际厂商垄断，产品价格昂贵，供货周期偏长。

2008年，星源材质确立发展动力类锂离子电池隔膜的方向，加大

自主研发力度，与国内高分子材料知名研究机构展开合作，自主

突破并掌握干法单向拉伸工艺技术，自主设计、建造国内领先的

干法单向拉伸工艺的成套锂离子电池隔膜生产线， 并于当年试

产成功。 2012年公司开始投资建设湿法生产线，2014年完成建

设和试运行，2015年公司湿法隔膜已对比亚迪、 国轩高科及

LGES等厂商批量供货。

技术研发是星源材质的核心竞争力。2025年，公司研发投入

达到2.78亿元， 同比增长12.24%， 研发投入占营收的比例为

6.75%。 2026年第一季度，公司研发投入达到0.69亿元，同比增长

23.46%。 目前，星源材质在全球市场形成“一个总部、八个生产

基地和海外研发机构” 的战略布局。

谈及公司在隔膜领域的发展成果，李昇倍感自豪。制造业单

项冠军被誉为制造业 “皇冠上的明珠” ，2021年星源材质锂离

子电池干法隔膜被工信部评为制造业单项冠军产品。此外，四川

大学与星源材质联合完成的“基于聚烯烃凝聚态结构调控制备

高性能锂离子电池隔膜” 项目，荣获2023年度国家科学技术进

步奖一等奖。

隔膜需求保持增长态势

早年全球锂电池隔膜市场主要被日本、 美国、 韩国企业占

据，产品售价居高不下。 “我们早年做隔膜的时候，隔膜每平方

米能卖到数美元， 如今最便宜的隔膜每平方米售价不到1元人

民币。 ” 在李昇看来，这一转变源于国内锂电池产业链企业的整

体崛起。 材料企业不断发展壮大，推动锂电池产业迭代升级，显

著摊薄行业成本。

近年来， 随着国内企业在隔膜制备工艺上的持续突破及资

金投入，国产锂电池隔膜产品逐步打入海外市场，日本、美国、韩

国隔膜企业的市场份额明显下降。

据李昇介绍，受益于下游动力电池及储能行业需求旺盛，隔

膜需求保持增长态势， 行业产能利用率逐步攀升， 供需持续偏

紧。 由于隔膜行业属于资金密集型、技术密集型的重资产行业，

扩产周期长，新增产能释放节奏慢，而下游动力电池和储能需求

维持增长，预计短期内隔膜供需紧平衡状态仍将持续。

从客户来看，目前在国内市场，星源材质主要客户覆盖宁德

时代、比亚迪、中创新航、国轩高科、欣旺达、亿纬锂能、珠海冠宇

等知名锂电池厂商；在国际市场，公司产品批量供应LGES、三

星SDI、村田、大众集团旗下动力电池子公司等厂商。

前瞻布局新材料业务

星源材质相关负责人表示，公司将持续深耕主业，巩固锂电

池隔膜行业领先优势。 同时，公司积极寻求新材料、半导体材料

领域的战略机会作为未来公司第二增长曲线的发展方向。

针对固态电池发展趋势，2025年，星源材质与瑞固（衢州）

新材料科技有限公司签署战略合作协议， 共同开发高性能固体

电解质膜及相关产品，并推动产品的商业化落地。同时参股公司

深圳新源邦科技有限公司已经拥有氧化物电解质千吨级产能和

百吨级出货量。

除了推进电池领域前沿材料的研发与应用， 星源材质也通

过并购拓展半导体材料业务。 8月13日晚间，星源材质发布公告

称， 拟现金收购邦瓷电子科技 （盐城） 有限责任公司合计

59.98%的股权，交易总对价约2.42亿元。 交易完成后，公司将合

计持有邦瓷电子73.4806%的股权，邦瓷电子将成为公司的控股

子公司，纳入公司合并报表范围。

资料显示，邦瓷电子成立于2018年，主要产品可分为多层

压电陶瓷堆叠和单层压电陶瓷片。 从业绩来看，邦瓷电子2025

年实现营收7927.10万元，同比增长70.22%；净利润为2621.97万

元， 同比增长267.07%；2026年第一季度， 实现营收4748.64万

元，净利润为1655.82万元。

星源材质表示，本次交易是公司在新材料领域的战略布局，

拓宽产品边界。公司通过收购邦瓷电子切入压电陶瓷行业，依托

其在压电陶瓷行业的技术积累， 对接半导体设备及零部件的增

量市场，拓宽中长期成长边界，打造公司第二增长曲线，同步形

成新材料和锂电池隔膜主业的产业协同。


