
跨界有新招 当“固收+” 遇见量化投资

本报记者 张凌之

面对居民财富管理的新需求， 公募基金行业正在给

出全新的解决方案。

中国证券报记者调研发现，继多资产FOF走红之后，

公募“量化固收+” 正成为承接居民存款再配置需求的

重要方向。

数据显示，截至2026年4月26日，公募“量化固收+”

基金规模已逼近1600亿元，近一年增幅接近翻倍。 富国

基金、华夏基金、招商基金、广发基金、中欧基金、博道基

金、国金基金等多家机构纷纷布局，杨梦、孙蒙、邓童、盛

丰衍等知名量化基金经理相继入场。

在存款利率走低、纯债收益收窄，权益市场波动难测

的背景下，量化策略以其纪律性、风控前置和多元化收益

挖掘能力，为传统“固收+” 产品注入了新的活力。

这场量化和“固收+” 的联手，究竟是短期风口，还

是资产配置逻辑的深层演进？近日，中国证券报记者深入

调研多家公募基金公司量化投资团队及相关渠道人士，

试图解码“量化固收+” 爆发式增长背后的驱动力，并探

寻这一新兴赛道在规模翻倍之后， 将面临怎样的机遇与

挑战。

近一年规模翻倍增长

“量化固收+” 领域正成为公募基金争相布局的

新风口。

以规模在1亿元以上的“量化固收+” 基金作为统计

口径，开源证券研究所研报称，截至2026年4月26日，公

募“量化固收+” 基金数量达到70只，基金规模合计为

1596亿元。 尽管整体规模并不大，但从2020年开始出现

的“量化固收+” 基金，到2025年二季度末的规模还不到

800亿元，从2025年三季度开始，该类基金迎来爆发式增

长，规模增长幅度接近翻倍。

近日，在新发基金中，也出现了多只“量化固收+”

产品。 例如，6月10日开启认购的万家元和，采用了双基

金经理管理的模式， 拟任基金经理为万家基金量化投资

部基金经理张永强和万家基金固定收益部基金经理陈奕

雯，此外，产品招募说明书显示，基金的投资策略是采用

定量分析和定性分析相结合的方式。

事实上， 近年来不少知名的公募量化指增基金经理

都开始参与到“量化固收+” 产品的管理中。 如华夏基金

孙蒙、汇添富基金吴振翔和许一尊、博道基金杨梦、诺安

基金孔宪政、万家基金乔亮、招商基金邓童、西部利得基

金盛丰衍、浦银安盛基金江峰等。广发基金固收背景的基

金经理吴迪、富国基金基金经理陈斯扬、华夏基金的郝彬

等，也采用“量化固收+” 策略管理基金。

开源证券金融工程首席分析师魏建榕表示， 从不同

管理人的“量化固收+” 基金产品明细来看，较高比例的

产品采用双基金经理模式进行运作： 固收部门与量化部

门分工协作，固收部门基金经理负责债券类资产管理，量

化部门基金经理负责量化策略部分管理。 华泰证券金融

工程研究组也认为，由于“量化固收+” 基金往往涉及多

类资产、多种细分策略，对基金经理能力圈要求较高，因

此“量化+固收基金经理共同管理” 的模式更为常见。 此

外， 也有不少产品为量化基金经理或固收背景的基金经

理单独管理。

当前，“量化固收+” 管理规模较大的基金公司，主

要有富国基金、招商基金、银华基金、中欧基金、华夏基

金、广发基金等头部机构，还有博道基金、国金基金等公

募量化业务较强的中型基金公司。

一位“量化固收+” 基金经理介绍，“量化固收+” 基

金依旧是“股债混搭” 的资产配置思维。大部分资产仓位

投向债券，小部分资产仓位投向权益类弹性资产。与传统

“固收+” 基金最大的不同就是量化方法的赋能，在具体

的择股、择券、择时上，运用量化模型完成，这是其最为特

别的地方。

从投资策略来看，“量化固收+” 的策略包括红利

策略、指数增强策略、量化选股策略、小市值策略、量化

转债策略、择时策略、多策略等。 其中红利策略、指数

增强策略、量化选股策略为“量化固收+” 基金采用较

多的策略类型。 例如，蔡振管理的招商安嘉、招商安凯就

采用了量化红利策略， 盛丰衍管理的西部利得多策略优

选则采用国企红利策略；陈斯扬管理的富国宝利增强、许

一尊管理的汇添富稳荣回报等采用了指数增强策略；冯

帆管理的银华增强收益采用了量化选股策略； 广发基金

吴迪在管的5只“固收+” 产品均采用量化策略，基于差

异化定位引入不同的股票增强策略。

居民财富管理新选择

“量化固收+” 为何近期火了？

“在低利率时代，全社会的资产回报水平都在下降。

存款利率走低，权益基金波动太大不敢买，老百姓手中的

定期存款，到期后却找不到去处。 因此，‘固收+’ 产品发

展空间较大，谁抓住了‘固收+’ 的机会，就会实现弯道

超车。 ” 一位公募基金高管表示。

“在‘固收+’ 产品大发展的背景下，量化决策的纪

律性、风险控制的前置性以及收益来源的多元化等特点，

让量化策略与‘固收+’ 产品定位形成了内在契合。 ‘固

收+’ 追求的是平稳的净值曲线与可控的回撤，而量化恰

好擅长精细化的风险管理与多元化的收益挖掘。 ” 一家

大型基金公司的量化基金经理表示。

富国基金认为，公募“量化固收+” 产品崛起的因素

很多，但投资生态的完善和规范是重要因素之一。首先是

量化投资的多元扩围。历经十余年沉淀，国内量化行业数

据、算力、人才体系逐步完备，股票端成熟量化策略可全

面挂钩“固收+” 权益仓位。 其次是模型架构增效升级。

以线性因子筑牢稳健底层，辅以非线性特征、机器学习等

挖掘超额收益，兼顾策略稳定性与收益弹性。第三是基础

设施和风控体系日益完善。 公募头部机构自建量化交易

与数据平台，模型搭载实时自动化风控监控机制，行业合

规细则落地，量化交易规范化、透明度大幅提升。

从更大的背景来看， 招商基金资深策略分析师田悦

表示，在低利率环境和资管新规打破刚兑的驱动下，机构

资金和居民财富正在进行由“保本保息” 到“追求相对

稳健+收益兼顾” 的资产再配置。同时这类资金风险偏好

存在温和抬升的特点，所以相较偏股类基金而言，追求回

撤更小、收益稳健的“固收+” 产品受到了更多青睐。 一

位资深业内人士李华（化名）也表示：“在货币基金收益

跌破1%、纯债基金收益不断压缩的背景下，权益端必须

想办法增厚收益。 而量化天然擅长在几千只股票里找规

律、积小胜为大胜，比主动选股更靠谱。 ”

自2024年“9.24” 行情以来，A股板块轮动和切换节

奏有所加快，一方面，田悦表示，板块轮动加快为量化投

资提供了不少可能捕捉定价偏差的机会。 在大盘指数整

体震荡上行的走势中，经过市场检验的“量化固收+” 成

为了策略配置多元化的有效补充。 另一方面，李华表示，

板块切换眼花缭乱，主观基金经理追不上节奏，但量化模

型可以全天候扫描市场信号，捕捉风格切换的窗口。

此外，2025年证监会印发的 《推动公募基金高质量

发展行动方案》中明确提出要“加大含权中低波动型产

品、资产配置型产品创设力度” 。 这一指引为“量化固收

+” 的发展提供了政策面的有力支撑。而今年招商银行等

多家渠道重点推荐“量化固收+” 产品，也为这一赛道的

发展提供了直接助力。

不会完全替代传统“固收+”

“量化固收+” 是否会成为行业新趋势？

在田悦看来，“量化固收+” 并不会完全替代传统

“固收+” ，而是会成为“固收+” 策略体系中的重要组成

部分。 从数据上看，截至2026年一季度末，在3.2万亿元

“固收+” 公募基金中，运用量化策略的产品仅占很小的

比例。同时，近几年不少公募量化指增基金经理开始参与

“固收+” 产品管理，也反映出头部机构对这一赛道的高

度重视。 再者，“量化固收+” 的策略工具箱包括指增、红

利、量化选股、小市值、可转债、择时、多策略等。资管机构

为匹配资金不同风险收益偏好将“固收+” 分为超低波、

低波、中波、高波等不同产品，产品矩阵和策略多元化进

一步完善。

在她看来，未来“量化固收+” 也面临一些挑战：一

方面，高成交额在一定程度上掩盖了策略拥挤的情况，若

成交回落，同质化策略容量将被重估；另一方面“量化固

收+” 涉及多类资产、多种细分策略，对投研团队的模型

迭代能力和多资产协同管理能力要求也大幅提高。

谈及当前市场， 博道基金量化投资部基金经理刘玮

明从股债两方面分析了“固收+” 产品的配置价值。 债市

方面，经济呈现进一步复苏特征，货币政策环境预计保持

偏宽松，利率大幅上行的风险有限。 在流动性呵护下，中

短端债券有望提供可持续的票息收益，适合作为“固收

+” 的核心底仓，筑牢组合收益的基础。

股市方面，刘玮明认为，A股在经历波动后，处于公

司业绩逐步修复的温和复苏周期，科技、消费等板块存在

结构性机会。 “固收+” 产品通过小比例配置权益资产，

旨在捕捉这些结构性机会， 在严格控制回撤的前提下力

争增厚整体收益。

“整体来看，股债均存在布局机会，‘固收+’ 产品迎

来较佳的配置窗口。” 刘玮明总结。对于低波“固收+” 产

品，其定位是作为投资者资产组合中的压舱石，帮助投资

者在不确定性中把握股债两方面的机遇， 追求长期稳健

的资产增值。
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近一年规模翻倍增长

“量化固收+” 领域正成为公

募基金争相布局的新风口。

以规模在1亿元以上的 “量化

固收+” 基金作为统计口径，开源证

券研究所研报称， 截至2026年4月

26日，公募“量化固收+” 基金数量

达到70只，基金规模合计为1596亿

元。 尽管整体规模并不大， 但从

2020年开始出现的 “量化固收+”

基金，到2025年二季度末的规模还

不到800亿元， 从2025年三季度开

始， 该类基金迎来爆发式增长，规

模增长幅度接近翻倍。

近日，在新发基金中，也出现

了多只“量化固收+” 产品。例如，6

月10日开启认购的万家元和，采用

了双基金经理管理的模式，拟任基

金经理为万家基金量化投资部基

金经理张永强和万家基金固定收

益部基金经理陈奕雯，此外，产品

招募说明书显示，基金的投资策略

是采用定量分析和定性分析相结

合的方式。

事实上，近年来不少知名的公

募量化指增基金经理都开始参与

到“量化固收+” 产品的管理中。 如

华夏基金孙蒙、汇添富基金吴振翔

和许一尊、博道基金杨梦、诺安基

金孔宪政、万家基金乔亮、招商基

金邓童、 西部利得基金盛丰衍、浦

银安盛基金江峰等。 广发基金固收

背景的基金经理吴迪、富国基金基

金经理陈斯扬、 华夏基金的郝彬

等，也采用“量化固收+” 策略管理

基金。

开源证券金融工程首席分析

师魏建榕表示， 从不同管理人的

“量化固收+” 基金产品明细来看，

较高比例的产品采用双基金经理

模式进行运作：固收部门与量化部

门分工协作，固收部门基金经理负

责债券类资产管理，量化部门基金

经理负责量化策略部分管理。 华泰

证券金融工程研究组也认为，由于

“量化固收+” 基金往往涉及多类

资产、多种细分策略，对基金经理

能力圈要求较高，因此“量化+固收

基金经理共同管理” 的模式更为常

见。 此外，也有不少产品为量化基

金经理或固收背景的基金经理单

独管理。

当前，“量化固收+” 管理规模

较大的基金公司， 主要有富国基

金、招商基金、银华基金、中欧基

金、华夏基金、广发基金等头部机

构，还有博道基金、国金基金等公

募量化业务较强的中型基金公司。

一位“量化固收+” 基金经理

介绍，“量化固收+” 基金依旧是

“股债混搭” 的资产配置思维。 大

部分资产仓位投向债券，小部分资

产仓位投向权益类弹性资产。 与传

统“固收+” 基金最大的不同就是

量化方法的赋能， 在具体的择股、

择券、择时上，运用量化模型完成，

这是其最为特别的地方。

从投资策略来看 ，“量化固

收+” 的策略包括红利策略、指数

增强策略、量化选股策略、小市值

策略、量化转债策略、择时策略、

多策略等。 其中红利策略、指数增

强策略、量化选股策略为“量化固

收+” 基金采用较多的策略类型。

例如，蔡振管理的招商安嘉、招商

安凯就采用了量化红利策略，盛丰

衍管理的西部利得多策略优选则

采用国企红利策略；陈斯扬管理的

富国宝利增强、许一尊管理的汇添

富稳荣回报等采用了指数增强策

略；冯帆管理的银华增强收益采用

了量化选股策略；广发基金吴迪在

管的5只“固收+” 产品均采用量化

策略，基于差异化定位引入不同的

股票增强策略。

面对居民财富管理的新需求，公募基金行业正

在给出全新的解决方案。

中国证券报记者调研发现，继多资产FOF走红

之后，公募“量化固收+” 正成为承接居民存款再配

置需求的重要方向。

数据显示，截至2026年4月26日，公募“量化

固收+” 基金规模已逼近1600亿元，近一年增幅接

近翻倍。 富国基金、华夏基金、招商基金、广发基金、

中欧基金、博道基金、国金基金等多家机构纷纷布

局，杨梦、孙蒙、邓童、盛丰衍等知名量化基金经理

相继入场。

在存款利率走低、纯债收益收窄，权益市场波

动难测的背景下，量化策略以其纪律性、风控前置

和多元化收益挖掘能力，为传统“固收+” 产品注入

了新的活力。

这场量化和“固收+” 的联手，究竟是短期风

口，还是资产配置逻辑的深层演进？ 近日，中国证券

报记者深入调研多家公募基金公司量化投资团队

及相关渠道人士，试图解码“量化固收+” 爆发式增

长背后的驱动力，并探寻这一新兴赛道在规模翻倍

之后，将面临怎样的机遇与挑战。

跨界有新招 当“固收+” 遇见量化投资

□本报记者 张凌之

不会完全替代传统“固收+”

“量化固收+” 是否会成为行业新

趋势？

在田悦看来，“量化固收+” 并不会

完全替代传统 “固收+” ， 而是会成为

“固收+” 策略体系中的重要组成部分。从

数据上看，截至2026年一季度末，在3.2万

亿元“固收+” 公募基金中，运用量化策略

的产品仅占很小的比例。同时，近几年不少

公募量化指增基金经理开始参与“固收+”

产品管理， 也反映出头部机构对这一赛道

的高度重视。再者，“量化固收+” 的策略工

具箱包括指增、红利、量化选股、小市值、可

转债、择时、多策略等。 资管机构为匹配资

金不同风险收益偏好将“固收+” 分为超低

波、低波、中波、高波等不同产品，产品矩阵

和策略多元化进一步完善。

在她看来，未来“量化固收+” 也面临

一些挑战：一方面，高成交额在一定程度上

掩盖了策略拥挤的情况，若成交回落，同质

化策略容量将被重估；另一方面“量化固

收+” 涉及多类资产、多种细分策略，对投

研团队的模型迭代能力和多资产协同管理

能力要求也大幅提高。

谈及当前市场， 博道基金量化投资部

基金经理刘玮明从股债两方面分析了“固

收+” 产品的配置价值。 债市方面，经济呈

现进一步复苏特征， 货币政策环境预计保

持偏宽松，利率大幅上行的风险有限。在流

动性呵护下， 中短端债券有望提供可持续

的票息收益，适合作为“固收+” 的核心底

仓，筑牢组合收益的基础。

股市方面，刘玮明认为，A股在经历波

动后， 处于公司业绩逐步修复的温和复苏

周期，科技、消费等板块存在结构性机会。

“固收+” 产品通过小比例配置权益资产，

旨在捕捉这些结构性机会， 在严格控制回

撤的前提下力争增厚整体收益。

“整体来看， 股债均存在布局机会，

‘固收+’ 产品迎来较佳的配置窗口。 ” 刘

玮明总结。对于低波“固收+” 产品，其定位

是作为投资者资产组合中的压舱石， 帮助

投资者在不确定性中把握股债两方面的机

遇，追求长期稳健的资产增值。

居民财富管理新选择

“量化固收+” 为何近期火了？

“在低利率时代， 全社会的资

产回报水平都在下降。 存款利率走

低， 权益基金波动太大不敢买，老

百姓手中的定期存款，到期后却找

不到去处。 因此，‘固收+’ 产品发

展空间较大，谁抓住了‘固收+’ 的

机会，就会实现弯道超车。 ” 一位公

募基金高管表示。

“在‘固收+’ 产品大发展的背

景下，量化决策的纪律性、风险控制

的前置性以及收益来源的多元化等

特点，让量化策略与‘固收+’ 产品

定位形成了内在契合。‘固收+’ 追

求的是平稳的净值曲线与可控的

回撤，而量化恰好擅长精细化的风

险管理与多元化的收益挖掘。 ” 一

家大型基金公司的量化基金经理

表示。

富国基金认为，公募“量化固

收+” 产品崛起的因素很多，但投资

生态的完善和规范是重要因素之

一。首先是量化投资的多元扩围。历

经十余年沉淀，国内量化行业数据、

算力、人才体系逐步完备，股票端成

熟量化策略可全面挂钩 “固收+”

权益仓位。 其次是模型架构增效升

级。以线性因子筑牢稳健底层，辅以

非线性特征、 机器学习等挖掘超额

收益，兼顾策略稳定性与收益弹性。

第三是基础设施和风控体系日益完

善。 公募头部机构自建量化交易与

数据平台， 模型搭载实时自动化风

控监控机制，行业合规细则落地，量

化交易规范化、透明度大幅提升。

从更大的背景来看，招商基金

资深策略分析师田悦表示，在低利

率环境和资管新规打破刚兑的驱

动下，机构资金和居民财富正在进

行由“保本保息” 到“追求相对稳

健+收益兼顾” 的资产再配置。同时

这类资金风险偏好存在温和抬升

的特点， 所以相较偏股类基金而

言，追求回撤更小、收益稳健的“固

收+” 产品受到了更多青睐。一位资

深业内人士李华（化名）也表示：

“在货币基金收益跌破1%、纯债基

金收益不断压缩的背景下，权益端

必须想办法增厚收益。 而量化天然

擅长在几千只股票里找规律、积小

胜为大胜，比主动选股更靠谱。 ”

自2024年“9.24” 行情以来，A

股板块轮动和切换节奏有所加快，

一方面，田悦表示，板块轮动加快

为量化投资提供了不少可能捕捉

定价偏差的机会。 在大盘指数整体

震荡上行的走势中，经过市场检验

的“量化固收+” 成为了策略配置

多元化的有效补充。 另一方面，李

华表示，板块切换眼花缭乱，主观

基金经理追不上节奏，但量化模型

可以全天候扫描市场信号，捕捉风

格切换的窗口。

此外 ，2025年证监会印发的

《推动公募基金高质量发展行动方

案》中明确提出要“加大含权中低

波动型产品、资产配置型产品创设

力度” 。 这一指引为“量化固收+”

的发展提供了政策面的有力支撑。

而今年招商银行等多家渠道重点

推荐“量化固收+” 产品，也为这一

赛道的发展提供了直接助力。


