
一、重要提示

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应当到证监会指定媒体仔

细阅读年度报告全文。

所有董事均已出席了审议本报告的董事会会议。

立信会计师事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告的审计意见为：标准的无保留意见。

非标准审计意见提示

□适用 √不适用

公司上市时未盈利且目前未实现盈利

□适用 √不适用

董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案

√适用 □不适用

公司经本次董事会审议通过的利润分配预案为：以44,307,871为基数，向全体股东每10股派发现金红利9元（含税），送红股0股

（含税），以资本公积金向全体股东每10股转增4股。

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案

□适用 √不适用

二、公司基本情况

1、公司简介

股票简称 常友科技 股票代码 301557

股票上市交易所 深圳证券交易所

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表

姓名 唐娜 余璐

办公地址 江苏省常州市金坛经济开发区亿晶路222号 江苏省常州市金坛经济开发区亿晶路222号

传真 0519-68227767 0519-68227767

电话 0519-68227767 0519-68227767

电子信箱 jscy-public@jscy.vip jscy-public@jscy.vip

2、报告期主要业务或产品简介

（1）主要业务概述

公司主要从事高分子复合材料制品、轻量化夹芯材料制品的研发、生产与销售业务，产品主要包括用于风电领域的风电机组罩体、

风电轻量化夹芯材料制品、罩体模具，以及轨道交通车辆部件等。

公司依托在高分子复合材料和轻量化夹芯材料应用领域积累的丰富经验，聚焦新兴产业配套需求，持续推进产品创新、优化产品

结构、完善生产基地布局、拓宽产品应用领域，形成产品覆盖风力发电、轨道交通等领域的多元化结构，风电机组罩体产品型号覆盖国

内全部主流机型的产品系列，生产基地覆盖江苏、河北、湖南、内蒙古、甘肃、广西、黑龙江、新疆等地并辐射全国市场。 公司已与中国中

车、远景能源、运达股份、明阳智能、东方电气、三一重能等国内知名风机整机制造商建立了长期稳定的良好合作关系。

（2）主要产品及其用途

公司主要产品为风电机组罩体（包括机舱罩和导流罩）、风电轻量化夹芯材料（包括巴沙木制品、PVC泡沫制品、PET泡沫制品）、

轨道交通车辆部件等。 具体情况如下：

（3）经营模式

①采购模式

公司生产所需的原材料主要为玻璃纤维、树脂、PET泡沫、PVC泡沫和巴沙木等，公司采购部负责各类原材料的采购，并对供应商

进行统一管理。

● 供应商管理体系

公司建立了完善的供应商评价制度，形成了对供应商从粗选、认证、培养到评价各环节的动态管理体系。 对于新开发的供应商，公

司建立了完善的机制对其进行综合评定与遴选，考察维度包括企业规模、供货进度、产品品质、企业信誉、技术水平、交货质量、价格等。

● 采购流程

对于新产品订单，运营管理部根据订单要求，联合各部门进行产品参数研讨、产品方案设计、并安排生产计划。 采购部根据生产计

划安排生产物料采购。

对于常规订单，运营管理部根据产品工艺分解物料采购计划，生成物料清单后下达至采购部，采购部根据仓库剩余库存、订单生产

需求、安全库存边际、备货结构等情况进行物料采购。

● 原材料品质管理

采购部会同质量流程部、仓储物流部联合对原材料质量进行管控，检验合格的原材料确认入库，检验不合格的原材料及时联系供

应商进行处理，保障原材料品质。

②生产模式

公司设有生产部负责产品生产，以客户订单为导向，采取“以销定产” 的生产模式。公司从客户下达订单到产品交付进行全流程表

单化管理，生产部根据生产计划组织人员、安排生产，质量流程部负责从物料采购、产品生产到产成品出库等全流程监督，并对最终产

品进行检测，确保产品品质。

为更快地响应客户需求，确保产品交货速度，对于订单稳定的通用产品，公司会根据市场需求情况进行生产备货。为弥补高峰期产

能不足，提高运营效率，公司将少量简单生产环节外包或委托外协厂商生产。

③销售模式

报告期内，公司采用直销模式销售产品。

● 客户开发及管理

公司目前主要通过参加招投标、商务谈判等方式进行市场拓展。 公司商务部建立客户档案管理系统，通过实地拜访、电话、邮件等

方式与客户保持沟通，主动了解客户需求、新产品研发进展，并进行技术跟进。

● 售后服务

客户对公司产品的安全性要求较高，销售合同中通常包括质量保证条款，在质量保证期内公司对所售产品的质量承担责任。 对于

长期稳定合作的重要客户，公司在产品售出后即派出经验丰富的售后服务人员跟踪产品使用情况，对产品质量进行维护。 对于一般客

户，当客户提出售后需求时，公司售后人员在48小时内抵达现场进行产品维护。

3、主要会计数据和财务指标

（1） 近三年主要会计数据和财务指标

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据

□是 √否

元

2025年末 2024年末 本年末比上年末增减 2023年末

总资产

2,048,941,

976.37

1,521,872,819.13 34.63% 1,253,672,009.40

归属于上市公司股东的净

资产

1,041,402,

590.54

734,927,056.88 41.70% 622,478,268.31

2025年 2024年 本年比上年增减 2023年

营业收入

1,178,256,

309.32

1,050,175,741.35 12.20% 871,310,438.38

归属于上市公司股东的净

利润

88,895,212.00 105,231,388.57 -15.52% 82,603,444.16

归属于上市公司股东的扣

除非经常性损益的净利润

86,631,844.83 102,943,258.77 -15.85% 81,504,720.18

经营活动产生的现金流量

净额

-78,712,060.52 36,868,791.89 -313.49% 49,424,621.08

基本每股收益（元/股） 2.09 3.17 -34.07% 2.49

稀释每股收益（元/股） 2.09 3.17 -34.07% 2.49

加权平均净资产收益率 9.15% 15.50% -6.35% 14.30%

（2） 分季度主要会计数据

单位：元

第一季度 第二季度 第三季度 第四季度

营业收入 200,704,783.32 296,189,757.21 325,311,829.04 356,049,939.75

归属于上市公司股东

的净利润

11,010,047.74 23,482,913.01 22,402,590.52 31,999,660.73

归属于上市公司股东

的扣除非经常性损益

的净利润

10,981,754.92 23,962,604.15 22,265,672.18 29,421,813.58

经营活动产生的现金

流量净额

-106,829,772.94 -50,258,639.58 99,690,703.69 -21,314,351.69

上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异

□是 √否

4、股本及股东情况

（1） 普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前10名股东持股情况表

单位：股

报告期末普

通股股东总

数

4,154

年度报告披

露日前一个

月末普通股

股东总数

6,290

报告期末表决

权恢复的优先

股股东总数

0

年度报告披露日

前一个月末表决

权恢复的优先股

股东总数

0

持有特别表决

权股份的股东

总数（如有）

0

前10名股东持股情况（不含通过转融通出借股份）

股东名称 股东性质

持股比

例

持股数量

持有有限售条

件的股份数量

质押、标记或冻结情况

股份状态 数量

常州君创企业管理咨询有限公司 境内非国有法人 24.02%

10,642,

000

10,642,000 质押

2,000,

000

刘文叶 境内自然人 17.49% 7,750,000 7,750,000 不适用 0

常州龙卓企业管理合伙企业 （有

限合伙）

境内非国有法人 11.49% 5,090,887 5,090,887 质押 1,200,000

刘波涛 境内自然人 5.08% 2,250,000 2,250,000 不适用 0

谢炎利 境内自然人 1.83% 810,000 810,000 不适用 0

赵旦 境内自然人 1.67% 738,390 738,390 不适用 0

姜绪荣 境内自然人 1.63% 721,248 721,248 不适用 0

杭州青域易禾创业投资管理合伙

企业 （有限合伙）－苏州青域知

行创业投资合伙企业 （有限合

伙）

其他 1.63% 721,248 721,248 不适用 0

黄跃群 境内自然人 1.09% 480,832 480,832 不适用 0

江苏拓邦投资有限公司 境内非国有法人 1.09% 480,832 480,832 不适用 0

上海杉杉创晖创业投资管理有限

公司－深圳市福田区杉创中小微

股权投资基金合伙企业 （有限合

伙）

其他 1.09% 480,832 480,832 不适用 0

上述股东关联关系或一致行动的说明

1、常州君创企业管理咨询有限公司系刘文叶实际控制，胞妹刘文

君持股4.0312%的企业；

2、常州龙卓企业管理合伙企业（有限合伙）系刘文叶持有

99%份额，配偶包涵寓持有1%份额并担任执行事务合伙人的合伙

企业；

3、刘波涛系刘文叶和刘文君的父亲；

4、2022年6月，刘文叶、包涵寓、刘波涛和刘文君共同签署《一

致行动协议》。

除此之外，公司未知上述其他股东之间是否存在关联关系或

一致行动关系。

持股5%以上股东、前10名股东及前10名无限售流通股股东参与转融通业务出借股份情况

□适用 √不适用

前10名股东及前10名无限售流通股股东因转融通出借/归还原因导致较上期发生变化

□适用 √不适用

公司是否具有表决权差异安排

□适用 √不适用

（2） 公司优先股股东总数及前10名优先股股东持股情况表

公司报告期无优先股股东持股情况。

（3） 以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系

5、在年度报告批准报出日存续的债券情况

□适用 √不适用

三、重要事项

2025年，公司实现营业收入11.78亿元，较上年同期增长12.20%，实现归属于上市公司股东的净利润8,889.52万元，较上年同期下

降15.52%。

报告期内，公司营业收入实现增长，主要得益于风电行业整体回暖、下游市场需求持续提升，产品出货量较上年同期有所增加。 据

国家能源局统计数据显示，2025年全国风电新增装机容量达1.2亿千瓦， 同比增长51%； 其中陆上风电新增装机1.1亿千瓦， 首次突破

100GW大关，行业景气度显著提升。报告期内，公司利润及盈利水平承压，主要是因为公司毛利率有所下降以及期间费用增加所致。受

行业价格“年降”影响，叠加玻璃纤维、胶衣等原材料价格波动，综合致使产品毛利率有所下滑，对公司整体经营业绩构成一定影响。

费用方面，本报告期内，公司成功登陆资本市场，开启新的发展篇章，为把握市场机遇、夯实长期发展基础，公司加大了在产能扩

张、团队建设和市场开拓等方面的投入。 2024年下半年公司新设哈尔滨基地，于2025年上半年正式生产运营，为支持业务扩张与基地

运营，满足新生产基地产能持续爬坡所带来的生产需求，公司相应扩充了职能团队，员工人数同比增加。 同时，为全面提升响应效率与

服务品质，公司将售后服务职能下沉至各生产基地，推行属地化的售后团队建设，售后人员规模亦有所增长。此外，公司营业收入增长，

对管理人员的激励增加。与此同时，为持续提升治理水平、强化信息披露质量并深化投资者关系管理，公司进一步加强了与专业机构的

合作，相应增加了相关中介咨询服务投入，中介咨询费用同比增长，推动公司管理费用的进一步增长。 研发费用方面，为适应大型化的

发展趋势，保持持续的竞争优势，巩固并提升公司核心竞争力，公司加大研发投入，材料支出增加主要用于大型机组产品的研发，带动

公司研发投入金额同比增长。

未来，公司将持续深化成本管控与费用精细化管理，不断提升经营效益，聚焦主业经营与精益管理，通过优化运营效率、严控非必

要开支、提升产品盈利能力等举措，努力改善经营业绩，推动公司持续健康发展。

一、重要提示

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应当到证监会指定媒体仔

细阅读年度报告全文。

所有董事均已出席了审议本报告的董事会会议。

立信会计师事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告的审计意见为：标准的无保留意见。

非标准审计意见提示

□适用 √不适用

公司上市时未盈利且目前未实现盈利

□适用 √不适用

董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案

√适用 □不适用

公司经本次董事会审议通过的利润分配预案为：以809,115,481为基数，向全体股东每10股派发现金红利2.5元（含税），送红股0

股（含税），以资本公积金向全体股东每10股转增0股。

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案

□适用 √不适用

二、公司基本情况

1、公司简介

股票简称 光弘科技 股票代码 300735

股票上市交易所 深圳证券交易所

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表

姓名 徐宇晟 甄竞梅

办公地址

惠州市大亚湾响水河工业

园永达路5号

惠州市大亚湾响水河工业

园永达路5号

传真 / /

电话 0755-85208688 0755-85208688

电子信箱 ir@dbg.ltd ir@dbg.ltd

2、报告期主要业务或产品简介

1、主要业务和产品

公司的主营业务为专业从事消费电子类、汽车电子、网络通讯类、新能源类等电子产品的半成品及成品组装，并提供制程技术研

发、工艺设计、采购管理、生产控制、仓储物流等完整服务的电子制造服务（EMS）。 公司提供电子制造服务的主要产品包括消费电子

类、汽车电子类、网络通讯类、新能源等电子产品。

2、主要经营模式

公司的业务经营模式为EMS（Electronic� Manufacturing� Services）。 在EMS模式下，公司以客户需求为导向，为其提供定制化

的电子产品制造服务，服务内容涵盖原材料采购、新产品导入（NPI）、半成品及成品组装、仓储物流等完整的电子产品制造环节。

公司具体的采购模式、生产模式、销售模式情况如下：

（1）采购模式

a、实行“以产定购”的采购模式

公司实行“以产定购” 的采购模式，设立了采购统括部专门负责采购事宜，采购的原材料包括主材料（如电子元器件、PCB、五金

件、塑胶件、包装材料等组成产品的单元或部件）和辅材料（如锡制品等）。公司结合生产计划所需用料预算和材料库存等情况，拟定出

物料需求计划然后进行采购；针对各工场之间可通用的辅材料，先进行内部协调、统计、汇总，然后根据实际需求情况按月集中采购。

b、采购渠道分为境内采购和境外采购

境内采购的原材料包括电子元器件、PCB、五金件、塑胶件、包装材料、锡膏、助焊剂等，原材料国内市场供给充足，质量符合标准，且

采购方便快捷。 公司根据生产用料需求直接与供应商洽谈采购条件，并签订采购合同，收货并验收合格后在合同约定的账期内完成付

款。

境外采购的原材料一部分是客户BOM表选用的国际品牌主材料，另一部分则是境外生产基地在当地进行的本地化采购。 公司主

要通过境外子公司进行境外采购。

c、严格的供应商管理体系

对于新供应商的开发和认证，公司建立了较高的准入门槛，需对供应商的基本信息实施全面调查，并通过质量、价格、交期、服务等

各方面的综合对比和评估考核其资质。 对于主材料和重要辅材料供应商有专门的审查团队进行现场审核；对于有ROHS、REACH或无

卤化要求的部品，供应商需提供环保证明资料及第三方测试机构出具的测试报告。 预选合格供应商经管理层最终审批确认后，方可列

入《合格供方清单》并实施批量采购。

公司持续开发和定期维护进入《合格供方清单》的供应商，每月根据供应商的质量、交付、服务、投诉等情况对供应商进行综合评

分，年底进行总体评价确定是否继续合作。 对列入《合格供方清单》的重要供应商，公司每年对其进行现场审核。 对连续超过一年或以

上未供货后需再次合作的，按照供应商开发控制流程重新进行评价和审查，确认合格后方可恢复合作。

（2）生产模式

公司实行“以销定产” 的生产模式，根据客户订单需求情况，进行生产调度、管理和控制。 公司在生产过程中从来料、在制品到完成

品等关键节点均设有IQC、PQC、FQC等岗位负责品质检测，力求以最优的成本和最高的质量及时完成订单交付。

（3）销售模式

公司的销售模式为直接销售，即公司或子公司直接与客户签署合同，直接将货物销售给客户并进行结算。 公司广泛采用行业交流、

展会宣传、网站推广等形式开发客户资源。 公司客户主要为国内外知名电子品牌商或ODM企业，他们对于供应商有严格的资质审核制

度，通常情况下公司需通过客户1-2年严格的资质认证后才能进入其合格供应商体系，从而具备参与项目投标的条件。在确立最终合作

关系前，公司还需通过客户对公司经营战略、质量管理、风险控制、流程IT等多个方面的现场审核。 公司在正式获取订单前亦根据客户

需求为其提供新产品的试制服务。 通常情况下公司进入客户合格供应商体系后，即与客户保持长期稳定的合作关系。 公司销售按照产

品出货是否涉及报关出口分为境内销售和境外销售两种。

3、业绩的主要驱动因素

（1）发挥公司优势，提高经营效益

公司的品质管控能力得到了监督机构和客户的高度认可， 公司已通过ISO9001、ISO14001、IATF16949、ISO13485、ISO45001和

ANSI/ESD� S20.20等多项管理体系认证。公司的品质管控能力得到了监督机构和客户的高度认可，荣获“中国质量诚信企业” 、中国质

量认证中心“A类企业” 、“H客户最佳协同奖” 、“荣耀金牌奖” 、“小米最佳合作奖” 、“华勤技术战略供应商”等荣誉。

（2）募投项目突破升级，开启发展新篇章

公司上市公开募投项目惠州二期生产基地全面达产，2020年定增项目三期智能生产基地的建设和云计算和工业互联网平台的建

设也已完成并全面启用，公司产能在过去数年有了全面的提升。 近期，公司向特定对象发行股票的事项顺利完成，所募集资金用以置换

公司收购All� Circuits� S.A.S.� 100%股权支付的收购款并补充部分流动资金。 为了保障公司未来数年的产能提升空间，公司深圳坪山

建设全新的智能制造基地已于2025年9月逐步投入使用，除了产能的提升，公司信息化、自动化水平也将进一步升级，更好地响应客户

的产能与品控需求。

（3）拓展海外基地，深化全球化布局

2025年5月，公司成功收购Al� Circuits� S.A.S.� 100%股权及TIS� Circuits� SARL0.003%股权，随着收购法国AC公司的完成，目前

公司已在全球亚、欧、美、非4大洲，8个国家和地区（中国大陆，中国香港、印度、越南、孟加拉、法国、墨西哥、突尼斯），拥有13个制造基

地、3个研发中心和1个物流中心。 以中国制造为基石，依托境内外制造基地，公司已成为诸多国际头部客户的全球战略合作伙伴。

（4）投资并购新征程，推进多元化业务拓展

2023年4月及2025年5月，公司成功收购快板电子科技（上海）有限公司和法国All� Circuits� S.A.S.公司。 基于两次收购，公司在现

有业务基础上进一步拓展在汽车电子、通信设备、工业控制等领域的发展，满足客户多元化服务的需要，并利用目标公司的优质客户资

源，与公司现有业务展开协同发展，增强公司的综合竞争能力。 后续，公司将寻求更多机遇，以资本为纽带，推进公司业务的多元化发

展。

3、主要会计数据和财务指标

（1） 近三年主要会计数据和财务指标

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据

□是 √否

元

2025年末 2024年末 本年末比上年末增减 2023年末

总资产 10,371,936,242.49 8,219,596,738.57 26.19% 7,535,093,925.24

归属于上市公司股东

的净资产

4,995,756,703.43 4,937,688,894.89 1.18% 4,847,262,821.61

2025年 2024年 本年比上年增减 2023年

营业收入 8,993,560,247.76 6,881,412,192.92 30.69% 5,402,448,971.14

归属于上市公司股东

的净利润

288,770,484.00 275,671,818.64 4.75% 396,738,611.16

归属于上市公司股东

的扣除非经常性损益

的净利润

261,735,432.28 240,602,125.51 8.78% 373,487,161.89

经营活动产生的现金

流量净额

1,317,599,905.49 1,443,765,634.88 -8.74% 926,373,087.58

基本每股收益 （元 /

股）

0.38 0.36 5.56% 0.52

稀释每股收益 （元 /

股）

0.38 0.36 5.56% 0.52

加权平均净资产收益

率

5.81% 5.66% 0.15% 8.44%

（2） 分季度主要会计数据

单位：元

第一季度 第二季度 第三季度 第四季度

营业收入 1,195,787,975.38 2,122,699,208.87 2,937,066,048.35 2,738,007,015.16

归属于上市公司股东

的净利润

35,440,294.10 63,902,795.16 99,606,680.03 89,820,714.71

归属于上市公司股东

的扣除非经常性损益

的净利润

29,771,766.31 56,111,478.97 96,842,914.30 79,009,272.70

经营活动产生的现金

流量净额

334,507,531.85 117,529,588.21 383,306,964.03 482,255,821.40

上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异

□是 √否

4、股本及股东情况

（1） 普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前10名股东持股情况表

单位：股

报告期末

普通股股

东总数

65,274

年度报告

披露日前

一个月末

普通股股

东总数

59,948

报告期末

表决权恢

复的优先

股股东总

数

0

年度报告披露日前

一个月末表决权恢

复的优先股股东总

数

0

持有特别

表决权股

份的股东

总数（如

有）

0

前10名股东持股情况（不含通过转融通出借股份）

股东名称 股东性质 持股比例 持股数量

持有有限售条件的

股份数量

质押、标记或冻结情况

股份状态 数量

光弘投资

有限公司

境外法人 48.56% 372,667,839.00 0.00 不适用 0.00

中国工商

银行股份

有 限 公

司－易方

达创业板

交易型开

放式指数

证券投资

基金

其他 0.99% 7,593,497.00 0.00 不适用 0.00

中国农业

银行股份

有 限 公

司－中证

500交易

型开放式

指数证券

投资基金

其他 0.89% 6,801,700.00 0.00 不适用 0.00

香港中央

结算有限

公司

境外法人 0.80% 6,138,373.00 0.00 不适用 0.00

苏志彪

境内自然

人

0.61% 4,652,196.00 4,614,147.00 不适用 0.00

朱建军

境内自然

人

0.44% 3,396,514.00 3,394,974.00 不适用 0.00

广发证券

股份有限

公司

境内非国

有法人

0.41% 3,176,912.00 0.00 不适用 0.00

罗燕媚

境内自然

人

0.27% 2,036,700.00 0.00 不适用 0.00

中国人寿

保险股份

有 限 公

司 － 传

统－普通

保 险 产

品 －

005L －

CT001沪

其他 0.22% 1,681,600.00 0.00 不适用 0.00

J. � P. �

Mor-

ganSe-

curities

PLC

－自有

资金

境外法人 0.20% 1,558,979.00 0.00 不适用 0.00

上述股东关联关系

或一致行动的说明

光弘投资有限公司实际控制人为唐建兴先生；苏志彪先生、朱建军先生为公司高级管理人员。

持股5%以上股东、前10名股东及前10名无限售流通股股东参与转融通业务出借股份情况

□适用 √不适用

前10名股东及前10名无限售流通股股东因转融通出借/归还原因导致较上期发生变化

□适用 √不适用

公司是否具有表决权差异安排

□适用 √不适用

（2） 公司优先股股东总数及前10名优先股股东持股情况表

公司报告期无优先股股东持股情况。

（3） 以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系

5、在年度报告批准报出日存续的债券情况

□适用 √不适用

三、重要事项

无

一、重要提示

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应当到证监

会指定媒体仔细阅读年度报告全文。

所有董事均已出席了审议本报告的董事会会议。

立信会计师事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告的审计意见为：标准的无保留意见。

非标准审计意见提示

□适用 √不适用

公司上市时未盈利且目前未实现盈利

□适用 √不适用

董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案

□适用 √不适用

公司计划不派发现金红利，不送红股，不以公积金转增股本。

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案

□适用 √不适用

二、公司基本情况

1、公司简介

股票简称 卓胜微 股票代码 300782

股票上市交易所 深圳证券交易所

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表

姓名 刘丽琼 徐佳

办公地址 无锡市滨湖区胡埭工业园刘闾路29号 无锡市滨湖区胡埭工业园刘闾路29号

传真 0510-85168517 0510-85168517

电话 0510-85185388 0510-85185388

电子信箱 info@maxscend.com info@maxscend.com

2、报告期主要业务或产品简介

（一）主营业务

公司专注于射频集成电路领域的研究、开发、生产与销售，主要向市场提供射频开关、射频低噪声放大器、射频滤波

器、射频功率放大器等射频前端分立器件及各类模组产品解决方案，主要应用于移动智能终端、智能穿戴、通信基站、汽

车电子、蓝牙耳机、VR/AR设备及网通组网设备等领域。 同时，公司对外供应低功耗物联网处理器芯片，主要应用于智

能家居、可穿戴设备、智能汽车等电子产品。

公司在射频芯片设计领域拥有多年的技术积累，一直积极投入研发创新与资源布局，专注提高核心技术竞争力。目

前，公司正全力推进自有完整生态链的建设，整合设计、研发、工艺、器件、材料和集成技术等资源优势，打造全产业链资

源平台。

/依托长期以来的技术积累和竞争优势，公司将持续夯实在射频领域的布局，在保持并深入拓展手机等移动智能终

端领域的同时，深入挖掘通信基站、汽车电子、网通组网设备、物联网、人工智能、卫星通信相关领域等应用领域的市场

机会。 公司坚持自主研发核心技术与资源平台建设，随着6G、卫星等通信技术的发展，公司已成为国内少数对标国际领

先企业的射频解决方案提供商之一。

1、射频前端芯片

（1）移动通信

1）分立器件

1.射频开关

传导开关

射频传导开关的作用是将多路射频信号中的任一路或几路通过控制逻辑连通，以实现不同信号路径的切换，包括

接收与发射的切换、不同频段间的切换等。 公司的射频传导开关产品的主要种类有移动通信传导开关、WiFi开关等，采

用RF� SOI的材料及相应工艺，广泛应用于智能手机、汽车电子、可穿戴等移动智能终端。

天线开关

天线开关是射频开关的一种，与天线直接连接，主要用于调谐天线信号的传输性能使其在任何适用频率上均达到

最优的效率，或者交换选择性能最优的天线信道。公司的天线开关根据功能的不同，分为天线调谐开关、天线调谐器、天

线交换开关等，主要采用RF� SOI的材料及相应工艺，广泛应用于智能手机、汽车电子、可穿戴等移动智能终端。

2.射频低噪声放大器

射频低噪声放大器的功能是把天线接收到的微弱射频信号放大，尽量减少噪声的引入，在移动智能终端上实现信

号更好、通话质量和数据传输率更高的效果。 公司的射频低噪声放大器产品，根据适用频率的不同，分为全球卫星定位

系统射频低噪声放大器、移动通信信号射频低噪声放大器、电视信号射频低噪声放大器、FM调频信号射频低噪声放大

器等。 上述射频低噪声放大器产品采用SiGe、RF� CMOS、RF� SOI、GaAs等材料及相应工艺，主要应用于智能手机、汽

车电子、可穿戴等移动智能终端。

3.射频滤波器

射频滤波器的作用是保留特定频段内的信号，将该频段外的信号滤除，从而提高信号的抗干扰性及信噪比。公司滤

波器产品根据应用场景的不同，分为用于卫星定位系统的GPS滤波器、用于无线连接系统前端的WiFi滤波器、适用于移

动通信的滤波器等，公司现阶段主要采用SAW、IPD等工艺，上述产品主要应用于智能手机、汽车电子、可穿戴等移动智

能终端。

4.射频功率放大器

射频功率放大器的作用是把发射通道的射频信号放大，使信号馈送到天线发射出去，从而实现无线通信功能。公司

目前推出的射频功率放大器产品，主要采用GaAs材料及相应工艺实现，主要应用于移动智能终端。

2）射频模组

射频模组是将射频开关、低噪声放大器、滤波器、双工器、功率放大器等两种或者两种以上功能的分立器件集成为

一个模组，从而提高集成度与性能并使体积小型化。 射频模组根据集成方式的不同可分为不同类型不同功能的模组产

品， 公司的射频模组产品包括DiFEM（基于sub-3GHz频段接收模组， 集成射频开关和滤波器）、L-DiFEM （基于

sub-3GHz频段接收模组，集成射频低噪声放大器、射频开关和滤波器）、L-PAMiD模组（主集收发模组，集成射频低

噪声放大器、射频功率放大器、射频开关、双工器/四工器等器件的射频前端模组）、GPS模组（集成射频低噪声放大器

和滤波器）、LFEM（基于sub-6GHz频段接收模组，集成射频开关、低噪声放大器和滤波器)、LNA� BANK（接收模组，

集成多个射频低噪声放大器和射频开关）、L-PAMiF（基于sub-6GHz频段主集收发模组，集成射频功率放大器、射频

开关、滤波器、低噪声放大器)等。 上述射频模组产品主要应用于移动智能终端。

（2）物联网无线连接

1）WiFi前端模组

WiFi前端模组（WiFi� FEM）是将WiFi射频功率放大器、射频开关、低噪声放大器等以多种组合方式集成为一个

模组，用于无线信号发射和接收，实现WiFi数据传输。 公司的WiFi前端模组产品主要应用于移动智能终端及网通组网

设备。

2）蓝牙前端模组

蓝牙前端模组（BT� FEM）主要用于蓝牙无线系统前端，位于蓝牙 SoC芯片和天线之间。 蓝牙前端模组根据系统

需求架构形式集成射频功率放大器、射频低噪声放大器、射频开关，用于提高蓝牙的发射功率或者提升接收灵敏度。 公

司目前推出的蓝牙前端模组产品主要应用于物联网及其他通讯系统，如蓝牙耳机、VR/AR设备等。

2、物联网芯片

低功耗物联网处理器芯片

低功耗物联网处理器芯片是将BLE、UWB或SLE等短距射频收发器、 存储器、CPU和相关外设集成为一颗芯片，形

成具有短距收发射频信号功能的微控制器。 低功耗物联网处理器芯片采用无线连接方式， 使其能够快速接入手机、平

板、电视、汽车等智能终端，实现数据共享和智能控制。公司的低功耗物联网处理器芯片产品主要应用于智能家居、可穿

戴设备、智能汽车等领域。

（二）经营模式

报告期内，公司深耕Fab-Lite经营模式，开展关键技术和工艺的研发及产品的产业化生产，形成从研发设计、晶圆

制造、封装测试到销售的完整生态链。 通过自建的晶圆生产线管理优化，更好地提升产品性能和质量、优化成本结构和

供货周期，为满足终端客户的创新应用升级提供高效的平台资源及方案。

技术研发方面，公司专注于关键技术和工艺的创新，产品均为自主研发，并结合市场需求、技术发展趋势等，提前布

局技术发展方向。 基于自有产线，公司在内部进行更高效的研发协同，避免了Fabless模式下与代工厂联合研发时可能

出现的知识产权、制造工艺投入、产能供应链、管理与协调等多方面问题，更快地将新技术转化为实际产品，加快产品的

迭代速度。

生产方面，公司逐步采用以自主生产为主，委外代工为辅的模式。 以自主生产为主，对于工艺技术、定制化、差异化

要求较高的产品，公司采用“自主设计+自主制造” 的方式，在避免技术泄露的同时保持公司在特定领域的技术优势和

核心竞争力。 委外代工为辅助则保留了产业链较为完善的产品代工资源，保障了产品供应的稳定性和安全性。

供应链与市场方面，公司Fab-Lite模式建设减少了对外部代工厂的依赖，降低了因代工厂产能不足、工艺变更或合

作关系变化等因素带来的供应链风险，确保关键制造环节的自主可控，使公司在市场竞争中更具稳定性和可持续性。此

外，公司完成经营模式的转换，能够更快速地响应市场需求的变化，及时调整产品与经营策略，更好地满足市场个性化

需求。

（三）短期业绩影响因素

2025年度，公司实现营业收入37.26亿元，归属于上市公司股东的净利润-2.93亿元，同比下滑172.89%。 公司业绩变

动主要系在向Fab-Lite模式转型过程中，因持续的能力建设投入及供应转化影响、行业竞争持续激烈、供给侧部分原材

料产品交付环节紧张、下游客户库存结构优化调整等因素，对公司部分产品出货节奏与规模形成了一定影响。

（四）下游应用领域宏观需求趋势

2025年，公司下游核心应用领域需求呈现“复苏与压力并存、挑战与机遇共生” 的多元化需求格局。 中国信通院数

据显示，2025年1-12月，国内市场手机出货量3.07亿部，同比下降2.4%，其中，5G手机2.66亿部，同比下降1.9%。 全球智

能手机市场在iPhone手机的出货量的带动下显现温和复苏迹象，但存储类产品价格的持续攀升，对国内安卓手机市场

形成显著成本压力。

值得关注的是，AI技术的快速发展与应用场景持续拓展， 为下游应用市场注入新的增长活力，AI手机市场前景广

阔，消费级市场有望加速普及。 部分高端终端产品融合AI大模型，实现智能交互、场景预判、跨应用协同等多元化功能，

折叠屏、卫星通信等创新形态产品与AI技术的结合进一步丰富了应用场景。 随着市场对AI应用等关注度持续提升，AI

体验亦有望成为智能终端功能布局的重要考量因素之一。

同时，随着AI端侧等生态持续完善、技术发展与应用场景拓展，AI端侧产品市场前景广阔，消费级市场有望加速普

及，更便捷的沉浸式交互体验的需求越发明确，高性能高集成度低功耗射频前端及物联网芯片等产品将迎来更宽阔的

市场机会。

（五）公司主要产品市场发展趋势

1、射频前端芯片技术发展趋势

（1）高度集成化：从分立器件到系统化集成

射频前端芯片作为模拟芯片中面向更高频段应用的关键分支，其技术升级高度依赖设计方法与工艺器件的深度适

配和协同创新。射频前端芯片通常采用特定的制造工艺，随着通信频段持续扩展和终端应用内部的空间日益压缩，异质

集成技术成为实现跨工艺（如GaAs、SOI等）协同的有效路径；与此同时，先进封装技术（如SiP或3D集成等）通过多层

堆叠与异构互联，显著缩减射频模组面积，支撑其高密度产品需求。

此外，模组化趋势正从无源/有源器件的集成，向包含可重构与自适应能力的智能射频前端系统级解决方案演进，

如通过集成特定基带或系统级控制芯片等，结合天线调谐、阻抗检测等手段，使射频前端模组能动态适配不同应用场景

与信道条件。

（2）低功耗化：从设计到工艺到材料的联合创新

新材料的应用正在重构射频器件的能效边界。 技术延伸方面，新材料与新物理结构的结合为技术迭代打开新的空

间。运用方面，为了满足可穿戴等多元化设备的严苛续航要求，射频前端芯片在降低运行功耗的同时仍要保持较高的性

能表现。 未来，通信技术在更多更高的频段突破并实现各指标间的平衡，为6G等超高速传输奠定基础。

（3）多元化：无线连接与移动通讯技术在丰富场景的应用

射频前端技术的应用正从单一通信模块向多场景智能感知中枢转型。 通过对射频信号的感知，实现对射频前端的

自适应控制，更精准地满足例如汽车电子、卫星通信、AI端侧等不同场景下对通信、感知链路的智能控制需求。

此外，在数字化浪潮的推动下，WiFi从个人中心到智能家居环境再到工业自动化领域等多元化的应用场景，成为

连接万物的关键纽带。 WiFi迭代升级的趋势逐渐强劲， 随着WiFi7的技术成熟，WiFi8的开发和商用日程已经开始明

确。

随着6G预研推进，无线连接技术将深度融入海陆空一体化通信网络，在自动驾驶、医疗监测、人工智能等多复杂场

景实现“感知一通信一计算” 三位一体的智能化突破。

2、射频前端市场发展趋势

（1）差异化、特色化的需求演进

射频前端行业正迎来更多发展机遇和可能性，包括通信技术制式的更迭、卫星通信领域的逐步探索、终端机型轻量

化、多元化的快速变化不断演进等。 随着通信技术的发展，智能手机需要支持更多的频段，促使射频前端需要具备更宽

的频带覆盖能力和更好的频段选择性能，实现全球范围内的无缝通信。

市场需求从智能手机向更广泛领域拓展，物联网与智能终端推动射频前端向低功耗方向发展，汽车电子随智能驾

驶与网联化升级有待释放大量需求，涵盖通信、感知等多类模块。同时，不同的终端逐步开始对外观设计、性能要求和成

本有差异性的诉求，使得射频前端产品延伸出更多的个性化、差异化亮点。

（2）集成化、模组化趋势持续演进

在射频前端方案的演进过程中，通信协议升级推动射频前端器件复杂性提升，而移动终端设备内部留给射频前端

芯片的空间一直以来在逐渐减少，为满足移动智能终端小型化、轻薄化、功能多样化的需求，射频前端芯片正逐渐走向

集成模组化。 随着5G发展进入后半程，通信制式的发展将对射频无线通信网络能力提出更高要求，向高集成化、低成本

化与定制化并行方案演进发展。

此外，模组集成的系统性方案日趋成熟，有效缩短了研发周期并降低了研发成本。 同时，供应链的不断完善进一步

推动了模组成本的持续优化，为产业规模化发展提供了有力支撑。

（3）国产化、高端产品替代演进

射频前端对通信行业发展至关重要，而目前全球射频前端芯片市场集中度较高，国内自给率较低。从市场需求上而

言，5G技术的快速渗透普及以及应用领域拓展，市场对高性能射频前端产品的需求正迅速扩大。 面对全球政治环境的

不确定性，采用全国产方案有利于国内企业掌握自主控制关键核心技术的供应链，降低外部风险，确保产业的稳定发展

显得尤为重要。射频前端的国产化替代将带动国内相关产业链的协同发展，包括芯片设计、半导体制造、封装测试、材料

研发等环节，有助于形成完整的国内射频前端产业生态，提高整个产业链的技术水平和竞争力，促进国内半导体产业的

升级和发展。

（4）6G、卫星通信与AI应用共振，市场迎来新机遇

随着 6G�通信技术向高频段、大带宽、低时延方向演进，将持续驱动射频前端产品在架构、集成度及性能上实现全

面升级，行业技术和产品形态迭代加速，市场格局迎来新一轮重构和变革。

与此同时，卫星通信在智能终端的普及、人工智能在消费终端、端侧智能及汽车电子领域的深度应用，进一步拓宽

射频芯片的应用场景，射频前端作为信号收发核心组件的市场需求持续提升，行业长期成长前景迎来新机遇。

（六）长期业绩驱动

公司始终坚持一体化平台的前瞻性布局，以SOI（绝缘衬底硅）、SAW（声表面波）、IPD（集成无源器件）等基础工

艺基底为核心，持续完善工艺体系建设与技术储备，构建自主可控的特色工艺平台。这一平台不仅是公司实现全品类射

频前端芯片技术突破与大规模量产的基石，更通过设计与制造环节的深度协同，形成可向多领域复用的技术内核，为公

司打开多维度的成长空间：

纵向深耕：以技术迭代巩固主业护城河。 面向6G通信的高频段、大带宽、低时延需求，公司已提前布局相关技术研

发，有望在下一代通信制式商用进程中抢占先发优势。同时，随着卫星通信在智能终端中的普及、AI技术在消费终端、端

侧与汽车电子的深度渗透，射频芯片作为信号收发核心组件的需求持续攀升，为公司产品迭代提供明确方向。

横向拓展：以工艺复用撬动新兴市场增量。依托公司在射频领域积累的深厚工艺技术与高效的供应链体系，公司具

备了向多领域迁移复用的核心能力，储备了可面向高端射频、光通信、卫星通信、低空经济等不同新兴应用场景的基础

工艺技术底蕴。凭借对复杂工艺的深刻理解与高效交付能力，公司能够快速响应不同场景的差异化需求，将工艺平台的

价值向更广阔的市场边界延伸。

以成熟业务为基石，重点开拓高增长新兴市场的双轮驱动格局，将支撑公司在巩固既有成熟业务的同时，持续拓展

长期可持续的成长空间。 工艺技术平台作为这一战略的核心支点，其价值将伴随公司向多领域拓展的进程不断释放效

应。

3、主要会计数据和财务指标

（1） 近三年主要会计数据和财务指标

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据

□是 √否

元

2025年末 2024年末

本年末比上

年末增减

2023年末

总资产 15,468,761,986.78 14,232,842,014.49 8.68% 10,957,700,894.90

归属于上市公司股东的净资产 9,872,274,251.57 10,199,222,875.18 -3.21% 9,802,924,940.55

2025年 2024年

本年比上年

增减

2023年

营业收入 3,726,094,578.61 4,486,931,811.79 -16.96% 4,378,236,624.12

归属于上市公司股东的净利润 -292,878,971.29 401,826,648.58 -172.89% 1,122,340,218.97

归属于上市公司股东的扣除非

经常性损益的净利润

-347,621,470.72 363,554,786.70 -195.62% 1,095,041,101.35

经营活动产生的现金流量净额 103,797,645.62 80,280,996.61 29.29% 1,894,128,040.83

基本每股收益（元/股） -0.5477 0.7522 -172.81% 2.1026

稀释每股收益（元/股） -0.5477 0.7517 -172.86% 2.0989

加权平均净资产收益率 -2.92% 4.02% -6.94% 12.15%

（2） 分季度主要会计数据

单位：元

第一季度 第二季度 第三季度 第四季度

营业收入 755,815,261.90 948,030,736.64 1,065,167,202.05 957,081,378.02

归属于上市公司股东的净利润 -46,622,964.42 -100,770,368.16 -23,336,355.98 -122,149,282.73

归属于上市公司股东的扣除非

经常性损益的净利润

-54,445,509.43 -96,966,560.70 -53,874,173.52 -142,335,227.07

经营活动产生的现金流量净额 77,039,076.00 180,081,478.18 -201,473,903.45 48,150,994.89

上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异

□是 √否

4、股本及股东情况

（1） 普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前10名股东持股情况表

单位：股

报告期末普通股股东总数 76,174

年度报告披

露日前一个

月末普通股

股东总数

70,

357

报 告 期

末 表 决

权 恢 复

的 优 先

股 股 东

总数

0

年 度 报 告

披 露 日 前

一 个 月 末

表 决 权 恢

复 的 优 先

股 股 东 总

数

0

持 有 特

别 表 决

权 股 份

的 股 东

总 数

（如有）

0

前10名股东持股情况（不含通过转融通出借股份）

股东名称 股东性质 持股比例 持股数量

持有有限售

条件的股份

数量

质押、标记或冻结

情况

股份状

态

数量

无锡汇智联合投资企业（有限合

伙）

境内非国有

法人

11.07% 59,209,013.00 0.00 不适用 0.00

FENG�CHENHUI（冯晨晖） 境外自然人 7.27% 38,887,861.00

30,106,

062.00

质押

13,494,

500.00

许志翰 境内自然人 6.41% 34,304,010.00

26,529,

787.00

不适用 0.00

姚立生 境内自然人 5.97% 31,917,942.00

23,938,

456.00

不适用 0.00

YI,GEBING（易戈兵） 境外自然人 5.62% 30,084,742.00 0.00 不适用 0.00

南通金信灏嘉投资中心（有限合

伙）

境内非国有

法人

3.57% 19,118,411.00 0.00 不适用 0.00

天津浔渡创业投资合伙企业 (有

限合伙)

境内非国有

法人

1.81% 9,669,219.00 0.00 不适用 0.00

香港中央结算有限公司 境外法人 1.63% 8,709,209.00 0.00 不适用 0.00

TANG�ZHUANG（唐壮） 境外自然人 1.53% 8,161,831.00 0.00 不适用 0.00

中国工商银行股份有限公司－易

方达创业板交易型开放式指数证

券投资基金

其他 1.23% 6,564,469.00 0.00 不适用 0.00

上述股东关联关系或一致行动的说明

截至报告期末，许志翰、FENG�CHENHUI（冯晨晖）、TANG�ZHUANG

（唐壮） 为一致行动人， 许志翰为汇智投资执行事务合伙人，TANG�

ZHUANG（唐壮）与YI�GEBING（易戈兵）为一致行动人。

持股5%以上股东、前10名股东及前10名无限售流通股股东参与转融通业务出借股份情况

□适用 √不适用

前10名股东及前10名无限售流通股股东因转融通出借/归还原因导致较上期发生变化

□适用 √不适用

公司是否具有表决权差异安排

□适用 √不适用

（2） 公司优先股股东总数及前10名优先股股东持股情况表

公司报告期无优先股股东持股情况。

（3） 以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系

注：（1）许志翰先生是汇智投资的唯一普通合伙人及执行事务合伙人，并且持有汇智投资 76.83%�的份额。

（2）YI� GEBING（易戈兵）女士所持股份系其与TANG� ZHUANG（唐壮）先生解除婚姻关系后进行财产分割所

得。 YI� GEBING（易戈兵）女士将其持有的占公司总股本5.62%的股权所对应的全部表决权、提名权、提案权、参会权、

监督建议权，以及除收益权、股份转让权等财产性权利之外的其他权利，全权委托给TANG� ZHUANG（唐壮）先生行

使。

（3）截至报告期末，许志翰先生持有公司股份比例为6.41%。 2026年2月，许志翰先生与ZHANG� YU（张昱）女士

经友好协商，已解除婚姻关系。 许志翰先生将其直接持有的公司无限售条件流通股份17,152,005股（占公司总股本的

3.21%）分割至ZHANG� YU（张昱）女士名下。 ZHANG� YU（张昱）女士将继续履行许志翰先生此前作出的关于股份

锁定、减持等全部承诺。 具体内容详见公司于2026年2月11日在巨潮资讯网上披露的《关于股东权益变动的提示性公

告》（公告编号：2026-008）。

5、在年度报告批准报出日存续的债券情况

□适用 √不适用

三、重要事项

报告期内，公司围绕发展战略和经营计划，重点开展的工作及经营成果如下：

（一）经营业绩分析

报告期内，公司正处于向Fab-Lite模式深度转型的关键阶段。受到战略性产能建设持续投入、部分产品由委外加工

向自有产线转化、上游原材料供应阶段性紧张以及下游客户库存结构优化等多重因素影响，公司营业收入及毛利率较

上年同期有所下降。 然而，短期经营波动并未改变公司长期向好的发展态势。 经营业绩影响主要原因如下：

1、随着公司持续投入工艺能力建设，不断深化向Fab-Lite升级转型，大量产品正逐步从委外代工转向自有产线制

造，供应链的重构使得相关工艺产品的产出时间和效率有所影响。

2、全球高端市场仍由美国和日本的大型跨国企业主导，国内市场中，诸多国内射频前端厂商聚焦于同质化严重的

中低端射频前端产品领域，本土竞争日趋激烈。 同时存储芯片出现周期性涨价使得下游消费电子行业尤其是智能手机

行业的增长态势表现不及同期。

3、伴随AI技术在众多新兴应用领域的快速发展和普及，引发全球半导体产业链结构性供需变化。 其中，AI算力、存

储芯片等爆发式增长导致公司与之重叠的供应环节紧张。

4、以智能手机为典型代表的消费电子终端产品换机周期持续拉长，同时射频前端整体解决方案的迭代速度不断加

快，下游终端客户在射频前端芯片的备货周期规模有所调整。

（二）加大研发投入，深化“设计+工艺” 协同创新，夯实核心技术根基

报告期内，公司围绕芯卓资源平台持续加大研发投入，推动研发模式从“设计+工艺+材料” 全链路协同创新升级。

依托自有工艺技术平台的深度支撑，公司打破了传统Fabless模式下设计与制造割裂的局限，实现了器件定义与工艺开

发的前置融合，开启了“设计牵引工艺、工艺反哺设计” 的协同演进新阶段，为公司产品性能突破与跨领域拓展打开多

维空间。

公司坚持以客户需求与市场演进为牵引，以技术研发为基础，以工艺、材料创新为抓手，以资源平台为保障，持续强

化研发投入力度，加速产品迭代升级，并高效推动新品导入产线与规模化放量。 报告期内，公司研发投入86,686.39万

元， 较上年同期下降13.06%。 近年来， 随着公司战略布局的持续落地， 研发投入占营业收入比例呈逐年上升趋势，

2023-2025年度分别为 14.37%、22.22%和23.26%，彰显了公司面向长远发展的战略决心。

在自主创新与知识产权布局方面，公司建立了与战略深度协同的知识产权合规管理体系，形成了“技术研发一专

利布局一产业支撑” 三位一体的协同生态。 截至报告期末，公司累计取得专利170项，其中国内专利168项（含发明专利

95项）、海外专利2项（均为发明专利）；累计取得集成电路布图设计13项。 2025年度新增专利申请152项，其中发明专利

109项、实用新型专利43项，新增申请主要集中于射频滤波器产品等高端模组核心领域，进一步筑牢了公司在关键赛道

上的技术护城河。

（三）构建能力闭环，为多领域拓展注入新动能

在产业深度融合的背景下，资源整合能力已成为企业核心竞争力的关键变量。报告期内，公司依托芯卓工艺技术平

台，系统推进产品能力、技术能力与平台能力的深度协同，为公司向多领域拓展注入系统性动能。

在产品维度，公司以工艺技术平台为底座，将特色工艺能力嵌入产品定义，为客户提供从分立器件到高集成度模组

的差异化解决方案，为拓展复合应用、丰富产品矩阵、跨界行业布局奠定坚实基础。

在技术维度， 公司持续深耕6英寸特种工艺、12英寸异质硅基工艺平台及先进异构集成三大核心技术平台， 延展

“异质+异构” 技术路线，推动材料、工艺、器件、封装、设计与应用系统的全链路协同优化。依托这一技术体系，公司已形

成兼具差异化性能、高集成度、小型化、低功耗特点的系列产品，构筑起具有特色工艺基底的高端产品线，为射频前端业

务向高附加值领域深入拓展提供核心支撑。

上述能力的系统整合，不仅显著提升了产品的自主可控水平，更形成“资源平台领先、产品领先、成本领先、质量领

先” 的综合竞争优势。 公司始终坚持以技术趋势与客户痛点为导向，围绕更高性能、更低功耗、更低成本等需求进行场

景化资源储备，持续完善差异化、高端定制化、高度集成化产品体系。这一以工艺平台为根基、以能力整合为牵引的战略

布局，正为公司抢占新兴市场、实现跨领域增长提供系统性的竞争力支撑。

（1）6�英寸晶圆生产线

公司6英寸滤波器晶圆生产线针对特种材料工艺进行平台建设，已具备较为完整的产品生产制造实力。

报告期内，6英寸滤波器产线的产品品类已实现全面布局，具备双工器/四工器、单芯片多频段滤波器等分立器件的

规模量产能力，同时集成自产滤波器的DiFEM、L-DiFEM、GPS、WiFi模组等产品成功导入多家品牌客户并持续放量，

对滤波器工艺有高度要求的L-PAMiD产品亦从小批量出货顺利进入大规模交付阶段。

截至报告期末，6英寸晶圆生产线已实现单月15,000片的产能目标。 通过芯卓资源平台实现的生产制造、工艺等能

力成功在6英寸滤波器晶圆生产线上得到体现。

（2）12�英寸晶圆生产线

公司以12英寸硅基技术平台生产线为基础，致力于异质材料及特种工艺的能力拓展。

报告期内，12英寸实现产能快速爬坡并步入稳定生产阶段，12英寸射频开关和低噪声放大器等产品已在第二代技

术平台上完成多产品验证并实现稳定产出，并开启第三代技术平台的技术路径探究和技术研发工作。 基于自有产线能

力设计并产出的射频传导开关、天线调谐开关、低噪声放大器等及集成的相关模组等多样化产品已陆续通过客户的导

入验证，终端产品基于自有产线的产出占比逐季度快速增长。

截至报告期末，公司12英寸生产线综合产能和利用率稳步提升，量产稳定。 同时，关键技术平台实现从产品验证完成到

稳定产出的转化，产线良率和产品良率均已达到行业第一梯队水平。未来公司将逐步强化多元化、特色化技术工艺资源

的储备，加快先进架构技术平台与高性能产品的迭代更新，进一步夯实技术壁垒和巩固市场地位。

（3）先进封装生产线

公司高度重视技术创新与工艺布局，以前瞻性视野重点投资并构建了射频前端领域先进的封装工艺技术平台。 依

托于12英寸晶圆的异构集成平台，公司着力打造行业领先的模组化解决方案，以高效满足不同市场对下一代器件在性

能提升、尺寸小型化及成本优化等方面的综合需求。

截至本报告期末，相关技术成果已在业务中取得实质性进展，部分采用先进封装技术的产品已实现规模出货；专为

先进集成工艺打造的产线已成功实现从技术落地到规模化量产的闭环，为公司持续深化射频前端模组在小型化、低成

本、高性能方向的产品开发奠定了坚实的基础。

（四）重要产品或技术进展

（1）全国产供应链L-PAMiD�产品

作为业界首款实现全国产供应链的L-PAMiD模组，公司L-PAMiD系列产品（主集收发模组）凭借在集成度与性

能上的双重突破，已成为驱动公司未来营收增长的“明珠型” 产品。

该系列产品深度整合了公司自产的核心器件：依托6英寸晶圆产线自产的MAX-SAW滤波器，以及12英寸晶圆产

线自产的射频开关、低噪声放大器，构建了扎实的“设计+工艺” 壁垒。

基于这一优势，公司L-PAMiD产品系列正以前所未有的效率推进市场渗透，并已取得关键性商业化成果：

多方案覆盖，灵活应对需求：公司已推出支持多种主流架构的L-PAMiD解决方案，能够灵活满足不同品牌客户对

前端方案的设计需求。

多客户突破，规模化交付：产品已在多家头部品牌客户成功完成导入，并已进入大规模批量出货阶段，充分验证了

产品的高可靠性与大规模交付能力。

作为承载公司未来增长的核心引擎，L-PAMiD产品将持续依托自主供应链的快速迭代优势，在性能与灵活性上不

断进化，加速推进国产射频模组的市场化进程，以前沿技术赋能客户。

（2）无线连接产品

公司坚持在移动通信与无线连接赛道深耕，通过持续加码研发投入，确保技术迭代步伐始终精准匹配市场需求演

进。在WiFi无线连接领域，公司已成功卡位技术前沿。报告期内，WiFi7模组产品已实现规模化量产，并凭借性能优势在

客户端保持快速增长态势。 随着WiFi7技术的不断成熟，公司正夯实WiFi8产品的研发与商用基础。 目前WiFi8产品研

发进展顺利，有望在2026年量产。与此同时，公司也积极布局其他新一代无线连接协议（不同标准）产品，以拓展更广阔

的市场空间。在蓝牙连接领域，公司的BT� FEM模组产品表现稳健，报告期内保持持续、大规模的量产出货节奏，为公司

贡献了稳定的营收来源。

（3）短距通信感知系统产品

公司积极打造基于短距通信感知一体的SoC芯片技术体系，布局短距离通信感知的系统解决方案和能力，在未来

力争拓展到IoT、智能家居、健康监控、汽车电子等应用场景。 产品主要包括低功耗蓝牙与星闪SLE芯片、车规超宽带

UWB芯片等。 目前低功耗物联网处理器芯片已完成新一轮产品标准的迭代，车规超宽带UWB芯片进入量产阶段。 此

外，公司深耕高效资源平台业务模式，结合芯卓资源平台的战略支撑和射频前端产品优势，构建面向场景的差异化产品

矩阵能力，积极为星闪、BLE6.0、UWB等新兴的短距通感标准生态积累技术能力，助力短距离通信感知产品业务深入拓

展。

报告期内，公司洞察诸多下游客户产品痛点并持续深度合作，获得客户高度认可。 对应推出基于SoC芯片技术的

MCU类定制产品已实现出货量快速增长阶段，该产品在客户端荣获年度科技创新奖。 同时公司基于产品定制化合作方

式已形成可复制的战略协作方式，力争服务于更多下游终端客户。

（4）基于SAW的覆膜封装工艺

公司长期深耕SAW滤波器射频模组领域，通过封装工艺迭代升级，进一步筑牢核心技术壁垒，强化市场竞争优势。

覆膜封装工艺（SLM，Strip� Lamination� Module）作为公司重点突破的核心工艺之一，是对传统封装技术的优化与创

新一一该工艺省略了SAW裸片晶圆级空腔封装的步骤， 在模组封装环节直接完成空腔成型与封装作业， 具备高集成

度、小型化、低成本的核心特质，是适配高端射频器件小型化、集成化发展趋势的先进芯片级封装技术。

依托研发团队在SAW滤波器产品领域多年的技术积淀与持续研发投入， 公司目前已完全掌握SLM模组封装核心

技术，已在L-PAMiD系列产品实现技术突破并大规模出货。 相较于前期采用的分立SAW滤波器复用工艺及晶圆级封

装工艺，覆膜封装工艺在产品性能与生产效益方面均展现出显著优势。

（五）特种工艺线的进展

（1）BCD工艺进展

BCD工艺作为一种复合型半导体制造工艺，核心是将双极型晶体管（Bipolar）、互补金属氧化物半导体（CMOS）

和双扩散金属氧化物半导体（DMOS）三种器件结构集成于同一芯片，兼具双极型器件的高频、高增益特性、低功耗、高

集成度、高压、大电流等能力，是适配高压、高精度、多功能器件的核心制造工艺。 凭借研发团队在半导体复合工艺领域

的长期技术钻研与经验积累，公司已逐步掌握BCD工艺核心技术，为产品多元化布局与高端化升级提供坚实技术保障。

（2）GaAs工艺进展

公司长期深耕化合物半导体射频器件领域，通过核心工艺研发迭代与技术创新，进一步筑牢核心技术壁垒，强化市

场竞争优势。 GaAs（砷化镓）半导体工艺是化合物半导体领域的关键工艺，是适配5G/6G射频前端、卫星互联等高端应

用场景的关键半导体制造工艺。 相较于传统硅基射频工艺及普通化合物半导体工艺，GaAs半导体工艺在高频性能、功

率效率与抗干扰能力方面均展现出显著优势。 依托研发团队在化合物半导体领域多年的技术积淀与持续研发投入，公

司目前已突破并掌握相关工艺技术。

（3）异构集成工艺进展

异构集成（Heterogeneous� Integration）作为后摩尔时代半导体产业发展的核心方向，其本质是通过系统级架构

创新与先进集成技术，将不同材料、工艺及功能的异质单元在芯片或封装尺度进行一体化融合，该技术突破了单一芯片

的物理与工艺极限，实现“超越单芯片” 的系统级性能提升。目前，公司相关技术成果已在业务中取得实质性进展，先进

集成工艺已实现技术落地和闭环，为未来光电共封等高集成度产品提供核心支撑。

（4）其他特种工艺进展

报告期内，公司持续加大高性能射频及半导体特色工艺的研发投入与产业化推进，在高端封装、高频材料及特色高

频器件等关键工艺方向逐步实现突破与规模化应用，相关技术可广泛适配移动通信、智能终端、高频通信、高压模拟等

领域。通过持续工艺迭代与技术平台创新，公司产品在集成度、性能、成本控制及可靠性方面形成显著竞争优势，进一步

筑牢核心技术壁垒，为公司深耕高端市场、拓展多元化应用场景、实现长期稳健发展提供坚实支撑。

（六）专利诉讼进展

报告期内，公司已就韩国三项涉案专利提起无效宣告程序，并已就境内四项涉案专利向知识产权主管部门提起无

效宣告程序。 2026年1月，公司已收到国家知识产权局就国内四项涉案专利的无效审查决定，其中第ZL201680046210.1

号、第ZL201680030389.1号、第ZL201580059165.9号发明专利均宣告专利全部无效；第ZL201480066958.9号发明专利

宣告部分无效。

作为国内射频前端领域的创新企业，公司始终坚持自主创新与核心技术积累，将知识产权与公司战略紧密结合，建

立有效运行的知识产权合规管理体系，并形成技术研发、专利布局与产业支撑的协同生态。 截至2025年12月31日，公司

已累计申请滤波器相关的国内专利217件，PCT国际申请16件，海外专利申请6件，其中公司滤波器相关专利针对器件结

构、材料选择、拓扑设计、封装结构及工艺等多维度开展了布局保护，未来将随着公司产品的扩充而持续申请。

诉讼方面，（2025）沪73知民初59号、（2025）沪73知民初60号、（2025）沪73知民初61号三件案件原告已于2026年

2月撤诉。 面对知识产权纠纷，公司将继续保持积极应诉，依法依规采取有效措施维护公司和股东的合法权益。

（七）资本运作

为满足公司业务扩张与战略布局的资金需求，进一步优化资本结构、增强核心竞争力及可持续发展能力，公司于报

告期内启动了向特定对象发行股票工作。截至报告期末，本项目已顺利通过交易所上市审核中心审核，并获得中国证券

监督管理委员会同意注册的正式批复（证监许可〔2025〕2905号，批复日期2025年12月24日）。

截至报告披露日，公司已完成本项目的发行工作。 本次定增的顺利实施将为公司后续业务拓展提供坚实的资本支

撑，助力公司持续优化资本运作，加速实现长期战略目标。

（八）数字化管理和建设

公司持续完善信息安全体系，多措并举保障其顺利运行并持续优化，保障公司信息设备和数据安全。 报告期内，公

司将信息化管理覆盖产品研发、生产制造、质量管理、销售等各个环节中，从而起到信息共享、数据协同的作用，确保数

据的准确性和可靠性，提高人员工作效率和准确率。公司正不断通过优化财务、运营、销售、项目等各部门的业务流程和

资源，整合资源配置，加强AI技术在日常业务中的普及，进行可视化过程管理和精细化成本追踪，逐步为降本、增效提供

可靠的数字化支撑。

报告期内，公司进行全面的科学化成本管理和建设，顺利通过自建工厂的汽车行业质量管理体系认证IATF16949��

LOC认证,给资源平台带来持续创新驱动。

（九）环保、安全生产

环境保护方面，公司高度重视环境保护工作，积极进行安全环保风险识别、体系制度完善等各项工作，定期对周边

环境进行监测，严格遵守环境风险防范要求。 报告期内，设立子公司芯卓智水（无锡）环境有限公司，并获得“绿色工

厂” 的认证。

安全管理方面，公司对生产过程中会涉及的化学品实施全生命周期安全管理，制定并完善相关制度文件，规范管理

流程，确保化学品管控有章可循。与此同时，公司设置了多项安全应急设施，定期开展安全生产专项检查，通过隐患排查

确保闭环改善。 报告期内，公司通过“安全月” 、“消防月” 、应急演练、举办主题培训与安全文化活动等方式，着重提高

全员安全意识和应急技能，培养全员安全素养，确保各项安全管理措施得到有效落实。

报告期内其他相关内容详见公司《2025年年度报告》。
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