
金价上涨提振 上游金矿股业绩集体爆发

本报记者 董添

Wind数据显示，截至4月21日19时，A股共有8家黄金行业上市公司披

露2025年年报。受益于金价上涨影响，这8家公司业绩均实现不同程度的改

善。 从分红角度看，上述8家黄金股中，除招金黄金外，其余7家上市公司

2025年均计划现金分红。 四川黄金、山金国际、赤峰黄金拟每股派息金额居

前。

年报业绩全线飘红

从年报数据看，金矿类上市公司业绩普遍表现不俗。 2025年，湖南黄金

共实现营业收入约501.81亿元，同比增长80.26%；实现归属于上市公司股

东的净利润约14.88亿元，同比增长75.77%。 公司拟以15.63亿股为基数，向

全体股东每10股派发现金红利3元（含税）。

对于黄金业务的发展，湖南黄金在接受机构调研时表示，一是推进甘

肃加鑫项目建设，项目采选设计规模50万吨/年，产品为金精矿，2026年已

启动井下施工建设，建设周期预计2年；二是加快万古矿区资源整合进程，

整合完成后实施一体化开发，形成新的业绩增长点。 2026年，公司计划自产

黄金4吨、自产锑1.8万吨、自产钨1100吨。

一些金矿类公司提到，报告期内，公司黄金产品产量表现突出。 西部黄

金2025年共实现营业收入约135.67亿元，同比增长93.8%；实现归属于上市

公司股东的净利润约4.72亿元，同比增长86.09%。 产量方面，2025年公司黄

金产品产量表现突出，生产黄金产品16.92吨，完成年度计划的172.76%，较

上年同期的9.59吨增加7.33吨，增幅显著。全年生产电解金属锰8.29万吨、锰

矿石52.8万吨。

部分公司交出史上最亮眼成绩单。 赤峰黄金2025年年报显示，报告期

内，公司共实现营业收入约126.39亿元，同比增长40.03%；实现归属于母公

司股东的净利润约30.82亿元，同比增长74.7%。 2025年公司归母净利润超

过了2022年至2024年归母净利润之和，一年赚了三年的钱。

大手笔分红

从分红角度看，上述8家黄金股中，除招金黄金外，其余7家上市公司

2025年均计划现金分红。

其中，四川黄金、山金国际、赤峰黄金拟每股派息金额居前。

四川黄金2025年共实现营业收入约10.26亿元，同比增长60.38%；归属

于上市公司股东的净利润约4.66亿元，同比增长87.69%。 公司制订的2025

年度利润分配预案为：经公司董事会审议，公司拟以公司总股本4.2亿股为

基数，向全体股东每10股派发现金股利5元（含税），合计派发现金股利2.1

亿元（含税）。

一些上市公司发布了分红规划，未来几年将进行大手笔分红。 以紫金

矿业为例，在满足现金分红条件的前提下，公司2026年度至2028年度以现

金方式累计分配的利润原则上不少于2026年度至2028年度累计实现的可

供分配利润的35%。在满足现金分红比例的前提下，公司董事会可考虑采取

送红股和公积金转增股本等方式进行分配。 公司发放股票股利应考虑现有

股本规模，并注重股本扩张与业绩增长保持同步。

一季度延续高增长

从黄金行业上市公司一季报、一季度业绩预告看，受益于金价上涨，相

关上市公司业绩大幅增长。

湖南黄金预计2026年一季度实现归属于上市公司股东的净利润约5.3

亿元至6.3亿元，同比增长60%至90%。 报告期内，业绩上涨主要是公司金、

锑、钨产品销售价格同比上涨。

招金黄金披露的2026年一季报显示，报告期内，公司共实现营业收入

约1.79亿元，同比增长82.79%；实现归属于上市公司股东的净利润约1.87亿

元， 同比扭亏； 经营活动产生的现金流量净额约1232.12万元， 同比下降

49.52%。

对于业绩增长的原因，招金黄金在2026年一季报中提到，报告期内，营

业收入比上年同期增长82.79%，主要系瓦图科拉金矿黄金销量与黄金市场

价格均比去年同期增长所致。

山金国际预计2026年一季度实现归属于上市公司股东的净利润为13.5

亿元至14.4亿元，同比增长94.57%至107.54%；扣除非经常性损益后的净利

润为13.7亿元至15亿元，同比增长94.68%至113.15%。公司紧抓安全生产及

成本管控，提升运营效率，同时受益于黄金和白银价格同比上涨，公司的业

绩出现了较大幅度增长。

西部黄金预计2026年第一季度实现归属于母公司所有者的净利润为

4.5亿元至5.6亿元，同比增长1161.38%至1469.71%。 报告期内，公司黄金产

品销量较上年同期增加、销售价格较上年同期上升以及电解锰的销售价格

较上年同期上升。
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会畅科技：致力于打造智能交互平台型企业

● 本报记者 乔翔

在2026年初的国际消费电子展（CES）

上， 一台长着可伸缩脖颈的机器人吸引了大

量参观者驻足。 它不会扫地、叠衣，更不会翻

跟头， 但它会静静地看着周围， 两只圆润的

“眼屏” 和一块主屏构成它全部的“表情” ，

在三块屏幕的协作之间， 把冰冷的信息变成

了有温度的陪伴。

这款名为OlloNi的机器人来自会畅科技

旗下新品牌OlloBot。当头部厂商在具身智能

赛道竞相比拼人形机器人的运动控制与灵巧

操作时， 会畅科技选择了一条截然不同的路

线———不做人形，也不做工具，而是开辟一个

名为“赛博宠物”的新品类。

“我们认为，家庭场景下的机器人，需要

从情感联结介入。 ” 会畅科技总经理、Ol-

loBot品牌创始人方艺霖在接受中国证券报

记者采访时表示， 行业目前似乎存在两个极

端，一边是技术堆叠的人形机器人，另一边是

相对低智的AI玩具， 而中间恰好存在一个被

忽视的空白地带， 即能够以高水准的主动式

交互进入家庭， 且能建立长期情感陪伴关系

的机器人。

从行业角度看，2026年是机器人产业从

技术验证走向场景应用的重要节点。 据IDC

预测，2026年全球智能机器人硬件市场规模

将接近300亿美元，其中中国具身智能机器人

市场将突破110亿美元。 资本追逐之下，谁能

在消费端找到真正可持续的商业模式， 仍是

整个行业面临的核心命题。 而会畅科技的

OlloBot项目，正试图另辟蹊径，给出自己的

答案。

选择新赛道

当多数企业在人形机器人赛道 “内卷”

时，从音视频业务起家的会畅科技，却将目光

投向了“赛博宠物”这一小众方向。

方艺霖认为， 人形机器人当前的实际落

地效果还需观察，而AI玩具虽然亲切易上手，

但在持续陪伴的深度上还有成长空间。

“当前市场上已有少量 ‘情绪陪伴型智

能终端’ 产品，但在价格亲和力、受众覆盖以

及产品成熟度上，还都处于相对早期的阶段。

公司团队内部讨论了很久， 最终认定机器人

需要从情感关系切入， 因此选择了‘赛博宠

物’ 这个新赛道。 ”方艺霖表示。

这一判断并非出于会畅科技对技术成熟

度的保守， 更深层原因在于对家庭场景容错

率的考量。在方艺霖看来，当前市面上的许多

人形机器人， 能力的成长速度还没完全追上

用户的想象。

“基于这一理念，OlloBot在产品设计上

没有沿着模仿人形的路上走， 而是摸索出了

一个属于自己的形态。 ” 方艺霖回忆道，“在

年初的CES上， 很多海外客户在展台停留了

很长时间。他们之所以喜欢我们的展台，是因

为看到了太多技术堆叠的产品， 但没有看到

实际存在的需求。 ”

据悉， 会畅科技选择将北美市场作为产

品首发地，同样经过了审慎考量。“北美宠物

市场的热度很高，潜力巨大。 我们也希望，在

海外验证一段时间后， 产品发展也会更加成

熟，进入国内市场后会有更好的发展。 ”方艺

霖说。

行业人士分析认为， 在这场关于技术路

线与商业模式的集体探索中， 会畅科技的选

择提供了一个值得长期跟踪的案例———与其

在技术堆叠中同类竞争， 不如从家庭关系的

本质出发，寻找那个被忽视的空白地带。

注重情感联结

在采访中，记者感受到，如果用一个词来

概括OlloBot产品设计哲学的核心， 可能是

克制。

然而，在一个以“内卷” 为常态的科技行

业，克制似乎是一种反商业逻辑的姿态。当算

法本可以做到更复杂的对话时， 为何选择留

白？当技术已经能够实现更多功能时，为何主

动设限？

对此， 方艺霖的回答直指产品设计的根

本逻辑。 “我们希望产品能够长期生活在家

庭中。为了实现这一目标，我们提出了一系列

设计红线，例如不能替代人、不能强占用户太

多时间、要学会主动退出等。它并非依靠短期

新鲜感带来短暂愉悦的娱乐产品， 而是通过

建立专属情感联结， 唤起用户内心的情感依

恋，让陪伴从一时的新奇体验，逐渐沉淀为安

心又长久的日常习惯。 ”在她看来，这种留白

并非技术无法达到， 而是为了不让产品沦为

功能型电子消费品。 如果不能与机器人产生

情感联结， 新鲜感过去后便变得不再那么吸

引人。

IDC在其发布的2026年中国机器人与具

身智能市场十大趋势洞察中预测， 教育与陪

伴机器人正向全龄段长期陪伴型家庭智能终

端演进，产品形态更加重视长期陪伴、情境理

解与内容服务深度， 应用价值由功能使用向

关系与服务持续性延伸。

这一判断似乎与OlloBot的产品定位有

着较高的吻合度。 “当下很多机器人产品都

在关注功能迭代，如何把视觉识别做好、运动

控制做好、机械臂做好，用户在日常使用中的

真正感受有时会被放到稍微靠后的位置。 ”

方艺霖透露，“产品除了硬件部分的定价外，

还会叠加软件订阅费用。 硬件是购买产品的

入口，订阅部分会与客户产生情感联结，扩大

情感价值。 ”

“会畅科技过去在产业链上的业务积淀

能够较好地赋能产品研发。 ” 方艺霖告诉记

者， 公司对产品进行了真实场景的1000小时

测试，并与海外合作伙伴进行了大量实测，这

些都有助于产品的研发。

方艺霖透露，公司先会跑通市场验证，再

推进预售和交付， 后续将结合产品和市场反

馈逐步推进放量。

把握AI趋势

去年底，“会畅通讯” 正式变更为“会畅

科技” 。在外界看来，这次更名的背后，是公司

的一次战略转身。

近年来， 公司智能硬件与终端板块收入

占比逐年增加， 已超过公司传统通讯业务收

入，涵盖智能终端、智能视频设备及多个行业

应用领域。据悉，2026年是公司战略投入与转

型推进的重要阶段。 公司将保持音视频主业

稳健运营，持续提升产品力与服务能力，巩固

既有客户与行业场景。同时，AI创新业务将按

既定节奏推进产品迭代与市场验证， 坚持做

好“稳中求进、边验证边优化” 。

“公司致力于打造 ‘智能交互平台型企

业’ ，既有音视频业务稳步推进，持续服务行

业客户，是公司的经营基本盘。 同时，公司把

握AI时代 ‘交互方式升级+海外市场机会’

的趋势，基于多年音视频交互、端侧硬件与工

程化交付能力， 探索新一代面向家庭与个人

的AI交互产品形态。 ” 会畅科技副总经理、董

事会秘书张骋表示， 该方向属于公司战略转

型与能力升级的一部分， 目标是在可控节奏

下推进验证与迭代。

然而， 从技术验证到规模化量产再到市

场认可， 会畅科技显然还有较长的一段路要

走。据方艺霖透露，今年初CES上展示的产品

属于接近量产的工程机， 后续将根据用户反

馈进行 “最后一公里” 的调整， 并计划于

2026年夏季在知名的众筹平台Kickstarter

上线。

站在2026年的节点展望， 具身智能行业

依旧受资本追捧，但业内似乎也开始意识到，

技术参数的竞赛终将抵达一个临界点， 技术

本身的比拼当然重要，只是到了某个阶段后，

真正留住用户的可能不是“它有多厉害” ，而

是“和它在一起是什么感觉” 。

小豆子撬动大产业：

世纪春深耕植物蛋白饮品升级

●本报记者 张鹏飞

在鲁南临沂沂蒙老区， 一粒来自黑土地的非转

基因大豆，正通过全产业链运营与科技创新，完成从

农产品到高端植物蛋白饮品的“专精特新”蝶变。山

东世纪春生物科技股份有限公司总经理王兆强近日

在接受中国证券报记者专访时表示， 公司作为齐鲁

股交“专精特新”专板重点培育企业，依托技术创新

与资本赋能，已成长为山东瞪羚企业、农业产业化重

点龙头企业， 正书写着食品加工领军企业的高质量

发展篇章。

从田间到餐桌的产业布局

世纪春的故事， 是一部围绕大豆等农作物进行

深度产业化的奋进史。 公司自2001年成立以来，便

锚定“全产业链” 发展路径，集技术研发、标准化生

产、品牌销售于一体。 “登陆齐鲁股权交易中心后，

历经十余年的开拓创新， 如今已成长为山东省瞪羚

企业、山东省农业产业化重点龙头企业、中国豆制品

行业品牌企业50强。 ” 王兆强告诉记者，“世纪春”

商标更被认定为山东省著名商标。

高品质产品的核心在于源头品质的把控。 在黑

龙江自主种植基地，从土壤、灌溉到施肥等每一个环

节都遵循自然规律和科学标准， 培育出有机健康的

大豆。世纪春还建立了数字化全链条产品溯源体系，

实现了从农田到消费者的全程可追溯，以“利责一

体”的模式，构筑起坚固的质量护城河。

依托沂水县全国知名的食品产业集群优势，世

纪春的发展如鱼得水。 “这里完善的包材、仓储、物

流等上下游配套，使企业有效降低了运营成本，提升

了产业协同效率。 ” 王兆强介绍，得益于此，世纪春

凭借全产业链管控的成本优势与规模效应， 成功将

高端品质与亲民价格相结合，让“物美价优”的健康

饮品走进了千家万户。

如今，在这片沃土上，世纪春茁壮成长，其豆奶

粉品牌占有率长期稳居行业前列， 成为消费者信赖

的国民品牌。

破解植物蛋白的品质密码

创新是“专精特新”企业发展的灵魂。“我们始

终以技术创新驱动发展，目前获得国家授权专利21

项，并有12项正在申请中。 ”公司技术总监任娜向记

者介绍。 世纪春拥有超5万平方米的高标准现代化

厂房，国内先进的固体饮料等10余条生产线，有力

支撑了“世纪春”“小豆馆” 等品牌旗下豆奶粉、豆

浆粉等数十种产品的稳定供应。

市场领先地位的背后， 是对品质与创新的不懈

追求。 王兆强告诉记者，“世纪春采用行业领先的高

温闪蒸技术， 在最大程度保留大豆植物蛋白营养的

同时， 巧妙去除了令许多人却步的豆腥味， 呈现出

‘豆香浓郁，口感丝滑’ 的黄金标准。 ” 与此同时，公

司还与青岛农业大学建立深度合作，吸引近10名硕

士、博士研究生投身研发，不断为植物蛋白食品的升

级迭代注入前沿科技动力。 基于在技术研发与产品

创新上的持续投入，公司也被授予“临沂市功能性

植物蛋白粉工程技术研究中心”“山东省企业技术

中心” 等荣誉称号。

“家” 文化凝聚稳定团队

企业的竞争， 归根到底是人才的竞争。 在世纪

春，一种独特的“家”文化凝聚起一支高度稳定的核

心团队： 连续工作10年以上的员工占比超70%，15

年以上的近50%。“员工稳定，产品品质才能稳定。”

王兆强道出了企业的管理哲学。

据介绍， 世纪春远高于当地平均水平的薪酬待

遇、温馨的企业氛围，让员工与企业同心同行。 这支

经验丰富、踏实肯干的队伍，正是企业工艺流程标准

得以严格执行、产品品质始终如一的根本保证。

在追求发展的同时，世纪春始终不忘回馈社会，

自2014年起，公司坚持每年捐资助学，用爱心照亮

学子前程，生动诠释了“良心企业”的社会担当。

如今， 这家从沂蒙老区成长起来的食品加工龙

头企业，正依托齐鲁股交“专精特新”专板的规范培

育和资本赋能，开启了升级发展的新篇章。在齐鲁股

交“全生命周期的综合金融服务” 陪伴下，世纪春将

继续在对接资本市场、 迈向更广阔天地的道路上稳

步前行。

一粒豆，兴一个产业，富一方百姓。王兆强表示，

未来， 公司将以科技创新为引擎， 以全产业链为根

基， 在服务乡村振兴的国家战略蓝图中， 奋力书写

“小豆子大作为”的精彩篇章。

世纪春公司研发人员试验现场

本报记者 张鹏飞 摄

方正证券股份有限公司关于撤销广州鹤龙一路等4家证券营业部的公告

尊敬的投资者：

方正证券股份有限公司（以下简称“我公司” ）为优化营业网点

布局，经决议，将撤销广州鹤龙一路、连云港巨龙南路、新余赣西大

道、益阳南县兴盛大道等4家证券营业部。 为保障您的权益及证券交

易、资金划转等正常进行，现将相关事项公告如下：

一、2026年5月22日收市后， 广州鹤龙一路证券营业部客户将整

体平移至广东分公司（以下统称转入分支机构）；连云港巨龙南路证

券营业部客户将整体平移至南京天元中路证券营业部（以下统称转

入分支机构）；新余赣西大道证券营业部客户将整体平移至宜春明月

北路证券营业部（以下统称转入分支机构）；益阳南县兴盛大道证券

营业部客户将整体平移至益阳长益路证券营业部（以下统称转入分

支机构）

整体平移完成后，您将自动成为对应转入分支机构的客户，您的

资金账户、交易密码、资金密码、原交易方式、交易软件及已享有的各

项服务均保持不变；您的证券交易及资金划转不受影响；您与拟撤销

分支机构签订的协议与服务将由转入分支机构承继。

二、如果您不同意成为转入分支机构的客户，请您本人于2026年

5月15日前携带有效身份证明文件至拟撤销分支机构或方正证券全

国任一营业网点现场办理销户及撤销指定、转托管等手续，也可登录

方正证券APP手机软件办理销户手续。

三、逾期未办理销户及撤销指定、转托管等手续的客户,我公司

视同您同意平移为转入分支机构的客户， 日后您可根据自身需要前

往该分支机构办理相关业务。

四、如您对分支机构撤销及客户平移有任何疑问，可选择以下联

系方式进行咨询：

（一）方正证券股份有限公司广州鹤龙一路证券营业部

地址：广州市白云区黄石街鹤龙一路4号201B

联系电话：020-36278281；18588820397

（二）方正证券股份有限公司广东分公司

地址：广州市天河区珠江新城冼村路11号之二3701、3702室

联系电话：020-89289890；13928961910

（三）方正证券股份有限公司连云港巨龙南路证券营业部

地址：连云港市海州区巨龙南路56-53号（同科汇丰国际第3#商

业B段116室）

联系电话：0518-81163550；13770850776

（四）方正证券股份有限公司南京天元中路证券营业部

地址： 南京市江宁区天元中路99-9号武夷绿洲赏桂苑28幢107

室

联系电话：025-56223560；17372216887

（五）方正证券股份有限公司新余赣西大道证券营业部

地址：江西省新余市渝水区赣西大道810号

联系电话：0790-2190088；18679006088

（六）方正证券股份有限公司宜春明月北路证券营业部

地址：江西省宜春市袁州区明月北路536号

联系电话：0795-3196680；18007958636

（七）方正证券股份有限公司益阳南县兴盛大道证券营业部

地址：湖南省益阳市南县南洲镇兴盛东路724号

联系电话：0737-5239929；15073735168

（八）方正证券股份有限公司益阳长益路证券营业部

地址：益阳市桃花仑西路755号

联系电话：0737-4220447；18973760385

（九）方正证券股份有限公司统一客服热线：95571。

由于分支机构撤销给您带来的不便， 我公司深表歉意， 敬请谅

解！ 我公司将持续为您提供优质的服务，为您的财富保驾护航，感谢

您的支持与厚爱。

特此公告。

方正证券股份有限公司

2026年4月22日

年报业绩全线飘红

从年报数据看，金矿类上市公司业绩普

遍表现不俗。 2025年，湖南黄金共实现营业

收入约501.81亿元，同比增长80.26%；实现

归属于上市公司股东的净利润约14.88亿

元，同比增长75.77%。 公司拟以15.63亿股为

基数， 向全体股东每10股派发现金红利3元

（含税）。

对于黄金业务的发展，湖南黄金在接受

机构调研时表示，一是推进甘肃加鑫项目建

设，项目采选设计规模50万吨/年，产品为金

精矿，2026年已启动井下施工建设， 建设周

期预计2年； 二是加快万古矿区资源整合进

程，整合完成后实施一体化开发，形成新的

业绩增长点。 2026年， 公司计划自产黄金4

吨、自产锑1.8万吨、自产钨1100吨。

一些金矿类公司提到，报告期内，公司黄

金产品产量表现突出。 西部黄金2025年共实

现营业收入约135.67亿元， 同比增长93.8%；

实现归属于上市公司股东的净利润约4.72亿

元，同比增长86.09%。 产量方面，2025年公司

黄金产品产量表现突出，生产黄金产品16.92

吨，完成年度计划的172.76%，较上年同期的

9.59吨增加7.33吨，增幅显著。 全年生产电解

金属锰8.29万吨、锰矿石52.8万吨。

部分公司交出史上最亮眼成绩单。赤峰

黄金2025年年报显示，报告期内，公司共实

现营业收入约 126.39亿元 ， 同比增长

40.03%；实现归属于母公司股东的净利润约

30.82亿元，同比增长74.7%。 2025年公司归

母净利润超过了2022年至2024年归母净利

润之和，一年赚了三年的钱。

大手笔分红

从分红角度看，上述8家黄金股中，除招

金黄金外， 其余7家上市公司2025年均计划

现金分红。

其中，四川黄金、山金国际、赤峰黄金拟

每股派息金额居前。

四川黄金2025年共实现营业收入约

10.26亿元，同比增长60.38%；归属于上市公

司股东的净利润约4.66亿元， 同比增长

87.69%。 公司制订的2025年度利润分配预

案为：经公司董事会审议，公司拟以公司总

股本4.2亿股为基数， 向全体股东每10股派

发现金股利5元（含税），合计派发现金股利

2.1亿元（含税）。

一些上市公司发布了分红规划，未来几

年将进行大手笔分红。 以紫金矿业为例，在

满足现金分红条件的前提下，公司2026年度

至2028年度以现金方式累计分配的利润原

则上不少于2026年度至2028年度累计实现

的可供分配利润的35%。 在满足现金分红比

例的前提下，公司董事会可考虑采取送红股

和公积金转增股本等方式进行分配。 公司发

放股票股利应考虑现有股本规模，并注重股

本扩张与业绩增长保持同步。

一季度延续高增长

从黄金行业上市公司一季报、一季度业

绩预告看，受益于金价上涨，相关上市公司

业绩大幅增长。

湖南黄金预计2026年一季度实现归属

于上市公司股东的净利润约5.3亿元至6.3亿

元，同比增长60%至90%。 报告期内，业绩上

涨主要是公司金、锑、钨产品销售价格同比

上涨。

招金黄金披露的2026年一季报显示，报

告期内， 公司共实现营业收入约1.79亿元，

同比增长82.79%；实现归属于上市公司股东

的净利润约1.87亿元，同比扭亏；经营活动

产生的现金流量净额约1232.12万元， 同比

下降49.52%。

对于业绩增长的原因，招金黄金在2026

年一季报中提到，报告期内，营业收入比上

年同期增长82.79%，主要系瓦图科拉金矿黄

金销量与黄金市场价格均比去年同期增长

所致。

山金国际预计2026年一季度实现归属

于上市公司股东的净利润为13.5亿元至14.4

亿元，同比增长94.57%至107.54%；扣除非

经常性损益后的净利润为13.7亿元至15亿

元，同比增长94.68%至113.15%。 公司紧抓

安全生产及成本管控，提升运营效率，同时

受益于黄金和白银价格同比上涨，公司的业

绩出现了较大幅度增长。

西部黄金预计2026年第一季度实现归

属于母公司所有者的净利润为4.5亿元至5.6

亿元，同比增长1161.38%至1469.71%。报告

期内， 公司黄金产品销量较上年同期增加、

销售价格较上年同期上升以及电解锰的销

售价格较上年同期上升。

Wind数据显示， 截至4月

21日19时，A股共有8家黄金行

业上市公司披露2025年年报。

受益于金价上涨影响， 这8家

公司业绩均实现不同程度的

改善。从分红角度看，上述8家

黄金股中， 除招金黄金外，其

余7家上市公司2025年均计划

现金分红。 四川黄金、山金国

际、赤峰黄金拟每股派息金额

居前。

金价上涨提振 上游金矿股业绩集体爆发

● 本报记者 董添


