
算力突围撬动应用爆发

上市公司迎来AI红利兑现期

郑萃颖 程雪儿

近期，上市公司密集发布的2025年年报与业绩预告显示，人工智能对上市公司业绩的催化，正从梦想照进现实。 从支撑大模型训练的算力基础设施，到赋能各行各业的应用解决方案，再到提升内部运营效率的降本增效工具，AI技术正沿着产业链条层层渗透，成为驱动企业营收增长与盈利改善的核心引擎。

算力产业上游业绩飙升

AI算力爆发带动的存储价格飙涨，对存储上市公司业绩起到了极强的催化作用。 如小米总裁卢伟冰在3月24日小米业绩电话会上所说，“原来我在内存涨价预判方面已经算是激进派，但实际结果来看，比我原来激进的判断还要更激进。 ”

从上市公司业绩看，佰维存储2025年实现营收113.02亿元，同比增长68.82%，净利润8.53亿元，同比增长429.07%。 公司表示，随着AI新兴端侧市场的快速增长，公司相关领域产品快速起量，2025年公司AI新兴端侧存储产品收入约17.51亿元。 江波龙预计，2025年实现净利润12.5亿元至15.5亿元，同比增长150.66%至210.82%，实现营收225亿元至230亿元，同比大幅增长。

AI大模型的训练与推理，对算力基础设施的供给提出了前所未有的需求，这直接转化为对芯片、服务器、光模块等核心硬件的强劲采购需求。

国 产 AI 芯 片 企 业 正 加 速 布 局 。 国 芯 科 技 董 事 长 郑 茳 向 记者介绍，公司坚持“RISC-V� CPU+AI� NPU”的技术路线，其端侧AI芯片CCR4001S已在智能商用空调领域实现规模化应用，出货量超10万颗。 “未来3到5年，公司将以云AI芯片事业部等四大事业部为引擎，融合AI与量子安全技术提升竞争力。 ”

工业富联披露的2025年年报显示，AI是业绩核心驱动力。 受益于全球云服务商算力投入扩张，其云计算业务营收6026.79亿元，同比增长88.70%，AI服务器营收同比增长超3倍；800G以上高速交换机营收激增13倍，成为新的增长引擎。 全年公司营收达9028.87亿元，同比增48.22%，净利润同比增长51.99%。

处于算力产业链核心位置的中际旭创，其2025年业绩同样印证了强劲算力需求。 报告期内，公司出货量快速增长，其中高速光模块占比持续提升，公司实现营收382.40亿元，同比增60.25%；净利润107.99亿元，同比增幅达108.81%。

上游基材领域，生益科技受益于高性能覆铜板需求增长，2025年覆铜板量价齐升、产品结构优化，毛利率提升。华正新材2025年实现净利润2.77亿元，扭亏为盈，公司在杭州、珠海两地建成三个生产基地，实现覆铜板制造能力的迭代升级。

下游科技企业推动AI应用商业化

在技术创新与产品落地层面，AI的业绩催化作用同样显现。 其中，互联网大厂凭借技术与场景优势，成为商业变现的主要推动者。

3月19日，阿里巴巴集团发布2026财年第三季度财报，AI与云计算业务成为阿里本次财报最亮眼的增长引擎。 数据显示，该季度阿里巴巴云智能集团收入432.84亿元，同比增长36%。 消费者端，阿里“千问APP”月活跃用户数今年2月突破3亿，推动AI应用普及。 阿里巴巴集团CEO吴泳铭宣布，未来五年，阿里巴巴云和AI商业化年收入将突破1000亿美元，复合年化增长率约47%。

腾讯2025年营收达7517.7亿元，同比增长14%，公司权益持有人应占盈利2248.42亿元，同比增长16%。 其中，腾讯云实现规模化盈利，核心得益于企业AI需求的持续上升、领先市场的PaaS及SaaS产品贡献。 为巩固优势，腾讯持续加码AI投入，2025年全年资本开支达792亿元，研发投入857.5亿元。

商汤集团在2025年将AI作为业绩改善与业务突破的核心驱动力，其生成式AI业务收入同比增长51.0%至362.95亿元，占总营收比重高达72.4%，带动集团总营收同比增长32.9%至501.46亿元。 同时，公司净亏损同比大幅收窄58.6%。 在商业落地上，商汤的AI应用已渗透至C端和B端，构建起AI生态矩阵。

大模型上市公司也宣布了最新业绩。 MiniMax创始人、CEO闫俊杰称，2026年2月，公司年度经常性收入已超过1.5亿美元；其面向企业客户和个人开发者的开放平台产品，当月新注册用户数已达到2025年12月的4倍以上。 上海国投董事长袁国华表示，中国拥有丰富的应用场景、庞大的端侧设备和快速增长的高质量数据，能够为AI发展提供独特的土壤。

AI助力运营提质增效

随着AI技术的创新探索与实践应用，上市公司将其融入公司产品与日常经营，实现运营效率提升，业绩的显著改善，推动了商业模式变革。

AI成为虎视传媒2025财年实现扭亏为盈的关键，公司依托自研AI多智能体与全域投放体系，推动业务规模稳步提升，实现收入超10%的增长；同时，公司以AI赋能素材生产与运营管理，带动行政支出同比下降超10%，盈利质量持续改善。

七牛智能年报则进一步反映了AI对收入结构与研发效率的影响。 2025年公司AI相关收入达4.37亿元，占总营收比例达24.7%，成为核心增长动能。 同时 ，公司利用AI工具显著提升研发效率，带动研发成本同比减少9 .8%，在成本有效控制和收入增长的共同作用 下 ， 经 调 整 净 亏 损 同 比 减 少 60 . 9 % 。

网络安全行业也将AI融入日常运营。 从年报数据上看，三六零预计2025年度实现归属于母公司所有者的净利润约2.13亿元至3.18亿元，将实现扭亏为盈。 奇安信业绩快报显示，公司预计2025年全年销售回款约为51.41亿元，同比增长约8.04%。
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洪兴股份：AI赋能供应链重构

向“数据驱动” 转型跃升

●本报记者 万宇

作为A股家居服行业首家上市企业， 洪兴股份以

数字化、AI技术为抓手，重构供应链全链路，在研发设

计、品牌拍摄等核心环节实现降本提效。洪兴股份董事

长郭梧文近日接受记者采访时介绍，通过AI技术全面

替代传统手工作业，单款产品研发拍摄周期大幅压缩，

成本大幅降低。

2026年广东省高质量发展大会明确提出，要推动

传统产业向高端化、智能化、绿色化转型，以数字技术

与AI赋能产业链供应链升级，推动“规模制造” 向“智

造+品牌+服务” 跨越。 作为扎根广东的纺织服装龙

头，洪兴股份契合这一产业导向，将数字化、AI技术深

度融入供应链核心环节，突破研发设计“手工试错” 、

品牌拍摄“高成本低效率” 的行业痛点，实现从“要素

驱动”向“数据驱动”的转型跃升。

传统环节AI重构

“传统家居服研发和拍摄流程繁琐、周期漫长，是

制约企业响应市场、控制成本的瓶颈。 ” 洪兴股份相关

负责人表示， 传统模式下， 服装品牌研发一款新产品

（SPU）是“重资产、长链条” 的体力与经验消耗战。在

未应用AI技术前， 单款产品研发设计环节周期长、人

工投入多，品牌拍摄环节时间长、费用高，且传统模式

下企业需开发制作样衣套数多，研发拍摄的高成本、低

效率成为行业传统模式的痛点。

为破解这一困局，洪兴股份加大AI技术研发与应

用投入，构建“AI+研发+拍摄+供应链协同” 的数字

化体系，以AI设计工具、趋势预测算法和3D数字孪生

技术为核心，重构了研发的时空边界与成本结构，摆脱

对人工经验、实物试错的依赖，实现从“要素驱动” 向

“数据驱动”的转型。 在研发设计环节，公司引入AI设

计生成、3D虚拟建模、虚拟人试穿、智能打版等技术，

将传统“手绘-打版-车样-试穿” 的实物依赖流程，转

化为“AI生成设计稿-虚拟建模-数字校验-小批量打

样” 的数字化流程，实现零面料试错损耗，大幅提升研

发效率、降低成本。

这样做的核心优势体现在时空压缩与成本重构

两大维度。在时空压缩上，AI赋能后，研发与拍摄周期

大幅缩减，单款产品研发设计周期从15天压缩至2天，

人工投入从6-8人缩减至2-3人， 费用从约2000元下

降到约5元。“以前设计师一款产品要反复修改打版，

光面料试错损耗就达15%， 现在通过AI虚拟试穿，几

分钟就能调整版型、配色，大幅提升了设计精准度和

效率。 ” 公司研发部门工作人员介绍。 在成本重构上，

洪兴股份实现了研发和拍摄成本的下降，借助AI模特

生成、 虚拟场景渲染、AI一键修图等技术， 替代传统

“模特预约-场地租赁-实景拍摄-后期修图” 模式，

实现“上传白底图-AI生成多场景素材-定稿” 的秒

级响应。 传统单款产品拍摄需四个小时，费用约1500

元，而AI数字拍摄仅需半小时，费用降至百元以内，且

单款可生成海量高清图与短视频，内容产出量实现倍

数级增长。 同时，由于精准开发和流程优化，企业原需

开发制作的8000套样衣套数减少至6000套， 进一步

压缩了成本支出，公司每年可降低直接成本2400万元

以上。

郭梧文表示，洪兴股份数字化变革的价值远不止

于账面上的收益，还体现在三大维度的提升：一是决

策质量的改善，AI的引入， 将产品决策从依赖个人品

味的“艺术” ，转变为结合历史数据、实时趋势与预测

模型的“科学” ，公司爆款命中率从行业平均的10%

提升至30%以上，大幅降低了库存风险，带来了销售

收入与品牌竞争力的直接提升。 二是组织能力的升

级，研发中心从劳动密集型的“执行车间” ，升级为数

据驱动的“创新中枢” ，让设计师与产品经理的角色

从重复的画图与跟单中解放出来， 聚焦于定义问题、

洞察趋势与审美判断等更高价值的创造性工作。 三是

构建柔性研发体系， 企业依托数字资产形成更敏捷、

更抗风险的核心能力，筑牢市场竞争壁垒，实现了企

业核心能力的升级。

打造行业AI变革样本

AI赋能还为洪兴股份带来多重附加价值，提高了

竞争力。 此前，洪兴股份展示了AI辅助设计等创新成

果，其产业互联平台计划正稳步推进，通过整合上下游

资源，构建工业互联网形式的产业生态圈，推动供应链

从“线性竞争” 向“生态协同” 升级。 为进一步深化AI

全链路应用，公司成立AI专项工作小组，统筹全链业

务的AI化，并牵头推进配合业务导向的AI定制化开发

项目，将业务全链拆分成十几个场景，针对性地开发相

关AI模块，推动AI技术从研发拍摄向客服、运营、商品

管理、财务、数据分析等多领域延伸，将该项技术深度

嵌入业务全链中，实现AI赋能的全方位覆盖，构建全

方位的数字化AI体系。洪兴股份此前已将AI技术应用

于财务表单优化、客服机器人处理订单与问答等场景，

如今正持续推进各模块的落地应用。

上述负责人表示， 未来公司将打造家居服行业数

字化转型标杆， 为传统纺织服装产业培育新质生产力

提供更多实践经验。此外，公司数字化转型还带动潮汕

纺织服装集群协同升级，践行链主企业责任，也为行业

中小企业数字化转型提供了可借鉴的路径。 公司已启

动AI技术多场景延伸布局， 为全链AI化奠定基础，拓

宽数字化转型的深度与广度。

郭梧文表示，洪兴股份的AI应用绝非简单的“工

具替代人力” ，而是将不确定性和成本损耗的环节，压

缩并迁移至数字虚拟世界进行快速试错与验证， 让资

源投入获得更高的市场成功保障。 降低成本仅仅是这

场变革中第一个，也是容易衡量的财务成果，随之而来

的效率提升、 爆款概率提升以及组织创新能力的战略

转型， 共同构成了企业在未来市场竞争中更为坚固的

护城河。

算力产业上游业绩飙升

AI算力爆发带动的存储

价格飙涨，对存储上市公司业

绩起到了极强的催化作用。 如

小米总裁卢伟冰在3月24日小

米业绩电话会上所说，“原来

我在内存涨价预判方面已经

算是激进派， 但实际结果来

看，比我原来激进的判断还要

更激进。 ”

从上市公司业绩看， 佰维

存储2025年实现营收113.02

亿元，同比增长68.82%，净利

润 8.53 亿 元 ， 同 比 增 长

429.07%。公司表示，随着AI新

兴端侧市场的快速增长， 公司

相关领域产品快速起量，2025

年公司AI新兴端侧存储产品

收入约17.51亿元。 江波龙预

计，2025年实现净利润12.5亿

元至 15.5亿元 ， 同比 增长

150.66%至210.82%，实现营收

225亿元至230亿元，同比大幅

增长。

AI大模型的训练与推理，

对算力基础设施的供给提出了

前所未有的需求， 这直接转化

为对芯片、服务器、光模块等核

心硬件的强劲采购需求。

国产AI芯片企业正加速

布局。 国芯科技董事长郑茳

向 记 者 介 绍 ， 公 司 坚 持

“RISC-V� CPU+AI� NPU”

的技术路线， 其端侧AI芯片

CCR4001S已在智能商用空调

领域实现规模化应用， 出货量

超10万颗。“未来3到5年，公司

将以云AI芯片事业部等四大

事业部为引擎，融合AI与量子

安全技术提升竞争力。 ”

工业富联披露的2025年

年报显示，AI是业绩核心驱动

力。 受益于全球云服务商算力

投入扩张， 其云计算业务营收

6026.79 亿 元 ， 同 比 增 长

88.70%，AI服务器营收同比增

长超3倍；800G以上高速交换

机营收激增13倍，成为新的增

长引擎 。 全年公司营收达

9028.87亿元，同比增48.22%，

净利润同比增长51.99%。

处于算力产业链核心位置

的中际旭创，其2025年业绩同

样印证了强劲算力需求。 报告

期内，公司出货量快速增长，其

中高速光模块占比持续提升，

公司实现营收382.40亿元，同

比增60.25%；净利润107.99亿

元，同比增幅达108.81%。

上游基材领域， 生益科技

受益于高性能覆铜板需求增

长，2025年覆铜板量价齐升、产

品结构优化，毛利率提升。 华正

新材2025年实现净利润2.77亿

元，扭亏为盈，公司在杭州、珠海

两地建成三个生产基地，实现覆

铜板制造能力的迭代升级。

算力突围撬动应用爆发

上市公司迎来AI红利兑现期

●郑萃颖 程雪儿

近期，上市公司密集发布的2025年年报与

业绩预告显示， 人工智能对上市公司业绩的催

化，正从梦想照进现实。从支撑大模型训练的算

力基础设施，到赋能各行各业的应用解决方案，

再到提升内部运营效率的降本增效工具，AI技

术正沿着产业链条层层渗透， 成为驱动企业营

收增长与盈利改善的核心引擎。

AI助力运营提质增效

随着AI技术的创新探索

与实践应用， 上市公司将其融

入公司产品与日常经营， 实现

运营效率提升， 业绩的显著改

善，推动了商业模式变革。

AI成为虎视传媒2025财

年实现扭亏为盈的关键， 公司

依托自研AI多智能体与全域

投放体系， 推动业务规模稳步

提升，实现收入超10%的增长；

同时，公司以AI赋能素材生产

与运营管理， 带动行政支出同

比下降超10%， 盈利质量持续

改善。

七牛智能年报则进一步

反映了AI对收入结构与研发

效率的影响。2025年公司AI相

关收入达4.37亿元， 占总营收

比例达24.7%， 成为核心增长

动能。 同时，公司利用AI工具

显著提升研发效率，带动研发

成本同比减少9.8%，在成本有

效控制和收入增长的共同作

用下，经调整净亏损同比减

少60.9%。

网络安全行业也将AI融

入日常运营。从年报数据上看，

三六零预计2025年度实现归

属于母公司所有者的净利润约

2.13亿元至3.18亿元， 将实现

扭亏为盈。 奇安信业绩快报显

示，公司预计2025年全年销售

回款约为51.41亿元，同比增长

约8.04%。

下游科技企业推动AI应用商业化

在技术创新与产品落地层

面，AI的业绩催化作用同样显

现。其中，互联网大厂凭借技术

与场景优势， 成为商业变现的

主要推动者。

3月19日， 阿里巴巴集团

发布2026财年第三季度财报，

AI与云计算业务成为阿里本

次财报最亮眼的增长引擎。 数

据显示， 该季度阿里巴巴云智

能集团收入432.84亿元， 同比

增长36%。 消费者端，阿里“千

问APP”月活跃用户数今年2月

突破3亿，推动AI应用普及。 阿

里巴巴集团CEO吴泳铭宣布，

未来五年，阿里巴巴云和AI商

业化年收入将突破1000亿美

元，复合年化增长率约47%。

腾讯2025年营收达7517.7

亿元，同比增长14%，公司权益

持有人应占盈利2248.42亿元，

同比增长16%。其中，腾讯云实

现规模化盈利， 核心得益于企

业AI需求的持续上升、领先市

场的PaaS及SaaS产品贡献。为

巩固优势，腾讯持续加码AI投

入，2025年全年资本开支达

792亿元，研发投入857.5亿元。

商汤集团在2025年将AI

作为业绩改善与业务突破的核

心驱动力，其生成式AI业务收

入同比增长51.0%至362.95亿

元，占总营收比重高达72.4%，

带动集团总营收同比增长

32.9%至501.46亿元。 同时，公

司 净 亏 损 同 比 大 幅 收 窄

58.6%。 在商业落地上，商汤的

AI应用已渗透至C端和B端，

构建起AI生态矩阵。

大模型上市公司也宣布了

最新业绩。 MiniMax创始人、

CEO闫俊杰称，2026年2月，公

司年度经常性收入已超过1.5

亿美元； 其面向企业客户和个

人开发者的开放平台产品，当

月新注册用户数已达到2025

年12月的4倍以上。 上海国投

董事长袁国华表示， 中国拥有

丰富的应用场景、 庞大的端侧

设备和快速增长的高质量数

据，能够为AI发展提供独特的

土壤。

彼合彼方的爬壁机器人产品 本报记者 郑萃颖 摄

“上天入地” 挑战极限场景

特种机器人加速适配落地

●本报记者 郑萃颖

在西南地区的超长距离综合

管廊内， 四足机器狗穿行于狭窄

空间，实时传回数据；在油化船的

垂直船壁上，爬壁机器人灵活行走

高效完成喷漆。 如今，我国特殊场

景作业机器人通过技术创新、落地

探索，已经取得技术突破与商业化

进展。机器人技术从传统工业制造

向新能源运维、 极限环境作业等

多元化场景渗透。 同时，上市公司

通过跨界投资、技术融合、产业合

作，让机器人“特种兵” 重塑传统

行业的生产与服务方式， 把握市

场机遇。

瞄准特殊场景需求

作为城市核心基础设施，综合

管廊的运维工作充满挑战，这里没

有GPS信号，空间狭窄潮湿，高压

线路密集，传统人工巡检面临着效

率低、安全风险高、覆盖不全、隐患

处置滞后等痛点。在西南某超长距

离综合管廊内，四川具身人形机器

人科技有限公司的灵瞳L3P四足

机器狗已经进入常态化作业。

四川具身人形机器人科技有

限公司合作发展中心总监程卿苗

向记者介绍，灵瞳L3P四足机器狗

结合自研AI智能巡检平台，已经可

以实现无GPS环境厘米级精准导

航、防火门自主联动、智能避障与

全路段无盲区巡检， 数据实时回

传，通过双供电模式可保障24小时

不间断作业。

在高耸的风机上、横跨两岸的

桥梁上、 停泊海上的轮船之下，可

以贴着铁壁自由爬行的机器人正

在帮助工人一丝不苟地履行着职

责。 它可以搭载喷漆支架、打磨工

具或是高压水箱，在各类高空环境

中完成铁质表面的喷漆、 打磨、维

修、除锈等工作，有效规避工人高

空作业的安全风险。

生产爬壁机器人的天津企业

彼合彼方联合创始人袁燕向记者

介绍，机器人通过磁力吸附技术完

成立面作业，可应用于储罐、管道

等石化设施，以及舰艇船舶、核电

设施、风电塔筒、海工设施、桥梁隧

道、快消行业储罐等大型钢制立面

结构，并且能在有毒、有害等高危

作业环境，有效提高效率、降低成

本，提高安全性。

例如， 在洗衣粉厂喷粉塔内，

内壁表面积存的结块以往需要人

工清理，高空作业、粉尘环境带来

职业风险， 如今可通过简单培训，

由工人操作机器人完成内壁清洁。

在杭州大运河杭钢公园，原本需要

9名工人耗费4至5天完成的高炉防

腐作业，如今仅需1人操控机器人、

12小时即可完成。在油化船喷漆作

业场景，彼合彼方喷漆机器人的涂

料利用率相比人工喷涂提高20%，

单船节省成本约2万元。

除了在高空环境，在海面以下

的特种作业也有爬壁机器人的用

武之地。除海生物机器人可以从甲

板贴壁爬行到船壁清理藤壶等海

洋生物，代替蛙人完成清理工作。

定制化形态挖掘细分市场

在特种作业领域，单一机器人

形态已难以满足多元场景需求，定

制化设计成为挖掘细分市场、破解

作业难题的关键路径。企业立足具

体场景需求，量身打造适配不同工

况的机器人形态，让机器人在各类

细分领域发挥独特价值。

袁燕介绍，曾有韩国客户提出

特殊作业需求， 需在仅300毫米高

度的钢箱梁空间内完成表面抛光

打磨，常规机器人无法进入该狭小

空间。 对此，彼合彼方将打磨工具

进行机械加工，将其搭载在小型爬

壁机器人上，顺利完成作业。

除了适配狭小空间， 小型化

定制还能解决特殊场景的作业难

题。 彼合彼方研发的最小机器人

仅有巴掌大小，可灵活进入管道内

部， 精准完成管线切割等精细作

业。 袁燕表示，通过丰富的真实场

景训练， 爬壁机器人未来能探索

不同场景的自主决策功能。 公司

计划持续优化机器人对极端工况

的适应性，深化与企业在各类场景

的合作。

除了小型化定制， 针对高空

等特殊作业场景， 机器人需要的

不是“钢铁之躯” ，而是灵活身段。

面对空中清洗的需求，万勋科技开

发了一款“柔韧具身智能机器人” 。

万勋科技市场总监成晖介绍，这款

机器人相当于柔性机器人与无人

机的结合， 借助柔韧关节与触觉

AI技术，既能在高空中抵御飞行

扰动，避免意外碰撞造成的损失，

保障作业安全， 又能精准控制方

向，实现角度灵活、全面的清洗

效果。

多款定制化机器人已在实际

场景中落地。 在江西都昌县老爷

庙风电场， 万勋科技的机器人可

以在16小时完成单台风机整机清

洗， 作业效率较人工提升100%，

清洗覆盖率超90%。 在内蒙古固

阳风电场，机器人2小时完成单机

油漆喷涂作业， 并实现漆液外溢

量最小化。 在武汉生物创新园二

期，面对近40万平方米建筑面积、

9万平方米玻璃幕墙，万勋科技部

署机器人作业， 清洗后幕墙透光

率恢复至95%以上， 水渍残留率

低于0.1%， 帮助园区降低约30%

的清洗成本。

上市公司跨界布局

上市公司通过跨界投资、技术

融合、产业合作，积极采用特种机器

人提升工作效率、推动产业升级。

如龙净环保在年报中谈到，公

司推出一系列环保设施提效改造、

高效智能化售后运维服务，结合爬

壁检测机器人、球形无人机巡检等

最新技术手段和产品，为环保治理

装备提供高质量、全流程的产品服

务售后保障。

主要从事智能装备电控系统

的大豪科技在2025年年报中披露，

在特种机器人业务领域，公司推出

刺绣工厂全自动化解决方案，自动

换底线设备、智能绕线机器人、自动

夹布系统、射频激光装置等成套设

备，实现了更大程度的自动化生产。

物业管理与服务领域，上市公

司也在落地机器人的应用。招商积

余在2025年度业绩发布会上称，公

司推进“AI+” 专项行动，在客服、

安防、巡检等重点业务场景辅助员

工作业、 客户服务与管理决策，并

在现有巡检机器人人机协作基础

上，不断探索挖掘新场景，助力公

司提质增效。

智能家电企业跨界布局，投资

研发特定场景的特种机器人开拓

第二增长曲线。富佳股份在年报中

表示，公司积极布局特种机器人领

域，通过出资参股设立芯禾机器人

（深圳）有限公司，重点研发粮仓

专用特种机器人。

富佳股份表示， 随着人工智

能、 传感器技术和材料科学的进

步，特种机器人的性能和功能不断

提升， 应用场景也日趋多元化，从

传统高危、 高强度领域向民生服

务、商业创新延伸。并且，特种机器

人在极限作业、应急救援、电力、工

业和农业等领域的应用，也推动了

相关行业的转型升级。

全球特种机器人市场呈现出

强劲的增长态势，已成为机器人产

业中最具活力的领域之一。中商产

业研究院发布的报告显示，2024

年全球特种机器人市场规模达到

140亿美元， 预计2025年达154亿

美元。
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