
威力传动董事长李想：二十二载精研传动 乘风而上布局全球

本报记者 何昱璞

在宁夏银川经济技术开发区， 一座计划总投资50亿元的风电增速器智

慧工厂正在加紧建设。 这座工厂将成为中国西部地区唯一的大型风电增速

器研发生产基地，填补西北地区风电产业链关键环节的空白。

面对全球年均新增约164GW风电装机的巨大市场机遇，威力传动董事

长李想近日接受中国证券报记者专访时表示， 公司将继续强化风电齿轮箱

领域优势，加快增速器产能释放，深化国际国内市场布局，致力于成为全球

新能源传动解决方案的领军者。

深耕风电传动领域

自2003年成立以来， 威力传动已经走过了22个春秋。 回顾公司发展历

程，李想将其划分为三个重要阶段。

“2003年至2006年是公司的创业初期。 ”李想介绍，这个阶段公司主要

聚焦于工业减速器的研发与生产，产品广泛应用于旅游索道、矿山机械、冶

金化工等行业。 “我们深入研究了各行业对传动设备的具体需求，凭借对技

术的执着追求和对产品质量的严格把控，逐步在工业减速器领域站稳脚跟，

树立了良好的品牌形象。 ”

2007年，公司迎来重要转折点。“我们敏锐捕捉到风电行业的巨大发展

潜力，毅然决定进军风电减速器业务领域。 ” 李想表示，2007年至2016年成

为公司的风电领域开拓期。 在这个阶段，公司组建了专业的研发团队，投入

大量资源进行技术攻关， 致力于研发适合风电设备运行特点的偏航变桨减

速器。 经过多年努力，成功研制出多款不同功率的风电偏航、风电变桨减速

器产品，实现了产品的系列化，逐步打开了风电市场。

2017年至今是公司的转型升级与多元化发展期。2017年，公司登陆新三

板，并首次被认定为“国家高新技术企业” 。 2019年，公司首台7MW海上风

电偏航、变桨减速器研制成功，同年成立了全资子公司银川威马电机有限责

任公司，进一步完善了产业链布局。 2020年，8MW变桨减速器研制成功，并

为我国首台10MW海上风电机组量身打造偏航驱动和变桨减速器， 填补了

国内大功率海上风电减速器的空白。

2023年8月，公司成功在深交所创业板上市。 “这是公司发展历程中的

一个重要里程碑，为公司的发展提供了更广阔的资本平台。” 李想表示，上市

后公司进一步加大在研发、产能等方面的投入。 2023年，公司首台风电增速

器一次性装配成功并通过加载试验，顺利下线；2024年，公司风电增速器业

务实现小批量出货，基于减速器业务的技术积累及客户协同，公司在风电传

动领域的竞争力进一步增强。

技术突破与产能布局双轮驱动

在李想看来，技术创新是威力传动的核心竞争力。 公司近年来研发投入

持续增长，2023年公司研发费用4255.96万元，2024年公司研发费用5134.78

万元， 较上年增长20.65%， 最近三个会计年度累计研发投入总额达1.26亿

元。

“我们在风电齿轮箱的结构设计、传动效率、工艺精度、疲劳寿命、噪声

抑制等方面持续加大研发投入。 ”李想介绍，截至2025年6月30日，公司共拥

有有效专利204项，其中，发明专利31项，实用新型专利159项，外观设计专利

14项。

重大技术突破包括为国内首台10MW海上风电机组配套减速器。“这项

突破对公司而言具有里程碑式的战略意义， 标志着威力传动在大功率海上

风电核心部件领域实现了从跟跑到领跑的跨越。” 李想表示，通过这一突破，

公司成功进入西门子歌美飒、印度阿达尼、德国恩德等多家国外知名风电企

业合格供应商名录。

产能布局方面，公司正加快推进风电增速器智慧工厂建设。 李想透露：

“目前，工程土建施工工作已全部完成，风电增速器智慧工厂（一期）仍处于

建设关键阶段，生产设备已基本到厂，整体建设进展顺利。 截至8月底，公司

对风电增速器智慧工厂累计实际投入金额为12.31亿元。 ”

一期工厂完全达产后，将形成年产2000台风电增速器的生产能力。“风

电增速器被誉为‘风电装备制造业王冠上的宝石’ ，是风力发电机组技术含

量最高的核心部件，国内具备规模化生产能力的企业较少。” 李想表示，公司

的风电增速器产品已通过北京鉴衡认证，且实现小批量供货，目标客户主要

是金风科技等头部整机商及海外知名企业。

深化国内外市场布局

根据全球风能理事会（GWEC）发布的《2025全球风能报告》，2025—

2030年全球风电新增装机容量预计为981GW， 平均每年新增装机容量

164GW。 这一庞大的装机规模将直接带动风电增速器等核心零部件的市场

需求。

李想表示，公司将从产能释放、技术迭代、市场拓展三个维度精准发力，

确保抓住这波红利。

在产能端，以风电增速器智慧工厂为核心载体，全力推进产能落地。“目

前工厂一期建设进展顺利，正在进行工艺磨合与流程优化，投产后可快速实

现产能爬坡。 ” 李想介绍，公司还借助已搭建的PLM系统（产品生命周期管

理系统）、ERP系统（企业资源计划管理系统）、MES系统（制造执行系统）

和DNC系统（工业设备物联管理系统），打通生产管理全过程，确保交付效

率。

在技术端，公司将持续强化产品竞争力，稳步提升产品性能。“在产品打

造上，我们注重提升可靠性和适配性，通过优化生产工艺，保障产品在不同

风场环境下的稳定运行，满足大型风机对核心部件的基本需求。”李想表示，

公司将结合生产实践中的经验积累，持续改进生产环节，让产品更好地契合

市场对大功率风电增速器的要求。

在市场拓展方面，公司采取“国内头部绑定+海外突破” 的双路径策略。

国内方面，公司依托与金风科技的战略合作，已储备增速器意向订单，同时

拓展与明阳智能、东方风电等头部整机商的合作。记者了解到，2024年10月，

威力传动与金风科技正式签署全面合作战略协议及联合开发合作协议，双

方将通过资源整合、 技术共享以及市场协同等措施， 全面提升研发创新能

力、生产制造效率、市场推广力度及客户服务品质。

海外市场方面，公司借助与西门子歌美飒、印度阿达尼、德国恩德等现

有合作基础，推进产品认证与本地化服务，重点突破欧洲、东南亚等风电新

增装机集中区域。“我们积极开拓海外市场，现已在德国汉堡、印度金奈和日

本东京等关键区域设立了全球服务网点。 ” 李想告诉记者。

威力传动积极参与“千乡万村驭风行动”项目。 公司全资孙公司吴忠市

威泽新能源有限公司、永宁县威泽新能源有限公司、宁夏威泽绿色能源有限

公司已收到项目核准批复，项目建设总装机容量为65MW风力发电机组，这

将推动公司新能源发电业务及风电产业链的进一步发展。

李想表示，公司还将通过供应链协同降本巩固优势———与上游齿轮、轴

承等核心部件供应商签订框架协议，锁定原材料成本；利用规模化采购进一

步摊薄成本，在满足市场增量需求的同时，保持产品的竞争力。

“通过产能、技术、市场的协同推进，公司有望在风电增速器的增量市场

中占据有利地位，将行业红利转化为实际业绩增长。”李想表示，未来公司将

以大功率减速器为基石，持续向风电增速器、新能源汽车电驱系统等高端领

域拓展。

从工业减速器到风电齿轮箱， 威力传动用二十二年时间走出了一条专

注创新的发展之路。面对未来，李想信心十足：“我们将紧抓全球能源结构转

型机遇，以技术为根、产能为翼，成为全球领先的传动解决方案提供商，为清

洁能源发展贡献中国力量。 ”

公司纵横
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豪恩汽电接连获车企大额产品定点信

●本报记者 李嫒嫒

9月16日，豪恩汽电发布公告称，公司

于近日收到某全球汽车品牌的ADAS摄像

感知系统 （11颗/台车） 和AK2雷达系统

（12颗/台车）产品的定点信。项目生命周期

为5年，预估总营业额约24.77亿元，计划于

2026年4月开始量产。

豪恩汽电是一家专注于汽车智能辅助

驾驶感知系统研发、设计、制造和销售的企

业。主要产品是集软件、算法、光学设计和硬

件于一体的车载摄像系统、车载视频行驶记

录系统和超声波雷达系统。

截至9月16日收盘，豪恩汽电涨7.15%，

报190.88元/股。 9月以来，豪恩汽电涨幅达

55.12%。

收到大额定点信

豪恩汽电此次定点项目预估总营业额

约24.77亿元， 将对公司未来经营业绩产生

积极影响。

豪恩汽电在公告中表示，公司在汽车智

能辅助驾驶感知系统领域深耕多年，此次收

到上述客户的ADAS摄像感知系统和AK2

雷达系统产品的定点信，标志着该客户对公

司项目研发、生产制造、质量管理等方面的

认可，充分体现了公司在汽车智能辅助驾驶

感知系统领域的综合实力，有利于提升公司

产品市场份额和知名度，对公司布局汽车智

能辅助驾驶市场具有重要意义。

中国证券报记者注意到， 豪恩汽电9

月11日也曾披露产品定点信相关公告。公

告称，公司于近日收到某头部新能源汽车

品牌的全景摄像系统、AK2雷达系统、行

驶记录系统等产品的定点信。 该定点信显

示，项目生命周期为5-7年，预估生命周期

内总营业额约9.72亿元，预计2025年12月

开始陆续量产。 该项目对公司本年度业绩

影响较小，将对公司未来经营业绩产生积

极影响。

豪恩汽电认为， 智能辅助驾驶是一个

“长坡厚雪” 的赛道，竞争虽然激烈，但远未

到终局，对技术、产品和客户的深度绑定能

力是最终胜出的关键。

豪恩汽电表示，从客户层面，公司坚决

推行与头部车企战略合作， 达成深度绑定；

从技术层面，公司不仅在硬件上布局了摄像

感知系统、超声波雷达系统、毫米波雷达系

统等多维感知产品，更在感知融合算法等方

面进行了前瞻性布局，构建技术壁垒。 公司

坚持核心技术自主可控，通过软硬件一体化

方案提供更高性能、更低成本的解决方案。

抢占机器人赛道

豪恩汽电日前披露的调研纪要显示，

公司是国内较早开始布局智能辅助驾驶感

知领域的企业，通过进入海外车企供应链，

提升了行业知名度，并与大众、丰田、福特

等车企达成合作。 相较于海外供应商，公司

在成本、服务、响应速度等方面均具有明显

的优势。

豪恩汽电还披露称，已积极布局机器人

领域，与上海智元签署技术合作协议，双方

将合作研究开发机器人Genie02超声波传

感器相关项目，定制满足要求的底盘超声波

系统产品。 另外，公司还与英伟达在机器人

大脑控制系统开发方面进行合作，双方将共

同突破机器人“大小脑” 开发，开创通用机

器人与物理AI的新时代。

豪恩汽电表示， 公司将机器人赛道视

为与智能辅助驾驶同等重要的战略级赛

道，对机器人市场的发展非常乐观，并视其

为公司未来重要的增长极之一。 首先，宏观

趋势与需求是根本驱动力；其次，公司的智

能辅助驾驶技术与机器人技术有着技术同

源效应。

拟布局低空经济领域

豪恩汽电还披露了在低空领域的布局

情况。 豪恩汽电表示，公司高度重视低空经

济的发展， 目前持续在与相关客户交流洽

谈， 未来将通过与低空经济产业链相结合，

拓展公司业务。

今年上半年，豪恩汽电营业收入为8.05

亿元， 同比增长35.79%， 归母净利润为

4686.13万元，同比增长2.54%。

对于归母净利润增速明显不如营收增

速，豪恩汽电表示，公司近年来收获了远超

以往的定点项目数量，这些项目正处于前期

投入阶段。 此外，为赢得技术领先优势和更

多定点项目， 公司坚决加大了研发投入，

2025年上半年公司研发投入达1.03亿元，占

营业收入的比例达12.85%。

深耕风电传动领域

自2003年成立以来，威力传动已经

走过了22个春秋。 回顾公司发展历程，

李想将其划分为三个重要阶段。

“2003年至2006年是公司的创业

初期。 ” 李想介绍，这个阶段公司主要聚

焦于工业减速器的研发与生产， 产品广

泛应用于旅游索道、矿山机械、冶金化工

等行业。 “我们深入研究了各行业对传

动设备的具体需求， 凭借对技术的执着

追求和对产品质量的严格把控， 逐步在

工业减速器领域站稳脚跟， 树立了良好

的品牌形象。 ”

2007年，公司迎来重要转折点。“我

们敏锐捕捉到风电行业的巨大发展潜

力， 毅然决定进军风电减速器业务领

域。 ” 李想表示，2007年至2016年成为

公司的风电领域开拓期。在这个阶段，公

司组建了专业的研发团队， 投入大量资

源进行技术攻关， 致力于研发适合风电

设备运行特点的偏航变桨减速器。 经过

多年努力， 成功研制出多款不同功率的

风电偏航、风电变桨减速器产品，实现了

产品的系列化，逐步打开了风电市场。

2017年至今是公司的转型升级与

多元化发展期。 2017年，公司登陆新三

板，并首次被认定为“国家高新技术企

业” 。 2019年，公司首台7MW海上风电

偏航、变桨减速器研制成功，同年成立了

全资子公司银川威马电机有限责任公

司，进一步完善了产业链布局。 2020年，

8MW变桨减速器研制成功， 并为我国

首台10MW海上风电机组量身打造偏

航驱动和变桨减速器， 填补了国内大功

率海上风电减速器的空白。

2023年8月， 公司成功在深交所创

业板上市。 “这是公司发展历程中的一

个重要里程碑， 为公司的发展提供了更

广阔的资本平台。 ” 李想表示，上市后公

司进一步加大在研发、 产能等方面的投

入。 2023年，公司首台风电增速器一次

性装配成功并通过加载试验，顺利下线；

2024年，公司风电增速器业务实现小批

量出货， 基于减速器业务的技术积累及

客户协同， 公司在风电传动领域的竞争

力进一步增强。

在宁夏银川经济技术开

发区，一座计划总投资50亿元

的风电增速器智慧工厂正在

加紧建设。 这座工厂将成为中

国西部地区唯一的大型风电

增速器研发生产基地，填补西

北地区风电产业链关键环节

的空白。

面对全球年均新增约

164GW风电装机的巨大市场

机遇，威力传动董事长李想近

日接受中国证券报记者专访

时表示，公司将继续强化风电

齿轮箱领域优势，加快增速器

产能释放，深化国际国内市场

布局，致力于成为全球新能源

传动解决方案的领军者。

威力传动董事长李想：

二十二载精研传动 乘风而上布局全球

● 本报记者 何昱璞

技术突破与产能布局双轮驱动

在李想看来，技术创新是威力传动的

核心竞争力。 公司近年来研发投入持续增

长，2023年公司研发费用4255.96万元，

2024年公司研发费用5134.78万元， 较上

年增长20.65%，最近三个会计年度累计研

发投入总额达1.26亿元。

“我们在风电齿轮箱的结构设计、传

动效率、工艺精度、疲劳寿命、噪声抑制等

方面持续加大研发投入。 ” 李想介绍，截至

2025年6月30日，公司共拥有有效专利204

项，其中，发明专利31项，实用新型专利

159项，外观设计专利14项。

重大技术突破包括为国内首台10MW

海上风电机组配套减速器。 “这项突破对

公司而言具有里程碑式的战略意义， 标志

着威力传动在大功率海上风电核心部件领

域实现了从跟跑到领跑的跨越。 ” 李想表

示，通过这一突破，公司成功进入西门子歌

美飒、印度阿达尼、德国恩德等多家国外知

名风电企业合格供应商名录。

产能布局方面， 公司正加快推进风电

增速器智慧工厂建设。 李想透露：“目前，

工程土建施工工作已全部完成， 风电增速

器智慧工厂（一期）仍处于建设关键阶段，

生产设备已基本到厂，整体建设进展顺利。

截至8月底， 公司对风电增速器智慧工厂

累计实际投入金额为12.31亿元。 ”

一期工厂完全达产后， 将形成年产

2000台风电增速器的生产能力。 “风电增

速器被誉为‘风电装备制造业王冠上的宝

石’ ， 是风力发电机组技术含量最高的核

心部件， 国内具备规模化生产能力的企业

较少。 ” 李想表示，公司的风电增速器产品

已通过北京鉴衡认证，且实现小批量供货，

目标客户主要是金风科技等头部整机商及

海外知名企业。

深化国内外市场布局

根据全球风能理事会（GWEC）发布

的《2025全球风能报告》，2025—2030年

全球风电新增装机容量预计为981GW，平

均每年新增装机容量164GW。这一庞大的

装机规模将直接带动风电增速器等核心零

部件的市场需求。

李想表示，公司将从产能释放、技术迭

代、市场拓展三个维度精准发力，确保抓住

这波红利。

在产能端，以风电增速器智慧工厂为

核心载体，全力推进产能落地。“目前工厂

一期建设进展顺利，正在进行工艺磨合与

流程优化，投产后可快速实现产能爬坡。 ”

李想介绍，公司还借助已搭建的PLM系统

（产品生命周期管理系统）、ERP系统（企

业资源计划管理系统）、MES系统 （制造

执行系统）和DNC系统（工业设备物联管

理系统），打通生产管理全过程，确保交付

效率。

在技术端，公司将持续强化产品竞争

力，稳步提升产品性能。 “在产品打造上，

我们注重提升可靠性和适配性，通过优化

生产工艺，保障产品在不同风场环境下的

稳定运行，满足大型风机对核心部件的基

本需求。” 李想表示，公司将结合生产实践

中的经验积累，持续改进生产环节，让产

品更好地契合市场对大功率风电增速器

的要求。

在市场拓展方面，公司采取“国内头

部绑定+海外突破” 的双路径策略。国内方

面，公司依托与金风科技的战略合作，已储

备增速器意向订单，同时拓展与明阳智能、

东方风电等头部整机商的合作。 记者了解

到，2024年10月， 威力传动与金风科技正

式签署全面合作战略协议及联合开发合作

协议，双方将通过资源整合、技术共享以及

市场协同等措施，全面提升研发创新能力、

生产制造效率、 市场推广力度及客户服务

品质。

海外市场方面， 公司借助与西门子歌

美飒、印度阿达尼、德国恩德等现有合作基

础，推进产品认证与本地化服务，重点突破

欧洲、 东南亚等风电新增装机集中区域。

“我们积极开拓海外市场， 现已在德国汉

堡、 印度金奈和日本东京等关键区域设立

了全球服务网点。 ” 李想告诉记者。

威力传动积极参与“千乡万村驭风行

动” 项目。 公司全资孙公司吴忠市威泽新

能源有限公司、 永宁县威泽新能源有限公

司、 宁夏威泽绿色能源有限公司已收到项

目核准批复， 项目建设总装机容量为

65MW风力发电机组，这将推动公司新能

源发电业务及风电产业链的进一步发展。

李想表示， 公司还将通过供应链协同

降本巩固优势———与上游齿轮、 轴承等核

心部件供应商签订框架协议， 锁定原材料

成本；利用规模化采购进一步摊薄成本，在

满足市场增量需求的同时， 保持产品的竞

争力。

“通过产能、技术、市场的协同推进，

公司有望在风电增速器的增量市场中占据

有利地位， 将行业红利转化为实际业绩增

长。 ” 李想表示，未来公司将以大功率减速

器为基石，持续向风电增速器、新能源汽车

电驱系统等高端领域拓展。

从工业减速器到风电齿轮箱，威力传

动用二十二年时间走出了一条专注创新

的发展之路。 面对未来， 李想信心十足：

“我们将紧抓全球能源结构转型机遇，以

技术为根、产能为翼，成为全球领先的传

动解决方案提供商，为清洁能源发展贡献

中国力量。 ”

威力传动车间 公司供图

化工行业整体稳健

机构调研聚焦业绩增长点

●本报记者 董添

Wind数据显示，2025年上半年，申万化工行业营业收

入、净利润分别同比增长2.35%和3.92%。细分来看，非金属

材料、塑料、农化制品、化学制品等行业净利润同比增幅较

高， 净利润同比增幅分别为21.1%、19.77%、14.66%和

3.08%。 化学纤维、橡胶、化学原料等行业表现欠佳，净利润

同比增幅分别为-18.5%、-15.59%和-2.73%。 具体到上市

公司，436家化工行业上市公司中， 有237家上市公司2025

年上半年归属于上市公司股东的净利润实现同比增长。

从机构调研内容看，主要聚焦下半年业绩增长点、研发

投入方向、业绩主要增量来源、海外业务发展、市值管理等

方面。

化工子行业冷暖不一

塑料行业中， 合成树脂、 改性塑料子行业表现突出，

2025年上半年净利润同比增幅分别为34.17%和23.08%。

农化行业中，农药、钾肥、复合肥等子行业表现突出，

2025年上半年净利润同比增幅分别为120.54%、40.1%和

13.25%。

化学制品行业中，氟化工、食品及饲料添加剂、胶粘剂

及胶带、 民爆制品等子行业表现突出，2025年上半年净利

润同比增幅分别为89.53%、37.98%、37.18%和7.19%。 相比

之下，有机硅、聚氨酯等子行业表现欠佳，2025年上半年净

利润同比增幅分别为-85.89%和-24.01%。

化学纤维行业中，涤纶、其他化学纤维等子行业表现突

出，2025年上半年净利润同比增幅分别为21.23%和9.98%。

相比之下，粘胶、锦纶、氨纶等子行业表现欠佳，2025年上

半年净利润同比增幅分别为-82.11%、-59.96%和-35.

23%。 其中，粘胶行业出现了较为明显的“增收不增利” 现

象，子行业上半年营业收入同比增幅达到10.51%，但净利

润同比增幅则为-82.11%。

化学原料行业中，其他化学原料、氯碱、煤化工等子行

业表现突出 ，2025年上半年净利润同比增幅分别为

36.18%、26.75%和25.39%。 相比之下，纯碱、无机盐、钛白

粉等子行业表现欠佳，2025年上半年净利润同比增幅分别

为-70.29%、-39.43%和-31.62%。

多家头部公司表现亮眼

具体到上市公司，Wind数据显示，436家化工行业上

市公司中， 有237家上市公司2025年上半年归属于上市公

司股东的净利润实现同比增长，124家同比增幅超过30%，

91家同比增幅超过50%，52家同比增幅超过100%。 先达股

份、索通发展、联化科技、苏利股份等公司2025年上半年归

属于上市公司股东的净利润同比增幅超过1000%，这几家

公司2024年上半年净利润基数较小。

净利润数值方面， 上述436家化工行业上市公司中，

125家上市公司2025年上半年归属于上市公司股东的净利

润超过1亿元，34家超过5亿元，11家超过10亿元。 万华化

学、宝丰能源、新和成、卫星化学、盐湖股份、巨化股份等公

司2025年上半年净利润数值居前。

头部上市公司中，宝丰能源、新和成、卫星化学、巨化股

份等公司营收、净利润双双实现增长。

新和成2025年上半年共实现营业收入111亿元， 同比

增长12.76%； 实现归属于上市公司股东的净利润36.03亿

元，同比增长63.46%。 得益于公司积极推动产销协同、拓展

市场， 实现主要产品销量提升， 同时公司强化成本费用管

控，多重举措下，各板块均实现增长，业绩取得较好增长。

一些行业头部上市公司业绩实现翻倍式增长。 巨化股

份2025上半年共实现营业总收入133.31亿元， 同比增长

10.36%；实现归母净利润20.51亿元，同比增长146.97%。

机构密集调研探寻增长动能

近期，化工行业上市公司扎堆获机构调研。从机构调研

内容看，主要聚焦于下半年业绩增长点、研发投入方向、业

绩主要增量来源、海外业务发展、市值管理等方面。

对于下半年及明年的业绩增长， 新和成在投资者关系

活动记录表中提到，公司专注于营养品、香精香料、高分子

新材料和原料药业务，坚持创新驱动，将继续深化产品矩阵

建设，各板块都会有新产品规划，以提升营收规模。

对于研发投入方向， 华密新材在最新披露的投资者关

系活动记录表中提到，2025年上半年， 公司研发投入为

1709.41万元，同比增长16.20%。 研发项目主要集中在汽车

领域、高铁领域、航空航天领域，目前正在按照计划进行中。

2025年上半年，公司共实现营业收入约为2.03亿元，同比增

长6.49%； 实现归母净利润为1676.79万元， 同比下降

18.57%。 营收增长的主要原因是公司在汽车、航空航天、工

程机械领域的收入均实现不同程度增长； 净利润下降的主

要原因是公司在销售、研发方面加大投入，导致期间费用增

加。现阶段，公司以增收节支为核心开展工作，针对销售、研

发费用持续评估投入效果，并通过优化完善相关管理措施、

实施合理调控等方式，推动公司业绩实现进一步增长。

对于业绩主要增量来源，聚赛龙表示，截至目前，公司

占营收比例较大的产品品类还是改性通用塑料， 其中家电

用材料占比较高。公司在家电、汽车两大核心应用领域已积

累了丰富的材料技术储备， 能够充分匹配市场的产品研发

与生产需求；凭借长期的技术服务与合作沉淀，公司已与两

大领域的核心客户建立起稳固的合作关系， 订单来源具备

较强的稳定性。

海外业务发展方面，三维股份表示，公司积极拓展海外

市场，寻求轨交业务“出海” 空间，同时橡胶胶带业务进一

步积极拓展德国、意大利、奥地利等国项目，聚酯切片及工

业丝积极开发外贸客户。

对于市值管理，沧州明珠表示，公司一直深化与客户的

合作，积极拓展业务领域，以务实行动推进业务发展，公司

规模也在逐年扩大，稳步向做大做强迈进。公司重视市值管

理工作，并始终以稳健经营和可持续发展为核心，努力提升

内在价值。


