
白云电器：

深耕绿色智慧能源赛道 推动转型升级

本报记者 武卫红

2025年上半年，白云电器经营业绩稳健增长，保持高质量发展态势。 日前，白云电器董事长胡德兆在接受中国证券报记者专访时表示，公司始终坚持“自我革命” ，以创新驱动作为引领，持续推动转型升级。 下一步，公司将进一步提升自主创新能力，继续推动高质量发展，成为领先的绿色智慧能源综合解决方案服务商。

持续稳健发展

2025年半年度报告显示，白云电器主要财务指标继续保持稳健增长态势。 2025年1-6月，公司实现营业总收入22.53亿元，同比增长5.52%；实现归属于上市公司股东的净利润8075.79万元，同比增长11.68%；实现归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润7487.42万元，同比增长6.38%。

日前，白云 电器举 行 2025年半 年度业绩 说明会 。 胡德兆 表示，公 司精准把 握国家 新型电 力系统发 展机遇 ，持续优 化产业 布局，以创 新为引 擎 ， 加强 市场开 拓与技术 攻坚，稳 步推进 数字化建 设，整体 经营态 势稳健 向好。 报告 期内，公 司积极 拓展市 场，推动新 能源等 核心领 域业务 规 模 稳 步 增 长 。 此 外 ， 公 司 深 化 降 本 增 效 专 项 工 作 ， 精 细 运 营 管 理 ， 成 效 逐 步 显 现 。

根据2025年中期利润分配方案，白云电器拟向全体股东每10股派发现金红利0.46元（含税），利润分配总额为2450.06万元（含税），占2025年半年度净利润的比例为30.34%。 自上市以来，公司坚持每年进行现金分红，连续多年现金分红比例超过25%。

“公司将继续顺应国家政策和行业发展趋势，聚焦主业，以客户为中心，以市场为导向，持续提升公司核心竞争力，推动经营业绩稳健增长。 ”胡德兆说。

按照计划，为更好回报投资者，稳定投资者分红预期，白云电器将继续坚持积极稳定的派息政策，在综合考虑公司正常经营和后续发展的情况下，研究开展中期分红或特别分红等利润分配举措，切实让投资者分享企业发展成果，实现公司与投资者的共赢。

调整战略目标

白云电器成立于1989年，聚焦智能电网、特高压、轨道交通、新能源等领域，为客户提供电力设备、解决方案及运维服务。 2016年，白云电器在上交所主板上市，目前已发展成为领先的绿色智慧能源综合解决方案服务商。

胡德兆介绍，公司前身是一个家庭式打铁小作坊，至今已有40多年发展历史。 从小小的打铁铺起步，到五金机械加工，再到电力装备制造，白云电器坚持发扬“铁的意志、专心专注、团结协作”的打铁精神，始终倒逼自己，坚持“自我革命” ，与时代需求紧密结合，不断推动转型发展，走出了一条“打铁还需自身硬”的独特发展之路。

“近年来，公司根据时代要求以及国家、行业和客户的需要，坚持以持续创新作为引领，在数字化转型、智能化升级、生态圈协同等方面取得一定成果，为国家特高压建设、城市轨道交通建设、新能源发展等领域持续赋能和服务。 ”胡德兆说。

记者在白云电器宽敞明亮的展厅看到，从成套开关设备类产品到电力电容器类产品，再到变压器产品，各类最新款的电容器、变压器、成套开关设备等电力设备层出不穷，几乎构成一条完整的电力设备产业链。 公司围绕客户需求，提供全面、定制化的专业或综合解决方案，包括智能变电站、智能配网、轨道交通、一站式智慧电力能源等解决方案，广泛应用于国家电网、南方电网、五大发电集团及轨道交通、市政、教育、医疗卫生等领域。

基于当前人工智能、节能环保、新能源、韧性电网等行业最新发展趋势，白云电器再次调整战略目标，从“成为领先的电力能源综合解决方案服务商”升级为“成为领先的绿色智慧能源综合解决方案服务商” 。 胡德兆表示，公司将“为人类提供源源不断的绿色电力”作为使命，深入实施“1+6+N”战略布局，推进“产业+金融”“需求+技术”双轮驱动，发展智能装备、经营集成服务、智能互联业务，为人类绿色可持续发展和国家“双碳”战略贡献力量。

作为公司数字化和智能化转型升级的重点项目，近年来，白云电器投资5亿元在广州基地建成了国家级绿色智能数字化工厂，通过构建软硬件一体化的数字化生产系统，实现了全自动化物流、全柔性生产、数字孪生、全生命周期管理，推动公司从“生产制造”向“智造服务”转型，生产制造效率不断提升。此外，公司位于桂林、绍兴、韶关、徐州等地的生产基地均已应用数字化技术并投入运营，实现全过程的透明化和数字化，进一步提高了生产效率和产品质量。

“要想在新一轮产业变革中占据制高点，就必须适应新质生产力和新型工业化的要求，瞄准高端化、数智化，加强研发创新，在战略规划、落地策略、能力建设、激励机制和资源保障等方面多维度发力，重塑企业技术新优势。 ”胡德兆说。

自成立以来，白云电器始终视创新为企业发展的基因，并将创新作为公司可持续发展的不竭动力，坚持以客户需求为中心进行产品研发，坚定不移走自主品牌之路。 经过长期积累和技术沉淀，公司形成独具特色的技术优势和创新成果，拥有100多项国内外先进技术，300多项专利技术，近百项科学技术进步奖及产品荣誉，包括国家科学技术进步奖特等奖、一等奖、二等奖以及中国专利奖。 “白云电器持续保持发展活力和创造力，关键在于始终专注于创新，专注于为客户需求着想，专注于扎根实业。 ”胡德兆表示。

截至2025年6月底，白云电器累计在维专利317项，其中发明专利56项、实用新型专利223项、外观专利38项。 2025年上半年，公司新增授权专利18项，其中5项发明专利，13项实用新型专利。

加速扬帆出海

近 年 来 ， 白 云 电 器 全 面 整 合 内 部 资 源 ， 积 极 探 索 出 海 模 式 ， 通 过 多 种 形 式 拓 展 海 外 市 场 ， 加 速 推 进 国 际 化 战 略 向 纵 深 发 展 ， 努 力 成 为 新 型 工 业 化 标 杆 与 全 球 能 源 生 态 核 心 参 与 者 。 截 至 目 前 ， 公 司 数 字 能 源 产 品 远 销 全 球 54 个 国 家 和 地 区 ， 新 研 发 的 工 商 业 光 储 并 离 网 切 换 产 品 已 在 8 个 国 家 投 入 运 营 ； 变 压 器 业 务 在 塔 吉 克 斯 坦 、 约 旦 等 国 家 实 现 项 目 落 地 ， 为 进 一 步 出 海 奠 定 坚 实 基 础 。

今年上半年，白云电器在东南亚、中亚、南非、中东、北美、南美等海外市场持续拓展，先后在越南、乌兹别克斯坦中标众多海外项目。 同时，公司还加快在中东和非洲地区市场布局，推动海外数字能源业务持续稳健增长。 此外，上半年控股子公司桂林电容海外市场成为业绩新增长点，控股子公司浙变电气签约泰国、秘鲁、马来西亚等多个海外国家和地区的项目。

据介绍，对于新兴市场尤其是海外增量市场，白云电器聚焦适应性创新和成本重构，通过本土化创新中心精准捕捉不同国家的客户需求，制定因地制宜的研发快速响应机制。 如针对某些国家高温高湿的要求，公司针对性地研发防护等级强化的产品，提高环境适应性，由此迅速拓展了市场。

“公司将进一步加强海外市场布局，目前正逐步制定不同地区的专项开拓方案，在把优质产品送出去的同时，也在探索渠道代理、海外办事处、合资合作、生产基地等模式，把国内优势和当地需求充分结合，实现从‘出口’到‘出海’的新跨越。 ”胡德兆说。
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平安理财：打造“工业化+平台化” 投资管理模式

●本报记者 齐金钊

在利率下行、权益市场波动的环境下，如何

为超30万亿元规模的产品提供“稳而优” 的解

决方案，是当前银行理财行业面临的新挑战。

日前， 平安理财董事长张东在接受中国证

券报记者专访时表示， 理财的核心是帮客户做

“配置” ，而非“择时” 。 通过打造“工业化、平

台化” 的投资管理模式，平安理财正在与母行

进行协同变革， 力争让客户的每一份资金都成

为家庭财富的“压舱石” 。

应对同质化挑战

银行业理财登记托管中心发布的《中国银

行业理财市场半年报告（2025年上）》显示，

截至今年6月末，全国共有194家银行机构和32

家理财公司有存续理财产品， 合计4.18万只。

在规模迅速增长的同时，银行理财行业也面临

同质化的挑战。 如何为投资者提供兼顾流动

性、稳定性和收益性的理财产品，成为行业面

临的新课题。

对此，张东直言：“理财的风险收益特征注

定它是低波动的，但低波动不等于低价值。差异

化的核心在于打造‘工业化、平台化’ 的投资管

理模式。 ”

“所谓工业化， 就是要将整个投资流程模

块化。 ” 张东解释道，平安理财将底层资产分为

信用债、存单、REITs等不同策略模块，由专业

化团队负责持续追踪。 上层投资经理只需进行

资产配置，就像组装汽车一样调用不同模块。这

种模式不仅提高了投资效率， 更确保了产品风

险收益特征的一致性。

在打造“工业化投研” 体系的同时，平安理

财还构建了平台化的运营模式。 在风险管理方

面，通过建立动态的风险预算模型，平安理财能

够实时监控每只产品的波动率和回撤幅度。

“每个产品都有明确的配置指引， 确保每只产

品风险收益特征保持一致， 避免因投资经理个

人投资偏好导致产品品控不稳定， 让产品最终

的业绩达成率能更符合预期目标， 这背后是平

台化系统的强力支撑。 ” 张东说。

对于这一体系构建的初衷，张东表示，在资

管新规过渡期结束后，理财公司亟需从“拼规

模” 转向“拼效能”“拼质量” 。平安理财“工业

化、平台化” 的实践，与海外资管巨头“策略工

厂” 的理念不谋而合，为国内理财公司探索了

一条差异化发展路径。

与母行协同升级产品体系

除了持续打磨投研体系， 平安理财还着力

加强与母行的协同创新， 在产品和服务端为客

户持续输出优质体验。 平安银行日前携手平安

理财召开理财服务升级发布会，正式推出“安+

心稳致远” 全新产品品牌体系。

“进入低利率时代， 大家更关心财富资产

的保值增值问题。在这一过程中，银行理财产品

承接了一部分从储蓄转出的资金， 这一趋势在

稳健型理财产品中的体现尤其明显。 ” 平安银

行行长助理王军认为。

“在低利率环境下，‘+’ 的能力尤为重要。

我们不依赖主观择时， 而是通过科学的资产配

置来分散风险。 ” 张东解释，例如，当转债、黄金

等资产站上相对高位时， 平安理财的固收+产

品会自动进行风险再平衡，适度降低仓位，转向

胜率更高的配置策略。

基于上述对市场需求的洞察与考量， 平安

理财携手平安银行推出“安+心稳致远” 产品

品牌体系。该体系包含四大系列产品，形成完整

的风险收益阶梯。

其中，风险等级最低的“安心” 系列产品，

主要锚定现金管理类资产，主打流动性管理，可

以满足客户日常支付需求；“安稳”系列则为纯

固收类产品， 以信用债和存款存单为主；“安

致”系列则为固收+产品，通过配置红利、转债、

REITs等资产， 在控制风险的前提下追求增强

收益；“安远” 系列为混合类产品，适合有一定

风险承受能力的投资者。

“新产品体系的推出， 既是满足投资者财

富管理服务需求升级的新起点， 也是资管机构

与财富管理机构职能深度融合的成果。 ” 张东

表示， 未来平安理财将与平安银行进一步深化

业务协同， 在资产管理与财富管理领域持续探

索， 优化产品与服务， 共同为投资者带来更省

心、高效的财富管理体验。

打造核心服务优势

值得关注的是， 在平安理财推出全新升级

产品体系的同时， 其母公司平安银行也全面升

级了面向客户的服务体系。

平安银行财富业务总监方志男表示， 理财

是一项长期工程，客户购买产品后常面临“何

时卖出”“何时转换” 等问题，难免心存顾虑。

正是基于对客户真实需求的深刻洞察， 平安银

行精心打造了五大核心服务优势， 旨在让客户

更安心、放心、省心地开展理财投资。

据方志男介绍， 五大核心服务优势具体

如下： 在服务实力方面， 依托平安集团强大

的综合金融平台及生态优势， 平安银行可以

为客户提供“综合金融+医疗健康” 的独特

服务价值； 在产品丰富度方面， 凭借外部理

财公司产品与平安理财定制化产品的双重支

撑， 构建行业领先的全产品货架； 在服务能

力方面，平安银行组建了超过5000人的专业

财富管理队伍，搭配400余人的总行专家团队

及内外部行业专家顾问，实现投前、投中、投

后全流程陪伴；在交易效率方面，在口袋银行

App上线了极简购买流程， 为客户提供行业

领先的一站式智能交易体验； 在服务权益方

面，平安银行推出丰厚的专属积分，及覆盖高

端医养、子女教育、慈善公益、企望会等领域

的权益。

在王军看来， 平安银行在大财富管理领

域的战略目标是成为有特色的专业零售银

行。 在当下时点升级理财服务， 既能顺应时

势为投资者提供更踏实、 安心的财富管理体

验，也是银行零售业务迈向高质量发展的必由

之路。

多项指标表现抢眼

广东上市公司

业绩稳步增长

●本报记者 武卫红

截至2025年8月31日，广东883家A股上

市公司如期披露2025年中报。 2025年上半

年，广东上市公司整体经营业绩稳步增长，关

键指标优于全国平均水平， 交出了一份亮眼

的“成绩单” 。

营收净利稳健增长

据广东证监局数据，2025年上半年，广

东883家上市公司合计实现营业收入5.14

万亿元，同比增长6.3%，高于全国0.09%的

平均水平； 实现归属于母公司股东的净利

润4001.16亿元，同比增长2.63%，略高于全

国2.59%的平均水平。 其中，871家非金融

上市公司实现营业收入4.33万亿元， 实现

净利润1976.27亿元，分别同比增长7.5%和

4.1%。从盈利情况看，659家公司实现盈利，

占比74.6%。

广东是制造业大省， 制造业是广东经济

的“压舱石” 。 上半年，广东制造业上市公司

业绩整体保持增长，电子信息、机械设备、化

工等行业保持较快增长。 上半年，广东省634

家制造业上市公司共计实现营业收入2.94万

亿元， 净利润1721.91亿元， 分别同比增长

13%和6.3%。

在计算机通信和其他电子设备制造领

域，225家上市公司实现营业收入1.1万亿元，

净利润491.76亿元， 分别同比增长19.6%和

15.5%。 其中，26家印制电路板领域上市公司

实现净利润91.13亿元，同比增长71.9%。上半

年，胜宏科技实现营收90.31亿元，同比增长

86%； 实现净利润21.43亿元， 同比增长

366.89%。 胜宏科技相关负责人介绍，公司紧

紧抓住全球人工智能产业爆发的机遇， 快速

落地算力、数据中心等领域的产品布局，实现

大规模量产，产品结构持续优化，推动业绩高

速增长。

从机械设备行业看，上半年，广东191家

相关行业上市公司实现营业收入7692亿元，

净利润706.11亿元， 分别同比增长9.6%和

5.6%。 在汽车制造领域，15家上市公司实现

营业收入4538.66亿元， 同比增长18.1%；净

利润150.89亿元，同比下降12.1%。 在制造服

务业领域，信息传输、软件和信息技术服务行

业的74家上市公司实现营业收入581.25亿

元，净利润8.95亿元，分别同比增长14.4%和

160.9%。

关键指标表现亮眼

从关键指标看，今年上半年，广东上市公

司海外市场收入表现亮眼， 研发投入增速全

国领先，企业资本性支出增速高于全国水平。

上半年， 广东共有477家制造业上市公

司披露海外市场收入， 合计为8327.47亿元，

同比增长16.2%， 高于全国10.5%的平均水

平。 其中， 计算机通信和其他电子设备制造

业、电气机械和器材制造业、汽车制造业海外

收入分别达3454亿元、2198亿元、1523亿元，

分别同比增长11.7%、14.5%、42.6%。

从研发投入指标看，2025年上半年，广

东共有848家上市公司披露研发费用， 合计

为1589亿元，同比增长11.6%，增速高于全国

3.2%的水平，占营收的比重为3.7%，同比提

升0.1个百分点。

中报还显示，2025年上半年， 广东上市

公司资本性支出为3163亿元， 同比增长

2.8%，增速明显高于全国平均水平。 这主要

是由于广东省汽车制造业、 计算机通信和其

他电子设备制造业， 以及电气机械和器材制

造业等产业投资增速同比提升， 反映上述行

业企业投资意愿回升。其中，计算机通信和其

他电子设备制造业资本性支出为694.2亿元，

同比增长22.3%。 汽车制造业资本性支出为

826.6亿元，同比增长51.7%。

近年来， 广东上市公司积极布局海外市

场。 天安新材、佳都科技、宜安科技等多家上

市公司表示，未来将继续深化国际合作，进一

步拓展全球市场版图，积极推动实现产品、技

术、服务、品牌出海。

分红回购规模持续增长

为贯彻落实新“国九条” 的政策要求，广

东证监局多措并举推动辖区上市公司开展中

期分红，建立常态化分红机制，不断提高投资

者回报。

截至目前， 广东多家上市公司已开展中

期分红。其中美的集团、海天味业、分众传媒、

华利集团中期分红金额均超10亿元。 多家公

司股利支付率超50%，粤海饲料、鸿利智汇、

德联集团、科顺股份股利支付率超100%。

据广东证监局数据，“并购六条”实施近

一周年来， 广东超250家上市公司披露或完

成产业化并购重组超1500亿元；披露或完成

重大资产重组超30单， 包括瀚蓝环境111亿

港元收购港股上市公司粤丰环保， 广东宏大

23.35亿元收购雪峰科技21%股权等。

白云电器：

深耕绿色智慧能源赛道 推动转型升级

加速扬帆出海

近年来，白云电器全面整合内部资源，

积极探索出海模式， 通过多种形式拓展海

外市场，加速推进国际化战略向纵深发展，

努力成为新型工业化标杆与全球能源生态

核心参与者。截至目前，公司数字能源产品

远销全球54个国家和地区， 新研发的工商

业光储并离网切换产品已在8个国家投入

运营；变压器业务在塔吉克斯坦、约旦等国

家实现项目落地， 为进一步出海奠定坚实

基础。

今年上半年，白云电器在东南亚、中亚、南

非、中东、北美、南美等海外市场持续拓展，先

后在越南、 乌兹别克斯坦中标众多海外项目。

同时， 公司还加快在中东和非洲地区市场布

局，推动海外数字能源业务持续稳健增长。 此

外，上半年控股子公司桂林电容海外市场成为

业绩新增长点， 控股子公司浙变电气签约泰

国、秘鲁、马来西亚等多个海外国家和地区的

项目。

据介绍，对于新兴市场尤其是海外增量市

场，白云电器聚焦适应性创新和成本重构，通

过本土化创新中心精准捕捉不同国家的客户

需求，制定因地制宜的研发快速响应机制。 如

针对某些国家高温高湿的要求，公司针对性地

研发防护等级强化的产品， 提高环境适应性，

由此迅速拓展了市场。

“公司将进一步加强海外市场布局，目前

正逐步制定不同地区的专项开拓方案，在把优

质产品送出去的同时， 也在探索渠道代理、海

外办事处、合资合作、生产基地等模式，把国内

优势和当地需求充分结合，实现从‘出口’ 到

‘出海’ 的新跨越。 ”胡德兆说。

调整战略目标

白云电器成立于1989年，聚焦智能电网、

特高压、轨道交通、新能源等领域，为客户提供

电力设备、解决方案及运维服务。 2016年，白

云电器在上交所主板上市，目前已发展成为领

先的绿色智慧能源综合解决方案服务商。

胡德兆介绍，公司前身是一个家庭式打铁

小作坊，至今已有40多年发展历史。 从小小的

打铁铺起步，到五金机械加工，再到电力装备

制造，白云电器坚持发扬“铁的意志、专心专

注、团结协作” 的打铁精神，始终倒逼自己，坚

持“自我革命” ，与时代需求紧密结合，不断推

动转型发展，走出了一条“打铁还需自身硬”

的独特发展之路。

“近年来， 公司根据时代要求以及国家、

行业和客户的需要， 坚持以持续创新作为引

领，在数字化转型、智能化升级、生态圈协同等

方面取得一定成果，为国家特高压建设、城市

轨道交通建设、新能源发展等领域持续赋能和

服务。 ”胡德兆说。

记者在白云电器宽敞明亮的展厅看到，从

成套开关设备类产品到电力电容器类产品，再

到变压器产品，各类最新款的电容器、变压器、

成套开关设备等电力设备层出不穷，几乎构成

一条完整的电力设备产业链。公司围绕客户需

求，提供全面、定制化的专业或综合解决方案，

包括智能变电站、智能配网、轨道交通、一站式

智慧电力能源等解决方案，广泛应用于国家电

网、 南方电网、 五大发电集团及轨道交通、市

政、教育、医疗卫生等领域。

基于当前人工智能、节能环保、新能源、韧

性电网等行业最新发展趋势，白云电器再次调

整战略目标，从“成为领先的电力能源综合解

决方案服务商”升级为“成为领先的绿色智慧

能源综合解决方案服务商” 。 胡德兆表示，公

司将“为人类提供源源不断的绿色电力”作为

使命，深入实施“1+6+N” 战略布局，推进“产

业+金融”“需求+技术” 双轮驱动，发展智能

装备、经营集成服务、智能互联业务，为人类绿

色可持续发展和国家“双碳” 战略贡献力量。

作为公司数字化和智能化转型升级的重点

项目，近年来，白云电器投资5亿元在广州基地建

成了国家级绿色智能数字化工厂， 通过构建软

硬件一体化的数字化生产系统， 实现了全自动

化物流、全柔性生产、数字孪生、全生命周期管

理，推动公司从“生产制造”向“智造服务” 转

型，生产制造效率不断提升。 此外，公司位于桂

林、绍兴、韶关、徐州等地的生产基地均已应用

数字化技术并投入运营， 实现全过程的透明化

和数字化，进一步提高了生产效率和产品质量。

“要想在新一轮产业变革中占据制高点，

就必须适应新质生产力和新型工业化的要求，

瞄准高端化、数智化，加强研发创新，在战略规

划、落地策略、能力建设、激励机制和资源保障

等方面多维度发力，重塑企业技术新优势。 ”

胡德兆说。

自成立以来，白云电器始终视创新为企业

发展的基因，并将创新作为公司可持续发展的

不竭动力，坚持以客户需求为中心进行产品研

发，坚定不移走自主品牌之路。 经过长期积累

和技术沉淀，公司形成独具特色的技术优势和

创新成果，拥有100多项国内外先进技术，300

多项专利技术，近百项科学技术进步奖及产品

荣誉，包括国家科学技术进步奖特等奖、一等

奖、二等奖以及中国专利奖。 “白云电器持续

保持发展活力和创造力，关键在于始终专注于

创新，专注于为客户需求着想，专注于扎根实

业。 ”胡德兆表示。

截至2025年6月底，白云电器累计在维专

利317项，其中发明专利56项、实用新型专利

223项、外观专利38项。 2025年上半年，公司新

增授权专利18项， 其中5项发明专利，13项实

用新型专利。

● 本报记者 武卫红

2025年上半年， 白云

电器经营业绩稳健增长，保

持高质量发展态势。 日前，

白云电器董事长胡德兆在

接受中国证券报记者专访

时表示，公司始终坚持“自

我革命” ，以创新驱动作为

引领， 持续推动转型升级。

下一步，公司将进一步提升

自主创新能力，继续推动高

质量发展，成为领先的绿色

智慧能源综合解决方案服

务商。

持续稳健发展

2025年半年度报告显示， 白云电器主要

财务指标继续保持稳健增长态势。2025年1-6

月，公司实现营业总收入22.53亿元，同比增长

5.52%； 实现归属于上市公司股东的净利润

8075.79万元，同比增长11.68%；实现归属于

上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润

7487.42万元，同比增长6.38%。

日前， 白云电器举行2025年半年度业绩

说明会。胡德兆表示，公司精准把握国家新型

电力系统发展机遇，持续优化产业布局，以创

新为引擎，加强市场开拓与技术攻坚，稳步推

进数字化建设，整体经营态势稳健向好。报告

期内，公司积极拓展市场，推动新能源等核心

领域业务规模稳步增长。 此外，公司深化降

本增效专项工作，精细运营管理，成效逐步

显现。

根据2025年中期利润分配方案， 白云电

器拟向全体股东每10股派发现金红利0.46元

（含税）， 利润分配总额为2450.06万元 （含

税）， 占 2025年半年度净利润的比例为

30.34%。 自上市以来，公司坚持每年进行现金

分红，连续多年现金分红比例超过25%。

“公司将继续顺应国家政策和行业发展

趋势，聚焦主业，以客户为中心，以市场为导

向，持续提升公司核心竞争力，推动经营业绩

稳健增长。 ”胡德兆说。

按照计划，为更好回报投资者，稳定投资

者分红预期，白云电器将继续坚持积极稳定的

派息政策，在综合考虑公司正常经营和后续发

展的情况下，研究开展中期分红或特别分红等

利润分配举措，切实让投资者分享企业发展成

果，实现公司与投资者的共赢。

白云电器数字化工厂 公司供图


