
雷神科技董事长路凯林：

在电竞生态与AI眼镜的双轨上加速跑

本报记者 王婧涵

“Hey，雷神，帮我拍一张照片。 ”在耳边清脆的提示音后，AI眼镜自带的摄像头已经完成了指令并迅速将照片传输到手机上，不用动手就实现了“所见即所得” 。

雷神科技创始人、董事长路凯林在接受中国证券报记者专访时表示，智能眼镜已经成为行业公认的下一代终端产品，作为日常佩戴最“无感”的配饰之一，能够实现AI与现实世界的紧密融合。 随着技术突破、产品不断进化，行业成长空间和市场潜力有目共睹。

关注年轻人需求

当前，消费电子行业竞争激烈，产品更新迭代速度快，不少企业利润承压严重。 想在市场竞争中保持企业优势，聚焦用户需求和精确的成本控制是雷神科技在不断发展中总结出的两个秘诀。

路凯林表示，“经过长时间的摸索，我们认为还是要聚焦在产品上，特别是要将产品开发与用户需求深度结合，重视差异化，以制造出第一款或唯一能满足客户需求的产品为目标。 ”

因此，雷神科技在成立早期就瞄准了电竞这一年轻人关注的细分市场，从高性能的游戏笔记本逐步扩展到机械键盘、电竞鼠标等多种电竞周边产品和电竞生态建设的全场景方案，为爱好者创造了一个时尚酷炫的“雷神宇宙” 。

2025年上半年，雷神科技实现营业收入13.88亿元，同比增长13.19%；净利润1433.53万元，同比增长69.31%，体现了公司在产品创新、市场拓展等方面的显著成效。

“特别是像我们和合作方共创的电竞酒店这样的业态，早期大家还会质疑是否有这样的需求。 但通过我们的观察和挖掘，新时代的年轻人确实希望能有一块这样的天地，团建、打游戏、休息。 ”路凯林表示，“我们接下来要把雷神电竞酒店的品牌进一步打出去，让公司电竞酒店数量翻一番。 ”

雷神科技还将目光投向了更广阔的海外市场。 “2024年公司海外市场的销售额已接近总销售额的40%，雷神科技已进入四十多个国家及地区，并且还在持续拓展中。 ”路凯林说，“公司计划在未来三到五年，将海外市场销售占比提高到60%。 ”

2025年初，雷神科技宣布向全球最重要的消费电子市场之一———北美市场进军。“作为进入北美的第一年，虽然有很多挑战，但我们也进行了多样准备，会逐步从线上到线下铺开销售渠道，我期望未来几年公司在北美的销售额每年能有翻倍增长。”路凯林说。

多种路线持续探索

基于对年轻人和新技术的关注，雷神科技积极入局智能眼镜是个并不令人意外的选择。

路凯林向记者坦言，当前智能眼镜行业还在发展的早期阶段，但用“百镜大战”来描述该领域竞争的激烈程度毫不夸张：“市场上最后也许只会剩下十几个品牌，但科技企业、眼镜品牌甚至通信运营商都纷纷入局的理由也很清晰，智能眼镜大概率会成为下一代智能终端。 ”

更进一步看，搭载了AI大模型、音视频采集器的智能眼镜和智能手表结合，还能将人们从手机“有存在感”“有边界”的屏幕中解放出来，实现AI和物理世界更自然无边界的结合。 “就像智能手机改变了PC时代的交互逻辑，AI眼镜将推动人机交互从触控为主转向感知为主，最终形成‘设备即器官’的共生关系。 ”路凯林表示。

据IDC发布的《全球智能眼镜市场季度跟踪报告》，预计2025年全球智能眼镜市场出货量达到1451.8万副，同比增长42.5%，其中AI眼镜出货量882.8万副，同比增长225.6%；到2029年，全球智能眼镜出货量将超过4000万副，市场前景广阔。

路凯林进一步解释，当前市面上的智能眼镜产品功能侧重不同、技术路线繁多，基于音频转换、视频录制、大模型交互、AR/VR等不同功能设计的产品在形态、技术难度、售价上差异巨大。 但行业现阶段需要制造出一款轻量化、搭载了大模型，能顺畅完成日常录音录像等交互的标杆性产品，以提升消费者认同。

“由于光学系统设计复杂、电池续航能力不足、产品重量难以进一步降低等，行业尚未形成统一标准，产品形态和应用场景还在不断探索和完善中。 我们认为，未来3至5年，AI眼镜有望迎来消费拐点，逐步走进更多消费者的生活。 ”路凯林表示。

保持高强度研发投入

7月，雷神科技宣布与汇鼎光学、欧普康视共同投资设立江苏雷欧汇鼎智能眼镜有限公司，进行智能眼镜的研发制造销售。

雷神科技表示，在技术层面，雷神科技将聚焦产品技术方向的突破与创新，为产品的迭代升级提供坚实技术根基，从源头打造差异化竞争力；汇鼎光学、欧普康视专注于眼镜光学技术的突破，持续提升产品的光学性能与佩戴舒适度，以多维支撑形成生态合力。

同时，在线下，雷神科技将依托汇鼎光学、欧普康视的眼镜销售渠道、终端服务机构及用户资源，实现产品到消费者的快速推广，并联动健康管理领域，通过功能与服务的协同，让智能眼镜产品更贴合用户的健康需求。

目前，雷神科技已围绕AI拍摄眼镜、AR眼镜、AI运动眼镜、AR+AI眼镜等产品展开布局。

“目前AR眼镜已经有一款基础版本，可以称它为一款移动显示器，直接连接电脑、平板、手机等设备使用，把手机电脑的小屏幕直接扩展为150寸的大屏幕，实现视频和游戏戴着看、躺着玩；我们的AI拍摄眼镜也已上架，通过多模态交互，能实现拍照录像、AI对话等功能，后续还会持续升级，让用户通过AI眼镜实现实时翻译和视频直播等。 ”路凯林介绍。

面对充满挑战和机遇的市场，雷神科技已经做好了打“持久战”的准备。 路凯林表示，“智能眼镜的研发会是一个长期持续的过程，随着市场规模的不断扩张，公司将对智能眼镜保持高强度研发投入。 ”
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北交所再添“小巨人” 志高机械成功挂牌上市

●本报记者 杨洁

近日，浙江志高机械股份有限公司（简

称“志高机械” ）在北交所挂牌上市，成为北

交所第271家上市公司。 北交所今年以来共

有9家公司成功挂牌上市。 此外，北交所目前

还有巴兰仕、能之光、宏远股份三家公司处

于发行流程中， 巴兰仕将于8月19日网上申

购，宏远股份将于8月20日挂牌上市。

凿岩设备“小巨人”

招股书显示，志高机械是一家专业从事

凿岩设备和空气压缩机的研发、生产、销售

和服务的高新技术企业，为国家级专精特新

“小巨人” 企业。 公司专注于提供节能、环

保、安全、高效的钻机、螺杆机产品，致力于为

下游客户提供凿岩工程与空气动力的专业性

综合解决方案，产品广泛应用于矿山开采、工

程建设、装备制造、石化化工等领域。

据介绍， 志高机械是国内少数掌握地下

钻机核心部件液压凿岩机及螺杆机核心部件

螺杆主机自产能力的企业， 公司产品被广泛

应用于郑万高铁、 川藏铁路等国家重点工程

领域。

数据显示，2022年至2024年， 志高机械

分别实现营业收入7.95亿元、8.40亿元、8.88

亿元， 分别实现净利润0.89亿元、1.04亿元、

1.05亿元。2025年上半年，志高机械实现营业

收入4.69亿元，净利润0.6亿元。

经公司初步测算， 预计2025年1-9月可

实现营业收入6.6亿元-7.22亿元， 同比增长

0.80%-10.25%； 归母净利润8095.90万元

-8948.10万元，同比增长11.50%-23.23%。

在上市仪式上， 志高机械董事长谢存表

示，公司成功登陆资本市场，打开了通往更高

更远之路的大门， 但同时也将肩负更多的责

任，“我们将以‘做全球凿岩设备和空气压缩

机领域的领先者’ 为愿景，将公司打造成为

技术领先、管理高效、客户满意、可持续发展

的优质凿岩设备和空气压缩机制造商， 以更

加优异的经营业绩回馈股东、回馈社会。 ”

募资扩大高端产品产能

志高机械本次发行价格为17.41元/股，

募集资金总额3.74亿元， 募集资金将用于年

产300台智能化钻机生产线建设项目、 工程

技术研发中心建设项目、补充流动资金。

公司表示，“年产300台智能化钻机生产

线建设项目” 将丰富和优化公司现有产品结

构， 实现产品全系列覆盖并扩大高端产品的

产能。“工程技术研发中心建设项目”将帮助

公司把握高端制造业的发展趋势， 推动公司

对于高端钻机产品和螺杆机产品的前瞻技术

研究， 增加公司对两大主打产品在基础性和

适应性方面的技术储备。 公司将持续探索对

钻机作业效率和地质适应性瓶颈的突破路

径，实现工程机械智能化、信息化和安全化。

同时公司将密切跟踪空压机行业前沿发展趋

势与市场需求变动， 加大对于新产品的研制

和开发力度、 丰富和优化公司已有的产品结

构，为下游客户提供高质量、高效能的空压机

产品。

25家北交所公司公布中报：

超八成营收增长

多家拟中期分红

●本报记者 杨洁

截至8月17日， 有25家北交所上市公司披露2025

年半年报， 其中有22家公司实现营业收入同比增长，

卓兆点胶营收同比增速目前高居榜首，达207.46%，并

行科技、锦波生物、同心传动、海能技术、明阳科技的营

收增速也在30%以上。 同时记者注意到，卓兆点胶、锦

波生物等公司计划进行中期分红，积极回报投资者。

多家公司业绩改善

净利润方面，25家披露中报的北交所公司中，除

了欧普泰的归母净利润出现亏损，其余24家公司的归

母净利润均为正。 同时，18家公司的归母净利润实现

同比增长，卓兆点胶、海能技术、颖泰生物等公司归母

净利润实现扭亏为盈。

卓兆点胶的主营业务为高精度智能点胶设备、点胶

阀及其核心部件以及点胶耗材配件的研发、生产和销售。

上半年，公司实现营业收入1.56亿元，同比增长207.46%，

实现归母净利润2678.27万元， 去年同期亏损1202.83万

元。公司表示，上半年业绩增长主要受益于终端应用领域

需求回暖、存量项目加速验收、新兴市场开拓取得进展，

以及成本管控和运营效率提升等多重因素。

卓兆点胶介绍，新能源汽车领域的汽车电子、动力

电池，光伏领域的光伏组件、太阳能板，半导体领域的

封装测试等环节均有点胶及检测需求， 公司已针对部

分领域组建了专门的市场团队， 利用现有技术储备针

对这些领域积极拓展。

颖泰生物2025年上半年归母净利润同样扭亏为

盈。 公司表示，农化行业仍受结构性产能过剩制约，多

数农药产品价格持续低位运行， 但受益于北半球春耕

用药旺季叠加海外补库需求回升等因素， 行业细分品

种产品供需好转，价格涨幅明显，行业局部回暖，分化

复苏。上半年，公司实现营业收入29.66亿元，同比增长

3.04%；实现归母净利润1529.09万元，去年同期为亏

损7938.41万元，公司主业盈利能力逐步修复，业绩企

稳。 颖泰生物表示，2025年下半年，公司将着力把握下

半年南半球用药旺季的机遇， 制定差异化销售策略以

争取更多市场份额。

海能技术2025年上半年归母净利润也同比扭亏。

2025年上半年，公司实现营业总收入1.36亿元，同比增

长34.87%， 归母净利润547.15万元， 去年同期亏损

1401.77万元。 公司表示，近年来，公司重点布局“悟

空” 品牌高效液相色谱仪、“GAS” 品牌气相色谱-离

子迁移谱联用仪两大系列产品，向系统复杂、技术含量

更高、应用范围广、市场空间大的色谱领域拓展，持续

开发新的细分市场，不断完善产品矩阵，为公司业绩持

续增长提供新动力。今年上半年，色谱光谱系列产品营

业收入同比增加61.71%。

积极中期分红

记者注意到，截至8月17日，卓兆点胶、锦波生物

等4家北交所公司计划中期分红， 合计拟派发现金红

利1.76亿元。

卓兆点胶公告称， 公司目前总股本为8207.72万

股，计划以未分配利润向全体股东每10股派发现金红

利2.20元（含税），预计派发现金红利1805.70万元。

锦波生物公告称，公司目前总股本为1.15亿股，计

划以未分配利润向全体股东每10股派发现金红利10

元（含税），预计派发现金红利1.15亿元。上半年，公司

实现营业收入8.59亿元，同比增长42.43%；归母净利润

3.92亿元，同比增长26.65%。

明阳科技公告称，公司拟以回购注销30.37万股后

的1.34亿股为基数， 以未分配利润向全体股东每10股

派发现金红利2.25元（含税），共预计派发现金红利约

3000万元。 明阳科技今年上半年实现营收1.67亿元，同

比增长31.03%；归母净利润为3188万元，同比微降4%。

建邦科技公告称， 目前公司总股本为6582.38万

股，公司计划以未分配利润向全体股东每10股派发现

金红利2元（含税）， 共预计派发现金红利1316.48万

元。 上半年， 公司实现营业收入3.75亿元， 同比增长

20.77%，归母净利润4940.72万元，同比增长27.18%。

关注年轻人需求

当前，消费电子行业竞争激烈，产品更

新迭代速度快，不少企业利润承压严重。 想

在市场竞争中保持企业优势，聚焦用户需求

和精确的成本控制是雷神科技在不断发展

中总结出的两个秘诀。

路凯林表示，“经过长时间的摸索，我

们认为还是要聚焦在产品上，特别是要将产

品开发与用户需求深度结合， 重视差异化，

以制造出第一款或唯一能满足客户需求的

产品为目标。 ”

因此，雷神科技在成立早期就瞄准了电

竞这一年轻人关注的细分市场，从高性能的

游戏笔记本逐步扩展到机械键盘、电竞鼠标

等多种电竞周边产品和电竞生态建设的全

场景方案，为爱好者创造了一个时尚酷炫的

“雷神宇宙” 。

2025年上半年，雷神科技实现营业收入

13.88亿元， 同比增长 13.19% ； 净利润

1433.53万元，同比增长69.31%，体现了公司

在产品创新、市场拓展等方面的显著成效。

“特别是像我们和合作方共创的电竞

酒店这样的业态，早期大家还会质疑是否有

这样的需求。 但通过我们的观察和挖掘，新

时代的年轻人确实希望能有一块这样的天

地，团建、打游戏、休息。 ” 路凯林表示，“我

们接下来要把雷神电竞酒店的品牌进一步

打出去，让公司电竞酒店数量翻一番。 ”

雷神科技还将目光投向了更广阔的海

外市场。“2024年公司海外市场的销售额已

接近总销售额的40%，雷神科技已进入四十

多个国家及地区，并且还在持续拓展中。 ”

路凯林说，“公司计划在未来三到五年，将

海外市场销售占比提高到60%。 ”

2025年初， 雷神科技宣布向全球最重要

的消费电子市场之一———北美市场进军。“作

为进入北美的第一年，虽然有很多挑战，但我

们也进行了多样准备， 会逐步从线上到线下

铺开销售渠道， 我期望未来几年公司在北美

的销售额每年能有翻倍增长。 ”路凯林说。

多种路线持续探索

基于对年轻人和新技术的关注，雷神科技

积极入局智能眼镜是个并不令人意外的选择。

路凯林向记者坦言，当前智能眼镜行业

还在发展的早期阶段，但用“百镜大战” 来

描述该领域竞争的激烈程度毫不夸张：“市

场上最后也许只会剩下十几个品牌，但科技

企业、眼镜品牌甚至通信运营商都纷纷入局

的理由也很清晰，智能眼镜大概率会成为下

一代智能终端。 ”

更进一步看，搭载了AI大模型、音视频

采集器的智能眼镜和智能手表结合，还能将

人们从手机“有存在感”“有边界” 的屏幕

中解放出来， 实现AI和物理世界更自然无

边界的结合。 “就像智能手机改变了PC时

代的交互逻辑，AI眼镜将推动人机交互从

触控为主转向感知为主，最终形成‘设备即

器官’ 的共生关系。 ” 路凯林表示。

据IDC发布的《全球智能眼镜市场季度

跟踪报告》，预计2025年全球智能眼镜市场

出货量达到1451.8万副， 同比增长42.5%，

其中AI眼镜出货量882.8万副， 同比增长

225.6%；到2029年，全球智能眼镜出货量将

超过4000万副，市场前景广阔。

路凯林进一步解释，当前市面上的智能

眼镜产品功能侧重不同、 技术路线繁多，基

于音频转换、 视频录制、 大模型交互、

AR/VR等不同功能设计的产品在形态、技

术难度、售价上差异巨大。 但行业现阶段需

要制造出一款轻量化、搭载了大模型，能顺

畅完成日常录音录像等交互的标杆性产品，

以提升消费者认同。

“由于光学系统设计复杂、电池续航能

力不足、产品重量难以进一步降低等，行业

尚未形成统一标准，产品形态和应用场景还

在不断探索和完善中。 我们认为，未来3至5

年，AI眼镜有望迎来消费拐点，逐步走进更

多消费者的生活。 ” 路凯林表示。

保持高强度研发投入

7月，雷神科技宣布与汇鼎光学、欧普

康视共同投资设立江苏雷欧汇鼎智能眼镜

有限公司，进行智能眼镜的研发制造销售。

雷神科技表示，在技术层面，雷神科技将

聚焦产品技术方向的突破与创新， 为产品的

迭代升级提供坚实技术根基， 从源头打造差

异化竞争力；汇鼎光学、欧普康视专注于眼镜

光学技术的突破， 持续提升产品的光学性能

与佩戴舒适度，以多维支撑形成生态合力。

同时， 在线下， 雷神科技将依托汇鼎光

学、欧普康视的眼镜销售渠道、终端服务机构

及用户资源，实现产品到消费者的快速推广，

并联动健康管理领域， 通过功能与服务的协

同，让智能眼镜产品更贴合用户的健康需求。

目前， 雷神科技已围绕AI拍摄眼镜、

AR眼镜、AI运动眼镜、AR+AI眼镜等产品

展开布局。

“目前AR眼镜已经有一款基础版本，

可以称它为一款移动显示器， 直接连接电

脑、平板、手机等设备使用，把手机电脑的小

屏幕直接扩展为150寸的大屏幕，实现视频

和游戏戴着看、躺着玩；我们的AI拍摄眼镜

也已上架，通过多模态交互，能实现拍照录

像、AI对话等功能， 后续还会持续升级，让

用户通过AI眼镜实现实时翻译和视频直播

等。 ” 路凯林介绍。

面对充满挑战和机遇的市场，雷神科技

已经做好了打“持久战” 的准备。 路凯林表

示，“智能眼镜的研发会是一个长期持续的

过程，随着市场规模的不断扩张，公司将对

智能眼镜保持高强度研发投入。 ”

雷神科技董事长路凯林：

在电竞生态与AI眼镜的双轨上加速跑

● 本报记者 王婧涵

“Hey，雷神，帮我拍一张照

片。” 在耳边清脆的提示音后，AI眼

镜自带的摄像头已经完成了指令

并迅速将照片传输到手机上，不用

动手就实现了“所见即所得” 。

雷神科技创始人、董事长路凯

林在接受中国证券报记者专访时

表示，智能眼镜已经成为行业公认

的下一代终端产品，作为日常佩戴

最“无感” 的配饰之一，能够实现

AI与现实世界的紧密融合。 随着技

术突破、产品不断进化，行业成长

空间和市场潜力有目共睹。

雷神科技智能眼镜产品 本报记者 王婧涵 摄


