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一、重要提示

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应当到证监会指定媒体仔细阅

读年度报告全文。

所有董事均已出席了审议本报告的董事会会议。

立信会计师事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告的审计意见为：标准的无保留意见。

非标准审计意见提示

□适用 √不适用

公司上市时未盈利且目前未实现盈利

□适用 √不适用

董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案

□适用 √不适用

公司计划不派发现金红利，不送红股，不以公积金转增股本。

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案

□适用 √不适用

二、公司基本情况

1、公司简介

股票简称 霍普股份 股票代码 301024

股票上市交易所 深圳证券交易所

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表

姓名 何亮 潘静

办公地址 上海市浦东新区滨江大道469号中企财富世纪大厦10层，200120 上海市浦东新区滨江大道469号中企财富世纪大厦10层，200120

传真 021-58782763 021-58782763

电话 021-58783137 021-58783137

电子信箱 ir@hyp-arch.com ir@hyp-arch.com

2、报告期主要业务或产品简介

（1）报告期内公司所处行业情况

① 公司所处行业基本发展情况

报告期内，公司主营业务涉及建筑设计和新能源两大行业。

A.建筑设计行业

建筑设计行业作为工程建设价值链的前端产业，是将工程建设科技成果转化为现实生产力的关键环节，是工程建设项目从投资到最

终实现的必备要件。 建筑设计与社会固定资产投资规模高度相关，涉及住宅、商业、酒店、办公、医疗、文化等多个领域，对国民经济发展起

着重要支持作用。

近年来，在经济新旧动能转换、房地产市场持续调整及“双碳”目标严格约束等多重因素的综合作用下，建筑设计行业的分化态势加

剧。由于房地产企业拿地减少，传统住宅设计市场持续承压，而绿色建筑、城市更新等领域的需求却逆势增长。行业头部企业依托技术壁垒

与资源整合能力，聚焦绿色低碳设计、AI辅助设计等高附加值赛道，推动“设计+科技+运营”一体化服务模式，重塑行业增长逻辑。

作为上游产业，建筑设计行业与房地产行业景气度相关性较强。根据国家统计局数据，2024年，全国房地产开发投资100,280亿元，同

比下降10.6%，其中，住宅投资76,040亿元，下降10.5%；房屋新开工面积73,893万平方米，同比下降23.0%，其中，住宅新开工面积53,660

万平方米，下降23.0%。 鉴于短期房地产市场下行压力仍较大，中央“稳市场、防风险、促转型”政策组合拳持续发力，旨在推动房地产市场

止跌回稳。

B.新能源行业

随着全球对环境保护和能源安全的日益重视，传统化石能源的弊端愈发凸显，而新能源以其清洁、可再生、低碳等特点，逐渐成为全球

能源转型的重要方向。 新能源行业涵盖了太阳能、风能等多个细分领域，这些领域互相关联，协同发展，共同推动着全球能源结构的变革。

近年来，在“双碳”目标下，我国大力推进新型电力系统建设，新能源发电持续快速发展。 根据国家能源局数据，2024年，全国可再生

能源发电新增装机3.73亿千瓦，同比增长23%，占电力新增装机的86%，其中，光伏新增装机2.78亿千瓦，风电新增装机7,982万千瓦；全国

可再生能源发电量3.46万亿千瓦时，同比增加19%，约占全部发电量的35%，其中，风电太阳能发电量合计达1.83万亿千瓦时，同比增长

27%；截至2024年末，全国光伏发电装机容量8.86亿千瓦，其中集中式光伏5.11亿千瓦，分布式光伏3.75亿千瓦。

伴随着新能源装机规模的扩大，电力系统的稳定性、消纳能力等问题逐步显现。 特别是在光伏和风电的季节性波动和日内波动问题

上，需要通过多能互补、储能技术等手段加以解决，因此，市场对储能的需求不断增加。 根据国家能源局数据，截至2024年底，全国已建成

投运新型储能项目累计装机规模达7,376万千瓦/1.68亿千瓦时，较2023年底增长超过130%。 新型储能装机规模和调用水平持续提升，发

挥了促进新能源开发消纳、顶峰保供及保障电力系统安全稳定运行功效，有力支撑了新型电力系统建设。

多能融合技术的快速发展为新能源的大规模应用提供了重要支撑。通过整合光伏、风电、储能等多种能源形式，构建“源网荷储”一体

化的多能互补系统，可以有效解决新能源发电的间歇性和波动性问题，提高电力系统的稳定性和可靠性。 此外，智能化技术的应用也加速

新能源产业的发展，通过人工智能、大数据、物联网等技术，实现新能源发电的智能监控、优化调度和市场交易，进一步提升新能源项目的

经济性和竞争力。

未来，随着全球能源转型的加速和新能源技术的不断进步，新能源领域将继续保持快速增长态势，并迎来更加广阔的发展前景。

② 公司所处行业地位

在建筑设计领域，公司是国内知名的建筑设计技术与咨询服务提供商，拥有建筑设计事务所甲级资质，下属全资子公司拥有建筑行业

（建筑工程）甲级资质，主要从事建筑方案设计业务，业务范围覆盖居住社区、商业办公、产城规划、城市更新、医疗康养、教育文化等多个

行业和领域。近年来，公司持续推进设计创新，加强品质控制，在行业内建立了较高的知名度和影响力，先后获得“2024年度低碳建筑年度

影响力企业”“2021一2022年度上海市民营勘察设计企业20强”“2018一2019年度地产行业卓越设计贡献奖”“中国房地产优秀服务

商”“CIHAF设计中国2013年度优秀新锐建筑设计机构”等荣誉。 成立至今，公司已经发展成为国内建筑领域重要的建筑设计与服务提

供商之一，与国内多家百强房地产企业建立了长期稳定的合作伙伴关系，项目遍布全国近30个省级行政区和60余个地级市。

凭借多年积累的专业经验以及对行业趋势的精准把握，公司从体系化研究、集成化设计、品质化管理等多个维度持续推进产品升级与

创新，完成了多项底蕴深厚而又充满时代气息的精品项目，形成了一系列兼具功能性和艺术性的优秀设计作品。公司主要设计作品先后获

得中国土木工程学会住宅工程指导工作委员会颁发的中国土木工程詹天佑优秀住宅小区金奖，上海市勘察设计行业协会颁发的上海市优

秀住宅小区设计一等奖， 上海市建筑学会颁发的科技进步奖、 建筑创作奖以及UDAD （城市设计＆建筑设计奖）、AIA� China� Design�

Excellence� Awards （美国建筑师协会中国年度杰出设计奖）、IDA （International� Design� Awards） 美国国际设计大奖、 意大利

A'Design� Award国际设计奖、德国iF设计奖、Architecture� Master� Prize（美国建筑师大奖）、ICONIC� AWARDS（德国标志性设计

奖）、LONDON� DESIGN� AWARDS（伦敦设计奖）、PRO+AWARD（普罗奖）、IPA（International� Property� Awards）国际房地产大

奖等国内外奖项。

在建筑绿能领域，公司积极推进分布式光伏、工商业储能项目开发建设，有序布局充电场站投资运营，着手打造分布式新能源聚合平

台，作为国内新能源行业的重要参与者，助力经济社会发展全面绿色低碳转型。

③ 行业政策影响

A.建筑设计行业

2024年，建筑行业政策主要聚焦于绿色低碳发展、数字化转型和城乡建设等领域，这些政策的落地实施，不仅有力推动了建筑行业迈

向高质量发展的新阶段，也为建筑设计企业带来了新的机遇和挑战。

2024年3月，国家发展改革委、住房和城乡建设部联合印发《加快推动建筑领域节能降碳工作方案》，方案明确包括完善建筑领域节

能降碳制度体系，使城镇新建建筑全面符合绿色建筑标准，同时增加新建超低能耗、近零能耗建筑面积，并扩大既有建筑节能改造面积等

相关目标。 此后，各省市积极响应，陆续出台一系列支持绿色建筑发展的政策举措。

2024年7月，国务院印发《深入实施以人为本的新型城镇化战略五年行动计划》，提出推进城镇老旧小区改造、加快推进保障性住房

建设等政策措施，聚焦城市存量建筑的更新与居民住房保障，明确了建筑设计行业在城市更新领域的任务与目标，为行业开拓更加广阔发

展空间。

2024年10月，住房和城乡建设部印发《“数字住建” 建设整体布局规划》，提出围绕建筑工业化、数字化、智能化，推行工程建设项目

全生命周期数字化管理，推动智能建造与建筑工业化协同发展。这一政策为建筑行业的数字化转型提供了明确的方向和路径，促使建筑企

业，特别是建筑设计企业，加大在BIM技术、智能建造技术等方面的应用。通过数字技术与建筑设计业务的深度融合，将有助于推动建筑行

业向更加智能、高效、绿色的方向发展，提升企业的竞争力，促进整个行业的技术进步和可持续发展。

2024年12月，中央经济工作会议首次明确提出“建立一批零碳园区” ，并将其作为2025年的重点任务之一。 此后各部委、地方纷纷制

订相关政策和规划，探索推进零碳工厂、零碳工业园区建设，这也为行业开辟了新的增长空间。

此外，中国房地产政策在2024年迎来重大调整，中央及多部委联合推出一系列重磅政策，涵盖取消限购限售、降低首付比例、下调房

贷利率等多个方面，同时强化对企业的融资支持力度。 这些政策旨在化解房地产行业风险、充分激活市场需求，推动房地产市场逐步企稳

回升，进而带动上游建筑设计行业实现持续健康发展。

B.新能源行业

大力发展新能源，加快构建新型电力系统，既是保障国家能源安全的重要举措，也是实现“双碳”目标的必由之路。 为此，国家出台了

一系列政策措施，全面支持新能源的发展。

2024年3月，国家能源局印发《2024年能源工作指导意见》，明确2024年风电、太阳能发电量占全国发电量的比重达到17%以上，指出

要推动新型储能多元化发展，强化促进新型储能并网和调度运行的政策措施，同时要压实地方、企业责任，推动电力需求侧资源参与需求

侧响应和系统调节。

2024年4月，国家能源局印发《关于促进新型储能并网和调度运用的通知》，旨在规范新型储能并网接入，推动新型储能高效调度运

用，促进新型储能行业高质量发展，为新型电力系统和新型能源体系建设提供有力支撑。

2024年5月，国务院印发《2024一2025年节能降碳行动方案》，强调要推动分布式新能源开发利用，积极发展新型储能，鼓励微电网、

虚拟电厂、车网互动等新技术新模式的推广应用。

2024年5月，国家发展改革委印发《电力市场运行基本规则》，将新型储能、虚拟电厂、负荷聚合商等各类新型经营主体纳入市场成

员，并对电力辅助服务交易、容量交易等进行了明确，着力构建适应高比例新能源接入、传统电源提供可靠电力支撑、新型经营主体发展的

电力市场体系架构。

2024年7月、8月，国务院印发包括《加快构建碳排放双控制度体系工作方案》《关于加快经济社会发展全面绿色转型的意见》以及

《中国的能源转型》白皮书等多项政策，不仅为新能源行业在技术升级、装机扩容以及市场化机制完善等方面提供了有力支持，也为加速

实现“双碳”目标，构建清洁低碳、安全高效的新型电力系统奠定了坚实基础。

2024年11月，《中华人民共和国能源法》正式通过，明确了可再生能源发展的目标和责任，鼓励风能、太阳能等各类可再生能源的开

发利用，并强化了能源绿色消费的技术和机制保障，特别是对分布式风电和光伏发电的就近开发利用提供了支持，为分布式发电就近交

易、微电网等商业模式奠定了法理基础。

在政策的引导下，新能源行业将继续朝着更加绿色、高效、智能的方向发展。 展望未来，随着技术的不断进步和市场的进一步成熟，新

能源产业将迎来更加广阔的发展空间。

（2）报告期内公司从事的主要业务

公司主要业务分为“建筑设计”和“建筑绿能”两大板块。

① 建筑设计

A.主要业务产品及用途

根据建筑业态划分，公司建筑设计业务领域涵盖居住建筑和公共建筑。

a.居住建筑

居住建筑是指供人们日常居住生活使用的建筑物，包括住宅、别墅、公寓等。随着居民生活水平的提高，人们对居住环境提出了更高的

要求。现代居住建筑不仅需要满足最基本的居住需求，还需要符合人们对美学、艺术的追求，综合考虑周边自然环境和人文因素，选择合适

的建筑材料，提升居民的生活质量。在居住建筑的设计中，公司秉承以人为本的设计理念，注重外观设计与建筑周围环境的协调，以创意为

核心整合区域特色，追求建筑、艺术、文化和景观的有机结合。 公司在设计作品中运用绿色设计、精细设计等国际先进的设计理念，利用科

技创新打造高质量的设计展示效果，为客户提供优质的设计作品。居住建筑设计是公司业务中占比最高的设计类别，公司的多项居住建筑

设计项目在业界具有较大的影响力。

b.公共建筑

公共建筑是指供人们进行公共活动的建筑。公司参与设计的公共建筑主要包括商业建筑、办公建筑、医疗建筑、养老康乐建筑、教育建

筑、文化建筑、休闲娱乐建筑、产业园建筑等多个类别。 在各类公共建筑设计中，公司较为擅长的设计领域有商业地产、医疗康养、产城规

划、城市更新、教育文化等。在商业地产建筑方面，公司以创造高效商业价值的核心诉求为出发点，在项目设计中将城市环境和人群行为纳

入考量，注重建筑的整体性和互动性，统筹多专业的技术合作，专注于打造丰富的空间体验。在医疗康养领域方面，公司充分洞察行业特性

及发展趋势，把握客户战略需求，从咨询、设计、建造、运营等开发的全过程关键决策出发，为客户提供合理的医疗规划及实现方案，减少后

期改造成本的同时提升客户运维效率。 在产城规划方面，公司善于根据城市发展所处的区位、阶段，将土地用地布局、公共设施配套、区域

交通衔接、景观风貌串联、公共空间打造相融合，因地制宜、因时制宜地提出针对性的设计方案。 在城市更新方面，公司致力于运用总体城

市设计的手段构建具有历史记忆的城市符号空间网络，使改造后的城市建筑与城市空间、文化脉络相协调，建设一个完整立体的、底蕴深

厚的、有层次的、有特色的城市。

B.主要经营模式

a.盈利模式

公司建筑设计板块的盈利模式为：承接建筑设计项目后，为客户提供建筑设计咨询服务，收取相应的设计费用。

b.业务承接模式

公司建筑设计业务主要通过招投标模式和客户直接委托模式两种方式获取。

Ⅰ招投标模式

招投标模式是目前建筑设计行业承接业务较为常见的模式。 报告期内，公司依靠已经建立的各种业务渠道，通过信息网络和客户关

系，广泛收集与自身业务有关的项目信息。同时，经过多年市场历练，公司通过设计品质和优质服务建立了业界口碑，部分招标单位会主动

向公司发出竞标邀请。

针对其中有意承接的设计项目，公司根据自身实力和项目的经济价值，通过内部分析与决策进行项目筛选和综合评审，并就该等项目

进行设计提案，确定设计团队、开展项目立项；立项通过后撰写并提交投标文件；在确认项目中标后，双方就相关合同条件履行商务谈判程

序，达成一致后签署合同。

Ⅱ直接委托模式

直接委托模式为客户综合考虑设计单位的资信水平、过往业绩、服务品质等因素直接选定设计单位。 经过多年的专注发展，公司在行

业内形成了较强的品牌效应、积累了丰富的客户资源，在持续经营中重视对客户关系的维护和管理，因而部分非必须招标项目的客户根据

自身建设项目的需要，直接委托公司承担设计任务。

对于该类项目，公司在获取项目信息并综合评审可行后，就该等项目进行设计提案，确定设计团队、开展项目立项，获得客户认可后，

双方举行商业谈判、签署设计委托合同。

c.项目设计模式

公司建筑设计板块建立了一整套完善的技术标准和质量管控体系，核心技术源自于公司多年来从事建筑设计业务的经验积累以及自

身专业的研发中心和技术中心。 业务获取后，公司对客户的个性化需求和项目的定位进行深化研究，组建项目团队。 项目团队设计总负责

人由公司领导层担任，对项目进行整体把控；项目经理是项目团队的第一负责人，由公司总经理任命，一般由部门总监担任；项目团队同时

配备三名高级建筑师分别负责把控图纸质量、项目方案设计和项目沟通协调工作。项目团队与公司事业部密切配合，严格执行项目管理流

程，确保将质量控制、成本控制、进度控制、环境管理、安全管理和信息管理等要素贯穿于整个项目执行过程中，以减少潜在风险，保证项目

顺利推进。

在项目运行的全过程中，公司的运营中心、技术中心、研发中心，分别从团队资源调配、操作流程跟踪、技术质量及项目创新等方面对

设计团队形成有力的内部支持力量。

d.采购模式

根据采购内容是否与设计项目直接相关，公司采购分为项目型采购与非项目型采购。

Ⅰ项目型采购

项目型采购主要是与设计业务直接相关的图文制作、项目合作服务等辅助性业务采购。图文制作主要是指晒图、平面、模型、动画效果

图制作、文印材料和装订等；项目合作服务是指在建筑设计业务执行过程中，公司根据设计项目的差异化需求，结合项目时间进度、现有设

计资源等因素，将部分设计内容委托给具备相应资质或专业能力的单位进行专项设计或提供咨询服务。

在供应商选择方面，公司通过考虑技术水平、产品质量、履约能力、合作历史、采购成本等各因素确定，并在后续合作中进行全方位、全

过程的跟踪。

Ⅱ非项目型采购

非项目型采购主要是指公司租赁房屋以及根据日常经营需要对办公用品、计算机软硬件、打印机、通讯信息系统等的采购。 该等采购

系根据需要编制采购计划，由公司行政部门统一管理并执行。

② 建筑绿能

A.主要业务产品及用途

a.光伏业务

公司光伏业务包括光伏电站系统集成（EPC）和光伏电站开发运营转让。

Ⅰ光伏电站系统集成业务（EPC）

光伏电站系统集成业务（EPC）为投资方或客户提供一站式的解决方案，涵盖从方案设计、物料采购到工程实施等全过程或者若干阶

段的技术集成服务。

按照项目开发建设管理方式不同，光伏电站可分为集中式和分布式两大类。 集中式光伏电站是指在荒漠等广阔区域集中建设的大型

光伏发电设施，直接将所发电能并入公共电网，并通过高压输电系统将电力输送到远方负荷中心；分布式光伏电站是指在用户侧开发，在

配电网接入，原则上在配电网系统就近平衡调节的光伏发电设施。

Ⅱ光伏电站开发运营转让业务

i.光伏发电业务

光伏发电业务，系公司通过开发、投资及建设分布式光伏电站后，采用“自发自用、余量上网”或“全额上网”的管理运营方式，将所产

生的电力出售给企业客户和电网公司产生收益的业务。

ii.电站销售业务

公司的电站销售业务主要是自主开发、投资和建设光伏电站，通常在完成开发或并网后对外销售。光伏电站的交易方式以股权转让为

主，即把持有电站资产的项目公司的股权转让给第三方客户，以实现销售。

b.储能业务

公司储能业务以工商业储能电站的滚动开发为核心，采用“开发一批、建设一批、转让一批”的轻资产模式。

B.主要经营模式

a.销售模式

Ⅰ电站系统集成业务（EPC）

公司电站系统集成业务主要通过商务谈判方式及招投标方式取得，公司通过参加战略合作、行业展会、拜访潜在客户、客户主动接洽

等方式获取客户后，根据投资方或客户需求，为电站建设项目提供方案设计、物料采购、设计优化、方案实施等全过程或若干阶段的技术集

成服务。

Ⅱ电站开发运营转让业务

公司所开发运营的光伏、储能电站，既可以在持有电站时获得发电收入，亦可通过择机出售电站获取收益。

光伏电站运营模式主要包括“自发自用、余量上网”和“全额上网”两种，“自发自用、余量上网” 模式下，自发自用部分电力客户为电

站屋顶业主，余量上网部分电力客户为当地电网公司；“全额上网” 模式下，电力客户为当地电网公司。 储能电站运营模式主要为“峰谷套

利” ，即在低谷电价时段充电，在高峰电价时段放电，通过价差套利获取收益。

公司主要采用项目公司股权转让的方式销售存量电站。在项目满足收购方约定的发电量、收益率等收购指标前提下，公司与收购方协

商确定交易对价并出售项目公司股权，收购方在取得项目公司股权的同时承继项目公司债务。

b.生产模式

Ⅰ电站系统集成业务（EPC）

合同签订后，公司组织各专业人员组建项目团队开展工作，主要包括现场勘查，开展详细方案设计工作，在客户评审通过后，项目经理

组织开展编制工程施工组织计划、材料采购、施工交底、安全培训等工作。项目进入实施阶段后，项目经理严格按照施工技术规程和具体施

工计划对项目现场施工进度、材料耗用、设备和劳务使用进行管理，实时跟进项目实施进度，分析实时进度与计划进度差异原因，及时对施

工计划进行调整。 项目现场配备各专业专职人员，为施工过程中各部分工作提供专业指导、安全管理、检查及验收工作。 此外，公司还建立

了完善的工程项目资料管理体系，对项目过程中一系列信息、档案、资料进行搜集归档管理，以保证项目顺利竣工移交。

Ⅱ电站开发运营转让业务

公司电站开发及运营流程主要包括前期开发策划、项目建设准备与设计、电站建设及后期运维等。

在前期开发策划阶段，业务开发团队会对潜在项目进行实地踏勘与初步评估。 经评审通过后，确定整体技术方案，并与客户签订相关

协议。 项目依托当地项目公司作为实施主体，联合业主方推进政府审批备案等流程。

在项目建设准备及设计阶段，根据项目周期、用电消纳能力、施工工序难易程度、人员调配、工序衔接、设备材料采购计划等因素，对施

工工作进行整体规划设计，并编制详细施工计划。

在电站建设阶段，依据设计方案，依次完成基础施工、设备采购与安装、系统调试，并组织竣工验收及并网验收。 随后向电力公司提交

反送电申请，与省级、地级电网调度控制中心签署并网调度协议，签订供用电合同、年度购售电合同，完成验收交接书签订、涉网试验及电

价批复文件获取等，确保电站顺利投入商业运行。

在电站运行期间，定期开展巡检与维护，结合电网需求及运行数据动态调整运营策略，实现电站精准高效运维，保障电站收益稳定。

c.采购模式

Ⅰ设备?材料采购

公司对工程项目设备、材料采购的质量实施全过程控制，确保采购过程有序、规范，采购的设备、材料质量符合法律法规及客户要求。

采购管理部门根据市场行情、供需关系、成本预测等情况明确年度采购策略，适时通过与供应商签署中长期采购协议或战略采购协议来保

证材料的供应，项目部根据客户的施工计划、订单交付要求以及库存情况制定设备、材料采购计划并提交采购部门实施。同时，公司对关键

材料策略性地保留一定合理库存，以此应对采购价格波动风险，控制采购成本。

Ⅱ施工分包

对于工程总承包项目，公司建立了较为完善的施工质量全过程控制与管理机制，通过分包方式将施工工作交给具备相应资质的专业

施工单位，保证工程建设过程符合法律法规及客户要求。

（3）报告期内经营概述

报告期内，面对复杂多变的外部环境，公司上下紧密围绕“稳住基本盘、培育新动能、激发新活力”的工作方针，通过实施“建筑设计+

建筑绿能” 双轮驱动战略，扎实推动业务全面绿色转型。

建筑设计板块方面，受行业需求萎缩及市场竞争加剧等因素影响，公司业务量减少，导致营业收入下滑。 面对复杂形势，公司迎难而

上，多措并举努力稳住业务基本盘：一是深挖存量客户潜力，在作品质量、响应速度等方面发力，通过提升服务质量来增强客户粘性；二是

加大优质客户拓展力度，充分发挥自身在酒店、学校、医院等领域多年来累积的品牌及口碑优势，发动全员营销，积极触达意向客户；三是

加快智能化、绿色化转型，积极推动人工智能在设计领域落地应用，全面提高绿色低碳建筑综合设计水平。

建筑绿能板块方面，公司积极推进分布式光伏、工商业储能项目开发建设，有序布局充电场站投资运营，着手打造分布式新能源聚合

平台，强化提供零碳工厂、零碳园区定制化解决方案能力。 随着新能源开发建设规模不断扩大，营业收入增长较快。

报告期内， 公司实现营业收入13,862.02万元， 较上年同期下降4.20%， 其中建筑绿能业务实现营业收入3,381.75万元， 同比增长

94.06%，归属于上市公司股东的净利润-11,319.78万元，亏损较上年同期增加7.97%。

3、主要会计数据和财务指标

（1） 近三年主要会计数据和财务指标

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据

□是 √否

元

2024年末 2023年末 本年末比上年末增减 2022年末

总资产 636,816,567.23 771,075,481.93 -17.41% 795,958,610.24

归属于上市公司股东的净资

产

431,332,101.96 526,635,306.05 -18.10% 631,479,873.73

2024年 2023年 本年比上年增减 2022年

营业收入 138,620,222.18 144,698,656.77 -4.20% 133,939,758.51

归属于上市公司股东的净利

润

-113,197,808.22 -104,844,567.68 -7.97% -177,999,573.85

归属于上市公司股东的扣除

非经常性损益的净利润

-112,382,109.41 -108,623,200.37 -3.46% -185,882,061.23

经营活动产生的现金流量净

额

-23,483,287.71 -61,012,584.31 61.51% -22,394,185.74

基本每股收益（元/股） -1.78 -1.65 -7.88% -2.80

稀释每股收益（元/股） -1.78 -1.65 -7.88% -2.80

加权平均净资产收益率 -24.08% -18.11% -5.97% -24.35%

（2） 分季度主要会计数据

单位：元

第一季度 第二季度 第三季度 第四季度

营业收入 26,014,280.52 22,937,220.60 30,278,041.10 59,390,679.96

归属于上市公司股东的净利

润

3,693,117.60 -22,797,896.16 -39,654,033.08 -54,438,996.58

归属于上市公司股东的扣除

非经常性损益的净利润

3,038,002.16 -23,617,951.39 -36,673,720.04 -55,128,440.14

经营活动产生的现金流量净

额

-17,140,479.47 -13,350,272.43 -12,825,995.63 19,833,459.82

上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异

□是 √否

4、股本及股东情况

（1） 普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前10名股东持股情况表

单位：股

报告期末普

通股股东总

数

5,742

年度报告披

露日前一个

月末普通股

股东总数

4,955

报告期末表

决权恢复的

优先股股东

总数

0

年度报告披露日前一个月

末表决权恢复的优先股股

东总数

0

持有特别表

决权股份的

股 东 总 数

（如有）

0

前10名股东持股情况（不含通过转融通出借股份）

股东名称 股东性质 持股比例 持股数量

持有有限售条件的股份数

量

质押、标记或冻结情况

股份状态 数量

上海霍普投

资控股有限

公司

境内非国有

法人

63.69% 40,500,000 40,500,000 不适用 0

龚俊 境内自然人 4.25% 2,700,000 2,700,000 不适用 0

上海霍璞企

业管理合伙

企业 （有限

合伙）

境内非国有

法人

2.57% 1,635,000 1,635,000 不适用 0

赵恺 境内自然人 2.12% 1,350,000 1,012,500 不适用 0

杨兴武 境内自然人 0.93% 593,200 0 不适用 0

吴昊 境内自然人 0.73% 463,800 0 不适用 0

深圳东科讯

精密科技有

限公司

境内非国有

法人

0.70% 444,100 0 不适用 0

成立 境内自然人 0.68% 430,000 0 不适用 0

黄景华 境内自然人 0.64% 406,300 0 不适用 0

李俊良 境内自然人 0.63% 398,300 0 不适用 0

上述股东关联关系或一致

行动的说明

1、龚俊、赵恺、成立作为霍普控股的股东，分别持有霍普控股55.67%、27.83%、9.28%的股权；

2、龚俊为霍普控股的控股股东，持有霍普控股55.67%的股权；

3、龚俊为上海霍璞的执行事务合伙人，并持有上海霍璞14.43%的合伙份额；

4、除上述情况外，公司未知以上其余股东是否存在关联关系或一致行动关系。

持股5%以上股东、前10名股东及前10名无限售流通股股东参与转融通业务出借股份情况

□适用 √不适用

前10名股东及前10名无限售流通股股东因转融通出借/归还原因导致较上期发生变化

□适用 √不适用

公司是否具有表决权差异安排

□适用 √不适用

（2） 公司优先股股东总数及前10名优先股股东持股情况表

公司报告期无优先股股东持股情况。

（3） 以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系

5、在年度报告批准报出日存续的债券情况

□适用 √不适用

三、重要事项

1、参与设立产业投资基金进展事项

公司于2021年12月10日召开了第二届董事会第二十次会议，审议通过《关于参与设立产业投资基金的议案》，同意公司出资5,000万

元与杭州简朴投资管理有限公司、 深圳前海勤智国际资本管理有限公司等共同设立产业投资基金一一丽水简朴勤智股权投资合伙企业

（有限合伙）（以下简称“产业基金”或“简朴勤智” ）。 2022年1月，基金完成工商注册和基金备案。按合伙协议约定，公司分别于2022年1

月4日、2022年6月20日各支付1,000万元出资。

根据《丽水简朴勤智股权投资合伙企业（有限合伙）之合伙协议》相关约定，简朴勤智于2024年4月16日召开合伙人会议，决定缩减

产业基金规模并进入退出期，简朴勤智认缴出资总额由人民币12,000万元减少至3,700万元，全体合伙人按实缴比例同比减少出资，其中

公司认缴出资额由人民币5,000万元调整为947.5034万元。 公司前期已对产业基金实缴出资人民币2,000万元，根据本次减资安排，产业

基金在扣除公司应承担的合伙企业费用、托管费用、基金管理费和印花税等相关费用及预留存续期各项费用后退还公司出资差额。 2024

年4月19日，公司收到退还减资款人民币9,735,368.31元。 2024年4月22日，简朴勤智完成工商变更登记手续并取得换发的《营业执照》。

2、募投项目“公建设计中心建设项目” 结项并使用节余募集资金永久补充流动资金事项

公司募投项目“公建设计中心建设项目”已达到预定可使用状态，公司对该募投项目进行结项并将节余募集资金1,171,886.66元用

于永久补充流动资金，同时注销该项目募集资金专项账户，公司与保荐机构、募集资金存放银行签订的《募集资金三（四）方监管协议》相

应终止。

3、募投项目“总部运营管理中心扩建项目” 终止并将剩余募集资金永久补充流动资金事项

公司募投项目“总部运营管理中心扩建项目”原计划使用募集资金购置办公楼作为公司日常办公及业务开展的场所，但综合考虑上

海办公楼的售价、租金等因素，为规避房地产市场波动带来的风险，并整合资源以更好地支持建筑绿能等新业务的发展，公司决定终止

“总部运营管理中心扩建项目” ， 并将剩余募集资金永久补充流动资金。 该事项已经公司第三届董事会第二十一次会议以及2025年第一

次临时股东大会审议通过。 截至本公告披露日，公司已将剩余募集资金13,168.48万元全部转出用于永久补充流动资金，并完成相关募集

资金专项账户的销户手续。 图片列表：
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上海霍普建筑设计事务所股份有限公司（以下简称“公司” ）于2025年4月28日召开第四届董事会第二次会议，审议通过《关于公司

〈2024年年度报告〉及其摘要的议案》。

为使投资者全面了解公司的经营成果和财务状况，公司《2024年年度报告》及《2024年年度报告摘要》于2025年4月29日刊登在中国

证监会指定的创业板信息披露网站巨潮资讯网（www.cninfo.com.cn），敬请投资者注意查阅。

特此公告。

上海霍普建筑设计事务所股份有限公司

董事会

二〇二五年四月二十九日

一、重要提示

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应当到证监会指定媒体仔细

阅读年度报告全文。

所有董事均已出席了审议本报告的董事会会议。

中喜会计师事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告的审计意见为：标准的无保留意见。

非标准审计意见提示

□适用 √不适用

公司上市时未盈利且目前未实现盈利

□适用 √不适用

董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案

√适用 □不适用

公司经本次董事会审议通过的利润分配预案为：以198696906为基数，向全体股东每10股派发现金红利0.1元（含税），送红股0股

（含税），以资本公积金向全体股东每10股转增0股。

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案

□适用 √不适用

二、公司基本情况

1、公司简介

股票简称 华中数控 股票代码 300161

股票上市交易所 深圳证券交易所

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表

姓名 陈程 王琼

办公地址 武汉市东湖开发区华工科技园 武汉市东湖开发区华工科技园

传真 027-87180605 027-87180605

电话 027-87180605 027-87180605

电子信箱 hcnc@hzncc.com hcnc@hzncc.com

2、报告期主要业务或产品简介

2024年10月，公司被美国财政部OFAC列入SDN清单，给公司带来了较大的压力和挑战。报告期公司实现营业收入178,243.53万元，

归属于上市公司股东的净利润为-5,536.62万元。 报告期内，公司智能产线业务的收缩是公司业绩下滑的主要原因，因公司被美国列入

SDN清单，公司部分海外项目交付周期较原计划延长，导致项目的验收及结算不及预期，影响本年度收入确认，进一步对公司净利润产生

不利影响。

报告期内，公司从事的主要业务、主要产品及用途、经营模式未发生重大变化。 公司坚持“一核三军”的发展战略，即以“数控系统技

术为核心，以机床数控系统、工业机器人及智能产线、新能源汽车配套为三大主要业务板块” 。 围绕这三大业务板块，公司各领域的主要

业务情况如下：

（一）各领域主要业务、产品及所处市场地位

1、数控系统配套

数控机床是高端装备制造业的工业母机，在整个机床系统产业链中，数控系统为先进制造领域关键核心技术，是数控机床的“大

脑” 。 公司作为国产中高档数控系统的创新型企业，拥有数控装置、伺服驱动、伺服电机成套装备研发生产能力，具备强大的技术优势，主

要为各类数控机床企业和汽车、3C、木工、磨床及高端重点领域等用户提供数控系统配套和服务，包括为量大面广的数控车床、车削中

心、数控铣床、立式加工中心、卧式加工中心、钻攻中心、各类专机、五轴机床等中、高档数控机床等机型提供华中8型、9型高档数控系统，

以及针对普及型数控车床和数控铣床等提供系列数控系统、系列伺服驱动、系列伺服电机等。

报告期内，公司荣获多项国家级和省市级荣誉。 武汉华中数控鄂州有限公司的智能高速五轴装配组荣获2024年“全国工人先锋号”

称号；公司参与的“高档数控机床精度及其稳定性提升关键技术与应用” 项目获得国家科学技术进步奖二等奖；在“杭氧杯” 第三届全国

机械工业产品质量创新大赛中，公司参赛项目“数控系统产品质量检测可靠性提升” 摘得金奖；公司产品华中数控系统入选首届“武汉

精品” ，华中9型智能数控系统成功入选武汉市《2024年度十大科技创新产品》；在2024年度湖北省科学技术奖励中，公司参与的科研项

目“高品质多谐波磁场调制电机关键技术及应用”获得湖北省科学技术进步奖一等奖，“国产高档数控机床多源误差协同控制关键技术

及应用”和“集成工艺与在线测量的五轴工具磨专用系统及产业应用”两项获湖北省科学技术进步奖三等奖。

截至报告期末，集团旗下有14家企业获评专精特新“小巨人”（因合并范围变动较上期减少1家），公司不断在高端制造领域展现硬

核科技实力，通过自主创新实现进口替代，为我国智能智造高质量发展提供了强有力的技术支撑。

2、工业机器人及智能产线业务

华数机器人始终坚持“PCLC”的发展战略，即以通用多关节工业机器人产品（P）为主攻方向，以国产机器人核心基础部件（C）研发

和产业化为突破口，以细分领域的工业机器人自动化线（L）应用为目标，以智能云平台（C）为机器人和产线网络化智能化的手段。 工业

机器人及自动化具体业务为各类制造企业提供多关节工业机器人整机、机器人核心零部件控制器等产品，以及智能产线、智能工厂整体

解决方案等业务。

在工业机器人业务领域，华数机器人是国内少数在机器人关键部件（控制系统、伺服驱动、电机、机械本体和工艺软件等）具有完全

自主创新能力和自主知识产权的企业，是国产机器人的中坚力量。 产品设计先进，具备速度快、占地小、惯量轻的特点；自主可控，能够实

现无力矩传感器感知应用；精确同步，适合对精度、速度以及空间要求比较高的行业；控制柜可实现控驱共芯一体化；伺服电机可实现高

功率密度。公司自主研发机器人核心关键零部件，拥有BR双旋、垂直多关节、水平多关节、SCARA、Delta、特殊系列等六大系列50多种机

器人整机产品，产品负载覆盖1kg-500kg、臂展500mm-3100mm，整机性能、精度、可靠性方面均达到国内先进技术水平。 基于大数据

和云平台打造的工业信息化解决方案，搭载数字孪生系统配合运行，相辅相成，提供柔性产线、数字车间、智能工厂等全方位解决方案，助

力智能化、数字化工厂建设。 2025年公司持续进行市场开拓和产品应用场景拓充，布局具身智能工业机器人领域，包括双臂协作智能工

业机器人和复合工业机器人，用人工智能最新技术赋能工业机器人的产品及其应用。

2024年，佛山华数机器人、重庆华数机器人入选工信部工业机器人行业规范条件企业名单，佛山华数机器人荣获高工机器人2024年

度「金球奖」十年行业贡献企业奖项，并顺利通过第23批省级企业技术中心的认定，获评“广东省省级企业技术中心” ；荣获广东省科技

进步二等奖、市科技进步奖、多项成果取得中国产学研合作创新二等奖、恰佩克年度技术创新产品奖、高价值专利大赛铜奖等多项政府、

行业权威机构荣誉；泉州华数“机器人柔性制鞋解决方案”入选2024年中国轻工业数字化转型“领跑者”及急需解决技术“揭榜挂帅”方

案名单。

3、教育教学方案服务

教育教学方案服务业务主要为各类院校数控技术、机器人、智能制造等相关专业提供专业升级方案、师资培训、实训基地建设方案、

开展校企合作项目等，其中设备部分包括各类数控机床、工业机器人实训工作站、智能制造教学单元、智能工厂实训基地等。

在工程教育领域，公司利用在先进制造领域的产学研优势，专注于数控、机器人和智能制造应用技术的高技能人才培养。 报告期内，

公司与高校联合申报的数控多轴加工就业实习基地建设与创新供需对接就业育人项目全部获批； 董事长陈吉红在第十五届中国产学研

合作创新大会中荣获“中国产学研合作突出贡献奖” ；公司承办的各类数控系统、工业机器人技能大赛成功举办并取得良好的社会效应。

公司下设华数学院，采用“线上+线下”模式服务人才培养，并获得了职业教育培训评价组织资质。 在本科教育领域，公司也积累了丰富

经验，通过校企合作、参与研讨会、共建实训中心等方式，推动智能智造与工程创新人才培养，树立了在本科教育领域的品牌优势。

4、新能源汽车配套

公司新能源汽车配套业务主要是围绕汽车电动化、轻量化、智能化开展技术研究和应用推广，具体包括新能源汽车伺服电机、伺服驱

动器、控制器、轻量化车身及新能源汽车智能化产品等。

公司在新能源汽车配套方面积极开拓，凭借公司出色的智能运动控制技术，并延展其在新能源场地车领域的相关应用。 在轻量化方

面，采用自主产权的“椎卯-腔梁” 结构技术体系，可实现从车身到底盘的全轻量化，整车减重明显，达国内领先水平，已在南宁建设有整

车及核心零部件生产基地。 在电控系统方面，进一步优化了一体化设计，算法先进，控制精度更高，在效率、智能化上为国内先进水平，目

前已完成应用验证，具备产业化能力。在电驱系统方面，采用永磁同步电机，多合一驱动，具有体积小、重量轻、功率密度大等优点。目前已

在华数新能源汽车上实现应用验证，具备规模生产能力。

子公司南宁设计院全面掌握轻量化电动汽车（场地车）的设计开发技术，是国内最早从事汽车轻量化研究的团队之一。 南宁华数南

机具备产业化资质与生产能力。经过多年发展，公司全面掌握8座/11座/14座/23座系列观光车等多款应用车型整车开发技术及核心生产

工艺。公司与南宁产投联合共建场地车生产基地，新能源汽车板块实现形成“设计一生产一销售”一套完整的业务链，核心业务环节自主

可控。

5、特种装备

公司特种装备业务主要包括人体测温、工业安防监控等领域广泛应用的红外产品，以及特种装备配套产品，如控制系统用于特种装

备部件或单元总成配套、特种机器人及智能系统在装备领域的应用等。 在红外装备方面，我国已完全具备“全国产化”产业链生产能力，

公司处于产业链中下游的重要位置，主要从事红外成像组件和红外整机的研制和生产，相应产品已在安防监控和卫生检疫等领域广泛应

用。 在行业技术不断进步的趋势下，公司推出红外融合多光谱的图像解决方案，以适应多场景目标识别，预计将在工业监测、医疗检疫等

领域进一步拓展应用，应用规模有望进一步扩大。

（二）主要经营模式

1、采购模式

公司采购部门依照生产情况编制采购计划，遵循比质比价的原则，针对主要原材料施行招标采购制度，并且构建了涵盖价格、质量、

数量以及资金等方面的监督程序，对采购全程予以监督。 公司和供应商保持着长期稳定的合作关系。 数控系统和机床业务的采购由总部

负责，而工业机器人的零部件采购大多由公司下属的重庆华数、佛山华数等子公司自行负责。

2、生产模式

公司构建了一套指挥高效、流程科学、响应敏捷的生产管理体系。 生产部依据公司年度经营目标，深入剖析客户需求，并综合市场预

测以及过往销量数据，对部分主流产品秉持审慎态度预先备货。在备货基础上，依据既定交货时间规划生产计划，随后依照计划组织生产

活动。 产品完工后，经严格质量检验，合格产品入库成为产成品，确保产品能够快速、准时交付，全方位满足客户需求。

3、销售模式

（1）数控系统及机床业务

数控系统及配件业务的主要客户为机床制造商，以直销为主。 定价方面，数控系统产品一般由一台数控装置、若干台伺服装置、电机

及其他散件构成。在销售环节，公司为客户提供基本模块清单和价目表，客户根据机床功能、实际应用的要求进行个性化、差异化组合。公

司数控系统以数控装置型号命名，同一名称的数控系统的具体构成因其配置（伺服装置的型号、数量）、电缆的长度和防护等级、选件功

能（网络、多轴联动）标准的不同而具有较大差异，故销售合同的总价也各不相同。

此外，公司为培养用户使用习惯，与国内多所工科院校建立深度合作，采用高端数控机床，整合教材、辅件等，销售给下游高校客户用

于教学使用。

（2）工业机器人及智能产线业务

公司工业机器人主要合作对象以系统集成商、代理商、设备商以及大型终端客户为主，目前主要应用消费电子、家电、新能源汽车、光

伏等相关行业，同时有部分销售给院校类客户用于科研和教学培训。 公司智能产线产品是由硬件集成向软硬一体化集成转变，面向行业

应用，推出智慧工厂的系统解决方案，主要直销给终端用户，目前主要应用在新能源汽车、锂电、家电、厨具、制鞋等行业。

公司结合市场需求和市场竞争的具体情况，针对自身产品的特点和客户定制化的需求来制定产品价格。

4、研发模式

公司持续推行IPD的开发模式，以公司战略规划及市场需求为导向来进行产品开发和技术预研规划。标准的产品开发流程分为概念、

计划、开发、验证、发布、生命周期六个阶段，对一个产品包从概念到生命周期管理阶段结束所需所有流程的主要活动进行管理，将所有管

理产品包所需的全部主要活动整合起来，保证计划、交付和生命周期结束工作的成功，实现研发目标。其中在开发过程中融合敏捷开发的

思想和方法，进行敏捷实践，以较短的反馈实现价值，快速、持续不断创造客户满意的价值。 技术预研及平台开发流程分为立项、开发、验

证、发布及成果化四个阶段。 通过技术预研，进行前瞻性研究，补齐关键技术短板，提高产品的核心竞争力；通过平台开发，搭建高性能、高

可靠性的标准化平台，提高产品的功能、性能及可靠性。

3、主要会计数据和财务指标

（1） 近三年主要会计数据和财务指标

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据

□是 √否

元

2024年末 2023年末 本年末比上年末增减 2022年末

总资产 4,722,047,058.27 4,420,661,321.58 6.82% 3,749,333,469.19

归属于上市公司股东的净资

产

1,598,422,707.30 1,660,679,900.93 -3.75% 1,647,521,535.35

2024年 2023年 本年比上年增减 2022年

营业收入 1,782,435,344.98 2,114,672,572.98 -15.71% 1,663,398,662.75

归属于上市公司股东的净利

润

-55,366,181.85 27,090,694.23 -304.37% 18,593,657.60

归属于上市公司股东的扣除

非经常性损益的净利润

-177,027,151.50 -79,016,034.48 -124.04% -88,923,764.53

经营活动产生的现金流量净

额

364,961,534.71 211,526,468.68 72.54% -31,548,296.16

基本每股收益（元/股） -0.2786 0.1363 -304.40% 0.0936

稀释每股收益（元/股） -0.2786 0.1363 -304.40% 0.0936

加权平均净资产收益率 -3.40% 1.64% -5.04% 1.13%

（2） 分季度主要会计数据

单位：元

第一季度 第二季度 第三季度 第四季度

营业收入 243,269,192.82 385,676,276.72 478,433,565.57 675,056,309.87

归属于上市公司股东的净利

润

-68,702,122.44 -37,828,186.56 39,472,401.27 11,691,725.88

归属于上市公司股东的扣除

非经常性损益的净利润

-80,971,119.33 -54,871,746.96 18,096,894.60 -59,281,179.81

经营活动产生的现金流量净

额

-83,506,106.31 1,813,739.99 -102,528,606.27 549,182,507.30

上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异

□是 √否

4、股本及股东情况

（1） 普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前10名股东持股情况表

单位：股

报告期末普

通股股东总

数

27,531

年度报告披

露日前一个

月末普通股

股东总数

28,894

报告期末表

决权恢复的

优先股股东

总数

0

年度报告披露日前一个月

末表决权恢复的优先股股

东总数

0

持有特别表

决权股份的

股 东 总 数

（如有）

0

前10名股东持股情况（不含通过转融通出借股份）

股东名称 股东性质 持股比例 持股数量

持有有限售条件的股份数

量

质押、标记或冻结情况

股份状态 数量

卓尔智造集

团有限公司

境内非国有

法人

27.83% 55,301,447.00 0.00 质押 21,950,092.00

阎志 境内自然人 4.35% 8,638,258.00 0.00 质押 4,200,000.00

武汉华中科

大资产管理

有限公司

国有法人 4.09% 8,121,358.00 0.00 不适用 0.00

上海浦东发

展银行股份

有限公司－

景顺长城新

能源产业股

票型证券投

资基金

其他 2.03% 4,041,525.00 946,800.00 不适用 0.00

陈吉红 境内自然人 1.56% 3,100,500.00 0.00 不适用 0.00

中国工商银

行股份有限

公司－华商

新趋势优选

灵活配置混

合型证券投

资基金

其他 0.70% 1,388,200.00 -109,900.00 不适用 0.00

中国建设银

行股份有限

公司－华商

优势行业灵

活配置混合

型证券投资

基金

其他 0.63% 1,255,381.00 0.00 不适用 0.00

朱志红 境内自然人 0.61% 1,205,795.00 0.00 不适用 0.00

潘志刚 境内自然人 0.52% 1,030,000.00 -30,000.00 不适用 0.00

兴业银行股

份 有 限 公

司－华夏中

证机器人交

易型开放式

指数证券投

资基金

其他 0.52% 1,025,400.00 846,700.00 不适用 0.00

上述股东关联关系或一致

行动的说明

（1）股东阎志先生与卓尔智造集团有限公司为一致行动人。

（2）未知上述其他股东之间是否存在关联关系或者《上市公司收购管理办法》规定的一致行动人。

持股5%以上股东、前10名股东及前10名无限售流通股股东参与转融通业务出借股份情况

□适用 √不适用

前10名股东及前10名无限售流通股股东因转融通出借/归还原因导致较上期发生变化

□适用 √不适用

公司是否具有表决权差异安排

□适用 √不适用

（2） 公司优先股股东总数及前10名优先股股东持股情况表

公司报告期无优先股股东持股情况。

（3） 以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系

5、在年度报告批准报出日存续的债券情况

□适用 √不适用

三、重要事项

1、利润分配

公司于2024年4月15日召开2023年年度股东大会，审议通过了《2023年度利润分配预案》，公司以总股本198,696,906股为基数，向

全体股东以每10股派人民币现金0.2元（含税），合计分配现金3,973,938.12�元（含税）。 公司已于2024年6月7日完成上述分派事宜。 上

述事项具体详见中国证监会信息披露网站巨潮资讯网的相关公告（公告编号：2024-044）。

2、控股股东及实际控制人股份质押及解押

公司控股股东卓尔智造集团有限公司及实际控制人阎志于2024年1月10日至2024年11月22日分别将部分股份办理质押或解押。 截

至报告期末累计质押股份数量为2,615.01万股，占公司总股本的比例为13.16%。上述事项具体详见中国证监会信息披露网站巨潮资讯网

的相关公告（公告编号：2024-005、2024-054、2024-062、2024-063、2024-083）。

3、购买资产事宜

公司于 2023年2月8日披露了《关于子公司拟购买资产暨关联交易的公告》(公告编号:2023-008)，公司购买卓尔航空城所持有的部

分不动产权、建筑物及配套设施。 经双方协商确定，以评估价值为依据，本次交易不含税价格为人民币 32,100�万元，交易所产生的增值

税人民币 1,604.08万元按照合同约定由公司承担。 截至报告期末，该资产交易已完成过户手续并支付相关价款。

4、出售控股子公司股权

公司于2024年12月11日披露了《关于出售控股子公司股权的公告》（公告编号：2024-089），对外转让常州华数锦明43%的股权，截

至报告期末已完成工商变更登记手续。

武汉华中数控股份有限公司董事会

2025年4月29日

一、重要提示

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应当到证监会指定媒体仔细

阅读年度报告全文。

所有董事均已出席了审议本报告的董事会会议。

天职国际会计师事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告的审计意见为：标准的无保留意见。

非标准审计意见提示

□适用 √不适用

公司上市时未盈利且目前未实现盈利

□适用 √不适用

董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案

□适用 √不适用

公司计划不派发现金红利，不送红股，不以公积金转增股本。

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案

□适用 √不适用

二、公司基本情况

1、公司简介

股票简称 水羊股份 股票代码 300740

股票上市交易所 深圳证券交易所

变更前的股票简称（如有） 御家汇

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表

姓名 吴小瑾 欧丹青

办公地址 长沙市岳麓区谷苑路390号1栋综合楼101-1 长沙市岳麓区谷苑路390号1栋综合楼101-1

传真 0731-82285158 0731-82285158

电话 0731-85238868 0731-85238868

电子信箱 ir@syounggroup.com ir@syounggroup.com

2、报告期主要业务或产品简介

1、经营情况描述

报告期内， 公司实现营业收入423,722.89万元， 同比下降5.69%； 实现归属于上市公司股东的净利润10,995.45万元， 同比下降

62.63%；实现归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润11,794.09万元，同比下降56.74%。 其中，自有品牌实现营业收入165,

082万元，占整体营业收入比重保持稳定，自有品牌毛利率为74.27%，品牌结构的进一步改善，带动公司整体毛利率显著提升。 本期业绩

变动的主要原因是：（1）公司初步构建“全球新晋高奢美妆集团”标签，业务结构和销售结构进一步调整，加大了高端品牌的品牌与市场

费用投入；（2）同时，受到国内美妆行业竞争加剧等因素的影响，下半年公司对部分品牌的投入未取得预期的转化效果，导致销售费用率

增加；（3）并且，本报告期公司计入非经常性损益的政府补助及投资收益金额有所减少。

公司的主营业务、技术优势及核心竞争力等不存在重大不利变化，公司持续经营能力不存在重大风险。 公司所处行业不存在产能过

剩、持续衰退或技术替代等情形，公司具备持续经营能力。

公司将持续依托双业务战略，不断沉淀全球化、高端化发展的能力；密切关注市场变化趋势，不断提高公司运营决策效率，同时，聚焦

高端高奢品牌打造，加强精细化管理，坚持全渠道运营，积极拓展海外市场，推进业务全球化发展，提升盈利能力。

2、报告期具体业务回顾和战略执行情况

报告期内，公司持续实施“研发赋能品牌，数字赋能组织” 的双科技赋能；坚持“自有品牌与CP（中国合作伙伴，China� Partner）品

牌双业务驱动”的发展战略；有序推动“内部平台生态化，外部生态平台化”的双平台生态建设；以长期的确定性战略应对短期的不确定

性。

（1）研发与数字双科技赋能战略

1）研发赋能品牌

公司持续践行“研发赋能品牌”的战略，制定并执行了“三体两翼一平台”大研发创新体系，深度围绕肌肤机理探索、原料开发及产

品应用研发，结合外部大学科研院所、上下游供应链合作伙伴共建两翼，打造集成化与开放式高效协同的一体化研发平台，并建立了一

揽子研发创新激励制度，保障大研发体系的有效落地执行。建立并运行了多部门共创的CCRB产品开发机制，有效保证产品开发质量。报

告期内，公司持续加码研发投入，整体研发费用稳步增长，其中研发费用的投入占自有品牌营业收入的比重为4.98%。

肌肤机理研究方面，建立了全球首个“2+3东方肌肤方程式”研究院，深入研究东方肌肤基因差异和机理特点，开发适合东方肌肤的

东方珍稀原料；针对熬夜肌，搭建熬夜肌研究模型，从生物节律的角度为熬夜人群带来新解决方案；完成细胞层面及分子层面的抗氧化

机理研究，现有多项抗氧化细胞测试模型已投入实际功效开发与验证，助力PQQ（“吡咯并喹啉醌二钠盐” ）等多款原料抗氧化功效的

验证与研究。 发布了研究报告《东方肌肤研究白皮书》与《年轻肌精简护理白皮书》，帮助消费者更好地了解自身肌肤特点和需求。

新原料开发方面，在植物提取、生物合成、绿色化学3大核心原料研究平台上，重点开展了油茶神经酰胺、茶提取物、灵芝发酵液、矿物

质粉等多个原料研究项目。 报告期内完成了“无柄灵芝菌丝体发酵产物滤液” 化妆品新原料备案，完善了灵芝新原料多维度功效数据验

证，完成了灵芝双向发酵及灵芝菌丝体二次发酵等多项原料技术储备，并完成了相关原料的工艺放大及功效验证工作。 同时，在多个新

原料方向上完成开发布局，其中，发酵牡丹籽油采用“两段双相”发酵技术，显著提升了牡丹籽油的抗氧化性能。

产品应用研发方面，专注配方体系研究、肤感及功效评价体系建立。 行业内首创温和清洁机理模型，开展表面活性剂皮肤渗透、皮肤

油脂氧化等新方向研究；展开舒缓、抗皱、抑菌、祛痘等多个功效物组合复配研究；对6大类原料进行肤感维度分析，形成了肤感地图数据

库；进行乳化剂、表面活性剂等辅料的性能研究，在纳米乳等不同料体的工艺制备领域进行持续的突破和创新。 产品获得了ICIC� 2024�

AWARDS、荣格技术创新奖、春雷社-了不起的中国原料等多项业内大奖。

报告期内，公司共申请专利28项，授权专利42项，其中授权发明专利27项；发表论文15篇；入选亚洲皮肤科学术年会的学术成果讨论

专场及IFSCC国际会议期刊，亮相第十三届亚洲皮肤病学大会（ADC）；承担1项湖南省自然科学基金项目《油茶神经酰胺原料的生物发

酵工艺开发》；完成“无柄灵芝菌丝体发酵产物滤液”新原料备案；新发布团体标准1项。

2）数字赋能组织

公司数字化系统全面覆盖了消费者调研、市场分析、品牌定位、产品开发、生产制造、市场营销、达人管理、渠道管理、经销商管理、订

单履约、仓储物流、售后服务、组织支持核心环节。 报告期内，公司数字化团队聚焦市场、渠道等，重点为多品牌多渠道业务场景下的协作

效率提升提供支持。

在市场板块，围绕品牌、市场、产品、渠道、运营等模块，打造品牌一站式工作台，自研品牌热度归因功能，一张图快速了解品牌热点和

市场动作趋势，及时识别爆点，快速复制放大，让品牌更全面直观地洞察市场动作与市场反馈的底层逻辑。

在渠道板块，搭建一体化分销商权益中心，为每一位分销商提供全方位的支持与保障。 实现对分销商更便捷、高效的服务，从而提高

客户的满意度和忠诚度，也为平台的可持续发展奠定坚实的基础。 微信小店与小程序打通品牌会员权益，提升品牌客户权益感。

在生产及供应链板块，采集销售预测、工厂产能、产品库存及平台效期等多维度数据，通过MPS运算生成生产计划，下达到工厂指导

排产，提升生产的稳定性和有效性；全面启动智能制造数字化升级，对生产过程进行精细化管理，从而提高生产效率、降低生产成本；实时

掌握上游供应商与下游仓储物流的周转情况，打通整个供应链，拥有出色的订单实时处理能力。

此外，公司积极拥抱AI的发展趋势，报告期内重点在用户评价分析、品牌服务等场景做AI化重构，取得有效进展。 于HERMES系统

开发“用户之声” 模块，利用GPT和DeepSeek等大模型技术监控品牌舆情，自动对消费者评价分类打标，品牌经理可以一站式了解全网

用户真实现场正负面反馈，了解消费者真实的声音。

（2）自有品牌和CP品牌双业务驱动战略

公司秉承“让人类享受肌肤之美的企业使命” ，推动“自有品牌与CP品牌双业务驱动”的发展战略。 随着自有品牌与CP品牌两大业

务体系并行发展，公司管理全球化、高端高奢品牌的能力持续得到验证。

1）自有品牌体系

依托双业务战略，公司自有品牌体系初步完成了高端化、全球化的转型升级。

法国高奢护肤品牌EDB，专为敏感肌抗衰老研发，报告期内持续加强品牌体系化建设。 品牌建设维度，报告期内品牌高奢形象进一

步强化，品牌势能持续提升，通过与刘嘉玲、梁朝伟夫妇合作强化品牌“以爱为本”心智，推动品牌在高端人群的进一步渗透及品牌认知

进一步深化，品牌热度不断提升。 产品梯队建设维度，大单品超级CP组合（超级面膜与胶原精粹水的组合）市场认知进一步强化的同时，

精华防晒、rich面霜等储备单品也实现了高速增长；此外，品牌持续孵化臻金系列、亮泽系列等产品线，进一步完善产品矩阵。 渠道体系建

设维度，EDB继续深耕线上线下多渠道布局，报告期内加快线下渠道布局，进一步开拓高奢百货、高奢酒店、SPA等渠道，品牌亚洲区首家

城堡店在上海张园开业，给每位用户带来视、触、嗅、听全方位的极致体验，线下渠道实现超100%的增速。 市场维度，EDB持续拓展全球

市场，报告期内，品牌在英国哈罗德百货业绩持续上升，法国巴黎老佛爷的两个专柜正式亮相，加拿大蒙特利尔品牌首店正式开设，重要

旅游城市曼谷已有多家销售门店，同时，品牌持续与全球多家超五星酒店如瑰丽、瑞吉、华尔道夫等合作SPA，网点遍布法国、德国、英国、

墨西哥、意大利、中国香港等国家和地区。 运营维度，品牌持续深耕运营细节、提高运营效率，加强与消费者沟通，高奢人群持续渗透，核

心单品超级面膜、精华防晒等在各自品类中占据领先地位，不断夯实和强化全球新晋高奢美妆品牌的定位。

法国轻奢院线修护品牌PA，报告期内公司取得了法国PA的完整所有权，依托公司积累的高端品牌管理能力，带动中国区销售快速

增长。 品牌资产建设方面，通过致敬院线经典法式沙龙、与融雪面膜推荐官马君妍合作以及瑞士细胞科技溯源等活动传播了品牌心智，

赋能渠道销售；产品端，大单品融雪面膜持续渗透目标人群的同时，HP-DNA三重面霜、HP-DNA爽肤水、多效卸妆油三款新品上架销

售，进一步丰富产品矩阵；渠道层面，品牌自播与达播齐头并进，为品牌健康发展奠定良好基础。

美国奢华科学功效护肤品牌RV，被誉为“梳妆台上的诺贝尔奖” ，其成功加入丰富完善了公司高端品牌序列与全球布局。 品牌现有

产品系列覆盖不同年龄、不同功效的需求，旗下产品均历经严苛测试与验证，致力以科学之力与卓越品质，为肌肤缔造焕然一新的年轻

鲜活光彩。 品牌凭借高效焕肤效果，在消费者中口口相传，更是欧美政界名流们的私藏爱物，创立之初，就受邀入驻全球仅有纽约一家的

顶奢百货波道夫·古德曼，现已遍布全球奢侈品百货尼曼、哈罗德等，并频繁登顶于各类权威媒体的推荐榜单，是风尚与科技护肤的双重

标杆。2024年12月RV在中国举办首款产品上市30周年暨全面进入中国盛典活动，为中国消费者带来更高品质、高科技、高效果的护肤体

验。

专研东方肌肤的民族护肤品牌御泥坊，回归消费者，坚定打造一个东方标签鲜明的极致质价比国民美妆品牌。 报告期内，品牌形象

全线焕新，主推“东方黑参系列” ，荣获2025年“设计界的奥斯卡”美国MUSE缪斯设计奖。 品牌基于东方肌肤的独特机理，深入研究东

方珍稀原料，通过“八大创新技术”支撑其全新升级的产品体系，品牌重磅单品“黑参胶原瓶” 荣获ICIC科技创新抗衰产品奖、黑参胶原

面膜贴均荣获了产品力颜究院颁发的“2024年度美妆品牌产品力领航者-创新品” ，品牌经典单品泥膜荣获“ICIC科技创新清洁产品

奖” 。 同时，品牌匹配不同渠道完成产品结构优化调整，主推品光感小灯泡护肤套组单日销售破百万，入选国货功效护肤年度金榜。

大水滴品牌始终坚守熬夜肌领域， 在全球首家熬夜肌实验室带领下， 持续进行熬夜肌护理科研探索与沉淀， 熬夜修护专利成果

Clock-F（生物节律因子）正式被亚洲皮肤科学术年会录用；在产品上，针对熬夜突发爆痘的3点祛痘精华连续热销，且产品也凭借技术

突破，先后荣获荣格技术创新奖、美耀年度配方奖、ICIC（国际化妆品创新大会）科技创新祛痘产品奖等行业认可；同时，品牌突破性实

现了抗氧化成分PQQ的护肤品国内首次备案及应用，该研究成果也在荷兰获第33届欧洲皮肤病与性病学会(EADV)壁报收录，首次应用

到了大水滴×熬夜肌实验室重磅新品熬夜PQQ面膜，通过成分及配方的创新，持续被更多熬夜用户喜爱和回购。

小迷糊品牌持续聚焦“精简护理”心智，报告期内联合江南大学化妆品研发中心王靖教授权威发布《精简护肤研究报告-清洁篇》，

向消费者传达“精简清洁”理念。 洁颜蜜单品凭借其产品力持续被用户喜爱，累计销量500万+瓶。

VAA品牌秉承着为东方女性量身定制自然骨相妆初心， 在细分品类打造细分领域领导性单品， 大单品 “红山茶卸妆膏” 全网超

200+明星达人推荐，千万用户认可并自发传播，全年持续种草，多次斩获抖音保湿卸妆膏榜单TOP1、抖音爆款卸妆膏榜单TOP1，全渠道

GMV稳步增长。

2）CP�品牌体系

公司持续发挥水羊国际平台作用及团队品牌服务和管理能力，以独创的“全球美妆最佳CP” 模式与全球美妆发达地区的特色企业

建立了深度合作，布局大美妆品类下的细分品类。 目前CP品牌板块主要由5大品类构成，分别为护肤、彩妆、个护、香水、健康食品品类，公

司持续完善各细分品类品牌矩阵布局，聚焦资源、聚焦质量，通过品牌分层分阶管理，提升经营管理质量。

护肤品类，芬兰代表性天然护肤品牌LUMENE围绕“极地天然”为核心关键词，依托北欧冰雪自然基因，通过沉浸式冰雪场景营销，

实现超2000万的溯源专场落地；与B站共创“溯源北欧·成分探秘” 系列内容，打造多场百万级爆款专场，助力曝光超1000万，实现品牌

声量与用户黏性的多维突破，持续领跑北欧纯净美妆赛道。欧洲高端品牌伊诗贝格EISENBERG，39年专注线条美学，报告期内品牌销量

持续增长，第四季度实现小红书液态精华TOP3，抖音V脸精华销售TOP3。国民经典护肤品牌大宝，SOD蜜稳居淘系乳液面霜TOP1，新品

A醇上市半年，斩获淘系A醇TOP2，品牌12月上线小红书品牌当红日IP活动，GMV环比实现高速增长。

彩妆品类，意大利销量第一的时尚彩妆品牌KIKO，报告期内通过赞助米兰时装周、联合VOGUE时尚举办全球晚宴、明星营销破圈

层等多种品牌活动赋能渠道销售，拉升品牌声量；抖音渠道自播、达播以及明星空降组合形式实现GMV突破。 米兰专业秀场彩妆品牌

LORD＆BERRY，报告期内品牌曝光及品牌热度显著提升，中国市场规模实现大幅增长，4月核心单品超模粉底液跻身抖音全球购彩妆

TOP2。

个护品类，百年专业漱口水品牌李施德林，连续10年稳居漱口水类目TOP1；全球第一母婴品牌强生婴儿，打造全龄覆盖多品类爆款

梯队，宝宝润肤油双十一大促期间天猫和京东平台热卖榜TOP1；美国专业生发品牌培健，报告期内蝉联天猫国际和京东医药跨境生发

TOP1。

香水品类，阿曼王室国礼香水品牌AMOUAGE，报告期内中国区业务实现高速增长，在高端香水行业中崭露头角。 其中爆品迷藏神

谕淡香水和迷藏神谕46浓香精，在香圈和奢圈备受关注。 品牌加速线下高奢商场拓展，分别在上海张园、无锡恒隆商场、广州天环商场开

设线下精品店、专卖店和快闪店，其中，上海张园为亚太区首家旗舰店，公开亮相后市场反响热烈。

健康食品品类，西班牙专业医美院线品牌美斯蒂克（mesoestetic），由胡安·卡洛斯医生于1985年正式创立，为全球109个国家及地

区的高端美容机构、皮肤科医生提供院线级产品。 报告期内通过亮白饮产品升级、明星代言、多重渠道建设等策略，实现品牌GMV同比

增长50%以上，明星产品亮白饮稳居抖音口服美白赛道TOP1。 意大利国民保健品牌ESI，报告期内专注体重管理阻断产品卡路里拜拜片

打造，品牌GMV同比实现翻倍增长，大单品卡路里拜拜片在抖音、小红书、天猫阻断类功效产品名列TOP榜。

（3）内部平台生态化，外部生态平台化的双平台生态战略

公司致力于美妆行业的共同发展，从内到外打造美妆产业健康发展的生态平台。“水羊生态联盟”秉承着为美而生、共通互赢、共创

生态的理念，致力于打造一个跨区域、跨领域、跨平台的美妆生态联盟，共同推动行业发展，并为联盟成员提供一个信息共享、联合创新、

资源协同、投资赋能的平台。 公司大力支持优秀品牌的发展，开放自有平台提供资本、研发等资源扶持。 报告期内，“水羊联盟”成员联合

进行技术创新应用，共享供应链平台，开放研发实验室及产品共创，共享检测平台等，并协同公司新媒体运营，IT数字化系统、人力资源配

置等资源，为成员全方面提供产业赋能支持。 同时，围绕公司内外部企业为核心，致力于结合优质供应商、品牌合作方、投资企业、品牌服

务商、研发机构为重要助力，推动行业及优秀企业的共同发展，合作共赢。

3、主要会计数据和财务指标

（1） 近三年主要会计数据和财务指标

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据

□是 √否

元

2024年末 2023年末 本年末比上年末增减 2022年末

总资产 4,251,106,914.16 4,114,979,918.91 3.31% 3,655,570,276.58

归属于上市公司股东的净资

产

2,096,565,253.21 2,075,806,726.67 1.00% 1,744,652,265.74

2024年 2023年 本年比上年增减 2022年

营业收入 4,237,228,933.30 4,493,106,430.40 -5.69% 4,722,386,308.54

归属于上市公司股东的净利

润

109,954,512.78 294,195,412.39 -62.63% 124,965,893.57

归属于上市公司股东的扣除

非经常性损益的净利润

117,940,901.30 272,612,850.28 -56.74% 97,083,224.35

经营活动产生的现金流量净

额

265,655,682.59 261,903,105.27 1.43% 17,700,252.28

基本每股收益（元/股） 0.28 0.76 -63.16% 0.32

稀释每股收益（元/股） 0.29 0.73 -60.27% 0.31

加权平均净资产收益率 5.64% 14.19% -8.55% 7.49%

（2） 分季度主要会计数据

单位：元

第一季度 第二季度 第三季度 第四季度

营业收入 1,031,873,547.91 1,260,971,978.16 752,001,981.44 1,192,381,425.79

归属于上市公司股东的净利

润

40,014,816.82 65,781,235.17 -11,439,778.31 15,598,239.10

归属于上市公司股东的扣除

非经常性损益的净利润

53,328,289.66 66,026,637.17 -11,640,126.64 10,226,101.11

经营活动产生的现金流量净

额

-14,880,775.28 -46,970,046.78 -22,241,300.02 349,747,804.67

上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异

□是 √否

4、股本及股东情况

（1） 普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前10名股东持股情况表

单位：股

报告期末普

通股股东总

数

22,425

年度报告披

露日前一个

月末普通股

股东总数

20,339

报告期末表

决权恢复的

优先股股东

总数

0

年度报告披露日前一个月

末表决权恢复的优先股股

东总数

0

持有特别表

决权股份的

股 东 总 数

（如有）

0

前10名股东持股情况（不含通过转融通出借股份）

股东名称 股东性质 持股比例 持股数量

持有有限售条件的股份数

量

质押、标记或冻结情况

股份状态 数量

湖南御家投

资管理有限

公司

境内非国有

法人

24.70% 95,904,214.00 0.00 质押 40,960,000.00

长沙汀汀企

业管理咨询

合 伙 企 业

（ 有 限 合

伙）

境内非国有

法人

11.46% 44,523,000.00 0.00 质押 21,500,000.00

戴跃锋 境内自然人 10.07% 39,086,611.00 29,314,958.00 质押 20,250,000.00

兴业银行股

份 有 限 公

司－博时汇

兴回报一年

持有期灵活

配置混合型

证券投资基

金

其他 4.66% 18,109,247.00 0.00 不适用 0.00

长沙御投投

资管理合伙

企业 （有限

合伙）

境内非国有

法人

3.69% 14,341,115.00 0.00 不适用 0.00

杜景玉 境内自然人 1.77% 6,880,000.00 0.00 不适用 0.00

刘海浪 境内自然人 0.91% 3,537,454.00 0.00 不适用 0.00

长沙御投叁

号企业管理

咨询合伙企

业 （有限合

伙）

境内非国有

法人

0.87% 3,387,715.00 0.00 不适用 0.00

侯素梅 境内自然人 0.85% 3,290,000.00 0.00 不适用 0.00

香港中央结

算有限公司

境外法人 0.49% 1,893,539.00 0.00 不适用 0.00

上述股东关联关系或一致

行动的说明

公司实际控制人、董事长、总经理戴跃锋先生与湖南御家投资管理有限公司、长沙汀汀企业管理咨询合伙企业（有限合伙）为一致

行动关系。 详情请参见2024年年度报告 “第七节三、 股东和实际控制人情况之公司与实际控制人之间的产权及控制关系的方框

图” 。

持股5%以上股东、前10名股东及前10名无限售流通股股东参与转融通业务出借股份情况

□适用 √不适用

前10名股东及前10名无限售流通股股东因转融通出借/归还原因导致较上期发生变化

□适用 √不适用

公司是否具有表决权差异安排

□适用 √不适用

（2） 公司优先股股东总数及前10名优先股股东持股情况表

公司报告期无优先股股东持股情况。

（3） 以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系

5、在年度报告批准报出日存续的债券情况

√适用 □不适用

（1） 债券基本信息

债券名称 债券简称 债券代码 发行日 到期日 债券余额（万元） 利率

水羊集团股份有限

公司向不特定对象

发行可转换公司债

券

水羊转债 123188 2023年04月04日 2029年04月03日 69,489

第一年为0.4%、第二

年为 0.6%、第三年为

1.2% 、 第 四 年 为

1.8% 、 第 五 年 为

2.5%、第六年为 3.0%

报告期内公司债券的付息兑付情况

2024年4月8日，公司支付完成“水羊转债”第一年利息，本次计息期间为2023年4月4日至2024年4月3日。票面利率

为0.4%，每10张“水羊转债”（面值1,000.00元）利息为4.00元（含税）。本次付息的债权登记日为2024年4月3日，截

至2024年4月3日下午深圳证券交易所收市后在中国证券登记结算有限公司深圳分公司登记在册的 “水羊转债”

全体持有人享有本次派发的利息。

（2） 公司债券最新跟踪评级及评级变化情况

2024年6月22日，公司于巨潮资讯网披露了《水羊集团股份有限公司2024年度跟踪评级报告》，中诚信国际维持公司主体信用等级

为A+，评级展望为稳定，维持“水羊转债”的债项信用等级为A+。 本次跟踪评级结果较前次无变化。

（3） 截至报告期末公司近2年的主要会计数据和财务指标

单位：万元

项目 2024年 2023年 本年比上年增减

资产负债率 50.73% 49.58% 1.15%

扣除非经常性损益后净利润 11,794.09 27,261.29 -56.74%

EBITDA全部债务比 7.23% 4.11% 3.12%

利息保障倍数 3.20 5.99 -46.58%

三、重要事项

具体可参见公司在巨潮资讯网（http://www.cninfo.com.cn）披露的《水羊集团股份有限公司2024年年度报告》。


