
一、重要提示

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应当到证监会指定媒体仔细阅读年度报告全文。

所有董事均已出席了审议本报告的董事会会议。

信永中和会计师事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告的审计意见为：标准的无保留意见。

本报告期会计师事务所变更情况：公司本年度会计师事务所无变更，为信永中和会计师事务所（特殊普通合伙）。

非标准审计意见提示

□适用 √不适用

公司上市时未盈利且目前未实现盈利

□适用 √不适用

董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案

√适用 □不适用

经公司第六届董事会第八次会议审议通过的利润分配预案为： 以董事会审议利润分配预案当日的公司总股本2,695,267,300股扣除公司回购专用证券账户上的股份1,644,142

股后的股本2,693,623,158股为基数，每10股派发现金股利4.1元（含税），共派发现金股利1,104,385,494.78元（含税），剩余未分配利润结转以后年度。 2024年度公司不实施以资本

公积金转增股本，不送红股。

在分配预案披露至实施期间，公司股本总额若因新增股份上市、股权激励授予行权、可转债转股、股份回购等事项发生变化，公司将按照每股分配比例不变的原则，相应调整分配

总额。

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案

□适用 √不适用

二、公司基本情况

（一）公司简介

股票简称 汇川技术 股票代码 300124

股票上市交易所 深圳证券交易所

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表

姓名 宋君恩 陈晨

办公地址 深圳市龙华区观湖街道鹭湖社区澜清二路6号汇川技术总部大厦1单元101

传真 0755-83185659

电话 0755-83185787

电子信箱 songjunen@inovance.com chenchend@inovance.com

（二）报告期主要业务或产品简介

深圳市汇川技术股份有限公司2024年年度报告摘要

公司聚焦工业领域的自动化、数字化、智能化，专注“信息层、控制层、驱动层、执行层、传感层”核心技术。经过20多年的发展，公司形成四大业务：通用自动化、新能源汽车、智慧电

梯、轨道交通。

1.通用自动化

产品包括：变频器、伺服系统、控制系统（PLC/CNC）、工业机器人、高性能电机、精密机械、气动元件、传感器、工业视觉等工业自动化核心产品及解决方案。 变频器是通过改变交

流电机的工作电压和频率来控制电机转速及转矩，以满足设备节能、工艺调速等需要。 伺服系统是自动化运动控制环节的核心部件，可实现对速度、转矩与位置进行精确、快速、稳定

的控制。PLC（Programmable� Logic� Controller，可编程控制器）是设备自动化/产线自动化及流程工业的“大脑” ，可通过数字或模拟输入/输出，控制各类的机械或生产过程。工业机

器人是广泛用于工业领域的多关节机械手或多自由度的机器装置。

公司在工业自动化领域的竞争对手主要是外资品牌公司，包括西门子、ABB、安川、三菱、松下、施耐德、发那科等。 公司作为本土企业，与行业部分外资品牌相比，拥有行业定制化

解决方案、性价比高、客户需求响应及时等优势。 公司在与外资品牌的竞争过程中，主要采用技术营销和行业营销策略，为行业客户提供“工控+工艺”的一体化解决方案，逐步提高市

场占有率。

根据睿工业2024年统计数据，公司通用伺服系统在中国市场的份额约28.3%，位居第一名（排名第二、三、四位的厂商及市占率分别：西门子，9.7%；松下，7.1%；安川，7.0%）；低压变

频器产品（含电梯专用变频器）在中国市场的份额约18.6%，位居第一名（排名第二、三位的厂商及市占率分别是：ABB，18.1%；西门子，15.1%）；中高压变频器产品在中国市场的份额

约18.6%，位居第一名（排名第二、三、四位的厂商及市占率分别：施耐德，13.6%；ABB，10.2%）；小型PLC产品在中国市场的份额约14.3%，位居第二名（排名第一、三位的厂商及市占率

分别是：西门子，36.5%；无锡信捷，9.5%），位列内资品牌第一名；工业机器人产品销量在中国市场的份额约8.8%，位居第三名（排名第一、二位的厂商及市占率分别是：发那科，10.9%；

埃斯顿，9.6%），其中SCARA机器人产品销量在中国市场的份额约27.3%，位居第一名。

在机器换人和工厂自动化/智能化的大背景下，公司变频器、伺服系统、PLC等产品仍有较大成长空间。 公司基于多产品平台以及行业定制化解决方案的优势，市场份额有望继续

提升。

2.新能源汽车

产品包括：电驱系统（电机、电机控制器、电驱总成）和电源系统（DC/DC、OBC、电源总成），主要为新能源乘用车、新能源商用车（包括新能源客车与新能源物流车）提供低成本、

高品质的综合产品解决方案与服务。电驱系统是新能源汽车行驶中的主要执行结构，其驱动特性决定了汽车行驶的主要性能指标，是新能源汽车的核心部件。DC/DC变换器是将动力

电池输出的高压直流电转化为12V、24V、48V等低压直流电，为车灯、空调、音响等车载低压用电设备和各类控制器提供电能；OBC车载充电机是安装在新能源汽车上的充电机，将交

流电转化为动力电池可以使用的直流电压，对新能源汽车的动力电池进行充电。

在新能源乘用车领域，公司的主要竞争对手是国际Tier� 1及国内电驱系统&电源系统供应商。 经过多年的战略投入，公司在新能源汽车领域已经搭建起完善的技术平台和产品平

台，在汽车体系认证方面已经获得国内和国外一流整车厂的认可。 公司作为本土企业，与外资品牌相比，具有快速响应客户定制化需求、良好的交付能力等优势。 与国内供应商相比，

公司具有品牌、技术与解决方案、规模、精益经营等优势。 得益于战略客户的定点和SOP放量，公司电机控制器、电驱总成、电机以及电源系统等产品已经形成大批量应用，具备较强的

品牌影响力。

据NE时代统计，2024年，公司新能源乘用车电机控制器产品在中国市场的份额约为10.7%，排名第二（排名第一名为比亚迪），第三方供应商中排名第一。 公司新能源乘用车电驱

总成在中国市场的份额为6.3%，排名第四。 公司新能源乘用车定子装机量在中国市场的份额为10.5%，排名第二。 公司新能源乘用车OBC产品在中国市场的份额为4.5%，排名第八。 公

司新能源乘用车核心产品的市场份额均进一步提升。

伴随着全球新能源汽车渗透率的进一步提升，公司新能源汽车业务有望保持快速发展。 新能源汽车业务已经成为公司业务增长的重要支撑。

3.智慧电梯

产品包括：电梯控制系统（一体化控制器/变频器）、人机界面、门系统、控制柜、线缆线束、井道电气、电梯物联网等产品及电气大配套解决方案。 电梯控制系统是指对电梯轿厢的

运行、楼层指示、层站召唤、轿内指令、安全保护等进行管理和实施逻辑、速度控制的装置。人机界面是呼叫电梯和观察电梯状态的装置，包括电梯的外呼面板、轿内操纵箱和显示器等。

公司在电梯零部件领域的竞争对手主要是内资品牌供应商。 公司作为电梯部件供应商，通过持续的研发创新和市场拓展，在技术、品牌、规模、大配套解决方案等方面都具有明显

优势。 出于成本控制、质量管控等原因，电梯厂商将越来越趋向于采取大配套采购模式。 这一采购模式的变化，将有利于进一步提升公司的市场占有率。 公司的电梯一体化控制器/变

频器产品、人机界面产品的市场占有率均处于行业领先地位，公司已经成为行业领先的电梯电气大配套解决方案供应商。

由于电梯行业发展受房地产市场影响较大，电梯行业快速发展已经成为历史。 公司智慧电梯业务未来追求稳健增长，并持续为公司创造良好的现金流。

4.轨道交通

轨道交通行业涵盖规划设计、核心零部件、车辆制造、运营维保等。 核心零部件主要包括车身系统、电气系统、转向系统、牵引系统和控制系统。

公司在轨道交通领域的主要竞争对手为株洲中车时代电气股份有限公司和部分外资品牌。 公司凭借对电机驱动与控制技术的深刻理解，已完全自主掌握牵引与控制系统的核心

技术，对提高国产化程度、推动行业健康快速发展起到了重要作用。 另外，公司作为本土企业，与外资品牌相比，拥有国产化政策支持、性价比高、客户需求响应及时等优势。

轨道交通的业务模式，与其他业务的模式不同，属于项目型的工程交付业务。

各大业务产品与下游行业如下图表所示：

业务板块 产品类别 主营产品系列 下游行业

通用自动化

控制层 PLC、HMI、CNC、运动控制卡

3C制造、纺织、注塑机、锂电、硅晶、机床、印刷包装、空压机、空调与

制冷、工程机械、金属制品、电线电缆、橡塑、风电、食品饮料、起重、

冶金、煤矿、石油、化工、建材、电力

驱动层

低压变频器、 中高压变频器、通

用伺服系统、专用伺服系统

执行层

工业机器人、电机、丝杠、直线导

轨、气动产品

传感层 传感器、工业视觉 电梯、机床、纺织、电子设备等

智慧电梯 电梯电气系统

电梯一体化/变频器、人机界面、

门系统、线束线缆、井道电气等

电梯

新能源汽车 电驱&电源系统

电机控制器、高性能电机、电驱

总成、DC/DC、OBC、电源总成等

新能源汽车

轨道交通 牵引系统

牵引变流器、辅助变流器、高压

箱、牵引电机

轨道交通

其他 其他 数字化平台、工业互联网、储能 -

（三）主要会计数据和财务指标

1.�近三年主要会计数据和财务指标

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据

□是 √否

元

2024年末 2023年末 本年末比上年末增减 2022年末

总资产 57,178,824,244.41 48,957,564,055.31 16.79% 39,211,610,316.73

归属于上市公司股东的净资产 27,994,377,858.21 24,481,893,916.24 14.35% 19,815,886,930.86

2024年 2023年 本年比上年增减 2022年

营业收入 37,040,952,138.72 30,419,925,397.64 21.77% 23,008,312,443.12

归属于上市公司股东的净利润 4,285,493,340.70 4,741,863,347.20 -9.62% 4,319,762,362.29

归属于上市公司股东的扣除非经

常性损益的净利润

4,035,832,165.85 4,071,177,195.45 -0.87% 3,389,133,196.35

经营活动产生的现金流量净额 7,200,440,164.32 3,369,915,897.12 113.67% 3,200,830,470.94

基本每股收益（元/股） 1.60 1.78 -10.11% 1.64

稀释每股收益（元/股） 1.60 1.78 -10.11% 1.63

加权平均净资产收益率 16.52% 21.66% 减少5.14个百分点 24.31%

2.�分季度主要会计数据

单位：元

第一季度 第二季度 第三季度 第四季度

营业收入 6,492,396,169.32 9,690,938,307.98 9,214,087,311.97 11,643,530,349.45

归属于上市公司股东的净利润 811,139,196.61 1,306,921,541.85 1,235,766,790.60 931,665,811.64

归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的

净利润

791,559,022.67 1,276,929,332.45 1,066,249,799.63 901,094,011.10

经营活动产生的现金流量净额 27,198,894.02 1,800,541,341.13 2,028,975,126.51 3,343,724,802.66

上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异

□是 √否

（四）股本及股东情况

1.普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前10名股东持股情况表

单位：股

报告期末普

通股股东总

数

111,109户

年度报告披露日前

一个月末普通股股

东总数

111,310户

报告期末表决权恢复的优先股股

东总数

0

年度报告披露日

前一个月末表决

权恢复的优先股

股东总数

0

持有特别表

决权股份的

股东总数

0

前10名股东持股情况（不含通过转融通出借股份）

股东名称 股东性质 持股比例 持股数量

持有有限售条件的股份

数量

质押、标记或冻结情况

股份状态 数量

香港中央结算有限公司 境外法人 18.47% 497,156,388 - - -

深圳市汇川投资有限公司 境内非国有法人 17.31% 466,043,804 - 质押 9,700,000

刘国伟 境内自然人 2.93% 78,803,441 - - -

李俊田 境内自然人 2.81% 75,779,995 56,834,996 - -

唐柱学 境内自然人 2.32% 62,457,890 46,843,418 - -

赵锦荣 境内自然人 2.18% 58,792,528 - - -

刘迎新 境内自然人 2.06% 55,550,936 41,695,702 质押 10,946,600

中国工商银行股份有限公司－

易方达创业板交易型开放式指

数证券投资基金

其他 1.91% 51,507,655 - - -

朱兴明 境内自然人 1.66% 44,592,388 41,694,291 质押 17,260,000

钟进 境内自然人 1.65% 44,352,357 - - -

上述股东关联关系或一致行动

的说明

(朱兴明为深圳市汇川投资有限公司的执行董事，朱兴明与深圳市汇川投资有限公司为一致行动人；(上述其他自然人股东之间

不存在关联关系，不属于一致行动人。

持股5%以上股东、前10名股东及前10名无限售流通股股东参与转融通业务出借股份情况

√适用 □不适用

单位：股

持股5%以上股东、前10名股东及前10名无限售流通股股东参与转融通业务出借股份情况

股东名称（全称）

期初普通账户、信用账户持股

期初转融通出借股份且尚未

归还

期末普通账户、信用账户持股

期末转融通出借股份且尚

未归还

数量合计

占总股本的比

例

数量合计

占总股本的比

例

数量合计

占总股本的比

例

数量合计

占总股本的比

例

中国工商银行股份有限公

司－易方达创业板交易型开

放式指数证券投资基金

28,494,656 1.06% 66,200 0.0025% 51,507,655 1.91% 0 0%

中国工商银行股份有限公

司－华泰柏瑞沪深300交易

型开放式指数证券投资基金

15,960,304 0.60% 8,800 0.0003% 36,964,996 1.37% 0 0%

前10名股东及前10名无限售流通股股东因转融通出借/归还原因导致较上期发生变化

□适用 √不适用

公司是否具有表决权差异安排

□适用 √不适用

2.公司优先股股东总数及前10名优先股股东持股情况表

公司报告期无优先股股东持股情况。

3.以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系

股权关系图控制权关系图

控制权说明

根据公司于2021年9月23日披露的《关于实际控制人权益变动的提示性公告》，朱兴明先生将其直接与间接持有的部分股权赠与其女儿朱瀚玥女士，该变动不影响朱兴明先生对

公 司 的 控 制 权 地 位 。 具 体 内 容 请 通 过 该 链 接 进 行 查 阅 ：http://www.cninfo.com.cn/new/disclosure/detail?

stockCode=300124&announcementId=1211137685&orgId=9900012527&announcementTime=2021-09-23

截至报告期末，朱兴明先生通过直接与间接持有公司股票，以及通过赠与股票及赠与股权的表决权委托，实际控制公司19.38%股份对应的表决权，仍为公司单一表决权比例最大

的股东，仍为公司的实际控制人。

（五）在年度报告批准报出日存续的债券情况

□适用 √不适用

三、重要事项

（一）经营情况概述

报告期内，公司实现营业总收入370.41亿元，较上年同期增长21.77%；实现营业利润46.26亿元，较上年同期下降7.49%；实现归属于上市公司股东的净利润42.85亿元，较上年同期

下降9.62%；实现归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润40.36亿元，较上年同期下降0.87%；公司基本每股收益为1.60元，较上年同期下降10.11%。

（二）影响业绩因素

2024年，制造业需求整体承压，工业自动化行业需求减少，市场规模已连续下滑两年；电梯行业受房地产市场低迷影响，需求持续走弱；新能源汽车行业渗透率持续提升，需求快

速增长。

收入增长原因：①新能源汽车业务收入同比实现快速增长；②通用自动化业务，除光伏、锂电以外的行业整体订单实现了约20%增长。

净利润下降原因：①受产品收入结构变化及市场竞争加剧影响，公司产品综合毛利率同比有所下降；②受股权类投资项目的公允价值变动收益同比下降影响，公司公允价值变动

收益及投资收益同比下降。

公司应对举措：面对行业需求整体走弱、市场竞争不断加剧的外部形势，公司在报告期内积极应对下游行业需求变化，灵活调整经营策略：①公司始终保持战略定力，持续推进国

际化、数字化&工业软件、能源管理等战略业务落地；②不断挖掘下游行业结构性机会，包括核心装备国产化、新质生产力提升与设备更新、中企出海等政策及需求变化带来的机会；③

继续推进数字化变革，严格管控成本与费用，取得一定成果；④持续加大人形机器人、AI智能等未来潜力业务的投入，不断推进新业务/技术在工业场景的落地，为公司可持续、高质量

发展奠定基础。

（三）主要经营工作总结

（1）主要业务经营情况

1）通用自动化：产品涵盖通用变频器、通用伺服系统、电液伺服系统、PLC&HMI、工业机器人、CNC（机床控制系统）、高性能电机、精密机械（丝杠、直线导轨）、气动等产品及解

决方案。

2024年，通用自动化事业部以做强自动化、夯实数字化、探索智能化为主航道，围绕“赋能工业全价值链的自动化、数字化、智能化的解决方案供应商”的定位，为设备自动化/产线

自动化/车间自动化提供创新、差异化的产品与解决方案，在报告期内凭借国产龙头品牌及多产品综合解决方案优势，深挖下游行业结构性增长机会，保证业务平稳运行。

在市场拓展方面：①工业自动化行业所覆盖的产品复杂多样，为扩大在工业自动化领域的成长空间，公司积极布局工业机器人、丝杠导轨、气动元件等新产品。报告期内，公司通过

多产品组合销售策略，加大新产品的布局和协同，伺服系统、低压变频器等产品份额稳步提升，工业机器人、高效电机、气动元件等产品的订单实现较快增长。 ②为把握中国制造业出

海和EPC出海机会，公司持续推动“借船出海”等策略落地，报告期内梳理了超200家客户的海外项目机会，“借船出海”订单同比实现快速增长。③工业自动化所涉及的下游行业与设

备众多，不仅在很多行业存在结构性机遇，而且在部分行业也存在较大的国产化率提升空间。 报告期内，公司挖掘流程工业、国央企国产化替代机会，取得了相关行业的较好增长，同

时，凭借突出的解决方案优势，抓住纺织、注塑机、机床、工程机械等结构性增长机会，实现相关行业收入较快增长。 ④进一步推进TOP客户战略的落地，报告期内，公司与食品饮料、玻

璃、印刷包装等多个行业的TOP客户达成战略合作。⑤在坚持“行业线”策略的基础上，以“行业+战区”协同作战的方式，进一步发挥公司销售平台优势，下沉区域市场细分产业集群，

拓展散单客户，通用自动化事业部综合SBU订单实现超40%增长。⑥加强渠道体系和生态的建设工作，凭借国产龙头品牌的实力，在带动合作伙伴共赢发展的同时，不断吸纳新的优质

代理商，使得公司渠道能力进一步提升。

在产品与技术方面：①持续完善产品布局，报告期内推出MD600低压紧凑型变频器、新型智能与精密伺服、无框类工业电机、分布式IO系统、IR-R300/245/35六关节机器人、智能

化总线阀岛、新型环形力及激光测距传感器、睛麟视觉检测平台等新产品。通过快速的产品迭代和新产品布局，有效提升了公司多产品解决方案的竞争力。例如：MD600采用手机级核

心散热技术，提高散热效率，整机体积缩小约58%，节省电柜空间，降低综合成本；All-liqcool奥力库全液冷智慧储能终端采用PCS+电池全液冷一体化设计，实现从IGBT到电芯的双

循环制冷，系统循环寿命提升20%，提高系统经济性和安全性；睛麟视觉检测平台结合人工智能算法，实现快速识别和分析产品缺陷，提高检测效率和准确率，广泛应用于电子、汽车等

行业的质量控制。②推出自主研发的工业自动化全集成iFA软件平台，整合设计仿真、编程、调试等功能，支持通过AI大模型优化生产流程，核心技术100%自主可控，打破国际垄断。③

继续落地“做强解决方案”的策略，以工艺架构和产品架构为基础，积累了一批基于典型工艺和应用场景的成熟解决方案，形成了印包类设备、搬运类设备、成型类设备、工具类设备和

系统工程等行业/设备解决方案，并通过技术培训和服务支持，支撑客户自主进行设备的二次开发，助力客户提质、降本、增效。 ④不断突破技术和解决方案的瓶颈，推出InoMine、集装

箱堆场自动化等解决方案及AM系列矿用PLC等产品，助力钢铁、有色、港口、石油钻井、船舶等高端重型装备产业的国产化。

在内部运营方面：①基于市场策略对组织进行调整，对原有行业线运作模式进行优化，并强化战区作战模式，以“行业+战区”协同作战方式，进一步发挥公司销售平台优势。 ②推

动“狼狈计划”落地，将解决方案中心与战区深度融合，形成“行业线+”协同模式。③开创“五大路标”的管理模式，对客户的产品路标、技术路标、解决方案路标、合作关系路标和份额

路标进行全面对齐。

报告期内，通用自动化业务实现销售收入约152亿元，同比增长约1%，其中，通用变频器实现销售收入约52亿元，通用伺服系统实现销售收入约56亿元，PLC&HMI实现销售收入

约13亿元，工业机器人（含精密机械）实现销售收入约11亿元。

2）新能源汽车：包括电驱系统（电控、电机、电驱总成）、电源系统（DC/DC、OBC、电源总成）。

2024年，中国新能源汽车行业保持强劲增长，行业渗透率持续提升。 公司新能源乘用车业务，得益于客户定点车型SOP放量及公司优秀的交付保障，收入取得快速增长；新能源商

用车业务，凭借新平台的批量销售，收入取得较快增长。

新能源乘用车领域：

在市场拓展方面：针对汽车行业的激烈竞争，公司通过技术持续迭代创新，提供高集成度、高模块化的产品与解决方案，巩固与车企客户的长期战略合作。报告期内，①销售产品呈

现多样化，所有产品均实现规模化交付：电控、电机和总成产品继续保持快速增长，电源产品和车载空调控制器加速放量。 ②客户结构进一步优化：新势力车企客户、国内传统车企客

户、海外车企客户订单均增长迅速。 ③达成年度定点OI目标，乘用车新增46个项目定点，覆盖国内外客户主流平台；多合一总成、增程二合一、高速电机、混动专用双电机控制器、电源

等产品也均实现多个项目定点。 ④定点车型呈现多样化：核心产品在BEV、REEV、PHEV等车型均实现了定点及批量销售；⑤针对客户自研自制需求，提供定制化系统解决方案：不断

与客户沟通双赢合作边界，为客户产品竞争力最大化提供涵盖电控逆变模块、功率模块、电机定转子在内的部件方案，协助客户系统集成和产业化验证。

在产品与技术方面：针对行业趋势与客户需求，推出了多款新产品及解决方案。总成、电机、电控与电源等产品均完成了第五代新平台的预研工作，全部进入开发阶段。最新迭代的

第五代产品主要包括：①第五代动力总成多合一产品：采用了高压部件全集成化的设计方案，基础版本实现电控、电机、OBC、DC/DC、PDU及减速器六合一集成，扩展版本可进一步集

成空调控制器、PTC控制器实现八合一集成，并搭载了最高转速超30,000rpm的第五代超高速电机和第二代高压800V� SiC功率模块。 ②第五代单电机控制器：采用第二代高压800V�

SiC功率模块，延续第四代的模块化设计理念，同时继续提高器件集成度，功率密度相比第四代提升67%，并同步开发了低成本高效率的混合SiC功率模块解决方案，适用于紧凑型、中

大型纯电动以及增程式乘用车等多种不同的应用车型的需求。 ③第五代混动专用双电机控制器：在第四代的基础上进一步提高集成度，功率密度相比第四代有较大提升，集成两个电

机控制器、DC/DC、OBC以及PDU，并可扩展集成升压Boost模块，同时也兼容400/800V电压系统以及Si/SiC，适用于紧凑型、中大型混合动力(PHEV&HEV)以及增程式乘用车。④第五

代电源产品：延续DC/DC与OBC解耦的设计理念，同时为满足越来越多的多合一集成需求，在第四代小型化和轻量化的基础上，采用了电源砖的设计理念，使6.6kw与11kw� OBC电源

砖同尺寸同接口完全兼容，满足国内和出口市场的差异化需求，同时全面升级为GaN功率半导体。⑤第五代电机产品：采用定子槽内直冷和转子磁钢直冷等新一代的散热方式，使电机

的功率密度提升了67%，重量降低了30%（相同功率和扭矩条件下），电机转速进一步提升，最高转速超30,000rpm。

新能源商用车领域：

公司新能源商用车业务继续深耕轻卡、微面、重卡等市场，坚定执行TOP客户合作战略，销售收入取得较快增长。①在国内物流车方面：公司持续保持市场份额领先，增速高于行业

水平。根据《电车资源》数据显示，2024年，公司的新能源物流车电机装机量高达142,697辆，占比31.23%，位居榜首。②在国内新能源重卡领域，电机控制器份额持续领先，针对重卡行

业新布局的桥驱电机产品，在行业TOP客户完成定点和装车验证，商用车产品布局更加完善。 ③在海外市场拓展方面，伴随海外商用车电动化提速，公司积极布局海外商用车客户，收

获了海外商用车项目定点。 ④在新能源客车方面，SiC七合一控制器实现稳定交付。 ⑤在技术平台方面，通过与客户联合开发，完成域控制器落地，在系统解决方案能力建设上迈进一

大步；此外，在产品竞争力方面，重点提升高可靠性、高效率、长寿命设计和智能化，在整车全场景运行无忧的前提下，助力运营成本持续优化。

在内部运营方面：①持续推进精益管理与高效运营，通过落地严控成本、降低制费、提升人效及管理优化等策略，新能源汽车业务的盈利水平得到进一步提升，实现了利润快速增

长。 ②提升市场需求和计划匹配度的准确性，做好核心器件的战略储备以及国产化替代，端到端打通以客户为中心的产品生产与交付，确保了客户“零停线” 。 ③常州工厂完成全部投

产，产能快速爬坡，电机、电控产品均实现了年度百万套下线。 ④分拆上市：公司积极推动联合动力的境内上市进程。 2024年12月31日，联合动力的上市申请已获深交所正式受理。

报告期内，公司新能源汽车业务实现销售收入约160亿元，同比增长约70%。

3）智慧电梯：产品涵盖电梯控制系统（一体化控制器/变频器）、人机界面、门系统、控制柜、线缆等产品及解决方案。

2024年，受到房地产市场持续走弱影响，电梯行业市场需求仍显低迷。 面对不利的外部环境，公司电梯事业部承压前行，采取积极的拓展策略应对不利的市场环境。

在市场拓展方面：强化技术营销能力，持续提升客户满意度。 ①公司通过大配套业务深挖客户价值，实现稳健增长；把握控制系统主流产品由一体机向控制柜转型的趋势，实现国内市

场大客户（含跨国客户）销售规模上升。②国内电梯存量规模已超1,000万台，公司持续探索电梯存量市场的机会点及商业模式，提升配件业务产值、开拓跨国MOD（Modernization）

业务、打造电梯智能化技术平台、建设数字化样板点，实现后服务市场收入快速增长。 ③海外市场替代机会巨大，公司持续开拓海外业务，实现新兴市场收入较好增长。

在产品与技术方面：持续探索电梯未来技术发展趋势，引领电梯设备技术升级。 ①凭借公司在功能安全、PESSRAL、主动安全方面的技术储备，通过对全球各地法规、标准的专业

解读，以技术实力保障客户、用户的双重安全。 ②通过节能算法、三电平、宽禁带器件、模块封装、高效电机等领先技术应用，推动行业可持续发展。 ③持续推进产品及解决方案升级迭

代，推出“极光”家用梯创新解决方案，推动家用电梯向更加智能、安全、舒适、节能方向发展；推出消防员电梯解决方案，满足特殊应用场景对安全、可靠性的要求。

在内部运营方面：①优化BST服务平台，加强海外服务平台建设，打造全球一体化服务竞争力。 ②在海外（欧洲、印度、北美）建设工厂及仓储中心，满足海外电梯客户快速交付的

需求，持续支撑公司海外战略的推进。

报告期内，智慧电梯业务实现销售收入49亿元，同比下降约7%。

4）轨道交通：包括牵引变流器、辅助变流器、高压箱、牵引电机、TCMS等牵引系统以及列车空调控制器等产品。

2024年，国内轨道交通项目有所减少，市场竞争日趋激烈。 子公司经纬轨道对外紧抓“根据地”城市经营，对内聚焦降本提效、高效运营，维持了平稳的经营状况。

在市场拓展方面：持续在重庆、东莞、苏州等地获得订单，并实现1个空白城市的突破。 ①重点新项目：首次突破杭州市场并斩获牵引系统订单。 ②新业务拓展：永磁牵引系统产品

在多个城市得到全面推广，空调控制器产品已获批量订单，智能环控产品在深圳试点中，双向变流产品已在苏州签订试点协议。 此外，首次参加柏林轨道交通展，初获海外意向订单约

2000万元。

在产品与技术方面：①完成永磁牵引系统迭代，在轻量化、小型化、低成本方面大幅提升竞争力；②完成市域集成式牵引变流器、中低运量空铁牵引系统、牵引健康管理系统等新产

品开发，其中牵引健康管理系统在国内率先应用了“AI轴承故障检测”功能，进一步提升主航道产品竞争力。

在内部运营方面：①成立成本委员会，打造从标前引导、合同谈判到项目交付的端到端成本管理体系。 ②成立降本控费看护组，超额完成年度期间费用节约目标。 ③成立高效运营

项目组，有效提升公司运营效率，在组织绩效、重点工作管理等方面提效显著。

报告期内，轨道交通业务实现营业收入约5.6亿元，同比增长约2%。

5）未来重点布局的业务和领域

面对全球产业自动化、数字化、智能化深度融合的浪潮，公司在夯实通用自动化、新能源汽车、智慧电梯等核心业务的基础上，通过前瞻性战略布局推动业务边界延伸。公司围绕国

际化、数字化、能源管理、AI、人形机器人等战略业务，构建公司未来增长曲线。

(国际化（拓展海外市场）

2024年，公司继续坚定推进国际化业务，以支撑中长期战略落地。 公司优化了海外销售组织，根据海外不同区域市场的特征，将海外市场划分为发达市场和新兴市场，采取差异化

的市场策略，推进各细分市场的业务落地。

在全球化布局方面：公司秉持“Globalocal”（全球本土化）理念，从销售、服务、研发到供应链，全面推进国际化进程。 截至2024年底：①公司已在全球设立18家子公司及办事处，

海外团队规模超过600人。 ②公司已发展超130家海外分销商，分布于东南亚、东亚、欧洲、印度、中东北非、美洲等地区。 ③公司在海外布局了42家联保中心、10家备件中心和10家维修

中心服务平台，可覆盖全球28个国家和地区的本地化服务需求，同时可满足全球24小时内线上服务响应。 ④公司加强了欧洲研发中心及海外SDT团队建设，为欧洲客户的需求洞察与

开发提供有力支撑。 ⑤公司位于匈牙利（电梯）工厂和泰国工厂（新能源汽车）投入运营，有效助力海外业务拓展；匈牙利（新能源汽车）工厂完成了厂房改造和设备导入工作；韩国

SBC工厂依托公司供应链平台管理能力，显著提升其精益运营能力。

在市场拓展方面：公司聚焦发达市场（包括欧洲、美国等市场）以及新兴市场（包括韩国、越南、印度、马来西亚、中东、土耳其等市场），坚持区域行业化运作策略，聚焦重点区域市

场和全球TOP客户价值需求，促进海外高质量业务落地。 同时，伴随中国企业客户出海大潮，积极落地“借船出海” 策略。 从2024年的落地成果来看：①新兴市场：公司通过成熟的“行

业线+区域线”运作模式，实现快速落单，韩国、中东、越南、土耳其等市场的订单实现快速增长；从行业线出海角度看，锂电、手机等行业在韩国实现头部客户突破；从产品销售看，工业

机器人和大传动类产品实现海外大项目的落地和批量销售。 ②发达市场：聚焦头部跨国企业，以定制化解决方案为切入点，与测试台、纺织、空调与制冷、注塑机等行业TOP客户建立

了良好的合作关系，部分项目已获得批量订单。

2024年，公司海外业务总收入约20亿元，同比增长17%，占公司总营业收入约6%。

(数字化（深耕数字化解决方案）

2024年，公司数字化事业部持续深耕数字装备、数字能源与数字工厂三大核心赛道。 依托InoCube数字化平台的技术底座和工业自动化领域的优势积累，为工业用户提供“用的

起、用得好，易部署、易升级”的数自融合的综合解决方案，助力客户实现智能化升级。

在市场拓展方面：①数字装备领域：得益于产品迭代和场景化的行业解决方案，公司在空压机、新农业、印刷包装、食品饮料等多个行业的数字化解决方案实现了订单的大幅增长；

电梯数字化调检和电梯能源解决方案在行业TOP客户中建立了样板点。 ②数字能源领域：InoCube-FEMS数字能源管理系统在汽车、锂电、钢铁等行业成功落地多个项目；空调联控

节能和离心机联控节能解决方案在多个行业实现了批量复制。③数字工厂领域：数字纺织/岸电/港口解决方案、数字化水处理、蒸汽定型节能、染机集控等数自融合产品和解决方案已

在纺织、港口、冶金、市政环保等行业批量落地。

在产品与技术方面：①继续升级迭代InoCube数字化平台：最新版本全面提升了应用开发、数据开发和算法开发能力；通过开发者门户和运维部署管理平台可以实现应用的一站

式开发和一键式部署，显著提高了开发效率和部署速度。 ②以InoCube平台为基础，构建了首款数自融合软件开发平台InoCube-FOS生产执行数字化平台，为制造业企业提供从设备

连接、数据计算到业务优化的全链路数字化能力；目前该平台已在产线设备管理、车间生产管理、实验室装备管理等多个方向建立了样板点。 这些技术升级和平台构建，进一步巩固了

公司在数字化转型领域的领先地位，为制造业企业的数字化升级提供了强大的技术支持。

(能源管理（打造数字化智慧能源解决方案）

2024年，公司能源管理业务依托在电力电子领域的深厚积累，持续深耕能源领域的“发、输、配、用” 多场景需求，为工业客户提供数字化智慧能源解决方案，助力“双碳” 战略落地。

在发电侧和电网侧：①2024年，公司PCS储能逆变器出货量突破7GW。 ②发布了新一代2.5MW大功率集中式PCS储能逆变器及5MW升压一体机舱交流侧解决方案。 该方案在占

地面积上较上一代产品减少超20%，凭借其高效能与紧凑设计，2024年中标了超10个百MWh级项目。 ③与行业龙头企业深度合作，联合开发新型组串PCS与升压一体机，实现构网型

技术突破，并完成产品海外认证；后续将与行业客户共同布局海外市场，提升公司在全球储能市场的竞争力。

在工商业储能方面：①发布了All-liqcool全液冷储能系统Vl2.0版本，创新性地定义了双循环液冷热管理方式，并融合了PCS（储能逆变器）、BMS（电池管理系统）和EMS（能量

管理系统）技术，引领了工商储液冷技术的发展方向，该液冷系统2024年已形成批量销售。 ②成功建立了多个分布式光储微网示范项目，这些项目采用清洁能源光伏发电和储能电力

调节，为工厂提供了低成本的清洁电力，助力打造“源、网、荷、储”一体化的智慧绿色工厂。③依托公司数字化平台，针对工商业复杂且分散的场景，开发了全新的数字化解决方案一一

慧能云控制平台。 该平台针对光储充、储能阵列以及跨变压器消纳等需求，提供了灵活多样的解决方案。

在户储方面：①与产业链伙伴深度牵手，共同开发光储逆变器，成功打开海外户储市场，并已实现批量销售。 ②面向户储侧推出了15KW/20KW全新系列户储产品，进一步拓展了

户储市场空间。

在产品研发方面，公司实现了关键技术平台化，特别是将构网技术成功植入多个PCS储能逆变器产品中，并已获得相关认证，进一步提升了公司储能产品系列化以及综合能源管

控的竞争力。

(AI

2024年，公司从战略层面自上而下规划工业AI技术方向，目标以“智造” 改变“制造” ，重塑工业自动化软件及解决方案交付，重塑工业制造型企业运营体系。

在AI平台建设与技术研究方面：①统筹规划AI基础设施建设，涵盖AI硬件算力平台和AI软件应用开发平台，为各业务的AI转型奠定坚实基础。 ②基于公司长期以来积累的数字

化变革成果，结合新型AI应用对数据规范和数据质量的要求，从目标出发，推动各业务领域对数据体系进行更深入的改善和治理。 ③布局大模型和小模型两个技术方向，针对工业软

硬件产品的智能化需求，以及零部件和系统级的预测性维护需求，开展多项技术试点预研。

在产品+AI方面：①预研工业自动化软件中的AI助手技术方案，基于通用大模型的语言和代码能力，在工业软件的垂直场景进行定制化设计，提高自动化工程师的开发效率。②预

研多模态大模型和智能体等技术，完成基于自然语言的工业机器人智能交互演示系统，为下一代智能化人机协作探索方向。 ③针对部分产品的预测性维护需求，设计结合机理特征与

AI算法的PHM（预测性健康管理）解决方案，旨在增强各工业零部件及系统的自我管理能力。

在运营+AI方面：①部署Deepseek及其他知名开源大模型，搭建低代码智能体开发平台，作为各业务领域的创新引擎，使得基于大模型的垂直应用在公司内部不断涌现，助力公司

运营效率的提升。 ②探索AI技术与具体业务的契合点，比如，基于研发效能平台，对内发布了为工业软件开发者量身定制的AI助手；为加速硬件研发设计活动，预研了AI仿真代理模

型，高效进行相关参数分析和优化。

在报告期内，公司组建了工业AI核心开发者团队，并在多个领域实现了AI技术的赋能与初步布局。 公司致力于构建以工业AI模块为核心，结合各领域AI专员的“1+N”团队模式。

这一团队将作为AI技术与工业制造场景之间的桥梁，加速推动公司产品和运营的全面AI转型。

(人形机器人/具身智能机器人

基于对人形机器人产业链的深入洞察、分析与预研工作，依托公司在运动控制、伺服驱动、直线导轨和丝杠等关键领域的技术积累，公司在2024年正式布局人形机器人业务，并启

动了部分核心零部件的研发工作。

2024年，公司在人形机器人业务方面的主要工作包括：①快速组建了人形机器人业务团队，并启动了多个核心零部件的竞争力构建和开发工作，研发出人形机器人所需要的高性

能关节部件样机，涵盖低压高功率驱动器、无框力矩电机及模组、行星滚柱丝杠等。 在内部测试中，低压高功率驱动器和无框力矩电机等样机产品的性能表现超出预期；行星滚柱丝杠

方面，完成了样机设计，并积累了螺纹磨削等相关工艺路线以及多体动力学仿真方法。②初步构建了人形机器人业务的生态连接，围绕公司人形机器人零部件产品的性能和竞争力等，

与部分通用人形机器人整机厂以及工业客户建立了积极的沟通，得到比较积极的反馈与后续试机的意愿。 ③聚焦工业领域，探索具身智能机器人场景化的解决方案。

(其他管理

可持续发展：2024年，公司在可持续发展方面取得了显著成果。

在利益相关方需求响应方面：①公司针对监管机构要求，系统学习并全面推进《深圳证券交易所上市公司自律监管指引第17号-可持续发展报告》的实践；②积极回应客户发起

的可持续发展审核及调研需求，与重点客户建立定期沟通机制，推动议题协同；③加强ESG信息披露与沟通，推动MSCI等主流ESG评级提升，并成功被纳入MSCI� China� Select� ESG�

Rating� Trend� Leaders指数等多项ESG指数。

在应对气候变化方面：①公司完成了气候变化情景分析与风险识别，开展了集团级温室气体盘查与第三方核证，并构建了产品碳足迹评价体系，其中两款产品获得ISO� 14067:

2018认证；②通过技术节能和管理节能实践，公司报告期内实现年节能145.88万千瓦时，子公司苏州汇川通过ISO� 50001:2018能源管理体系认证；③公司持续提升可再生能源用量，

报告期内使用量达1,962.75万千瓦时，同比提升124.53%。

在供应链可持续发展管理方面：公司修订了供应商准入标准，增加了可持续发展能力评估条款，并完成了200余家主要供应商的绿色供应链调查，调查回复率达93.47%。

在成果与认可方面，公司荣获全国总工会“五一劳动奖状” ，新财富杂志“最佳ESG信披奖”及“ESG最佳实践奖” ，并入选福布斯“2024中国ESG� 50榜单” 。

一、重要提示

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应当到证监会指定媒体仔细阅读年度报告全文。

所有董事均已出席了审议本报告的董事会会议。

天健会计师事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告的审计意见为：标准的无保留意见。

非标准审计意见提示

□适用 √不适用

公司上市时未盈利且目前未实现盈利

□适用 √不适用

董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案

□适用 √不适用

公司计划不派发现金红利，不送红股，不以公积金转增股本。

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案

□适用 √不适用

二、公司基本情况

1、公司简介

股票简称 曼恩斯特 股票代码 301325

股票上市交易所 深圳证券交易所

变更前的股票简称（如有） 不适用

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表

姓名 彭亚林 陈诚、徐必玖

办公地址

深圳市坪山区龙田街道竹坑社区第三工业区C区3号厂房

101~201

深圳市坪山区龙田街道竹坑社区第三工业区C区3号厂房

101~201

传真 0755-89369869 0755-89369869

电话 0755-89369620 0755-89369620

电子信箱 manst-ir@manst.cn manst-ir@manst.cn

2、报告期主要业务或产品简介

（1）主要业务

作为深耕新能源领域的科技型企业，公司业务主要分为涂布应用类和能源系统类，涂布应用类主要包含锂电及泛半导体业务，所处产业链位置为中游设备商，下游客户主要为电

池厂、设备厂及显示企业等；能源系统类主要包含储能及氢能业务，所处产业链位置为中游设备商，下游客户主要为电网公司、发电企业、工商业用户、家庭用户等。

（2）主要产品及其用途

业务分类 产品系列 主要产品介绍

涂布应用类

核心部件系列、 智能装备

系列

核心部件系列主要包含涂布模头、陶瓷部件、测量系统、传感器、螺杆泵、微型直线电缸、机器人灵巧手等。其中涂

布模头是涂布机的核心部件，属于易耗品，定制化程度、精密度及一致性要求高，公司在实现进口替代后已持续

迭代多款新产品，目前主要应用于锂电池正负极片的涂布工序，其工艺性能对锂电池的电池容量、内阻、循环寿

命以及安全等有关键作用，还可以应用于钙钛矿太阳能、面板显示、半导体、氢能源等领域。陶瓷部件以全新自研

的陶瓷材料及加工工艺制作而成，具有耐磨损、耐腐蚀、形变小等优异特性；新型陶瓷材料在电池生产的制浆、涂

布等多工序环节均可应用，可以避免金属异物混入对产品性能造成影响，除锂电领域外，还能很好适用于酸性或

碱性的涂布溶液环境，有助于推进新工艺技术的迭代发展。

智能装备系列主要包含点胶系统、浆料输送系统、智能制浆系统、平板涂布系统、干法制膜系统、智能工厂整

线等。其中平板涂布系统可应用于钙钛矿太阳能、半导体晶圆涂胶及板级封装、面板显示等领域的涂布及干燥结

晶工序，搭载自主研发的涂布模头、高精密注射泵、真空干燥系统等，可实现涂布程序多段式可调节和涂布过程

自动化清洗，确保涂布精度、稳定性和均一性。干法制膜系统可以将多种材料在干燥环境下制成具有高压实密度

和良好导电性能的自支撑膜，涵盖配料混合、纤维化、成膜、复合等工艺，具备高度集成化、陶瓷化及智能化多重

优势特征，不仅能满足高性能锂电池对电极均匀性和稳定性的要求，还适用于固态电池和高能量密度电池（如

4680电池）的规模化生产。

能源系统类

储能系统解决方案、 氢能

系统解决方案

储能系统解决方案以集中式储能为核心业务，工商业储能及用户侧储能产品为主力业务，覆盖下游电源侧、电网

侧和用户侧全应用场景。 其中集中式大型储能系统采用电池多级监控，消防分级联动，可根据应用场景进行选

配，通过成熟可靠的液冷技术及智能化集成系统，有效提升电池寿命和安全性。

氢能系统解决方案主要包含PEM电解水膜电极、PEM电解槽、电解水制氢撬装系统等，目前已经开发了从

20Nm3/h到300Nm3/h的PEM电解槽和制氢系统。 其中PEM电解槽通过三维计算流体动力学模型进行仿真，设

计出高效双极板流场，保证了高效传质效率；整堆组装通过仿真设计、内外定位结合的方式保证了产品一致性，

保证各组件的严密贴合，降低阻抗，提高电效率，保证电解槽的密封性和使用安全。

3、主要会计数据和财务指标

（1）近三年主要会计数据和财务指标

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据

□是 √否

单位：元

2024年末 2023年末 本年末比上年末增减 2022年末

总资产 4,615,689,052.44 3,733,355,373.49 23.63% 1,024,818,205.20

归属于上市公司股东的净资

产

2,893,799,506.14 2,995,807,482.86 -3.41% 542,070,038.39

2024年 2023年 本年比上年增减 2022年

营业收入 1,698,962,514.26 795,035,100.82 113.70% 488,471,353.29

归属于上市公司股东的净利

润

30,699,242.68 341,374,113.58 -91.01% 203,223,189.39

归属于上市公司股东的扣除

非经常性损益的净利润

-7,232,851.19 312,567,992.72 -102.31% 197,618,293.08

经营活动产生的现金流量净

额

-109,908,963.53 -79,027,649.44 -39.08% 85,621,838.43

基本每股收益（元/股） 0.21 2.60 -91.92% 1.78

稀释每股收益（元/股） 0.21 2.60 -91.92% 1.78

加权平均净资产收益率 1.05% 17.56% -16.51% 46.91%

（2）分季度主要会计数据

单位：元

第一季度 第二季度 第三季度 第四季度

营业收入 183,150,164.10 167,295,347.19 679,504,637.03 669,012,365.94

归属于上市公司股东的净利润 57,352,557.45 14,651,424.95 -7,846,877.86 -33,457,861.86

归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润 43,133,065.57 9,102,999.07 -16,677,505.75 -42,791,410.08

经营活动产生的现金流量净额 -98,481,772.91 -334,172,612.80 -8,924,630.92 331,670,053.10

上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异

□是 √否

4、股本及股东情况

（1）普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前10名股东持股情况表

单位：股

报告期末普

通股股东总

数

19,721

年度报告披

露日前一个

月末普通股

股东总数

21,724

报告期末表

决权恢复的

优先股股东

总数

0

年度报告披露日前一个月

末表决权恢复的优先股股

东总数

0

持有特别表

决权股份的

股 东 总 数

（如有）

0

前10名股东持股情况（不含通过转融通出借股份）

股东名称 股东性质 持股比例 持股数量

持有有限售条件的股

份数量

质押、标记或冻结情况

股份状态 数量

深圳市信维投资发展有限公司 境内非国有法人 38.85% 55,897,896 55,897,896 不适用 0

长兴曼恩斯企业管理咨询合伙企业（有限

合伙）

境内非国有法人 7.92% 11,401,537 11,401,537 不适用 0

长兴承礼网络科技合伙企业（有限合伙） 境内非国有法人 6.50% 9,349,264 9,349,264 不适用 0

长兴文刀网络科技合伙企业（有限合伙） 境内非国有法人 6.50% 9,349,263 9,349,263 不适用 0

青岛汉曼网络科技合伙企业（有限合伙） 境内非国有法人 2.84% 4,081,000 0 不适用 0

民生证券－兴业银行－民生证券曼恩斯特

战略配售1号集合资产管理计划

其他 1.95% 2,812,500 0 不适用 0

深圳禾尔特信息技术合伙企业 （有限合

伙）

境内非国有法人 1.64% 2,355,872 0 不适用 0

青岛中盈基岩投资管理有限公司－海南中

盈鼎泰股权投资基金中心（有限合伙）

其他 1.44% 2,068,585 0 不适用 0

宁波梅山保税港区碧鸿私募基金管理有限

公司－安徽鸿信利股权投资合伙企业（有

限合伙）

其他 1.23% 1,771,681 0 不适用 0

宁波合懋巨隆创业投资合伙企业（有限合

伙）

境内非国有法人 0.95% 1,368,251 0 不适用 0

上述股东关联关系或一致行动的说明

1、深圳市信维投资发展有限公司、长兴曼恩斯企业管理咨询合伙企业（有限合伙）、长兴

承礼网络科技合伙企业（有限合伙）、长兴文刀网络科技合伙企业（有限合伙）为一致行

动人。

2、公司未知其他股东之间是否存在关联关系，是否为一致行动人。

持股5%以上股东、前10名股东及前10名无限售流通股股东参与转融通业务出借股份情况

√适用 □不适用

单位：股

持股5%以上股东、前10名股东及前10名无限售流通股股东参与转融通业务出借股份情况

股东名称（全

称）

期初普通账户、信用账户持股 期初转融通出借股份且尚未归还 期末普通账户、信用账户持股 期末转融通出借股份且尚未归还

数量合计

占总股本的比

例

数量合计

占总股本的比

例

数量合计

占总股本的比

例

数量合计

占总股本的比

例

招商银行股份

有限公司－南

方中证 1000交

易型开放式指

数证券投资基

金

39,800 0.03% 10,000 0.01% 586,069 0.41% 0 0.00%

前10名股东及前10名无限售流通股股东因转融通出借/归还原因导致较上期发生变化

√适用 □不适用

单位：股

前10名股东及前10名无限售流通股股东因转融通出借/归还原因导致较上期发生变化情况

股东名称（全称） 本报告期新增/退出

期末转融通出借股份且尚未归

还数量

期末股东普通账户、信用账户持股及

转融通出借股份且尚未归还的股份

数量

数量合计

占总股本的比

例

数量合计

占总股本的比

例

招商银行股份有限公司－南方中证1000交易型开放式指

数证券投资基金

新增 0 0.00% 586,069 0.41%

公司是否具有表决权差异安排

□适用 √不适用

（2）公司优先股股东总数及前10名优先股股东持股情况表

公司报告期无优先股股东持股情况。

（3）以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系
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5、在年度报告批准报出日存续的债券情况

□适用 √不适用

三、重要事项

不适用

一、重要提示

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应当到证监会

指定媒体仔细阅读年度报告全文。

所有董事均已出席了审议本报告的董事会会议。

广东司农会计师事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告的审计意见为：标准的无保留意见。

非标准审计意见提示

□适用 √不适用

公司上市时未盈利且目前未实现盈利

□适用 √不适用

董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案

□适用 √不适用

公司计划不派发现金红利，不送红股，不以公积金转增股本。

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案

□适用 √不适用

二、公司基本情况

1、公司简介

股票简称 爱司凯 股票代码 300521

股票上市交易所 深圳证券交易所

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表

姓名 陆叶 曾毅霞

办公地址 广州市越秀区东风东路745号东山紫园商务大厦1505房 广州市越秀区东风东路745号东山紫园商务大厦1505房

传真 020-37816963 020-37816963

电话 020-28079595 020-28079595

电子信箱 amsky@amsky.com amsky@amsky.com

2、报告期主要业务或产品简介

（一）公司的主营业务

公司成立于2006年12月，主要专注于工业化打印产品的技术研发、生产销售和服务解决方案。 产品包括平面打印和

3D打印，主导产品为计算机直接制版机（CTP），涵盖了胶印直接制版机（胶印 CTP）和柔印直接制版机（柔印 CTP），

是国内产品线最齐全的CTP厂商之一，其中以256路激光光阀技术为基础的高端CTP采用了国内独有的技术。

公司在3D打印领域推出了3D砂型打印设备-风暴S系列、T系列以及定制化设备生产线。

（二）公司的主要产品

1、CTP系列产品

（1）AURORA� T256-8系列

AURORA� T256-8� F2/F3/F4/F5系列有手动版、单版盒版、多版盒版可供用户选择；可实现全自动制版流程。

（2）超大幅面系列

AURORA� T1880+系列(超大幅面)，最大幅面可达1,880×1370毫米；可选带连线打孔功能的单版盒供版。

AURORA� T1880+

（3）AURORA�系列

AURORA� 800系列省人工、稳定性高、完美输出品质；配合自动供版设备、冲版机、收版架可实现全自动作业。

AURORA� T800

（4）Ausetter系列

Ausetter800系列为手动版，经典机型，满足追求高性价比用户，最大幅面可达1163×940毫米。

AUETTER� T800

（5）柔版Vulcan系列

该型激光头融合了大功率光纤激光器和256路独立控制光阀两大核心科技为一体，突破原激光器的功率上限;同时配

置了激光测距与音圈马达动态聚焦控制技术，可以完美跨越版材厚度波动下遇到的局部失焦问题，是爱司凯独立自主研

发生产的集大成之作。

Vulcan� 5080/4835

（6）AURA系列

爱司凯 Aura� 400�设备是一种半自动数码柔版雕刻机，采用波长为 830nm�的红外光成像技术，它将直接成像技术

和优越的自动化功能结合在一起。 设备具有体积小、稳定、易于维修等优点。

AURA400/600/800

2、3D打印设备系列产品

（1）砂型S系列

爱司凯砂型S系列S1800为单机设计，产品已量产，属于低门槛，小投入，灵活高效，带领铸造企业一步跨入全新的业

务拓展模式，现已有众多应用客户。

S1800

（2）砂型T系列

爱司凯砂型T系列T1800、T2515和BTHS2515专业自动生产线设计，配备AGV运输系统，作业箱可自由在各站点穿

梭，专为大型铸造企业量身打造，带来更经济、更自动化的3D砂型产线，从而实现数字化的量产铸造。

T1800� /T2515

BTHS2515

（3）陶瓷T系列

爱司凯陶瓷T系列T400、T600是一款满足绝大多数应用需求的陶瓷3d打印机。 大尺寸工作箱使工作效率大幅度提

高。 打印精度高达0.1毫米，打印解析力最高可达1200dpi，打印速度30秒每层，为国内首台陶瓷喷墨粘结打印机，实现了

陶瓷3d打印跨越式发展。

3、喷墨打印头系列产品

LYNX512和LYNX1024喷头有独特的回流设计，墨水的兼容性比较高，特别适合大墨滴打印的需求，比如砂模3D、瓷

砖和地毯打印等应用。

LYNX512喷头

LYNX1024喷头

（三）公司的主要销售模式

1.CTP主要销售模式

根据CTP行业的特点及实际情况，公司采取经销和直销相结合的方式，其中经销为主要销售方式。

2.3D砂型打印设备主要销售模式

结合市场规模、商业模式等方面，公司采取销售、合作设立打印中心等多种方式。

（四）公司经营情况讨论与分析

公司CTP在国内市场依然保持技术和市场优势，特别是高端、成熟的256路系列产品采用外调制光阀技术，凭借其打

印速度和成本优势在销售中占比达到50%左右，2024年1-12月公司CTP整体依然保持较高毛利率。 报告期内，公司营业

收入19,002.15万元，较上年同期上升19.27%；归属于上市公司股东的净利润-303.54万元，较上年同期上升49.71%；归属

于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润为-260.48万元，较上年同期上升61.10%。

报告期内，公司主要完成以下工作：

1、扩大以256路激光光阀技术为基础的高端CTP市场

在传统印刷领域，公司不断对CTP产品进行技术提升，以256路激光光阀技术为基础的高端CTP在精度和速度上达到

了国际水平。 公司重点针对不同的销售需求和应用需求开发了新的256路CTP。 2024年全年度256路CTP在整体销售中占

比50%以上。

报告期内， 公司开发的Vulcan （火神）5080柔版激光雕版机已在国内外销售发货多台， 该产品采用了全新开发的

Naja256激光头，Naja256激光头融合了大功率光纤激光器和256路独立控制光阀两大核心科技为一体，突破原激光器的功

率上限；同时配置了激光测距与音圈马达自动聚焦控制技术，可以跨越版材厚度波动下遇到的局部失焦问题；且2024年公

司还完成了在欧美需求更大的48*35英寸系列设备研发以及效率和质量最佳平衡需求的4000dpi的设备研发， 并实现销

售。

2、推进3D砂型打印设备量产销售及打印服务

公司已掌握砂型3D打印的核心技术，实现了3D砂型打印机量产销售。 公司开发生产的3D砂型系列打印设备在国内

相关企业已进入生产级使用，为相关行业提供砂芯、砂型及金属铸件成品的生产供应。

报告期内，公司完成了风暴S1800型号3D砂型打印设备的批量生产及销售。 S1800属于单机设备，具有易安装、易运

输、易调试等优点，非常适合国内外中小铸造企业使用。 同时公司对T1800型号3D砂型打印设备进行了升级，升级后的型

号为T1812，T1812机型系专为3D流水打印线而设计的，该设备的优点是价格适中，机身占地面积小，布局灵活自由，是为

大型铸造企业量身打造的，可以给大型铸造企业带来更经济、更自动化的3D砂型产线，从而使其实现数字化的量产铸造。

T1812已于2025年开始获取销售订单。 同时公司还配合国家级研究所完成了3D打印专用树脂、3D打印用砂的测试及量

产。

报告期内，公司自主研发的BTHS2515型号3D砂型打印设备已正式销售，已在常州建立了8台组合产线，是铸造产业

升级的典例。截至目前BTHS2515设备在手新订单已有十多台。BTHS2515系列设备主要系面向未来无人工厂自动化布局

开发的，自带轨道物流输送车，工作箱可移出，可匹配智能工厂、工业4.0的需求。 另外，公司自主研发的T2515型号3D砂型

打印设备已完成研发测试，开始获取销售订单。

自2018年起，公司通过设立多家联营公司的方式深度参与至3D砂型打印服务行业。 报告期内，数家3D砂型打印中心

经营稳健，已成为我国中部地区及长三角地区较为知名的3D砂型打印服务中心，公司在报告期内深度参与至3D砂型打印

中心的业务推广、打印作业等流程中。

3、3D金属打印头项目情况

3D金属打印头主要由激光器、振镜及动态对焦系统所组成，是3D金属打印设备的核心硬件。 目前市场高端振镜主要

由国外厂商供应。 报告期内，公司已完成多激光金属打印头的联机优化调试，完成了上机零件生产打印测试，测试通过后

成为3D金属打印设备的核心关键部件，可实现3D金属打印设备的百分百国产化。公司的多激光打印头产品将更适用于各

类对生产效率及生产成本具备较高要求的应用领域，如3C数码、鞋模等行业，可实现在各尺寸幅面下安置更高密度打印

头的应用需求。

在3D金属打印头核心部件振镜的研发中，公司优化了加固电机防撞能力，数据传输性能，降低多通道数据和命令延

时，增加软件对通讯、打印头各项状态等自动检测功能，修改了驱动器电路板，添加信号保护机构，降低电机发热以及保护

驱动板损坏。 优化打印头硬件系统的接地方案，降低干扰信号影响，自动测量编码器信号修正值，增加了软件对驱动的各

项参数读取及控制功能，使得公司的3D金属打印头在多激光打印系统中能实现更优的激光拼接、打印效果。 经过持续迭

代，金属打印头整体重量及体积相较前代产品减少约75%，并对振镜、动态对焦系统、驱动模块等零件实现百分百国产化。

公司在3D金属打印设备上通过使用自研自产的多路（8路/12路/16路）激光金属打印头，不但大大提高了设备的打

印效率（以公司应用在鞋模打印市场的设备为例，其打印效率显著优于现有市场同尺寸设备），同时提高了打印质量和降

低了设备生产投入成本，解决了3D金属打印产业链核心硬件的进口限制、采购成本高、性能提升等问题，在保障性能参数

领先的同时大大降低了设备的制造成本。 公司将直接进入3D金属打印产业链服务，成为主要的核心硬件服务商之一。

4、实现512喷头的量产、1024喷头的小批量试制及新刀片喷头设计验证

报告期内，公司的512喷头稳定批量生产，可以满足公司3D砂模打印设备的需求，实现了3D砂模打印机的百分百国产

化，512喷头同时实现了对外生产销售；1024喷头已完成验证，进入小批量生产，已经在公司研发的瓦楞纸打印机上上机

测试。

报告期内，公司新设计的刀片喷头，已进入设计测试验证。公司还立项并设计制作了4pl小墨量喷头和80pl硅喷头，这

是公司首次设计制作的小墨量喷头，该两款喷头适用于高精度喷墨打印场景，丰富了公司喷头产品线。

5、3D打印运用到精铸行业

报告期内，3D陶瓷打印设备新机型T400系与日本AGCC合作开发、设计的，并与日本AGCC、日本Roland� DG达成合

资意向战略目标，共同开发国内3D陶瓷打印市场。 目前该合作研发已进一步完善了3D陶瓷打印工艺，并通过客户验证了

3D陶瓷打印在精密铸造行业的定向市场、在艺术品行业中的创新和市场定位。 公司开发的T400型号的3D陶瓷打印设备

目前作为一款客户体验机型，供潜在客户以低成本体验3D陶瓷打印技术，为陶瓷3D打印开拓市场。 公司还完成了中等幅

面T600陶瓷打印设备的开发。 截至目前T400、T600陶瓷打印设备均已批量生产，已在国内外市场销售了20多台。

6、拓展3D打印应用范围

公司正在积极研发和布局3D打印的衍生业务3D金属打印业务以及陶瓷粉打印业务。公司自产压电喷墨打印头512喷

头除了应用在3D砂模打印机上，也计划在特定细分市场实现销售。 公司还将加快MEMS工艺喷头的研发和定型、显示器

行业专用喷头的研发、电路板行业专用喷头的研发等，力争覆盖更广大的销售市场。

7、完善公司治理机制

报告期内，公司不断完善法人治理结构，严格按照上市公司的标准规范股东大会、董事会、监事会的运作和公司管理

层的工作制度，建立科学有效的决策机制、快速市场反应机制和风险防范机制。同时，公司不断强化内部控制体系建设，提

高规范运作水平，进一步提升了公司治理水平。 公司将继续按照《公司法》《证券法》等有关法律、法规的要求规范运作，

持续深入开展公司治理活动，促进公司规范运作，切实维护上市公司及股东利益。

3、主要会计数据和财务指标

（1） 近三年主要会计数据和财务指标

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据

□是 √否

元

2024年末 2023年末 本年末比上年末增减 2022年末

总资产 589,655,378.82 583,725,647.89 1.02% 587,955,909.04

归属于上市公司股东的净资产 489,165,691.99 495,324,382.77 -1.24% 501,360,168.91

2024年 2023年 本年比上年增减 2022年

营业收入 190,021,480.33 159,325,273.49 19.27% 129,633,260.50

归属于上市公司股东的净利润 -3,035,366.94 -6,035,786.14 49.71% -5,341,602.46

归属于上市公司股东的扣除非经

常性损益的净利润

-2,604,814.67 -6,695,786.08 61.10% -6,777,339.62

经营活动产生的现金流量净额 -12,320,544.23 4,668,860.72 -363.89% 26,460,539.87

基本每股收益（元/股） -0.0211 -0.0419 49.64% -0.0371

稀释每股收益（元/股） -0.0211 -0.0419 49.64% -0.0371

加权平均净资产收益率 -0.61% -1.21% 0.60% -1.06%

（2） 分季度主要会计数据

单位：元

第一季度 第二季度 第三季度 第四季度

营业收入 33,942,174.38 46,444,870.84 41,872,291.25 67,762,143.86

归属于上市公司股东的净利润 -976,852.12 -3,877,112.49 -4,751,748.14 6,570,345.81

归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的

净利润

-1,366,133.44 -3,878,356.14 -5,259,641.50 7,899,316.41

经营活动产生的现金流量净额 -11,703,221.64 -11,473,443.78 -2,019,440.53 12,875,561.72

上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异

□是 √否

4、股本及股东情况

（1） 普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前10名股东持股情况表

单位：股

报告期末普通股股东总

数

9,096

年度报告披

露日前一个

月末普通股

股东总数

9,401

报告期末表决权恢复

的优先股股东总数

0

年度报告披露日

前一个月末表决

权恢复的优先股

股东总数

0

持有特别表

决权股份的

股 东 总 数

（如有）

0

前10名股东持股情况（不含通过转融通出借股份）

股东名称 股东性质 持股比例 持股数量

持有有限售条件的股份

数量

质押、标记或冻结情况

股份状态 数量

北海市爱数特企业管理

有限公司

境内非国有法人 25.59% 36,853,480.00 0.00 不适用 0.00

李广欣 境内自然人 2.48% 3,574,630.00 100,000.00 不适用 0.00

谢铮 境内自然人 2.06% 2,972,180.00 2,972,180.00 不适用 0.00

廖伦万 境内自然人 2.06% 2,959,880.00 2,959,880.00 不适用 0.00

张璐 境内自然人 2.02% 2,910,160.00 2,910,160.00 不适用 0.00

敬瑞华 境内自然人 1.69% 2,439,700.00 -242,600.00 不适用 0.00

梅骐 境内自然人 1.02% 1,461,800.00 1,461,800.00 不适用 0.00

深圳宽源私募证券基金

管理有限公司－宽源红

帆1号私募证券投资基

金

其他 0.97% 1,393,800.00 1,393,800.00 不适用 0.00

王连容 境内自然人 0.89% 1,277,300.00 1,277,300.00 不适用 0.00

四川省壹泽投资管理有

限责任公司－壹泽海天

鸿成长2期私募证券投

资基金

其他 0.84% 1,204,000.00 1,204,000.00 不适用 0.00

上述股东关联关系或一致行动的说明

北海市爱数特企业管理有限公司为公司控股股东，其中李明之、朱凡、唐晖分别持有其30%、30%、40%的股权，上述

三人为本公司一致行动人，其与上述其他股东无关联关系，也不存在一致行动关系。 未知上述其他股东之间是否存

在关联关系，是否属于一致行动人。

持股5%以上股东、前10名股东及前10名无限售流通股股东参与转融通业务出借股份情况

□适用 √不适用

前10名股东及前10名无限售流通股股东因转融通出借/归还原因导致较上期发生变化

□适用 √不适用

公司是否具有表决权差异安排

□适用 √不适用

（2） 公司优先股股东总数及前10名优先股股东持股情况表

公司报告期无优先股股东持股情况。

（3） 以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系

5、在年度报告批准报出日存续的债券情况

□适用 √不适用

三、重要事项

1、根据公司业务发展的实际需要，增加经营范围。 分别于2023年12月5日召开第四届董事会第十五次会议、2023年12

月22日召开2023年第三次临时股东大会，审议通过了《关于公司增加经营范围暨修订〈公司章程〉的议案》，2024年1月

公司完成了相关工商变更登记， 具体内容详见巨潮资讯网 (http://www.cninfo.com.cn)《关于完成工商变更登记的公

告》(公告编号:2024-001)。

2、2024年7月2日，公司分别召开第四届董事会第十九次会议和第四届监事会第十八次会议，审议通过了公司 2024�

年度以简易程序向特定对象发行股票的相关议案。同时披露了《爱司凯科技股份有限公司2024年度以简易程序向特定对

象发行股票预案》及相关文件，该预案及相关文件的披露不代表审批机关对于本次发行相关事项的实质性判断、确认、批

准或注册。该预案所述本次发行相关事项的生效和完成尚需深圳证券交易所审核同意并报经中国证券监督管理委员会同

意注册后方可实施。 敬请投资者注意投资风险。

3、根据公司经营发展需要，结合公司实际情况，对公司经营范围进行调整。 公司分别于2024年9月25日召开第四届董

事会第二十一次会议、2024年10月18日召开2024年第三次临时股东大会， 审议通过了 《关于公司变更经营范围暨修订

〈公司章程〉的议案》，具体内容详见巨潮资讯网(http://www.cninfo.com.cn)《关于完成工商变更登记的公告》（公告

编号：2024-055）。

上述具体内容详见披露巨潮资讯网相关公告。

上述具体内容详见披露巨潮资讯网相关公告。

信息披露

2025/4/29

星期二

B526

Disclosure

爱司凯科技股份有限公司

证券代码：300521� � � � � � � � � � � � � � � �证券简称：爱司凯 公告编号：2025-004

深圳市汇川技术股份有限公司

证券代码：300124� � � � � � � � � � � � � � � � � � � � � � � � � � � � � � � � � � � � � � � � �证券简称：汇川技术 公告编号：2025-010

深圳市曼恩斯特科技股份有限公司

证券代码：301325� � � � � � � � � � �证券简称：曼恩斯特 公告编号：2025-018


