
【报纸】川润股份董事长罗永忠：创新业务多点开花 坚定不移走出去

本报记者 康曦

围绕调结构、促转型、增效益的目标，川润股份近年来对内优化资产结构，对外提出“两海”战略，以出海和海上风电为抓手，拓展业绩增长点。 川润股份董事长罗永忠在接受中国证券报记者专访时表示：“在调整业务结构的过程中，公司经营短期承压。 面对复杂的外部环境，我们将坚持脚踏实地工作，以满足客户需求为重点，通过创新走出差异化发展路径，坚持走出去战略。 将优势资源集中投向优质业务和创新业务板块，整合低效无效资产。 未来机会大于挑战，川润股份的高质量发展是可预见的。 ”

强基础练内功

自1992年创立以来，川润股份深耕液压润滑流体控制系统30余年。 通过不断丰富产品类型、拓展应用场景，公司形成了“风光热电储一体化”的新能源产品生态，为客户提供分布式综合能源整体解决方案。

液压润滑流体控制系统是重大装备实现精准控制、安全高效、节能环保的基础装备。 公司成熟应用液压、润滑、冷却系统集成与控制技术，为客户提供智能、精准、安全的液压润滑流体控制系统、液冷温控系统及集成解决方案。

随着外部市场环境变化，近年来川润股份的经营也面临巨大挑战。 “当前环境下，企业更应该认真做好本职工作，打磨产品做好服务。 我们坚持以客户为中心，把客户需求转化为研发动力，提升产品品质，做好技术支持以及售后服务。 降本增效，提升产品竞争力。 ”罗永忠表示。

2024年，川润股 份主要 产品价 格下跌 ，公 司及时 调整销 售策略 ，对订单结 构进行 了优化 ，更加关 注 订 单 毛 利 水 平 。 2024 年 上 半 年 ， 公 司 综 合 毛 利 率 为 18 . 90 % ， 同 比 上 升 1 . 47 % 。

强基础练内功，全面提升综合能力。“对内，我们加大智改数转投入力度，提升敏捷交付能力。同时，优化资产结构，集中资源投向优质业务和团队，对低效资产进行整合。目前来看，也取得了较好成绩。”罗永忠说。

在夯实原有业务的同时，川润股份积极拓展新应用场景，为未来发展蓄势蓄能。

拓展增长点

川润股份紧抓机遇，进行创新业务布局，打造新的业绩增长点。

“我们要积极拥抱‘双碳’战略带来的机遇。 在原有业务基础上，我们推动‘风光热电储’一体化的分布式综合能源整体解决方案技术创新，稳步推进‘零碳综合能源’整体解决方案业务。 大力发展新能源业务，在风力发电领域，我们从陆上风电走向海上风电。 ”罗永忠说。

川润股份在海上风电领域完成了多个“首台首套”研发设计及应用，公司为16MW超大容量抗台风型海上风电机组提供液冷产品，为我国自主研制的16MW至18MW漂浮式海上风电机组“海鹰”提供机组流体系统，助力深远海风电开发取得技术突破。

“公司在海上风电领域已取得先发优势，未来我们将进一步优化成本管控、技术服务，提升专业能力。 ”罗永忠说：“随着新能源产业进一步发展，海上风电的市场空间将全面打开。 ”

公司重点布局液冷领域。 “近年来，智能制造、算力、储能等领域对换热提出了更高要求。 ”罗永忠表示，“流体控制技术主要由液压、润滑和冷却三部分组成，我们将风电领域的液冷技术再开发，将其用于算力、储能等领域，受到客户好评。 ”

公司液冷技术已在能源、工业等领域应用多年。 公司在储能、云计算 、算力设备、通信网络、电力电网、电源转换等领域为客户提供液冷产品和温控节能解决方案。 公司液冷业务有序开展，持续获取并交付海内外订单 。

从市场规模来看，中研世纪预测，到2027年中国储能温控市场规模将达到186.3亿元。 液冷技术在降低数据中心PUE、满足算力高负载方面有较大优势。 IDC预计，到2028年中国液冷服务器市场规模将达到102亿美元。

“我们看好液冷产品市场。 ”罗永忠说：“未来，我们还将不断拓展液冷产品下游领域，我们在电网、微通道热管理等领域进行了前瞻布局。 ” 2024年，川润股份完成以简易程序向特定对象发行股票，募投资金主要用于液冷和海上风电产品。

坚持“两海”战略

企业发展，战略先行。“企业一定要与时俱进，未雨绸缪。 对于传统业务，我们本着做优做强的原则，利用数字化手段提升产品力。 坚持科技创新，走差异化发展道路。 围绕客户对质量和成本的需求，练好基本功。 ”罗永忠说：“最后，就是坚定不移走出去。 ”

川润股份结合未来发展规划，提出“两海”战略，即走向海外市场、发展海上风电业务。 “中国的机电产品质量好、价格好、服务好，在海外非常有竞争力。 我们走向海外市场，顺应中国品牌出海趋势，契合企业下一发展阶段的需要。 目前公司在欧洲已设立研发中心和服务基地，海外市场取得了良好成绩。 ”罗永忠说。

“我们还将加快走出去的步伐。 对标国际一流企业，我们尚存差距。 我们要开拓新兴领域，同更高水平的竞争者竞合发展。 为此，我们做了充足准备，也许过程不会一帆风顺，但这是企业成长的必经之路。 ”罗永忠表示。

“公司业务结构调整，机遇大于挑战。 我们有信心、有能力把握环境变化中的机遇。 未来，我们会有节奏、有规划地进行资源投入，确保公司高质量发展。 ”罗永忠说。
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今年以来近百家公司或重要股东

获回购增持贷款

●本报记者 董添

A股获回购增持贷款数量持续增多。 Wind数据显

示，截至2月9日17时，2025年以来，99家A股上市公司或

重要股东获得回购增持贷款合计约为147.33亿元。 从获

回购增持贷款金额看，48家上市公司或重要股东获回购

增持贷款金额超过1亿元。

业内人士表示， 股票回购增持再贷款是银行支持资

本市场发展的一次业务创新，可以促进股票增持、回购，

提升资本市场流动性，助力上市公司发展。

获回购增持贷款

从回购增持贷款期限看， 上述年内获得回购增持贷

款的99家上市公司或重要股东中，67家为36个月，14家

为12个月，1家为24个月，其余未规定具体时间。

力诺药包2月7日晚间公告， 公司拟以5000万元至1

亿元回购公司股份，回购价格不超过22元/股。 公司已取

得中信银行股份有限公司济南分行出具的 《贷款承诺

函》，承诺为公司回购股份提供专项贷款支持，贷款金额

不超过9000万元，贷款用途为回购公司股票，贷款期限

为3年。

从获得回购增持贷款的时间节点看， 多数公司是发

布回购、 重要股东增持方案后不久， 获得的回购增持贷

款。还有部分公司或重要股东是先获得回购增持贷款，再

发布回购、重要股东增持方案。还有一小部分公司是同时

发布。

例如，天奈科技2月6日晚间公告，公司近日收到中

信银行镇江分行出具的《贷款承诺函》，承诺为公司提供

不超过人民币9000万元的贷款资金，用于股票回购。 该

贷款为信用贷款，期限不超过3年。 此前，公司于2025年1

月10日召开董事会， 审议通过股份回购方案， 计划以

5000万元至1亿元资金回购股份， 回购期限为12个月。

《贷款承诺函》 的获得可为公司回购股份提供专项融资

支持，具体贷款事宜以双方签订的贷款合同为准。

再看金额，48家上市公司或重要股东获回购增持贷

款金额超过1亿元，22家超过2亿元，11家超过3亿元。 具

体到公司，中伟股份、泰格医药、华发股份、今世缘、吉祥

航空等公司获回购增持贷款金额居前。

吉祥航空2月6日晚间公告，近日公司收到交通银行

上海市分行出具的《交通银行股票回购贷款承诺函》，同

意为公司申请回购公司股票提供贷款支持， 承诺贷款金

额为4.5亿元，承诺贷款期限为3年。

提振市场信心

中国人民银行于2024年10月18日联合金融监管总

局、中国证监会发布《关于设立股票回购增持再贷款有

关事宜的通知》。 再贷款首期额度3000亿元， 年利率

1.75%，期限1年，可视情况展期。

市场人士认为，这一举措标志着首期3000亿回购增

持再贷款进入落地阶段，将进一步提升上市公司回购股

份和大股东增持股份的积极性，有助于改善上市公司估

值，加大投资者回报，增强资本市场内在稳定长效机制，

提振市场信心。

中国企业资本联盟中国区首席经济学家柏文喜对中

国证券报记者表示， 回购增持贷款为上市公司及重要股

东提供了低成本融资渠道。通过回购股票，上市公司可以

在股价低迷时稳定股价，增强投资者信心。股票回购可以

减少流通股数量，从而缩小股价和实际价值的差距。上市

公司回购、 重要股东增持可以优化上市公司资本结构和

股权结构，促进上市公司的资本运作。

上海国家会计学院金融系主任叶小杰认为， 上市公

司回购、重要股东增持能增强投资者信心。从资本市场来

看，有助于增强市场的稳定性、持续性和可预期性，推动

实现投融资两端良性循环，不断提升市场的投资吸引力、

竞争力，促进资本市场的健康发展。

扎堆释放利好

除了披露获得回购增持贷款外，近期，不少上市公司

发布回购方案、回购进展、重要股东增持相关公告，引发

市场关注。

一些公司董事长、总经理提议大手笔回购。 海南华

铁2月7日晚间公告，基于对公司未来持续发展的信心及

对公司价值的认可，为了维护广大投资者利益，增强投

资者对公司的投资信心，公司董事、总经理胡丹锋提议

公司以2亿元至3亿元回购股份，用于股权激励或员工持

股计划。

部分公司则调高了回购股份价格。 捷邦科技2月7日

晚间公告，拟将回购股份价格上限由39.8元/股调整为95

元/股，回购资金来源由“公司自有资金” 调整为“公司

自有资金和/或专项贷款资金” 。 此外，捷邦科技还披露

回购进展。 公告显示，截至2025年1月31日，公司通过股

票回购专用账户以集中竞价交易方式累计回购股份

46.57万股，占公司当前总股本的0.65%，回购股份成交的

最高价格为37.5元/股，成交的最低价格为23.41元/股，支

付的总金额约为1359.69万元（不含交易费用）。

部分公司公告，重要股东拟大手笔增持，增持金额来

源于自有资金、银行专项贷款。 铜峰电子2月6日晚间公

告，公司于2025年2月6日收到控股股东中旭产投的告知

函，中旭产投计划自公告披露之日起12个月内，通过上

海证券交易所以集中竞价交易方式增持公司股份。 本次

增持总金额不低于1.5亿元，不超过3亿元。 增持资金来源

为银行专项贷款与中旭产投自有资金。

一些公司获重要股东增持后， 随即发布新一轮大额

增持计划。 耀皮玻璃2月9日晚间公告称，公司控股股东

上海建材于2024年2月7日至2025年2月6日期间，累计增

持公司A股股份935.74万股， 占公司总股本的1.0009%，

增持金额为3935.64万元，增持平均价格为4.21元/股。 增

持后，上海建材持有公司A股股份29762.54万股，占公司

总股本的31.8344%。 此外，上海建材于2024年2月8日发

出增持耀皮玻璃A股股份计划的通知， 拟自首次增持之

日起的12个月内，根据实际情况，通过上海证券交易所

证券交易系统以集中竞价方式增持耀皮玻璃A股股份，

拟增持股份比例不超过2%。

川润股份董事长罗永忠：

创新业务多点开花 坚定不移走出去

围绕调结构、 促转

型、增效益的目标，川润

股份近年来对内优化资

产结构， 对外提出 “两

海” 战略，以出海和海上

风电为抓手，拓展业绩增

长点。川润股份董事长罗

永忠在接受中国证券报

记者专访时表示：“在调

整业务结构的过程中，公

司经营短期承压。面对复

杂的外部环境，我们将坚

持脚踏实地工作，以满足

客户需求为重点，通过创

新走出差异化发展路径，

坚持走出去战略。将优势

资源集中投向优质业务

和创新业务板块，整合低

效无效资产。未来机会大

于挑战，川润股份的高质

量发展是可预见的。 ”

●本报记者 康曦

强基础练内功

自1992年创立以来，川润股份深耕液压

润滑流体控制系统30余年。通过不断丰富产

品类型、拓展应用场景，公司形成了“风光热

电储一体化” 的新能源产品生态，为客户提

供分布式综合能源整体解决方案。

液压润滑流体控制系统是重大装备实

现精准控制、安全高效、节能环保的基础装

备。公司成熟应用液压、润滑、冷却系统集成

与控制技术，为客户提供智能、精准、安全的

液压润滑流体控制系统、液冷温控系统及集

成解决方案。

随着外部市场环境变化，近年来川润股

份的经营也面临巨大挑战。 “当前环境下，

企业更应该认真做好本职工作，打磨产品做

好服务。 我们坚持以客户为中心，把客户需

求转化为研发动力，提升产品品质，做好技

术支持以及售后服务。 降本增效，提升产品

竞争力。 ” 罗永忠表示。

2024年，川润股份主要产品价格下跌，

公司及时调整销售策略， 对订单结构进行

了优化，更加关注订单毛利水平。 2024年

上半年，公司综合毛利率为18. 90%，同比

上升1. 47%。

强基础练内功，全面提升综合能力。“对

内，我们加大智改数转投入力度，提升敏捷交

付能力。同时，优化资产结构，集中资源投向优

质业务和团队，对低效资产进行整合。 目前来

看，也取得了较好成绩。 ”罗永忠说。

在夯实原有业务的同时，川润股份积极

拓展新应用场景，为未来发展蓄势蓄能。

图为川润股份生产线。

本报记者 康曦 摄

坚持“两海” 战略

企业发展，战略先行。“企业一定要与时

俱进，未雨绸缪。 对于传统业务，我们本着做

优做强的原则， 利用数字化手段提升产品

力。坚持科技创新，走差异化发展道路。围绕

客户对质量和成本的需求，练好基本功。”罗

永忠说：“最后，就是坚定不移走出去。 ”

川润股份结合未来发展规划，提出“两

海” 战略，即走向海外市场、发展海上风电

业务。“中国的机电产品质量好、价格好、服

务好，在海外非常有竞争力。 我们走向海外

市场，顺应中国品牌出海趋势，契合企业下

一发展阶段的需要。目前公司在欧洲已设立

研发中心和服务基地，海外市场取得了良好

成绩。 ” 罗永忠说。

“我们还将加快走出去的步伐。 对标国

际一流企业，我们尚存差距。 我们要开拓新

兴领域，同更高水平的竞争者竞合发展。 为

此，我们做了充足准备，也许过程不会一帆

风顺，但这是企业成长的必经之路。 ” 罗永

忠表示。

“公司业务结构调整， 机遇大于挑战。

我们有信心、 有能力把握环境变化中的机

遇。未来，我们会有节奏、有规划地进行资源

投入，确保公司高质量发展。 ” 罗永忠说。

拓展增长点

川润股份紧抓机遇， 进行创新业务布

局，打造新的业绩增长点。

“我们要积极拥抱‘双碳’ 战略带来的

机遇。 在原有业务基础上，我们推动‘风光

热电储’ 一体化的分布式综合能源整体解

决方案技术创新， 稳步推进 ‘零碳综合能

源’整体解决方案业务。 大力发展新能源业

务，在风力发电领域，我们从陆上风电走向

海上风电。 ” 罗永忠说。

川润股份在海上风电领域完成了多个

“首台首套” 研发设计及应用， 公司为

16MW超大容量抗台风型海上风电机组提

供液冷产品， 为我国自主研制的16MW至

18MW漂浮式海上风电机组“海鹰” 提供机

组流体系统，助力深远海风电开发取得技术

突破。

“公司在海上风电领域已取得先发优

势，未来我们将进一步优化成本管控、技术

服务，提升专业能力。 ” 罗永忠说：“随着新

能源产业进一步发展，海上风电的市场空间

将全面打开。 ”

公司重点布局液冷领域。 “近年来，智

能制造、算力、储能等领域对换热提出了更

高要求。” 罗永忠表示，“流体控制技术主要

由液压、润滑和冷却三部分组成，我们将风

电领域的液冷技术再开发， 将其用于算力、

储能等领域，受到客户好评。 ”

公司液冷技术已在能源、工业等领域应

用多年。 公司在储能、云计算、算力设备、通

信网络、电力电网、电源转换等领域为客户

提供液冷产品和温控节能解决方案。 公司

液冷业务有序开展，持续获取并交付海内外

订单。

从市场规模来看， 中研世纪预测，到

2027年中国储能温控市场规模将达到186.3

亿元。 液冷技术在降低数据中心PUE、满足

算力高负载方面有较大优势。 IDC预计，到

2028年中国液冷服务器市场规模将达到

102亿美元。

“我们看好液冷产品市场。” 罗永忠说：

“未来，我们还将不断拓展液冷产品下游领

域，我们在电网、微通道热管理等领域进行

了前瞻布局。 ” 2024年，川润股份完成以简

易程序向特定对象发行股票，募投资金主要

用于液冷和海上风电产品。

多地迎春节后首场土拍 部分地区楼市呈现“开门红”

●本报记者 董添

2025年春节假期结束后，郑州、北京、青

岛等多个楼市热点地区迎来新一轮土地出

让，引发市场关注。其中，郑州一宗地块溢价

率高达87.5%。近期多地出台楼市利好政策，

部分热点地区楼市呈现“开门红” 。

土地市场引关注

2月8日，郑州2宗涉宅用地成功出让，分

别位于金水区和中原区。 其中，金水区地块

土地用途为城镇住宅 （地下交通服务场

站），土地出让面积为31757.61平方米，规划

建筑面积为79394.02平方米， 容积率为2.5，

地块起始价为5.81亿元，起始楼面价为7314

元/平方米， 该地块经历近6个小时激烈竞

价，最终由中海地产以10.89亿元竞得，成交

楼面价为13713元/平方米，溢价率为87.5%。

这也是自2021年以来，郑州涉宅用地中成交

溢价率最高的地块。

中原区地块土地用途为城镇住宅（地下

交通服务场站），土地出让面积为36327.6平

方米，规划建筑面积为90819平方米，容积率

为2.5，地块起始价为4.56亿元，起始楼面价

为5016元/平方米。 该地块最终由中原发投

以底价4.56亿元竞得，成交楼面价为5016元/

平方米。

2月8日， 北京以底价28.01亿元成功出

让石景山一宗地块：石景山首钢设备处收储

项目SS00-1617-0001、0003地块R2二类

居住用地、B4综合性商业金融服务业用地，

由首钢集团获得，住宅部分成交楼面价为3.7

万元/平方米。

该宗地块由两部分组成， 一为R2二类居

住用地，用地面积为2.8万平方米，地上建筑面

积为7.5888万平方米，容积率为2.71，限高60

米（局部80米）。 二是B4商业金融服务用地，

用地面积为1.07万平方米， 地上面积为2.73万

平方米，容积率为2.54，建筑限高36米。 本宗地

块没有限制地价，也未设置住宅销售指导价。

据了解，今年2月，北京还将出让4宗涉

住宅地块。 其中，价格最高的为朝阳区三间

房D区棚户区改造土地开发项目， 该项目由

D区1205-0007和南区1202-0006、0007三

个地块打包组成，起始总价79亿元，该打包

地块将于2月11日开拍。

2月8日，青岛出让一宗涉宅用地，该地

块位于黄岛区珠江路南、百花山路西，地块

规划为普通商品住房用地、 商务金融用地，

土地面积为15965平方米（住宅用地与商务

金融用地面积比例为5:5）， 规划建筑面积

为49491.5平方米， 容积率为3.1， 建筑限高

80米， 起始价为3.09亿元， 起始楼面价为

6245元/平方米。 该地块由城发投资集团有

限公司和城发集团（青岛）启盛投资开发有

限公司联合体以3.09亿元底价竞得，成交楼

面价为6245元/平方米。

多地出台楼市新政

中国证券报记者观察到，近期，多地出

台楼市利好政策。

2月8日，重庆市住建委发布消息，即日

起取消中心城区原已纳入两年限售范围住

房的再交易管理。 至此，重庆全面取消住房

限售政策。

重庆市住建委数据显示，1月28日至2月

4日春节期间， 重庆中心城区商品房日均成

交量同比增长25.5%。 1月全市二手房成交

250万平方米，同比增长12.3%；中心城区二

手房成交130万平方米，同比增长15%。

2月5日，“大连发布” 微信公众号消息

显示， 为进一步发挥住房公积金对刚性和

改善性住房需求的支持作用， 大连市公积

金中心起草 《关于调整优化个人住房公积

金贷款政策的通知（征求意见稿）》，并面

向社会征求公众意见。 征求意见稿提出，借

款人办理住房公积金贷款的， 最低首付款

比例不再按家庭房屋套数及购房面积予以

区分，统一调整为20%；借款人购买配售型

保障性住房办理住房公积金贷款的， 最低

首付款比例仍为15%。 征求意见稿还提到，

提高多子女家庭最高贷款额度。 多子女家

庭使用住房公积金贷款在大连市购买自住

住房的， 单人或双人最高贷款额度在当期

最高贷款额度基础上提高40万元， 贷款额

度不受借款人贷款申请时住房公积金账户

存储余额倍数限制。

业内人士表示， 近期多地出台楼市新

政，有助于稳定市场预期，增强购房者、开发

商和投资者的信心。 预计后续市场网签量还

将出现回升。

延续向好态势

2025年以来， 多个热点地区楼市呈现

“开门红” ，引发市场关注。

2月4日，“深圳发布”微信公众号消息显

示，2025年1月份，深圳房地产市场成交数据

“亮眼” 。 2025年1月份全市新建商品住宅、

二手住宅成交近万套，同比增长六成，市场再

现“日光”盘，2025年首宗居住用地成交溢价

率超七成。 1月份是房地产市场传统淡季，但

深圳市场交易依然活跃。 全市新建商品住宅

网签销售5090套，同比增长97.3%。 二手住宅

网签成交4554套，同比增长31.5%，延续2024

年10月以来市场回暖态势。

2025年以来，广州房地产市场延续2024

年四季度以来的向好态势。 广州市住房和城

乡建设局数据显示，2024年12月26日至2025

年1月25日，广州全市新建商品房网签面积为

101.51万平方米，同比增长37%，较2024年月

均水平高出12个百分点。其中，一手住宅网签

面积82.35万平方米，同比增长69%，较2024

年月均水平高出22.8个百分点。

克而瑞监测数据显示，2024年底以来，广

州新房市场迎来阶段性放量， 房企在2024年

末普遍加强推盘节奏， 整体供应量稳中有增。

2024年12月， 广州新房成交量环比增长9%、

同比增长39%。 2024年四季度新房成交量较

三季度增长了73%。上海易居房地产研究院副

院长严跃进表示，2025年多地楼市 “开门

红” ，为全年楼市向好发展打下良好基础。


