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美联储降息靴子落地

各家银行美元存款利率调整不同步

●本报记者 吴杨

“这几天客户咨询量还好， 两个月来咨询美元存款的客

户非常多。后续美元存款利率大概率还会降，现在存入可以锁

定一个相对高的利率。 ” 恒生银行北京工体北路支行的一位

客户经理告诉记者。

北京时间9月19日凌晨， 美联储宣布了自2020年以来的

首次降息，将基准利率下调50个基点。 接下来，与美联储动向

密切相关的美元存款利率将如何变动？当下，投资者是否还可

以“上车” 美元存款？

银行提前应对美联储降息

“美联储降息的消息发布不久， 我行调降美元存款利率

的动作不会这么快，至少得有一两天的反应时间。目前还没收

到美元存款利率下调的通知，可能明后天会有所行动。 ” 北京

银行北京一家营业网点的客户经理说。

事实上， 在美联储正式宣布降息前， 已有多家银行进行

“备战” 。 记者注意到，从8月底到现在，美元存款利率一直呈

现下降趋势。

“上周，部分期限的美元存款利率又降了。其中，2万美元

起存的6个月期存款利率降了15个基点。” 上述恒生银行客户

经理表示，目前该行2万美元起存的3个月期、6个月期、1年期

存款利率分别为4.6%、4.35%、3.7%。

在调研过程中， 记者注意到，5%以上的美元存款难觅其

踪。以江苏银行为例，根据起存金额、存款期限差异，该行美元

存款利率在4.3%至4.8%不等。 8月初，江苏银行1万美元起存

的1个月期存款利率还在5%以上。 8月以来，该行不少期限的

美元存款利率已进行多轮调降。

江苏银行北京一家营业网点的客户经理称，当下2000美

元起存的1个月期、3个月期、6个月期、1年期的存款利率分别

为4.6%、4.45%、4.3%、4.3%，1万美元起存的四个期限利率分

别为4.8%、4.7%、4.55%、4.45%。 “上述各期限美元存款利率

仅持续至9月27日。 ” 该客户经理补充说。 值得注意的是，与8

月初相比，1万美元起存的四个期限存款利率均下降了25个

基点。

现在“上车” 合适吗

今年以来，尽管多家银行美元存款利率有所下调，但仍处

于高位，市场追捧美元存款的热度不减。在前期美联储降息预

期升温背景下，不少客户希望抓住最后的高息窗口期，提前锁

定较高利率。

上述恒生银行客户经理表示，人民币存款利率不断调降，

与美元存款利率之间存在差距， 前两个月很多客户咨询美元

存款，希望提前锁定较高的利率。 同时，这位客户经理提醒：

“换外汇应是一个理智的行为，有需要再换汇，若单纯换汇套

利，空间不大，并且在外汇管制背景下，购汇有限制。 ”

根据国家外汇管理局的规定， 对个人结汇和境内个人购

汇实行年度总额管理， 年度总额分别为每人每年等值5万美

元。 有银行人士介绍，超额购汇需要提供相关资料，提交给柜

台人员进行审核。

当前，投资者是否可以“上车” 锁定美元存款利率？ “这

要观察美联储货币政策的后续走向。美联储进入降息周期后，

市场上的美元存款利率可能继续调降。 ” 农业银行北京某营

业网点客户经理说。

巨丰投顾高级投资顾问于晓明提醒，投资者应根据自身的

资金需求和风险偏好，谨慎评估美元存款并做出投资决策。 具

体可以关注几个因素，包括利率波动性、汇率风险、通胀水平。

从近年来美元存款利率走势看， 利率的变化趋势与美联

储的动向密切相关。 例如，2023年一季度，伴随美联储持续加

息，美元存款利率不断走高，不少银行1年期美元存款利率高

达5.40%。

美联储今年的降息路径如何演绎？ 广发证券资深宏观分

析师陈嘉荔表示，9月点阵图对未来降息指引略偏鹰派，预计

美联储2024年还有2次降息。 浙商证券首席经济学家李超预

计，美联储这次50个基点的降息后，美国经济和通胀的韧性

均将进一步提升，这会在一定程度上制约后续的降息空间。

存量房贷与消费贷经营贷利差加大

“转贷” 中介忙得中秋没放假

●本报记者 石诗语

“近段时间贷款中介的电话明显增多

了，有时候一天能接到三四个，都是推荐消

费贷、经营贷置换房贷业务的。 ” 在北京一

家互联网公司工作的小杨向中国证券报记

者反映。

记者近日调研发现，消费贷、经营贷利

率不断内卷， 与存量房贷利率之间产生较

大利差，让贷款中介看到可乘之机，贷款置

换业务悄然抬头。 北京丰台丽泽商圈一家

助贷公司的工作人员李彦超告诉记者：

“目前是推销转贷的好时机， 我们抓住风

口加班加点干活， 刚刚过去的中秋节都没

放假。 ”

贷款置换也被称为“转贷” ，是指借款

人用利率较低的新贷款代替利率较高的旧

贷款， 从而实现降息的目的。 贷款中介以

“转贷省钱” 为噱头大肆宣传，吸引借款人

办理该业务，并在转贷过程中收取居间费、

手续费、垫资费、服务费等。

从利率角度看，贷款置换后借款人负

债成本确实有所下降， 不过贷款年限缩

短，借款人的还款压力变大。 此外，在不法

贷款中介诱导下，进行贷款置换的借款人

可能涉嫌骗贷、 违规挪用贷款等行为；同

时，还面临个人信息泄露、财产遭受损失

等风险。

消费贷经营贷降至“2” 字头

9月以来， 消费贷价格战硝烟弥漫，多

家银行消费贷利率降至“2”字头。其中，招

商银行部分地区分行“闪电贷” 年利率降

至2.88%，民生银行广东地区民易贷最低利

率降至2.85%，平安银行、兴业银行、华夏银

行等也推出了最低利率在3%以下的消费

贷产品。

与此同时，在政策及市场因素影响下，

银行面向小微企业和个体工商户推出的抵

押经营贷也卷至3%以下。 交通银行深圳分

行贷款经理小蒋告诉记者：“目前房产抵押

经营贷产品利率可低至2.8%， 贷款额度可

达到抵押物评估值的七至八成。 ”

但小蒋也向记者表示， 最低利率有一

定的审批条件，银行会对借款人资质、征信

情况、抵押物实际状况、公司经营情况及公

司涉诉情况等进行审核。 比如，借款人年龄

需在20周岁至65周岁， 借款人年龄和贷款

年限相加数值不能超过70。此外，经营实体

需存续半年以上， 借款人必须持有20%以

上股权，还需有其他股东签字；抵押物房龄

需小于30年，且只能为住宅，过户需满12个

月等。

招联首席研究员董希淼认为， 由于存

款利率降低等因素， 银行资金成本有所下

行，调降个人消费贷款、经营性贷款利率具

有一定基础。 同时，2023年以来，受房地产

市场下行影响， 银行个人住房贷款出现负

增长。 为弥补住房贷款增长乏力产生的缺

口，部分银行加大个人消费贷款、经营性贷

款拓展力度。为了扩大市场份额，以低利率

吸引客户是一种促销行为。

在政策层面， 近年来相关部门不断鼓

励、引导银行降低消费贷、经营贷利率，一

方面，这是为了刺激消费、支持经济增长；

另一方面， 是为进一步改善中小微企业融

资环境，降低中小微企业融资成本。

愿听介绍的客户变多了

目前， 存量房贷利率高居4%以上，导

致消费贷、经营贷与存量房贷有100个基点

左右的利差。在此背景下，贷款置换业务悄

然抬头，不少贷款中介以省钱为诱饵，展开

广撒网式营销。

“贷款中介从合作的银行那里得到按

揭客户的电话号码。”某股份行个贷中心工

作人员向记者透露，“他们并没有客户姓名

等其他信息， 这样一来为他们提供电话号

码的银行工作人员也不算泄露客户信息，

相当于钻了规则的空子。 ”

基于这些电话号码， 贷款中介疯狂地

展开地毯式搜索，只为找到意向客户。“每

天拨出200个电话是基本工作量。 ” 李彦超

说，“通话时长不足10秒钟的都属于无效

通话，不能算到绩效里。” 但近段时间，李彦

超明显感到有效通话变多了，“绝大多数情

况下我们刚表明身份，客户就会挂断电话，

但是最近愿意听我们介绍完产品， 并且有

意向咨询的客户增加近两成。 愿意加微信

的客户也多了， 以前一天加10个人的微信

就很不错了， 现在每天加十五六个人的微

信很轻松。 ”

由于消费贷、 经营贷和存量按揭贷款

的利差不断扩大，在贷款中介眼中，当下正

是转贷业务的风口，“利差越大越好营销，

一般利差在100个基点以上，置换贷款的省

钱效果就比较明显， 愿意做这项业务的客

户自然变多。 ” 李彦超说，“我们的合作银

行能给到的最低利率为2.6%， 这与部分存

量贷款利率尤其是二套房贷款利率相差

200个基点左右，我们抓住时机加班加点做

营销。 ”

拆解贷款中介话术

围绕转贷业务， 贷款中介公司提供的

各项服务相当周全， 但不少服务背后都存

在违规违法的暗影。

北京朝阳亮马桥地区一家贷款中介机

构的工作人员告诉记者：“对于想做房产

抵押经营贷业务的客户， 如果名下没有企

业，我们可以为其提供空壳公司，包括经营

流水、账目、税务资料等。直白地说，银行需

要什么材料，我们就能提供什么材料，并且

符合银行审批要求。 ” 然而，北京金诉律师

事务所主任王玉臣向记者表示，伪造流水、

包装空壳公司等蒙骗银行行为涉嫌骗贷，

一经查处， 借款人及中介都会被追究法律

责任。

此外， 政府对中小微企业的贴息政策

也成为贷款中介套路中的一环。“办理完贷

款，拿着营业执照副本、公章、法人身份证

去当地政务服务部门申请， 一周左右就能

审批下来， 借款人可以得到1%的补贴，相

当于贷款利率仅为1.6%。 ” 李彦超向记者

介绍。

实际上，记者咨询北京市政务服务中

心工作人员了解到，政府贴息政策仅在中

小微企业首次办理贷款业务的首年补贴

1%，与利率1.6%是两个概念。 这位工作

人员还告诉记者，用不实信息骗取补贴是

明令禁止的， 对申报中存在的虚报、骗

取、挪用、贿赂等违法违规行为，将依照

《财政违法行为处罚处分条例》等法律法

规进行处理，涉嫌犯罪的，将移交司法机

关依法处理。

此外， 为促使借款人办理房产抵押经

营贷，贷款中介声称可垫付“过桥资金” 帮

助借款人结清银行按揭贷款赎回抵押物，

或与银行协商办理二次抵押贷款。

但在实际操作中， 用同一抵押物的二

次抵押贷归还按揭贷款是不被允许的。 某

国有大行住房贷款业务人员邹鹏告诉记

者：“二次抵押贷本身属于合规业务， 在符

合贷款条款和抵押物要求的情况下是可以

办理的。 但是若用二次抵押贷的钱款结清

按揭贷款，银行会对资金来源追根溯源，一

旦发现资金来自同一抵押物的二次抵押，

将会对抵押物进行限制。 ”

上述贷款中介所提供的每一项服务都

不是免费的， 对应着高昂的居间费、 手续

费、垫资费、服务费等。在巨大的利益面前，

不少贷款中介明知不可行却依然选择铤而

走险。

治本还需压缩贷款产品利差

中介画的省钱大饼暗藏多重隐患。 消

费贷、经营贷流入楼市、挪作他用等均是法

律法规明令禁止行为。

王玉臣在接受记者采访时表示， 低息

经营贷款是以中小企业主或个体工商户为

服务对象的融资产品， 若被查出贷款转入

楼市， 将面临停贷或提前全额偿还贷款的

风险，借款人资信也会受到严重影响。 与此

同时， 一旦停贷， 若无法及时偿还银行贷

款，将面临抵押房产被拍卖的风险。

贷款周期方面， 多数经营贷借款周期

远远短于按揭贷款， 但是大部分中介在转

贷营销中避而不谈。 上海金融与发展实验

室主任曾刚表示， 经营贷比按揭贷款期限

短， 意味着借款人需把原来30年的借款在

短时间内还清，实际上增大了还款压力。 如

果到期后借款人没有足够资金还款， 可能

还需要借新的经营贷款从而把期限拉长。

此外，从长远来看，若未来续贷不畅，

将面临资金链断裂风险。 续贷时能否再借

到经营贷也是个问题。 现在经营贷利率之

所以低，且很容易借到，是因为银行信贷投

放压力较大，找不到合适的贷款需求。未来

经济一旦活跃，信贷需求增多，经营贷准入

门槛很可能提高， 续借的时候不见得能借

得到，而且利率也不一定保持低位。

在信息安全方面， 存在客户隐私信息

被获取、个人信息遭泄露的风险。 在贷款中

介办理转贷业务时， 常常以评估客户个人

信用情况为由， 获取借款人身份证、 房产

证、银行账户、资产状况、工作单位、家庭成

员等诸多个人隐私信息。 这些内容详尽的

信息对不法中介来说是一座“富矿” ，他们

通过泄露、出售客户信息，牟取利益。

面对贷款置换屡禁不止， 不少业内人士

认为，降低存量贷款利率，压缩与消费贷、经

营贷之间的利差才是治本良方。 下调存量住

房贷款利率，对借款人来说，可节约利息支出，

有利于扩大消费和投资；对银行来说，可有效

减少提前还贷现象， 减轻对银行利息收入的

影响。 同时，还可压缩违规使用经营贷、消费

贷置换存量住房贷款的空间，减少风险隐患。
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