
益诺思：打造具有全球竞争力的CRO企业

本报记者 李梦扬

9月3日，益诺思在上交所科创板上市。 当日，益诺思举行上市仪式并通过中国证券报·中证网直播。 截至9月3日收盘，公司股价收于26.99元/股，涨幅达41.61%，总市值约为38.05亿元。

中国医药工业研究总院党委书记、董事长，益诺思董事长魏树源在致辞中表示，作为专业提供生物医药非临床研究服务的综合研发服务（CRO）企业，益诺思始终秉承“科学引领、质量唯先，诚信敬业、合作共赢”的企业价值观，为保障人民健康发挥重要作用。 在科创板上市之后，公司将努力推动科研成果应用，带动产业发展，打造具有全球竞争力的综合性CRO企业。

细分市场领先

根据招股说明书，益诺思服务主要涵盖生物医药早期成药性评价、非临床研究、临床检测及转化研究三大板块。 其中，非临床研究板块包括非临床安全性评价、非临床药代动力学研究、非临床药效学研究。

创 新 药 研 发 流 程 通 常 包 括 药 物 发 现 、 非 临 床 研 究 、 临 床 研 究 、 药 品 审 批 与 上 市 等 环 节 。 益 诺 思 表 示 ， 公 司 深 耕 创 新 药 非 临 床 研 究 服 务 领 域 多 年 ， 是 国 内 最 早 同 时 具 备 NMPA 的 GLP 认 证 、 OECD 的 GLP 认 证 、 美 国 FDA 的 GLP 检 查 的 研 究 机 构 之 一 ， 与 国 际 GLP 标 准 接 轨 ， 处 于 行 业 “领 头 羊 ” 地 位 ， 具 备 国 际 化 服 务 能 力 。 根 据 招 股 说 明 书 ， 2021 年 至 2023 年 ， 非 临 床 CRO 业 务 占 主 营 业 务 收 入 的

比 例 均 在 90 % 以 上 。

非临床安全性评价准入门槛高，通过动物体内和体外系列研究全面评价候选药物的安全性。 根据招股说明书，经过多年发展，益诺思在国内非临床安全性评价细分领域市场占有率排名前三，处于行业领先地位。

2021年至2023年，公司非临床安全性评价业务收入分别为4.88亿元、7.10亿元、8.89亿元，占主营业务收入的比例分别为83.98%、82.39%、85.81%。

作为行业龙头之一，益诺思围绕非临床安全性评价进行了广泛的研究，能够为肿瘤免疫靶点、新的分子开发和递送技术、多特异抗体、抗体药物偶联物（ADC）、多肽及小核酸药物、细胞与基因疗法等新兴研发方向提供一流的非临床评价解决方案。

“公司在重要靶器官毒性生物标志物评价、遗传毒性评价、依赖性评价、眼科评价、体外心脏毒性评价等领域拥有丰富的技术储备，打造了一批具备丰富项目经验的技术人员，可以开展优质的非临床安全性评价研究。 ” 益诺思称。

值得一提的是，益诺思是国内少数具备通过放射性同位素标记化合物及其活体影像技术提供非临床和临床药代动力学研究能力的公司之一，拥有放射性乙级场所，具备H-3、C-14、I-125等31种放射性同位素使用资质。

提升研发能力

技术创新是CRO企业持续发展的内驱力。 益诺思表示，公司秉承“科学引领，质量唯先”的核心价值观，始终将科学性、创新性放在企业发展战略的首要位置。

具体来看，益诺思介绍，公司聚焦于创新药物的非临床评价需求，以丰富的研发经验和专业化的技术团队开展广泛布局，建立了较为全面的非临床前沿技术平台、创新药物评价体系和尖端实验操作技术等。

“公司建立了生物技术新品种（如细胞治疗产品、基因治疗产品、新型抗体等）评价体系、基于活体成像技术的创新药评价体系、全面的体外内心脏毒性评价体系以及眼科药物药效、药代和安全性一站式评价体系等。 ”益诺思表示。

专业人才是CRO企业的发展根本。 益诺思介绍，公司构建了跨学科、多层次、高学历的科学家团队，4名科研人员被聘为博士生导师，8名科研人员被聘为硕士生导师。 公司核心技术团队拥有具备国际化视野的资深科学家群体，包括国家药监局新药审评专家5人，GLP资深专家2人等。

研发投入方面，益诺思表示，公司注重研发创新，不断扩大研发队伍规模，提升自主研发能力，逐年加大研发投入。 2021年至2023年，研发费用分别为2787.37万元、5234.12万元及6043.42万元。

持续的研发投入结出累累硕果。 据介绍，益诺思协助完成了多个国际、国内首款创新药的研究服务，包括全球首款同时获批中美澳临床的溶瘤病毒产品、全球首款获批临床的溶瘤细菌产品、全球首款获批临床的四特异性抗体等。

报告期内，公司每年90%以上收入均来自Ⅰ类创新药物研究服务。 截至2023年12月31日，公司已为国内外770余家制药公司、新药研发机构和科研院所提供13700余项服务，助力国内创新药研发NDA/BLA成功案例18例，IND注册成功案例370余例，90余个创新药获得美国、欧盟、韩国等海外监管机构临床批件。

截 至 2023 年 12 月 31 日 ， 益 诺 思 拥 有 专 利 60 项 ， 其 中 已 授 权 发 明 专 利 21 项 ， 实 用 新 型 专 利 39 项 。 公 司 是 两 项 国 家 科 技 重 大 专 项 子 课 题 独 立 承 担 单 位 、 一 项 国 家 重 点 研 发 计 划 课 题 牵 头 承 担 单 位 。 此 外 ， 公 司 累 计 承 担 / 参 与 其 他 国 家 级 、 省 级 、 区 域 性 科 研 项 目 共 21 项 。

增强竞争优势

经过多年 发展，益 诺思已 形成科学 性强 、质 量领先 的服务 特色 。 公司 提供的 研发服 务具有高 度定制 化特点 ，持续获 得下游客 户认可 。

据了解，益诺思与国内知名头部制药企业建立了深厚、密切的战略合作关系，主要客户包括恒瑞医药、君实生物、齐鲁制药、正大天晴、东阳光、复星医药、天士力、科伦药业、石药集团、贝达药业等。

根据招股说明书，2023年公司前五大客户分别为恒瑞医药、百利药业、济民可信集团、国药集团、先声药业，来自前五名客户的营业收入合计2.58亿元，占同期营业收入的比例为24.82%。

盈利能力 方面 ，招 股说明 书显示， 2021年 至 2023年，公 司营业 收入呈 良好增长 态势 ，分 别为 5 . 82亿 元、 8 . 63亿元、 10 . 38亿 元 ；归母 净利润 分别为 8672 . 74万元、 1 . 35亿元 、 1 . 94亿元。

“未 来 ， 公 司 将 继 续 秉 承 ‘科 学 引 领 、 质 量 唯 先 ’ 的 服 务 理 念 ， 重 点 提 高 服 务 时 效 ， 提 升 整 体 盈 利 能 力 ； 同 时 ， 通 过 收 购 兼 并 和 战 略 合 作 ， 构 建 一 站 式 服 务 能 力 ， 提 高 国 际 化 水 平 ， 努 力 增 强 自 身 竞 争 优 势 。 ” 益 诺 思 称 。

根据招股说明书，本次募集资金将用于益诺思总部及创新转化中心项目、高品质非临床创新药物综合评价平台扩建项目，并补充流动资金，分别拟投入募集资金10.45亿元、3.57亿元、2亿元。

益诺思表示，募集资金投资项目均围绕公司主营业务，解决产能瓶颈，提升研发能力，巩固和扩大公司的竞争优势。

从益诺思总部及创新转化中心项目看，该项目用地面积约为1.64万平方米，规划建筑面积约7.78万平方米，拟建设科研总部大楼、安评实验室、动物设施楼、临床分析与转化中心及地下室等。 公司表示，该项目的顺利实施，将有助于公司非临床安全性评价、非临床药代动力学研究等业务持续增长，稳固现有核心业务，同时有助于拓展新的应用领域，搭建新的技术平台，继续提升科学水平，在国内CRO行业保持领先地位。

展望未来，益诺思表示，将继续秉承“科学引领、质量唯先，诚信敬业、合作共赢”的企业价值观，为保障人民健康发挥重要作用。 同时，推动科研成果应用，带动产业发展，打造具有全球竞争力的综合性CRO企业。
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“数”读益诺思

●本报记者 李梦扬

基本情况

益诺思是一家专业提供生物医药

非临床研究服务的综合研发服务

（CRO）企业。 招股说明书显示，公司

作为国内最早同时具备NMPA的GLP

认证、OECD的GLP认证、 通过美国

FDA的GLP检查企业之一，与国际标准

接轨，在国际化服务方面具有竞争力，

为全球医药企业和科研机构提供全方

位的新药研究服务。 经过多年发展，公

司在国内非临床安全性评价细分领域

市场占有率排名前三， 处于行业领先

地位。

本次发行情况

本次发行股份数量约为3524.49万

股，占发行后公司总股本的比例为25%，

发行后总股本约为1.41亿股。 本次全部

为新股发行， 公司股东不进行公开发售

股份。 发行价格为19.06元/股。

本次发行最终战略配售数量约为

704.9万股，占本次发行总量的20%。

网下最终发行数量约为1691.74万

股， 占扣除最终战略配售数量后发行数

量的60%， 其中网下无锁定期部分最终

发行股票数量约为1522.43万股，网下有

锁定期部分最终发行股票数量约为

169.32万股。 网上最终发行数量约为

1127.85万股，占扣除最终战略配售数量

后发行数量的40%。

主营业务收入情况

2021年至2023年， 公司主营业务收

入分别为5.82亿元、8.62亿元、10.36亿

元，2021年至2023年主营业务收入复合

增长率为33.49%。

报告期内， 非临床CRO系公司业

务发展的基础， 是公司主营业务收入

最主要的组成部分， 占主营业务收入

的比例均在90%以上。 其中，安全性评

价准入门槛高。 2021年至2023年，公司

非临床安全性评价业务收入分别为

4 .88亿元、7 .10亿元、8 .89亿元，占主营

业 务 收 入 的 比 例 分 别 为 83 .98% 、

82 .39%、85 .81%。

募集资金主要用途

公司本次发行募集资金在扣除发

行费用后， 拟用于益诺思总部及创新

转化中心项目、 高品质非临床创新药

物综合评价平台扩建项目，并补充流动

资金。

研发与技术情况

2021年至2023年， 公司研发费用分

别为2787.37万元、5234.12万元及6043.42

万元。

益诺思表示，近年来，公司通过承

担与参与国家级、省部级等重大科研专

项，攻克技术难题，为行业技术进步树

立标杆。 同时，通过多种途径挖掘尚未

满足的市场需求， 以此为目标推动内

部技术评价体系创新与突破。 在新型

评价技术、新型给药技术、创新药物类

型、 特色技术平台等方面具备全方位

的新药非临床研究能力，并能够持续推

进新技术商业化应用，进一步奠定了公

司在药物非临床研究服务行业的技术

领先地位。

益诺思南通大楼

夯实核心竞争优势

益诺思总裁常艳：深耕创新药非临床研究服务领域

●本报记者 李梦扬

作为医药研发产业链的重要一环， 近年

来国内CRO行业发展迅速。 益诺思持续发力

药物非临床安全性评价研究服务领域。 经过

多年发展， 公司在国内非临床安全性评价细

分领域市场占有率排名前三， 处于行业领先

地位。

“益诺思长期致力于向制药企业及科研单

位提供早期成药性、非临床研究服务和临床检

测及转化研究服务，凭借优秀的质量管控体系

以及齐全的服务内容，形成了较强竞争力。 目

前，公司已实现海外首站布局，以满足出海客

户的生物分析需求。 ” 益诺思党总支书记、董

事、总裁常艳在接受中国证券报记者专访时表

示，通过本次上市，益诺思能够扩大产能，丰富

业务链条，进一步夯实核心竞争力和科研创新

能力，助力国内创新药研发企业快速、高质量

完成药物开发，更好地服务我国生物医药科技

创新的高质量发展。

持续推进技术创新

常艳介绍，益诺思成立于2010年，公司深

耕创新药非临床研究服务领域，依托多年业务

经验， 与国内知名头部制药企业建立了深厚、

密切的战略合作关系，形成了品牌优势和良好

的客户基础， 具备专业化和差异化的服务能

力，在行业内拥有显著竞争优势。

看似寻常最奇崛，成如容易却艰辛。“以眼

科一体化平台建设为例，公司前期并没有这方

面的人才，也没有相应设备，公司通过努力克

服了多重问题。 ” 常艳告诉记者，建立之初，眼

科医生不懂安全性评价，拥有安全性评价经验

的人才不懂眼科，公司搭建团队把眼科专业人

才和安全性评价人才结合在一起，共同研究探

索。 同时，购置先进的眼科设备。

“基于市场需求，从相对较为简单的模型

和技术开始，通过自主研发立项，持续提升和

拓展到复杂领域， 建立高难度的模型和技

术。 ” 常艳称，公司创新性地突破了多项实验

动物的眼内给药技术， 包括小鼠直视式视网

膜下给药术、猴大体积视网膜下注射、有色兔

视网膜下注射等。 上述实验动物眼内给药技

术，在行业内处于较先进水平。 部分技术的实

施，公司属于行业内唯一的研究机构，突破了

国内实验动物模型眼内给药技术壁垒， 大大

加快我国眼科新药的研发， 具有极大的经济

和社会价值。

“技术发展日新月异， 创新品种不断涌

现， 需要对技术发展和市场需求有洞察力，进

行前瞻性布局。 ” 常艳表示，在夯实原有业务

的基础上，公司持续推进技术创新，构建了行

业内具有竞争力和独特性的同位素及影像学

平台、眼科一站式服务平台等，构建差异化竞

争能力。

“益诺思前瞻性布局战略人才， 打造科技

创新型企业。 未来，益诺思将持续推进人才发

展战略，不断优化人才培养与激励机制，推动

公司向更高水平的科技创新型企业迈进。 ” 常

艳说。

提升市场竞争力

随着我国创新药出海持续提速，叠加国内

CRO企业在国际市场的竞争力不断提高，国际

化布局成为不少头部CRO企业的选择。

“客户在选择CRO时，因药物品种、创新

性、所处阶段、申报市场不同，可能会有不同的

标准。 ” 常艳表示，具体到质量管理体系方面，

中国、美国以及OECD等对于新药非临床研究

GLP管理体系的要求基本理念一致，但也存在

一些差异情况。“益诺思以要求最严的GLP规

范作为标准，制定质量管理体系和SOP，并根

据需要开展能力验证和比对活动，以确保同时

满足多地申报的要求。 ”

谈及公司出海计划，常艳称，今年3月21日

在美国注册成立了全资子公司美国益诺思生

物技术股份有限公司， 实现了海外首站布局。

后续，公司将依托美国益诺思这一实体，专业

化拓展海外业务。

“目前， 公司大概有50%的客户会有出海

需求。 公司希望借助与这些客户的深度合作，

先站稳出海的第一步。随着公司在海外的影响

力扩大，再后续评估能否进一步发展成为多中

心模式。 ” 常艳表示。

近期，创新药产业利好信号不断释放。 7月

5日，国务院常务会议审议通过《全链条支持

创新药发展实施方案》， 多地支持生物医药产

业政策也相继落地。 在常艳看来，大量未被满

足的临床需求仍然存在， 创新药在政策端、产

业端和资本端将得到长期支持，头部企业的竞

争优势会愈加明显。

展望未来，常艳表示，公司将致力于打造

高质量的一站式创新药综合评价服务平台，成

为创新药综合评价的引领者。

具体而言，常艳称，一方面，持续聚焦优势

主业，打造细分领域核心竞争优势，做强、做大

非临床业务板块（安全性评价、药代动力学研

究等），提升市场份额。 另一方面，加大优势业

务与药效、临床检测及转化研究等业务之间的

协同，带动新兴业务快速发展。同时，通过收购

兼并和战略合作，进一步拓展上下游产业链服

务能力。

细分市场领先

根据招股说明书， 益诺思服务主要涵盖生

物医药早期成药性评价、非临床研究、临床检测

及转化研究三大板块。其中，非临床研究板块包

括非临床安全性评价、非临床药代动力学研究、

非临床药效学研究。

创新药研发流程通常包括药物发现、非

临床研究、 临床研究、 药品审批与上市等环

节。 益诺思表示，公司深耕创新药非临床研究

服务领域多年， 是国内最早同时具备NMPA

的GLP认证、OECD的GLP认证、 美国FDA的

GLP检查的研究机构之一， 与国际GLP标准

接轨，处于行业“领头羊” 地位，具备国际化

服务能力。 根据招股说明书，2021年至2023

年， 非临床CRO业务占主营业务收入的比例

均在90%以上。

非临床安全性评价准入门槛高， 通过动物

体内和体外系列研究全面评价候选药物的安全

性。 根据招股说明书，经过多年发展，益诺思在

国内非临床安全性评价细分领域市场占有率排

名前三，处于行业领先地位。

2021年至2023年，公司非临床安全性评价

业务收入分别为4.88亿元、7.10亿元、8.89亿元，

占主营业务收入的比例分别为 83.98% 、

82.39%、85.81%。

作为行业龙头之一， 益诺思围绕非临床安

全性评价进行了广泛的研究， 能够为肿瘤免疫

靶点、新的分子开发和递送技术、多特异抗体、

抗体药物偶联物（ADC）、多肽及小核酸药物、

细胞与基因疗法等新兴研发方向提供一流的非

临床评价解决方案。

“公司在重要靶器官毒性生物标志物评

价、遗传毒性评价、依赖性评价、眼科评价、体

外心脏毒性评价等领域拥有丰富的技术储备，

打造了一批具备丰富项目经验的技术人员，可

以开展优质的非临床安全性评价研究。 ” 益诺

思称。

值得一提的是， 益诺思是国内少数具备通

过放射性同位素标记化合物及其活体影像技术

提供非临床和临床药代动力学研究能力的公司

之一，拥有放射性乙级场所，具备H-3、C-14、

I-125等31种放射性同位素使用资质。

9月3日，益诺思在上交所科

创板上市。 当日，益诺思举行上

市仪式并通过中国证券报·中证

网直播。 截至9月3日收盘，公司

股价收于26.99元/股， 涨幅达

41.61%，总市值约为38.05亿元。

中国医药工业研究总院党

委书记、董事长，益诺思董事长

魏树源在致辞中表示，作为专业

提供生物医药非临床研究服务

的综合研发服务（CRO）企业，

益诺思始终秉承“科学引领、质

量唯先，诚信敬业、合作共赢”

的企业价值观，为保障人民健康

发挥重要作用。在科创板上市之

后，公司将努力推动科研成果应

用，带动产业发展，打造具有全

球竞争力的综合性CRO企业。

益诺思：打造具有全球竞争力的CRO企业

● 本报记者 李梦扬

提升研发能力

技术创新是CRO企业持续发展的内驱

力。 益诺思表示，公司秉承“科学引领，质量

唯先” 的核心价值观，始终将科学性、创新性

放在企业发展战略的首要位置。

具体来看，益诺思介绍，公司聚焦于创新

药物的非临床评价需求，以丰富的研发经验

和专业化的技术团队开展广泛布局，建立了

较为全面的非临床前沿技术平台、创新药物

评价体系和尖端实验操作技术等。

“公司建立了生物技术新品种（如细胞

治疗产品、基因治疗产品、新型抗体等）评价

体系、基于活体成像技术的创新药评价体系、

全面的体外内心脏毒性评价体系以及眼科药

物药效、药代和安全性一站式评价体系等。 ”

益诺思表示。

专业人才是CRO企业的发展根本。 益诺

思介绍，公司构建了跨学科、多层次、高学历

的科学家团队，4名科研人员被聘为博士生

导师，8名科研人员被聘为硕士生导师。 公司

核心技术团队拥有具备国际化视野的资深科

学家群体， 包括国家药监局新药审评专家5

人，GLP资深专家2人等。

研发投入方面，益诺思表示，公司注重研

发创新，不断扩大研发队伍规模，提升自主研

发能力，逐年加大研发投入。 2021年至2023

年，研发费用分别为2787.37万元、5234.12万

元及6043.42万元。

持续的研发投入结出累累硕果。据介绍，

益诺思协助完成了多个国际、国内首款创新

药的研究服务，包括全球首款同时获批中美

澳临床的溶瘤病毒产品、全球首款获批临床

的溶瘤细菌产品、全球首款获批临床的四特

异性抗体等。

报告期内， 公司每年90%以上收入均来

自Ⅰ类创新药物研究服务。 截至2023年12月

31日，公司已为国内外770余家制药公司、新

药研发机构和科研院所提供13700余项服

务， 助力国内创新药研发NDA/BLA成功案

例18例，IND注册成功案例370余例，90余个

创新药获得美国、欧盟、韩国等海外监管机构

临床批件。

截至2023年12月31日， 益诺思拥有专

利60项，其中已授权发明专利21项，实用新

型专利39项。 公司是两项国家科技重大专

项子课题独立承担单位、 一项国家重点研

发计划课题牵头承担单位。 此外，公司累计

承担/参与其他国家级、省级、区域性科研

项目共21项。

增强竞争优势

经过多年发展， 益诺思已形成科学性

强、质量领先的服务特色。 公司提供的研发

服务具有高度定制化特点，持续获得下游客

户认可。

据了解， 益诺思与国内知名头部制药企

业建立了深厚、密切的战略合作关系，主要客

户包括恒瑞医药、君实生物、齐鲁制药、正大

天晴、东阳光、复星医药、天士力、科伦药业、

石药集团、贝达药业等。

根据招股说明书，2023年公司前五大客

户分别为恒瑞医药、 百利药业、 济民可信集

团、国药集团、先声药业，来自前五名客户的

营业收入合计2.58亿元， 占同期营业收入的

比例为24.82%。

盈利能力方面， 招股说明书显示，2021

年至2023年， 公司营业收入呈良好增长态

势， 分别为5.82亿元、8.63亿元、10.38亿元；

归母净利润分别为8672.74万元、1.35亿元、

1.94亿元。

“未来，公司将继续秉承‘科学引领、

质量唯先’ 的服务理念，重点提高服务时

效，提升整体盈利能力；同时，通过收购兼

并和战略合作，构建一站式服务能力，提高

国际化水平，努力增强自身竞争优势。 ” 益

诺思称。

根据招股说明书， 本次募集资金将用于

益诺思总部及创新转化中心项目、 高品质非

临床创新药物综合评价平台扩建项目， 并补

充流动资金， 分别拟投入募集资金10.45亿

元、3.57亿元、2亿元。

益诺思表示， 募集资金投资项目均围绕

公司主营业务， 解决产能瓶颈， 提升研发能

力，巩固和扩大公司的竞争优势。

从益诺思总部及创新转化中心项目看，

该项目用地面积约为1.64万平方米， 规划建

筑面积约7.78万平方米， 拟建设科研总部大

楼、安评实验室、动物设施楼、临床分析与转

化中心及地下室等。公司表示，该项目的顺利

实施，将有助于公司非临床安全性评价、非临

床药代动力学研究等业务持续增长， 稳固现

有核心业务，同时有助于拓展新的应用领域，

搭建新的技术平台，继续提升科学水平，在国

内CRO行业保持领先地位。

展望未来，益诺思表示，将继续秉承“科

学引领、质量唯先，诚信敬业、合作共赢” 的

企业价值观，为保障人民健康发挥重要作用。

同时，推动科研成果应用，带动产业发展，打

造具有全球竞争力的综合性CRO企业。

益诺思实验室 公司供图


