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北京高能时代环境技术股份有限公司关于2023年年度报告的信息披露监管工作函的回复公告

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏，并对其

内容的真实性、准确性和完整性承担法律责任。

北京高能时代环境技术股份有限公司（以下简称“公司”或“高能环境” ）于近日收到上海证券交易

所出具的《关于北京高能时代环境技术股份有限公司2023年年度报告的信息披露监管工作函》（上证公

函【2024】0784号）。 公司收到工作函后高度重视，按要求对工作函进行了认真讨论，积极组织各方对所

涉及的问题进行核查及回复，现将工作函的回复情况公告如下：

本回复中部分合计数与各项目直接相加之和可能存在尾数差异，这些差异是由四舍五入造成的。 除

特别注明外，本回复所涉及金额单位均为万元。 涉及2024年财务报表数据均未经审计。

一、关于经营情况。年报显示，公司主营固废资源化利用、环保运营服务以及环保工程业务，报告期内

实现营业收入105.80亿元，同比增长20.58%，实现净利润5.05亿元，同比下降27.13%，增收不增利。 其中，

公司固废资源化利用实现营业收入64.68亿元，同比增长59.5%，毛利率8.29%，较上年减少5.73个百分点，

主要系江西鑫科项目生产线新投产深加工资源化项目毛利率较低，且仍处于产能爬坡阶段；重庆耀辉项

目、金昌高能项目受原材料供应、产能利用水平等影响盈利情况不及预期。 报告期内，公司主要客户和供

应商均有新增，前五名客户中关联方销售额达6.32亿元，主要为向北京东方雨虹防水技术股份有限公司

（以下简称东方雨虹）及其控股子公司销售材料及设备。

请公司补充披露：（1）江西鑫科、重庆耀辉、金昌高能的主要经营数据、主要产品、产销量、实际和预

计产能利用率、原材料价格、销售价格、成本结构及变化原因、毛利率变化情况及原因，并结合上述子公司

经营、主要产品市场需求、资质牌照相关政策对行业的影响、同行业可比公司情况，进一步说明公司固废

资源化利用业务大幅毛利率下降原因及合理性，相关项目产能释放是否存在风险或不利因素、公司未来

是否有继续扩产的计划；（2）前五名客户以及供应商的名称、注册时间、与公司关联关系、主营业务、交易

背景、交易金额、交易内容、期末应收账款或预付款项余额、期后回款或结算情况，说明相较上年发生变化

的主要原因；（3）公司与东方雨虹等关联方交易的具体情况，包括交易主体、交易金额、交易价格、交易内

容及具体用途，结合同类非关联交易价格以及市场价格情况说明关联交易定价是否公允，说明与关联方

产生大额交易的必要性，是否存在关联方利益输送的情形。 请年审会计师发表意见。 (监管工作函第1条)

(一)江西鑫科、重庆耀辉、金昌高能的主要经营数据、主要产品、产销量、实际和预计产能利用率、原材

料价格、销售价格、成本结构及变化原因、毛利率变化情况及原因，并结合上述子公司经营、主要产品市场

需求、资质牌照相关政策对行业的影响、同行业可比公司情况，进一步说明公司固废资源化利用业务大幅

毛利率下降原因及合理性，相关项目产能释放是否存在风险或不利因素、公司未来是否有继续扩产的计

划

1.江西鑫科、重庆耀辉、金昌高能的主要经营数据、主要产品、产销量、实际和预计产能利用率、原材料

价格、销售价格、成本结构及变化原因、毛利率变化情况及原因

(1)2023年度江西鑫科、重庆耀辉、金昌高能的主要经营数据如下：

单位：万元

公司

2023年度

营业收入 营业成本 毛利率（%） 净利润

江西鑫科 274,523.42 261,512.04 4.74 383.85

重庆耀辉 38,134.32 42,116.88 -10.44 -8,584.83

金昌高能 62,343.30 66,681.16 -6.96 -9,135.84

续上表：

公司

2022年度

营业收入 营业成本 毛利率（%） 净利润

江西鑫科 -464.57

重庆耀辉 7,533.44 6,296.75 16.42 -304.12

金昌高能 34,072.83 33,780.57 0.86 -4,081.63

子公司江西鑫科环保高新技术有限公司（以下简称江西鑫科）多金属资源回收综合利用项目生产线

各生产工艺段从2023年3月底开始陆续试生产，产生电解铜和贵金属销售收入274,523.42万元，江西鑫科

2023年度生产线各生产工艺段尚处于产能爬坡阶段， 试生产期间对环保设备多次进行工艺的升级改造，

导致江西鑫科2023年产能利用率仅为46.40%， 而与生产相关的折旧摊销费用、 人工薪酬等固定成本较

高，故江西鑫科2023年毛利率仅为4.74%。

子公司重庆耀辉环保有限公司（以下简称重庆耀辉）受收料区域、物料结构等影响，为提升生产效

率，重庆耀辉从2023年8月开始停产对升级改造设备及工艺流程，对烘干设备、脱硫设备及鼓风炉技改，利

润达成情况不及预期， 故毛利率为负数， 较2022年度下降26.86个百分点，2024年2月重庆耀辉已改造完

成、顺利投运，2024年1-4月累计确认收入16,533.96万元，净利润962.56万元。

子公司金昌高能环境技术有限公司（以下简称金昌高能）深加工生产线调试投产时间比预期延长，

产能利用率不足，同时受到当地原料供应和镍、钯金属价格下跌的影响（价格走势见本回复一（一）1

(2)），处置能力和盈利能力都不及预期，故毛利率为负数，较2022年度下降7.82个百分点；2024年5月金昌

高能综合车间、贵金属车间已完成技术改造并试生产，其中贵金属车间预计于2024年7月份试生产，生产

线全部拉通。

(2)2023年度江西鑫科、重庆耀辉、金昌高能主要产品、产销量、实际和预计产能利用率、销售价格如下

表：

单位：万元

公司

主要产

品

单位：吨/

千克

产量 销售量

年平均销

售 价 格

（ 不 含

税）

销售收入

实际产能

利用率

预计产能

利用率

江西鑫科

阴极铜 吨 34,925.43 34,789.52 6.02 209,432.91

46.40% 90.00%金锭 千克 1,028.24 1,003.11 46.36 46,504.18

银锭 千克 19,942.97 19,942.97 0.51 10,170.91

重庆耀辉

粗铜 吨 2,426.94 2,516.22 6.26 15,751.54

48.13% 90.00%

冰铜 吨 4,492.13 4,488.55 3.98 17,864.43

金昌高能

镍冰铜 吨 1,608.10 1,608.10 11.32 18,203.69

30.00% 90.00%

镍渣 吨 1,244.12 1,244.12 12.97 16,136.24

金锭 千克 210.3 208.99 46.4 9,697.14

钯 千克 348.46 275.96 25.64 7,075.61

铂 千克 251.95 215.14 16.21 3,487.42

主要产品说明：

阴极铜：电解铜系含铜量达99.95%的阴极铜，为标准化产品，无需化验，仅需客户对产品质量进行检

测；

粗铜：含铜量通常为70%-95%，此外还含有一定比例的金银铂钯等贵金属材料，粗铜可进一步精炼

提纯，产出电解铜及阳极泥，熔炼过程将危固废中金银钯主要富集至粗铜，粗铜也富集金、银、钯、锡、镍等

金属，且富集能力高于冰铜；粗铜进一步经电解产出电解铜，销售时不折价； 电解时，金、银、钯、锡、镍等

金属沉淀至阳极泥等产品中，按金属量计价销售；

冰铜（含硫化亚铜，Cu2S）：所含的铜需折价销售；冰铜也会富集部分金、银、钯、锡、镍等，其中富集

银能力强，银达到计价标准，富集其他金属能力弱，销售时根据贵金属含量计价；

江西鑫科、重庆耀辉、金昌高能的主营业务为金属类资源化回收利用，原材料及产成品均富含各类金

属，不同批次原材料单价差异较大，无法计算其平均采购价格。公司原材料及产成品购销价格在所含金属

市场价格的基础上考虑相应计价系数确定，如：单价=金属含量*市场金属价格*计价系数，通常计价系数

会在原材料采购合同中予以约定，金属品位越高，计价系数越高。原材料中金属含量低、杂质含量高，计价

系数低；通过富集、提炼实现资源回收后，产成品中金属含量高、杂质含量低，计价系数高。 公司资源化产

品盈利空间即为上述金属购销价差，该购销价差受购销计价系数及金属市场价格的影响。

公司资源化板块营业收入季节性分析：

单位：万元

项目 一季度 二季度 三季度 四季度 合计

营业收入 82,985.70 164,829.06 201,010.41 198,011.21 646,836.38

收入占全年收入比重 12.83% 25.48% 31.08% 30.61% 100.00%

营业成本 69,496.00 149,419.19 187,694.73 186,576.69 593,186.61

成本占全年成本比重 11.72% 25.19% 31.64% 31.45% 100.00%

毛利率 16.26% 9.35% 6.62% 5.77% 8.29%

一季度资源化板块收入占全年资源化板块收入比例较低但毛利率较高，二季度、三季度和四季度营

业收入占比高但毛利率低主要系：1)江西鑫科于2023年3月份开始试生产，开始生产阴极铜和贵金属，但

江西鑫科2023年度生产线各生产工艺段尚处于产能爬坡阶段，产能利用率较低，毛利率较低；2)2023年下

半年镍金属、钯金属市场价处于下降趋势，导致含镍、钯产品销售毛利率有所下降。

2023年铜、镍、金、银、钯金属价格走势图如下：

(3)2023年度江西鑫科、重庆耀辉、金昌高能的成本结构及变动情况

2023年度和2022年度江西鑫科、重庆耀辉、金昌高能的成本结构如下表：

单位：万元

公司

2023年度

直接材料 直接人工 制造费用 合计

金额 占比(%) 金额 占比(%) 金额 占比(%) 金额 占比(%)

江西鑫科 239,335.82 91.52 1,621.37 0.62 20,554.85 7.86 261,512.04 100.00

重庆耀辉 36,464.80 86.58 791.80 1.88 4,860.29 11.54 42,116.88 100.00

金昌高能 61,980.14 92.95 826.85 1.24 3,874.18 5.81 66,681.16 100.00

公司

2022年度

直接材料 直接人工 制造费用 合计

金额 占比(%) 金额 占比(%) 金额 占比(%) 金额 占比(%)

江西鑫科

重庆耀辉 6,032.28 95.80 29.59 0.47 234.87 3.73 6,296.75 100.00

金昌高能 30,936.25 91.58 243.22 0.72 2,601.10 7.70 33,780.57 100.00

注：江西鑫科生产线2022年处于建设状态，未投产，故上表中无江西鑫科2022年度成本结构数据。

随着江西鑫科、重庆耀辉和金昌高能生产线逐步投产，2023年度江西鑫科、重庆耀辉和金昌高能的生

产规模较2022年度有较大幅度增加，2023年度营业成本较2022年度大幅增加。2023年度重庆耀辉营业成

本中直接材料占比低于2022年度，直接人工和制造费用占比高于2022年度，系为提高处理效率，重庆耀

辉2023年8月开始停产技改，停产技改期间的固定人工和设备折旧费、维修费等制造费用计入营业成本；

2024年2月已改造完成、顺利投运，并达到预期效果。 2023年度金昌高能营业成本中直接材料占比略高于

2022年度，制造费用占比低于2022年度主要系2023年上半年含镍原材料采购较多，平均采购单价较高，

生产领用含镍原材料的发出单价较高； 人工成本占比高于2022年度主要系2023年深加工生产线逐步投

产，生产人员增加，但调试投产时间比预期延长，2023年产能利用率较低。

2、结合2023年度江西鑫科、重庆耀辉、金昌高能的经营、主要产品市场需求、资质牌照相关政策对行

业的影响、同行业可比公司情况，进一步说明公司固废资源化利用业务大幅毛利率下降原因及合理性，相

关项目产能释放是否存在风险或不利因素、公司未来是否有继续扩产的计划

公司资源化利用项目的主要产品为阴极铜、电铅、精铋等金属产品、金银铂钯等稀贵金属以及冰铜、

冰镍等合金产品，产品流通性好，销售价格透明公允，下游客户主要为资源化产品的购买使用行业，包括

有色金属和有色冶炼加工等以再生金属为原材料的行业，公司能够及时在市场上找到交易对手，报告期

内产品需求情况未发生明显变化，未对板块毛利率产生影响。

公司固废危废资源化利用项目在运营中， 收集采购一般工业固废进行加工时不需要资质牌照许可，

收集采购危险废弃物进行加工时，危废品类及年度累计收集采购量须符合项目所取得的《危险废物经营

许可证》的证载内容；公司目前运营的各资源化利用项目均已取得相应的《危险废物经营许可证》，通常

有效期为五年，各项目《危险废物经营许可证》均在有效期内，已核准的危废处理牌照合计98.335万吨/

年，在建项目1个，拟申请危废牌照19.80万吨/年，项目覆盖江西、甘肃、湖北、重庆、广东等地，资源回收利

用品类涵盖铜、镍、铅、锌、锡、金、银、铂、钯等多种金属，所持资质牌照能够满足经营需要，且报告期内公

司加工的原材料中一般固废处理量高于危废处理量，资质牌照政策对公司固废资源化利用板块毛利率无

明显影响。

2023年度公司固废危废资源化利用业务及同行业可比上市公司毛利率及变动情况如下表：

单位：万元

公司名称 业务板块

2023年度毛利率

(%)

2022年度毛利率

(%)

毛利率变动

高能环境 固废危废资源化利用 8.29 14.02 下降5.73个百分点

高能环境（扣除

江西鑫科外）

固废危废资源化利用 10.92 14.02 下降3.11个百分点

浙富控股 生态保护和环境治理业 11.50 15.90 下降4.40个百分点

飞南资源 废弃资源综合利用 5.49 6.60 下降1.11个百分点

注：上表的数据来源于浙富控股和飞南资源披露的2023年度报告

公司与浙富控股、飞南资源在原料、工艺以及其他经营策略上存在一定差异，因此毛利率略有差异。

2023年度由于行业竞争加剧以及上游供应商产能波动等原因，公司固废危废资源化利用、浙富控股的生

态保护和环境治理业和飞南资源的废弃资源综合利用业务毛利率较2022年均有一定的下降，公司固废危

废资源化利用业务毛利率波动趋势与同行业可比上市公司波动趋势一致。如果扣除公司江西鑫科项目新

投产，产能利用率爬坡阶段毛利率较低的影响，公司2023年度固废危废资源化利用板块毛利率水平及变

动幅度与同行业可比公司基本一致。

根据中国有色金属工业协会发布的数据，2023年我国再生金属产品产量稳步增长，产业规模化、规范

化程度不断提高， 产品应用范围不断扩大。 2023年我国主要再生有色金属产量1,770万吨， 同比增长

6.95%，其中再生铜产量395万吨，同比增长5.3%；《“十四五” 循环经济发展规划》等相关政策文件明确

了到2025年的发展目标，力争大宗固体废弃物年利用量达到40亿吨，新增大宗固体废弃物综合利用率达

到60%，公司固废危废资源化利用业务符合国家政策、发展循环经济及可持续发展的要求，未来产能释放

不存在风险或不利因素。 目前公司除尚在建设的珠海新虹年处理19.80万吨危险废物综合回收生产线项

目外，尚无其他明确的扩产计划，也暂无其他新项目布局。

(二)前五名客户以及供应商的名称、注册时间、与公司关联关系、主营业务、交易背景、交易金额、交易

内容、期末应收账款或预付款项余额、期后回款或结算情况，说明相较上年发生变化的主要原因

1.前五名客户情况

单位：万元

公司

注册时

间

关联

关系

主营业务 交易金额 交易内容

期末应收

账款

截至2024

年5月31

日的期后

回款

是否2022

年度前五

大客户

湛江兆顺贸易有限

公司

2014-0

5-20

非 关

联方

销售矿产品、金属

材料等

79,553.00

销 售 金 属

类 资 源 化

产品

是

北京东方雨虹防水

技术股份有限公司

及其控 股的公司

（以下简称东方雨

虹及其控股子公

司）

1998-0

3-30

同 一

实 控

人

建筑建材系统服

务商

63,213.24

销 售 非 金

属 类 资 源

化产品

9,773.20

2023年末

应收账款

期后均已

回款

是

天津全禧全轶实业

有限公司

2023-0

1-17

非 关

联方

销售矿产品、金属

材料等

55,120.41

销 售 金 属

类 资 源 化

产品

否

贵溪铜盛再生资源

有限公司

2002-0

7-31

非 关

联方

废旧物资回收、销

售、加工；有色金

属、铜材、粗铜、直

接利用再生铜销

售，自营或代理各

类商品和技术的

进出口

50,099.22

销 售 金 属

类 资 源 化

产品

否

山东恒邦冶炼股份

有限公司

1994-0

2-18

非 关

联方

金银冶炼； 电解

铜、阴极铜、铅锭、

有色金属、稀贵金

属及其制品的生

产及销售

46,500.31

销 售 金 属

类 资 源 化

产品

否

合 计 294,486.18 9,773.20

因江西鑫科项目体量较大， 故公司前五大客户中多数为其客户；2023年投产后逐步搭建和完善产品

销售渠道，为了提升资金周转效率，加速产能释放，公司通过多种销售渠道接洽客户，销售价格依据现货

交易网站公布的价格确定，透明公允，货款支付方式为先款后货，公司收到货款后开始发货，账期较短，风

险可控。 前五大客户中2023年新增客户的主要情况：天津全禧全轶实业有限公司实际控制人为自然人季

金禧，法人为赵雷，贵溪铜盛再生资源有限公司和山东恒邦冶炼股份有限公司均为江西铜业股份有限公

司子公司，与公司无关联关系，因其2023年度采购金额较大，项目为实现快速周转，加快资金回笼，同样价

格及付款条件下会优先选择采购量较大的客户进行销售。 该业务符合资源化行业销售惯例，当年销售产

品当年即全部收到货款，并无坏账风险。

湛江兆顺贸易有限公司系经营矿产品、金属材料的贸易商，向公司采购金属类资源化产品后销售至

金川集团股份有限公司等终端客户；东方雨虹及控股子公司系建筑建材系统服务商，需要采购高分子材

料、塑料制品等防水原材料，相关关联交易已通过公司董事会会议审议。2023年度公司与前五大客户的销

售交易具有真实交易背景和商业实质。

2.前五名供应商情况

单位：万元

公司

注册时

间

关联关

系

主营业务 交易金额 交易内容

期末预付款

项

截至2024

年5月31

日的期后

结算情况

是否2022

年度前五

大供应商

金川集团股

份有限公司

及其控股子

公司

2001-09

-28

非关联

方

有色金属生产、冶炼

及加工等

77,924.77

采购资源

化原材料

4,156.50

2023年末

预付款项

期后均已

到货

是

梧州市兴华

有色金属有

限公司

2021-03

-30

非关联

方

有色金属加工铸造、

销售等

32,712.60

采购资源

化原材料

547.08

2023年末

预付款项

期后均已

到货

否

永兴鹏琨环

保有限公司

2017-05

-24

非关联

方

固废治理、再生资源

回收、销售等

31,072.46

采购资源

化原材料

否

玉山县飞隆

环保固废利

用有限公司

2009-10

-10

非关联

方

固废治理、再生资源

回收、销售等

30,583.49

采购资源

化原材料

否

江西铂泗商

贸有限公司

2022-10

-13

非关联

方

再生资源回收、销售

等

27,054.93

采购资源

化原材料

186.19

年末预付

款项期后

均已到货

否

合 计 199,348.25 4,889.77

金川集团股份有限公司及其控股子公司、梧州市兴华有色金属有限公司、永兴鹏琨环保有限公司和

玉山县飞隆环保固废利用有限公司为镍、铜、铅等有色金属加工、回收的制造厂商，公司固废危废资源化

利用业务需要采购前述公司的产品或联产品脱硫后料、粗铜等；江西铂泗商贸有限公司在广东等地区回

收熔炼渣、废旧电机拆解物，江西鑫科多金属资源回收综合利用项目生产需要采购前述物料。 因此，2023

年度公司与前五大供应商的采购交易具有真实交易背景和商业实质。

2023年度公司向梧州市兴华有色金属有限公司、永兴鹏琨环保有限公司、玉山县飞隆环保固废利用

有限公司和江西铂泗商贸有限公司的采购额大幅增加主要系2023年江西鑫科项目逐步投产，粗铜、熔炼

渣、废旧电机拆解物等金属类资源化原材料采购额大幅增加。

(三)公司与东方雨虹等关联方交易的具体情况，包括交易主体、交易金额、交易价格、交易内容及具体

用途，结合同类非关联交易价格以及市场价格情况说明关联交易定价是否公允，说明与关联方产生大额

交易的必要性，是否存在关联方利益输送的情形

1.2023年公司与东方雨虹等关联方的关联采购交易情况

2023年公司与东方雨虹等关联方采购商品和接受劳务的关联交易如下表：

单位：万元

交易主体 主营业务 交易内容 交易额 交易价格 关联关系 预付余额 期后情况

东方雨虹及其控

股子公司

防水材料生产

及防水系统解

决方案

土工材料、防水

材料以及防水工

程服务

3,802.40

根据市场

价格确定

同一实际

控制人

272.64

期后结算

270.47

中船绿洲 环 保

(南京)有限公司

环保设备及系

统设计制造

环保设备及安装

工程[注]

2,543.02

根据市场

价格确定

参股联营

企业

无 无

玉禾田环境发展

集团股份有限公

司（以下简称玉

禾田）

城市运营管理

服务

特许经营项目垃

圾清运服务

2,187.70

根据政府

结算价确

定

参股联营

企业

无 无

贵州省兴安环保

科技有限公司

危废及金属产

品生产加工销

售

氧化锌等原材料 93.42

根据市场

价格确定

参股联营

企业

无 无

苏州市伏泰信息

科技股份有限公

司

智慧环境解决

方案、互联网+

垃圾分类运营

地磅系统接口开

发服务

0.07

根据市场

价格确定

参股联营

企业

无 无

注： 主要为凉山州金钰环境治理有限公司综合回收利用集中处置中心-危险废物集中处置中心项目

采购的焚烧系统设备。

2023年公司与东方雨虹及其控股子公司、中船绿洲环保（南京）有限公司、贵州省兴安环保科技有限

公司和苏州市伏泰信息科技股份有限公司的采购交易内容均与对应关联方的主营业务一致，公司出于产

品质量保障、采购便利性等因素并结合采购比价情况选择向其采购。

2023年公司与玉禾田的采购交易主要为采购垃圾清运服务。 2018年公司、玉禾田、国开四川投资有

限公司、中国航空规划设计研究总院有限公司、成都三创市容环境管理有限责任公司组合联合体，共同参

加内江城乡生活垃圾处理PPP项目公开招标并中标， 玉禾田和成都三创市容环境管理有限责任公司负责

农村生活垃圾收转运体系的运营维护；公司子公司内江高能环境技术有限公司向玉禾田和成都三创市容

环境管理有限责任公司采购农村生活垃圾收转运服务，运营价格根据协议约定，公司已将与玉禾田和成

都三创市容环境管理有限责任公司的清运服务采购交易按净额法核算。

综上，公司与上述主体的采购交易具有商业实质，具有必要性和合理性。

为了确保关联交易定价的公允性，公司制定的《关联交易管理制度》中规定了关联交易的定价原则，

并按制度规定的原则确定关联交易的采购价格，向东方雨虹及其控股子公司、中船绿洲环保（南京）有限

公司等关联方采购均执行了相应的询价报价比价流程， 如向东方雨虹及其控股子公司采购600g/㎡长丝

无纺土工布的单价比其他供应商平均报价低1.87%， 向东方雨虹及其控股子公司采购400g/㎡长丝无纺

土工布的单价比其他供应商平均报价低1.92%， 向东方雨虹及其控股子公司采购200g/㎡长丝无纺土工

布的单价比其他供应商平均报价低2.78%，公司出于产品质量保障、比价情况及采购便利性等因素确定供

应商，向玉禾田的采购价格参考与政府结算价确定，关联交易定价公允，不存在关联方利益输送的情形。

2.2023年公司与东方雨虹等关联方的关联销售交易具体情况，结合同类非关联交易价格以及市场价

格情况说明关联交易定价是否公允，说明与关联方产生大额交易的必要性，是否存在关联方利益输送的

情形

2023年公司与东方雨虹等关联方出售商品和提供劳务的关联交易如下表：

单位：万元

交易主体

具体用途及交易

内容

主营业务 交易额 关联关系 应收余额 期后回款

东方雨虹及其控股

子公司

生产用原材料、包

装材料、环保设备

维护等

防水材料生产及

防水系统解决方

案。

63,213.24 同一控制人 9,773.20 全部收回

凉山州金钰环境治

理有限公司

用于危废处置

固废危废无害化

处置

5,255.98

参股联营企

业

0

焦作绿博城发环保

能源有限公司

用于焚烧发电配

套设备

城市生活垃圾经

营性服务

3,095.66

参股联营企

业

422.80 200.00

贵州省兴安环保科

技有限公司

生产用原材料

危废及金属产品

生产加工销售

345.34

参股联营企

业

415.97 0

西宁湟水高能环境

有限公司

用于危废处置

城市运营管理服

务

149.27

参股联营企

业

金华淳静新材料科

技有限公司

生产用原材料 新材料制造 86.93

参股联营企

业

萍乡玉禾田环境发

展有限公司

用于城市环卫工

作配套

城市运营管理服

务

13.16

参股联营企

业

14.87 4.15

新沂玉禾田环境发

展有限公司

用于城市环卫工

作配套

城市运营管理服

务

2.65

参股联营企

业

3.00 3.00

沛县玉禾田城市服

务有限公司

用于城市环卫工

作配套

城市运营管理服

务

1.75

参股联营企

业

1.98 1.98

佛山顺玉智慧城市

运营有限公司

用于城市环卫工

作配套

城市运营管理服

务

2.99

参股联营企

业

1.69 1.69

伊宁市新玉城市环

境服务有限公司

用于城市环卫工

作配套

城市运营管理服

务

3.35

参股联营企

业

0.19

贵溪市贵玉智慧城

市运营管理有限公

司

用于城市环卫工

作配套

城市运营管理服

务

26.52

参股联营企

业

29.97 21.12

佛山市安禾智慧城

市管理有限公司

用于城市环卫工

作配套

城市运营管理服

务

5.52

参股联营企

业

4.99

注：上表中交易价格均根据市场价格确定。

2023年公司与东方雨虹及其控股子公司、凉山州金钰环境治理有限公司等关联方的销售交易内容均

与对应关联方的主营业务的采购需求相匹配，关联方出于产品质量保障、采购便利性等因素和采购比价

情况选择向公司采购，因此公司与东方雨虹及其控股子公司、凉山州金钰环境治理有限公司等关联方的

销售交易具有商业实质，具有必要性和合理性。

公司按《关联交易管理制度》规定的关联交易定价原则确定关联交易的销售价格，如2023年度公司

销售给东方雨虹及控股子公司的前三大高分子材料PMA-1061、PMA-1080和PMA-1051的销售额及

单价比对情况如下：

单位：万元

产 品

2023年对东方雨虹及控股

子公司的不含税销售额

占2023年对东方雨虹及控股子公司

关联销售金额的比例（%）

关联销售单价与非关联

销售单价差异率

PMA-1061 50,896.49 80.52 低6.72%

PMA-1080 4,260.23 6.74 低0.34%

PMA-1051 1,486.15 2.35 高1.60%

小 计 56,642.87 89.61

向公司采购高分子材料的东方雨虹及控股子公司的厂区主要集中在杭州建德、濮阳、咸阳、唐山等区

域，恰处于公司部分工厂覆盖区域，公司高分子材料销售给东方雨虹相应主体具有距离短运输成本低的

天然优势, 因此公司与东方雨虹及控股子公司的高分子材料交易价格基本低于与非关联方的交易价格；

关联交易定价公允，不存在关联方利益输送的情形。

(四)会计师核查程序和核查意见

1.核查程序

(1)了解与收入确认相关的关键内部控制，评价这些控制的设计，确定其是否得到执行，并测试相关内

部控制的运行有效性；

(2)检查主要的销售合同，了解主要合同条款或条件，评价收入确认方法是否适当；

(3)选取项目检查与收入确认相关的支持性文件，包括销售合同、销售发票、出库单、客户签收单、客户

结算单等；

(3)结合公司产销量、实际和产能利用率、采购和销售定价等分析公司营业收入、毛利率变动的原因和

合理性；

(4)分析固废资源化利用板块的公司成本结构变动的原因和合理性；

(5)对产品销售的重要客户和主要工程项目实施函证或实地走访程序，确认本期发生的销售金额、往

来款项的余额及合同履行情况；

(6)实施截止测试，检查收入成本是否在恰当期间确认；

(7)检查与营业收入相关的信息是否已在财务报表中作出恰当列报。

(8)对重要供应商和主要工程项目实施函证或实地走访程序，确认本期发生的采购金额、往来款项的

余额及合同履行情况；

(9)对重要客户和供应商的期后回款和期后采购进行测试，分析主要客户和供应商交易额变动的原因

及合理性；

(10)选取项目检查与采购相关的支持性文件，包括采购合同、采购发票、入库单、结算单等；

(11)访谈公司管理层，了解关联交易发生的背景、原因及必要性，了解关联交易的定价原则和公允性；

(12)获取关联交易明细表和往来明细表，分析关联交易具体内容、关联往来情况，分析关联交易价格

的公允性；

(13)获取关联方采购、销售合同或订单，了解合同结算条款；抽查大额关联交易的凭证及附件，抽查大

额期后回款凭证，核查关联交易的真实性

(14)对大额关联交易进行函证，询证本年度交易额以及往来款项的余额。

2.核查意见

(1)公司固废资源化利用业务大幅毛利率下降主要系江西鑫科、重庆耀辉、金昌高能实际产能利用率

不及预期，具有合理性，相关项目产能释放不存在风险或不利因素；目前除尚在建设的珠海新虹年处理

19.80万吨危险废物综合回收生产线项目外，公司在固废危废资源化利用板块无其他明确的扩产计划；

(2) 公司与前五名客户以及供应商的交易较上年交易额变动主要系公司固废资源化利用业务规模扩

大，具有合理性；

(3)公司与关联方的交易定价公允，大额关联交易具有必要性和商业合理性，不存在关联方利益输送

的情形。

二、关于存货。 年报显示，公司存货期末余额为49.94亿元，同比增加87.32%，其中原材料和在产品分

别占比41%、47%，主要系江西鑫科、靖远高能等子公司原材料备货及槽底占用增加。 公司存货周转天数

为157.47天，较上年增加53.24天。 减值方面，报告期内公司计提存货跌价准备0.31亿元，其中原材料计提

0.12亿元、库存商品计提0.15亿元。 此外，公司合同履约成本期末余额为0.34亿元，未计提减值。

请公司补充披露：（1）结合江西鑫科、靖远高能等子公司业务模式、在手订单、实际经营情况，说明原

材料和在产品的具体构成、与槽底铺料金属的关系、占存货比重较高的原因及合理性，报告期内公司扩大

生产规模对存货大幅增加具体影响、存货周转天数是否处于合理水平，上述情况是否符合行业惯例，以及

未来消化库存的预期和具体措施；（2）结合上下游需求变化、存货价格变动、库龄、相关产品的成本结转

方法和可变现净值的确认依据等，说明存货跌价准备计提是否公允准确、报告期内公司存货跌价准备计

提变化的原因，特别是库存商品跌价准备计提增加的原因，前期是否存在应计提未计提的情形；（3）合同

履约成本的具体内容、形成原因、计量方法、确认依据，分项目列示对应金额、交易对方、交易背景、合同主

要条款及各方的履行情况，并说明未计提减值准备的原因及合理性。请年审会计师发表意见，并说明对存

货实施的审计程序及获取的审计证据。 (监管工作函第2条)

(一)结合江西鑫科、靖远高能等子公司业务模式、在手订单、实际经营情况，说明原材料和在产品的具

体构成、与槽底铺料金属的关系、占存货比重较高的原因及合理性，报告期内公司扩大生产规模对存货大

幅增加具体影响、存货周转天数是否处于合理水平，上述情况是否符合行业惯例，以及未来消化库存的预

期和具体措施

1.公司2023年末的存货余额中，江西鑫科存货余额占比52.76%，靖远高能存货余额占比20.67%，金

昌高能存货余额占比6.52%，重庆耀辉存货余额占比1.96%。

原材料构成情况：

单位：万元

项 目 2023年末余额

其中：江西鑫

科2023年末余

额

靖远高能

2023年末余

额

2022年末余额

其中：江西鑫科

2022年末余额

靖远高能2022

年末余额

含铜物料 88,274.89 56,145.62 4,171.89 70,431.66 48,374.53 7,708.92

含镍物料 52,222.83 41,057.22 250.60 39,349.33 27,671.40

含贵金属矿及物料 17,692.32 7,620.93 8,860.56 14,952.32 7,341.41 4,592.49

熔炼渣 11,519.15 10,192.74 307.85 5,628.17 2,578.00 552.70

其他材料 32,655.36 944.04 6,958.38 25,824.40 2,625.50 3,562.76

小 计 202,364.55 115,960.55 20,549.27 156,185.88 88,590.85 16,416.87

在产品构成情况：

单位：万元

项 目 2023年末余额

其中：江西鑫科

2023年末余额

靖远高能2023

年末余额

2022年末余额

其中：江西鑫

科2022年末余

额

靖远高能2022

年末余额

槽存（含阳极板、阳

极泥等）

72,884.83 69,662.63 3,222.20 1,467.65 1,467.65

包壳渣/吹炼渣浸

出渣等

67,938.56 35,049.14 18,849.28 8,626.55 8,626.55

冰铜 42,965.21 8,311.57 31,974.85 11,118.59 11,118.59

其他在产品 51,569.83 23,804.44 20,345.84 19,745.13 21,349.09

小 计 235,358.42 136,827.78 74,392.17 40,957.91 42,561.87

随着江西鑫科、重庆耀辉、金昌高能和靖远高能生产线逐步投产，公司固废危废资源化业务的生产产

能大幅增加，2023年末的原材料和在产品较2022年均有较大幅度的增加。

2023年度公司在产品增加19.44亿元，高于原材料的增长幅度，主要是由于江西鑫科项目投产后，产

业链延伸，增加了深加工电解生产线，导致槽存物料以及浸出渣等在产品同比增长较多，其次在资源化加

工过程中，为实现对原材料“吃干榨净” ，充分利用，会存在原材料进入加工环节后反复进入上个工艺流

程而形成在产品的过程（具体可见下方江西鑫科及靖远高能项目工艺流程图及相关说明），故在产品增

量高于原材料增量。

2.江西鑫科业务模式、在手订单、实际经营情况，说明原材料和在产品的具体构成、与槽底铺料金属的

关系、占存货比重较高的原因及合理性

江西鑫科的业务模式为将采购的含铜物料、熔炼渣等固废危废物料经过熔炼、提纯等初加工后，提炼

其中的金属，形成如冰铜、粗铜等合金产品(包含计价贵金属)，部分合金产品可进一步深加工形成电解铜、

金锭、银锭等金属产品，实现资源的循环利用。 工艺图如下：

如上图，江西鑫科项目的原材料主要为前端火法熔炼工序所需的外购原料，包括侧吹炉使用的一般

含铜(锡)物料、转炉使用的冰铜、阳极炉使用的粗铜等。 因火法熔炼每道工序所产生的在产品可成为下一

道工序的原料，即侧吹炉产生的冰铜作为转炉的原料，转炉产生的粗铜作为阳极炉的原料，阳极炉产生的

阳极板作为电解的原料，电解车间生成的阳极泥可作为贵金属车间的原料，因此其在产品主要为需要再

投入加工的某一工序的产品，如冰铜、粗铜、阳极板、阳极泥以及加工过程中反复利用的中间料等，由于存

在原材料进入加工环节后被反复利用而形成在产品的过程，故在产品增量高于原材料增量。 电解槽底铺

料含电解液、阳极泥等，属于在产品；在深加工环节，由阳极炉生产出的阳极板在电解槽中经与电解槽底

辅料反应，可生成最终产品阴极铜，同时生成的阳极泥可进入稀贵车间进行提炼生成金银铂钯等稀贵金

属包含在在产品中。

江西鑫科处理规模为31万吨危险废物的多金属综合回收和10万吨电解铜及其他多金属深加工,

2023年末江西鑫科原材料占存货余额的比例为44.01%，原材料占比较高系江西鑫科项目工序较长，侧吹

炉/转炉/阳极炉等工序都需外购原材料，同时江西鑫科投产后产能逐步提升，为满足新增产能需求，加大

了备料力度。 2023年末江西鑫科在产品占存货余额的比例为51.93%，占比较高是由于生产工艺链较长，

除最终产品电解铜、金锭、银锭等对外销售外，其他工序的产品均可投入下个工序再加工。

2024年1-4月，江西鑫科实现营业收入157,579.55万元，净利润3,388.48万元，产能利用率提升至

47.80%(2024年1-3月份因春节放假、 原料不足等因素导致产能利用率较低，2024年4月、5月份产能利用

率达到75%左右)。

3.靖远高能业务模式、在手订单、实际经营情况，说明原材料和在产品的具体构成、与槽底铺料金属的

关系、占存货比重较高的原因及合理性

靖远高能的业务模式为将采购的烟尘、浸出渣、铅银渣、铜渣等危废物料经堆式拌料制砖、熔炼、提纯

等初加工后，提炼其中的金属，形成半产品粗铅及铜渣；部分半产品可进一步深加工形成电解铅、金锭、银

锭等金属产品，实现资源的循环利用。

项目原材料主要为大型铜铅锌冶炼企业产生的烟尘、 浸出渣等一般工业固废及危废， 原料富含铜、

铅、金、银、铋、锡、锑等十几种有价金属元素。 为实现有价金属元素“吃干榨净” ，靖远高能生产工序包含

侧吹还原工序、电解工序、高品位冰铜富集工序、贵金属提炼工序等，共计14道。每一道工序所产生的在产

品可成为下一道工序的原料，因此靖远高能的在产品主要为需要再投入加工的某一工序的产品，如粗铅、

阳极板、阳极泥等。

靖远高能资源化利用处理产能为17.50万吨/年,2023年末靖远高能库存的原材料占靖远高能存货余

额的比例为19.90%，原材料占比较高系靖远高能稀贵金属产线2023年产线全部投产后产能提升，为满足

新增产能需求，加大备料力度。 2023年末靖远高能库存的在产品占靖远高能存货余额的比例为72.05%，

占比较高系靖远高能项目生产工艺链较长，除最终产品电解铅、金锭、银锭等对外销售外，其他产品均可

投入再加工。

4.报告期内公司扩大生产规模对存货大幅增加具体影响、存货周转天数是否处于合理水平，上述情况

是否符合行业惯例，以及未来消化库存的预期和具体措施

高能环境及可比上市公司存货情况表：

单位：万元

公司

2023年度 2024年一季度

存货期末价值 周转率 存货期末价值 周转率

高能环境-资源化板块 493,128.01 1.57 490,206.02 0.42

飞南资源 328,762.51 3.05 356,468.63 0.65

浙富控股-生态保护和环境治理业 826,187.10 2.02 850,860.69 【注】

注：浙富控股2024年一季报未披露分板块数据信息。

2023年末公司存货价值为493,128.01万元， 较2022年末增加229,332.11万元， 其中江西鑫科增加

174,847.46万元，主要系2023年末江西鑫科增加31万吨前端+10万吨电解产能，对比其他上市公司符合

行业惯例。

公司固废资源化利用业务2023年度的存货周转率低于浙富控股生态保护和环境治理业务和飞南资

源废弃资源综合利用业务，主要系江西鑫科项目2023年进入试生产阶段，须为新投产产能进行原料储备，

且江西鑫科、重庆耀辉、金昌高能后续进行技改及设备调试等原因，生产线实际产能利用未达到平稳运营

状态。

2024年一季度随着江西鑫科产能利用率的提高，周转率已逐渐接近行业平均水平。 二季度随着重庆

耀辉及金昌高能技改完成，公司的产能利用率逐步提高，总体周转率亦会逐步提高。

(二)结合上下游需求变化、存货价格变动、库龄、相关产品的成本结转方法和可变现净值的确认依据

等，说明存货跌价准备计提是否公允准确、报告期内公司存货跌价准备计提变化的原因，特别是库存商品

跌价准备计提增加的原因，前期是否存在应计提未计提的情形

1.存货价格变动、库龄、相关产品的成本结转方法

公司成本结转方法为月末一次加权平均法，期末存货主要系铜、镍、金、银、铂、钯等金属类资源化存

货，金属类资源化存货期末库存金额为471,615.40万元，占期末总库存余额的比例为94.43%。 2023年末

金属类资源化存货分库龄情况如下表：

库 龄 库存余额（万元） 占金属类资源化存货比（%）

1年以内 426,579.97 90.45

1-2年 42,127.67 8.93

5年以上 2,907.75 0.62

小 计 471,615.40 100.00

2023年末公司金属类资源化存货库龄主要在1年内， 库龄5年以上的存货均为公司2018年因收购贵

州宏达环保科技有限公司（以下简称贵州宏达）而增加的存货，因贵州宏达生产工艺改进等原因，该部分

原材料领用减少，公司考虑其近期领用情况、金属市价等因素确定其可变现净值，2022年末和2023年末

该批存货的存货跌价准备余额均为2,768.81万元。

金属类资源化产品的价值由其所含金属量和金属市场价决定，（主要金属价格变动趋势详见本回复一

（一）1）， 金属类资源化产品计价=计价金属重量*合同约定的计价基准 （一般为上海有色金属网月均

价）*对应计价系数（合同约定，根据金属品位阶梯式变动）。

2.存货可变现净值的确认依据

可直接出售的存货的可变现净值的确认方式为：可变现净值=预计不含税售价-预计销售费用-相关

税费。

关于预计不含税售价，若期末存货有对应销售合同，预计售价按合同中约定的不含税销售价格*库存

数量确定；若期末存货无对应销售合同，则参照以往合同计价规则计算预计不含税售价，如无对应销售合

同的金属类资源化库存商品以该库存商品计价金属重量*当年年末的金属市场价格*当年度同等金属含

量库存商品的销售计价系数为基础，再扣除相应销售增值税来计算预计不含税售价；预计销售费用一般

按照各公司当年的销售费用/各公司当年的营业收入*该产品预计不含税售价；相关税费一般按照各公司

当年的税金及附加/当年的营业收入*该产品预计不含税售价。

需进一步加工后出售的存货的可变现净值的确认方式为： 可变现净值=预计不含税售价-单位进一

步加工成本*库存数量-预计销售费用-相关税费。 单位进一步加工成本参照各公司当年度将该存货加工

至可对外出售的库存商品的平均加工成本。

综上，资产负债表日公司存货的可变现净值的确认方式符合企业会计准则的规定；对于存货成本高

于其可变现净值的，公司计提了存货跌价准备。

3.2022年末和2023年末存货跌价准备计提情况

2022年末和2023年末，公司存货账面余额及存货跌价准备具体明细如下：

单位：万元

项 目

2023年12月31日 2022年12月31日

账面余额

跌价

准备

账面价值 账面余额

跌价

准备

账面价值

原材料 202,364.55 4,101.94 198,262.61 156,185.88 2,768.81 153,417.07

在产品 235,358.42 87.61 235,270.81 43,412.31 43,412.31

库存商品 50,782.82 1,894.10 48,888.72 57,620.22 42.79 57,577.43

发出商品 4,856.59 210.42 4,646.17 3,114.66 3,114.66

委托加工物资 634.38 634.38 464.94 464.94

包装物 2,012.24 2,012.24 569.17 569.17

合同履约成本 3,413.08 3,413.08 5,240.31 5,240.31

合 计 499,422.09 6,294.07 493,128.01 266,607.50 2,811.60 263,795.90

2023年末存货跌价准备主要集中在原材料与库存商品， 分别占期末存货跌价准备余额的65.17%、

30.09%。

2023年末存货跌价准备较2022年末增加3,482.47万元， 其中原材料跌价准备增加1,333.13万元，库

存商品跌价准备增加1,851.31万元，发出商品存货跌价准备增加210.42万元。

(1)原材料

2022年末和2023年末原材料分类别计提存货跌价准备明细表如下：

单位：万元

项 目

2023年12月31日 2022年12月31日

账面余额

跌价

准备

账面价值 账面余额

跌价

准备

账面价值

含铜物料 88,274.89 303.40 87,971.49 70,431.66 70,431.66

含镍物料 52,222.83 747.10 51,475.73 39,349.33 39,349.33

含贵金属矿及物

料

17,692.32 17,692.32 14,952.32 14,952.32

熔炼渣 11,519.15 11,519.15 5,628.17 5,628.17

其他材料 32,655.36 3,051.44 29,603.92 25,824.40 2,768.81 23,055.59

合 计 202,364.55 4,101.94 198,262.61 156,185.88 2,768.81 153,417.07

公司原材料主要为危废原料，2023年末原材料的跌价准备为4,101.94万元，2022年末原材料的跌价

准备为2,768.81万元，原材料跌价准备增加1,333.13万元，主要系：1)因镍金属市场价格2023年下降幅度

较大，导致原材料中部分含镍物料可变现净值低于库存余额，2023年末计提存货跌价准备747.10万元；2)

为了提高生产效率，重庆耀辉2023年8月开始停产技改，期末库存的含铜原材料采购价格高于其2023年

末可变现净值，2023年末计提存货跌价准备280.73万元；3)2023年11月29日公司收购安徽中鑫宏伟科技

有限公司（以下简称中鑫宏伟），中鑫宏伟主营PA66、PA6、PET等多品种塑料的综合回收与利用，原材

料主要为PE、PP和PET等废塑料，2023年末中鑫宏伟有部分原材料可变现净值低于库存成本， 计提存货

跌价准备127.62万元。

其他材料中包含公司子公司贵州宏达库龄5年以上的原材料2,907.75万元， 系贵州宏达被公司收购

前库存的原材料，因贵州宏达生产工艺改进等原因，该部分原材料领用减少，公司考虑其近期领用情况、

金属市价等因素确定其可变现净值，2022年末和2023年末该批存货的存货跌价准备余额均为2,768.81万

元。

(2)在产品

公司在产品主要为在产品主要为资源化产品半成品，系为销售订单投产而未生产完工的产品，大部

分签有订单或合同，并且市场上存在公允价值，除部分含镍半成品受镍金属价格下降的影响，活跃市场公

允价值扣除继续生产支出及销售税费后低于账面成本，2023年末计提87.61万元的跌价准备；其余资源化

产品半成品活跃市场公允价值扣除继续生产支出及销售税费后高于账面成本，不存在减值迹象，无需计

提存货跌价准备。

(3)库存商品和发出商品

2022年末和2023年末库存商品分类别计提存货跌价准备明细表如下：

单位：万元

项 目

2023年12月31日 2022年12月31日

账面余额

跌价

准备

账面价值 账面余额

跌价

准备

账面价值

贵金属产品 19,990.35 31.88 19,958.47 5,803.11 5,803.11

含铜产品 13,850.53 220.11 13,630.42 5,967.75 5,967.75

含镍产品 14,996.24 1,104.44 13,891.80 38,187.44 38,187.44

其他产品 1,945.70 537.67 1,408.03 7,661.92 42.79 7,619.13

合 计 50,782.82 1,894.10 48,888.72 57,620.12 42.79 57,577.43

库存商品和发出商品主要为阴极铜、电铅、金锭、银锭、精铋等金属类资源化产品，2023年末库存商品

和发出商品的跌价准备分别为1,894.10万元和210.42万元，较2022年末分别增加1,851.31万元和210.42

万元，主要系1)因镍金属市场价格2023年下降幅度较大，导致库存商品和发出商品中部分含镍物料可变

现净值低于库存余额，2023年末库存商品和发出商品分别计提存货跌价准备1,104.44万元和210.42万

元；2)2023年11月29日公司收购中鑫宏伟，2023年末中鑫宏伟部分库存商品可变现净值低于库存成本，

计提存货跌价准备228.60万元。

(4)委托加工物资和包装物

期末委托加工物资主要是委托外部单位加工的非金属性资源化物料，包装物主要为编织袋、塑料袋

等，不存在减值迹象，无需计提存货跌价准备。

(5)合同履约成本

合同履约成本未计提减值准备的原因详见本说明二（三）3。

综上， 公司2023年末存货跌价准备余额增加主要受金属价格波动影响和合并中鑫宏伟导致并购增

加，不存在前期应计提未计提的情形。

(三)合同履约成本的具体内容、形成原因、计量方法、确认依据，分项目列示对应金额、交易对方、交易

背景、合同主要条款及各方的履行情况，并说明未计提减值准备的原因及合理性

1.合同履约成本的具体内容、形成原因、计量方法、确认依据

公司主营固废资源化利用、环保运营服务以及环保工程业务，合同履约成本主要是公司为已中标或

者已签订合同的环保工程项目发生的前期支出，具体内容为与已中标或者已签订的合同直接相关以及仅

因对应合同而发生的其他成本，该支出增加了公司未来用于履行履约义务的资源且预期能够收回，但因

相应投入尚未产生实际的工程进度，因此公司根据《企业会计准则第14号一一收入》的相关规定将其列

报在合同履约成本科目。

2.2023年末前五大合同履约成本情况如下：

单位：万元

项目名称 业主单位

合同履约成

本金额

合同主要条款 履行情况 交易背景

原大化集团搬迁

及周边改造项目

污染场地地上堆

土修复治理项目

中船绿洲环保

（南京）有限公

司

1,298.37

无预付款； 按进度支付至结算审

核价款的95%； 余款5%转为质量

保证金， 验收合格后， 一次性付

清。

已签约设备进场

但尚未实际开工

提供土壤修复

服务

乐山危废处置项

目二期

乐山高能时代

环境技术有限

公司

687.75 完工后付款。

项目设计咨询阶

段尚未实际动工

建造危废处置

中心

长江支流大溪河

团结水库生态治

理工程EPC总承

包

重庆市双福建

设开发有限公

司

551.21

最终目标：2025年全年水质稳定

达到地表水Ⅳ类标准。

2023年5月中标，

2024年合同重签

提供水处理修

复服务

湖北建始县垃圾

填埋场修复处置

项目

湖北省工业建

筑集团有限公

司建始分公司

182.40

无预付款； 按进度支付至结算审

核价款的80%：竣工验收合格并交

付使用， 运营期满后支付至已核

合格工程量金额的90%，结算办理

完成后支付至结算金额的95%；剩

余5%质量保证金。

已签约设备进场

但尚未实际开工

提供垃圾填埋

场修复服务

沥溪垃圾填埋场

一期污泥坑原位

固化工程施工

珠海水务环境

控股集团有限

公司

150.82 待签约按工程进度支付工程款。

2023年12月中标，

2024年签约

小 计 2,870.55

占 比 84.10%

3.合同履约成本未计提减值准备的原因及合理性

合同履约成本主要是公司为履行环保工程合同发生的前期费用，可变现净值与对应项目的预计毛利

率相关；近几年，公司对传统环保工程业务遴选不断趋于谨慎，从项目毛利率、工程款回款条件等多方面

提高了环保工程业务选择标准，2022年和2023年环保工程业务的毛利率分别为27.36%和25.51%，综合以

往环保工程业务的毛利率以及主要合同履约成本预算总收入、预算总成本和预算毛利率来看，合同履约

成本不存在减值迹象，无需计提减值准备。

(四)对存货实施的审计程序及获取的审计证据

1.询问公司管理层及采购部、生产部等相关人员，了解公司生产管理模式、存货采购周期、生产周期以

及备货政策；

2.了解原材料采购入库、产品生产、销售出库的相关内部控制，评价这些控制的设计是否得到执行，并

测试了关键控制流程运行的有效性；

3.了解存货核算方法和流程，与管理层讨论并评价存货核算方法是否符合企业会计准则的规定；

4.抽样检查采购合同、入库单、入库磅单、检测单及结算单，复核原材料入库金额的准确性；

5.对主要存货进行计价测试，判断存货计价的准确性；对存货出入库进行截止性测试；

6.了解公司成本归集和分配方法，检查成本计算单，检查料、工、费归集过程、归集明细以及分配是否

正确、合理，是否前后期一致；

7.因公司存货的特殊性，采用与第三方机构结合的方式，对期末存货实施监盘程序；

公司期末存货监盘金额为368,422.37万元， 占期末存货余额的比例为73.77%。 针对期末存货监盘：

(1)年审会计师聘请外部专家天津华勘环保科技有限公司（以下简称华勘环保）对江西鑫科期末库存进行

全盘，委托华勘环保出具盘点日结存的每种原材料和在产品的物理重量及各类金属重量盘点报告；同时

监盘时独立预留了江西鑫科30个金属含量较高的物料样本，将其独立委托给中煤浙江检测技术有限公司

进行检测， 并将检测结果与华勘环保盘点报告上的检测数据比对， 比对的30个样本涉及存货金额40,

132.00万元，中煤浙江检测技术有限公司和华勘环保检测数据测算的存货价值差异651.10万元，差异率

为1.62%；(2)公司合并范围内其他金属资源化公司的存货监盘采用专业测量体积的3D扫描仪测量存货体

积，并对同一物料多样本取样计算密度，根据测量的体积和平均密度计算重量，并将监盘物料的样本独立

寄给第三方检测机构长沙矿冶院检测技术有限责任公司对金属含量进行检测；(3)访谈中煤浙江检测技术

有限公司、长沙矿冶院检测技术有限责任公司（其中华勘环保盘点时保留的物料样本，由华勘环保委托长

沙矿冶院检测技术有限责任公司进行水分和金属量检测）专业检测人员，了解其胜任能力、专业素质和客

观性，并在访谈中确认检测结果差异系实验室间检测方法、检测环境等的差异和样本固有的不均匀性等

导致，属于合理差异。

8.对重要供应商的进行独立函证或走访，未回函的供应商实施替代测试；

对本期主要供应商进行函证确认交易金额、交易余额，并抽取部分供应商进行实地走访，了解双方的

交易背景、结算方式等，并与双方签订的合同进行核对；截至审计报告出具日，本期函证确认的当期采购

金额、期末应付账款金额为分别为477,116.64万元、125,445.33万元，占当期采购总额、期末应付账款余

额的比例分别为55.14%、44.91%，本期经实地走访确认的当期采购金额、期末应付账款金额为分别为17,

906.82万元、4,160.70万元，占当期采购总额、期末应付账款余额的比例分别为2.07%、1.49%，未回函的供

应商已实施替代测试，经替代测试，未回函供应商的当期采购额和应付账款余额可以确认。

9.测试和评估与存货可变现净值相关的内部控制设计和运行的有效性；

10.选取项目评价存货估计售价的合理性,复核估计售价是否与销售合同价格、市场销售价格、历史

数据等一致；

11.评价管理层就存货至完工时将要发生的成本、销售费用和相关税费所作估计的合理性；

12.测试管理层对存货可变现净值的计算是否准确；

13.结合存货监盘及金属价格波动情况，识别是否存在库龄较长、型号陈旧、产量下降、生产成本或售

价波动、技术或市场需求变化等情形，评价管理层就存货可变现净值所作估计的合理性；

14.检查与存货相关的信息是否已在财务报表中作出恰当列报。

通过实施上述审计程序以及获取的相应审计证据，会计师认为，其已按照审计准则实施相关审计程

序，在公司存货核算、存货跌价准备计提方面获取的审计证据充分有效。

(五)会计师核查意见

1.公司期末原材料和在产品占存货比重较高与公司生产情况吻合，具有合理性；公司存货规模扩大系

公司生产规模扩大，存货周转率略低于同行业可比公司，主要系子公司江西鑫科、重庆耀辉、金昌高能

2023年因生产线试生产、技改、调试等原因，实际产能利用率较低所致；

2.公司期末存货跌价准备计提准确，2023年末存货跌价准备余额增加主要受金属价格波动影响和合

并新收购的安徽中鑫宏伟科技有限公司导致并购增加，不存在前期应计提未计提的情形；

3.公司期末合同履约成本不存在减值迹象，无需计提减值准备。

三、关于合同资产。 年报显示，公司环保工程板块主要包括环境修复、固废填埋、水处理、有机垃圾治

理等领域，报告期内实现收入24.84亿元，同比下降23.84%，毛利率25.51%，较上年减少1.85个百分点。 合

同资产期末余额为28.92亿元，主要包括工程项目相关质保金以及建造合同形成的未结算资产，期末余额

分别为0.56�亿元、28.37亿元，公司按照组合计提合同资产坏账，已计提坏账准备0.29亿元。

请公司补充披露：（1）分工程板块列示合同资产中未结算的前五大项目名称、交易对手方、与公司关

联关系、合同总额、开工时间、预计工期、完工进度、实际完工日期、结算进度、报告期内结算金额以及累计

结算金额、报告期内收入确认金额以及累计确认金额，并结合结算条件、合同约定以及逾期情况说明尚未

结算的原因，结合收入确认依据说明是否存在提前或滞后确认收入的情形；（2）结合各项目坏账准备计

提金额、账龄、对应交易对手方的资信情况等，说明合同资产各组合划分的依据、预期信用损失率测算情

况，是否存在前期减值计提不充分、不及时的情形。 请年审会计师发表意见，并列示对合同资产所执行的

审计程序、函证核实情况。 (监管工作函第3条)

(一)分工程板块列示合同资产中未结算的前五大项目名称、交易对手方、与公司关联关系、合同总额、

开工时间、预计工期、完工进度、实际完工日期、结算进度、报告期内结算金额以及累计结算金额、报告期

内收入确认金额以及累计确认金额，并结合结算条件、合同约定以及逾期情况说明尚未结算的原因，结合

收入确认依据说明是否存在提前或滞后确认收入的情形

1.分工程板块列示合同资产中未结算的前五大项目名称、交易对手方、与公司关联关系、合同总额、开

工时间、预计工期、完工进度、实际完工日期、结算进度、报告期内结算金额以及累计结算金额、报告期内

收入确认金额以及累计确认金额以及尚未结算的原因

（下转A14版）


