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年年

度报告的信息披露监管工作函的回复

公 告

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述 或者重大遗漏，并对其内容

的真实性、准确性和完整性承担法律责任。

宿迁联盛科技股份有限公司（以下简称“公司” ）于近日收到上海证券交易所《关于宿迁联盛科技股份有

限公司2023年年度报告的信息披露监管工作函》（上证公函【2024】0771号）（以下简称“工作函” ），公司对

此高度重视，积极组织相关各方针对工作函中涉及的问题逐项进行认真核查，现就工作函提及的问题回复如

下（如无特殊说明，本回复中公司“主营产品” 指受阻胺光稳定剂、复配制剂、阻聚剂、中间体；受阻胺光稳定剂

系列产品包括光稳定剂944/770/622/119/2020/3853/292/114等，复配制剂包括光稳定剂783等，中间体产品

包括三丙酮胺、四甲基哌啶醇、癸二酸二甲酯等。 本文中数据加总后与合计数可能存在尾差，系数据计算时四

舍五入造成的）：

问题1：关于经营业绩。

公司于2023年3月上市，年报显示，报告期实现营业收入14.17亿元，同比下降21%，归母净利润7510万元，

同比下降70%，上市当年业绩下滑较大。 公司解释称，主要是报告期内行业竞争加剧，产品价格大幅下调，同时

下半年主要原材料丙酮平均采购价格上涨12%。主营产品受阻胺光稳定剂、复配制剂、阻聚剂系列、中间体营业

收入占比分别为58%、23%、4%、2%，毛利率分别为20.61%、18.37%、6.76%、13.45%，分别同比下滑13.24、4.53、

21.26、19.28个百分点。其中，光稳定剂产品毛利率的绝对值和下降幅度与可比公司出现较大差异。2024年一季

度，公司实现营业收入3.14亿元，同比下降33%，归母净利润1092万元，同比下降76%，下滑势头持续。

请公司：（1）分产品补充披露近三年营业收入、产品价格、销量的变化情况及原因；原材料价格、成本费用

的变动情况及原因；（2）结合前述情况及行业环境、主要应用领域、上下游供需变化、可比公司情况、在手订单

等，分析上市后公司毛利率及业绩大幅下滑的原因，主要产品毛利率及变化幅度与可比公司出现差异的原因；

（3）结合2024年一季度营收及利润情况，说明是否存在收入和毛利率持续下滑的风险，以及公司的应对措施。

一、分产品补充披露近三年营业收入、产品价格、销量的变化情况及原因；原材料价格、成本费用的变动情

况及原因

公司回复：

（一）分产品最近三年量价变动分析

公司最近三年主营产品营业收入、销量、单价的变动情况如下所示：

单位：万元、吨、万元/吨

主要产品 指标 2023年 变动率 2022年 变动率 2021年

受阻胺光稳定剂

营业收入 82,339.86 -17.75% 100,105.67 -8.13% 108,964.38

销售量 15,908.35 7.74% 14,765.51 -18.07% 18,023.19

单价 5.18 -23.60% 6.78 12.07% 6.05

复配制剂

营业收入 32,926.25 -17.67% 39,992.51 49.80% 26,697.81

销售量 8,919.87 3.87% 8,587.36 62.10% 5,297.43

单价 3.69 -20.82% 4.66 -7.54% 5.04

阻聚剂

营业收入 5,964.85 -45.69% 10,983.54 23.06% 8,925.60

销售量 1,703.65 -25.02% 2,272.28 16.77% 1,945.90

单价 3.50 -27.54% 4.83 5.23% 4.59

中间体

营业收入 3,281.38 -70.12% 10,982.20 -21.71% 14,027.53

销售量 1,050.65 -71.65% 3,706.63 -33.77% 5,596.57

单价 3.12 5.41% 2.96 17.93% 2.51

报告期内， 公司主营产品中受阻胺光稳定剂、 复配制剂、 阻聚剂、 中间体营业收入比重分别为58.52%、

23.40%、4.24%、2.33%，其中受阻胺光稳定剂、复配制剂收入贡献比重超过了80%，两者是决定目前公司经营业

绩的主要产品。

1、受阻胺光稳定剂、复配制剂：销量增长，市场价格波动明显

2023年，受阻胺光稳定剂、复配制剂销量同比略有增长，但销售单价下降幅度超过了20%，直接导致营业

收入大幅下滑。 销售单价下降原因为：一方面受到宏观经济环境因素的影响，化工行业总体需求不景气，2023

年我国化学原料和化学制品制造业实现利润总额4,694.20亿元，较去年同期下降34.10%；另一方面2023年同

行业公司充分释放产能，进一步加剧了竞争态势，产品价格维持在较低水平。

2022年受阻胺光稳定剂受单价、销量的综合影响，营业收入总体变动较小；复配制剂营业收入大幅增长主

要是因为2022年公司新增部分客户如俄罗斯SIBUR等加大了复配制剂采购量所致。

2、阻聚剂：小品类产品受市场供需影响，下降明显

2022年阻聚剂受市场产能供应不足的影响， 量价齐升使得营业收入大幅增长；2023年随着竞争对手工厂

投产，加剧了市场竞争，公司阻聚剂产品销售量、单价均大幅下降。

3、中间体：因部分中间体产品被用于委托生产原材料，使得销售减少

2022年以来中间体产品销量持续大幅下降，主要中间体三丙酮胺可以用来生产原材料己二胺哌啶，随着

其被用于委托加工己二胺哌啶，使得中间体销售大幅减少。

2010年8月，公司及其子公司与赢创天大（辽阳）助剂有限公司（以下简称“赢创天大” ，原世界500强德

国赢创工业集团的控股子公司，现更名为飒铂天大（辽阳）助剂化工有限公司）签署长期合作协议，公司向赢

创天大采购己二胺哌啶；赢创天大根据需要，亦向公司采购三丙酮胺。 双方基于生产经营需要确定各自采购

量，并根据市场行情确定采购价格，三丙酮胺在交货后实现控制权的转移，除非存在质量问题，否则公司不承

担该部分三丙酮胺保管和灭失、价格波动、闲置等风险，己二胺哌啶的购买与三丙酮胺的销售业务独立。 上述

协议于2022年1月1日到期后， 公司开始与宿迁璟泰新材料有限公司采取委托加工的方式生产己二胺哌啶，即

公司向宿迁璟泰新材料有限公司提供三丙酮胺，由其生产加工成己二胺哌啶。

德国赢创工业集团曾是全球最大的三丙酮胺衍生物供应商之一，可以提供己二胺哌啶、六亚甲基-双丙酮

二胺、三丙酮二胺以及基于三丙酮胺定制的其他衍生物。 赢创天大向公司采购的三丙酮胺用途广泛，生产的己

二胺哌啶面向全行业进行销售。 2021年、2022年公司向赢创天大销售三丙酮胺的金额及毛利情况如下所示：

单位：万元

项目 2022年 占2022年比重 2021年 占2021年比重

销售金额 2,993.82 1.67% 6,972.16 4.02%

毛利 897.91 1.73% 2,446.57 4.85%

2022年公司向赢创天大销售三丙酮胺的金额、毛利比重分别为1.67%、1.73%，比重均较小。 在直接采购模

式下，采购和销售业务相互独立。 三丙酮胺在销售环节确认为销售收入，增加了公司毛利；己二胺哌啶在采购

环节，采购成本与委托加工模式相比包含了三丙酮胺的销售毛利，销售产生的毛利与采购增加的成本相抵，总

体来看，对公司毛利没有实质性影响。 在委托加工模式下，中间体产品三丙酮胺确认为存货，不确认为销售收

入，不会产生毛利；委托加工后己二胺哌啶的成本相对采购模式亦相应较低。 因此，上述模式调整导致的中间

体产品销量及营业收入下降，不会对公司经营业绩造成不利影响。

综上，2023年公司主要产品受阻胺光稳定剂、复配制剂销量同比略有增长，其销售价格因宏观经济环境、

行业竞争加剧等原因发生大幅下滑是导致公司营业收入、毛利率以及经营业绩下滑的主要原因。

（二）分产品最近三年成本费用构成分析

1、分产品最近三年单位成本费用

公司最近三年主营产品单位成本费用构成如下：

单位：万元/吨

主要产品 成本费用 2023年度 变动率[注] 2022年度 变动率 2021年

受阻胺光稳定剂

直接材料 2.51 -14.17% 2.92 -0.89% 2.95

制造费用 1.32 18.01% 1.12 21.18% 0.93

直接人工 0.16 -17.72% 0.19 25.71% 0.15

运费成本 0.12 -51.73% 0.25 -5.35% 0.26

合计 4.11 -8.37% 4.48 4.53% 4.29

复配制剂

直接材料 2.11 -17.91% 2.57 22.00% 2.11

制造费用 0.74 -3.61% 0.76 -10.45% 0.85

直接人工 0.12 -27.65% 0.16 -16.02% 0.19

运费成本 0.05 -47.59% 0.09 -35.54% 0.15

合计 3.01 -16.08% 3.59 8.85% 3.30

阻聚剂

直接材料 1.72 8.35% 1.59 -2.50% 1.63

制造费用 1.34 -17.13% 1.62 104.75% 0.79

直接人工 0.15 -16.34% 0.18 -14.33% 0.21

运费成本 0.05 -43.66% 0.09 61.78% 0.06

合计 3.26 -6.17% 3.48 29.41% 2.69

中间体

直接材料 1.70 48.07% 1.15 -2.53% 1.18

制造费用 0.79 43.43% 0.55 52.60% 0.36

直接人工 0.09 1.58% 0.09 50.17% 0.06

运费成本 0.12 -40.97% 0.20 36.86% 0.15

合计 2.70 35.63% 1.99 13.99% 1.75

注：为便于审阅，成本费用使用“万元/吨” 为单位，变动率的计算采用更为精确的单位，如“元/千克” ，因

此变动率数值会与表中“万元/吨” 计算出来数值存在尾差，下同。

报告期内，公司主要产品的成本费用以直接材料、制造费用为主，两者占营业成本的比重超过了90%。单位

直接人工变动主要受薪酬调整、人员优化、自动化设备升级等综合因素的影响。 单位运费成本变动较大主要受

海运费价格波动的影响。

最近三年，受阻胺光稳定剂单位成本费用总体基本稳定。2023年单位直接材料同比下降14.17%，一方面源

于除丙酮外其他主要原材料采购价格出现不同程度的下降；另一方面源于主要原材料己二胺哌啶由对外采购

调整为委托加工方式进行生产，从而降低了直接材料成本。 单位制造费用持续上涨主要受2022年7月光稳定剂

TAD、2023年4月癸二酸二甲酯、2023年11月光稳定剂114等新产线陆续投产，产能处于爬坡阶段的影响。

最近三年，复配制剂单位成本费用发生变化，除受到受阻胺光稳定剂的单位成本变动外，还受到复配制剂

产品销售结构变化的影响，包括2022年新增俄罗斯客户SIBUR等，使得复配类产品结构发生变化所致。

阻聚剂单位成本费用2022年大幅增长主要是因为新产线投产首年，产能处于爬坡阶段，单位制造费用较

高所致。

中间体单位成本费用发生变化，主要系己二胺哌啶由对外采购调整为以中间体产品三丙酮胺为原料的委

托加工，中间体产品三丙酮胺在委托加工环节不确认为销售收入，中间体产品销售结构发生变动所致。

2、直接材料中主要原材料价格变动

公司主营产品的直接材料包括丙酮、己二胺哌啶、癸二酸二甲酯/癸二酸、三聚氯氰、丁二酸酐等，最近三年

上述原材料价格变动情况如下：

单位：万元/吨

主要原材料 2023年度 变动率 2022年度 变动率 2021年

丙酮 0.56 12.00% 0.50 -13.79% 0.58

己二胺哌啶 3.20 -22.33% 4.12 -19.84% 5.14

癸二酸二甲酯 3.17 -7.31% 3.42 12.87% 3.03

癸二酸 2.70 -16.41% 3.23 - -

三聚氯氰 2.01 -16.25% 2.40 86.05% 1.29

丁二酸酐 1.14 -21.92% 1.46 1.39% 1.44

2022年己二胺哌啶采购价格下降主要是受到外购调整为委托加工方式的影响；三聚氯氰采购价格大幅上

涨主要是受到原材料供应紧张的影响；其他原材料采购价格受市场供求影响存在一定波动。

2023年除丙酮外，己二胺哌啶、癸二酸、三聚氯氰、癸二酸二甲酯、丁二酸酐等其他主要原材料价格均出现

不同程度下降。 丙酮占采购成本的比重最高，为17.96%；该年度丙酮采购单价同比上涨了12.00%，一定程度抬

高了公司主要产品的单位成本。 上述原材料采购金额及占采购成本的比重如下：

主要原材料 采购金额（万元） 比重

丙酮 18,062.66 17.96%

己二胺哌啶 15,955.56 15.86%

癸二酸 6,641.91 6.60%

癸二酸二甲酯 2,788.64 2.77%

三聚氯氰 5,189.09 5.16%

丁二酸酐 1,751.15 1.74%

合计 50,389.01 50.01%

丙酮系大宗商品，受地缘政治、能源及原材料价格等因素的影响更为明显；同时，其主要为苯酚类产品的

联产物，受苯酚类产品开工率下降的影响，其市场供应随之下降。 2023年1月-5月丙酮价格在4,600元/吨至6,

425元/吨之间波动，6月-9月从4,925元/吨持续上涨到7,625元/吨，涨幅达到54.82%，其后价格始终在高位运

行。 该原材料价格2023年下半年大幅上升对公司主要产品的毛利率存在一定不利影响。

从最近三年成本构成及主要原材料价格变动可以看出，主要产品受阻胺光稳定剂新产线产能处于爬坡阶

段，使得单位制造费用较高，从而对单位成本费用造成一定影响；丙酮占采购成本的比重最高，2023年其价格

逆市上涨亦对公司主营产品的毛利率产生一定不利影响。

二、结合前述情况及行业环境、主要应用领域、上下游供需变化、可比公司情况、在手订单等，分析上市后

公司毛利率及业绩大幅下滑的原因，主要产品毛利率及变化幅度与可比公司出现差异的原因

公司回复：

公司所处细分行业环境、主要应用领域、上下游供需变化、可比公司情况、在手订单等情况变化分析如下：

（一）主要产品应用领域、在手订单的变化情况对毛利率及业绩的影响

公司自设立以来即从事防老化助剂业务，以受阻胺光稳定剂系列产品为核心，纵向拓展产业链，横向丰富

产品系列，产品主要应用于塑料、合成纤维、涂料等高分子材料，应用领域未发生重大变化。

2022年末、2023年末公司主要产品受阻胺光稳定剂的在手订单分别为1,516吨、1,573吨，复配制剂的在手

订单分别为338吨、631吨，2023年末复配制剂期末在手订单量有所上涨，主要新增如俄罗斯SIBUR等部分客户

的订单所致。 2023年末在手订单的数量未发生重大不利变化。

因此，主要产品应用领域、在手订单变化情况对毛利率及业绩的影响较小。

（二）主要产品行业环境、上下游供需的变化情况对毛利率及业绩的影响

1、行业环境的变化情况

2023年化学原料和化学制品制造业全国出口商品贸易价格指数每月较去年同月相比均呈明显下滑趋势：

化学原料和化学制品制造

业全国出口商品贸易价格

指数（上年同月=100）

12月 11月 10月 9月 8月 7月

-15.40% -17.80% -19.00% -19.10% -19.50% -19.90%

6月 5月 4月 3月 2月 1月

-19.70% -14.60% -10.80% -8.00% -9.80% -6.30%

从上表可以看出，2023年原料和化学制品制造业全国出口商品贸易价格指数1月-5月与去年同期相比下

滑幅度接近10%， 自6月起与去年同期相比每月下滑幅度接近20%，11月、12月与去年同期相比下降幅度有所

收窄。

此外，境外同行业公司巴斯夫等受不可抗力事件的影响，存在阶段性停产的情况，2023年基本恢复生产；

境内同行业公司如利安隆、烟台新秀等光稳定剂产品新产能2023年陆续投产，致使2023年同行业公司产能充

分释放，行业竞争进一步加剧，产品价格维持在较低水平。

2023年公司受阻胺光稳定剂产能为3.66万吨，同行业公司利安隆2021年披露光稳定剂产能2.17万吨，2022

年披露抗老化助剂产能为20.14万吨、2023年披露抗老化助剂产能为21.54万吨，但是从公开资料无法获取同行

业公司受阻胺光稳定剂明细产品的产能数据。

2、上下游供需变化情况

公司上游原材料主要包括丙酮、己二胺哌啶、三聚氯氰等，除丙酮外，其他原材料的采购价格均出现一定

程度的下降，在一定程度上缓解了公司经营压力。 丙酮系大宗商品，该产品的价格受地缘政治、能源及原材料

价格等因素的影响更为明显。 2023年丙酮价格处于高位，下半年呈大幅上涨趋势，公司平均采购价格上涨了

12%，具体变动如下图所示：

丙酮价格走势图（数据来源Choice）

公司产品下游主要是塑料、合成纤维等高分子材料生产企业，其中以塑料领域为主。 根据中国塑料加工工

业协会发布的 《2023年我国塑料加工业经济运行分析》，2023年全国塑料制品行业规模以上企业主营业务收

入同比下降1.7%，出口额同比下降3.9%，塑料制品年度出口增长率六年来首次由正变负，下游市场总体需求偏

弱。

高分子材料防老化助剂属于精细化工行业中的化学助剂的子行业，行业较为细分，公司未查询到官方或

第三方权威机构发布的关于受阻胺光稳定剂或防老化助剂市场需求量的统计数据。 化学助剂被称为“工业味

精” ，尽管用量小，却能够显著改善高分子材料的性能，如提高材料的防老化性能、加工性能、机械性能、表面性

能等，因此化学助剂行业与高分子材料行业的发展息息相关。 包括受阻胺光稳定剂在内的防老化助剂被广泛

的应用到塑料、化学纤维等高分子材料。

尽管受全球经济增速放缓，地缘政治摩擦加剧等宏观因素的影响，2023年市场有效需求不足，行业整体盈

利水平依然有待提高，但是依托于我国经济逐步回升，长期向好的基本面，国内外积极因素的累积将为行业的

稳步发展提供有力支撑。 根据国家统计局发布的相关数据，2023年我国塑料制品总产量7,488.5万吨， 同比增

长3.0%；化纤制品总产量7,127.0万吨，同比增长10.3%；合成橡胶总产量909.7万吨，同比增长8.2%。高分子材料

市场规模的持续增长，以及材料性能需求的不断提高，作为提升高分子材料防老化性能的受阻胺光稳定剂等

化学助剂将具有广阔的市场前景。

3、公司市占率仍保持领先，行业需求仍整体向好

根据MarketsandMarkets发布的相关研究报告，2022年全球光稳定剂中受阻胺光稳定剂、紫外线吸收剂、

猝灭剂市场分别为9.36亿美元、2.63亿美元、1.21亿美元，比重分别为70.91%、19.92%、9.17%；预计受阻胺光稳

定剂、紫外线吸收剂、猝灭剂2023-2028年市场销量的复合增长率分别为3.9%、3.6%、2.1%。

经测算，2022年公司受阻胺光稳定剂系列产品在全球受阻胺光稳定剂市场的占有率约为19%， 在全球光

稳定剂市场的占有率约为13%。 目前尚未查询到2023年的统计数据，基于公司2023年受阻胺光稳定剂系列产

品销售数量较2022年增长了5.53%，因此公司仍保持着较高的市场份额。

综上，公司所处化学助剂行业是全球充分竞争的行业，2023年下游需求增长放缓，同行业产能充分释放进

一步加剧了市场竞争，使得目前产品销售价格处于较低水平运行；上游主要原材料除丙酮外出现不同程度下

降，丙酮占营业成本的比重最高，其价格上涨进一步拉低了公司毛利率，影响了公司整体业绩。

（三）对比分析可比公司主要产品毛利率及变化幅度

1、可比公司明细产品毛利率对比情况

高分子材料防老化助剂主要分为光稳定剂、抗氧剂两大类别，光稳定剂按照作用机理可以分为受阻胺光

稳定剂、紫外线吸收剂、猝灭剂等，以受阻胺光稳定剂、紫外线吸收剂为主。 因此，受阻胺光稳定剂、紫外线吸收

剂、抗氧剂均为高分子防老化助剂中的主要产品。 从毛利率角度而言，通常情况下，抗氧剂＜受阻胺光稳定

剂＜紫外线吸收剂。

公司在招股说明书中选取的同行业可比公司为利安隆和风光股份。 公司以受阻胺光稳定剂为主，风光股

份以抗氧剂为主，利安隆产品线较为丰富，产品覆盖抗氧剂、受阻胺光稳定剂、紫外线吸收剂、润滑油添加剂

等。

最近三年公司与利安隆、风光股份明细产品的毛利率对比如下：

可比公司明细产品 2023年 变动值 2022年 变动值 2021年

利安隆光稳定剂（含受阻胺光

稳定剂、紫外线吸收剂等）

31.95% -4.57pct 36.52% -0.04pct 36.56%

风光股份（仅含抗氧剂单剂） 16.58% -3.73pct 20.31% -10.37pct 30.68%

公司光稳定剂（仅含受阻胺光

稳定剂）

20.61% -13.24pct 33.86% 4.81pct 29.05%

公司与同行业可比公司虽同处于高分子材料防老化助剂领域， 但高分子材料防老化助剂产品品类繁多，

公司与同行业可比公司主营产品各有侧重，各自又根据自身经营情况以及产品特点对产品进行分类，产品分

类口径标准不完全一致，因此，公开渠道无法获得与公司产品类别完全相同的产品毛利率可比信息。

经与同行业公司对比分析，公司与同行业公司报告期内的毛利率都呈下降趋势，毛利率变动的下滑总体

趋势存在一致性，但因细分产品品种、产品结构、市场供求周期阶段性等方面的不同，公司与同行业可比公司

毛利率呈现不同的变动特征：

（1）利安隆光稳定剂产品毛利率由2021年的36.56%下降至2023年的31.95%，毛利率下降幅度相对较小，

利安隆年报披露的光稳定剂产品类别包含受阻胺光稳定剂、紫外线吸收剂等细分产品，在高分子防老化助剂

行业中，通常情况下紫外线吸收剂产品毛利率高于受阻胺光稳定剂，公司光稳定剂产品类别仅含受阻胺光稳

定剂，利安隆年报未披露其光稳定剂产品类别的明细产品收入占比等具体构成。 利安隆拥有门类配套完整的

高分子材料抗老化行业产品，产品覆盖了主抗氧剂、辅抗氧化剂、紫外线吸收剂、受阻胺类光稳定剂、复配制

剂，是全球高分子材料抗老化助剂全系列产品的主要生产商与供应商。 利安隆光稳定剂产品类别名下涵盖的

丰富产品线，有利于维持产品毛利率的相对稳定性。

（2）风光股份抗氧剂产品毛利率由2021年的30.68%下降至2023年的16.58%，下降幅度相对较大，其中，

2022年下降幅度高达-10.37pct，2023年度下降幅度较小， 风光股份毛利率年度变动幅度与公司呈反向关系。

根据风光股份披露的2022年年度报告，风光股份2022年毛利率下降幅度相对较大主要原因为受原材料价格上

涨因素影响，营业成本同比增长18.8%。

（3）公司受阻胺光稳定剂产品毛利率由2021年的29.05%下降至2023年的20.61%，毛利率下降幅度相对

适中。 2022年公司受阻胺光稳定剂产品的毛利率较2021年增加了4.81个百分点，主要原因为：一方面在不可抗

力事件导致的供需紧张背景下， 公司作为全球最主要的受阻胺光稳定剂制造与服务商之一， 于2021年1月、

2021年3月、2021年4月、2021年9月多次主要产品价格进行了上调，2022年上半年销售单价处于高位， 虽然自

2022年第三季度开始产品价格开始回落，但全年来看，公司受阻胺光稳定剂产品平均价格仍较2021年上涨了

12.07%。 2022年受阻胺光稳定剂产品价格变动如下所示：

受阻胺光稳定剂 2022年1-6月

2022年1-6月

VS2021年

2022年7-12月

2022年7-12月

VS2021年

2021年

单价（万元/吨） 7.07 16.86% 6.45 6.61% 6.05

另一方面公司受阻胺光稳定剂产品单位成本仅同比增加了4.53%， 因此主要受产品价格的影响2022年受

阻胺光稳定剂产品的毛利率较2021年增加了4.81个百分点。

2023年公司光稳定剂毛利率同比下降13.24pct， 系产品价格下降与部分原材料价格上涨共同作用影响。

一方面2023年受宏观经济下行影响，下游市场总体需求不景气，同行业公司产能充分释放，进一步加剧了行业

竞争态势，公司主要产品单价维持在较低水平以应对市场激烈竞争，保持市场份额，产品价格下降使得毛利率

大幅下降。 另一方面，2023年上半年公司主要原材料丙酮价格持续处于高位，2023年下半年呈大幅上涨趋势，

公司2023年丙酮平均采购价格上涨了12%，丙酮价格上涨亦对公司毛利率造成一定程度的不利影响。

2、可比公司综合毛利率对比情况

最近三年，公司与可比公司的综合毛利率对比情况如下所示：

可比公司 2023年 变动值 2022年 变动值 2021年

风光股份 18.44% -4.74pct 23.18% -5.24pct 28.42%

利安隆 19.78% -4.48pct 24.26% -2.59pct 26.84%

公司 18.98% -9.94pct 28.92% -0.17pct 29.09%

从综合毛利率来看，最近三年公司与可比公司的毛利率变动总体趋势基本一致。 2021年以来风光股份、利

安隆、公司综合毛利率分别累计减少了9.98个百分点、7.06个百分点、10.11百分点，变化幅度不存在显著差异。

2022年、2023年公司综合毛利率的变化幅度与可比公司有所差异， 主要原因是公司与可比公司细分产品

品种及产品结构存在差异；同时，公司外销收入比重较高、个别原材料价格变动等也产生影响，具体原因为：

（1）公司外销收入比重较高

2021年-2023年， 公司主营业务中外销收入比重分别为57.91%、56.87%、54.13%； 利安隆外销收入比重

39.33%、37.36%、36.94%； 风光股份以内销为主。 2021年-2023年公司外销毛利率分别为28.33%、31.46%、

19.38%，内销毛利率分别为30.12%、25.32%、18.10%。

参照利安隆外销收入比重，模拟测算公司综合毛利率分别为29.42%、27.61%、18.57%。 2023年公司境外市

场主要客户销售情况未发生明显变化，具体情况详见问题2“一、（一）2、按地区前五大客户销售情况” 。

（2）主要原材料丙酮价格波动较大

丙酮为公司营业成本中比重最高的原材料，2022年、2023年其占公司营业成本的比重分别为12.83%、

15.73%。 根据利安隆、风光股份年度报告、招股说明书等公开文件中披露，源于细分产品类型、产品结构等不

同，丙酮并非其占比较高的主要原材料。

2022年，丙酮采购均价下降13.79%，除己二胺哌啶采购价格受生产方式调整的影响有所下降外，其他主要

原材料价格均出现不同程度上涨；2023年，丙酮采购均价上涨12.00%，其他主要原材料价格均出现不同程度的

下降，公司主要原材料价格变动情况参见本问题“一、（二）2、直接材料中主要原材料价格变动” 。

初步测算，丙酮价格变动对2022年、2023年毛利率的影响分别为增加1.77百分点、减少1.89百分点。

（3）剔除前述因素，经模拟计算，公司综合毛利率变动幅度与同行相当

如按照可比公司外销收入比重，并剔除主要原材料丙酮价格影响后，模拟测算公司与可比公司毛利率在

各期间的变动幅度不存在明显差异，具体如下：

可比公司 2023年 变动值 2022年 变动值 2021年

风光股份 18.44% -4.74pct 23.18% -5.24pct 28.42%

利安隆 19.78% -4.48pct 24.26% -2.59pct 26.84%

公司 20.46% -5.38pct 25.84% -3.57pct 29.42%

注：2023年丙酮是公司占营业成本最高的原材料， 无法从公开文件中获取丙酮占可比公司营业成本的详

细数据，此处仅为简单测算。

因此，公司2022年、2023年毛利率的变化幅度与可比公司不一致，主要是受外销收入比重较高、个别原材

料价格变动较大影响所致。

3、可比公司高分子材料抗老化行业单价对比情况

可比公司2021年-2023年年报披露了高分子材料抗老化行业的营业收入、销售量，公司按照相同口径计算

的产品单价对比如下：

单位：万元/吨

产品（注） 2023年 变动率 2022年 变动率 2021年

风光股份高分子材料抗老化 2.38 -15.85% 2.83 10.51% 2.56

利安隆高分子材料抗老化 3.74 -18.36% 4.58 9.96% 4.17

公司高分子材料抗老化 4.51 -18.30% 5.53 7.51% 5.14

注：公司高分子材料抗老化产品包括受阻胺光稳定剂、复配制剂、中间体、阻聚剂；利安隆高分子材料抗老

化产品包括抗氧剂、光稳定剂、U-pack、其他；风光股份高分子材料抗老化产品包括抗氧剂单剂、集成助剂。

从高分子材料抗老化行业大类来看，公司主要产品销售单价的变动趋势、变动幅度与同行业可比公司基

本一致。

综上，受宏观经济下行影响，下游市场总体需求不景气，同行业公司产能充分释放，进一步加剧了行业竞

争态势，公司主要产品单价维持在较低水平。 同时，由于公司部分产线投产，产能处于爬坡阶段，单位制造费用

较高，叠加个别原材料价格上涨，影响了公司上市后产品毛利率和经营业绩。 此外，可比公司披露的光稳定剂

产品包括毛利率相对较高的紫外线吸收剂，其未披露明细产品的毛利率；但是从综合毛利率来看，公司与可比

公司毛利率、单价的变动趋势一致，变动幅度不存在显著差异。

三、结合2024年一季度营收及利润情况，说明是否存在收入和毛利率持续下滑的风险，以及公司的应对措

施

公司回复：

（一）2024年一季度业绩下滑的原因

公司2024年一季度实现营业收入为3.14亿元， 归母公司净利润为1,091.77万元， 分别同比下降32.51%、

75.68%；毛利率为12.85%，与去年同期相比减少了7.79个百分点。

1、2024年一季度销量下降，价格企稳

2024年一季度， 公司主要产品受阻胺光稳定剂、 复配制剂的销量与去年同期相比分别下降25.42%、

14.80%；平均售价与去年四季度相比基本企稳，与去年同期相比仍然有所下降，具体情况如下：

单位：万元/吨

主要产品

2024年

第一季度均价

环比

变动率

2023年

第四季度均价

同比

变动率

2023年

第一季度均价

受阻胺光稳定剂 4.78 -2.45% 4.90 -14.34% 5.58

复配制剂 3.69 2.79% 3.59 -7.98% 4.01

2、主要原材料丙酮价格仍处于相对历史高位

2024年一季度，公司主要原材料丙酮采购价格仍处于相对历史高位，采购单价较去年同期增长了26%。

因此，受主要产品单价、销量及主要原材料丙酮采购价格等综合因素的影响，公司2024年一季度业绩大幅

下滑。

（二）2024年收入和毛利率变动趋势

1、2024年4-5月销量增加明显

2024年4月-5月，受益于市场需求的渐进式恢复，公司主要产品受阻胺光稳定剂、复配制剂销量增加明显，

与去年同期相比分别增长了103.09%、52.76%；使得2024年1-5月销量与去年同期相比亦实现同比增长，具体

如下：

单位：吨

主要产品

2024年

1-5月销量

同比增幅

2023年

1-5月销量

2024年

4-5月销量

同比增幅

2023年

4-5月销量

受阻胺光稳定

剂

7,593.93 6.93% 7,101.50 3,631.19 103.09% 1,788.00

复配制剂 3,351.14 7.15% 3,127.38 1,552.63 52.76% 1,016.37

注：以上数据未经审计。

2、近期同业公司上调产品售价

2024年一季度，公司主要产品单价与去年四季度环比基本企稳。 同时，2024年3月6日，行业巨头巴斯夫宣

布在全球范围内提高受阻胺光稳定剂的价格10%。 2024年4月26日，同业公司利安隆发布调价通知，对受阻胺

类光稳定剂系列产品进行5%-10%的价格上调。 2024年4月28日，公司发布调价通知，所有产品的销售价格上

调5%-10%。

虽然价格调整需要得到市场进一步验证，但是受销量增长的影响，目前公司营业收入不存在进一步大幅

下滑的趋势。

此外，由于公司主要原材料丙酮仍然处于上涨趋势，2024年一季度丙酮采购单价同比增长26.00%，环比增

长1.61%；同时，新产品产能仍处于爬坡阶段，公司产品毛利率存在进一步下降的风险。 公司将根据市场需求变

化、行业竞争情况等综合因素适时调整产品价格，采用多渠道采购等方式稳定原材料供应价格；同时，提高精

益生产水平，优化生产工艺，从而提升公司的产品毛利率。

四、中介机构核查意见

（一）年审会计师核查意见

基于已实施的核查程序，我们（特指年审会计师，下同）认为，公司上述关于“经营业绩” 的相关说明与我

们在审计过程中获取的相关信息及了解的情况在所有重大方面一致。 我们认为，目前公司营业收入受销量增

长的影响不存在进一步大幅下滑的趋势，但产品毛利率受主要原材料价格及新产品产能爬坡的影响导致存在

进一步下降的风险。

（二）保荐机构核查意见

通过核查，保荐机构认为：

1、2023年公司主要产品受阻胺光稳定剂、复配制剂销量同比略有增长，其销售价格因宏观经济环境、行业

竞争加剧等原因发生大幅下滑是导致公司营业收入、毛利率以及经营业绩下滑的主要原因。 同时，主要产品受

阻胺光稳定剂新产线产能处于爬坡阶段，使得单位制造费用较高，从而对单位成本费用造成一定影响；丙酮占

采购成本的比重最高，2023年其价格逆市上涨亦对公司主要产品的毛利率产生一定不利影响。

2、受宏观经济下行影响，下游市场总体需求不景气，同行业公司产能充分释放，进一步加剧了行业竞争态

势，公司主要产品单价维持在较低水平。 同时，由于公司部分产线投产，产能处于爬坡阶段，单位制造费用较

高，叠加个别原材料价格上涨，影响了公司上市后产品毛利率和经营业绩。 此外，可比公司披露的光稳定剂产

品包括毛利率相对较高的紫外线吸收剂，其未披露明细产品的毛利率；但是从综合毛利率来看，公司与可比公

司毛利率、单价的变动趋势一致，变动幅度不存在显著差异。

3、目前公司营业收入受销量增长的影响不存在进一步大幅下滑的趋势，但是由于公司主要原材料丙酮仍

然处于上涨趋势，新产品产能仍处于爬坡阶段，公司产品毛利率存在进一步下降的风险。 公司采取了有效的应

对措施，将根据市场需求变化、行业竞争情况等综合因素适时调整产品价格，采用多渠道采购等方式稳定原材

料供应价格；同时，提高精益生产水平，优化生产工艺，从而提升公司的产品毛利率。

问题2：关于销售和应收账款。

年报显示，公司前五名客户销售额2.54亿元，占年度销售总额17.89%，客户较为分散。 第四大、第五大客户

为报告期内新增。 报告期末，公司应收账款账面余额4.04亿元，同比增长12%，变动方向与收入背离，且其中账

期1-2年的应收账款为3908.55万元，同比大幅增加742%。 分销售地区看，公司内销、外销营业收入分别为6.45

亿元、7.61亿元，外销收入超五成。 分销售模式看，公司主要销售模式为直销，报告期实现收入13.98亿元，对应

客户类型包括终端客户和贸易商客户。

请公司：（1）分别按主营产品、销售地区、不同客户类型，补充披露前五名客户情况，包括但不限于成立时

间、所涉关联关系、交易内容、销售金额、往来款余额及期后回款情况等，与上市前是否存在重大差异及其原

因；直销模式下，贸易商客户的终端客户是否和公司直销终端客户存在重叠，销售价格和毛利率是否存在差

异；（2）结合新增客户合同签订时间、销售产品、价格，说明本期新增主要客户的原因及合理性，是否与公司以

往年度及行业惯例一致；（3）补充披露报告期内应收账款前五名欠款方的名称、客户类型、交易内容及金额、

账龄、坏账计提情况、是否存在关联关系；（4）结合客户类型、资信情况、信用政策、商业惯例、合同约定账期及

实际回款情况， 说明报告期内应收账款与营业收入变动方向相反且1-2年长账龄款项大幅增加的原因及合理

性，本期坏账计提是否充分。

一、分别按主营产品、销售地区、不同客户类型，补充披露前五名客户情况，包括但不限于成立时间、所涉

关联关系、交易内容、销售金额、往来款余额及期后回款情况等，与上市前是否存在重大差异及其原因；直销模

式下，贸易商客户的终端客户是否和公司直销终端客户存在重叠，销售价格和毛利率是否存在差异

公司回复：

（一）公司主营产品、销售地区、客户类型前五大客户销售情况

1、按主营产品前五大客户销售情况

（1）受阻胺光稳定剂前五大客户

公司上市前后受阻胺光稳定剂前五大客户情况如下：

单位：万元

客户名称

客户

类型

成立

时间

是否

关联

方

交易内容 销售金额

销售

占比

应收账款

余额

应收账

款占比

截至

2024.6.2

1回款金

额

期后回款

率

TOSAF及

其关联公司

境外

终端

1951 否

受阻胺光稳定

剂944、622等

7,583.44 5.35% 1,522.00 3.77% 1,522.00 100.00%

陕西秦盛化

工有限公司

境内

贸易

2015 否

受阻胺光稳定

剂944、622等

2,788.68 1.97% 1,863.18 4.62% 693.64 37.23%

Ampacet

及其关联公

司

境外

终端

1937 否

受阻胺光稳定

剂944、622等

2,746.57 1.94% 469.48 1.16% 469.48 100.00%

ALOK�

MASTER-

BATCHES�

PVT.LTD

境外

终端

1993 否

受阻胺光稳定

剂944、622等

2,096.00 1.48% 424.77 1.05% 424.77 100.00%

Plastika�

Kritis

境外

终端

1970 否

受阻胺光稳定

剂119、944等

1,696.84 1.20% 345.00 0.85% 345.00 100.00%

2023年受阻胺光稳定剂前五大客户小计 16,911.54 11.93% 4,624.42 11.46% 3,454.88 74.71%

TOSAF及

其关联公司

境外

终端

1951 否

受阻胺光稳定

剂944、622等

7,335.79 4.09% 1,120.51 3.11% 1,120.51 100.00%

淄博鑫恒佳

化工销售有

限公司及其

关联公司

境内

贸易

2015 否

受阻胺光稳定

剂622、770等

6,234.89 3.48% 3,412.72 9.48% 3,412.72 100.00%

上海缔睿及

其关联公司

境内

贸易、

经销

2011 否

受阻胺光稳定

剂622、770等

4,625.09 2.58% 3,788.99 10.52% 2,682.14 70.79%

BARENTZ

境外

贸易

1977 否

受阻胺光稳定

剂622、770等

3,487.08 1.95% - - - -

Plastika�

Kritis

境外

终端

1970 否

受阻胺光稳定

剂622、944等

2,484.32 1.39% 296.40 0.82% 296.40 100.00%

2022年受阻胺光稳定剂前五大客户小计 24,167.17 13.48% 8,618.61 23.94% 7,511.76 87.16%

①2023年新增前五大客户的基本情况

2023年产品受阻胺光稳定剂前五大客户中新增了三家企业， 分别为陕西秦盛化工有限公司、Ampacet及

其关联公司、ALOK� MASTERBATCHES� PVT.LTD（以下分别简称“陕西秦盛” 、“Ampacet” 、“Alok” ），

具体情况如下：

陕西秦盛自2015年开始与公司合作，是公司长期稳定的合作客户。 在按客户类型分类中，该公司上市前后

均为公司前五大贸易商。

Ampacet自2018年开始与公司合作，主要生产经营地是阿根廷，主要市场区域为拉丁美洲。在按地区分类

中，该公司上市前后均为公司境外前五大客户。

Alok系印度知名母粒制造商，自2005年即开始与公司合作，是公司主要的境外终端客户。

上述客户2023年销售收入较2022年变动幅度较小，分别为-6.82%、1.69%、-3.16%；2023年，其成为产品

受阻胺光稳定剂前五大客户，主要是因为2022年前五大客户中BARENTZ、上海缔睿化工有限公司及其关联

公司、淄博鑫恒佳化工销售有限公司及其关联公司2023年销售收入下降所致。

②2022年前五大客户中未进入2023年前五大的企业基本情况

2022年产品受阻胺光稳定剂前五大客户中有三家没有在2023年进入前五大，分别为BARENTZ、上海缔

睿化工有限公司及其关联公司以及淄博鑫恒佳化工销售有限公司及其关联公司（以下分别简称“上海缔睿及

其关联方” 、“淄博鑫恒佳及其关联方” ）。

BARENTZ注册地在美国，主要生产经营地为俄亥俄州，主要市场为北美，1998年开始与公司合作。 2023

年销售收入下降主要受美国关税、市场价格等因素的影响。

上海缔睿及其关联方中上海缔睿是经销商，其余公司均为贸易商。 上海缔睿及其关联方2011年开始与公

司合作，2023年受化工行业景气度下行、下游农膜客户需求变动的影响，上海缔睿及其关联方的采购量同比下

降，因此该公司2023年未进入前五大客户。

淄博鑫恒佳是业内知名的防老化助剂产品贸易商，自2015年开始与公司合作。 2023年销售收入下降的主

要原因为产品采购结构的调整，该年度其复配制剂采购量较大，复配制剂单价相对较低，同时受销售单价下降

的影响，使得整体销售收入下降。

综上， 公司受阻胺光稳定剂前五大客户均与公司不存在关联关系，2022年与2023年销售内容均主要为光

稳定剂622、770、944，收入占比分别为13.48%、11.93%，应收账款占比分别为23.94%、11.46%，期后回款率分别

为87.16%、74.71%。 2023年应收账款占比有所下降， 主要由于公司经销商上海缔睿及其关联方退出前五大客

户所致，除此之外在关联关系、交易内容、销售金额占比及期后回款率等方面均不存在重大差异。

（2）复配制剂前五大客户

公司上市前后复配制剂前五名客户情况如下：

单位：万元

客户名称

客户

类型

成立

时间

是否

关联

方

交易内容 销售金额

销售占

比

应收账款

余额

应收账

款占比

截至

2024.6.21

回款金额

期后回款

率

SIBUR-Hold-

ing

境外

终端

1995 否

抗氧剂复

合造粒等

5,509.38 3.89% 34.83 0.09% 34.83 100.00%

淄博鑫恒佳及

其关联公司

境内

贸易

2015 否

光稳定剂

783等

5,400.82 3.81% 2,937.81 7.28% 2,010.94 68.45%

宿迁加成新材

料科技有限公

司

境内

贸易

2013 否

光稳定剂

783等

2,761.80 1.95% 2,031.93 5.03% 843.41 41.51%

山东齐昊新材

料有限公司

境内

终端

2019 否

光稳定剂

783等

2,437.61 1.72% 862.33 2.14% 604.85 70.14%

浙江普利特新

材料有限公司

及其关联公司

境内

终端

2010 否

复配制剂

5229等

1,542.32 1.09% 624.27 1.55% 624.27 100.00%

2023年复配制剂前五名客户小计 17,651.94 12.45% 6,491.16 16.08% 4,118.31 63.44%

SIBUR-Hold-

ing

境外

终端

1995 否

抗氧剂复

合造粒等

6,553.28 3.66% 335.52 0.93% 335.52 100.00%

淄博鑫恒佳化

工销售有限公

司

境内

贸易

2015 否

光稳定剂

783等

6,234.89 3.48% 3,412.72 9.48% 3,412.72 100.00%

上海缔睿及其

关联公司

境内

经销、

贸易

2011 否

光稳定剂

783等

4,625.09 2.58% 3,788.99 10.52% 2,682.14 70.79%

山东齐昊新材

料有限公司

境内

终端

2019 否

光稳定剂

783等

3,683.19 2.05% 1,240.40 3.44% 1,240.40 100.00%

江苏共创人造

草坪股份有限

公司及其关联

公司

境内

终端

2004 否

光稳定剂

783等

2,436.44 1.36% 337.61 0.94% 337.61 100.00%

2022年复配制剂前五名客户小计 23,532.89 13.13% 9,115.24 25.32% 8,008.38 87.86%

①2023年新增前五大客户的基本情况

2023年复配制剂前五大客户中新增两家企业，分别为宿迁加成新材料科技有限公司、浙江普利特新材料

有限公司（以下分别简称“加成新材料” 、“浙江普利特” ），具体情况如下：

加成新材料2013年12月成立，主要从事母粒等高分子材料领域的研发、生产及销售，2023年公司为扩大市

场份额，开发其成为公司客户。

浙江普利特2010年10月成立，系上市公司普利特（SZ:002324）的全资子公司，2016年开始与公司合作。

2023年销售收入大幅增长主要是因为该客户基于自身产品需要对公司母粒产品5229的需求增加。

②2022年前五大客户中未进入2023年前五大的企业基本情况

2022年复配制剂前五大客户中有两家企业未进入2023年前五大，分别为上海缔睿、江苏共创人造草坪股

份有限公司（以下简称“共创草坪” ），具体情况如下：

上海缔睿及其关联方2011年开始与公司合作，2023年受化工行业景气度下行、 下游农膜客户需求变动的

影响，上海缔睿及其关联方的采购量同比下降，因此该公司2023年未进入前五大客户。

共创草坪系上市公司（SH:605099），2023年销售收入下降主要是因为客户投标价格竞争激烈，公司未能

继续获取后续投标订单所致。

综上， 公司复配制剂前五大客户均与公司不存在关联关系，2022年与2023年销售内容均主要为光稳定剂

783、抗氧剂复合造粒等，收入占比分别为13.13%、12.45%，应收账款占比分别为25.32%、16.08%，期后回款率

分别为87.86%、63.44%，公司经销商上海缔睿及其关联方退出前五大客户使得2023年应收账款占比有所下降，

淄博鑫恒佳、加成新材料因农膜客户回款周期较长，期后回款率较低。 除此之外，复配制剂前五大客户在关联

关系、交易内容、销售金额占比等方面均不存在重大差异。

（3）阻聚剂前五大客户

公司上市前后阻聚剂前五大客户情况如下：

单位：万元

客户名称

客户类

型

成立时

间

是否

关联

方

交易内容 销售金额

销售占

比

应收账

款余额

应收账

款占比

截至

2024.6.2

1回款金

额

期后回款

率

上海博栋化学科

技有限公司

境内终

端

2014 否 阻聚剂701 766.02 0.54% 225.60 0.56% 225.60 100.00%

REDA及其关联

公司

境外终

端

1997 否

阻聚剂 701

等

607.98 0.43% 204.73 0.51% 204.73 100.00%

江阴盛源科技有

限公司

境内贸

易

2004 否 阻聚剂701 427.43 0.30% - - - -

巴克曼实验室化

工（上海）有限

公司

境内终

端

2000 否 阻聚剂701 292.16 0.21% 17.75 0.04% 17.75 100.00%

无锡市亿柯新材

料有限公司

境内贸

易

2014 否 阻聚剂701 266.64 0.19% 6.20 0.02% 6.20 100.00%

2023年阻聚剂前五名客户小计 2,360.23 1.67% 454.28 1.13% 454.28 100.00%

上海博栋化学科

技有限公司

境内终

端

2014 否 阻聚剂701 2,333.72 1.30% 475.20 1.32% 475.20 100.00%

无锡市亿柯新材

料有限公司

境内贸

易

2014 否 阻聚剂701 962.08 0.54% 26.00 0.07% 26.00 100.00%

REDA及其关联

公司

境外终

端

1997 否

阻聚剂 701

等

728.90 0.41% 266.05 0.74% 266.05 100.00%

Dorf

境外终

端

1992 否 阻聚剂701 622.01 0.35% 77.72 0.22% 77.72 100.00%

江阴盛源科技有

限公司

境内贸

易

2004 否 阻聚剂701 412.83 0.23% - - - -

2022年阻聚剂前五名客户小计 5,059.54 2.82% 844.97 2.35% 844.97 100.00%

2023年阻聚剂前五大客户中新增一家企业巴克曼实验室化工（上海）有限公司。 该公司总部位于美国田

纳西州，在全球开展业务，主营研发、生产化工助剂、中间体、催化剂等，自2020年开始与公司合作。 该客户2023

年收入增幅为2.29%，排名上升主要原因为Dorf等2022年阻聚剂主要客户销售收入减少，排名下降所致。 Dorf

为2022年阻聚剂前五大客户，该公司位于印度孟买，是全球主要的炼油厂、石化、塑料等工艺化学品和添加剂

供应商之一，自2019年开始与公司合作，2023年收入与排名下降，主要原因为Dorf集团印度公司需求减少。

公司阻聚剂前五大客户均与公司不存在关联关系，2022年与2023年销售内容均主要为阻聚剂701等，收入

占比分别为2.82%、1.67%，应收账款占比分别为2.35%、1.13%，期后回款率均为100.00%。 除阻聚剂整体市场需

求疲软使得2023年前五名客户销售金额大幅下降外，阻聚剂前五名客户在关联关系、交易内容、往来款余额及

期后回款等方面均不存在重大差异。

（4）中间体前五大客户

公司上市前后中间体前五大客户情况如下：

单位：万元

客户名称

客户类

型

成立

时间

是否

关联

方

交易内容 销售金额

销售占

比

应收账款

余额

应收账

款占比

截至

2024.6.21

回款金额

期后回款

率

SI�Group及

其关联公司

境外终

端

2012 否

四甲基哌啶

醇等

2,110.61 1.49% 125.58 0.31% 125.58 100.00%

成都群祥物资

有限公司

境内贸

易

2001 否 叔辛胺 1,083.56 0.76% - - - -

ADEKA

(CHINA)CO.,

LTD

境外终

端

2001 否

四甲基哌啶

醇等

637.86 0.45% 121.26 0.30% 121.26 100.00%

安徽知迅得进

出口贸易有限

公司

境内贸

易

2011 否

五甲基哌啶

醇

427.24 0.30% - - - -

Nufarm�UK�

Limited

境外终

端

2014 否

四甲基哌啶

醇

364.02 0.26% - - - -

2023年中间体前五名客户小计 4,623.29 3.26% 246.83 0.61% 246.83 100.00%

SI�Group及

其关联公司

境外终

端

2012 否

四甲基哌啶

醇 光稳定剂

201

6,058.96 3.38% 1,479.84 4.11% 1,479.84 100.00%

赢创天大（辽

阳）化学助剂

有限公司及其

关联公司

境内终

端

2005 否 三丙酮胺 3,534.20 1.97% - - - -

Nufarm�UK�

Limited

境外终

端

2014 否

四甲基哌啶

醇

1,206.77 0.67% 467.32 1.30% 467.32 100.00%

成都群祥物资

有限公司

境内贸

易

2001 否 叔辛胺 317.89 0.18% - - - -

上海麟恒新材

料科技有限公

司

境内终

端

2019 否

五甲基哌啶

醇

259.25 0.14% - - - -

2022年中间体前五名客户小计 11,377.07 6.35% 1,947.16 5.41% 1,947.16 100.00%

2023年中间体前五大客户中新增了两家企业，分别为ADEKA(CHINA)CO.,LTD、安徽知迅得进出口贸易

有限公司（以下分别简称“艾迪科” 、“安徽知迅” ）。艾迪科成立于2001年，自2016年即开始与公司合作，主营

产品包括抗氧剂、光稳定剂、阻燃剂等，2023年收入增长原因为客户对四甲基哌啶醇需求量增加。 安徽知迅成

立于2009年，自2020年开始与公司合作，主营产品包括化工、电子产品等，2023年销售收入增长主要是因为其

终端客户对五甲基哌啶醇的需求量增加。

2022年中间体前五大客户中有两家未进入2023年前五名，分别为上海麟恒新材料科技有限公司、赢创天

大。 上海麟恒新材料科技有限公司收入与排名下降主要原因为需求减少所致。 赢创天大中间体销售收入大幅

减少，主要是因为公司与赢创天大长期合作协议终止后，不再向赢创天大销售中间体产品。

综上，公司中间体前五大客户均与公司不存在关联关系，2022年与2023年销售内容均主要为三丙酮胺、四

甲基哌啶醇、叔辛胺等，收入占比分别为6.35%、3.26%，应收账款占比分别为5.41%、0.61%� ，期后回款率均为

100.00%。 前五大客户收入占比下降主要原因为SI� Group受市场竞争加剧影响，全球范围销量下降使得采购

减少； 公司与赢创天大合作协议终止， 公司不再向赢创天大销售中间体产品。 应收账款占比下降主要为SI�

Group销售减少，回款加快所致。 除上述情况外，中间体前五名客户在关联关系、交易内容、期后回款等方面均

不存在重大差异。

2、按地区前五大客户销售情况

（1）境内前五大客户

公司上市前后境内前五名客户情况如下：

单位：万元

客户名称

客户

类型

成立时

间

是否

关联

方

交易内容 销售金额

销售占

比

应收账款

余额

应收账

款占比

截至

2024.6.21

回款金额

期后回款

率

淄博鑫恒佳及

其关联公司

境内

贸易

2015 否

受阻胺光

稳定剂、复

配制剂

5,400.82 3.81% 2,937.81 7.28% 2,010.94 68.45%

宿迁时代

境内

终端

2021 是

249 水 溶

液

4,074.23 2.87% 1,169.17 2.90% 1,158.67 99.10%

陕西秦盛

境内

贸易

2015 否

受阻胺光

稳定剂、复

配制剂

2,788.68 1.97% 1,863.18 4.62% 693.64 37.23%

加成新材料

境内

贸易

2013 否

受阻胺光

稳定剂、复

配制剂

2,761.80 1.95% 2,031.93 5.03% 843.41 41.51%

山东齐昊新材

料有限公司

境内

终端

2019 否 复配制剂 2,437.61 1.72% 862.33 2.14% 604.85 70.14%

2023年境内前五名客户小计 17,463.15 12.32% 8,864.41 21.96% 5,311.52 59.92%

淄博鑫恒佳

境内

贸易

2015 否

受阻胺光

稳定剂、复

配制剂

6,234.89 3.48% 3,412.72 9.48% 3,412.72 100.00%

上海缔睿及其

关联公司

境内

经销、

贸易

2011 否

受阻胺光

稳定剂、复

配制剂

4,624.21 2.58% 3,788.99 10.52% 2,682.14 70.79%

山东齐昊新材

料有限公司

境内

终端

2019 否 复配制剂 3,683.19 2.05% 1,240.40 3.44% 1,240.40 100.00%

赢创天大

境内

终端

2005 否 中间体 3,534.20 1.97% - - - -

陕西秦盛

境内

贸易

2015 否

受阻胺光

稳定剂、复

配制剂

2,992.87 1.67% 1,010.29 2.81% 1,010.29 100.00%

2022年境内前五名客户小计 21,069.36 11.76% 9,452.40 26.25% 8,345.54 88.29%

①2023年新增前五大客户的基本情况

2023年公司前五大境内客户中新增两家企业，分别为宿迁时代、加成新材料。

宿迁时代为公司关联方，主营业务为水系有机液流储能电池的研发、生产与销售，主要向公司采购电解液

249水溶液、离子膜树脂等产品。 公司与宿迁时代基于核心专利、研发生产能力、合作便利性、产品品质的可控

性等多方面因素开展业务合作，2023年第三季度宿迁时代储能科技有限公司正式投产， 因此2023年销售收入

大幅增长。 公司与宿迁时代关联交易具有必要性和公允性，具体内容详见问题3“一、（一）公司与宿迁时代关

联销售和采购情况” 。

加成新材料2013年12月成立，该公司为贸易公司，主要服务农膜客户。 2023年公司为扩大市场份额，保持

在农膜市场的竞争力，引入了加成新材料成为公司客户。

②2022年前五大客户未进入2023年前五大企业的基本情况

2022年公司境内前五名客户未进入2023年前五名的有两名，上海缔睿、赢创天大。 上海缔睿及其关联方

2011年开始与公司合作，2023年受化工行业景气度下行、下游农膜客户需求变动的影响，上海缔睿及其关联方

的采购量同比下降，因此该公司2023年未进入前五大客户。 赢创天大2023年销售收入下降主要是因为公司与

赢创天大长期合作协议终止后，不再向赢创天大销售中间体产品。

综上， 公司境内前五名客户除宿迁时代为公司关联方外， 其余公司均与公司不存在关联关系，2022年与

2023年销售内容均主要为受阻胺光稳定剂、复配制剂等，2023前五大客户收入占比分别为11.76%、12.32%，应

收账款占比分别为26.25%、21.96%，期后回款率分别为88.29%、59.92%。 公司新增了关联方宿迁时代，新增产

品249水溶液。淄博鑫恒佳、加成新材料因农膜客户回款周期较长，期后回款率较低。公司境内前五名客户在销

售金额、往来款余额方面不存在重大差异。

（2）境外前五大客户

公司上市前后境外前五大客户情况如下：

单位：万元

客户名称

客户类

型

成立时

间

是否

关联

方

交易内容 销售金额

销售占

比

应收账

款余额

应收账

款占比

截至

2024.6.21

回款金额

期后回款

率

TOSAF及其

关联公司

境外终

端

1951 否

受阻胺光

稳定剂

7,583.44 5.35% 1,522.00 3.77% 1,522.00 100.00%

SIBUR-Hold

ing

境外终

端

1995 否

复配制剂、

抗氧剂

5,509.38 3.89% 34.83 0.09% 34.83 100.00%

Ampacet及其

关联公司

境外终

端

1937 否

受阻胺光

稳定剂、复

配制剂

2,746.57 1.94% 469.48 1.16% 469.48 100.00%

SI�Group及其

关联公司

境外终

端

2012 否

中间体、受

阻胺光稳

定剂

2,110.61 1.49% 125.58 0.31% 125.58 100.00%

ALOK�

MASTER-

BATCHES�

PVT.LTD

境外终

端

1993 否

受阻胺光

稳定剂

2,096.00 1.48% 424.77 1.05% 424.77 100.00%

2023年境外前五名客户小计

20,

046.01

14.14% 2,576.65 6.38% 2,576.65 100.00%

TOSAF 及 其

关联公司

境外终

端

1951 否

受阻胺光

稳定剂

7,335.79 4.09% 1,120.51 3.11% 1,120.51 100.00%

SIBUR-Hold

ing

境外终

端

1995 否

复配制剂、

抗氧剂

6,553.28 3.66% 335.52 0.93% 335.52 100.00%

SI�Group及其

关联公司

境外终

端

2012 否

中间体、受

阻胺光稳

定剂

6,058.96 3.38% 1,479.84 4.11% 1,479.84 100.00%

BARENTZ

境外贸

易

1977 否

受阻胺光

稳定剂、复

配制剂

3,487.08 1.95% - - - -

Ampacet及其

关联公司

境外终

端

1937 否

受阻胺光

稳定剂、复

配制剂

2,700.84 1.51% 67.61 0.19% 67.61 100.00%

2022年境外前五名客户小计

26,

135.95

14.58%

3,

003.47

8.34% 3,003.47 100.00%

2023年公司境外客户前五名新增一家ALOK， 销售排名上升主要是因为2022年境外主要客户BARENTZ

等收入排名下降所致。 2023年BARENTZ销售收入下降主要受美国关税、市场价格竞争较为激烈等因素的影

响。

公司境外前五名客户均与公司不存在关联关系，2022年与2023年销售内容均主要为受阻胺光稳定剂、复

配制剂等，收入占比分别为14.58%、14.14%，应收账款占比分别为8.34%、6.38%，期后回款率均为100.00%。 境

外前五名客户在关联关系、交易内容、交易金额、往来款余额、期后回款等方面均不存在重大差异。

3、按客户类别前五大客户销售情况

（1）直销终端前五大客户

公司上市前后直销终端前五大客户情况如下：

单位：万元

客户名称

客户类

别

成立时

间

是否

关联

方

交易内容 销售金额

销售占

比

应收账

款余额

应收账

款占比

截至

2024.6.2

1回款金

额

期后回款

率

TOSAF及其

关联公司

境外终

端

1951 否

受 阻 胺 光

稳定剂

7,583.44 5.35%

1,

522.00

3.77%

1,

522.00

100.00%

SIBUR-Holdi

ng

境外终

端

1995 否

复配制剂、

抗氧剂

5,509.38 3.89% 34.83 0.09% 34.83 100.00%

宿迁时代

境内终

端

2021 是 249水溶液 4,074.23 2.87%

1,

169.17

2.90% 1,158.67 99.10%

Ampacet

境外终

端

1937 否

受 阻 胺 光

稳定剂、复

配制剂

2,746.57 1.94% 469.48 1.16% 469.48 100.00%

山东齐昊新材

料有限公司

境内终

端

2019 否 复配制剂 2,437.61 1.72% 862.33 2.14% 604.85 70.14%

2023年直销终端前五名客户小计 22,351.24 15.77%

4,

057.80

10.05% 3,789.82 93.40%

TOSAF及其

关联公司

境外终

端

1951 否

受 阻 胺 光

稳定剂

7,335.79 4.09%

1,

120.51

3.11% 1,120.51 100.00%

SIBUR-Holdi

ng

境外终

端

1995 否

复配制剂、

抗氧剂

6,553.28 3.66% 335.52 0.93% 335.52 100.00%

SI�Group及其

关联公司

境外终

端

2012 否

中间体、受

阻 胺 光 稳

定剂

6,058.96 3.38%

1,

479.84

4.11%

1,

479.84

100.00%

山东齐昊新材

料有限公司

境内终

端

2019 否 复配制剂 3,683.19 2.05%

1,

240.40

3.44%

1,

240.40

100.00%

赢创天大

境内终

端

2005 否 中间体 3,534.20 1.97% - - - -

2022年直销终端前五名客户小计 27,165.43 15.16%

4,

176.27

11.60% 4,176.27 100.00%

2023年公司直销终端前五大客户中新增两家企业，分别为宿迁时代、Ampacet，具体情况如下：

宿迁时代为公司关联方，主营业务为水系有机液流储能电池的研发、生产与销售，主要向公司采购电解液

249水溶液、离子膜树脂等产品。 2023年销售收入大幅增长主要是因为2023年第三季度宿迁时代正式投产。 公

司与宿迁时代基于核心专利、研发生产能力、合作便利性、产品品质的可控性等多方面因素开展业务合作，公

司与宿迁时代关联交易具有必要性和公允性，具体内容详见问题3“一、（一）公司与宿迁时代关联销售和采购

情况” 。

Ampacet2023年销售收入增幅为1.69%，排名上升主要原因为公司2022年前五名客户终端客户SI� Group

及其关联公司、赢创天大收入与排名下降所致。 SI� Group及其关联公司收入下降的原因为SI受市场竞争加剧

影响，全球范围销量下降使得采购减少。 赢创天大2023年销售收入下降主要是因为公司与赢创天大长期合作

协议终止后，不再向赢创天大销售中间体产品。

综上， 公司直销终端前五大客户除宿迁时代外均与公司不存在关联关系，2022年与2023年销售内容均主

要为受阻胺光稳定剂、复配制剂等，2023年新增249水溶液，收入占比分别为15.16%、15.77%，，应收账款占比

分别为11.60%、10.05%，期后回款率分别为100.00%、93.40%。公司直销终端前五名客户在往来款余额、交易金

额、往来款余额、期后回款等方面均不存在重大差异。

（2）直销贸易商前五大客户

公司上市前后直销贸易商前五大客户情况如下：

单位：万元

客户名称

客户类

别

成立

时间

是否

关联

方

交易内容 销售金额

销售占

比

应收账

款余额

应收账

款占比

截至

2024.6.2

1回款金

额

期后回款

率

淄博鑫恒佳及

其关联公司

境内贸

易商

2015 否

受 阻 胺 光

稳定剂、复

配制剂

5,400.82 3.81% 2,937.81 7.28%

2,

010.94

68.45%

陕西秦盛

境内贸

易商

2015 否

受 阻 胺 光

稳定剂、复

配制剂

2,788.68 1.97% 1,863.18 4.62% 693.64 37.23%

加成新材料

境内贸

易商

2013 否

受 阻 胺 光

稳定剂、复

配制剂

2,761.80 1.95% 2,031.93 5.03% 843.41 41.51%

BARENTZ

境外贸

易商

1977 否

受 阻 胺 光

稳定剂、复

配制剂

1,983.79 1.40% - - - -

OPASO�

COMéRCIO�

INTERNA-

CIONAL�

LTDA

境外贸

易商

2020 否

受 阻 胺 光

稳定剂

1,728.24 1.22% 701.10 1.74% 701.10 100.00%

2023年直销贸易商前五名客户小计 14,663.33 10.35% 7,534.01 18.67%

4,

249.10

56.40%

淄博鑫恒佳

境内贸

易商

2015 否

受 阻 胺 光

稳定剂、复

配制剂

6,234.89 3.48% 3,412.72 9.48% 3,412.72 100.00%

BARENTZ

境外贸

易商

1977 否

受 阻 胺 光

稳定剂、复

配制剂

3,487.08 1.95% - - - -

陕西秦盛

境内贸

易商

2015 否

受 阻 胺 光

稳定剂、复

配制剂

2,992.87 1.67% 1,010.29 2.81%

1,

010.29

100.00%

NORTH�

WANXING�

INTERNA-

TIONAL�

LIMITED及其

关联公司

境外贸

易

2008 否

受 阻 胺 光

稳定剂、复

配制剂、阻

聚剂

1,801.02 1.00% 181.87 0.51% 181.87 100.00%

MAYZO

境外贸

易

1985 否

受 阻 胺 光

稳定剂、复

配制剂

1,668.19 0.93% - - - -

2022年直销贸易商前五名客户小计 16,184.04 9.03%

4,

604.87

12.79%

4,

604.87

100.00%

2023年公司直销贸易商前五名客户中新增两名 ， 分别为加成新材料 、OPASO� COMéRCIO�

INTERNACIONAL� LTDA（以下简称“OPASO” ）。 加成新材料2013年12月成立，该公司为贸易公司，主要

服务农膜客户，2023年公司为扩大市场份额， 保持在农膜市场的竞争力， 引入了加成新材料成为公司客户。

OPASO2023年销售收入增长1,561.82万元，主要因为该客户为公司2022年新开发客户，2023年合作全面展开

所致。

2022年公司直销贸易商前五大客户中有两家未进入 2023年前五大， 分别为MAYZO、NORTH�

WANXING� INTERNATIONAL� LIMITED及其关联公司 （以下简称 “NORTH� WANXING” ）。 NORTH�

WANXING销售规模下降，主要受下游客户需求减少所致。 MAYZO是美国化学品供应商，其销量减少主要受

美国关税与市场价格竞争较为激烈等因素的影响。

公司贸易商前五名客户与公司不存在关联关系，2022年与2023年销售内容均主要为受阻胺光稳定剂、复

配制剂等， 收入占比分别为9.03%、10.35%， 应收账款占比分别为12.79%、18.67%， 期后回款率分别为均为

100.00%、56.40%。 因淄博鑫恒佳、加成新材料因农膜客户回款周期较长，期后回款率较低，贸易商前五大客户

在关联关系、交易内容、交易金额等方面均不存在重大差异。

（3）经销商前五大客户

公司上市前后只有一家经销商，具体情况如下：

单位：万元

客户名

称

客户

类别

成立时

间

是否

关联

方

交易内容 销售金额

销售占

比

应收账款

余额

应收账

款占比

截至

2024.6.21

回款金额

期后回款

率

上海缔

睿

经销

商

2011 否

受阻胺 光 稳 定

剂、复配制剂

949.33 0.67% 3,046.43 7.55% 866.83 28.45%

2023年经销商小计 949.33 0.67% 3,046.43 7.55% 866.83 28.45%

上海缔

睿

经销

商

2011 否

受阻胺 光 稳 定

剂、复配制剂

3,944.49 2.20% 3,370.40 9.36% 2,263.55 67.16%

2022年经销商小计 3,944.49 2.20% 3,370.40 9.36% 2,263.55 67.16%

上海缔睿及其关联方2011年开始与公司合作，2018年上海缔睿成为公司经销商。 2023年受化工行业景气

度下行、下游农膜客户需求变动的影响，上海缔睿销售收入同比大幅下降。

公司与上海缔睿及其关联公司不存在关联关系。 2022年与2023年应收账款占比分别为9.36%，7.55%，不

存在重大差异。 2023年应收账款期后回款率为28.45%，相对较低，主要是其下游客户回款不及预期所致，具体

分析详见本题目“四、（二）2023年公司1-2年长账龄款项基本情况” 。

（二）贸易商客户的终端客户和直销终端客户重叠情况的核查

2023年直销模式下，终端客户、贸易商客户收入比重为62.67%、37.33%。直销模式下，贸易商客户的终端客

户名单是商业机密。 通过与主要直销终端客户沟通，该等公司不存在同时向公司主要贸易商采购相同或类似

产品的情形，即不存在贸易商终端客户与直销终端商客户重叠的情形。

二、结合新增客户合同签订时间、销售产品、价格，说明本期新增主要客户的原因及合理性，是否与公司以

往年度及行业惯例一致

公司回复：

2023年新增的前五大客户为宿迁时代、陕西秦盛，合同签订时间、销售产品、价格情况如下：

客户名称 销售时间 销售内容

销售金额

（万元）

销售对应的合同签订时间

宿迁时代

第一季度

249水溶液、母粒、接收罐、冷凝器、喷淋

塔等

287.97

2022年10月、2023年1

月～3月

第二季度 母粒 8.03 2023年4月～5月

第三季度 母粒、储罐、249水溶液等 2,402.99 2023年7月～9月

第四季度 249水溶液、离子交换树脂、母粒 1,375.23 2023年7月～12月

陕西秦盛化工有

限公司

第一季度 受阻胺光稳定、复配制剂、抗氧剂 1,383.82 2022年12月～2023年3月

第二季度 受阻胺光稳定、复配制剂、抗氧剂 211.25 2023年4月～6月

第三季度 受阻胺光稳定、复配制剂、抗氧剂 957.97 2023年7月～9月

第四季度 受阻胺光稳定、复配制剂、抗氧剂 235.64 2023年9月～12月

宿迁时代成立于2021年6月，主要从事水系有机液流储能电池的生产和销售。2022年宿迁时代处于产品研

发和厂区筹建阶段，仅向公司采购了换热器、搅料罐、五金配件，以及少量研发试制品等，采购金额为70.32万

元，金额较小。 2023年第三季度宿迁时代正式投产，并于10月15日举行了产品投产仪式，宿迁时代主要向宿迁

联盛采购249水溶液作为正极电解液、离子交换树脂生产电池的隔膜等有机液流电池的生产材料，因此自2023

年第三季度开始，宿迁联盛向宿迁时代的销售规模快速增加。 由于宿迁时代是目前全球首家可以量产水系有

机液流电池的企业，公司尚未向其他方出售249水溶液、离子交换树脂，公司采用成本加成的方法确定交易价

格。 公司与宿迁时代关联交易的必要性和公允性，具体内容详见问题3“一、（一）公司与宿迁时代关联销售和

采购情况” 。上述材料均为储能电池的主要材料，产品价值较高，且客户产品正式投产后加大了采购力度，因此

成为公司新增前五大客户，与公司以往年度及行业惯例一致，具有合理性。

陕西秦盛化工有限公司成立于2015年7月，主要从事防老化助剂的销售与母料的生产与销售，2015年开始

向公司采购，2021年、2022年向公司采购金额分别为2,713.46万元、2,992.87万元， 按金额排名分别为公司第7

大和第9大客户，2023年销售金额为2,788.68万元，销售金额总体保持稳定，销售排名的上升主要因为其他主

要客户销售金额下降所致。 陕西秦盛因主要客户销售规模变动上升为前五大客户，与公司以往年度及行业惯

例一致，具有合理性。

三、补充披露报告期内应收账款前五名欠款方的名称、客户类型、交易内容及金额、账龄、坏账计提情况、

是否存在关联关系

公司回复：

2023年度公司应收账款前五名情况如下：

单位：万元

客户名称 客户类型 交易内容

交易

金额

交易

金额

比重

是否

关联

方

应收账款账龄及坏账计提情况

账龄

区间

应收账款

金额

坏账计提

比例

坏账计提

金额

上海缔睿化工

有限公司

经销商客户

受阻胺光稳定

剂、复配制剂

949.33 0.67% 否

0～1年 1,072.74 5.00% 53.64

1～2年 1,973.69 10.00% 197.37

小计 3,046.43 - 251.01

淄博鑫恒佳化

工销售有限公

司

贸易商客户

受阻胺光稳定

剂、复配制剂

5,073.20 3.58% 否 0～1年 2,767.60 5.00% 138.38

宿迁加成新材

料科技有限公

司

贸易商客户

受阻胺光稳定

剂、复配制剂

2,761.80 1.95% 否 0～1年 2,031.93 5.00% 101.60

陕西秦盛化工

有限公司

贸易商客户

受阻胺光稳定

剂、复配制剂

2,788.68 1.97% 否 0～1年 1,863.18 5.00% 93.16

宿迁时代储能

科技有限公司

终端客户

249水溶液、离

子交换树脂等

4,074.23 2.87% 是

0～1年 1,167.68 5.00% 58.38

1～2年 1.49 10.00% 0.15

小计 1,169.17 - 58.53

报告期内公司前五名应收账款客户中宿迁时代是公司关联方，其他主要应收账款客户与公司不存在关联

关系。 公司应收宿迁时代的款项已于期后基本收回完毕。

四、结合客户类型、资信情况、信用政策、商业惯例、合同约定账期及实际回款情况，说明报告期内应收账

款与营业收入变动方向相反且1-2年长账龄款项大幅增加的原因及合理性，本期坏账计提是否充分

公司回复：

（一）2023年应收账款与营业收入变动情况
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