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利好频传 出入境游热度双双升温

夏季旅游消费潜力被激活

●本报记者 杨梓岩

欧洲杯正在德国举办， 巴黎奥运会也即

将来临， 体育赛事点燃了国内消费者出境游

的热情。 多家在线旅行平台数据显示，近期出

境游订单量有所增长， 机票酒店价格有所上

涨。 此外，伴随着我国免签、互免签政策的不

断扩大和延续， 入境游市场也迎来爆发式增

长。 放眼全国旅游市场，当前各地已陆续进入

暑假模式，夏季旅游消费潜力将被激活。

赛事点燃出境游

正在德国如火如荼举办的每四年一届

的欧洲杯引来了全球球迷的关注。该赛事也

带动了旅游市场的热情，多家在线旅行平台

数据显示，国内赴欧旅游热度大增。

携程数据显示，截至目前，6月15日至7

月15日欧洲杯比赛期间， 国内游客赴欧洲

旅游预订订单同比增长80%，赴德国旅游预

订订单同比增长90%。 从目前数据看，欧洲

杯比赛期间，国内游客赴瑞士、法国、德国的

定制游线路订单量较高。 去哪儿数据也显

示，6月以来德国的搜索热度较5月增长了3

倍。 截至目前，欧洲杯决赛举办地柏林的搜

索热度较上周上涨了103%。

伴随欧洲旅游热度增长， 机票和酒店价

格也水涨船高。 去哪儿大数据显示，今年欧洲

杯期间， 以德国为目的地的国际机票预订量

较去年同期增长了一倍， 德国酒店预订量较

去年同期增长了1.5倍，价格也上涨了25%。

去哪儿大数据研究院研究员肖鹏告诉

中国证券报记者，欧洲向来是暑期旅行的热

门目的地。 今年德国举办欧洲杯，更吸引了

许多球迷的青睐。 从价格上看，目前到6月

底，是赴欧洲旅行比较划算的窗口期。 预计

7月起，赴欧洲旅游的机票和酒店价格都将

有3-4成的涨幅。

此外，受巴黎奥运会的带动，暑期国内

消费者赴法国旅游的热度也显著上升。同程

旅行平台数据显示，6月前两周， 国内主要

城市7月份飞往巴黎的机票预订热度较去

年同期增长超70%，巴黎当地酒店的预订热

度较去年同期增长近150%。 奥运会的举办

对于法国当地旅游热度的带动效应显著，巴

黎及法国其他主要城市的旅游热度增幅在

欧洲地区位居前列，柏林、伦敦、马德里等欧

洲主要旅游目的地的热度紧随其后。

免签利好入境游

6月20日，中国和马来西亚互相延长免

签政策。 此前，中国宣布将把澳大利亚纳入

单方面免签国家范围。 去年以来，中国已对

多个国家单方面免签，截至目前，中方已经

对法国、德国、意大利、荷兰、西班牙、瑞士、

爱尔兰、匈牙利、奥地利、比利时、卢森堡等

国实行单方面免签；还与泰国、新加坡、马来

西亚、格鲁吉亚等国互免签证。

不断扩大对外国人入境免签政策，为推

动中国入境游的增长发挥着积极作用。国家

移民管理局统计显示，今年一季度，外国人

出入境达1307.4万人次， 较2023年同期增

长3倍多。 来华外国人较多的国家中既包括

美国、澳大利亚、加拿大、德国、英国等欧美

澳国家，也包括俄罗斯、越南、缅甸等与中国

毗邻国家，以及韩国、日本、马来西亚、新加

坡等东亚和东南亚国家。

展望今年，免签政策扩大或将带动入境

游市场进一步发展。 以澳大利亚为例，6月

17日， 中国宣布将把澳大利亚纳入单方面

免签国家范围。 消息公布后半小时，在携程

国际平台Trip.com上， 澳大利亚游客搜索

中国相关关键词热度比前一天增长超80%。

携程数据显示，今年以来，澳大利亚位列中

国入境游第五大客源国，入境旅游订单同比

增长155%， 澳大利亚到中国的航班数量同

比增幅超过220%。

携程集团副总裁秦静告诉中国证券报

记者，这一政策的施行，将加速中国与澳大

利亚之间的旅游交流及经贸互动。“作为亚

太地区重要国家，中国与澳大利亚在经济上

具有高度互补性，合作潜力巨大，未来也有

望在旅游领域激发更强劲的合作动力。 ”

众信旅游相关负责人也向中国证券报

记者表示，澳大利亚是中国入境游的主要客

源市场之一。此次中国宣布对澳大利亚实施

单方面免签无疑将利好澳大利亚游客到中

国旅游。 未来，还将对学习、文化交流、商务

活动、会议会展等各方面产生促进作用。 众

信旅游将根据新的签证政策、游客的偏好等

及时对其相关旅游产品进行调整。

国际航司也在助力出境游、 入境游市场

加速恢复。 阿联酋航空中国区总经理李旬告

诉中国证券报记者， 得益于其强大的吸引力

和签证政策， 迪拜已经成为中国商务旅行和

休闲旅客的首选目的地之一， 每年的游客人

数增长势头迅猛。 凭借往返北京、上海和广州

这三个一线大都市的每日航班， 阿联酋航空

将为乘客前往迪拜提供便利的选择。

“从整个市场的游客体量来看，目前欧

洲、南北美洲、中东等地都是中国入境游的

主要客源地。目前中国面向法国、德国、意大

利、荷兰、西班牙等10多个国家推出的免签

政策，将进一步促进中外人员往来，为中国

的入境游提供助力。 ” 李旬表示。

消费潜力被激活

国内旅游市场方面， 当前全国各地已陆

续进入暑假模式，夏季旅游消费潜力被激活。

欧洲杯、奥运会等体育赛事不仅带火了

国际长线游， 也带火了国内的特色酒店民

宿。 同程旅行数据显示，欧洲杯开赛前一周

开始，全国多地电竞类酒店的预订热度出现

了明显上涨，尤其以北京、上海、南京、杭州、

苏州、郑州、成都最为明显，涨幅最高达到

310%。

为了满足用户观看赛事的需求，一些电

竞酒店会在公共区域布置大屏幕等观赛设

施。 “相较于独自在家，与朋友相约看比赛

氛围感会更足，再加上电竞酒店更具体验感

的设备和环境，观赛感受会更好，也因此产

生一批电竞酒店看比赛的用户需求，” 同程

研究院首席研究员程超功告诉中国证券报

记者。

在国内旅游出行选择上，一方面，全国

陆续迎来高温天气，“清凉” 成为暑期游玩

的首要考量因素之一。 携程数据显示，暑期

携程境内包车游订单量同比增长近40%，乌

鲁木齐、桂林、贵阳、呼伦贝尔、西宁、丽江、

大连、长白山、稻城、青岛成为今夏包车游前

十名“清凉”目的地。 与此同时，竹筏漂流、

闲眺雪山、湖泊奇观、草原“撒野” 、篝火晚

会……多元化场景的清凉玩法也为包车避

暑游热度持续加码。

另一方面，暑期亲子游热度大增，包车

出行成为这个暑假亲子游的新模式。“亲子

出行往往携带大包小包的儿童用品，比起跟

团坐大巴或在多个景点之间打车、换乘公共

交通， 包车游可以实现 ‘一车到底不换

乘’ 。 ”正带着孩子在新疆自驾游的高先生

告诉中国证券报记者。

在供给方面，为了同时满足孩子的体验

需求和家长的放松需求，不少旅行平台和旅

行社在增强行程舒适度方面下了不少功夫。

新疆一家旅行社导游马军向中国证券报记

者介绍：“我们会安排睡到自然醒的行程，

并在确保孩子安全的前提下，安排家长和孩

子在部分时段分开行动。 例如，我们带着孩

子听丝路历史小课堂，家长可以在边上喝下

午茶、放松休息。 ”

走进京东方福州第8.5代半导体显示生产线

实探显示“灯塔”：智能技术“照亮” 制造全程

全球每四块显示屏就有一块

来自京东方， 这样的体量优势背

后， 是精益化数智制造能力的深

度支撑。 作为中国大陆显示行业

首家也是唯一一家“灯塔工厂” ，

京东方福州第8.5代半导体显示生

产线（以下简称“福州京东方” ）

在数智化转型方面有着行业领先

的探索和经验。

福州京东方总经理周贺近日

接受中国证券报记者采访时介绍

称，得益于人工智能、大数据等技

术赋能， 在不增加设备投资的情

况下， 其产线在两年内实现单位

成本降低34%；同时，效率大幅提

升， 智能排产平台让原本5个人8

小时才能完成的工作由1位工程师

在1小时内就能完成。

数智技术赋能案例在京东方

还有很多。 如今，京东方也正在进

一步开放自身的智能化运营管理

经验， 助力更多行业实现数智化

转型升级。

●本报记者 杨洁

精益制造 打造产品全球竞争力

有了生产的“快” 和“准” ，才能实现

产品的“优” 和“省” ，在激烈的全球化竞

争中脱颖而出。

周贺告诉记者，基于对第四次工业革

命的理解和对半导体显示产业发展规律的

洞察，京东方很早就意识到通过智能制造

提升生产效率的重要性，早在产线设立之

初，就致力于将其打造为“全球最具竞争

力的智能化半导体显示生产线” ， 运用了

大量自动化、数字化、智能化技术，以赋能

生产效率提升。

“我们这条线是集团的第4条8.5代

线，这条线的建设过程也是集成了前面几

条产线的丰富经验，因此在产线配置、系统

架构、技术创新、智能制造及过程监管等方

面具有突出优势。 通过构建全自动生产系

统，采用人工智能、大数据分析技术等，我

们在不增加设备投资的情况下，两年内实

现了单位成本降低34%、产量增长30%、电

耗下降39%，水耗下降27%。 ”周贺说。

液晶显示面板的生产过程是非常复杂

繁琐的，“简化来看，类似于做‘三明治’ ，

需要用到两片玻璃基板，相当于两片‘面

包’ ， 其中一片做上呈阵列排布的电路结

构，另一片做上彩色膜层，然后‘抹上果

酱’ 也就是液晶，两片玻璃合到一起，切割

过后，就是液晶显示面板的雏形了。 ”周贺

打比方道。

以其中的阵列（Array）环节为例，周

贺表示，仅这一个环节，就有多达190多道

工序， 半成品从投入到产出平均需要5天

时间左右，“这个复杂的过程，就有很多数

字化智能化技术的用武之地。 ”

他表示，经过多年发展，我们产线的产

品型号在不断增加，产品结构逐渐复杂，排

产难度也不断增大。“对此，我们研发了动

态排程自动派工系统， 这套系统能够根据

生产需求和交期， 结合各工艺段的在工和

库存量， 自动分解各个产品的每日需求目

标，智能输出生产计划，原本5个人8小时

才能输出的生产计划，借助这套系统，由1

位工程师在1小时内就能完成。 同时，这套

系统还会通过大数据分析， 自动识别800

多台设备的最优能力，每15分钟进行一次

迭代更新，输出最佳化排程，从而达到了产

能最大化的效果。 ”周贺表示。

显示制造过程整体自动化率极高，走

过产线的参观走廊，几乎看不到人的存在。

“很多重复性工作或简单的脑力工作，如

今都可以交给系统和设备完成， 工程师们

从而可以将更多的精力和时间用于疑难问

题的分析、解决等工作，比如生产运维、技

术创新和系统优化等。 ”周贺说。

降低成本 构建可持续绿色工厂

对于制造业而言， 成本也是竞争力的

关键。

周贺表示， 动能是显示面板生产的主

要成本之一，能耗降低，对构建可持续绿色

工厂至关重要。他介绍，公司在建厂初期就

部署了大量的动能数据采集传感器， 实时

采集生产、动力设备的能耗数据，有了大量

的数据基础后， 通过智能化的能源管理平

台，实现能耗差异分析、异常告警及智能预

测等功能， 原本需耗时一两天才能排查到

的能耗异常， 目前能够实现实时监控和处

理，从而很好地控制了能耗成本。

不仅如此，作为显示行业龙头，京东方

也协同上下游合作伙伴共同贯彻产品全生

命周期的绿色发展理念， 通过将绿色理念

融入产品设计研发、生产制造、包装与运输

等多个环节，开展碳足迹核算评估、产品环

境影响等一系列举措， 推动产品绿色、低

碳、环保。

基于半导体显示领域近三十年的实践

经验，周贺表示，京东方也提取自身在智能

制造领域沉淀的可复用的工程和系统能

力， 借助工业互联网平台赋能产业链上下

游，进一步开放智能化运营管理经验，加速

推动各行业数智化升级。目前，京东方工业

互联网平台已为全国200多家企业提供数

字化转型服务。

创新引领 持续挖掘应用场景

福州京东方产线的产品主要为各尺寸

4K/8K高分辨率电视和显示器 ， 包括

86-110英寸超大尺寸显示、低功耗电子纸、

轨道交通显示等产品，广泛用于家居、办公、

智慧零售、智慧出行、数字艺术等领域。

周贺表示， 除了对制造过程不断精益

求精、 进一步挖掘人工智能在产线的应用

场景，从2017年投产至今，福州京东方在

产品技术上也始终坚持创新引领， 技术应

用不断迭代， 产品种类不断丰富———从早

期的普通分辨率、 低刷新率的桌面显示器

和中小尺寸电视产品， 到现在覆盖1-110

英寸全尺寸、具备高分辨率、高刷新率、高

对比度等性能的创新显示产品， 让公司可

以更加灵活地匹配市场端需求， 进一步提

升竞争力。

在福州京东方展厅， 摆放着一台110

英寸超大尺寸显示设备， 从展厅任何一个

角度看过去， 都可以感受到极致的画质效

果。 周贺介绍，这一惊艳视效背后，是京东

方自主研发的ADS硬屏显示技术，在广视

角、环境光对比度等方面具有明显优势，是

目前应用最广的硬屏液晶显示技术， 也是

全球出货量最高的主流液晶显示技术。

“在此基础上， 我们还将ADS技术全

面升级为ADS� Pro技术，将液晶显示的画

质表现和技术性能推向了全新高度， 目前

已成为MNT、NB、TPC、TV等中大尺寸产

品的重要应用趋势。 同时，ADS� Pro技术

兼具健康护眼、环保低碳等优势，为半导体

显示技术发展带来了新的增长空间。 ” 周

贺表示。

透明显示、智能调光、裸眼3D……走

完展厅，可以发现“身怀绝技” 的显示技术

无所不在。 周贺指着展厅中一块可智能调

光的车窗玻璃表示， 该技术支持毫秒级变

光响应，可隔绝绝大部分可见光和紫外线，

不仅能保护乘客隐私， 也能营造更舒适的

车内环境， 已经有越来越多的新能源和

MPV车型搭载了这样的显示技术。

积极性提高

上市公司扎堆发布

重要股东增持进展

●本报记者 董添

近期，上市公司扎堆发布重要股东增持进展，不少公

司的重要股东增持金额较高。

积极实施增持

山东钢铁日前公告，截至6月20日，山钢集团通过集中

竞价交易方式增持公司股份约6705.63万股，占公司总股本

的0.63%，增持金额约为8065.4万元。 此前，6月14日公司披

露控股股东增持公司股份及后续增持计划的公告，山钢集

团计划自2024年6月13日起12个月内， 通过集中竞价交易

方式增持公司A股股份，增持金额上限为10亿元，增持金额

下限为5亿元。

部分公司重要股东增持金额达到数亿元。 通威股份控

股股东通威集团拟自2024年2月1日起12个月内通过上海

证券交易所交易系统允许的方式增持公司股份不低于10

亿元，不超过20亿元。 通威股份6月20日晚公告，截至2024

年6月20日， 通威集团已通过系统集中竞价交易方式累计

增持公司股份约2362.49万股， 占公司总股本的0.5248%，

增持金额约为5.29亿元。

部分公司的董事长等重要股东近期积极实施了增

持。 隆基绿能6月20日晚公告，2024年6月20日， 公司董

事长钟宝申通过上海证券交易所交易系统集中竞价交

易方式增持公司股份80万股， 增持金额为1251.3万元。

截至6月20日， 钟宝申通过上海证券交易所交易系统集

中竞价交易方式累计增持公司股份约333.97万股， 累计

增持金额为5774.9万元。 根据公告，钟宝申计划自2023

年10月31日起12个月内通过上海证券交易所系统允许

的方式增持公司股份，增持金额不低于1亿元，不超过1.5

亿元。

部分上市公司将增持期限设置较短，并很快完成了增

持。 银座股份6月20日晚间披露关于控股股东增持公司股

份计划实施完成的公告称，公司控股股东山东省商业集团

有限公司于2024年2月7日通过上海证券交易所证券交易

系统集中竞价交易方式增持了公司股份786.75万股， 并计

划自本次增持实施之日起6个月内， 以自有资金增持公司

股份。 本次增持计划首次增持与后续增持数量累计不低于

公司目前总股本的1%且不超过公司目前总股本的2%。 截

至2024年6月20日，本次增持计划已实施完成，累计增持公

司股份占公司总股本的1.9935%。

发布新一轮增持计划

除了积极实施前期增持计划外，不少上市公司发布新

一轮增持方案。

从增持主体看，不少上市公司控股股东、董事长出手

增持公司股份。 新钢股份6月20日晚公告，近日，公司收到

控股股东新钢集团拟增持公司股份的函。 基于对公司未

来持续稳定发展的信心和长期投资价值的认可， 同时为

促进公司持续、稳定、健康发展，增强投资者信心，新钢集

团拟择机增持公司普通流通股股份，拟增持金额不超过3

亿元（含）。

硅宝科技披露的关于持股5%以上股东增持公司股份

及后续计划的公告显示，基于对公司未来发展前景的信心

及对公司投资价值的认可，公司持股5%以上股东引领资本

于2024年6月20日通过深圳证券交易所交易系统以集中竞

价交易方式增持公司约288.1万股， 占公司总股本的

0.74%。引领资本计划自本公告披露之日起6个月内累计增

持数量不低于682.31万股（含本数）且不超过1364.62万股

（含本数）。

值得一提的是，一些前期被交易所实施退市风险警示

或其他风险警示的上市公司重要股东出手增持公司股份。

ST迪马近日披露关于公司总裁增持公司股份计划的

公告称， 公司2024年6月19日收到公司总裁自愿增持公司

股份的通知，其计划自2024年6月20日起（含2024年6月20

日）6个月内以自有资金通过二级市场集中竞价的方式增

持公司股份，拟增持金额合计人民币不低于300万元，且不

超过500万元。在此之前，2024年5月15日，董事及高级管理

人员罗韶颖、杨永席、易琳，非董事高级管理人员王磊、熊

小鹏、吴建楠、李俊杰推出增持计划，自2024年5月15日起

（含2024年5月15日）6个月内拟以自有资金通过二级市场

集中竞价交易方式增持公司股份合计不低于200万元，且

不超过300万元。

彰显企业发展信心

从增持目的看，除了彰显对未来发展信心外，不少公

司提到，重要股东增持能够维护上市公司股价稳定。

海印股份近日披露关于控股股东增持公司股份计划

的公告称，公司控股股东海印集团拟自本公告披露之日起

6个月内通过集中竞价、大宗交易方式增持公司股份，增持

金额不低于5000万元，不超过8000万元。 增持股份的目的

是，基于对公司未来高质量稳健发展的坚定信心和长期价

值的高度认可，同时为维护上市公司股价稳定、维护投资

者利益、提振投资者信心。

华通证券研报认为， 高管增持彰显对公司发展信心，

释放了管理层对公司未来持续发展的积极信号，助力上市

公司实现高质量发展。

前海开源基金首席经济学家杨德龙对中国证券报记

者表示，上市公司通过重要股东增持等手段向市场传递信

心，有利于稳定预期。 这种信号效应能引导其他投资者决

策，从而有助于稳定公司股价。 此外，重要股东增持也可能

是因为当前公司股价被低估，通过增持可获取更多的未来

收益。

工信部信息通信经济专家委员会委员盘和林对中国

证券报记者表示，增持最重要的意义在于大股东和小股东

利益绑定，同时表明大股东和实控人对公司经营发展的信

心。 高管增持股份则有利于推动优化企业经营架构，提升

高管经营的积极性，提振投资者信心。
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