
车贷新规显效 银行、汽车金融公司入局 ?记者实探“0首付”成色几何

本报记者 张佳琳

“5年0息，旧车抵首付，限时金融置换政策！ ” 4月25日，中国证券报记者来到

北京海淀区特斯拉品牌某体验店，醒目的营销广告牌引起记者注意。 该店营销人

员小崔告诉记者：“新增购车能做到3年0息，昨天还推出‘0首付’购车活动，对接

平安银行、微众银行、招商银行等。 ”

“0首付”“0利息”“0元换新”……据中国证券报记者调研，包括广汽埃安、

一汽丰田、东风本田等在内的多个汽车厂家正携手金融机构，推出各类贷款购车

优惠活动，其背后与中国人民银行、国家金融监督管理总局4月印发的《关于调整

汽车贷款有关政策的通知》息息相关。 在诸多政策利好作用下，汽车市场价格战

已从汽车价格蔓延至汽车贷款产品，继汽车金融公司后，商业银行也悄然入局。

“0首付”购车

“我们是纯0利息，贷款没有一点费率，也没有其他手续费用，是厂家补贴，新

增购车也能做到3年0息贷款，4月份才有的活动。 对接招商银行、平安银行、微众

银行、中国银行、建设银行等。 ”小崔说。

当记者问及Model� Y车型时， 小崔热情地向记者介绍了特斯拉刚刚推出的

“0元季” 活动。 “现在这款车是24.99万元，有‘0首付’ 和‘0利息’ 两种贷款方

案。 0首付的话，5年月供4722元；0利息的话，首付7.99万元，置换5年0息贷款。 但

‘0首付’和‘0利息’不能同时享受。 ”

记者调研发现，当前联合金融机构推出“0首付”“0利息” 的车企并非特斯

拉一家，广汽埃安、一汽丰田、东风本田、奔驰等车企均于近期推出类似优惠政

策。

北京一汽丰田某4S店销售人员告诉中国证券报记者，该店4月份推出的优惠

贷款政策包括最高8年0首付，36期0利率，1年0利息等。 “0首付，支持6-8年长期

限贷款，等额等息。 0利率，需交40%首付，三年可0息贷款。二者不可同时申请。 ”

北京西城区沃尔沃品牌某体验店销售人员小苏向记者表示：“贷款购车，不

仅可以比全款购车便宜1万元，而且还能做到免息贷款。 一般是分期贷款5年，第

一年免利息。 车主可在1年后提前还款，此时还款没有违约金，所以相当于变相的

分期0利息。 ”

车贷新规显效

汽车厂家携手金融机构，推出包括“0首付”“0利息”“0元换新” 等在内的

优惠活动背后，与4月出台的“车贷新规”息息相关。

招联首席研究员董希淼告诉记者，“车贷新规” 明确自用汽车贷款（包括燃

油汽车和新能源汽车）发放比例由金融机构确定，最高可达100%，进一步提高居

民借助贷款购买汽车的能力。

根据此前规定，自用传统动力汽车、自用新能源汽车贷款最高发放比例分别

为80%、85%。车贷新规的实施无疑降低了消费者购车门槛，让消费者能够享受到

真正意义上的“0首付” 。

事实上，在汽车市场，“0首付” 购车并非新鲜事。 但此前往往有严格的特定

条件限制，并且厂家或金融机构可能会通过提高贷款利率、手续费用等方式平衡

收益和风险。

“过去所谓的‘0首付’ 购车活动，虽然对消费者而言是‘0首付’ ，但实际上

是汽车厂家或者下属的汽车金融公司承担了首付款， 其他金融机构仍然有首付

款要求。 新规明确贷款比例由金融机构自主确定，如果最高贷100%，那么对消费

者和金融机构而言，都是真正意义上的‘0首付’ 。 ” 中国邮政储蓄银行研究员娄

飞鹏告诉记者。

董希淼表示：“0首付”意味着最高可全额贷款，汽车金融公司信贷要求相对

宽松，此前出现过打擦边球的“0首付” 现象。 而银行普遍比较谨慎，“0首付” 案

例较少。

在董希淼看来，“0利息” 可能有两种情况，一种是对购车客户不收取利息，

由厂家进行补贴；另一种是“利改费” ，表面上宣传“零利” ，实际上仍要收一定

比例的手续费。

记者调研过程中确实遇到推出免息政策却要收取手续费的情况。 某传统油

车品牌4S店营销人员向记者表示：“近期才推出的免息政策， 但建议客户根据贷

款金额和贷款年限选择贷款方案。 以贷款8万元为例，虽然分期2年免息，但有分

期手续费3000元。 ”

汽车市场“价格战”正酣

在诸多政策利好作用下，汽车市场迎来激烈的“价格战” 。 当前，部分车企以

价换量抢占市场份额，车市降价频繁。 4月以来，已有超10个新能源汽车品牌宣布

降价。 除了车企竞争激烈，汽车金融市场竞争也在悄然升温。

董希淼告诉记者，从供给主体看，提供汽车消费金融服务的主要有商业银行

（汽车贷款、信用卡购车分期）、汽车金融公司（汽车贷款）等金融机构以及其他

平台（如小贷公司）。

4月17日，据中国一汽官网消息，一汽汽车金融有限公司全面调整汽车贷款

首付比例，推出0首付金融产品。 0首付金融方案涵盖一汽红旗、一汽奔腾、一汽丰

田、一汽大众、一汽奥迪等品牌。

此外，东风汽车金融有限公司、天津长城滨银汽车金融有限公司、奇瑞徽银

汽车金融股份有限公司、大众汽车金融（中国）有限公司等均于近期“官宣” 上

线“0首付”金融产品。

中国证券报记者调研发现， 商业银行也在陆续入局这场汽车金融 “价格

战” 。

例如，作为特斯拉的合作银行，平安银行工作人员告诉记者：“昨天才通知的

‘0首付’活动，今天不少客户就来咨询了。 购车客户需要先通过银行系统申请，

如果是符合贷款要求的客户，后台就会弹出‘0首付’ 标识，后续就可以继续申请

走流程。 此前其他车企也有0首付贷款，但是没有大力去推，原因在于银行需要承

担的资金压力较大，风险也较大。 现在政策开出这个口子，所以对客户的要求会

高一些。 ”

谈及费率，上述工作人员向记者表示，“长续航版Model� Y，如果没有旧车

置换，费率应该是1.6%，旧车置换的费率则会降低0.4个百分点左右。 ”

江苏银行一位工作人员向记者表示，该行推出信用卡汽车分期“0首付” 活

动。 新能源汽车分期费率为0.16%，还款方式为等额本息，提前还款会有违约金。

招商银行信用卡中心官网显示，将于5月23日启用新版《招商银行专享消费

分期信用卡购车分期业务协议》。新版协议将还款模式从等本等息调整为等额本

息。 长期来看，有助于消费者节省更多利息成本。

提振汽车消费

“虽然咬咬牙也能够实现全款购车，但考虑到资金流动性问题，况且现在还

有0息购车的优惠政策，所以选择分期购车。 ”北京某品牌4S店内，一位刚刚提车

的车主告诉记者。

“‘车贷新规’ 出台对消费者无疑是利好，有助于降低消费者购车门槛和成

本，助力消费升级，提升消费者获得感。 促进大宗消费需求回暖，释放汽车消费市

场需求潜力，助力消费和内需稳步恢复。 同时，汽车销售和经营改善，有助于促进

汽车创新发展。 ”光大银行金融市场部宏观研究员周茂华告诉记者。

在周茂华看来，相比政策直接补贴，“车贷新规” 可以发挥金融杠杆作用、发

挥市场资源配置作用，有助于提升政策刺激效果与可持续性。娄飞鹏也表示，“车

贷新规” 可以充分发挥市场力量的作用，给金融机构和消费者更大的选择权，既

支持鼓励汽车消费又让市场自主选择。

谈及“车贷新规” 的主要亮点，董希淼认为，除了明确自用汽车贷款发放比

例由金融机构确定，还有鼓励金融机构适当减免汽车“以旧换新” 过程中提前结

清贷款产生的违约金，有助于降低居民通过“以旧换新” 购买新车的负担，提振

居民汽车消费的意愿和能力。

此外，针对此前汽车贷款领域骗贷行为较多等现象，“车贷新规” 要求加强

汽车贷款全流程管理，严防贷款资金挪作他用，降低政策放松后可能增加的信用

风险。

董希淼表示，消费者购车时要根据自身能力选择合适的车型和贷款，不能因

“0首付”“0利息”而盲目借贷，不能超出个人偿还能力去借高额贷款，要把自己

的债务水平控制在可负担范围之内。

在董希淼看来，金融机构应加大产品和服务创新力度，进一步丰富汽车消费

金融产品类型，促进汽车消费金融更加普惠化。 如根据不同地区、不同客群需求，

因地制宜提供定制化信贷产品，精准地满足市场需求，提升客户体验。 还可以配

合消费品“以旧换新”政策，推出二手汽车、新能源汽车等专属贷款产品，更好地

满足客户需求。

同时，保险公司应加大车险产品创新，区别对待家庭自用汽车和营运汽车，

妥善解决家庭自用的新能源汽车保费高、 投保难等问题， 化解新能源汽车消费

“最后一公里”难题。 相关部门可以出台针对新能源车险的优惠政策如向保险公

司提供适当补贴以及数据支撑，为保险公司产品创新提供支持服务。
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房地产项目“白名单” 拉长 银行“敢贷、愿贷” 仍需加力

●本报记者 薛瑾

作为当下房地产工作的重点之一， 房地产

融资协调机制进一步推进，对于各地推送给银

行的房地产项目“白名单” ，银行业正在持续

跟进，并在近期不断刷新进度条。 整体来看，已

放款资金体量相比融资需求仍有一定缺口，相

比已批复的资金规模也有一定落差。 据了解，

整个行业目前在筛选阶段比较审慎，虽然开辟

了绿色审批通道，但在资产质量方面考察得比

较仔细。 此外，融资支持从审批到放款也存在

时滞效应。

业内人士认为，在加快推进“白名单” 落地

和合理控制风险方面，银行业需要取得平衡。市

场预期仍需持续改善， 增强市场对未来房地产

行业去化或资产处置的信心，让“白名单” 项目

真正符合“白名单” 要求。 同时，还需在相关政

策方面给予倾斜性支持， 降低商业银行参与的

顾虑。

部分驰援资金已到位

自今年1月住房城乡建设部、金融监管总局

联合出台《关于建立城市房地产融资协调机制

的通知》以来，第一批房地产“白名单” 项目迅

速推出，并在全国多个城市取得重要进展。

4月以来，多地金融监管部门通报，辖区内

“白名单” 项目授信和放款规模取得较大突破。

例如，金融监管总局广东监管局日前透露，该局

辖内银行机构已为两批次“白名单” 的245个项

目提供授信约737亿元，已发放184亿元，项目

数和授信规模均居全国前列。 截至3月末，云南

省经银行确认纳入第一批白名单项目60个，已

对29个项目新发放贷款22.43亿元；湖北已有85

个房地产“白名单” 项目通过授信审批，信贷金

额226.7亿元， 其中64个项目已获新发放贷款

119.9亿元。

从全国来看，数据显示，截至3月末，商业银

行对城市房地产融资协调机制推送的全部第一

批“白名单” 项目完成审查，其中审批同意项目

数量超过2100个，总金额超过5200亿元。

部分银行对“白名单” 项目的“精准灌溉”

得以推进。例如，中信银行4月25日表示，截至目

前， 全国17个城市通过房地产融资协调机制正

式向中信银行推送第一批白名单项目24个，该

行批复金额超70亿元，放款金额超30亿元，全部

按照工程进度“应放尽放” 。4月10日，浙商银行

表示，该行已落地第一批次“白名单” 主办项目

30个，新发放融资超30亿元、新批复授信超100

亿元。光大银行日前表示，共审批通过53个首批

“白名单” 项目， 在全国37个城市实现贷款投

放，合计授信超234亿元。

部分房企也透露了在获得融资支持方面的

进展，在建项目流动性压力有所缓解。 例如，旭

辉集团日前表示， 在全国的68个项目已入围

“白名单” ，其中大部分项目已开始积极对接融

资需求。其中15个项目已通过调整还款节点、降

低利息、置换现有融资等方式，从中国银行、建

设银行、交通银行、中信银行、平安银行等获得

了融资支持。

仍有实际授信投放困难

对于“白名单” 项目，多位银行业人士告诉

记者，行业较为普遍的做法是，总行成立专门团

队，负责对接房地产融资协调机制，并推出相关

工作方案、授信尽职免责细则等配套政策，建立

专项审批通道等。 部分银行还强调指导分行对

于“白名单” 内的、符合授信条件的项目抓落

实，推进流程进度。不过，记者调研业内了解到，

整体来看，银行“敢贷、愿贷” 的积极性总体有

待提高。

国家金融与发展实验室特聘研究员任涛对

记者表示：“目前市场对整个房地产行业的态

度仍偏审慎，存量隐患问题较多，销售端困境没

有解决的情况下， 未来还款来源难以保证且估

值变得比以前更加困难，稳定性也更差，导致对

‘白名单’ 项目的新增融资总体缺少市场化动

力。 ”

“从相关利益方看，‘白名单’ 项目的认定

方并非银行自身，且‘白名单’ 项目质量参差不

齐，这使得双方对‘白名单’ 项目的质量很难达

成一致。 从银行内部看，激励不够，在尽职免责

方面很难具化到‘白名单’ 项目，内部各相关部

门之间也评价不一。 从外部看，在资产质量、还

款方式设定以及政策性资金支持等方面尚缺乏

配合手段， 还款来源及资产处置等方面也没有

得到相应保障， 政策层面给予的激励措施不

够。 ” 任涛说。

易居研究院研究总监严跃进表示：“地方

银行在办理这个业务的时候， 是要看总行的额

度的， 有时候总行的额度会跟地方的融资协调

机制下的需求不匹配。即便能匹配上，毕竟要总

行审批，要走很多流程。资金到达项目的速度就

变慢了。 ”

“销售市场还没有明显改善， 金融机构会

结合市场形势， 从比较审慎的角度推动这种融

资，行业会有些偏保守的做法。 ” 严跃进表示，

整体来看，房企对资金的渴求还是比较强烈的。

多家房企透露，“白名单” 项目累计授信额

度在公司整体经营中占比较小。 从整体市场情

况看， 已放款资金体量相比融资需求仍有较大

缺口，相比已批复的资金规模也有一定落差。

虽然“白名单” 在不断拉长，但部分“出

险” 房企因资产多处于抵押状态，一些项目还

未能被纳入现有的“白名单” ，而这部分项目仍

有较强的资金需求。

加快进度条需破解堵点

在“白名单” 项目贷款落地过程中，业内人

士呼吁，各方需要同向发力，减少一些障碍和堵

点，共促房地产市场稳定。

业内人士建议，在“白名单” 准入上，还需

严格审查企业资质和项目背景， 确保项目资质

“达标” ，并加强与银行的沟通，充分协商达成

共识。

在加快推进“白名单” 落地和合理控制风

险之间，还需要取得平衡。

任涛认为，在推送“白名单” 项目的基础

上，提升银行对“白名单” 项目的市场化筛选

甄别能力， 力求发挥拟新增授信行的能动性，

将风险降至最低；在主办行的基础上，尽量发挥

银团贷款优势，通过发挥各参与行的积极性，降

低单家银行的授信风险，提高单家银行的积极

性；关注推送部门及各相关利益方在筛选“白

名单” 项目中出现的道德风险或逆向选择问

题，尽量在前端将“白名单” 项目的相关风险

降至最低，为后续银行介入“白名单” 项目扫

清障碍。

“需要持续改善市场预期， 增强市场对未

来房地产行业去化或资产处置的信心， 降低市

场参与者的顾虑；不断挤水分、提高项目质量，

让‘白名单’ 项目真正符合‘白名单’ 的要求，

避免一些问题项目混进‘白名单’ 项目；出台相

关政策文件， 明确尽职免责要求， 并在资产质

量、 还款方式设定等方面给予倾斜性政策支

持。 ” 任涛说。

车贷新规显效 银行、汽车金融公司入局

记者实探“0首付” 成色几何

“5年0息，旧车抵首付，限时金融置换政策！ ” 4月25日，中

国证券报记者来到北京海淀区特斯拉品牌某体验店，醒目的营

销广告牌引起记者注意。该店营销人员小崔告诉记者：“新增购

车能做到3年0息，昨天还推出‘0首付’ 购车活动，对接平安银

行、微众银行、招商银行等。 ”

“0首付”“0利息”“0元换新” ……据中国证券报记者调

研，包括广汽埃安、一汽丰田、东风本田等在内的多个汽车厂家

正携手金融机构，推出各类贷款购车优惠活动，其背后与中国

人民银行、国家金融监督管理总局4月印发的《关于调整汽车贷

款有关政策的通知》息息相关。在诸多政策利好作用下，汽车市

场价格战已从汽车价格蔓延至汽车贷款产品，继汽车金融公司

后，商业银行也悄然入局。

●本报记者 张佳琳

汽车市场“价格战”正酣

在诸多政策利好作用下， 汽车市场迎来激

烈的“价格战” 。 当前，部分车企以价换量抢占

市场份额，车市降价频繁。 4月以来，已有超10

个新能源汽车品牌宣布降价。 除了车企竞争激

烈，汽车金融市场竞争也在悄然升温。

董希淼告诉记者，从供给主体看，提供汽车

消费金融服务的主要有商业银行 （汽车贷款、

信用卡购车分期）、汽车金融公司（汽车贷款）

等金融机构以及其他平台（如小贷公司）。

4月17日，据中国一汽官网消息，一汽汽车

金融有限公司全面调整汽车贷款首付比例，推

出0首付金融产品。 0首付金融方案涵盖一汽红

旗、一汽奔腾、一汽丰田、一汽大众、一汽奥迪等

品牌。

此外，东风汽车金融有限公司、天津长城滨

银汽车金融有限公司、 奇瑞徽银汽车金融股份

有限公司、大众汽车金融（中国）有限公司等均

于近期“官宣”上线“0首付”金融产品。

中国证券报记者调研发现， 商业银行也在

陆续入局这场汽车金融“价格战” 。

例如，作为特斯拉的合作银行，平安银行工

作人员告诉记者：“昨天才通知的 ‘0首付’ 活

动，今天不少客户就来咨询了。购车客户需要先

通过银行系统申请， 如果是符合贷款要求的客

户，后台就会弹出‘0首付’ 标识，后续就可以

继续申请走流程。 此前其他车企也有0首付贷

款，但是没有大力去推，原因在于银行需要承担

的资金压力较大，风险也较大。现在政策开出这

个口子，所以对客户的要求会高一些。 ”

谈及费率，上述工作人员向记者表示，“长

续航版Model� Y，如果没有旧车置换，费率应

该是1.6%，旧车置换的费率则会降低0.4个百分

点左右。 ”

江苏银行一位工作人员向记者表示， 该行

推出信用卡汽车分期“0首付”活动。 新能源汽

车分期费率为0.16%，还款方式为等额本息，提

前还款会有违约金。

招商银行信用卡中心官网显示， 将于5月

23日启用新版《招商银行专享消费分期信用卡

购车分期业务协议》。 新版协议将还款模式从

等本等息调整为等额本息。长期来看，有助于消

费者节省更多利息成本。

提振汽车消费

“虽然咬咬牙也能够实现全款购车，但考

虑到资金流动性问题， 况且现在还有0息购车

的优惠政策，所以选择分期购车。 ” 北京某品牌

4S店内，一位刚刚提车的车主告诉记者。

“‘车贷新规’ 出台对消费者无疑是利好，

有助于降低消费者购车门槛和成本，助力消费

升级，提升消费者获得感。 促进大宗消费需求

回暖，释放汽车消费市场需求潜力，助力消费和

内需稳步恢复。 同时，汽车销售和经营改善，有

助于促进汽车创新发展。 ” 光大银行金融市场

部宏观研究员周茂华告诉记者。

在周茂华看来， 相比政策直接补贴，“车

贷新规” 可以发挥金融杠杆作用、发挥市场资

源配置作用，有助于提升政策刺激效果与可持

续性。娄飞鹏也表示，“车贷新规” 可以充分发

挥市场力量的作用，给金融机构和消费者更大

的选择权，既支持鼓励汽车消费又让市场自主

选择。

谈及“车贷新规” 的主要亮点，董希淼认

为， 除了明确自用汽车贷款发放比例由金融机

构确定，还有鼓励金融机构适当减免汽车“以

旧换新” 过程中提前结清贷款产生的违约金，

有助于降低居民通过“以旧换新” 购买新车的

负担，提振居民汽车消费的意愿和能力。

此外，针对此前汽车贷款领域骗贷行为较

多等现象，“车贷新规”要求加强汽车贷款全流

程管理，严防贷款资金挪作他用，降低政策放松

后可能增加的信用风险。

董希淼表示，消费者购车时要根据自身能

力选择合适的车型和贷款，不能因“0首付”“0

利息” 而盲目借贷，不能超出个人偿还能力去

借高额贷款，要把自己的债务水平控制在可负

担范围之内。

在董希淼看来， 金融机构应加大产品和服

务创新力度， 进一步丰富汽车消费金融产品类

型，促进汽车消费金融更加普惠化。如根据不同

地区、不同客群需求，因地制宜提供定制化信贷

产品，精准地满足市场需求，提升客户体验。 还

可以配合消费品“以旧换新”政策，推出二手汽

车、新能源汽车等专属贷款产品，更好地满足客

户需求。

同时，保险公司应加大车险产品创新，区别

对待家庭自用汽车和营运汽车， 妥善解决家庭

自用的新能源汽车保费高、投保难等问题，化解

新能源汽车消费“最后一公里”难题。相关部门

可以出台针对新能源车险的优惠政策如向保险

公司提供适当补贴以及数据支撑， 为保险公司

产品创新提供支持服务。

“0首付”购车

“我们是纯0利息，贷款没有一点费率，也

没有其他手续费用，是厂家补贴，新增购车也

能做到3年0息贷款，4月份才有的活动。 对接

招商银行、平安银行、微众银行、中国银行、建

设银行等。 ” 小崔说。

当记者问及Model� Y车型时， 小崔热情

地向记者介绍了特斯拉刚刚推出的“0元季”

活动。“现在这款车是24.99万元，有‘0首付’

和‘0利息’两种贷款方案。 0首付的话，5年月

供4722元；0利息的话，首付7.99万元，置换5

年0息贷款。 但‘0首付’和‘0利息’不能同时

享受。 ”

记者调研发现， 当前联合金融机构推出

“0首付”“0利息” 的车企并非特斯拉一家，

广汽埃安、一汽丰田、东风本田、奔驰等车企均

于近期推出类似优惠政策。

北京一汽丰田某4S店销售人员告诉中国

证券报记者，该店4月份推出的优惠贷款政策

包括最高8年0首付，36期0利率，1年0利息等。

“0首付，支持6-8年长期限贷款，等额等息。 0

利率，需交40%首付，三年可0息贷款。 二者不

可同时申请。 ”

北京西城区沃尔沃品牌某体验店销售人

员小苏向记者表示：“贷款购车， 不仅可以比

全款购车便宜1万元， 而且还能做到免息贷

款。一般是分期贷款5年，第一年免利息。车主

可在1年后提前还款， 此时还款没有违约金，

所以相当于变相的分期0利息。 ”

车贷新规显效

汽车厂家携手金融机构， 推出包括“0

首付”“0利息”“0元换新” 等在内的优惠

活动背后，与4月出台的“车贷新规” 息息

相关。

招联首席研究员董希淼告诉记者，“车贷

新规”明确自用汽车贷款（包括燃油汽车和新

能源汽车）发放比例由金融机构确定，最高可

达100%，进一步提高居民借助贷款购买汽车

的能力。

根据此前规定，自用传统动力汽车、自用

新能源汽车贷款最高发放比例分别为80%、

85%。车贷新规的实施无疑降低了消费者购车

门槛， 让消费者能够享受到真正意义上的“0

首付” 。

事实上，在汽车市场，“0首付” 购车并非

新鲜事。 但此前往往有严格的特定条件限制，

并且厂家或金融机构可能会通过提高贷款利

率、手续费用等方式平衡收益和风险。

“过去所谓的‘0首付’ 购车活动，虽然对

消费者而言是‘0首付’ ，但实际上是汽车厂

家或者下属的汽车金融公司承担了首付款，其

他金融机构仍然有首付款要求。新规明确贷款

比例由金融机构自主确定，如果最高贷100%，

那么对消费者和金融机构而言，都是真正意义

上的‘0首付’ 。 ” 中国邮政储蓄银行研究员娄

飞鹏告诉记者。

董希淼表示：“0首付” 意味着最高可全

额贷款， 汽车金融公司信贷要求相对宽松，此

前出现过打擦边球的“0首付” 现象。 而银行

普遍比较谨慎，“0首付”案例较少。

在董希淼看来，“0利息” 可能有两种情

况，一种是对购车客户不收取利息，由厂家进

行补贴；另一种是“利改费” ，表面上宣传“零

利” ，实际上仍要收一定比例的手续费。

记者调研过程中确实遇到推出免息政策

却要收取手续费的情况。 某传统油车品牌4S

店营销人员向记者表示：“近期才推出的免息

政策，但建议客户根据贷款金额和贷款年限选

择贷款方案。 以贷款8万元为例，虽然分期2年

免息，但有分期手续费3000元。 ”

视觉中国图片

数据显示，截至3月末，商业

银行对城市房地产融资协调机

制推送的全部第一批“白名单”

项目完成审查，其中审批同意项

目数量超过2100个，总金额超过

5200亿元。

5200亿元


