
“集中火力” 进攻固收端

中小公募打响规模突围战

本报记者 王鹤静

近年来，随着权益市场震荡加剧，公募固收产品“吸金” 趋势愈发明显。 今年三季度，部分中小基金公司旗下的固收产品规模实现迅速扩张，在此带动下，多家中小基金公司的整体管理规模也创下历史新高，业内管理规模排名迅速攀升。

从三季度的表现看，业内人士分析，中小基金公司旗下固收产品规模迅速扩张，与市场需求、公司策略和运营能力、渠道拓展等多方面因素密切相关。 但是中小基金公司要想通过发力固收实现管理规模增长，固收策略与市场发展相适应至关重要。

管理规模创历史新高

东方财富Choice数据显示，今年三季度，多家中小基金公司的管理规模实现逆势增长，并且规模增量大多来自旗下的固收产品。

具体看，达诚基金三季度凭借185.64%的管理规模涨幅位居公募市场第一，管理规模由二季度末的 11.76亿元增至三季度末的 33.60亿元，其规模增量主要来自达诚定海双月享60天滚动持有短债、达诚腾益债券两只固收产品，基金规模分别由二季度末的4.37亿元、4.82亿元增长至三季度末的16.74亿元、14.36亿元。

此外，尚正基金、同泰基金、东海基金、天治基金、泰信基金、惠升基金等多家中小基金公司三季度的管理规模涨幅也在20%以上。

其中，尚正基金、惠升基金等主要通过新发固收产品实现规模扩张，尚正臻元债券、惠升和安纯债分别成立于9月15日、8月9日，募集规模分别为20.70亿元、80.00亿元。 而同泰基金、东海基金、天治基金、泰信基金等则主要通过持营固收产品做大管理规模。

整体来看，截至三季度末，达诚基金、尚正基金、同泰基金、东海基金、泰信基金、惠升基金均创下公司管理规模的历史新高；相比二季度末，同泰基金、东海基金、泰信基金三季度末的管理规模排名均上升10名以上。

寻找“量级跃升” 突破口

中国证券报记者采访了多家中小基金公司相关人士，了解公司三季度如何通过发力固收来实现规模突围。

泰信基金副总经理张秉麟表示，在理财净值化改革过程中，他们了解到广大投资者需要有稳健绝对收益的资管产品作为财富保值增值的媒介 ，这对在资产配置及阿尔法资产挖掘上天然具备投研优势的公募基金来说是制度红利 。

“泰信固收团队以绝对收益投资目标为底层理念 ，制定严格的投资纪律和风险控制流程，以严控回撤并提升投资者持有体验为工作目标 ，近两年重点布局中短债产品线 。 ” 张秉麟介绍，公司凭借之前积累下来的稳定业绩口碑，获得客户认可，电商平台和线下渠道三季度固收产品规模合计增长超过180亿元。

此外，东海基金相关人士在接受记者采访时谈到 ，公司以宏观周期视角提前布局产品线，不断精进固定收益类产品线。 例如 ，对于东海祥泰三年定开，公司在年初就制定销售策略，排摸客户 、推动准入；投研上紧跟宏观政策和市场数据，适时调整迭代未来投资策略，并与投资人及时充分沟通。

而在张秉麟看来，固收产品规模扩张有利于公司对投资策略站在更为广谱的视角进行研究和实践，通过渠道和越来越多的投资人近距离交流，公司也能倾听更多客户声音，有助于公司未来的投资策略研发和产品布局。 对于中小基金公司而言，这也是未来实现“量级跃升”的突破口。

策略与市场发展相适应

除了基金公司发力布局外，猫头鹰基金研究院量化研究员吴卓琳表示，近年来股市波动较大，投资者更多地转向收益表现相对稳定、风险更低，比货币类产品又有较好收益的固收类产品，并且还有不少资金来自银行理财转型而来的投资者。 因此，在震荡市场下布局固收产品，成为中小基金公司扩大规模与知名度的突破口之一。

从渠道端来看，北京某公募渠道人士向记者表示，一方面，中小基金公司普遍通过拓宽新型销售渠道推动规模增长；另一方面，中小基金公司普遍采用券结模式，通过与合作券商深度绑定，形成更多的利益结合点 ，促进券商渠道的规模增长。

而中小基金公司之所以选择发力固收实现规模突围，吴卓琳分析，一是相比头部基金公司，中小基金公司在资金吸引力、渠道资源 、投研能力上都略显不足 ，而固收产品相对稳健，容易获得长期优质的客户。 二是在公募“降费潮” 背景下，权益类产品首当其冲，中小基金公司现阶段更需要在有限的资源条件下尽可能扩大规模，降本增效 。 此外，在理财净值化转型以及震荡市场环境下，固收产品也能迅速锚定个人投资者，实现规模扩张。

作为净值化管理的先行者，在吴卓琳看来，抓住这样的机会进行规模扩张对中小基金公司而言至关重要。 “虽然中小基金公司能否通过固收产品扩张规模与市场环境密不可分，但核心还在于公司的固收策略能否适应不断变化的市场。 ” 上述渠道人士建议，中小基金公司应注重固收产品多样化、创新化发展，通过引入不同的固收策略，满足更加广泛的投资者需求。
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管理规模创历史新高

东方财富Choice数据显示，今年

三季度，多家中小基金公司的管理规

模实现逆势增长，并且规模增量大多

来自旗下的固收产品。

具体看， 达诚基金三季度凭借

185.64%的管理规模涨幅位居公募市

场第一，管理规模由二季度末的11.76

亿元增至三季度末的33.60亿元，其规

模增量主要来自达诚定海双月享60

天滚动持有短债、达诚腾益债券两只

固收产品，基金规模分别由二季度末

的4.37亿元、4.82亿元增长至三季度

末的16.74亿元、14.36亿元。

此外，尚正基金、同泰基金、东海

基金、天治基金、泰信基金、惠升基金

等多家中小基金公司三季度的管理

规模涨幅也在20%以上。

其中，尚正基金、惠升基金等主

要通过新发固收产品实现规模扩张，

尚正臻元债券、惠升和安纯债分别成

立于9月15日、8月9日，募集规模分别

为20.70亿元、80.00亿元。 而同泰基

金、东海基金、天治基金、泰信基金等

则主要通过持营固收产品做大管理

规模。

整体来看，截至三季度末，达诚

基金、尚正基金、同泰基金、东海基

金、泰信基金、惠升基金均创下公司

管理规模的历史新高； 相比二季度

末，同泰基金、东海基金、泰信基金三

季度末的管理规模排名均上升10名

以上。

寻找“量级跃升” 突破口

中国证券报记者采访了多家中小

基金公司相关人士， 了解公司三季度

如何通过发力固收来实现规模突围。

泰信基金副总经理张秉麟表示，

在理财净值化改革过程中，他们了解

到广大投资者需要有稳健绝对收益

的资管产品作为财富保值增值的媒

介，这对在资产配置及阿尔法资产挖

掘上天然具备投研优势的公募基金

来说是制度红利。

“泰信固收团队以绝对收益投资

目标为底层理念，制定严格的投资纪

律和风险控制流程，以严控回撤并提

升投资者持有体验为工作目标，近两

年重点布局中短债产品线。 ” 张秉麟

介绍，公司凭借之前积累下来的稳定

业绩口碑，获得客户认可，电商平台

和线下渠道三季度固收产品规模合

计增长超过180亿元。

此外，东海基金相关人士在接受

记者采访时谈到，公司以宏观周期视

角提前布局产品线，不断精进固定收

益类产品线。 例如，对于东海祥泰三

年定开， 公司在年初就制定销售策

略，排摸客户、推动准入；投研上紧跟

宏观政策和市场数据，适时调整迭代

未来投资策略，并与投资人及时充分

沟通。

而在张秉麟看来， 固收产品规模

扩张有利于公司对投资策略站在更为

广谱的视角进行研究和实践， 通过渠

道和越来越多的投资人近距离交流，

公司也能倾听更多客户声音， 有助于

公司未来的投资策略研发和产品布

局。对于中小基金公司而言，这也是未

来实现“量级跃升”的突破口。

策略与市场发展相适应

除了基金公司发力布局外，猫头

鹰基金研究院量化研究员吴卓琳表

示，近年来股市波动较大，投资者更

多地转向收益表现相对稳定、风险更

低，比货币类产品又有较好收益的固

收类产品，并且还有不少资金来自银

行理财转型而来的投资者。 因此，在

震荡市场下布局固收产品，成为中小

基金公司扩大规模与知名度的突破

口之一。

从渠道端来看，北京某公募渠道

人士向记者表示，一方面，中小基金

公司普遍通过拓宽新型销售渠道推

动规模增长；另一方面，中小基金公

司普遍采用券结模式，通过与合作券

商深度绑定， 形成更多的利益结合

点，促进券商渠道的规模增长。

而中小基金公司之所以选择发

力固收实现规模突围， 吴卓琳分析，

一是相比头部基金公司，中小基金公

司在资金吸引力、渠道资源、投研能

力上都略显不足，而固收产品相对稳

健，容易获得长期优质的客户。 二是

在公募“降费潮” 背景下，权益类产

品首当其冲，中小基金公司现阶段更

需要在有限的资源条件下尽可能扩

大规模，降本增效。 此外，在理财净值

化转型以及震荡市场环境下，固收产

品也能迅速锚定个人投资者，实现规

模扩张。

作为净值化管理的先行者，在吴

卓琳看来，抓住这样的机会进行规模

扩张对中小基金公司而言至关重要。

“虽然中小基金公司能否通过固收产

品扩张规模与市场环境密不可分，但

核心还在于公司的固收策略能否适

应不断变化的市场。 ” 上述渠道人士

建议，中小基金公司应注重固收产品

多样化、创新化发展，通过引入不同

的固收策略，满足更加广泛的投资者

需求。

社保基金和外资最新调仓动向曝光

□本报记者 张韵

近日，不少上市公司因回购股份

事项公告披露前十大流通股东变动

情况。 数据显示，三季度末以来，全国

社保基金、基本养老保险基金、外资

机构以及多位知名基金经理调仓换

股。 其中，社保基金增持海大集团、金

力永磁等个股，部分外资机构对多只

个股进行增减持，多位知名基金经理

现身上市公司前十大流通股东。

社保基金出手

在现阶段市场环境下， 社保基

金、养老保险基金等资金的动向颇受

关注。 数据显示，三季度末以来，这些

类别资金出手频频，在仅约一个月时

间里，增持多只个股。

以近日披露最新前十大流通股东

信息的上市公司为例，已有海大集团、

格力电器、金力永磁、西麦食品、博实

股份等多家公司获得相关资金布局。

10月1日至31日期间， 全国社保

基金104组合增持海大集团102.66万

股，累计持有股份1147.71万股，为公

司第六大股东， 期末持有市值超5亿

元；截至10月30日，基本养老保险基

金一五零一二组合成为格力电器新

进前十大流通股东， 持有流通股份

2246.56万股；截至10月27日，全国社

保基金111组合以持有108.36万股新

进西麦食品前十大流通股东，全国社

保基金 17022组合增持金力永磁

111.39万股； 中国人寿保险股份有限

公司旗下产品继三季度新进博实股

份前十大流通股东后，又在10月增持

博实股份110.85万股。

外资调仓换股

境外资金也在过去一个多月调

仓换股。 其中，香港中央结算有限公

司身影频现。

数据显示，截至11月1日，香港中

央结算成为华宝新能新进前十大流

通股东， 以持股57.47万股位居第九

位，较三季度末增持超16万股；截至

10月31日，成为劲仔食品新进前十大

流通股东， 以持股805.88万股位居第

七位。 10月份增持海大集团809.56万

股，累计持股占总股本的6.86%，继续

位居第二大股东； 截至10月27日，较

三季度末增持双环传动691.74万股，

一举成为公司第一大股东，持有股份

占比为7.14%；截至10月26日，在不到

15个交易日里增持歌尔股份3992.30

万股，一定程度上解释了国庆假期后

歌尔股份的上涨表现。

在成为部分公司的前十大流动

股东和增持部分公司股份的同时，香

港中央结算也采取一些减持操作。 例

如，从三季度末晨光生物的第四大股

东到11月1日已退出前十大流通股

东， 减持超660万股； 与三季度末相

比，截至10月27日，香港中央结算减

持伟星新材1148.17万股， 依然位居

第三大股东， 减持金力永磁76.19万

股，依然位居第七大股东。 值得注意

的是，在香港中央结算与天安人寿合

计减持金力永磁股份97.94万股的同

时，社保基金出手增持111.39万股，这

使得前十大流通股东合计持有金力

永磁的股份进一步增加。

此外，瑞士联合银行集团、摩根士

丹利国际股份有限公司、 阿联酋阿布

扎比投资局等外资机构三季度以来的

调仓举动也在近两日披露的上市公司

公告中得以浮现， 三家机构分别减持

隆利科技3030股、 增持永利股份22.2

万股、增持海大集团48.48万股。

知名基金经理现身

在上述多家上市公司公布的最

新前十大流通股东中，也不乏知名基

金经理的身影。

以格力电器为例，基金经理刘旭

管理的大成高新技术产业股票成为

新进前十大流通股东， 截至10月30

日， 较三季度末增持格力电器约

110.21万股，位居第十位。 另外，华泰

柏瑞沪深300ETF也在同一时间段内

增持格力电器131.39万股， 为公司第

八大流通股东。

在双环传动前十大流通股东列

表中，出现基金经理杨锐文管理的景

顺长城新能源产业股票 ， 以持股

1389.11万股成为双环传动新进前十

大股东，位居第七位，持有股份占总

股本的比例为1.63%。

基金经理施成管理的国投瑞银

新能源混合则在继三季度末新进盛

新锂能前十大流通股东以来，又继续

增持超19万股，截至10月27日累计持

股数量达到838.59万股， 占流通总股

本的比例为0.99%。

基金经理韩威俊对劲仔食品进行

减仓操作。 截至10月31日，其管理的

交银施罗德内需增长一年持有期混

合、 交银施罗德品质增长一年持有期

混合、 交银施罗德消费新驱动股票等

三只产品合计减持劲仔食品142.48万

股， 依然占据前十大流通股东列表的

三个席位。对比三季度末持股情况看，

此次减持或是为了将持股比例降低至

举牌线以下，三季度末，三只基金合计

持有劲仔食品股份比例达5.16%。 减

持后，这一比例降低至4.84%。

此外，小米科技创始人雷军旗下

一只基金也现身上市公司前十大流

通股东列表。 数据显示，截至10月27

日，雷军旗下的湖北小米长江产业投

资基金以持有579.92万股新进思特威

前十大流通股东，位居第十位。

“集中火力” 进攻固收端

中小公募打响规模突围战

近年来，随着权益市场震荡加剧，公

募固收产品“吸金” 趋势愈发明显。今年

三季度， 部分中小基金公司旗下的固收

产品规模实现迅速扩张，在此带动下，多

家中小基金公司的整体管理规模也创下

历史新高，业内管理规模排名迅速攀升。

从三季度的表现看，业内人士分析，

中小基金公司旗下固收产品规模迅速扩

张，与市场需求、公司策略和运营能力、

渠道拓展等多方面因素密切相关。 但是

中小基金公司要想通过发力固收实现管

理规模增长， 固收策略与市场发展相适

应至关重要。

□本报记者 王鹤静
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