
实探天合光能青海一体化基地

高原“风光” 美如画 产业集群动能足

8月的青海风光大基地

艳阳高照， 光伏板连绵起

伏， 远远望去像蓝色的海

洋。 青海“风光”资源丰富，

凭借得天独厚的优势，青海

成为全国重要的清洁能源

生产基地。 阿特斯、晶科能

源、高景太阳能等光伏头部

企业集聚于西宁市湟中区

上新庄镇，产业链集群效应

凸显。

中国证券报记者近日

走进西宁南川工业园区，实

地探访天合光能青海一体

化基地，亲历“拉晶-电池-

组件” 等生产环节。 天合光

能在西部建设全产业链光

伏生产制造基地和源网荷

储零碳产业园，构建稳定可

靠的零碳能源体系，助力打

造青海“国家清洁能源产业

高地” 。

● 本报记者 刘杨

智能化提升效率

加热、熔化、拉晶……在12万平方米

的单晶硅生产车间，768台单晶炉整齐排

放、有序运转，天合光能青海一体化基地一

派繁忙。

“这是目前行业最先进的单晶炉设

备，生产N型和P型两种市场主流产品。 ”

天合光能（青海）晶硅有限公司拉晶业务

负责人对中国证券报记者介绍。

在单晶炉设备工厂，AGV小车（自动

导向叉车）随处可见，智能化已成为光伏

行业的发展趋势。 “我们的产线已全部实

现自动化，AGV小车按照规划好的路径和

区域，对货品实现自动运输，可以智能识别

障碍物并进行躲避。 智能化使得一线工作

人员逐渐减少，可以节约大量人力成本，提

高生产效率，有利于公司实现快速扩产。 ”

上述业务负责人称。

电池车间几乎没有员工。 天合光能青

海大基地电池业务负责人陈宝东告诉记

者， 整个电池车间大概有150台AGV小车

进行智能搬运，通过智能联网进行调配，从

原材料调配到产品包装入库全部由AGV

小车完成，实现自动化生产。

陈宝东介绍， 该工厂生产的210方形

电池片是目前业内尺寸最大的电池片，利

用选择性发射激光掺杂技术，产品效率进

一步提升。 此外，天合光能还开发了背面

微结构反射器，太阳光照射到背面后，也能

被硅片吸收， 效率提升25%。 组件功率越

大，单块光伏板的发电量越大，光伏系统及

度电成本越低。

大力发展“板”下经济

在青海省海南州兴海县， 记者看到一

块块光伏板逐光而列，连绵起伏，远远望去

像蓝色的海洋，在阳光照射下熠熠生辉。

青海立足资源禀赋，建立“牧光互补+

水光互补” 新发展模式，大力发展“板” 下

经济， 探索出一条光伏生态园和藏羊养殖

产业相结合的新路子。

“在戈壁荒滩， 夜间光伏板上会凝聚

水分，白天太阳出来后，水珠会顺着玻璃滴

下来，让荒地长出草，农民可以养羊，极大

地改善了这里的生态环境。 ” 陈宝东告诉

记者。

8月18日， 天合光能在青海一体化基

地宣布，至尊N型700W+组件提前实现量

产。 至此， 天合光能成为业内首家实现

TOPCon组件量产功率突破700W的企

业。 “兴海县50万千瓦光伏基地用的就是

至尊N型700W+组件。 ” 天合光能技术助

理副总裁、 光伏科学与技术全国重点实验

室副主任陈奕峰对记者表示。

为推动清洁能源产业发展，探索能

源绿色转型高质量发展之路，青海省委

省政府坚持系统全面、通盘谋划，围绕

互利共赢原则开展多元化能源合作。

《青海打造国家清洁能源产业高地行

动方案（2021-2030年）》提出，要打造

国家清洁能源示范省。 西宁抓住机遇，

提出2025年基本建成千亿级光伏产业

集群。

青海的风能、水电、光伏资源丰富，电

价相对较低，适合开展上游产业布局。“在

青海开展一体化布局， 组件生产出来后可

直接服务于当地客户，降低运输成本。 ” 陈

奕峰表示，公司的理念是产品产于西部，用

于西部，就地消纳。

打造清洁能源产业高地

2022年7月，计划投资500亿元的天合

光能青海光伏全产业链项目在西宁开工建

设，包括年产30万吨工业硅、年产15万吨

高纯多晶硅、 年产35GW单晶硅、 年产

10GW切片、年产10GW电池、年产10GW

组件等。

“在南川工业园区，20GW拉晶、5GW

硅片、5GW电池、5GW组件项目已投产；

甘河工业园区项目正在建设。 ” 陈宝东介

绍，青海光伏产业链存在缺口，主要是组件

环节不足。 而天合光能一体化项目实现了

从多晶硅到拉晶、切片、电池、组件的全产

业链覆盖。

今年2月17日， 天合光能青海基地第

一根单晶拉棒下线；4月， 天合光能首期

5GW光伏组件项目正式建成投产；8月初，

天合光能青海大基地年产 5GW� N型

i-TOPCon高效太阳能电池下线。 天合光

能由此实现了从拉晶、切片、电池、组件全

产业链项目的贯通。

天合光能有关负责人表示， 天合光

能在青海的光伏产业项目全部投产后，预

计销售收入达到千亿元规模， 解决就业

9500人。 天合光能为青海光伏产业发展

实现多个“零的突破” ，填补了多项光伏产

业空白。

青海发展清洁能源拥有得天独厚的优

势。 青海80%以上区域全年日照时间平均

在2300小时以上，有的区域甚至超过3000

小时。同样一块光伏板，装在青海能发更多

的电。

近年来， 青海省加快把能源优势转化

为产业优势， 大力发展新能源装备制造等

高新技术产业， 积极打造国家清洁能源产

业高地。

青海省能源局数据显示，截至2022年

底，青海省电力装机4468万千瓦，其中清

洁能源装机4075万千瓦，占比达91.2%。西

宁海关数据显示，青海省2023年上半年进

出口总值25.9亿元，同比增长19.2%。 锂电

池、 太阳能电池等新能源产品出口同比增

长6倍。

此外，阿特斯、晶科能源、高景太阳能

等头部光伏制造企业先后落户青海， 青海

形成了多晶硅-单晶硅-切片-太阳能电池

-光伏组件完整的产业链。“青海是我从事

光伏产业梦想落地的地方， 青海新能源发

展的每个阶段我们都参与了。 ” 天合光能

董事长高纪凡说。

新旧产能加速迭代

光伏市场竞争格局将重新洗牌

●本报记者 罗京

工信部9月4日发布的《电力装备行业

稳增长工作方案（2023-2024年）》提出，

力争2023年-2024年电力装备行业主营

业务收入年均增速达9%以上，工业增加值

年均增速9%左右；引导装备制造企业提高

供给质量，保障大型风电光伏基地等项目

建设。

受益于行业高景气度，上半年光伏产

业链61家上市公司合计实现归母净利润

696.61亿元， 其中近八成公司归母净利润

实现同比增长。 业内人士表示，光伏行业

新旧产能将加速迭代，整个行业即将进入

淘汰赛，市场竞争格局将重新洗牌。

电力装备需求旺盛

目前，我国电力装备行业稳增长形势

良好。 从供给侧来看，电力装备供给结构

不断改善，电力装备高端化、智能化、绿色

化发展不断加快。 从需求侧来看，国内装

备需求旺盛。 同时，国际市场不断开拓，电

力装备加快“走出去” 。

方案提出，要依托国家风电、光伏、水

电、核电等能源领域重大工程建设，鼓励

建设运营单位加大对攻关突破电力装备

的采购力度， 依托重点工程建设推动攻

关成果示范应用，通过示范引领，促进电

力装备推广应用； 引导装备制造企业提

高供给质量， 保障大型风电光伏基地等

项目建设。

上半年， 受益于光伏装机规模增长，

硅料产能释放、价格下跌等因素，光伏产

业链电池、 组件端企业产销大幅增长，多

家龙头企业净利润大增。

从组件企业看，晶科能源、晶澳科技、

天合光能、阿特斯上半年分别实现归母净

利润 38.43亿元、48.13亿元、35.4亿元、

19.23亿元， 同比增速分别达到324.58%、

182.85%、178.88%、321.75%。

晶澳科技表示，上半年公司光伏组件

出货量实现较大幅度增长，同时受益于产

销量增长带来规模效应及采购材料、物流

运输成本显著下降，公司产品盈利能力大

幅提升。

爱旭股份上半年实现归母净利润

13.09亿元，同比增长119.6%。 公司表示，

报告期内，光伏硅料价格明显回落，光伏

装机需求进一步释放，高效大尺寸电池片

持续紧缺，公司产品供不应求，PERC电池

片保持满产满销的良好经营态势。

电池片、硅料双龙头企业通威股份上

半年实现电池满产满销， 销量同比增长

65%，但归母净利润仅同比增长8.56%。 公

司表示，自2022年年底以来，随着多晶硅

新增产能集中释放，供需关系逐步从紧缺

转至宽松， 国内单晶致密料均价从最高

24.01万元/吨降至最低6.57万元/吨。

受多晶硅价格大幅下跌影响，硅料企

业大全能源上半年营收、归母净利润同比

分别下滑42.93%、53.53%。上半年，大全能

源多晶硅销售价格为120.52元/公斤，同比

下降43.44%。

另外， 隆基绿能上半年归母净利润为

91.78亿元，同比增长41.63%，实现单晶硅

片出货量52.05GW。 公司表示，上半年，随

着上游多晶硅料价格快速下跌， 整个产业

链价格已处于下降通道， 产业链利润重新

分配。

企业业绩分化明显

光伏逆变器、坩埚、支架等领域企业

上半年业绩同样亮眼。

逆变器企业固德威上半年实现归母

净利润7.41亿元，同比增长1256.2%。 公司

逆变器及储能电池销量增长幅度较大。

阳光电源表示， 上半年公司逆变器、

储能等核心业务持续放量，实现营业收入

286.22亿元，同比增长133.06%。 公司盈利

能力大幅提升， 上半年实现归母净利润

43.5亿元，同比增长383.55%。

此外，上能电气、德业股份等公司上

半年归母净利润实现大幅增长，增速分别

达488.54%、180.5%。

欧晶科技主营产品为石英坩埚。 上半

年， 公司实现营收14.55亿元， 同比增长

150.19%，实现归母净利润4.08亿元，同比

增长342.85%。 欧晶科技表示，报告期内，

石英坩埚需求迅猛增长，公司订单量大幅

增加，带动经营业绩大幅增长。

得益于全球光伏装机增长，上半年清

源股份支架产品销量显著提升，公司实现

归母净利润1.08亿元，同比增长278.55%。

光伏胶膜、 玻璃企业业绩出现下滑。

海优新材上半年归母净利润同比下降

116.42%。 公司表示，报告期末，EVA树脂

价格快速回落，胶膜价格随之下降，公司相

应计提存货跌价准备， 较大幅度影响了利

润。 玻璃企业亚玛顿上半年归母净利润为

3902万元，同比下滑9.22%。

行业开启淘汰赛

今年以来， 光伏龙头企业百亿级投资

扩产计划频现。 晶科能源宣布，拟投560亿

元在山西转型综合改革示范区规划建设年

产56GW垂直一体化大基地项目；晶澳科技

拟400亿元在鄂尔多斯市建设光伏全产业

链低碳产业园项目；通威股份拟200亿元在

四川乐山建设拉棒、切片和电池片产能等。

部分“跨界选手”计划大规模扩产。如

明牌珠宝拟投资 100亿元建设 16GW�

TOPCon电池片产能+4GW� HJT电池片

产能。

光伏市场竞争格局将重新洗牌。 隆基

绿能表示，光伏行业新旧产能将加速迭代，

整个行业即将进入淘汰赛。

根据咨询机构InfoLink统计数据，今

年上半年组件出货量前十的企业总出货量

约为159GW-160GW。凭借规模、成本、渠

道等优势，晶科能源、隆基绿能、天合光能

及晶澳科技等一体化组件厂商持续压制第

二梯队组件厂家， 四家厂商出货量皆在

24GW以上。

业内人士表示，随着产能持续增长，组

件企业的竞争将更加激烈。
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华为Mate� 60� Pro

现货一机难求

●本报记者 彭思雨

9月4日，中国证券报记者实探北京地区多家华为

体验店发现，日前发布的华为Mate� 60� Pro新机在线

下店一机难求。 北京西单更新场华为授权体验店工作

人员告诉记者， 北京地区多家线下店第一轮订单在

100-200台之间，华为Mate� 60� Pro线下第二批预订

已经开始。随着深圳总部陆续增加供应，本月下旬门店

现货有望增加。

机构表示， 高端手机市场在二季度的表现更具韧

性，下半年消费电子行业迎来传统旺季，在多个重磅高

端手机新品发布驱动下， 国内智能手机需求有望触底

企稳。

消费者体验热情高

近期， 刚刚发售不久的华为高端手机Mate60�

Pro和Mate� 60出现一机难求。

“本店第一批近80台Mate� 60� Pro已经预订

完，北京多家旗舰店第一轮订单已超过百台，有的门

店订单达200台。” 华为授权体验店工作人员告诉中

国证券报记者， 第一轮预订顾客已经拿到新机，店

里目前没有Mate� 60� Pro现货，Mate� 60还有少量

现货。

消费者体验新机热情高。 该工作人员告诉记者，

虽然没有现货，但在刚过去的周末，到店体验的顾客

很多。 为了满足顾客需求，门店两台商品机供顾客上

手体验。

记者探店时正值工作日午间，仍有不少消费者到

店咨询和体验Mate� 60� Pro。 “我平日喜欢爬山骑

行，该机型推出的卫星通讯功能很有吸引力。 我现在

用的是华为旧机型P40，正考虑换新机，主要在折叠屏

手机和Mate� 60� Pro之间选择。 ” 消费者王先生告诉

记者。

第二轮线下预订Mate� 60� Pro不再支付订金。

“现在可以在店内预订第二批新机，不收取订金，大约

本月中下旬到货。 ”华为门店工作人员称，目前店内第

二轮预订数量近50台。 随着深圳总部陆续增加供应，

本月下旬门店现货有望增加。

记者注意到， 西单周边多家华为授权门店目前也

没有Mate� 60� Pro和Mate� 60现货。

据悉，8月29日， 华为推出 “HUAWEI� Mate�

60� Pro先锋计划” ，在线上线下同步供应少量现货，

消费者可以提前体验最新的Mate� 60� Pro。 其中，

深圳是国内唯一配有现货的城市。 9月3日起，华为

正式面向全国消费者开启全渠道销售，已经预订华

为Mate� 60� Pro新机的用户可以前往线下对应门店

取机。

需求有望复苏

业内人士表示， 通过拆机和测试发现，Mate� 60�

Pro搭载的芯片为麒麟9000S， 网络速率已经达到5G

水准。 华为此次提前开售Mate� 60� Pro和Mate� 60，

显示出其在国内高端手机市场竞争的信心。

据华为介绍，华为Mate� 60� Pro为全球首款支持

卫星通话的大众智能手机， 即使在没有地面网络信号

的情况下，也可以拨打接听卫星电话。 同时，其首发第

二代昆仑玻璃。 另外，该机型上线AI隔空操控、智感支

付、注视不熄屏等智慧功能，并接入盘古人工智能大模

型。 在价格方面，华为Mate� 60� Pro官方定价为6999

元（12GB+512GB版本）。

相比Mate� 60� Pro，华为Mate� 60没有卫星通话

功能，仅支持双向北斗卫星消息，而主摄、超广角相同，

价格也相对更低，12GB+512GB版本定价5999元。

华为在《致华为用户的一封信》中提到，截至8月

29日，华为Mate系列手机累计发货达到一亿台。

IDC数据显示，2023年第二季度，中国智能手机出

货约6570万台，同比下降2.1%，降幅明显收窄；第一季

度下降11.8%。 高端手机市场表现亮眼，第二季度中国

市场600美元以上高端手机份额达到23.1%，同比提升

3.1个百分点。

Counterpoint数据显示，2023年第二季度，苹

果、 华为和realme在中国地区智能手机销量均实现

同比正增长。 其中， 华为智能手机销量同比增长

58%。

Counterpoint分析师表示，在消费电子整体需求

收缩的环境下，高端市场更具韧性。凭借良好的品牌

形象和强有力的线下覆盖（特别是在一线城市），在

产品供应短缺问题得到解决后， 华为手机销量急速

增长。

值得注意的是， 苹果公司宣布将于美东时间9月

12日召开新闻发布会， 预计在会上将发布iPhone� 15

系列和新款苹果手表。

东海证券表示， 下半年消费电子行业迎来传统旺

季，在华为发布高端新机，苹果新品发布驱动下，国内

智能手机需求有望触底企稳。

IDC数据显示， 高端手

机市场表现亮眼， 第二季度

中国市场600美元以上高端

手机份额达到23.1%，同比提

升3.1个百分点。

23.1%

▲ 兴海县河卡滩新能源基地，工人正在安装光伏板。

▲

本报记者 刘杨 摄

天合光能青海基地拉晶车间。


