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加码锂电池产能

雄韬股份拟定增募资不超过12.24亿元

●本报记者 罗京

7月30日晚间， 雄韬股份披露

2023年半年报， 公司报告期内实现营

业收入21.11亿元， 同比增长24.07%；

归母净利润为1.06亿元， 同比增长

40.96%。

同日，雄韬股份发布公告，拟定增

募资不超过12.24亿元， 用于湖北雄韬

新能源锂电池（5GWh）生产基地建设

项目、通信基站储能项目（一期）及补

充流动资金。

锂电池营收大增

半年报显示， 雄韬股份的主要产

品涵盖阀控式密封铅酸蓄电池、 锂离

子电池、燃料电池三大品类，另外公司

还布局钠离子电池。

分产品看，上半年，雄韬股份蓄电

池及材料、锂电池、燃料电池、其他产

品分别实现营业收入9.53亿元、10.23

亿元、651.73万元及1.29亿元。 其中，蓄

电池及材料、 燃料电池营业收入同比

分别下降13.26%、85.41%，锂电池营业

收入同比增长83.95%。

雄韬股份表示， 锂电池业务作为

公司近年来的利润主要增长点， 公司

一直在大力开拓锂电池下游新客户，

除部分客户为原有铅酸电池业务客户

转化外， 锂电池板块绝大部分收入来

自新开拓的客户。

燃料电池方面，雄韬股份表示，公

司已实现在氢能产业链上制氢、 膜电

极、燃料电池电堆及系统、整车运营等

关键环节的卡位布局。 公司燃料电池

发动机系统主要同国内知名车企进行

合作。

半年报显示， 搭载雄韬燃料电池

系统及电池电堆的氢燃料电池汽车已

超450余辆，行驶里程已超过2000万公

里， 其中由公司旗下全资子公司雄韬

氢雄以及雄韬氢瑞分别生产研发燃料

电池的核心零部件： 燃料电池系统及

燃料电池电堆。

钠离子电池方面， 公司参股公司

“深圳盘古钠祥新能源有限责任公司”

现阶段已完成了钠离子电池体系及工

艺验证产线，目前已经完成小批量试产

阶段，即将准备钠电池产品中试。

优化产品结构

根据雄韬股份发布的定增预案，公

司本次拟向特定对象发行股票的数量

不超过115264473股（含本数），募集

资金总额不超过12.24亿元， 扣除发行

费用后拟分别投入5.24亿元、4亿元及3

亿元用于湖北雄韬新能源锂电池

（5GWh）生产基地建设项目、通信基

站储能项目（一期）及补充流动资金。

具体来看，湖北雄韬新能源锂电池

（5GWh）生产基地建设项目的建设期

为36个月，建设完成后，公司将形成年

产“580Ah储能锂电池5GWh” 的生产

制造能力。

雄韬股份表示，随着近些年公司业

务的快速发展，公司不断加快锂电池及

材料的研发与生产，锂电池及材料营业

收入比例不断增加，为进一步优化产品

结构， 公司将提高锂离子电池的产能，

满足市场需求。

通信基站储能项目（一期）建设期

为36个月，拟在浙江、广东、湖南、湖

北、江苏、河南、重庆等省开展通信基站

储能系统建设项目。 项目采用“硬件+

平台+服务” 的一站式服务模式，拟通

过在客户基站的机房内安置一套储能

电池，采用公司自有智慧锂电储能平台

对基站进行节能管理，实现削峰填谷节

省电费。

公告显示，近年来，锂离子电池逐渐

开始替代铅酸电池成为通信基站的备用

电源。相比于铅酸电池，由于锂离子电池

的放电效率更高，使用寿命更长，生产过

程中无环境污染， 所以锂离子电池能够

满足5G通信基站对备用电源提出的更

高要求，有效地缓解能耗大的问题。

雄韬股份表示， 本项目通过调动公

司锂电产线，积极地消化新增锂电产能，

此外还能够充分利用公司现有的客户渠

道和资源，发挥协同效应，促进公司业务

升级，强化公司在电池行业的竞争优势。

经测算， 湖北雄韬新能源锂电池

（5GWh）生产基地建设项目的税后内

部收益率为15.22%， 税后静态投资回

收期（含建设期）为7.90年；通信基站

储能项目（一期）的税后内部收益率为

10.55%，税后静态投资回收期（含建设

期）为6.68年。

单月新增7家上市公司

苏州厚植助企上市土壤

从朗威电子到光

格科技，在即将结束的

7月， 苏州共有7家企

业成功走向资本市场，

追平该市上半年新增

上市公司总量，位居全

国前列。 截至目前，苏

州市共有上市公司

254家， 其中A股上市

公司210家， 在全国城

市中居第五位；科创板

上市公司51家，排在全

国各城市第三位。

在政府部门、交易

所、金融机构合力构建

的上市生态下，苏州繁

盛的产业基础正在资

本市场不断开花结果，

正稳扎稳打地朝着

2025年上市公司总数

超300家的目标迈进。

●本报记者 孟培嘉

稳步推进上市目标

7月5日， 朗威电子在深交所创

业板 “敲钟” ， 开启一轮苏州企业

“上市潮” 。 7月12日，昊帆生物登陆

创业板， 首发募资18.27亿元；7月13

日，英华特、巨星传奇分别登陆创业

板、港交所。

一周之后，信音电子、苏州规划

相继在创业板上市，其中苏州规划更

是成为姑苏区本土“第一股” ，实现

了“零”的突破。 7月24日，光格科技

成功在科创板上市，苏州当月新增上

市公司数量累计已达7家，追平今年

上半年总数。

“巩固上市公司在产业链中的

龙头地位，苏州市企业每年通过资本

市场募集资金超千亿元， 到2025年

苏州市新增科技上市公司100家以

上，上市公司总数超300家，打造千

亿市值上市公司5家以上，成为创新

人才、先进技术、产业资本等高端要

素的重要汇聚平台。 ” 在此前召开的

上市公司高质量发展大会上，苏州市

对上市公司量与质提出明确目标。

历数苏州本轮上市公司，行业分

布多样，创新底色彰显。 如昊帆生物

是国内多肽合成试剂龙头企业，为全

球医药研发及生产企业提供特色原

料；光格科技是国内新一代光纤传感

网络与资产数字化运维管理系统领

域的早期开拓者之一，产品被广泛应

用于电力电网、海上风电、综合管廊、

石油石化、交通运输等国民经济重要

领域。

英华特则是国内出货量最大的

制冷涡旋压缩机国产品牌厂商，打破

了外资对涡旋压缩机的垄断，市场份

额持续提升。 “上市后，公司横向拓

展基于离心技术和活塞技术的产品

品类， 成为一家以涡旋技术为基础、

同时拥有多种技术路径压缩机产品

的全面综合压缩机提供商。 ”英华特

相关负责人表示。

除“硬科技” 企业外，巨星传奇

主要布局于新零售、IP创造及营运业

务，被称为昆山元宇宙产业上市“第

一股” ；苏州规划在古城保护领域形

成核心竞争力，相关技术应用在苏州

平江历史文化街区的保护规划，并创

新性提出对古城的本体保护、系统保

护，相关概念得到资本市场“热捧” ，

上市后的多个交易日涨幅超10%。

金融活水持续灌溉

资本市场的繁荣与产业发展的

质量相互促进、 互为因果。 苏州市

2022年发布的 《关于金融支持产业

创新集群发展的工作意见》（简称

《意见》）明确提出，充分发挥金融

特别是资本市场作用，推动金融与创

新深度融合，全力打造支持产业创新

集群全链条、全周期发展的金融服务

体系。

正是扣住了产业集群这一根基，

并不断“灌溉” 金融活水，苏州才有

源源不断的企业走向上市。

《意见》提出，不仅要畅通传统银

行等间接融资渠道、 完善金融综合服

务体系，更要汇聚资本活水、强化国有

资本引导、 完善股权投资体系。 不久

前， 苏州举办首个“苏州创投日”活

动，现场发布千亿基金集群，汇集更多

专业机构、产业资本涌入苏州。

事实上，从政策出发，苏州早在

2005年就曾出台《加快发展资本市

场的指导意见》，2006年即成立了由

分管副市长牵头的工作领导小组，为

企业上市挂牌工作提供坚实的组织

保障和全过程、 全链条的协调服务；

出台《推进苏州上市公司做优做强若

干措施》，从培育上市企业、支持人才

汇聚、促进上市公司创新发展等方面

发力，助力上市公司汇聚高端资源。

2022年年末， 苏州又结合最新

工作重点，发布接续政策《苏州市促

进企业利用资本市场实现高质量发

展的实施意见 （2023-2025年）》，

旨在更好发挥资本市场支持产业创

新集群发展作用，提升企业直接融资

比重，以资金链服务创新链，集聚人

才链，做大产业链。

与此同时，苏州注重强化与交易

所的全方位对接，积极吸引三大全国

性资本市场平台设立在地服务机构

（基地），为苏州科技型、创新型企业

提供高效对接服务。 今年6月1日，深

交所苏南企业服务基地正式揭牌，旨

在集聚更多创新资源、 金融资源、服

务资源；7月25日， 苏州市举办上交

所综合服务对接会暨苏州上市公司

高质量发展座谈会，持续与上交所深

化合作，共同支持和服务优质企业抢

抓资本市场改革新机遇，打造更高质

量的资本市场“苏州板块” 。

东北制药：

拓市场与细管理并举 再造竞争新优势

●本报记者 宋维东

东北制药相关负责人日前在接受

中国证券报记者采访时表示，近年来，

公司持续推动研发创新， 在保持优势

品种竞争力的同时， 积极推出自研新

品，提高市场占有率，培育新的盈利增

长点；同时，在全公司范围内大力提升

精细化管理水平，于点滴处降成本，从

细微处要效益， 全面提升企业业绩水

平，再造竞争新优势。

优势品种竞争力增强

今年以来， 东北制药更主动地拓

展市场，充分发挥品牌优势，提升产品

销量。

东北制药生产的整肠生、卡孕栓、

东维力、復安欣、德维喜、麻精系列等

制剂产品市场认可度高；维生素C、左

卡尼汀、磷霉素、黄连素、吡拉西坦等

主要原料药， 凭借知名的品牌效应和

过硬的产品质量更是远销全球100多

个国家和地区。

“我们强调以学术推广为抓手，

充分发挥市场部各产品线学术优势，

围绕整肠生、卡孕栓、东维力等重点品

种及新上市品种，拓展销售新发力点，

提升品牌影响力和产品竞争力。 ” 东

北制药制剂销售公司市场部副部长袁

启龙说。

东北制药原料销售公司持续开发

原料药终端客户，加大海运、陆运议价

力度， 在开拓空白市场的同时降低销

售费用。今年以来，东北制药原料销售

公司新开发终端客户数不断增加，药

用左卡尼汀、吡拉西坦、盐酸小檗碱等

产品销售呈现良好态势。

为有效配合前方销售条线开展工

作， 处在后方的生产条线加大排产力

度。今年以来，东北制药制剂分厂通过

调整生产班次与生产品规， 加快生产

节奏。其中，整肠生、对乙酰氨基酚片、

复方甘草片、复方氨酚烷胺片、维生素

C片、维生素C咀嚼片、磷霉素钙片等

产品产能提升明显。

“公司生产指挥中心统筹协调各

生产单位全力配合前方销售， 满足销

售市场需求。 ” 东北制药生产指挥中

心副主任、总调度长李洪表示，各分厂

加紧满负荷生产吡拉西坦、左卡尼汀、

盐酸小檗碱、磷霉素系列等重点品种，

全力保障前方销售。

依托“原料+制剂” 一体化及研

发优势， 东北制药自研新产品获批数

量不断增加。在销售条线助力下，公司

新产品快速实现上市销售， 市场占有

率不断提升。

强调精细管理

入伏以来， 沈阳高温高湿天数增

多。 中国证券报记者在东北制药细河

厂区看到， 员工搭乘自动折臂车在空

中更换管廊内管路电伴热。 “这个项

目往年是花钱委外维修， 今年实施自

行维修。 ”李洪说，“公司十分重视精

细管理，严抓成本管控，今年将降本增

效工作贯穿到了夏检环节” 。

“与去年相比， 今年夏检自主检

修力度更大，业务覆盖范围更广。这其

中，涵盖了往年需委外的登高作业、土

建施工等项目。 ” 东北制药装备工程

部基础管理科科长韩宝林介绍，今年，

公司夏检项目自主检修率超过99%，

创历年新高。

为高质量完成自主检修工作，东

北制药统筹策划部署， 重点加强检修

精细化管理， 明确计划进度时间。 同

时， 根据工作特点， 成立包括施工安

全、环境管理、检修工程及质量等多个

专业检查组，及时跟踪进度，确保高效

施工。

在抓好检修质量的同时， 公司还

严控能源消耗，强化能源费用管理，科

学统一协调公用工程系统， 实现集中

检修集中供能， 并及时跟踪各单位能

源介质使用情况， 精细化管控夏检能

源消耗。

如今，在东北制药，精细化管理贯

穿到企业生产、经营、管理的全过程。精

细化管理带来的直接效益就是成本得

到有效管控。 在工作过程中，公司对现

有品种开展技术攻关和工艺优化，降低

产品单耗，提升成品收率；通过打造医

药“智造”方式，大幅提高生产效率。

“以小容量制剂生产线A为例，

生产节奏快到毫秒级， 日产量数以十

万计。”东北制药102分厂副厂长高铁

民说，“先进的生产方式让生产线具

备强大的生产能力， 助力企业提质增

效的同时更提升了发展韧性。 ”

“公司以日成本动态为抓手，强

化成本效益过程管控， 不断提升生产

经营管理水平。 ”李洪介绍，公司还建

立了采购、生产、销售、辅助单位、职能

部门全覆盖的降本创效体系， 并制定

行之有效的降本措施， 确保降本落到

实处。

“今后，我们要在加大研发力度、

稳生产、拓市场的同时继续全力挖潜，

推动降本增效见实效， 让效益在供、

产、销各个环节中充分体现，实现企业

良性发展。 ” 李洪说。

良品铺子子公司

拟出资1亿元参与设立基金

●本报记者 董添

良品铺子7月30日晚间公告称，为

满足公司战略发展需要， 良品铺子全

资子公司广源聚亿拟认缴出资额1亿

元参与设立宁波正广祥股权投资合伙

企业（有限合伙）（暂定名，以市场监

管部门最终核定为准， 简称 “标的基

金” ）。 本次投资旨在通过与专业机构

合作，实现投资共赢，助力公司在食品

消费品领域拓展布局。

货币出资1亿元

根据良品铺子公告，近日，广源聚

亿与煊京私募海南正煊签订 《宁波正

广祥股权投资合伙企业 （有限合伙）

合伙协议》，广源聚亿作为有限合伙人

参与设立标的基金， 该基金将以股权

投资的方式主要投向食品消费品领

域，包括但不限于产品品牌、零售类企

业、消费品供应链公司、消费科技类企

业等（不含国家法律法规、国务院决定

限制和禁止的项目）。

公告显示，标的基金设计总规模2

亿元， 普通合伙人煊京私募以货币资

金认缴出资额100万元，占标的基金认

缴出资总额的0.5%。 有限合伙人广源

聚亿以货币资金认缴出资额1亿元，占

标的基金认缴出资总额的50%。 海南

正煊以货币资金认缴出资额0.99亿元，

占标的基金认缴出资总额的49.5%。 标

的基金出资方式是以货币方式出资。

合伙企业作为私募基金的存续期

限为七年，自成立日起计算。 经合伙人

大会同意，可延长1年，但累计延长年

限不得超过3年。

拓展食品消费品布局

公告显示， 全资子公司广源聚亿

本次参与投资设立基金， 符合公司战

略发展规划，在获取财务回报的同时，

有利于公司在食品消费品领域拓展布

局，进一步推动公司持续、健康、快速

发展。

公告同时提示， 标的基金在投资

过程中将受到经济环境、行业周期、投

资标的经营管理、 交易方案等多种因

素影响，存在以下风险：第一，未能募

集到足够的资金导致基金无法设立的

风险；第二，存在因决策失误或行业环

境发生重大变化， 导致投资后不能实

现预期效益的风险。

公告称， 公司对本次对外投资的

风险和不确定性有充分的认识， 将结

合整体宏观经济走势， 深入了解和掌

握行业发展方向， 密切关注标的基金

的设立、设立后的管理、标的项目的甄

选、 投资的实施过程以及投后管理的

开展。 作为有限合伙人，公司将通过参

与合伙人大会表决标的基金重大事

项，分期缴纳认缴份额，必要时行使份

额转让等权利， 切实降低和规避投资

风险。

良品铺子一季报显示，报告期内，

公司共实现营业收入约23.85亿元，同

比下降18.94%； 实现归属于上市公司

股东的净利润约1.49亿元， 同比增长

59.78%。 业绩增长主要是公司主营业

务毛利率提升，且经营效率改善、销售

费率下降所致。

良品铺子近日披露的投资者关系

记录表显示，2023年，公司对门店作了

进一步升级，推出了全新的六代店。 六

代门店的面积更大，产品品类更丰富，

增加了咖啡、烘焙等高频、刚需的产品

线，并对现有的产品进行了质量升级，

将产品的差异化做得更加明显， 在产

品包装、产品核心卖点透传、产品陈列

等产品价值传递方面也有升级。 2023

年， 公司将继续完善以门店为核心的

全渠道发展体系、 抓住用户场景化需

求、完善产品组合，提升产品竞争力、

加大产品研发投入、 推进供应链深度

协同，打造供应链核心竞争力。
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