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消费需求持续回暖

免税龙头中报业绩释放积极信号

●本报记者 于蒙蒙

7月10日免税板块集体大涨，中国中

免、海汽集团一度涨停，王府井盘中涨逾

6%。 板块大涨与相关公司业绩改善关系

密切。 中国中免近期披露2023年半年度

业绩快报，经计算，公司第二季度归母净

利润为15.63亿元，同比增长13.8%。 王府

井同一时点披露2023年上半年业绩预

告，结合一季报来看，公司第二季度将实

现归母净利润2.64亿元-3.14亿元， 较可

比的2021年同期有明显增长。

结合两家公司中报业绩释放的积

极信号，业内人士认为，随着暑期来临

和年末的旅游旺季，海南离岛免税消费

下半年有望在低基数背景下增速继续

环比向好。

核心指标改善

作为行业一哥，中国中免的业绩较

亮眼。 业绩快报显示，今年上半年，公司

实现营业收入358.58亿元， 同比增长

29.68%，实现归母净利润38.64亿元，同

比下降1.87%。 对应今年第二季度收入

为150.89亿元，同比增长38.8%；归母净

利润为15.63亿元，同比增长13.8%。对于

营收增长，中国中免表示受益于国内旅

游市场逐步恢复向好， 公司紧抓机遇，

不断优化商品供给，带动销售收入尤其

是线下销售持续增长。

中国中免主营业务毛利率稳步提

升，今年上半年较去年下半年环比提升

7.81个百分点， 其中第二季度较一季度

环比提升3.67个百分点。 对于中国中免

在第二季度的经营改善，国信证券认为，

公司费用管控也有优化，证明公司在逆

势经营中的积极态度。

王府井也交出靓丽答卷，公司预计

今年上半年实现归母净利润4.9亿元-5.

4亿元，同比增长29%-42%。 结合公司

第一季度财报来看，公司第二季度将实

现归母净利润2.64亿元-3.14亿元，较可

比的2021年同期有明显增长。

对于业绩改善，王府井表示，随着经

济复苏向好，多元消费需求持续释放，零

售市场呈现回升向好态势。 公司旗下各

业态、门店紧抓消费复苏回暖机遇，开展

多项特色主题营销活动，呈现出区域深

耕、协同促进的良好局面，营业收入持续

改善。 特别是公司奥莱和购物中心业态

受新生活方式消费的带动，呈现出较明

显恢复态势，均较上年同期实现较大增

幅，拉动公司业绩持续增长。 其中，备受

瞩目的王府井国际免税港于今年4月8

日开业，较试营业期间补足部分头部香

化品牌并持续优化体验。

机构对于王府井的免税业务布局持

乐观态度。 中信建投认为，王府井免税

业态仍处于投入建设期，供应链逐步完

善，后续品类将不断丰富。 预计随着下

半年业态逐步培育，有望迎来营收规模

和盈利能力持续提升，且将受益于国内

免税市场整体发展。

加大促销力度

作为国内免税消费的核心区域，海

南离岛免税产业发展牵动着市场神经。

海南省商务厅披露，今年上半年海

南离岛免税店总销售额达323.96亿元，

同比增长31%；总销售额中，免税销售额

达264.84亿元，同比增长26%；免税购物

人数达516.6万人次， 同比增长34%；免

税购物件数达2568.23万件， 同比增长

5.8%。 分季度看，第二季度，海南离岛免

税店总销售额约121亿元， 同比增长

34%。 其中，6月离岛免税店总销售额约

35亿元，同比下滑14%。

海南离岛免税销售额整体仍有所承

压，离岛免税销售额、购物人次、客单价

较2021年同期均出现不同程度下降。 国

信证券研报认为，今年以来，香化品牌价

格体系重塑和消费大盘渐进复苏双重压

力下，香化等销售承压。 同时，5月以来，

在海南打击套代购等综合影响下，阶段

影响海南免税行业短期数据，香化销售

承压尤其明显。

对此， 海南当地政府积极通过购

物节形式提振免税消费。7月4日，2023

年第二届海南国际离岛免税购物节启

动。 启动仪式上， 海南省政府发放了

2000万元免税购物消费券， 本届购物

节为期两个月。 据悉，在购物节期间，

中免集团海南六店将联合45个免税品

类超800家国内国际品牌，带来包括品

牌首店进驻、新品首发首秀、快闪互动

体验等活动。

浙文互联拟出资1.45亿元

参与豆神教育重整投资

●本报记者 孟培嘉

7月10日晚，浙文互联发布公

告，拟出资1.45亿元受让豆神教育

科技（北京）股份有限公司（简称

“豆神教育” ） 转增后的9666.67

万股股份，参与其重整投资事项。

浙文互联表示，基于公司与豆

神教育之间良好的信息流广告代

理业务合作基础，公司深化对豆神

教育的了解，看到豆神教育未来的

发展潜力，因此拟参与豆神教育重

整投资事项。

四方参与重整

7月10日，浙文互联与豆神教

育、窦昕、北京福石重整管理咨询

有限公司（简称“北京福石” ）和

上海玖仲睿合企业管理合伙企业

（有限合伙）（简称 “玖仲睿

合” ）签订《豆神教育科技（北

京）股份有限公司预重整/重整投

资协议》。

根据投资协议约定，豆神教育

将以现有总股本为基数， 按每10

股转增约13.8股的比例实施资本

公积转增股份， 共计转增产生约

11.98亿股股份。转增后，豆神教育

的总股本将由 8.68亿股增加至

20.67亿股左右。

转增股份中，9.85亿股由窦

昕、浙文互联、北京福石、玖仲睿合

4名重整投资人 （及指定主体，如

有）有条件受让。 其中，浙文互联

将以1.45亿元对价受让9666.67万

股， 占豆神教育转增后总股本的

4.68%。

浙文互联表示，参与本次重整

有利于深化与豆神教育的战略合

作，充分发挥双方优势，持续强化

深度的产业合作及协同发展。公司

可依托于在数字营销、直播电商领

域的运营优势和资源优势，扩大与豆

神教育在该领域的合作规模。 同时，

双方将共同拓展前沿技术在业务领

域的联合应用，探索多领域的业务合

作，进一步拓展公司产业边界。

承诺三年盈利不低于2.8亿元

公开信息显示，豆神教育系创

业板上市公司，主营业务为智慧教

育业务、公益课堂、艺术类学习服

务业务和直播电商业务。

其中，智慧教育服务业务以智

慧校园整体规划、设计、建设和运

维为目标，综合应用云计算、物联

网、大数据、移动互联等新一代信

息技术， 为客户提供包括咨询服

务、规划设计、软件研发、硬件配

套、系统集成和运维外包在内的整

体服务方案；公益课堂业务主要包

括优质课程内容进入课后延时服

务业务及大屏端视频分发业务；艺

术类学习服务业务以面向中小学

生的非学科素质教育服务为主；直

播电商销售以直播带货的方式为

用户提供多品类的课程和学习智

能软硬件等。

2022年， 豆神教育实现营业

收入10.13亿元， 对应归母净利润

为-6.87亿元。 重整参与方之一窦

昕作为豆神教育现任董事长及核

心经营人员，确认并承诺豆神教育

2024年、2025年、2026年的归母净

利润分别不低于4000万元、8000

万元、1.6亿元或三年的归母净利

润合计不低于2.8亿元。 若豆神教

育最终实现的归母净利润未达上

述标准，未达到部分由窦昕在豆神

教育2026年会计年度审计报告公

布后的三个月内向豆神教育以现

金方式予以补足。

舜禹股份董事长邓帮武：

做智慧水务先行者 引领行业健康发展

随着万物互联时代

的到来，智慧化水务日益

成为趋势，也成为解决城

市高峰缺水难题、农村污

水处理的重要途径。

舜禹股份董事长邓

帮武日前在接受中国证

券报记者专访时表示，

舜禹股份以 “产学研一

体化” 的模式持续推动

研发创新， 以 “成熟一

个、稳定一个、再拓展一

个” 为纲领稳步推进市

场布局， 在推动水务业

务智慧化、 自动化的道

路上砥砺前行。 目前，公

司节能错峰智慧供水系

统技术已入选安徽省经

信厅2022年全省工业领

域节能环保 “五个一

百” 推介目录。

● 本报记者 倪铭

订单饱满

舜禹股份一季度业绩表现亮眼，

公司实现营业收入1.03亿元， 同比增

长40.76%； 净利润为398.74万元，同

比增长92.30%。

邓帮武表示， 一季度优秀的业绩

主要来源于公司长期致力于研发创

新、 精细化管理和业绩质量的不断提

升。 目前，公司订单饱满，基本达到满

负荷生产。

招股说明书显示， 公司近年来采

取二次供水业务和污水处理业务双轮

驱动的战略，以设备和技术为核心、客

户需求定制化为导向， 带动运维、建

造、运营等业务环节，持续深耕智慧水

务产业链。

其中， 二次供水是公司的传统优

势业务，2020年至2022年营业收入分

别为2.35亿元、2.8亿元以及2.95亿元。

随着公司持续成长， 公司开始向下游

产业链延伸， 进入污水处理领域，

2020年至2022年该业务营业收入分

别为2.9亿元、3.59亿元以及4.5亿元。

邓帮武表示，在市场拓展方面，公

司坚持“成熟一个、稳定一个、再拓展

一个” 的理念，积极参加全国性展会、

加强各地渠道建设、 定期举行技术研

讨会，吸引新客户对产品的关注。

值得一提的是， 随着公司业务规

模及品牌知名度逐渐扩大， 承接的项

目确认收入相应增加， 舜禹股份预计

2023年1至6月营业收入较去年同期

增长。 未来， 公司将依托现有营销网

络，积极开拓业务，利用现有的客户群

体可形成良性的口碑传递和市场推广

效应，稳步拓展新客户。

不断创新

邓帮武表示， 舜禹股份作为水务

行业的国家高新技术企业， 公司逐步

开展智慧管理平台的研发与搭建，为

业务的智慧化管理提供支持， 致力于

成为二次供水、污水处理、智慧水务的

整体解决方案综合服务商。

“公司创新管线众多， 其中最为

市场关注的节能错峰智慧供水系统已

在安徽省多个城市试点， 其在解决城

市高峰期供水不足方面进行了颠覆性

的技术创新， 在高效分配水资源的同

时避免了压力过大造成的滴漏。 ” 邓

帮武表示。

2020年6月， 舜禹股份承办了由

中国建筑学会建筑给水排水研究分

会、 中国城镇供水排水协会建筑给水

排水分会主办的“节能错峰智慧供水

系统技术研发中心” 成立大会暨节能

错峰智慧供水高峰论坛， 大力探索并

推动二次供水行业的智慧化发展，推

动行业持续健康发展。

公司以获批成立“节能错峰智慧

供水系统技术研发中心” 为契机，联

合高校科研院所及各地区水务公司，

进一步加大研发投入， 以科技创新改

善城镇居民用水品质， 推动行业的智

慧化发展。

招股说明书显示，2020年至2022

年， 公司研发投入分别为1610.79万

元、2139.27万元及2349.65万元，年均

复合增长率为20.78%。 截至2022年

12月31日， 公司已获得发明专利16

项，实用新型专利161项，软件著作

权85项。 目前，公司主导或参与编制

“管网叠压供水设备”“节能错峰智

慧供水系统工程技术规程”“农村

生活污水处理设施运行效果评价技

术要求” 等国家、行业、团体标准共

16项。

提高核心竞争力

近年来， 国家对环保水务行业的

重视程度日益提高，我国水污染防治

和水资源保护的战略地位不断提升。

2022年2月， 国家发改委等发布的

《关于加快推进城镇环境基础设施建

设的指导意见》指出，到2025年，城

镇环境基础设施供给能力和水平显

著提升，加快补齐重点地区、重点领

域短板弱项，构建集污水、垃圾、固体

废物、危险废物、医疗废物处理处置

设施和监测监管能力于一体的环境

基础设施体系。

邓帮武表示，节约型城市建设、国

家水网建设等带来了节能错峰智慧供

水系统广阔的应用场景。 公司打造核

心算法，通过智慧平台来调度用水，未

来产业前景广阔。 此次公司IPO拟募

集资金3.7亿元，其中拟投入1.02亿元

用于微动力智能一体化水处理设备扩

产建设项目，6136.48万元用于研发中

心建设项目，7730.25万元用于营销渠

道建设项目。

舜禹股份表示， 通过上述项目的

实施，公司将进一步提升产品产能，满

足未来三年公司业务增长的需要，同

时进一步形成规模效益， 提升市场竞

争力； 进一步推动二次供水全生命周

期服务、 污水处理整体解决方案综合

服务能力的升级发展， 顺应并引领行

业的发展方向。

位于三亚的国际免税城 本报记者 于蒙蒙 摄

▲ 舜禹股份厂区外景

舜禹股份生产线

公司供图

▲

新三板挂牌刚满一年

“小巨人”美心翼申冲向北交所

●本报记者 吴科任

在新三板挂牌满一年之际，

国家级专精特新“小巨人” 重庆

美心翼申机械股份有限公司 （简

称“美心翼申” ）首次公开发行股

票的申请材料近日获北交所受

理。公司计划使用3.45亿元募集资

金对相关项目进行投资， 进一步

提高公司的生产能力、 优化产品

结构、提高研发创新水平、加强技

术储备，形成新的利润增长点。

具备全球供应链优势

招股书显示， 美心翼申主要

从事精密机械零部件研发、 生产

和销售， 主要产品包括压缩机曲

轴、通机曲轴、摩托车曲轴及配件

如涡旋盘、衬套、连杆等。 公司在

2020年被工信部认定为专精特新

“小巨人” 企业，是业内知名的国

际化精密机械零部件制造专家。

公司先后获评 “重庆市技术创新

示范企业”“重庆市数字化车间”

“重庆市企业技术中心” 。 截至招

股书签署日， 公司合计拥有70项

专利，其中发明专利3项。

美心翼申具备全球化的产品

供应能力。 招股书显示，公司主要

配套客户宗申集团、润通集团、隆

鑫、重庆科勒、百力通等在重庆片

区范围内， 并在墨西哥设立子公

司美心工业， 产品主要面向艾默

生美国、艾默生墨西哥、特灵、BS

等北美区客户。

同时， 在满足主机厂产品性

能的基础上， 美心翼申紧跟国际

发展潮流，加大智能化、数字化、

信息化应用， 组建多条自动化无

人生产线， 全面应用信息化管理

系统。

近年来，美心翼申的业绩表

现有所波动。 2020年-2022年，

公司分别实现营业收入4.07亿

元、5.29亿元和5.02亿元，归母净

利 润 分 别 为 5727.61 万 元 、

6140.93万元和5130.88万元，毛

利率分别为 30.83% 、25.80%和

24.81%。 公司表示，毛利率下降

是由于受到不利宏观经济环境、

国际运输成本和钢材成本上升等

多种因素影响。

报告期内， 美心翼申各产品

线的产能利用率起伏较大。 2020

年-2022年，压缩机曲轴产能利用

率 分 别 为 72.03% 、100.32% 和

89.66%； 通机曲轴产能利用率分

别为100.28%、90.87%和62.08%；

摩托车曲轴产能利用率分别为

65.95%、66.69%和57.51%。

其中，2020年压缩机曲轴产

能利用率偏低主要系当期停工、

减产所致；2022年压缩机曲轴产

能利用率下降主要系西南地区限

电影响，生产班次减少。 通机曲轴

产能利用率整体呈下降趋势，主

要由于全球宏观经济下行， 通机

下游市场整体需求量减少， 订单

量不饱和。

加码新能源汽车领域

美心翼申本次拟初始发行不

超过2600万股新股， 募集资金将

用于高效能压缩机精密部件升级

项目、 大功率通用内燃机精密部

件升级项目、 研发中心及数字化

升级项目及补充流动资金。

其中， 高效能压缩机精密部

件升级项目总投资规模近2亿元，

建设周期24个月。 美心翼申表示，

公司拟通过本项目的实施， 紧跟

行业发展趋势， 实现新能源汽车

领域压缩机曲轴和涡旋盘产品的

产能提升， 进一步拓展公司业务

领域。 通过本项目的建设，公司将

进一步加强在新能源汽车领域的

产业化布局，丰富现有产品体系，

形成新的利润增长点， 为公司持

续健康发展和提升市场份额创造

有利条件。

大功率通用内燃机精密部件

升级项目总投资规模6308.41万

元， 建设周期24个月。 项目建成

后， 美心翼申将新增年产53万套

大功率通用内燃机曲轴的生产能

力， 有助于突破通机曲轴产品现

有产能瓶颈， 满足不断增多的市

场需求。 此外，本次产品具备较高

附加值， 有助于优化公司产品结

构，进一步提高公司盈利能力。

中信证券和大和证券担任联

合保荐机构（联席主承销商），中

信证券及其一致行动人发行前对

美心翼申持股9.91%。


