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公司的产品竞争力、经营情况是否发生重大变化；

1、主要产品单位收入和单位成本变动情况

产品 单位

单位收入变动 单位成本变动

2022年 2021年 变动幅度 2022年 2021年 变动幅度

创可贴 元/平米 31.71 31.54 0.54% 25.91 24.15 7.29%

贴膏剂 元/平米 62.90 46.31 35.82% 41.42 26.22 57.97%

敷贴 元/平米 34.51 31.75 8.69% 22.85 16.91 35.13%

胶布胶带及绷带 元/平米 10.70 10.32 3.68% 10.05 9.33 7.72%

急救包 元/只 758.44 609.58 24.42% 564.34 435.19 29.68%

防护用品 元/只 0.35 0.49 -28.57% 0.33 0.36 -8.33%

其他 元/平米 — — — — — —

由上表可见，公司2022年度除防护用品之外，其余各大类产品成本上升幅度均高于收

入上升趋势，同时防护用品价格大幅下降且幅度远大于成本下降幅度，故2022年度毛利率

整体下降。

2、主要产品成本分析

产品 单位

单位材料变动 单位人工变动 单位制造费用变动

2022年 2021年 变动幅度 2022年 2021年 变动幅度 2022年 2021年 变动幅度

创可贴 元/平米 22.79 21.10 8.01% 2.39 2.14 11.68% 0.73 0.91 -19.78%

贴膏剂 元/平米 29.81 23.02 29.50% 5.75 2.06 179.13% 5.86 1.14 414.04%

敷贴 元/平米 19.32 14.21 35.96% 2.48 1.74 42.53% 1.05 0.95 10.53%

胶布胶带及绷带 元/平米 7.69 7.45 3.22% 1.63 1.23 32.52% 0.73 0.64 14.06%

急救包 元/只 522.70 381.17 37.13% 34.43 37.13 -7.27% 7.21 16.89 -57.31%

防护用品 元/只 0.22 0.21 4.76% 0.04 0.04 0.00% 0.07 0.11 -36.36%

其他 元/平米 — — — — — — — — —

由上表可见，公司创可贴、敷贴、胶布胶带及绷带和急救包等产品工费相对稳定，成本

上升主要系材料价格变动导致，防护用品2022年随着产能逐步释放单位分摊固定资产折旧

等费用下降，导致成本略有减少，贴膏剂由于产量较小导致分摊工费增加。 针对公司创可

贴、敷贴、胶布胶带及绷带和急救包等老产品公司一方面加强与重点客户合作开发，积极拓

展新品，提升产品毛利率，另外随着公共安全卫生事件结束，公司也将积极拓展新客户，进

一步提高产能，降低单位固定成本。

另外，公司为应对丁腈手套行业激烈的市场竞争，在产品方面，公司于2022年率先研发

出加长加厚型丁腈手套，其较优异的防护性、拉伸强度和舒适度使其在劳保市场和家务环

境中比传统厚重橡胶手套更加受到青睐。 除丁腈手套外，安徽南卫在2022年还针对传统乳

胶手套进行研究改造，研发出更贴合手型更透明以及灵敏度更高的乳胶手套，目前公司不

仅在颜色和材料上面不断尝试，使产品适配于不同的使用环境，带给用户更多样的产品及

更好的体验。 在产品技术创新上，公司开展新材料的研发，开发上线适用于不同场景以及更

贴合不同需求群体的丁腈手套、医用外科手术手套等，目前针对丁腈手套的生产和产品研

发，公司拟申请和正在申请的专利有十余项。 综上，公司产品竞争力、经营情况未发生重大

变化。

（六）结合上述问题回复、市场环境、产品收入成本变化、公司核心竞争力等，进一步说

明公司本年度出现亏损的原因，公司持续亏损是否表明盈利能力存在不确定性。

公司2022年亏损的原因主要系安徽普菲特医疗用品有限公司建成投入使用，固定费用

折旧增加，但是公共安全卫生事件期间创可贴、医用胶布胶带等传统产品订单数量未有明

显增加，导致产品毛利降低。 随着安徽南卫的建设逐步投产，建设完成的厂房及产线开始计

提折旧摊销，而生产的丁腈手套市场价格回落，其对应的原材料采购价格也较高，导致产品

毛利率较低甚至为微亏，同行业蓝帆医疗用品股份有限公司2022年度披露的健康防护产品

毛利率为-0.81%。

公司本年度计提各项资产减值准备1,001.43万元: 其中计提应收账款坏账损失443.33

万元，计提其他应收款坏账损失125.19万元，计提存货跌价损失455.40万元，预付账款坏账

损失转回22.49万元。

丁腈手套行业2022年度整体呈现出不景气的状况， 剔除安徽南卫的手套业务，2022年

母公司实现营业收入4.72亿元，净利润455.54万元，公司持续盈利能力不存在不确定性。 公

司将在2023年度扩大丁腈手套的销售渠道，加强手套新产品的研发投入，避免丁腈手套同

质化，增加公司产品竞争力，力争2023年扭亏为盈。

会计师核查程序及结论：

1、获取公司收入成本明细表，按地域、销售模式以及客户等维度对营业收入、营业成

本、毛利率实施分析性程序，识别是否存在重大或异常波动，并查明波动原因；

2、查阅同行业可比上市公司公开披露信息，了解其 2022� 年经营业绩变化情况，分析

公司经营业绩与行业整体业绩变化情况是否一致；

3、通过企查查、中信保等查询公司境内外前五客户工商信息；

4、访谈公司财务、采购等部门相关人员，了解公司产品单价、成本变动情况；

5、实地走访查看丁腈手套项目现场情况，了解丁腈手套项目进展情况；

6、访谈销售部门负责人，了解公司各版块市场情况以及公司相关发展规划等。

经核查，我们认为公司毛利率下降的合理，境内、境外毛利率变动趋势与同行业一致；

丁腈手套项目毛利同比下降合理；公司产品毛利率的波动合理，公司的产品竞争力、经营情

况未发生重大变化；公司持续亏损未表明盈利能力存在不确定性。

问题三.关于国内业务模式。 根据公司年报，公司2022年实现营业收入5.45亿元，同比增

长3.40%，公司国内市场销售模式主要分为云南白药业务和一般国内销售业务，云南白药业

务是指云南白药与公司就具体产品签订委托生产协议，公司负责生产；一般国内销售业务

是指公司自有品牌“妙手” 创口贴、贴膏剂、胶布胶带及绷带、急救包、防护用品等产品的销

售。

请公司：(1)补充披露云南白药业务涉及的产品类别、具体业务模式、上下游合作分工角

色、合作历史、背景等，说明该业务会计处理方式的合理性，是否符合准则规定；(2)云南白药

业务和一般国内销售业务的具体对比情况，包括收入金额及占比、毛利率、销售产品的类型

及其差异；(3)结合近三年公司云南白药业务和一般销售业务的收入、毛利率等综合对比情

况，说明公司对云南白药是否存在业务依赖，双方合作模式是否稳定，公司是否存在收入下

滑的较大风险。 请年审会计师发表意见。

公司回复：

（一）补充披露云南白药业务涉及的产品类别、具体业务模式、上下游合作分工角色、合

作历史、背景等，说明该业务会计处理方式的合理性，是否符合准则规定；

1、云南白药业务涉及的产品类别

单位：人民币万元

产品类别 2022年度 2021年度

创可贴 15,991.02 15,992.80

合 计 15,991.02 15,992.80

营业收入 54,536.92 52,744.07

占 比 29.32% 30.32%

2、公司与云南白药合作

公司2003年与云南白药集团合作至今，成为云南白药集团云南白药创可贴产品多年的

独家产品提供商，并就部分贴膏剂等产品签订战略合作协议，公司与云南白药集团的合作

贯穿了云南白药集团透皮产品品牌培育、成长的全过程。

公司能作为云南白药集团的长期优质供应商，主要系公司具备以下优势：

（1）资质优势

根据《中华人民共和国药品管理法实施条例》（国务院令第360号）第十条规定：“接受

委托生产药品的，受托方必须是持有与其受托生产的药品相适应的《药品生产质量管理规

范》认证证书的药品生产企业” 。 云南白药创可贴中的含药创可贴及贴膏剂的生产必须要

求生产企业同时具备GMP证书、药品生产许可证和医疗器械生产许可证。 公司系少数同时

兼有GMP证书、药品生产许可证和医疗器械生产许可证的公司之一，使得公司在资质上具

备成为云南白药集团系列产品业务的受托生产企业。

（2）产品质量优势

云南白药集团在选择产品供应商时，考虑到创可贴和贴膏剂类产品直接与消费者皮肤

接触的情况，会选择能提供安全、一致、批量供货的供应商以保证产品质量稳定性及安全

性， 公司产品质量稳定且多项产品通过了GMP认证、ISO13485质量体系认证、CE认证、美

国FDA产品注册和日本厚生劳动省的认证等，同时，公司充分发挥规模优势，能充分满足云

南白药的交货期需求，因此双方合作关系确定后，具有较强的稳定性。

（3）技术研发优势

公司多年来专注于医用敷料的技术研发、工艺改进，具备较强的研发实力。 云南白药集

团在新产品推行、产品功能改进和生产工艺提升时，与公司一同进行设计和开发，增强了双

方的依存度和合作的稳定性。 在生产工艺和产品创新方面，公司依据多年的生产经验积累

及研发突破，为云南白药产品在材料运用、技术升级以及产品延伸等方面做出突出贡献。 比

如公司独创氧化锌微孔透气工艺，通过改善粘胶成分，同时改变胶面走向，设置吹气装置，

提升脚面透气孔的品质和持久性，提高透气性，减少产品带来的过敏问题，运用于云南白药

系列产品；大幅优化胶体配方，降低产品过敏性人群的比例；开创国内贴剂产品的自动化包

装工艺；在保证药物疗效前提下，攻克了白药浸膏有效附着至吸水垫的技术难题等。

公司与云南白药集团透皮性产品共同成长，相辅相成。 一方面云南白药产品的生产销

售为公司带来了重要发展机遇；另一方面公司在透皮性产品的生产技术、工艺及产品质量

稳定性为云南白药创可贴、贴膏剂在市场上的良好口碑提供了可靠保障，公司对云南白药

具有核心竞争力。

公司与云南白药长期合作， 主要生产云南白药创可贴和部分贴膏剂等透皮性产品，是

云南白药稳定的供应商，云南白药定期向公司提出生产任务（规格、指标等要求），并书面下

达生产任务订单；公司根据云南白药生产任务订单，组织生产，生产完毕后暂时存放于由公

司及云南白药共同管理的仓库，由云南白药集团下达具体每次发货明细品种、数量及发货

时间，从共管仓库发货时公司库管及云南白药库管共同确认，月末公司根据双方确认的发

货明细编制发货结算单，发货结算单由云南白药集团盖章确认。

（二）云南白药业务和一般国内销售业务的具体对比情况，包括收入金额及占比、毛利

率、销售产品的类型及其差异；

2021-2022年度公司与云南白药仅销售创可贴产品，创可贴具体销售对比情况如下表：

单位：人民币万元

项目

2022年度 2021年度

营业收入 营业收入

云南白药创可贴 15,991.02 15,992.80

非云南白药内销创可贴 2,024.59 2,623.37

合计 18,015.60 18,616.17

内销收入 34,638.80 35,143.31

云南白药占内销收入比例 46.17% 45.51%

由上表可见，2021年和2022年公司销售云南白药收入占内销收入比例分别为45.51%

和46.17%，占创可贴收入比例分别为85.91%和88.76%，占比较为稳定；2021年和2022年公

司销售云南白药毛利率低于境内销售其他客户创可贴收入分别6.68个百分点和10.09个百

分点，主要系云南白药销售规模及长期合作的考虑。

（三）结合近三年公司云南白药业务和一般销售业务的收入、毛利率等综合对比情况，

说明公司对云南白药是否存在业务依赖，双方合作模式是否稳定，公司是否存在收入下滑

的较大风险。

近三年公司云南白药业务和一般销售业务的收入综合对比情况

单位：人民币万元

单位

2022年度 2021年度 2020年度【注】

营业收入 营业收入 营业收入

云南白药 15,991.02 15,992.80 21,138.62

非云南白药 38,545.90 36,751.26 27,520.15

合计 54,536.92 52,744.07 48,658.77

营业收入 54,536.92 52,744.07 48,658.77

云南白药收入占营业收入 29.32% 30.32% 43.44%

注：由于2020年口罩业务影响较大，为了年度间数据可比性，2020年数据为剔除口罩业

务后数据。

由上表可见， 公司2020-2022年度销售云南白药占营业收入比例分别为43.44%、

30.32%和29.32%， 收入占比较2020年度有所下降， 但较2021年较为稳定。 公司2021年和

2022年云南白药毛利率低于非云南白药毛利率分别1.80个百分点和1.18个百分点， 相对稳

定，但2020年云南白药毛利率低于非云南白药毛利率5.39个百分点，主要系该年云南白药销

售占比低且非云南白药产品结构不同导致。 综上，公司与云南白药近三年合作整体变化不

大。

截至目前，公司与云南白药签订的相关协议包括：

客户名称 产品 签订时间 有效期 说明

云南白药集团股份有限公司 创可贴 2023-3-27 2023-4-18至2026-4-17

云南白药集团无锡药业有限公司 创可贴 2019-6-28 2020-1-1至2025-12-31

云南白药集团无锡药业有限公司 药膏、水凝贴胶等 ——— 2016-9-1至2026-9-1 战略合作协议

自合作以来，公司云南白药合作模式稳定，相关协议均在在稳定续签中，公司近年来非

云南白药收入也在逐步增加，公司不存在收入下滑的较大风险。

会计师核查程序及结论：

1、访谈公司销售部门负责人，了解公司与云南白药合作历史、背景等；

2、获取云南白药相关协议，分析云南白药业务的可持续性；

3、获取公司2020年度-2022年度收入成本表，对比分析云南白药客户与国内其他客户

以及其他非白药客户收入占比、毛利变化等情形；

经核查，我们认为，公司与云南白药业务会计处理方式合理，符合准则规定；公司对云

南白药不存在业务依赖，双方合作模式稳定，公司不存在收入下滑的较大风险。

问题四.关于存货。 根据年报，报告期末公司存货账面价值2.89亿元，占总资产的比例为

19.84%，同比增长33.34%，主要系子公司存货增加所致。 其中库存商品账面价值2.25亿，同

比增长54.48%。 同时，公司与云南白药业务中，公司根据相关生产任务订单组织生产，生产

完毕后暂时存放于由公司及云南白药共同管理的仓库。

请公司：(1)按照公司主要产品类别列示存货的具体构成、库龄、在手订单等情况，说明

报告期末子公司存货大幅增长的原因及合理性；(2) 补充披露库存商品的具体产品类别，同

比增幅较大的原因；并结合相关产品销售情况、市场环境、政策因素等进一步说明存货跌价

准备计提是否充分；(3)列示报告期末公司存放在共管仓库的存货金额、具体类别、库龄以及

每个季度的结转领用金额、说明是否存在确认收入后商品仍存放于共管仓库的情形；结合

存货入库、存放、发出等相关规定，说明在存货管理全流程如何识别并准确计量存货金额。

请年审会计师发表意见。

公司回复：

（一）按照公司主要产品类别列示存货的具体构成、库龄、在手订单等情况，说明报告期

末子公司存货大幅增长的原因及合理性；

1、存货余额整体变动情况

单位：人民币万元

项 目 2022年末 2021年末 变动额 变动幅度

原材料 5,302.36 6,193.63 -891.27 -14.39%

周转材料 361.97 916.66 -554.69 -60.51%

在产品 1,233.38 852.43 380.95 44.69%

产成品 23,713.37 15,957.62 7,755.76 48.60%

合 计 30,611.08 23,920.33 6,690.75 27.97%

公司2022年末合并口径存货余额30,611.08万元，较2021年末增加6,690.75万元，涨幅

27.97%。 其中， 产成品期末余额23,713.37万元， 较2021年末增加7,755.76万元， 涨幅

48.60%，系存货增加的主要因素。 上述变化主要系子公司安徽南卫期末存货余额变动导致，

安徽南卫存货期末余额同比变动为：

单位：人民币万元

项 目 2022年末 2021年末 变动额 变动幅度

原材料 454.63 324.00 130.62 40.31%

周转材料 361.97 916.66 -554.69 -60.51%

在产品 557.78 - 557.78 100.00%

产成品 10,611.27 1,534.01 9,077.26 591.73%

合 计 11,985.64 2,774.67 9,210.96 331.97%

安徽南卫为丁腈手套生产主体且主要生产丁腈手套，2021年度开始投产， 其存货余额

均与丁腈手套相关。 该公司2022年末存货余额11,985.64万元，较2021年末2,774.67万元增

加9,210.96万元，涨幅331.97%，其中产成品增加9,077.26万元，涨幅591.73%。

2、安徽南卫存货库龄情况

单位：人民币万元

项 目

1年以内 1-2年

合计

金额 占比 金额 占比

原材料 445.79 98.06% 8.83 1.94% 454.63

周转材料 361.97 100.00% - - 361.97

在产品 557.78 100.00% - - 557.78

产成品 9,380.13 88.40% 1,231.14 11.60% 10,611.27

合 计 10,745.67 89.65% 1,239.97 10.35% 11,985.64

2022年末，安徽南卫存货库龄在1年以内的余额10,745.67万元，占期末存货总额的比

例89.65%；库龄在1-2年的余额1,239.97万元，占期末存货总额的比例10.35%。 其中，原材

料库龄在1年以内占比98.06%，产成品库龄在1年以内占比88.40%，其余周转材料和在产品

库龄全部为1年以内，整体库龄时间较短。

3、安徽南卫期末在手订单情况

单位：人民币万元

项 目 期末余额 期初余额

原材料 454.63 324.00

周转材料 361.97 916.66

在产品 557.78 -

产成品 10,611.27 1,534.01

合 计 11,985.64 2,774.67

期末在手订单预计成本 12,694.11 2,145.10

订单覆盖率 105.91% 77.31%

注：期末在手订单预计成本为期末在手订单金额扣除预计毛利金额。

2022年末，安徽南卫的在手订单总额15,120万元，在手订单预计成本12,694.11万元，

订单覆盖率105.91%，订单覆盖率良好。

综上所述，安徽南卫期末存货增加，主要系生产线陆续投产导致的产能释放以及订单

备货所致。 安徽南卫期末存货库龄较短，期末在手订单覆盖率良好，存货增加具有合理性。

（二）补充披露库存商品的具体产品类别，同比增幅较大的原因；并结合相关产品销售

情况、市场环境、政策因素等进一步说明存货跌价准备计提是否充分；

1、库存商品具体产品类别同比变动情况

单位：人民币万元

项 目 2022年末 2021年末 变动额 变动幅度

创可贴 4,542.14 3,999.53 542.61 13.57%

贴膏剂 266.04 256.28 9.76 3.81%

敷贴 83.68 61.32 22.36 36.46%

胶布胶带及绷带 3,902.63 3,510.46 392.17 11.17%

急救包 301.68 217.49 84.19 38.71%

防护用品 14,571.22 7,807.72 6,763.50 86.63%

其中：丁腈手套 14,365.84 7,539.89 6,825.95 90.53%

其他 45.98 104.82 -58.84 -56.13%

合计 23,713.37 15,957.62 7,755.76 48.60%

2022年末，公司产成品期末余额23,713.37万元，较2021年末增加7,755.76万元，涨幅

48.60%。 主要系防护用品产品增加6,763.50万元，涨幅86.63%，其中丁腈手套增加6,825.95

万元，涨幅90.53%，丁腈手套增加原因详见本回复“问题四、（一）” 期末子公司子公司存货

大幅增长的原因及合理性分析。

2、存货跌价准备计提情况

单位：人民币万元

项 目

2022年末 2021年末

账面原值 存货跌价 计提比例 账面原值 存货跌价 计提比例

创可贴 4,542.14 91.11 2.01% 3,999.53 53.12 1.33%

贴膏剂 266.04 86.61 32.56% 256.28 83.60 32.62%

敷贴 83.68 0.60 0.72% 61.32 3.37 5.49%

胶布胶带及绷带 3,902.63 500.90 12.83% 3,510.46 836.16 23.82%

急救包 301.68 87.12 28.88% 217.49 109.20 50.21%

防护用品 14,571.22 472.52 3.24% 7,807.72 345.06 4.42%

其中：丁腈手套 14,365.84 472.52 3.29% 7,539.89 288.51 3.83%

其他 45.98 13.92 30.26% 104.82 16.30 15.55%

合计 23,713.37 1,252.79 5.28% 15,957.62 1,446.80 9.07%

由上表可见，2022年末，公司存货跌价准备合计金额1,252.79万元，计提比例5.28%，较

2021年度计提比例下降3.78个百分点，主要系胶布胶带及绷带的跌价计提金额下降所致。胶

布胶带及绷带计提比例较上年下降10.98个百分点，主要系2022年度胶布胶带及绷带平均销

售单价较2021年度上升3.70%，同时2022年度末胶布胶带及绷带存货平均单价较2021年度

下降9.51%，故公司胶布胶带及绷带产品存货跌价准备本期大幅转回。

3、公司存货跌价准备计提与可比公司比较情况

单位：人民币万元

公司名称

2022年末

账面价值 存货跌价 计提比例

三鑫医疗 19,614.86 72.22 0.37%

维力医疗 17,535.34 1,231.89 7.03%

康德莱 48,365.96 819.41 1.69%

蓝帆医疗 103,482.90 11,806.95 11.41%

中红医疗 48,482.54 6,317.72 13.03%

平均值 47,496.32 4,049.64 6.71%

本公司 30,611.08 1,700.78 5.56%

由上表可见，公司2022年度存货跌价计提水平处于行业中游水平，略低于均值，符合行

业和市场情况。

（三）列示报告期末公司存放在共管仓库的存货金额、具体类别、库龄以及每个季度的

结转领用金额、说明是否存在确认收入后商品仍存放于共管仓库的情形；结合存货入库、存

放、发出等相关规定，说明在存货管理全流程如何识别并准确计量存货金额。

公司根据云南白药集团生产任务订单，组织生产，生产完毕后暂时存放于由公司及云

南白药集团共同管理的独立仓库，该仓库管理员3人，1人为公司委派人员，另外两人为云南

白药驻点库管。 每次发货，由云南白药集团下达每次发货明细品种、数量及发货时间，从共

管仓库发货时公司库管及云南白药库管共同确认，月末公司根据双方确认的发货明细编制

发货结算单，发货结算单由云南白药集团盖章确认，公司依据结算单开具发票，并确认收入

同时结转对应成本。

公司2022年期末云南白药仓库产成品余额2,969.20万元，存货类别均为创可贴，库龄

为3个月以内。 2022年末公司依据公司存货管理办法对共管仓库库存实施全面盘点。

2022年各季度结转成本金额分别为：2,063.18万元、2,985.35万元、4,592.57万元、4,

367.12万元。

会计师核查程序及结论：

1、访谈公司生产部门、仓储部门负责人，了解并测试生产与仓储相关内控业务；

2、 获取公司及子公司2022年度存货收发明细账， 抽取部分收发回单并实施细节性检

查；

3、抽取部分月份公司及子公司2022年度成本核算表，复核成本归集与分摊准确性；

4、期末对公司各明细存货实施监盘，并核对期末结存数量；

5、访谈公司仓储部门负责人了解云南白药共管仓库管理制度，已经2022年度共管仓库

实际收发存情况；

6、获取2022年度末各存货明细，并结合库存账龄、产品质保期限、在手订单、市场售价

以及预计加工成本等，测试存货跌价计提是否充足；

7、获取期末丁腈手套期末在手订单情况，同时对比同行业上市公司，判别库存商品增

长合理性。

经核查，我们认为，报告期末子公司存货大幅增长合理；期末公司存货跌价准备计提充

分；公司不存在确认收入后商品仍存放于共管仓库的情形；公司存货管理流程有效，并且能

够准确计量存货金额。

问题五．关于偿债能力。 年报及前期公告显示，公司近三年资产负债率分别为34.67%、

48.49%、57.35%，负债率较高；近三年短期借款分别为1.78亿元、3.52亿元、4.31亿元。公司近

三年流动比例为：1.79、1.00、0.84，速动比例分别为1.46、0.63、0.48。报告期末，公司货币资金

期末余额为1.27亿元，其中受限资金主要是银行承兑汇票保证金2150.94万元，对应的应付

票据中银行承兑汇票金额为5150万元；2021年应付票据中银行承兑汇票金额为2000万元，

对应受限货币资金银行承兑汇票保证金2083.89万元，二者的匹配性发生较大变化。

请公司：(1)列示货币资金的主要存放地、应付票据开具的对象、与应付票据的匹配性，

补充披露货币资金是否存在其他支取受限或被他方实际使用的情形；(2)除已披露的受限资

金外，说明是否存在其他潜在的限制性安排，是否存在与控股股东或其他关联方联合或共

管账户的情况，是否存在货币资金被他方实际使用的情况；(3)结合公司近三年资产负债率、

货币资金及现金流等指标及其变动情况，分析公司的偿债能力等是否受到较大影响，公司

是否存在短期偿债风险，后续拟采取的偿债具体措施。 请年审会计师发表意见。

公司回复：

（一）列示货币资金的主要存放地、应付票据开具的对象、与应付票据的匹配性，补充披

露货币资金是否存在其他支取受限或被他方实际使用的情形；

1、期末货币资金的主要存放地

2022年末，货币资金余额合计为12,781.83万元，其中现金7.68万元，主要存放于公司保

险箱内；银行存款9,784.51万元，其他货币资金2,989.64万元，主要存放于银行等金融机构，

具体如下：

单位：人民币万元

金融机构 银行存款 其他货币资金 合计

中国农业银行股份有限公司 3,441.51 - 3,441.51

中国建设银行股份有限公司 966.77 800.00 1,766.77

南京银行股份有限公司 362.36 1,200.94 1,563.30

中信银行股份有限公司 904.16 - 904.16

中国银行股份有限公司 652.77 186.85 839.62

上海浦东发展银行股份有限公司 283.99 500.00 783.99

江苏江南农村商业银行股份有限公司 729.88 - 729.88

苏州银行股份有限公司 622.36 90.00 712.36

江苏银行股份有限公司 575.07 - 575.07

招商银行股份有限公司 172.81 150.00 322.81

兴业银行股份有限公司 313.55 - 313.55

平安银行股份有限公司 291.76 - 291.76

中国民生银行股份有限公司 172.12 60.10 232.23

华夏银行股份有限公司 95.52 - 95.52

浙商银行股份有限公司 91.75 - 91.75

昆仑银行股份有限公司 73.56 - 73.56

安徽郎溪农村商业银行股份有限公司 21.38 - 21.38

中国工商银行股份有限公司 10.33 - 10.33

江苏江阴农村商业银行股份有限公司 2.85 - 2.85

支付宝 - 1.75 1.75

合计 9,784.51 2,989.64 12,774.15

2、应付票据开具的对象及保证金情况

单位：人民币万元

票据开具对象 票据金额 保证金金额

安徽普菲特医疗用品有限公司 3,000.00 -

常州市塑料彩印有限公司 450.00 450.00

湖州昌银医用新材料有限公司 350.00 350.00

西安银海工业用布有限公司 300.00 300.00

杭州余杭帮达织造厂 200.00 200.00

上海锴钒贸易有限公司 200.00 200.00

浙江亚铭威印刷包装有限公司 150.00 150.00

安庆华兰科技有限公司 150.00 150.00

苏州工业园区富田针纺织品有限公司 150.00 150.00

杭州临平旺盛织造厂 100.00 100.00

无锡市张泾文化卫生用品有限公司 100.00 100.00

合 计 5,150.00 2,150.00

开具对象为子公司安徽普菲特医疗用品有限公司的应付票据，适用公司与银行签订的

授信协议，由李平夫妇提供担保，无需单独缴纳保证金。 其余应付票据的保证金缴纳比例均

为100%。

3、票据保证金与货币资金的对应关系

（1）货币资金整体受限情况

单位：人民币万元

受限制的原因 金 额

银行承兑汇票 2,150.94

信用证保证金 500.00

保函保证金 186.85

涉诉冻结资金 90.00

第三方保证金 0.10

合 计 2,927.89

（2）票据保证金与货币资金的对应关系

单位：人民币万元

其他货币资金 期末余额 受限金额 受限原因

中国建设银行股份有限公司 800.00 800.00 应付票据保证金

南京银行股份有限公司 1,200.94 1,200.94 应付票据保证金

中国银行股份有限公司 186.85 186.85 保函保证金

上海浦东发展银行股份有限公司 500.00 500.00 信用证保证金

苏州银行股份有限公司 90.00 90.00 涉诉冻结资金

招商银行股份有限公司 150.00 150.00 应付票据保证金

中国民生银行股份有限公司 60.10 - 非受限，七天通知存款

支付宝 1.75 0.10 第三方保证金

合 计 2,989.65 2,927.89

由上表可见，其他货币资金中应付票据保证金合计为2,150.94万元，与应付票据按照保

证金比例计算的金额合计2,150.00万元的差额为0.94万元，系保证金账户存款结息。

综上所述，公司期末货币资金主要存放于金融机构，应付票据保证金与受限货币资金

相匹配，不存在需要补充披露货币资金存在其他支取受限或被他方实际使用的情形。

（二）除已披露的受限资金外，说明是否存在其他潜在的限制性安排，是否存在与控股

股东或其他关联方联合或共管账户的情况，是否存在货币资金被他方实际使用的情况；

除已披露的受限资金外，公司不存在其他潜在的限制性安排，不存在与控股股东或其

他关联方联合或共管账户的情况，不存在货币资金被他方实际使用的情况。

（三）结合公司近三年资产负债率、货币资金及现金流等指标及其变动情况，分析公司

的偿债能力等是否受到较大影响，公司是否存在短期偿债风险，后续拟采取的偿债具体措

施。

1、公司近三年资产负债率、货币资金及现金流指标变动情况

单位：人民币万元

指 标 2022年度 2021年度 2020年度

资产负债率 57.35% 48.49% 34.67%

经营活动现金流量净额 3,127.64 -8,425.20 15,412.26

投资活动现金流量净额 -18,141.51 -22,538.18 -7,621.41

筹资活动现金流量净额 12,553.40 12,467.97 5,924.88

期末现金及现金等价物 9,853.93 12,399.21 31,270.94

2020年度至2022年度，公司资产负债率分别为34.67%、48.89%和57.53%，呈逐年上升

趋势，主要系公司丁腈手套项目投入过程中融资规模大幅增加所致。

2、拟采取的偿债措施

（1） 随着公司子公司-安徽南卫公司丁腈手套生产线已基本建成并投产，2023年公司

将积极拓展丁腈手套业务，增加净现金流入；

（2）公司积极与金融机构机构沟通，保持公司银行授信稳定，截止回复日公司尚有8,

000.00万元授信额度尚未使用。

综上所述，由于丁腈手套项目的投入，导致公司短期内资金压力增加，但是随着手套项

目的陆续投产，公司的资金压力将会逐步减小，同时公司积极争取金融机构授信，并且间接

融资补充流动性敞口。 因此，虽然公司偿债压力较往年有所提高，但整体不存在短期偿债风

险。

会计师核查程序及结论：

1、获取公司以及子公司2022年末已开立银行结算账户清单，核实是否存在账外账户情

形；

2、 获取公司以及子公司2022年末银行存款期末对账单， 核对期末余额并实施函证，

2022年末函证比例100%，回函比例100%；

3、针对公司是否存在资金归集（资金池或其他资金管理）账户情形，实施函证；

4、获取公司受限资产清单，并核对相关合同，检查勾稽关系是否一致，并实施函证；

5、访谈公司财务部门负责人，了解公司资金预测情况以及银行授信等情况。

经核查，我们认为，公司除年报披露货币资金情形之外，不存在其他支取受限或被他方

实际使用的情形；除已披露的受限资金外，不存在其他潜在的限制性安排，不存在与控股股

东或其他关联方联合或共管账户的情况，不存在货币资金被他方实际使用的情况；公司不

存在短期偿债风险。

问题六.关于应收账款。 根据年报，报告期末公司应收账款账面价值为1.32亿元，同比增

长23.36%，而同期营业收入增幅仅为3.40%。 前五大应收账款合计为占比49.86%，集中度较

高。按单项计提坏账准备的应收账款账面余额为3553.26万元，其中部分客户因款项逾期，公

司根据还款计划的实际执行情况部分计提坏账准备。

请公司：(1)补充披露应收账款前五大欠款对象的具体情况，包括名称、是否关联方、是

否当前新增客户、应收账款金额及同比变化、账龄分布情况、坏账计提情况，并结合客户经

营及财务状况、款项逾期金额、期后回款情况，说明坏账计提是否充分考虑客户实际履约能

力，款项回收是否存在风险；(2)列示单项计提坏账准备中部分计提坏账的欠款对象名称，涉

及金额、是否与公司存在关联关系等，结合客户的资信情况及客户还款计划执行情况，说明

坏账计提是否充分；(3)结合公司客户变动、信用政策变动、结算模式、期后回款情况等，说明

应收账款增长幅度大于收入幅度的原因，与同行业可比公司相比是否具有合理性。 请会计

师发表意见。

公司回复：

（一）补充披露应收账款前五大欠款对象的具体情况，包括名称、是否关联方、是否当前

新增客户、应收账款金额及同比变化、账龄分布情况、坏账计提情况，并结合客户经营及财

务状况、款项逾期金额、期后回款情况，说明坏账计提是否充分考虑客户实际履约能力，款

项回收是否存在风险；

2022年末，年报披露的应收账款前五大欠款对象具体情况如下：

单位：人民币万元

序

号

客户名称

是否

关联

方

是否

新客

户

期初余

额

期末余

额

账龄

坏账

准备

计提比

例

信用

账期

逾期金

额

期后回

款

回款

比例

1 BESTONE�INT'L�INC 否 是 -

3,

306.04

1年以

内

165.30 5.00%

180

天

3,

306.04

50.75 1.54%

2

云南白药集团无锡药业有限

公司

否 否

1,

906.50

2,

220.08

1年以

内

111.00 5.00% 60天 -

2,

220.08

100.00

%

3

Sinaki� Trading� Medical�

Appliance�Factory

否 否

1,

052.14

1,

052.14

3-4年 829.28

78.82

%

180

天

1,

052.14

54.20 5.15%

4 绍兴成美进出口有限公司 否 否

1,

086.70

1,

010.82

1年以

上

295.73

29.26

%

90天 271.96 140.00

13.85

%

5 Medline�Industries,�LP 否 否

1,

408.85

889.68

1年以

内

44.48 5.00% 90天 - 889.68

100.00

%

6 合 计

5,

454.19

8,

478.76

1,

445.81

17.05

%

4,

630.14

3,

354.72

39.57

%

1、BESTONE� INT'L� INC：该客户为本年新增客户，主要目标为开拓北美手套市场，其

终端客户主要面向当地政府采购，与本公司不存在关联关系。 公司向其销售的产品主要为

丁腈手套，由于受到美国进口商品采购和销售的相关政策及随着防控政策调整和疫情冲击

过峰的影响，在双方合作达成期间丁腈手套的销售价格遇到了较大的市场波动，相关的丁

腈手套销售未达预期，基于现丁腈手套的市场销售售价已低于BESTONE� INT'L� INC目前

的平均市场销售价格，为进一步巩固和发展双方友好合作关系，同时也为了避免因货物退

回造成的货品消耗及运输费用，双方就该采购事宜协商一致签订付款计划，该笔货款的账

期按协议内容做相应延长，公司考虑BESTONE� INT'L� INC实际经营情况，按照账龄组合

计提相应坏账准备。 截至2022年末，公司对其应收账款余额为3,306.04万元（474.69万美

元），逾期金额3,306.04万元（474.69万美元），期后回款50.75万元（7.38万美元），期末公

司与客户对账客户确认无误。

2、云南白药集团无锡药业有限公司：公司与该客户合作多年，不存在关联关系，公司向

其销售的产品主要为创可贴，信用账期60天。 截至2022年末，公司对其应收账款余额为2,

220.08万元，较2021年末增加313.58万元，涨幅16.45%，主要系随收入增加而增加，无逾期

金额，期后已全部回款。

3、Sinaki� Trading� Medical� Appliance� Factory：该客户注册在伊朗，应收账款余额

均为2019年度销售形成，公司考虑部分订单因伊朗受经济制裁无法付汇等情形，全额计提

坏账准备，期末合计计提坏账准备740.14万元。

4、绍兴成美进出口有限公司：详见本回复“问题六（二）”单项计提坏账的客户情况。

5、Medline� Industries,� LP：公司与该客户合作多年，不存在关联关系，公司向其销售

的产品主要为创可贴、胶布胶带及绷带以及敷贴等，信用账期90天。 截至2022年末，公司对

其应收账款余额为889.68万元，较2021年末减少519.16万元，下降36.85%，主要系随收入下

降而减少，无逾期金额，期后已全部回款。

（二）列示单项计提坏账准备中部分计提坏账的欠款对象名称，涉及金额、是否与公司

存在关联关系等，结合客户的资信情况及客户还款计划执行情况，说明坏账计提是否充分；

2022年末，部分计提坏账准备的欠款对象情况如下：

单位：人民币万元

客户名称 是否关联方 期末余额 坏账准备 计提比例

绍兴成美进出口有限公司 否 1,010.82 295.73 29.26%

宁波成美医疗用品有限公司 否 89.83 89.83 100.00%

合 计 1,100.65 385.56 35.03%

绍兴成美进出口有限公司和宁波成美医疗用品有限公司于2008年开始与本公司合作，

不存在关联关系，公司对上述客户单项部分计提坏账的主要原因系因上述客户2020年发生

火灾，还款出现暂时性困难，公司同意在继续保持合作关系上，对其应收款项予以一定延

期， 并与之签订还款计划：2022� -2024年度每年还款300万元， 其余款项在2025年还清。

2022年度，公司收到上述客户回款合计360万元，截至2022年末，公司对上述客户的应收账

款余额、还款计划及坏账计提情况具体如下：

单位：人民币万元

项 目 期末余额 计提比例 坏账准备

1、还款计划待还 828.69 13.71% 113.61

（1）2023年度 300.00 5.00% 15.00

（2）2024年度 300.00 10.00% 30.00

（3）2025年度 228.69 30.00% 68.61

2、还款计划超期 271.96 100.00% 271.96

合 计 1,100.65 35.03% 385.56

因此，上述客户出现还款困难系火灾导致的暂时性问题，双方交易在正常进行中，客户

财务状况未出现明显恶化，同时正在按照还款计划逐步履行还款义务，因此公司根据实际

还款情况并结合坏账政策合理预计未来可能产生的信用损失，坏账计提充分。

（三）结合公司客户变动、信用政策变动、结算模式、期后回款情况等，说明应收账款增

长幅度大于收入幅度的原因，与同行业可比公司相比是否具有合理性。

1、应收账款增长幅度与营业收入增长幅度比较

单位：人民币万元

项 目 2022年末/2022年度 2021年末/2021年度 增长额 增长幅度

营业收入 54,536.92 52,744.07 1,792.85 3.40%

应收账款 17,005.77 14,131.43 2,874.34 20.34%

2022年度较2021年度， 营业收入增长1,792.85万元， 涨幅3.40%， 应收账款增长2,

874.34万元，涨幅20.34%，应收账款涨幅超过营业收入，主要原因系BESTONE� INT'L� INC

期末余额较期初增加3,306.04万元，具体情况参见本回复六、（一）。

除新增客户BESTONE� INT'L� INC外，公司主要客户未发生较大变动，主要客户信用

政策及结算模式等均未发生较大变化。 剔除BESTONE� INT'L� INC影响后，应收账款增长

幅度低于营业收入增长幅度，二者差异较小，具体如下：

单位：人民币万元

项 目 2022年末/2022年度 2021年末/2021年度 增长额 增长幅度

营业收入 51,523.02 52,744.07 -1,221.05 -2.32%

应收账款 13,699.73 14,131.43 -431.70 -3.05%

2、同行业应收账款增长幅度与营业收入增长幅度比较

单位：人民币万元

公司名称 营业收入增长幅度 应收账款增长幅度 差 额

三鑫医疗 14.75% -7.64% -22.38%

维力医疗 21.88% -30.44% -52.33%

康德莱 0.70% 7.85% 7.15%

蓝帆医疗 -39.56% -6.80% 32.76%

中红医疗 -67.97% 4.03% 71.99%

平均值 -14.04% -6.60% 7.44%

本公司 3.40% 20.34% 16.94%

本公司（剔除BESTONE�INT'L�INC） -2.32% -3.05% -0.74%

由上表可见，除三鑫医疗和维力医疗应收账款涨幅小于营业收入涨幅外，其余同行业公

司应收账款涨幅均超过营业收入涨幅，特别是丁腈手套行业公司，其中蓝帆医疗收入下降

39.56%，应收账款下降6.80%；中红医疗收入下降67.97%，应收账款反增4.03%。 同行业应收

账款平均下降6.60%，营业收入平均下降14.04%，二者同向变动且应收账款下降幅度小于营

业收入；本公司应收账款涨幅20.34%，营业收入涨幅3.40%，二者同向变动且应收账款涨幅

大于营业收入，本公司与同行业公司相比不存在较大差异。 剔除BESTONE� INT'L� INC影

响外，本公司应收账款下降3.05%，营业收入下降2.32%，应收账款下降幅度超过营业收入，

优于行业平均水平。

会计师核查程序及结论：

1、访谈公司财务部门和销售部门负责人，了解公司主要销售政策情况、客户变动情况、

信用政策变动情况、结算模式以及主要客户经营状况以及回款催收情形等；

2、通过企查查、中信保等查询2022年度主要客户工商资料，并核对公司关联方清单；

3、获取期后应收账款明细账和银行流水，并检查期后回款回单；

4、 针对前五目前正常交易客户实施函证 （Sinaki� Trading� Medical� Appliance�

Factory除外），截止目前云南白药集团无锡药业有限公司和绍兴成美进出口有限公司均已

书面回函确认相符，BESTONE� INT'L� INC和Medline� Industries,� LP均已邮件回函确认

相符；

5、获取绍兴成美进出口有限公司和宁波成美医疗用品有限公司还款计划，并检查2022

年度回款银行流水及回单，依据客户经营情况、还款实际情况等测试坏账计提是否充分；

6、获取同行业公司2022年度报告，比较公司与同行业应收账款增长幅度与营业收入增

长幅度关系；分析应收账款增长是否符合市场情况。

经核查，我们认为公司坏账计提已充分考虑客户实际履约能力，坏账准备计提充分，公

司已充分考虑应收账款回收风险；公司单项计提坏账准备的客户坏账计提充分；公司应收账

款增长幅度大于收入幅度具有合理性。

问题七 . 关于预付账款。 年报显示， 报告期末公司预付账款余额中预付WORLD�

GLOVES� INTERNATIONAL� GROUP� SDN� BHD� 的丁腈手套委托生产款为1486.70万

元，其中一至二年370.75万元，二至三年1115.95万元，由于丁腈手套市场价格较签订协议时

回落导致该部分的预付货款产生了减值404.93万元。请公司结合该笔预付款项的形成背景、

交付模式、预付比例、交易对手方注册资本和经营情况，说明该笔预付款项长期挂账的合理

性，资金是否流入公司实际控制人、控股股东或其他关联方。 请会计师发表意见。

公司回复：

WORLD� GLOVES� INTERNATIONAL� GROUP� SDN� BHD�（简WGI），是一家注

册在马来西亚的丁腈手套加工商，注册资本金1000万卢比。 2020年由于全球公共卫生事件

的影响，市场对丁腈手套的需求量激增，公司获得较大规模的相关手套订单，由于公司正在

筹建手套基地，暂时不具备手套加工能力，故与WGI签订了丁腈手套的委托加工协议，当时

手套货源紧缺，属于买方市场，需先款后货，公司依据当时市场情况按照合同约定预付了全

部货款440.8万美元向WGI采购丁腈手套， 并且合同中双方约定丁腈手套分期交付时间，截

至2022年12月31日已交付的手套金额为221.17万美元。

由于2020年-至2022年受到马来公共卫生事件的冲击，WGI公司的生产经营遇到前所

未有的挑战，WGI承接的国内外在手未交付的订单量较多，WGI公司实际产能已无法按照

先前签订的协议履约。 经公司与WGI商讨，就尚未交付手套问题，双方于2022年3月31日签

订了关于手套交付的补充协议备忘录， 双方约定：WGI就手套的数量和质量问题在约定日

期前未能交付的部分提供一定的补偿； 同时WGI承诺将在2022年4月1日交付8个集装箱的

丁腈手套，剩余部分于2022年7月15日前全部交付，若质量和价格发生调整，双方将就后续

事宜再行协商。 2022年4月1日，WGI向公司提交了4个集装箱的物流提货单，经公司检验发

现部分手套不符合验收要求，该批手套予以退回，剩余部分订单的交付，WGI需经公司委派

检验人员检测合格后方可发货。 截止目前WGI公司尚未发货。

公司持续与WGI公司保持沟通，就剩余订单是否交付或终止交付进行协商，对方表示

按照协议继续履行交付义务。 2022年末，公司对WGI预付账款余额为1,486.70万元，按照假

设对方履行交付义务的情况下， 结合市场环境， 对预计交付产生的损失计提减值404.93万

元，计提比例为27.24%。

会计师核查程序及结论：

1、 获取公司与WORLD� GLOVES� INTERNATIONAL� GROUP� SDN� BHD合同，检

查已支付银行流水及回单，检查丁腈手套入关报关单和入库单据；

2、获取公司与WORLD� GLOVES� INTERNATIONAL� GROUP� SDN� BHD补充协议

备忘录，并检查后续物流提货单；

3、访谈公司销售部门负责人，了解WORLD� GLOVES� INTERNATIONAL� GROUP�

SDN� BHD注册资本和经营情况以及合同执行情况；

4、 获取实际控制人银行流水， 检查是否与WORLD� GLOVES� INTERNATIONAL�

GROUP� SDN� BHD存在资金往来情形；

经核查， 我们认为公司预付WORLD� GLOVES� INTERNATIONAL� GROUP� SDN�

BHD长期挂账符合市场实际情况，未发现资金流入公司实际控制人相关账户。

问题八.关于固定资产。 根据年报，报告期末公司固定资产账面价值为5.77亿元，同比增

长43.53%，主要系在建工程安徽南卫丁腈手套项目转固形成。 固定资产前期累计计提减值

准备1856.74万元，报告期未计提减值。 请公司补充披露：(1)列示近三年公司固定资产中机

器设备的主要供应商、房屋与建筑物的建造商，并说明是否与公司控股股东或其他关联方存

在关联关系、潜在利益安排；(2)结合主要生产需要的固定资产的规模、具体构成、使用年限、

闲置状态、产能利用率、减值测试等情况，说明固定资产减值准备计提的充分性。 请会计师

发表意见。

公司回复：

（一）列示近三年公司固定资产中机器设备的主要供应商、房屋与建筑物的建造商，并

说明是否与公司控股股东或其他关联方存在关联关系、潜在利益安排；

1、近三年主要房屋与建筑物的建造商采购情况

单位：人民币万元

供应商 采购金额 占采购比例

是否存在关

联关系

是否存在潜

在利益安排

江苏滆湖建设发展有限公司安徽郎溪分公司 5,891.59 27.90% 否 否

江苏滆湖建设发展有限公司 4,215.55 19.96% 否 否

宣城市乐承建筑有限公司 2,526.19 11.96% 否 否

武进区湖塘斌晨建筑工程队 2,035.94 9.64% 否 否

宣城市叶拓建筑工程有限公司 1,993.57 9.44% 否 否

安徽宁川建筑安装有限公司 1,682.03 7.96% 否 否

武进区嘉泽华旺建筑服务工程队 1,006.29 4.76% 否 否

安徽天力建筑安装有限公司 678.90 3.21% 否 否

武进区嘉泽锁平建筑服务工程队 546.34 2.59% 否 否

合计 20,576.39 97.42%

2、近三年主要机器设备的供应商采购情况

单位：人民币万元

供应商 采购金额 占采购比例

是否存在关

联关系

是否存在潜在

利益安排

江苏富民鑫科重型机械有限公司 14,207.45 57.47% 否 否

雄县盛凯乳胶设备技术有限公司 3,505.00 14.18% 否 否

常州建志机械厂【注】 732.50 2.96% 否 否

上海翔闪包装机械厂【注】 518.28 2.10% 否 否

合计 18,963.24 76.71%

注：公司采购的创可贴包装机、敷贴包装机，多为定制化非标产品，常州建志机械厂和上

海翔闪包装机械厂具有专业能力，性价比较高，在行业内具有一定的知名度。

（二）结合主要生产需要的固定资产的规模、具体构成、使用年限、闲置状态、产能利用

率、减值测试等情况，说明固定资产减值准备计提的充分性。

1、公司固定资产与同行业比较情况

单位：人民币万元

公司名称

2022年度

固定资产 营业收入 营业收入与固定资产占比

三鑫医疗 75,500.65 133,600.26 176.95%

维力医疗 71,421.87 135,372.20 189.54%

康德莱 180,962.51 311,182.19 171.96%

蓝帆医疗 624,459.95 483,429.77 77.42%

中红医疗 211,947.47 156,368.77 73.78%

平均值 232,858.49 243,990.64 137.93%

本公司 76,429.00 54,536.92 71.36%

由上表可见，公司2022年度营业收入与固定资产占比情况与蓝帆医疗和中红医疗基本

相当，确远低于另外三家和行业平均水平，主要原因系公司丁腈手套业务2021年底开始陆

续投产，预计产能25亿只，2022年度丁腈手套业务实际产能利用率29.37%，产能仍处于释放

阶段，且丁腈手套业务生产对应固定资产原值35,293.35万元，占公司固定资产比例较大，具

体比例为46.18%。 另外创可贴、胶布胶带等产品生产设备产能均达到90%，截止期末公司无

闲置设备。

2、固定资产具体构成

单位：人民币万元

项目 固定资产 累计折旧 减值准备 净值 占固定资产净值比例

房屋建筑物 42,072.75 7,544.10 - 34,528.65 59.87%

机器设备 31,956.91 7,418.07 1,856.74 22,682.10 39.33%

运输设备 1,516.89 1,261.78 - 255.11 0.44%

电子设备及其他 882.45 677.33 - 205.12 0.36%

合计 76,429.00 16,901.28 1,856.74 57,670.98 100.00%

截止2022年末， 公司主要固定资产系房屋建筑物和机器设备， 占比分别为59.87%和

39.33%，与行业平均水平基本相当。 行业与公司比较情况如下表：

公司名称

各类资产占固定资产净值比例

房屋建筑物 机器设备

三鑫医疗 50.33% 47.47%

维力医疗 66.48% 31.90%

康德莱【注】 61.41% 34.48%

蓝帆医疗 40.86% 56.12%

中红医疗 41.54% 57.94%

平均值 52.13% 45.58%

本公司 59.87% 39.33%

注：康德莱年报固定资产分类没有机器设备，取数专有设备。

3、固定资产使用年限

类别 本公司 三鑫医疗 维力医疗 康德莱 蓝帆医疗 中红医疗

房屋建筑物 20年 40年 20-40年 10-30年 20-40年 20-25年

机器设备 10年 10-14年 5-10年 5-10年 5-20年 10年

运输设备 4年 8年 4-8年 5-10年 5年

电子设备及其他 3-5年 5年 3-5年 3-5年 3-15年 5年

公司固定资产折旧年限与同行业相比较，公司折旧政策较为谨慎。

公司期末各项固定资产运行良好，不存在闲置情形，丁腈手套业务处于产能处于陆续投

产，产能释放阶段，但公司目前丁腈手套订单充足，产能设计符合预期，除已计提减值口罩设

备外，其余设备不存在减值迹象。

会计师核查程序及结论：

1、获取2020年-2021年公司及其子公司固定资产明细账及台账，检查合同、发票、报销

凭证等；

2、 查询主要公司固定资产中机器设备的主要供应商、 房屋与建筑物的建造商工商资

料，并与公司关联方清单核对；

3、查询同行业公司2022年度报告信息，比较公司固定资产分类、折旧年限、营业收入占

固定资产比等信息，分析公司固定资产核算是否谨慎；

4、报告期后，对公司新增大额固定资产和大额主要固定资产实施盘点程序，重点关注

固定资产闲置情形；

5、访谈财务部门和固定资产管理部门，了解固定资产产能情况，并结合实际产量，测算

主要产品相关设备产能利用率；

6、结合公司主要产品毛利、产能利用率等测试固定资产期末减值是否充分。

经核查，我们认为近三年公司固定资产中机器设备的主要供应商、房屋与建筑物的建造

商，与公司控股股东或其他关联方不存在关联关系、潜在利益安排；期末公司固定资产减值

准备计提充分。

特此公告。

江苏南方卫材医药股份有限公司

董事会

2023年7月1日

（上接B107版）


