
理财公司代销渠道扩容

中小银行忙入局

本报记者 吴杨

今年以来，银行理财公司与各类型银行代销合作愈发紧密。 中国证券报记者梳理发现，仅6月以来就有兴银理财、宁银理财等多家银行理财公司发布新增代销机构公告，不少中小银行出现在新增代销机构名单里。

银行理财公司为何积极发力代销渠道？ 与大型银行相比，中小银行理财代销业务具有哪些竞争优势和不足？ 业内人士表示，越来越多的中小银行通过理财代销打造“理财超市” ，持续丰富产品货架，进一步推动财富管理业务收入增长。

理财代销合作打造共赢

6月26日，兴银理财发布公告称，近期已新增浙江岱山农村商业银行股份有限公司、广西龙胜农村商业银行股份有限公司、玉林市区农村信用合作联社三家代理销售机构。 6月21日，该公司刚宣布与广西陆川农村商业银行股份有限公司开展代销合作。 今年1月以来，兴银理财网站已披露25则新增代理销售合作机构的公告。

无独有偶，宁银理财6月20日宣布新增招商银行为其理财代理销售机构，投资者可通过招商银行渠道办理开户、认/申购、赎回等相关业务。 此外，招银理财、平安理财、兴银理财等银行理财公司均在近期宣布与多家机构开展理财业务代销合作。

提及银行理财公司积极拓展理财代销的原因，中信建投证券银行业首席分析师马鲲鹏表示，代销理财收入是银行财富管理收入增长的重要来源，理财代销还可实现产品互补、丰富产品货架、实现跨地区展业及品牌输入、推动财富管理业务发展。

中小银行渠道成香饽饽

中 国 证 券 报 记 者 注 意 到 ， 在 代 销 机 构 方 面 ， 今 年 以 来 ， 不 少 中 小 银 行 成 为 诸 多 银 行 理 财 公 司 瞄 准 的 对 象 ， 纷 纷 加 速 与 其 开 展 理 财 代 销 合 作 。

6月以来，兴银理财陆续与广西融水农村商业银行、新疆银行等多家中小银行签署代理销售合作协议；5月25日，宁银理财宣布与江阴农商银行开展代销合作；6月1日，南银理财公告代理销售机构名单，江苏江南农村商业银行股份有限公司、江苏如皋农村商业银行股份有限公司等多家中小银行均在其中。

据 悉 ， 江 南 农 商 行 已 与 南 银 理 财 、 杭 银 理 财 等 多 家 理 财 公 司 达 成 代 销 协 议 。 “代 销 的 理 财 多 为 能 跟 我 行 理 财 产 品 形 成 互 补 的 产 品 ， 这 个 是 我 们 今 年 一 季 度 以 来 才 大 力 推 进 的 业 务 。 ” 江 南 农 商 行 相 关 负 责 人 向 中 国 证 券 报 记 者 表 示 ， 理 财 代 销 涉 及 到 业 务 流 程 的 方 方 面 面 ， 例 如 系 统 对 接 、 客 户 和 产 品 准 入 等 。

“中小银行在本地有客户资源积累 ，且了解客户投资偏好 ，在销售渠道方面有一定优势。 ” 融360数字科技研究院分析师刘银平向中国证券报记者表示，中小银行发力理财代销可以丰富其理财产品、稳定客源，带来一定中间业务收入，是其转型的重要出路，毕竟部分中小银行投研能力和资管能力偏弱，并且没有设立理财公司，理财产品投资门槛偏高、种类较少，对投资者的吸引力偏弱 。

持续丰富产品货架

多 位 业 内 人 士 表 示 ， 尽 管 拓 展 销 售 渠 道 有 助 于 银 行 理 财 公 司 实 现 精 准 获 客 ， 增 加 收 入，但细 化并不 断完善 产品筛 选体系 ， 持 续 丰 富 理 财 产 品 货 架 ， 专 注 提 升 财 富 管 理 能 力 更 为 关 键 。

不难发现，目前银行理财公司正在不断拓展母行以外的代销。 据银行业理财登记托管中心此前披露的数据，2022年，理财公司发行的理财产品累计代销金额53.59万亿元，从代销渠道拓展情况来看，2022年理财公司理财产品由母行代销金额占比整体呈现下降态势。

某银行业内人士提醒，在具体开展理财代销过程中，仍有诸多难点需克服，例如系统对接工作复杂、权责关系难明确等。 此外，刘银平补充说，因为中小银行客户风险承受能力偏低，倾向于购买中低风险、净值波动较小的理财产品，中小银行代销的理财产品大多是这种类型。

马鲲鹏说 ，为推动代销业务发展，未来应当建立规范的全流程体系 ，细化并不断完善产品筛选体系 。 另外，各机构还应挖掘投资者的需求，完善客户画像，针对性引入适配客户需求的代销产品，并加强投资者教育。 刘银平建议，未来代销产品可以适当增加一些中等风险、混合类产品，丰富产品类型，弥补中小银行自身产品线的空缺。

资管时代

2023/6/30

星期五 责编

/

陈晓刚 美编

/

王春燕 电话

/010-63070230

A04

Institution

地址：北京宣武门西大街甲

９７

号 邮政编码：

１０００３１

电话：编辑部

６３０７0３57

发行部

６３０７0３２６

、

６３０７0３２４

广告部

６３０７２６０３

传真：编辑部

６３０７０４83

、

６３０７０480

广告部

６３０７１０２９

零售价格：

4．0０

元 广告许可证：京西工商广字

００１９

号

理财代销合作打造共赢

6月26日， 兴银理财发布公告

称， 近期已新增浙江岱山农村商业

银行股份有限公司、 广西龙胜农村

商业银行股份有限公司、 玉林市区

农村信用合作联社三家代理销售机

构。 6月21日，该公司刚宣布与广西

陆川农村商业银行股份有限公司开

展代销合作。 今年1月以来，兴银理

财网站已披露25则新增代理销售合

作机构的公告。

无独有偶，宁银理财6月20日宣

布新增招商银行为其理财代理销售

机构，投资者可通过招商银行渠道办

理开户、认/申购、赎回等相关业务。

此外，招银理财、平安理财、兴银理财

等银行理财公司均在近期宣布与多

家机构开展理财业务代销合作。

提及银行理财公司积极拓展理

财代销的原因，中信建投证券银行业

首席分析师马鲲鹏表示，代销理财收

入是银行财富管理收入增长的重要

来源， 理财代销还可实现产品互补、

丰富产品货架、实现跨地区展业及品

牌输入、推动财富管理业务发展。

今年以来， 银行理财公

司与各类型银行代销合作愈

发紧密。 中国证券报记者梳

理发现，仅6月以来就有兴银

理财、 宁银理财等多家银行

理财公司发布新增代销机构

公告， 不少中小银行出现在

新增代销机构名单里。

银行理财公司为何积极

发力代销渠道？ 与大型银行

相比， 中小银行理财代销业

务具有哪些竞争优势和不

足？业内人士表示，越来越多

的中小银行通过理财代销打

造“理财超市” ，持续丰富产

品货架， 进一步推动财富管

理业务收入增长。

● 本报记者 吴杨

持续丰富产品货架

多位业内人士表示，尽管拓展

销售渠道有助于银行理财公司实

现精准获客，增加收入，但细化并

不断完善产品筛选体系，持续丰富

理财产品货架，专注提升财富管理

能力更为关键。

不难发现， 目前银行理财公司

正在不断拓展母行以外的代销。 据

银行业理财登记托管中心此前披露

的数据，2022年，理财公司发行的理

财产品累计代销金额53.59万亿元，

从代销渠道拓展情况来看，2022年

理财公司理财产品由母行代销金额

占比整体呈现下降态势。

某银行业内人士提醒， 在具体

开展理财代销过程中， 仍有诸多难

点需克服，例如系统对接工作复杂、

权责关系难明确等。此外，刘银平补

充说， 因为中小银行客户风险承受

能力偏低，倾向于购买中低风险、净

值波动较小的理财产品， 中小银行

代销的理财产品大多是这种类型。

马鲲鹏说， 为推动代销业务发

展， 未来应当建立规范的全流程体

系，细化并不断完善产品筛选体系。

另外， 各机构还应挖掘投资者的需

求，完善客户画像，针对性引入适配

客户需求的代销产品， 并加强投资

者教育。刘银平建议，未来代销产品

可以适当增加一些中等风险、 混合

类产品，丰富产品类型，弥补中小银

行自身产品线的空缺。

中小银行渠道成香饽饽

中国证券报记者注意到，在代

销机构方面，今年以来，不少中小

银行成为诸多银行理财公司瞄准

的对象，纷纷加速与其开展理财代

销合作。

6月以来，兴银理财陆续与广西

融水农村商业银行、 新疆银行等多

家中小银行签署代理销售合作协

议；5月25日， 宁银理财宣布与江阴

农商银行开展代销合作；6月1日，南

银理财公告代理销售机构名单，江

苏江南农村商业银行股份有限公

司、 江苏如皋农村商业银行股份有

限公司等多家中小银行均在其中。

据悉，江南农商行已与南银理

财、杭银理财等多家理财公司达成

代销协议。“代销的理财多为能跟

我行理财产品形成互补的产品，这

个是我们今年一季度以来才大力

推进的业务。 ” 江南农商行相关负

责人向中国证券报记者表示，理

财代销涉及到业务流程的方方面

面，例如系统对接、客户和产品准

入等。

“中小银行在本地有客户资源

积累，且了解客户投资偏好，在销售

渠道方面有一定优势。 ” 融360数字

科技研究院分析师刘银平向中国证

券报记者表示， 中小银行发力理财

代销可以丰富其理财产品、 稳定客

源，带来一定中间业务收入，是其转

型的重要出路， 毕竟部分中小银行

投研能力和资管能力偏弱， 并且没

有设立理财公司， 理财产品投资门

槛偏高、种类较少，对投资者的吸引

力偏弱。

多地惠民保升级换代 提高参保率需多措并举

●本报记者 薛瑾 黄一灵

“截止交费前的最后几天， 我买

了深圳惠民保，虽然88块钱的价格比

以前的‘重疾险’ 翻倍了，但保障权

益也增加了不少。 ” 深圳市民张先生

表示。

同时，上海的“沪惠保” 、杭州的

“杭州市民保2023” 等多地2023年

版惠民保产品近期正处于投保窗口

期。 中国证券报记者了解到， 多地

2023年版惠民保进行了升级换代，包

括增加报销比例、增加保障责任和增

值服务、增加可投保人群、降低免赔

额等。 业内人士指出，惠民保的参保

率提升是一项体系化的工作，需要多

措并举，不断创新，形成合力。

多地惠民保开放投保

面向深圳市基本医保参保人的

普惠型商业补充医疗保险“深圳惠民

保” 的参保缴费通道将于6月30日24

时关闭。 据悉，“深圳惠民保” 目前参

保人数已经超过500万。

“在一线城市打工， 给自己上几

份保险还是有必要的，预算少的买个

惠民保确实是个不错的选择。 ”在深

圳工作的杨女士表示。

据了解，深圳今年新推出的“深

圳惠民保” 在往年惠民保产品“深圳

重疾险”基础上，实现了全面升级，包

括拓展了医保目录内保障范围，提高

了赔付比例， 突破了医保目录限制，

覆盖了罕见病高价自费特效药，设置

了罕见病专项保障和“港澳药械通”

特色保障等。

6月30日，在上海，惠民保也将进

行换代，2022年版“沪惠保” 保障期

到期，2023年版“沪惠保” 自7月1日

起保单生效， 进入新一年的保障期，

投保期限截至7月31日。

同时，近期多地2023版惠民保产

品陆续上线并开通投保时间窗口。例

如，6月27日，杭州的惠民保产品“杭

州市民保2023” 正式上线，保费为89

元，保额最高可达320万元，投保期限

截至8月4日。

优化举措有升有降

业内数据显示， 截至2022年末，

惠民保已覆盖29个省区市，累计覆盖

2.8亿人次，累计保费收入超300亿元。

该险种支持高龄、慢性病人群投

保，填补了部分保障短板，实现了规

模快速增长。 不过，惠民保也存在各

地产品保障水平参差不齐等情况，并

且，从消费者直观感受来看，部分地

区惠民保免赔额较高，消费者觉得很

难派上用场，获得感不强。

“惠民保刚推出的时候民众的新

鲜感较高，在对于惠民保产品没有深

入了解的情况下愿意尝试购买，但经

过一两年后发现，并非任意一个门诊

或者住院均可得到赔付，部分民众的

预期没有得到满足。 ”中再寿险近日

发布的一份报告指出。

业内人士指出，惠民保若想获得

进一步的可持续发展，参保人数需要

足够多、 资金池规模需要足够大，保

持足够的参保率、续保率，尽可能覆

盖更广泛的群体，才能形成风险分散

机制。

纵观2023年版惠民保产品，在延

续了以往低投保门槛、低保费高保额

特点的同时，多地产品进行了有升有

降的优化，包括进一步延展了投保人

群范围，降低了免赔额，提升了报销

比例， 提高了保障责任和增值服务。

此外，更多产品支持用医保个人账户

余额为自己、配偶、父母及子女购买，

以吸引更多投保。

例如， 在优化减低免赔额方面，

2023年版“沪惠保” 的基础免赔额，

由原先的2万元降至1.6万元；对于无

理赔续保人群，2022年、2023年连续

参保的免赔额降至1.5万元；2021年、

2022年、2023年连续参保的免赔额

降至1.4万元。

同时，多地惠民保也在增值服务

方面加大覆盖。 如“深圳惠民保” 包

含了癌症早筛、代煎中药、健康测评、

图文问诊、健康直播、疾病评估六大

项免费健康管理服务。

探索可持续发展之路

业内人士认为，惠民保的参保率

提升是一项体系化的工作，除了继续

开发个账，鼓励企业通过团体保险购

买惠民保等方式之外，产品运营也至

关重要，比如通过产品分级或者续保

激励的方式留存客户。

比如，有专家建议，可以针对不

同年龄段对产品进行升级，对年轻参

保人群保费更低，赔付额更多。

对于提升参保率，中国社会保险

学会副会长孙洁表示，按病组支付模

式的惠民保产品形态能够从根本上

提升参保率，能够有效缓解基金分配

不均和过度医疗的问题，同时能够将

更多病组纳入赔付。复旦大学上海医

学院副院长朱同玉建议，在基础款之

上， 可针对不同类型既往症人群开

发高保障的升级款产品， 满足参保

人群多层次保障需求。 探索开发针

对带病体人群专属普惠险产品，设

计更具专病化的保障产品， 保费设

计上预留一定风险空间， 保证产品

的可赔付可持续。

如何推进惠民保可持续发展，是

这一险种面临的重要问题。上海等多

地已在加速探索可持续发展之路。 为

更好地推进 “沪惠保” 持续深入发

展，上海市医保局待遇处副处长陈丹

沛近期表示，医保部门将继续给予个

人医保账户结余资金为本人及家庭

成员购买“沪惠保” 的政策支持，也

在保证个人隐私和数据安全的基础

上，继续积极协助共保体，实现“沪惠

保”投保、理赔、服务等全过程的数据

共享和应用赋能。 同时，为进一步提

升理赔体验，医保部门将加强与上海

市大数据中心、中国银保信的数据共

享，探索推动实现主动理赔。

视觉中国图片

信托公司频发声明 警惕“李鬼”诈骗

●本报记者 石诗语

日前，大业信托、国投泰康信托、长

安信托等多家信托公司发布相关公告，

提醒投资者警惕不法分子冒用信托公

司名义，提供虚假信托产品，进而实施

金融诈骗、非法集资等违法活动。

中国证券报记者调研发现， 近年

来，“李鬼” 信托公司层出不穷，他们利

用投资者对信托公司的信任和渴望获

得高收益的心态， 假借信托公司名义，

盗用其信息，从事非法金融活动。

多家公司发布声明

大业信托声明指出，近日发现有不

法分子冒用大业信托名义，通过伪造公

司员工名片，疑似开展非法集资、发布

虚假理财产品信息等金融诈骗活动，诱

导投资者存款、投资。

国投泰康信托此前也通报了一起

公司名称被冒用的案例。 不法分子通过

伪造材料等方式，冒用该公司信息进行

公司登记，将企业注册为“国投弘泰信

托投资有限公司”（系该公司于2004年

10月19日至2006年10月23日期间的曾

用名）的子公司，损害了该公司合法权

益，干扰了正常的公司登记注册秩序。

中国证券报记者梳理发现，冒用某信

托公司名称从事非法金融活动的“假信

托”早已有之。 近年来，有多家信托公司

因“李鬼”信托冒名从事非法活动而莫名

“躺枪” ，其中不乏部分头部信托公司。

起底“李鬼” 信托套路

不法分子的诈骗套路并不难识破，

他们往往假借信托公司销售人员名义，

通过社交软件向投资者推销虚假信托

产品，并诱导消费者下载虚假的信托公

司App进行“信托投资” 。

某信托公司消保工作相关负责人

告诉中国证券报记者：“诈骗形式一般

都是通过盗用信托公司官方网站、官方

App信息，冒用信托公司名称、Logo等

标识， 制作出一个相似度极高的虚假

App， 并在此App上发布虚假信托产

品，引导投资者购买，并将款项打入他

们账户。 ”

这些不法分子之所以冒用信托公

司的名称，主要是为了利用投资者对信

托公司的信任。 “骗子的诈骗对象一般

都是某信托公司的老客户，之前购买过

信托产品，对信托公司有一定了解和信

任，他们也会以回馈老客户为由，声称

发行了专属产品要扫描特定二维码下

载App才能购买，从而将投资者引入他

们的虚假App中。 ” 上述负责人表示。

同时，不法分子在推销产品时，还利

用了投资者渴望获得高收益的心理。 一

家信托代销机构营销人员表示：“骗子

在后台是可以操控假App里的假产品，

他们会声称某个产品收益能达到10%甚

至更高，而且期限短，没有风险，线上就

可以操作等。 客户前几次买产品后可能

会得到一些高额回报， 也能将钱支取出

来， 但是等客户放松警惕开始投入更多

资金后，App就会显示系统故障， 此后

也找不到人了。 ”

“还有一些软件实际上是让投资者

直接给个人账户转账，一旦资金入账，没

多久就会被不法分子火速在多地ATM

机取现。 ” 上述营销人员补充说。

此外，风险恐吓也是“李鬼” 们的惯

用手法， 不法分子以客户购买的某信托

产品不合法即将被国家清退为由， 要求

其尽快下载App， 将钱款转移出来，并

规定了明确截止时间。 为了使这套说辞

更加可信， 有不法分子甚至假冒监管部

门专用章制作虚假通知文件。

从正规渠道购买产品

由于“李鬼” 信托所呈现出的信息

完全盗用信托公司的信息， 因此被欺骗

的投资者在投诉时， 往往投诉真实的信

托公司， 从而致使合法经营的信托公司

名誉受损，业务工作受到影响。

多家信托公司提醒投资者， 可通过

信托公司官网、 正规渠道下载的官方

App、全国统一客服电话等途径对产品

信息进行核实咨询， 请广大投资者提高

警惕， 注意甄别真伪渠道， 避免财产损

失。同时，要掌握有关信托投资的基础知

识，不要盲目追求高收益，坚持理性投资

理念，加强风险意识。

“投资者可以通过中国信托业协会

官网查询信托公司名单， 确认信托公司

的合法性； 也可通过中国信托登记有限

责任公司官网查询产品的唯一编码信

息，确认产品的真实性。 ”某头部信托公

司产品经理告诉中国证券报记者。

在资金账户方面，多家公司表示，信

托产品账户均以公司名义开立， 所有认

购信托产品的资金根据信托合同约定转

入公司信托产品的银行专用账户。此外，

还有信托公司澄清，其网站和App均未

开通线上资金交易业务。 投资者认购信

托产品时， 特别注意不要向其他渠道

（如个人账户、 非官方认证的微信群、

QQ群、二维码或链接等）转账，发现此

种情形的，建议立即报警。

“断卡”行动进行时

多家银行加大清理力度

●本报记者 陈露

中国证券报记者梳理发现，近期多

家银行发布公告表示，将对个人长期不

动户、不规范账户进行清理。

业内人士认为，银行此举是积极响

应“断卡” 行动的具体表现，一方面可

以提升机构自身的运营效率，另一方面

有助于提升合规性，防范风险。

多家银行密集公告

2020年10月，国务院打击治理电信

网络新型违法犯罪工作部际联席会议

决定，在全国范围内开展“断卡” 行动，

严厉打击整治非法开办贩卖电话卡银

行卡违法犯罪。

“断卡” 行动近三年来，银行等金

融机构持续加强对个人银行账户的管

理。 据不完全统计，6月份以来，有包括

明光农商银行、 安徽怀宁农商银行、广

德农商银行、马鞍山农商银行、巢湖农

商银行、霍山联合村镇银行等在内的多

家银行发布公告，宣布将对个人长期不

动户、不规范账户进行清理。

明光农商银行6月27日发布公告

称， 将于2023年7月12日起开展长期不

动户、不规范账户的清理工作。 清理范

围包括3年以上长期不动且余额在10元

以下的个人银行账户；开户时间在2015

年至2022年的个人银行账户，账户余额

10元（含）以下且一年及以上未发生过

主动动账交易；开通手机银行或网上银

行时间在2015年至2022年期间，账户余

额10元（含）以下且一年及以上未登录

手机银行或网银的账户等。

根据此前发布的公告，部分银行将

于7月起对长期不动账户进行清理。 农

业银行相关公告显示，该行将于2023年

7月起， 陆续开展活期存折排查清理工

作。 排查清理范围包括，截至2022年底，

五年以上（含五年）没有交易、存款余额

为零且没有其他关联业务的活期存折。

北京农商行公告称，该行将于7月1日起

（含）陆续对该行客户名下近18个月及

以上无主动交易的凤凰信用卡停止用卡

服务。

从排查清理范围来看， 既包括长期

不动的银行卡、存折，也包括长期无交易

的信用卡。 不过，对个人长期不动账户、

不规范账户的界定标准， 各家机构略有

不同。 此外，清理账户也并非直接销户，

不同机构规则并不一致。部分银行表示，

将对在清理范围之内的账户进行销户，

也有部分银行表示对账户进行降级、控

制等措施。

响应“断卡行动”

对于清理个人长期不动户、不规范账

户的原因，多家银行在公告中称，是为有

效防范电信网络新型违法犯罪，切实保障

客户的账户与资金安全和合法权益。

易观分析金融行业高级咨询顾问苏

筱芮表示， 金融机构此举是积极响应

“断卡行动”的具体表现，一方面可以提

升机构自身的运营效率， 另一方面有助

于提升合规性，防范风险。

事实上，自“断卡行动”以来，银行等

金融机构持续加强对个人银行账户的管

理。 据不完全统计，已陆续有包括工商银

行、中国银行、建设银行等在内的多家银

行发布相关公告， 对睡眠账户进行清理，

一些长期没有交易并且账户资金余额较

低的睡眠账户等将被采取相应的措施。

对于个人来说，业内人士认为，此举

有助于维护个人银行账户安全。苏筱芮表

示，此举有助于防范个人风险，避免自身

账户被不法分子利用，为银行账户安全筑

起防线。 此外，用户也要关注出租、出借、

出售、购买银行账户、营业执照等涉及违

法犯罪的行为，提升风险防范意识。

理财公司代销渠道扩容

中小银行忙入局


