
提升技术水平 锻造竞争优势

雅葆轩大客户开发再获突破

本报记者 吴科任

5月12日，北交所上市公司雅葆轩2022年度网上业绩说明会在中国证券报·中证网举行。 雅葆轩董事长胡啸宇介绍，公司已向龙腾光电供应各类产品，与和辉光电达成量产订单合作，并积极开发施耐德电气等客户。 这些核心客户将为公司未来持续稳健发展、获取丰富订单以及相关行业新客户导入奠定坚实基础。

胡啸宇表示，公司本着脚踏实地务实发展的态度，积极发展主营业务，不断提升技术水平，努力提高经营业绩。 公司近年来经营业绩稳健，未来将不断开拓进取，以良好的业绩和可持续的发展战略来维护投资者对公司的信心。

优化业务结构

雅葆轩是安徽省专精特新冠军企业，专注于电子产品研发、生产和销售，为客户提供专业的PCBA（印制电路板）电子制造装联服务，产品涵盖汽车电子、消费电子、工业控制三大系列多个品种。

近年来，雅葆轩收入体量快速壮大。 2022年，公司实现营业收入2.37亿元，同比增长23.19%；扣非净利润为4574.22万元，同比增长2.03%，主要系公司持续开拓业务，订单增加所致。 2023年一季度，公司实现营业收入7365.27万元，同比增长23.66%；归母净利润为1710.39万元，同比下降8.32%。

过去一年，雅葆轩大客户开发工作取得实质性进展。“2022年4月，龙腾光电与公司开展前期接洽，主要考虑公司与深天马多年合作背景，以及在液晶显示屏幕PCBA电子制造服务领域多年的制造经验。 同年7月，公司通过了龙腾光电的现场稽核，并于同年8月启动样品验证，目前已批量供货龙腾光电。 另外，2022年公司与和辉光电达成量产订单的合作。 ”胡啸宇表示，公司正积极开发同类型的深超光电、惠科光电等液晶显示客户；在低压电

气类客户方面，除了加大与德力西的合作深度广度，公司还在积极开发施耐德电气等客户。

在体量持续壮大的同时，雅葆轩优化调整业务结构取得初步成效，其中汽车电子业务势头强劲。 2020年-2022年，公司汽车电子业务营业收入分别为835.50万元、1391.19万元和4350.45万元，对应的收入占比分别为10.31%、7.40%和18.82%。

招股说明书显示，雅葆轩汽车电子业务分为车载仪表盘屏幕显示驱动和车载中控屏幕显示驱动两个产品系列。 前者可驱动仪表盘显示车辆的各种信息，协助驾驶人员掌握车辆状态，提高驾驶人员的舒适性和安全性；后者驱动中控屏幕显示车辆的导航、娱乐等信息，提升驾乘人员的乘坐体验。 终端客户包括比亚迪、丰田、福特、吉利、小鹏等。

促 进 产 业 升 级

PCBA电子制造服务业日新月异，机遇与挑战共存。 雅葆轩董事、总经理胡啸天介绍，新一代信息技术与制造全过程、全要素的深度融合，推进电子装联制造技术不断实现突破和工艺创新，推动业务流程再造。

唯有迎难而上，才能抓住机会实现成长。 “公司长期重视关键技术、关键工艺的创新研发。 2020年-2022年，公司研发费用分别为520.30万元、904.81万元、973.05万元，占营业收入的比例分别为5.96%、4.71%和4.11%。 ”雅葆轩董事、董秘张娟娟表示，截至2022年末，公司拥有专利32项，其中发明专利4项，实用新型专利28项。

张娟娟表示，公司正与南京航空航天大学合作开展“显示与控制电路板设计与工程化技术”项目研究，有利于公司进行应用型研究开发、成果转化、技术创新，提高自主创新能力，促进产业升级和高新技术发展。 同时，公司将推行先进设备和精密制造的升级改造，深入研究工艺流程的各个环节，深化智能制造，提升制造水平，更大范围应用自动化设备和精益生产工艺，逐渐形成智能化制造体系。

电子制造服务业技术壁垒较高，生产技术和质量控制水平等均离不开长时间的实践和积累。 摸爬滚打十二载，雅葆轩核心竞争力不断增强，公司与高质量客户合作稳定，产品应用领域不断拓展；具备制样和小批量、中大批量的PCBA综合电子制造服务能力；具备全流程技术服务和生产工艺技术优势；业务模式由仅提供电子装联服务，拓展至包含前期BOM优化、中期电子装联、后期检验测试及全流程技术支持的一体化服务能力。

市场前景广阔

“随着消费电子产品更新换代速度的加快、新能源汽车渗透率和汽车电子化水平的提升以及工业智能化进程的推进，PCBA电子制造服务市场需求不断增加，市场前景广阔。 ”胡啸天表示。

以汽车电子为例，根据中商产业研究院数据，2020年汽车电子占整车成本比例为34.32%，2030年有望达到49.55%。 开源证券研报显示，消费者对汽车安全性、舒适性和娱乐性的需求不断增加，将进一步引发整车装配电子设备的热潮。 未来，汽车电子在低端、中高端车上的价值比重都将有所提升，市场潜力大。

胡啸天介绍，PCBA电子制造服务的需求主要来源于下游品牌商，具体需求大致分为两部分：一是中大批量PCBA需求，二是小批量PCBA需求，包含为下游客户提供制样和小批量生产的需求。 小批量PCBA下游应用领域广阔，产品类型丰富，产品迭代速度日益加快。 随着消费者个性化需求日益增长，小批量PCBA市场需求将稳步增长。

“公司深耕小批量PCBA电子制造服务领域多年，具有快速响应、反应灵活、贴近客户的优势。 随着下游应用领域的不断创新和发展，下游客户对‘多品种、小批量’的高品质快件需求将逐步增加，制样和小批量PCBA电子制造服务企业具备较大成长空间。 同时，随着公司生产规模的持续扩大和生产工艺的不断改进，公司逐步具备了中大批量制造的交付能力，积极参与中大批量PCBA电子制造服务市场竞争。 ”胡啸天表示。

值得一提的是，雅葆轩2022年产能利用率高达110.45%，现有产能已无法适应未来业务拓展需求。 为此，公司将上市时募集的资金投入到高端电子制造（PCBA产品）扩产项目，为持续增长做好产能储备。 上述项目预计2024年12月投产，预计届时可形成年产消费电子80000万点、汽车电子35000万点和工业控制10000万点的生产能力。
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一诺威：致力于成为可信赖聚氨酯原料供应商

●本报记者 张鹏飞

5月12日， 北交所上市公司山东一诺威聚

氨酯股份有限公司（简称“一诺威” ）2022年

业绩说明会在中国证券报·中证网举行。一诺威

党委书记、董事长、总经理徐军在业绩说明会上

表示，公司将坚持以市场需求为导向，以良好的

产品质量扎根市场， 专注于服务全球客户的高

品质、个性化需求，致力于成为全球可信赖的聚

氨酯原料供应商。

发展稳健 分红慷慨

一诺威成立于2003年， 是一家主要从事聚

氨酯原材料及EO、PO其他下游衍生物系列产品

研发、生产与销售的单项冠军企业，同时承接塑

胶跑道等体育场地工程。 公司旗下产品分为三

大类，一类是聚氨酯弹性体类系列产品，包括浇

注型聚氨酯弹性体 （又称预聚体， 英文简称

“CPU” ）、 热塑性聚氨酯弹性体 （英文简称

“TPU” ）、 微孔弹性体、 铺装材料及防水材料

等；一类是聚酯多元醇、聚醚多元醇（英文简称

“PPG” ）及聚氨酯组合聚醚等；一类是EO、PO

其他下游衍生物，包括表活聚醚单体、减水剂聚

醚单体等。

2022年， 公司实现营业收入63.08亿元，归

母净利润为1.91亿元， 扣非归母净利润为1.85

亿元。 受市场环境影响，报告期内，公司营业收

入和营业利润出现一定程度下降。整体来看，公

司经营状况良好，发展稳健。

虽然经营业绩有所下滑， 但公司仍计划

进行慷慨分红。 根据一诺威2022年度权益分

派方案， 拟每10股派发现金红利4元 （含

税），共计派发现金红利1.16亿元。对此，公司

董事会秘书高振胜表示，“该权益分派方案

是在综合考虑公司经营活动、项目投资、股东

回报等各方面因素后经董事会审议通过而确

定，公司在努力做好生产经营的同时，积极回

报全体股东。 ”

在公司治理方面， 高振胜表示， 报告期

内，一诺威持续加强公司规范治理体系建设。

一方面积极向董监高及核心员工进行公司治

理、合规内控方面的专业知识培训，强化管理

团队的治理水平及合规意识； 另一方面不断

完善公司治理制度。 “公司会一如既往依法

依规强化公司治理，合规合法运营，稳步推进

现代企业管理制度建设， 将公司治理水平提

升至新的高度。 ”

研发驱动 成果颇多

公司以技术研发为驱动， 近年来研发费用

均保持在5500万元以上。 数据显示，2020年

-2022年， 公司研发费用分别为5542.69万元、

6152.41万元、5156.06万元。 另外，公司设有博

士后科研工作站、山东省企业技术中心、山东省

聚氨酯弹性体工程技术研究中心、 硬质聚氨酯

组合聚醚山东省工程实验室、 淄博市聚氨酯弹

性体工程研究中心等。

公司取得的研发成果颇多。 公司自主研发

并掌握了多项聚氨酯材料生产及应用核心技

术，形成了自主创新技术体系，已获授权并在有

效期内的发明专利达到420余项。

此外，公司主持或参与起草了20项国家标

准及多项行业标准，并取得40余项省、市级科

技成果鉴定。 公司“聚氨酯弹性体制备新技术

及产业化” 科研项目曾获2021年度山东省科学

技术进步二等奖。

基于丰富的产品牌号及特殊的产品性能，

公司产品广泛应用于轻工、建筑、机械、纺织、冶

金、运输、水利、印刷、医疗器械、石化、矿山、体

育等众多行业。自成立以来，一诺威不断延伸上

下游及周边产业链，逐步扩大主营业务规模，目

前已成为产品牌号累计达数千种， 产品远销数

十个国家和地区，集产、研、销为一体的聚氨酯

化工现代化产业集团。

募投项目稳步推进

今年4月3日， 一诺威成功登陆北交所，成

为北交所聚氨酯第一股。一诺威发行价为10.81

元/股， 发行股票2993.27万股， 募集资金总额

3.24亿元， 将用于年产34万吨聚氨酯系列产品

扩建项目。

高振胜介绍，目前公司年产34万吨聚氨酯

系列产品扩建项目按照既定进度稳步推进，具

体关键节点会按照法律法规要求及时公告。

据悉， 该项目系山东省重点建设的新旧动

能转换优选项目。项目达产后，公司将新增聚酯

16万吨/年、TPU6万吨/年、 微孔弹性体2万吨/

年、 粘合剂4万吨/年、CPU5万吨/年以及分离

TDI1万吨/年产能。

当前， 我国作为全球最大的聚氨酯原料及

制品生产国， 主要原材料产能占比均超全球

30%以上。随着经济发展、居民生活消费水平提

升，聚氨酯制品应用领域不断扩大。在环保政策

的支持引导下， 我国聚氨酯行业面临巨大的市

场机遇，聚氨酯制品市场规模不断扩大，预计到

2026年我国聚氨酯行业的市场需求将达到

1523万吨。

在徐军看来， 聚氨酯制品凭借低温柔顺性

好、抗冲击性强、回弹范围广等诸多优良性能，

已被广泛应用于生产、生活的众多领域。徐军表

示，未来将秉承“务实创新、追求卓越” 的经营

宗旨，坚持以市场需求为导向，以良好的产品质

量扎根市场，专注于服务全球客户的高品质、个

性化需求， 致力于成为全球可信赖的聚氨酯原

料供应商。
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5月12日， 北交所上市公司雅葆轩

2022年度网上业绩说明会在中国证券

报·中证网举行。 雅葆轩董事长胡啸宇

介绍， 公司已向龙腾光电供应各类产

品， 与和辉光电达成量产订单合作，并

积极开发施耐德电气等客户。 这些核心

客户将为公司未来持续稳健发展、获取

丰富订单以及相关行业新客户导入奠

定坚实基础。

胡啸宇表示， 公司本着脚踏实地务

实发展的态度，积极发展主营业务，不断

提升技术水平，努力提高经营业绩。 公司

近年来经营业绩稳健， 未来将不断开拓

进取， 以良好的业绩和可持续的发展战

略来维护投资者对公司的信心。

● 本报记者 吴科任

�优化业务结构

雅葆轩是安徽省专精特新冠军企业， 专注于电子产品

研发、 生产和销售， 为客户提供专业的PCBA （印制电路

板）电子制造装联服务，产品涵盖汽车电子、消费电子、工

业控制三大系列多个品种。

近年来，雅葆轩收入体量快速壮大。 2022年，公司实现

营业收入2.37亿元，同比增长23.19%；扣非净利润为4574.22

万元，同比增长2.03%，主要系公司持续开拓业务，订单增加

所致。 2023年一季度，公司实现营业收入7365.27万元，同比

增长23.66%；归母净利润为1710.39万元，同比下降8.32%。

过去一年， 雅葆轩大客户开发工作取得实质性进展。

“2022年4月，龙腾光电与公司开展前期接洽，主要考虑公

司与深天马多年合作背景， 以及在液晶显示屏幕PCBA电

子制造服务领域多年的制造经验。 同年7月，公司通过了龙

腾光电的现场稽核，并于同年8月启动样品验证，目前已批

量供货龙腾光电。 另外，2022年公司与和辉光电达成量产

订单的合作。 ”胡啸宇表示，公司正积极开发同类型的深超

光电、惠科光电等液晶显示客户；在低压电气类客户方面，

除了加大与德力西的合作深度广度， 公司还在积极开发施

耐德电气等客户。

在体量持续壮大的同时， 雅葆轩优化调整业务结构取

得初步成效， 其中汽车电子业务势头强劲。 2020年-2022

年， 公司汽车电子业务营业收入分别为835.50万元、

1391.19万元和4350.45万元， 对应的收入占比分别为

10.31%、7.40%和18.82%。

招股说明书显示， 雅葆轩汽车电子业务分为车载仪表

盘屏幕显示驱动和车载中控屏幕显示驱动两个产品系列。

前者可驱动仪表盘显示车辆的各种信息， 协助驾驶人员掌

握车辆状态，提高驾驶人员的舒适性和安全性；后者驱动中

控屏幕显示车辆的导航、娱乐等信息，提升驾乘人员的乘坐

体验。 终端客户包括比亚迪、丰田、福特、吉利、小鹏等。

� 促进产业升级

PCBA电子制造服务业日新月异，机

遇与挑战共存。雅葆轩董事、总经理胡啸天

介绍， 新一代信息技术与制造全过程、全

要素的深度融合，推进电子装联制造技术

不断实现突破和工艺创新，推动业务流程

再造。

唯有迎难而上，才能抓住机会实现成

长。“公司长期重视关键技术、关键工艺的

创新研发。 2020年-2022年，公司研发费

用分别为520.30万元、904.81万元、973.05

万元， 占营业收入的比例分别为5.96%、

4.71%和4.11%。”雅葆轩董事、董秘张娟娟

表示，截至2022年末，公司拥有专利32项，

其中发明专利4项，实用新型专利28项。

张娟娟表示， 公司正与南京航空航

天大学合作开展“显示与控制电路板设

计与工程化技术” 项目研究，有利于公

司进行应用型研究开发、 成果转化、技

术创新，提高自主创新能力，促进产业

升级和高新技术发展。 同时，公司将推

行先进设备和精密制造的升级改造，深

入研究工艺流程的各个环节，深化智能

制造，提升制造水平，更大范围应用自

动化设备和精益生产工艺，逐渐形成智

能化制造体系。

电子制造服务业技术壁垒较高，生产

技术和质量控制水平等均离不开长时间

的实践和积累。 摸爬滚打十二载，雅葆轩

核心竞争力不断增强，公司与高质量客户

合作稳定，产品应用领域不断拓展；具备

制样和小批量、中大批量的PCBA综合电

子制造服务能力；具备全流程技术服务和

生产工艺技术优势；业务模式由仅提供电

子装联服务，拓展至包含前期BOM优化、

中期电子装联、后期检验测试及全流程技

术支持的一体化服务能力。

�市场前景广阔

“随着消费电子产品更新换代速度

的加快、新能源汽车渗透率和汽车电子化

水平的提升以及工业智能化进程的推进，

PCBA电子制造服务市场需求不断增加，

市场前景广阔。 ”胡啸天表示。

以汽车电子为例，根据中商产业研究

院数据，2020年汽车电子占整车成本比例

为34.32%，2030年有望达到49.55%。开源

证券研报显示， 消费者对汽车安全性、舒

适性和娱乐性的需求不断增加，将进一步

引发整车装配电子设备的热潮。 未来，汽

车电子在低端、中高端车上的价值比重都

将有所提升，市场潜力大。

胡啸天介绍，PCBA电子制造服务的

需求主要来源于下游品牌商，具体需求大

致分为两部分： 一是中大批量PCBA需

求，二是小批量PCBA需求，包含为下游

客户提供制样和小批量生产的需求。小批

量PCBA下游应用领域广阔，产品类型丰

富，产品迭代速度日益加快。 随着消费者

个性化需求日益增长，小批量PCBA市场

需求将稳步增长。

“公司深耕小批量PCBA电子制造服

务领域多年，具有快速响应、反应灵活、贴

近客户的优势。随着下游应用领域的不断

创新和发展，下游客户对‘多品种、小批

量’ 的高品质快件需求将逐步增加，制样

和小批量PCBA电子制造服务企业具备

较大成长空间。 同时，随着公司生产规模

的持续扩大和生产工艺的不断改进，公司

逐步具备了中大批量制造的交付能力，积

极参与中大批量PCBA电子制造服务市

场竞争。 ”胡啸天表示。

值得一提的是，雅葆轩2022年产能利

用率高达110.45%， 现有产能已无法适应

未来业务拓展需求。为此，公司将上市时募

集的资金投入到高端电子制造（PCBA产

品）扩产项目，为持续增长做好产能储备。

上述项目预计2024年12月投产，预计届时

可形成年产消费电子80000万点、 汽车电

子35000万点和工业控制10000万点的生

产能力。

力佳科技：

加大新产品新工艺研发

●本报记者 董添

5月12日， 力佳科技2022年度业绩说明

会在中国证券报·中证网举行。力佳科技管理

层在业绩说明会上表示， 公司目前在手订单

情况良好。 2023年，公司将进一步加大新产

品、新工艺的研发，对外聚焦客户需求、提高

市场占有率，对内打造高绩效团队、落实降本

增效措施，以应对市场竞争。

进一步降本增效

力佳科技是一家专业从事锂微型电源

研究、开发、制造与销售的企业，拥有4家全

资子公司。力佳科技为国内外客户提供高性

能、 低成本、 节能降耗、 环保安全的锂锰

（CR系列）扣式微型电源、锂锰可充（ML

系列）扣式微型电源、锂氟化碳（BR系列）

扣式微型电源、 超级锂离子电容电池（LSC

系列）、锂锰软包微型电源、锂锰柱式微型

电源。 从客户方面看，力佳科技占据国内高

端锂微型电源市场领先地位，与电子设备企

业客户建立了长期稳定的合作关系，并成为

国际知名电池品牌的高端锂微型电源ODM

供应商。

力佳科技2022年年报显示， 报告期内，

公司共实现营业收入约3.35亿元， 同比增长

17.56%，主要受益于下游需求增长，同时公

司产品价格提升； 实现归属于上市公司股东

的净利润约3918.68万元，同比下降12.29%。

受主要原材料金属锂价格上涨影响， 公司产

品成本上升。 经营活动产生的现金净流量为

8432.7万元，同比增长152.87%。

2022年，锂电材料价格上涨对公司利润

影响较大， 特别是产品主要原材料锂带价格

快速上涨，导致公司2022年销售收入同比增

长17.56%的情况下，毛利率出现一定程度的

下滑。

公司表示， 未来将采用成本加成和协商

定价机制， 随着成本的上涨将适当提高产品

销售价格。同时，公司将进一步落实降本增效

工作。在采购方面，加强对主要原材料价格趋

势的研判，重点控制主要原材料采购成本，并

从人效、物效、钱效等方面推进效率提升，强

化公司盈利能力和综合竞争力。

提升核心竞争力

锂微型电源涵盖材料、化学、电子等多学

科领域， 需要企业拥有核心技术并且在生产

工艺等方面拥有丰富经验积累， 需拥有针对

下游不同领域客户的定制化需求进行研发的

能力。

力佳科技及全资子公司宜昌力佳参与了

多项国家标准的制定， 宜昌力佳是国家级高

新技术企业、 国家级专精特新 “小巨人” 企

业、 湖北省支柱产业细分领域隐形冠军科技

小巨人企业， 建有“湖北省企业技术中心”

“湖北省高性能微型锂电源企校联合创新中

心”“宜昌市高性能锂微型电池工程技术研

究中心” 。 公司表示，将持续进行技术研发投

入， 积极拓展产品线， 顺应行业技术发展趋

势，巩固并提升公司核心竞争力。

对于公司未来的主要增长点， 力佳科技

管理层在业绩说明会上表示， 稳步提升既有

锂锰扣式微型电源产品产量， 同时加快锂锰

软包微型电源产品的研发和量产。 公司新研

发的叠片锂锰软包微型电源，具有更加高效、

安全、环保的特性，将增强公司产品竞争力，

有望提升公司效益。

力佳科技管理层介绍，2023年公司将

进一步加大新产品、新工艺的研发，对外聚

焦客户需求、提高市场占有率，对内打造高

绩效团队、落实降本增效措施，以应对市场

竞争。

对于客户开发，力佳科技管理层表示，公

司境外客户主要分布在亚洲、欧洲、美洲等地

区。 公司将不断提升市场开拓能力和客户服

务能力，在稳固现有客户的基础上，优化客户

结构，并不断开发新的客户。

雅葆轩无尘洁净生产车间 公司供图

力佳科技展厅 公司供图


