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一、重要提示

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应当到证监会指定媒体仔细

阅读年度报告全文。

所有董事均已出席了审议本报告的董事会会议。

天健会计师事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告的审计意见为：标准的无保留意见。

本报告期会计师事务所变更情况：未变更。

非标准审计意见提示

□适用√不适用

公司上市时未盈利且目前未实现盈利

□适用√不适用

董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案

√适用 □不适用

公司经本次董事会审议通过的利润分配预案为：以 83,333,334股为基数，向全体股东每10股派发现金红利2.30元（含税），送红股

0股（含税），以资本公积金向全体股东每10股转增8股。

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案

□适用√不适用

二、公司基本情况

1、公司简介

股票简称 一博科技 股票代码 301366

股票上市交易所 深圳证券交易所

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表

姓名 王灿钟 徐焕青

办公地址

深圳市南山区粤海街道深大社区深南大道9819

号地铁金融科技大厦11F

深圳市南山区粤海街道深大社区深南大道9819

号地铁金融科技大厦11F

传真 0755-86024183 0755-86024183

电话 0755-86530851 0755-86530851

电子信箱 stock@pcbdoc.com stock@pcbdoc.com

2、报告期主要业务或产品简介

（一）公司的业务内容

报告期内公司主要为客户提供PCB设计服务和PCBA制造服务。

1、PCB设计服务

PCB设计服务是指公司凭借专业的PCB设计能力、设计规范、设计流程及经验将客户的方案构思转化为可生产制造的PCB设计图纸

及生产文件的业务，具体指将电路设计的逻辑连接转化为印制电路板的物理连接的过程。 设计工程师根据客户提供的电路原理图，使用

电子设计软件进行元器件布局及线路连接设计，实现硬件电路所需要的电气连接、信号传输的功能。

公司拥有规模化的PCB设计团队、模块化的设计分工流程、成熟细致的设计规范体系、丰富的技术实践经验及全流程的检查评审，能

够保证设计质量，保障PCB设计的一次成功率。 随着电子工业向小型化、低功耗、高性能方向迭代升级，信号的高效传输对印制电路板在

高速、高密的设计方面提出了更高要求，传统的PCB设计流程正逐渐被革新，高速PCB设计正逐步发展成为一门新兴的细分行业与技术。

公司较早地在高速、高密PCB设计领域进行技术布局，在信号完整性、电源完整性、电磁兼容性、时钟系统及总线系统的设计、规则驱动布

局布线、高速总线测试验证等方面逐步攻克技术难点，并已确定了芯片-封装-系统协同规划与仿真、封装基板的设计与仿真、信号完整

性和电源完整性协同仿真、高速仿真测试校准等前沿技术的研究与开发方向，与行业领先水平保持同步。

2、PCBA制造服务

公司在业务发展过程中，洞察到客户在研发阶段的需求是多样、全面的，而能够提供包含设计、制造、物料配套等全链条研发服务的

公司能够更好地解决客户研发阶段的痛点，具备更强的竞争力。 因此，公司以PCB设计服务为原点，围绕研发打样、中小批量，拓展了以

焊接组装为主的PCBA制造服务，同时也为客户提供PCBA原材料配套服务。

（1）PCBA焊接组装

为快速响应客户的PCB设计落地需求， 公司自建了PCBA快件生产线， 为客户提供研发打样及中小批量的PCBA焊接组装服务。

PCBA指PCB裸板经过表面贴装（SMT）或直插封装（DIP），完成在PCB裸板上焊接组装电子元器件的过程，包含贴片、焊接、组装、测试

等具体环节。

不同于大部分PCBA加工生产商大批量生产的经营模式，公司的竞争优势主要在于研发打样、中小批量这一细分领域，该领域具有

“多品种、小批量、多订单、快速交付”等特点，客户订单需要被快速响应、快速生产，以满足客户研发及产品上市进度。 由于研发打样、中

小批量的PCBA焊接组装具有上述交期短、品种多、订单多、单个订单数量少的特点，因而对企业的生产管理、要素组织能力的要求更高。

为此公司已建立柔性化生产系统，包括订单管理、生产排期、物料采购计划等方面的管理系统，能够快速响应客户的订单需求，并实现工

程技术人员、生产设备、物料等要素的高效组织运转。

（2）PCBA原材料配套服务

PCBA制造需要PCB裸板、电子元器件等原材料，传统PCBA工厂通常由客户提供该等原材料，工厂仅提供来料贴片组装服务。 公司

定位于服务客户研发打样、中小批量需求，此类客户需求具有时间紧、要求高的痛点，且所需PCB裸板及元器件种类众多、定制化程度高，

但需求数量少，供应链管理难度大，采购和管理成本高。因此，为进一步全方位满足客户需求，提高对客户研发阶段的综合服务能力，公司

利用供应商资源优势，集中采购部分PCBA焊接组装所需的PCB裸板及元器件，解决客户采购痛点，将服务链条延伸覆盖至客户的整个

研发阶段。

公司配备了专业的元器件认证及器件选型工程师、BOM工程师，在公司PCB设计和生产制造部门资源协同下，准确地选择合适元器

件并高效完成采购。近年来公司建立了方便快捷的元器件选购系统，一是支持在线选型和报价，节约沟通时间；二是提高了公司元器件库

存管理效率。

（二）公司的经营模式

公司的经营模式按运营环节可以分为设计模式、研发模式、采购模式、生产模式和销售模式。 报告期内，公司的经营模式未发生重大

变化。

1、设计模式

公司按客户需求确定设计项目负责人并组建团队。 公司现有成规模的设计团队，可以高效组织人员快速响应并充分应对复杂项目，

形成了体系化的经验技术优势，具备快速交付能力，主要按照以下模式开展设计业务：

（1）在设计启动前，公司设计工程师团队与客户进行沟通，协助客户进一步发掘设计要求，完善设计资料，充分沟通避免反复修改；

（2）设计启动后，根据客户提供的原理图、网表、结构图、需新建库的器件、设计结构要求等资料，项目设计团队多人分工有序并行，

从而保证快速完成客户的需求；

（3）设计初稿完成后，设计人员根据布局、布线等系列检验清单进行自查；通过自检后进入互检环节，设计成果需要通过规范的、严

格的互查制度以及完善的可制造性审查流程；部分较为复杂的项目由资深专家团最终参与评审。 通过从原理设计、可制造性、可测试性、

电源/信号完整性、电磁兼容性、热设计等角度对设计成果进行全流程评审，公司可确保设计服务的高品质；

（4）通过评审后，公司将布局文件、结构文件提供给客户进行审查，在客户确认布局合理性、层叠方案、阻抗方案、结构、封装，并确认

布线参数后，公司将PCB源文件、Gerber文件、装配文件、钢网文件、结构文件等可用于生产制造PCB板的设计成果输出并交付给客户。

2、研发模式

公司紧跟行业前沿发展趋势，重点进行PCB设计及仿真底层关键技术的基础性研发及针对新领域、新产品技术难点的针对性研发，

为日常业务发展进行技术储备。

公司通常采用以研发项目为核心的矩阵式管理模式。各研发项目由项目负责人牵头，跨部门、跨小组组成联合研发团队，各部门同时

参与和跟踪多个研发项目，并根据研发项目不同阶段高效组织人员等要素，实现较高的研发资源使用效率。

针对通用领域的技术研发，公司借助在PCB设计领域的长期技术研发和设计经验积累，构建了一系列成熟的底层关键技术、通用技

术方案和基于标准软件自主二次开发的设计工具（如研究不同PCB板材、不同铜箔、不同布线方式对信号质量的影响，为PCB板材选取、

PCB设计及制造服务提供支持），在此基础上逐渐完善了PCB设计的技术支撑体系，能够应对PCB行业持续向高密度、高精度、高可靠、多

层化、高速传输、高复杂度方向发展，满足PCB设计越来越复杂的要求，快速完成PCB设计和交付任务。

针对新产品、新领域等专用领域的技术方面，为贴近市场需求，公司亦进行针对性的研发。其中公司对飞腾、申威、龙芯、海思、Intel等

境内外主流芯片厂商的芯片系统和平台的单板架构、布局设计、布线要求、层叠设计要求等关键技术和技术难点进行攻关，用于指导和规

范相关芯片的PCB设计，更好的服务客户。 同时，近年来公司针对人工智能、5G通信、自动驾驶等新领域，公司亦组织研发人员对涉及的

PCB设计技术进行探索和研究，为布局更广阔的发展空间进行技术储备。

3、采购模式

公司设立了完整的采购组织架构，建立了供应链中心，下设PCB板供应部和元器件供应部等二级部门，并配备完善的人员架构，分别

负责PCB板采购和元器件采购。同时，公司建立了完善的PCB板和元器件等物料采购管理制度并严格执行，包括供应商选择与管理、采购

计划制定、采购实施等各个环节。

（1）供应商选择与管理

公司建立了供应商名录，主要通过PCB板厂、元器件原厂或代理商采购原材料。 为加强品质控制，公司通过规范的供应商准入认证、

年度稽核，严格的IQC来料检验等一系列措施确保PCB板和元器件等原材料的质量及供应商持续的供货品质，规范供应商的选择办法与

管理体系。

（2）采购计划制定

对于PCB板以及大部分元器件物料，公司根据客户订单制定采购计划。对于少部分通用型的电阻、电容等元器件物料，公司采购部门

根据物料库存余额、采购周期及安全库存水平进行主动备货，提高对客户需求的快速响应能力。

（3）采购实施

在进行采购时，采购人员根据需采购的PCB板及元器件参数，结合常规的PCB板和电子元器件的标识型号以及专业技术资料，对物

料的具体供应商情况、市场行情进行调查，并进行询价比价，综合权衡交期、质量、成本的适采性价比后进行采购。 PCB板和元器件等物料

到货后，公司检验人员进行检验后入库。

4、生产模式

公司从事的生产环节为PCBA焊接组装，生产的主要产品为PCBA板，即在PCB裸板上加工焊接组装元器件，形成PCBA成型板。公司

采取“以销定产”的生产模式，根据已获取的订单进行生产，结合市场客户需求、具体订单和产品特点进行生产排期，生产任务体现出小

批量、多品种的特点。

目前下游终端产品呈现向多样化、个性化的发展趋势，且行业内的竞争压力让客户对新产品研发速度要求越来越高，公司客户数量

众多以及越来越多的个性化需求，对公司的生产管理要求越来越高。公司拥有资深的生产管理团队，经验丰富的工程、工艺等技术人员和

柔性化生产的产线设备配置。 公司获取订单后从设计、采购、生产、物流等各环节缩短交付期，依据客户需求紧急程度、工艺要求、单一批

次订单数量进行柔性制造，既能够满足客户单片研发打样的需求，也能够实现中小批量的生产管理，灵活响应，为客户提供优质、高效的

服务。

5、销售模式

公司业务主要集中在境内，境外销售业务占比相对较小，外销业务主要集中于美国、日本、中国台湾等区域。 公司主要采用直销的销

售模式，在全国设立了19个市场部，覆盖全国主要目标市场。 公司配备专职销售人员和技术人员，实行区域经理负责制，全面负责本区域

的市场调研、客户需求分析、销售、服务等一系列活动。

针对国外客户，由于地理距离和文化差异原因，公司少部分海外销售为与当地电子贸易商展开合作，该类专业的贸易商熟悉海外市

场，由其负责对接海外终端客户。

3、主要会计数据和财务指标

（1） 近三年主要会计数据和财务指标

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据

□是 √否

单位：元

项目 2022年末 2021年末

本年末比上年

末增减

2020年末

总资产 2,348,545,996.08 992,715,690.03 136.58% 711,381,713.70

归属于上市公司股东的净资产 2,090,208,604.93 743,958,007.42 180.96% 587,784,787.47

项目 2022年 2021年

本年比上年增

减

2020年

营业收入 784,655,567.83 709,476,257.63 10.60% 573,545,037.89

归属于上市公司股东的净利润 152,238,965.42 149,158,565.78 2.07% 127,151,996.41

归属于上市公司股东的扣除非经

常性损益的净利润

138,217,343.38 142,542,944.71 -3.03% 117,477,379.07

经营活动产生的现金流量净额 137,749,177.96 78,796,284.00 74.82% 125,279,460.07

基本每股收益（元/股） 2.2485 2.3865 -5.78% 2.0760

稀释每股收益（元/股） 2.2485 2.3865 -5.78% 2.0760

加权平均净资产收益率 13.51% 22.40% -8.89% 26.66%

（2） 分季度主要会计数据

单位：元

项目 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度

营业收入 165,062,344.31 197,110,840.89 217,218,903.67 205,263,478.96

归属于上市公司股东的净利润 26,388,725.82 41,899,083.54 44,475,328.93 39,475,827.13

归属于上市公司股东的扣除非

经常性损益的净利润

24,702,322.69 39,550,372.91 43,184,645.08 30,780,002.70

经营活动产生的现金流量净额 -3,058,104.93 41,364,112.76 38,432,321.35 61,010,848.78

上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异

□是 √否

4、股本及股东情况

（1） 普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前10名股东持股情况表

单位：股

报告期末

普通股股

东总数

21,439

年度报告披

露日前一个

月末普通股

股东总数

15,817

报告期末

表决权恢

复的优先

股股东总

数

0

年度报告披露

日前一个月末

表决权恢复的

优先股股东总

数

0

持有特别

表决权股

份的股东

总数（如

有）

0

前10名股东持股情况

股东

名称

股东性质 持股比例 持股数量

持有有限售条

件的股份数量

质押、标记或冻结情况

股份状态 数量

汤昌茂 境内自然人 14.22% 11,845,860 11,845,860 无质押、标记或冻结情况 0

王灿钟 境内自然人 9.48% 7,897,260 7,897,260 无质押、标记或冻结情况 0

柯汉生 境内自然人 9.48% 7,897,260 7,897,260 无质押、标记或冻结情况 0

郑宇峰 境内自然人 7.58% 6,317,820 6,317,820 无质押、标记或冻结情况 0

朱兴建 境内自然人 6.63% 5,528,040 5,528,040 无质押、标记或冻结情况 0

领誉基石 境内非国有法人 6.38% 5,315,400 5,315,400 无质押、标记或冻结情况 0

吴均 境内自然人 5.69% 4,738,320 4,738,320 无质押、标记或冻结情况 0

李庆海 境内自然人 5.69% 4,738,320 4,738,320 无质押、标记或冻结情况 0

晨道投资 境内非国有法人 3.00% 2,500,000 2,500,000 无质押、标记或冻结情况 0

明新一号 境内非国有法人 1.87% 1,558,440 1,558,440 无质押、标记或冻结情况 0

上述股东关联关系或一

致行动的说明

汤昌茂、王灿钟、柯汉生、郑宇峰、朱兴建、李庆海、吴均为一致行动人，是公司控股股东和共同

实际控制人，七人合计持有公司股份4,896.2880万股，占公司总股本的58.7555%。

公司是否具有表决权差异安排

□适用 √不适用

（2） 公司优先股股东总数及前10名优先股股东持股情况表

公司报告期无优先股股东持股情况。

（3） 以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系

5、在年度报告批准报出日存续的债券情况

□适用√不适用

三、重要事项

根据中国证监会于2022年8月3日公告的 《关于同意深圳市一博科技股份有限公司首次公开发行股票注册的批复》（证监许可

〔2022〕1188�号），公司首次公开发行人民币普通股（A股）2,083.3334万股，并于2022年9月26日在深交所创业板上市。 公司首次公开

发行股票并上市后，公司注册资本由人民币6,250万元变更为8,333.3334万元，公司的股份总数由6,250万股变更为8,333.3334万股，公

司类型由“其他股份有限公司（非上市）”变更为“股份有限公司（上市）” 。 上述事宜涉及工商变更相关事项，已经公司第二届董事会第

八次会议审议通过。具体内容详见2022年10月18日披露在巨潮资讯网（www.cninfo.com.cn）的《关于变更公司注册资本、公司类型、修

订〈公司章程〉并办理工商变更登记公告》（公告编号：2022-010）、《第二届董事会第八次会议决议公告》（公告编号：2022-012）。

中际旭创股份有限公司

一、重要提示

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应当到证监会指定媒体仔细

阅读年度报告全文。

所有董事均已出席了审议本报告的董事会会议。

普华永道中天会计师事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告的审计意见为：标准的无保留意见。

本报告期会计师事务所变更情况：公司本年度会计师事务所由变更为普华永道中天会计师事务所（特殊普通合伙）。

非标准审计意见提示

□适用√不适用

公司上市时未盈利且目前未实现盈利

□适用√不适用

董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案

√适用 □不适用

公司经本次董事会审议通过的利润分配预案为：以公司总股本剔除回购专户所持股份后的784,495,803股为基数为基数，向全体股

东每10股派发现金红利2.00元（含税），送红股0股（含税），以资本公积金向全体股东每10股转增0股。

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案

□适用 □不适用

二、公司基本情况

1、公司简介

股票简称 中际旭创 股票代码 300308

股票上市交易所 深圳证券交易所

变更前的股票简称（如有） 中际装备

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表

姓名 王军 王少华

办公地址 山东省龙口市诸由观镇驻地 山东省龙口市诸由观镇驻地

传真 0535-8573360 0535-8573360

电话 0535-8573360 0535-8573360

电子信箱 zhongji300308@zj-innolight.com zhongji300308@zj-innolight.com

2、报告期主要业务或产品简介

公司主营业务为高端光通信收发模块以及光器件的研发、生产及销售，公司目前业务主要通过全资子公司苏州旭创和控股子公司成

都储翰开展。

全资子公司苏州旭创致力于高端光通信收发模块的研发、设计、封装、测试和销售，产品服务于云计算数据中心、数据通信、5G无线

网络、电信传输和固网接入等领域的国内外客户。 公司注重技术研发，并推动产品向高速率、小型化、低功耗、低成本方向发展，为云数据

中心客户提供100G、200G、400G和800G的高速光模块，为电信设备商客户提供5G前传、中传和回传光模块，应用于城域网、骨干网和核

心网传输光模块以及应用于固网FTTX光纤接入的光器件等高端整体解决方案，在行业内保持了出货量和市场份额的领先优势。

表1：苏州旭创部分光模块产品

控股子公司成都储翰是专注于接入网光模块和光组件、生产及销售的高新技术企业，公司拥有从芯片封装到光电器件到光电模块的

垂直整合产品线。 在光器件领域，公司的产品设计、封装以及生产等方面均处于同行业领先水平；在光模块方面，公司持续加大对产品线

投入，增加产能储备。 目前，公司在自动化生产平台、自动化设备的自主研发与工程应用化方面已具备较强的竞争优势，自动化工艺技术

水平在国内同行业中居于领先地位。

表2：成都储翰部分产品线

3、报告期公司经营情况概述

报告期内，公司实现营业收入96.42亿元，同比增长25.29%；实现营业利润13.27亿元，同比增长37.85%；归属于上市公司股东的净利

润12.24亿元，同比增长39.57%。 截至2022年底，公司总资产165.57亿元，总负债44.88亿元，净资产120.69亿元，资产负债率27.11%。

报告期内，受数据流量和带宽需求快速增长的影响，海外重点客户继续加大资本开支投入并带动对数据中心400G和200G等高端产

品的需求上量。公司保障全面交付能力，持续降本增效，高端产品出货量占营收比重进一步提升。此外，公司海外销售收入占比较高，并以

美元为结算货币，报告期内美元兑人民币的汇率波动也对收入及毛利率带来一定正向影响。 在报告期内，公司还收获了新的海外重点客

户，公司在数据中心光模块的行业地位和市场份额得到了进一步巩固和增强。

报告期内，公司的泰国工厂也完成了设备调试、试生产和客户验厂等工作，做好了量产前的各项准备工作，并将按计划从泰国厂量产

出货400G和800G等产品。

报告期内，公司持续加大对新方向、新产品的研发布局， 800G和相干系列产品等已实现批量出货，1.6T光模块和800G硅光模块已

开发成功并进入送测阶段，CPO（光电共封）技术和3D封装技术也在持续研发进程中。 公司持续的研发投入将在未来逐步给公司带来收

入增量、提升综合竞争力。

报告期内，基于对公司未来持续稳定发展的信心，更好地促进公司长期、持续、健康发展，结合公司经营情况、财务状况以及未来盈利

能力，为了维护广大投资者尤其是中小投资者的利益，增强投资者的信心，根据相关法律法规，公司分别于2022年4月、2022年9月和2022

年10月推出了三期股份回购计划，截至报告期期末均已实施完毕，累计回购公司股份27,665,985股，占公司总股本的3.45%。

报告期内，为进一步深化、完善公司经营管理激励机制，充分调动公司管理层和员工的积极性、创造性，提高全体员工的凝聚力，促进

公司持续、健康、长远的发展，公司召开第四届董事会第三十一次会议和第四届监事会第二十八次会议，审议通过了《关于中际旭创股份

有限公司第三期员工持股计划（草案）及其摘要的议案》《关于中际旭创股份有限公司第三期员工持股计划管理办法的议案》等议案，

参与对象合计不超过300人，股票来源为公司回购专用账户中回购的中际旭创A股普通股，受让的股份总数不超过1,120万股。

4、主要会计数据和财务指标

（1） 近三年主要会计数据和财务指标

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据

□是 (否

元

2022年末 2021年末 本年末比上年末增减 2020年末

总资产 16,556,988,219.94 16,564,680,790.78 -0.05% 13,615,732,311.29

归属于上市公司股东

的净资产

11,945,213,666.26 11,488,951,902.55 3.97% 7,889,217,844.56

2022年 2021年 本年比上年增减 2020年

营业收入 9,641,794,766.08 7,695,404,805.69 25.29% 7,049,590,125.44

归属于上市公司股东

的净利润

1,223,990,866.18 876,977,126.32 39.57% 865,483,550.47

归属于上市公司股东

的扣除非经常性损益

的净利润

1,037,414,632.71 727,808,794.63 42.54% 764,365,629.64

经营活动产生的现金

流量净额

2,448,940,873.28 812,760,603.14 201.31% 21,688,211.25

基本每股收益（元/

股）

1.54 1.21 27.27% 1.23

稀释每股收益（元/

股）

1.54 1.21 27.27% 1.22

加权平均净资产收益

率

10.28% 9.98% 0.30% 11.73%

（2） 分季度主要会计数据

单位：元

第一季度 第二季度 第三季度 第四季度

营业收入 2,088,622,649.99 2,142,421,180.51 2,633,944,413.66 2,776,806,521.92

归属于上市公司股东

的净利润

217,412,603.40 275,042,571.00 360,053,261.57 371,482,430.21

归属于上市公司股东

的扣除非经常性损益

的净利润

196,152,295.48 247,124,149.40 336,164,575.10 257,973,612.73

经营活动产生的现金

流量净额

899,773,137.11 317,742,920.62 250,165,776.99 981,259,038.56

上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异

□是 √否

5、股本及股东情况

（1） 普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前10名股东持股情况表

单位：股

报告期末普通

股股东总数

36,091

年度报

告披露

日前一

个月末

普通股

股东总

数

41,093

报告期

末表决

权恢复

的优先

股股东

总数

0

年度报告披露日前

一个月末表决权恢

复的优先股股东总

数

0

持有特

别表决

权股份

的股东

总数

（如有）

0

前10名股东持股情况

股东名称 股东性质 持股比例 持股数量

持有有限售条件

的股份数量

质押、标记或冻结情况

股份状态 数量

山东中际投资

控股有限公司

境内非国有法人 11.73% 93,913,325.00 质押

31,000,

000.00

王伟修 境内自然人 8.01% 64,158,837.00 48,355,997.00 质押

17,300,

000.00

香港中央结算

有限公司

境外法人 6.07% 48,586,847.00

苏州益兴福企

业管理中心（有

限合伙）

境内非国有法人 5.85% 46,828,517.00 质押

18,684,

348.00

苏州云昌锦企

业管理中心（有

限合伙）

境内非国有法人 2.94% 23,539,230.00 质押

14,911,

300.00

中移投资控股

有限责任公司

国有法人 2.01% 16,096,774.00

INNOLIGHT

TECH-

NOLOGY�HK�

LIMITED

国有法人 1.75% 14,011,138.00

广东恒阔投资

管理有限公司

国有法人 1.21% 9,674,193.00

苏州福睿晖企

业管理中心（有

限合伙）

境内非国有法人 1.09% 8,700,273.00 质押

4,300,

000.00

ITC

INNOVA-

TION�

LIMITED

境外法人 1.04% 8,338,040.00

上述股东关联关系或一致

行动的说明

截至报告期末，前10名股东中，山东中际投资控股有限公司与王伟修先生为一致行动人，苏

州益兴福企业管理中心（有限合伙）、苏州云昌锦企业管理中心（有限合伙）、苏州福睿晖企

业管理中心（有限合伙）及ITC�INNOVATION�LIMITED为一致行动人。 除此之外，公司未

知上述股东之间是否存在关联关系或是一致行动人。

公司前十名股东中未列示公司回购专用账户， 截至报告期末中际旭创股份有限公司回

购专用证券账户持有公司股份27,665,985股。

公司是否具有表决权差异安排

□适用 √不适用

（2） 公司优先股股东总数及前10名优先股股东持股情况表

公司报告期无优先股股东持股情况。

（3）以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系

6、在年度报告批准报出日存续的债券情况

□适用√不适用

三、重要事项

不适用

中际旭创股份有限公司

法定代表人：王伟修

2023年04月24日

证券代码：300308� �证券简称：中际旭创 公告编号：2023-034

中际旭创股份有限公司

2022年度报告披露的提示性公告

本公司及董事会全体成员保证信息披露内容的真实、准确和完整，没有虚假记载、误导性陈述或重大遗漏。

中际旭创股份有限公司（以下简称“公司”或“中际旭创” ）于2023年4月20日召开第四届董事会第三十三次会议，会议审议通过了

《关于公司2022年度报告及其摘要的议案》，为使投资者全面了解公司的经营成果及财务状况，公司2022年度报告及摘要全文于2023年

4月24日在中国证监会指定的创业板上市公司信息披露网站巨潮资讯网（http://www.cninfo.com.cn）披露，请投资者注意查阅。

特此公告

中际旭创股份有限公司董事会

2023年04月24日

证券代码：300308� � � �证券简称：中际旭创 公告编号：2023-035

中际旭创股份有限公司2023年

第一季度报告披露的提示性公告

本公司及董事会全体成员保证信息披露内容的真实、准确和完整，没有虚假记载、误导性陈述或重大遗漏。

中际旭创股份有限公司（以下简称“公司”或“中际旭创” ）于2023年4月20日召开第四届董事会第三十三次会议，会议审议通过了

《关于公司2023年第一季度报告的议案》，为使投资者全面了解公司的经营成果及财务状况，公司2023年第一季度报告全文于2023年4

月24日在中国证监会指定的创业板上市公司信息披露网站巨潮资讯网（http://www.cninfo.com.cn）披露，请投资者注意查阅。

特此公告

中际旭创股份有限公司董事会

2023年04月24日

兆讯传媒广告股份有限公司

一、重要提示

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来

发展规划，投资者应当到证监会指定媒体仔细阅读年度报告全文。

所有董事均已出席了审议本报告的董事会会议。

中喜会计师事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告的审计意见为：标准的无

保留意见。

本报告期会计师事务所变更情况：公司本年度会计师事务所由变更为中喜会计师事务

所（特殊普通合伙）。

非标准审计意见提示

□适用 √不适用

公司上市时未盈利且目前未实现盈利

□适用 √不适用

董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案

√适用 □不适用

公司经本次董事会审议通过的利润分配预案为：以200,000,000为基数，向全体股东

每10股派发现金红利2元（含税），送红股0股（含税），以资本公积金向全体股东每10股转

增4.5股。

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案

□适用 □不适用

二、公司基本情况

1、公司简介

股票简称 兆讯传媒 股票代码 301102

股票上市交易所 深圳证券交易所

联系人和联系方式 董事会秘书

姓名 杨丽晶

办公地址 北京市朝阳区广渠路17号院1号楼联美大厦15层

传真 010-65915210

电话 010-65915208

电子信箱 ir@megainfomedia.com

2、报告期主要业务或产品简介

公司成立于2007年，主营业务为从事高铁数字媒体资源的开发、运营和广告发布业

务。 公司依托高铁客运站媒体资源平台，利用数码刷屏机、电视视频机和LED大屏幕等设

备作为媒介载体，有针对性的向目标受众传播信息，利用高铁站特有场景、受众规模庞大等

优势，帮助广告主进行品牌营销。

公司在铁路媒体领域深耕和挖掘多年，通过中长期协议锁定客流最密集的候车区域，

自主安装数字媒体设备，建成了一张覆盖全国多层次、多区域的自有高铁数字媒体网络，并

不断的进行升级和优化，为客户提供专业的数字媒体广告发布服务实现盈利。

报告期内，公司紧跟国家六部委关于开展“百城千屏” 的政策导向，并依托广告行业多

年积累的丰富经验，在高铁数字媒体广告业务基础上向商圈数字户外媒体业务延伸，推动

产业链不断完善，挖掘商圈媒体价值。 2022�年6�月，公司投资的第一块裸眼高清3D大屏

落地于广州天河路商圈，随后太原亲贤街和贵阳喷水池的户外裸眼3D高清大屏逐步落地，

逐渐形成公司业务增长的第二曲线。

公司2022年3月28日成功登陆深圳证券交易所创业板，进一步提升了公司在行业内的

知名度及影响力。 未来，公司将充分利用丰富的行业经验、领先的运营管理能力及资本市

场资源，凭借自身媒体终端及数字运营优势，积极整合并优化全国户外媒体资源，在未来更

多新技术不断商用的加持下，赋能公司数字户外发展进程，打造多样化的媒体资源形式，助

推公司实现跨越式发展。

（一）公司主营业务概况

报告期内，公司专注于铁路客运站数字媒体网络建设并提供营销发布服务，已与国内

18家铁路局集团中除乌鲁木齐局集团外的17家铁路局集团签署了媒体资源使用协议。 截

至本报告期末，已建成覆盖全国30个省级行政区、年触达客流量超过10亿人次的自有高铁

数字媒体网络。 资源区域覆盖了长三角、珠三角、环渤海、东南沿海等多个经济发达区域，

形成了以高铁动车站点为核心，布局全国铁路网的数字媒体网络。 截至报告期末，公司签

约的铁路客运站569个，开通运营铁路客运站460个（注：高铁站点437个、普通车站点23

个），其中95%以上属于高铁站（含动车），运营5531块数字媒体屏幕(数码刷屏机4,620

块，电视视频机847块，LED大屏64块)，为高铁数字媒体广告行业中媒体资源覆盖最广泛的

数字媒体运营商之一。

公司通过信息系统平台将数字媒体设备联网，进行数字化远程管控，为客户提供精准

化、个性化、灵活多样的一键式广告发布服务。 公司根据客户的共性需求，先后推出了全国

套餐、区域套餐、线路套餐、定制套餐等广告发布组合产品，不仅能满足大品牌广告客户全

国投放的需求，还能满足部分广告主的市场下沉需求，同时，客户可以自由组合广告发布站

点和媒体形式，来满足其灵活多样、精准化、差异化的广告发布需求。

公司提供高铁数字媒体服务的具体发布形式如下：

数码刷屏机广告

电视视频机广告

一体机广告（由一个电视视频机和一个数码刷屏机组成）

LED大屏广告

（二）公司业务模式

1、盈利模式

公司作为高铁数字媒体运营商，与各铁路局集团签署媒体资源使用协议，通过中长期

协议锁定客流最密集的候车区域，自主安装数字媒体设备，建成了一张覆盖全国多层次、多

区域的自有高铁数字媒体网络，为客户提供专业的数字媒体广告发布服务实现盈利。 报告

期内，公司主营业务收入全部来自于广告发布收入。

2、采购模式

公司采购的内容主要为高铁站的媒体资源和数字媒体设备。 媒体资源既是公司业务

的核心要素，也是公司开展业务的基础。 经过多年经营发展，公司已与国内各铁路局集团

建立了紧密良好的合作关系，在媒体资源开发方面与多个铁路局集团进行合作，对单个铁

路局集团不形成依赖。 公司主要通过与各铁路局集团控制的广告传媒公司进行洽谈和参

与招投标达成合作意向，并按照市场化的原则签署资源使用协议。 报告期内，新增28个媒

体站点资源，同时进行了11个站点的媒体优化。 数字媒体设备主要包括数码刷屏机、电视

视频机、LED大屏，公司主要采用招标的方式进行数字媒体设备的采购，并根据公司签约站

点投放计划和原有设备的损耗情况，向数字媒体设备销售商进行招标采购。

3、销售模式

公司刊例价按数码刷屏机、电视视频机和LED大屏三种媒体类型，以站点或套餐的形

式分别对外报价。 在实际销售过程中，公司综合考虑客户重要性程度、合作期限、广告投放

额度、投放媒体资源质量、投放的季节性等因素，给予客户一定折扣率。 同时，销售人员通

过直接销售向销售对象，即广告主和广告代理公司完成销售环节。 报告期内，兆讯就在手

重点行业保持合作稳定，夯实消费、家居建材、互联网领域的合作优势，增加奢侈品、汽车、

金融等品类的增量。

4、数字化运营模式

公司通过信息系统平台将数字媒体设备联网，进行数字化远程管控，为客户提供广告

发布服务。 广告播出前，公司针对客户需求，向客户提供媒体策略及建议。 随后，公司根据

广告合同约定的播放内容、播放时间、播放站点及播放频次，制作出相应的内容串播单和播

放文件。 广告播出时，公司信息系统平台通过宽带网络发布指令，做到一键换刊，不仅能保

障高效安全刊播，还能满足客户精准化、差异化、灵活多样的广告发布需求。 使高铁数字媒

体网络中的数字媒体设备，按指令自动进行广告内容的更新与播出。 在广告播出后，公司

根据客户需求提供内部监播照片或第三方独立监播报告，对广告发布情况进行监控。

（三）开拓数字户外媒体新领域

为紧跟市场变化和国家政策，积极推进公司战略规划，报告期内，由公司全资子公司拉

萨兆讯数字科技有限公司作为实施主体，拟投资42,106.62万元（最终项目投资总额以实

际投资为准）用于户外高清大屏的建设布局，通过自建和代理方式在省会及以上城市取得

15块户外裸眼3D高清大屏，预计建设期为3年。 自2022年6月以来，公司在广州、太原、贵阳

等地先后打造的1400平方、550平方以及1536平方裸眼3D大屏建成落地并进入试运营状

态。 上述LED显示屏采用帧刷新、真实动态图像还原、边缘增强等革新技术，使得广告画面

呈现更高清、细腻、流畅和逼真，成为彰显“大视觉大效果” 的重要基础。 此裸眼3D大屏通

过光影和物距的变换在媒体上构成不同景深表现，为城市人文、商业艺术表达，提供更广阔

的展示和想象空间。 公司在创意和技术方面精心打磨，携手业界顶尖创意视觉团队，运用

丰富的模型资产、S+级动画特效，合作打造高质量视觉体验内容，赋能实效数字户外传播。

兆讯传媒作为头部数字媒体上市公司之一， 本项目的实施将开启公司“第二曲线” ，

有效拓宽媒体资源覆盖范围，进一步巩固重点城市资源优势，大幅增进优质客户粘性，赋能

公司数智户外发展进程，全面提升公司盈利水平。

公司裸眼3D高清大屏上刊实景图———广州壬丰大厦

（四）主要的业绩驱动因素及市场地位

报告期内，国际环境日趋复杂严峻，国内经济面临“供给冲击、内需收缩和预期走弱”

三重压力，经济恢复势头放缓，广告行业作为一个国家或地区经济发展的晴雨表，受国内外

多重超预期因素影响，行业不确定性明显增加。 在此背景下，广告主对2022年经济形势及

市场前景持谨慎态度，企业广告市场花费同比下降，公司业务拓展受到一定影响，公司全年

实现营业收入5.77亿元，比上年同期减少6.85%；其中实现归属于母公司净利润1.92亿元，

比上年同期减少20.27%。 报告期内，公司的主营业务、主要服务、主要经营模式没有发生

重大变化。

伴随出行需求逐步复苏，国内铁路环境的不断改善，人均收入的不断提高，乘坐高速铁

路出行的人群不断扩大。 高铁乘客人群呈现商务化、年轻化和高收入特点，使得高铁数字

媒体的传播效果日趋向好。 2008年以来，我国高速铁路建设里程和通车里程快速增长，一

些企业开始在全国范围内快速布局和资源整合，尤以公司为典型代表，经过多年的行业洗

牌，行业已经形成由全国性广告媒体运营商、区域性广告媒体运营商和小型广告媒体运营

商组成的竞争格局。 公司也在这过程中逐步优化形成了以“八纵八横” 主通道为骨架，特

有的高壁垒高铁数字媒体网络。 公司今年开启投资的户外裸眼3D高清大屏对公司媒体资

源的数量和覆盖范围将进一步扩大，多样化的营销场景可以更好地满足客户投放需求，扩

充头部客户数量和提升客户粘性。

3、主要会计数据和财务指标

（1） 近三年主要会计数据和财务指标

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据

□是√否

元

2022年末 2021年末 本年末比上年末增减 2020年末

总资产 3,611,159,136.80 1,251,546,950.92 188.54% 681,545,252.30

归属于上市公司股东

的净资产

2,909,906,381.24 864,000,299.94 236.79% 623,358,940.90

2022年 2021年 本年比上年增减 2020年

营业收入 576,696,435.11 619,080,706.59 -6.85% 488,063,558.12

归属于上市公司股东

的净利润

191,872,774.74 240,641,359.04 -20.27% 208,185,024.05

归属于上市公司股东

的扣除非经常性损益

的净利润

184,789,885.18 235,634,544.85 -21.58% 202,776,520.41

经营活动产生的现金

流量净额

369,728,697.33 440,755,423.58 -16.11% 227,935,719.16

基本每股收益（元/

股）

1.0233 1.6043 -36.22% 1.3879

稀释每股收益（元/

股）

1.0233 1.6043 -36.22% 1.3879

加权平均净资产收益

率

8.13% 32.36% -24.23% 37.39%

（2） 分季度主要会计数据

单位：元

第一季度 第二季度 第三季度 第四季度

营业收入 167,646,162.30 95,928,647.40 154,771,559.07 158,350,066.34

归属于上市公司股东

的净利润

59,842,447.10 7,604,099.70 62,869,242.70 61,556,985.24

归属于上市公司股东

的扣除非经常性损益

的净利润

59,808,791.33 6,762,556.66 62,684,171.40 55,534,365.79

经营活动产生的现金

流量净额

68,412,388.68 56,015,076.83 125,665,321.20 119,635,910.62

上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在

重大差异

□是 √否

4、股本及股东情况

（1） 普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前10名股东持股情况表

单位：股

报告期末

普通股股

东总数

18,342

年度报告

披露日前

一个月末

普通股股

东总数

11,148

报告期末

表决权恢

复的优先

股股东总

数

0

年度报告披露日前

一个月末表决权恢

复的优先股股东总

数

0

持有特别

表决权股

份的股东

总数（如

有）

0

前10名股东持股情况

股东名称 股东性质 持股比例 持股数量

持有有限售条件的

股份数量

质押、标记或冻结情况

股份状态 数量

联美量子

股份有限

公司

境内非国

有法人

74.25% 148,500,000.00 148,500,000.00

安信证券

资管－农

业银行－

安信资管

兆讯传媒

高管参与

创业板战

略配

售集

合资产管

理计划

境内非国

有法人

1.25% 2,507,522.00 2,507,522.00

兴业银行

股份有限

公司－广

发睿毅领

先混合型

证券投资

基金

其他 1.07% 2,133,731.00 0.00

银华基

金－中国

人寿保险

股份有限

公司－传

统险－银

华基金国

寿股份

成长

股票传统

可供出售

单一资产

管理计划

其他 0.97% 1,945,337.00 0.00

上汽颀臻

（上海）

资产管理

有限公司

境内非国

有法人

0.85% 1,699,941.00 1,699,941.00

中国建设

银行股份

有限公

司－广发

价值领先

混合型证

券投资基

金

其他 0.84% 1,681,376.00 0.00

沈阳华新

联美资产

管理有限

公司

境内非国

有法人

0.75% 1,500,000.00 1,500,000.00

兴业银行

股份有限

公司－广

发鑫睿一

年持有期

混合型证

券投资基

金

其他 0.44% 877,902.00 0.00

中信证券

信养天盈

股票型养

老金产

品－中国

工商银行

股份有限

公司

其他 0.43% 860,425.00 0.00

中国工商

银行股份

有限公

司－广发

多策略灵

活配置混

合型证券

投资基金

其他 0.42% 834,700.00 0.00

上述股东关联关系

或一致行动的说明

联美控股和联美资管均为公司实控人苏氏五人控制的企业，联美资管为联美控股的全资子公司。

除此之外，未知其他股东是否有关联关系或一致行动关系。

公司是否具有表决权差异安排

□适用√不适用

（2） 公司优先股股东总数及前10名优先股股东持股情况表

公司报告期无优先股股东持股情况。

（3） 以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系

5、在年度报告批准报出日存续的债券情况

□适用√不适用

三、重要事项

1、报告期内，经中国证券监督管理委员会《关于同意兆讯传媒广告股份有限公司首次

公开发行股票注册的批复》（证监许可[2022]6号）同意公司首次公开发行股票的注册申

请，并经深圳证券交易所《关于兆讯传媒广告股份有限公司人民币普通股股票在创业板上

市的通知》（深证上[2022]292号）同意，公司股票已于2022年3月28日在深圳证券交易所

创业板上市交易。 公司首次公开发行股票5,000万股，本次公开发行完成后，公司股本由

人民币15,000�万元增加至人民币20,000万元。 公司于2022年4月25日召开了第四届董

事会第十三次会议，于2022年5月18日召开了2021年年度股东大会，审议通过了《关于变

更公司注册资本、公司类型、修订〈公司章程〉并办理工商变更登记的议案》(公告编号：

2022-011)。 报告期内，公司完成了工商变更登记及备案手续，并取得中国（天津）自由贸

易试验区市场监督管理局换发的《营业执照》（公告编号：2022-035)。

2、公司股票于2022年3月28日上市，自2022年3月28日至2022年4月26日，公司股票连

续20个交易日的收盘价均低于发行价39.88元/股，触发了公司控股股东联美控股及其全资

子公司联美资管就公司首次公开发行前所持有股份锁定期承诺的履行条件。 联美控股、联

美资管持有限售流通股锁定期由2025年3月28日延长至2025年9月28日（非交易日顺延）

（公告编号：2022-021）。

3、2022年6月15日，公司召开2022年第一次临时股东大会，审议通过了《关于使用部

分超募资金投资建设户外裸眼3D高清大屏项目的议案》，公司以全资子公司拉萨兆讯数字

科技有限公司作为实施主体，计划在省会及以上城市通过自建和代理方式取得15块户外裸

眼3D高清大屏。 预计项目投资总额42,106.62万元（最终项目投资总额以实际投资为准）

（公告编号：2022-031、034号公告）。 自2022年6月以来，公司在广州、太原、贵阳等地先

后打造的1400平方、550平方、1536平方的裸眼3D大屏建成落地并进入运营状态。
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