
南矿集团董事长李顺山：

深耕中高端矿机装备赛道

4月10日， 南 矿 集 团 正 式 登 陆 深 交 所 。 南 矿 集 团 董 事 长 李 顺 山 在 接 受 中 国 证 券 报 记 者 专 访 时 表 示 ， 公 司 长 期 深 耕 中 高 端 矿 机 装 备 领 域 ， 上 市 后 公 司 将 进 一 步 优 化 业 务 和 管 理 体 系 ， 全 面 扩 大 市 场 ， 打 造 矿 机 装 备 领 域 国 际 知 名 品 牌 。

●本报记者 武卫红

紧盯国际先进技术

根据招股书，南矿集团前身为南昌矿山机械厂，成立于1970年，主营业务为砂石骨料和金属矿山相关的破碎、筛分设备研发、设计、生产、销售及后市场服务，是国内领先的中高端矿机装备供应服务商。

据介绍，公司长期深耕中高端矿机装备领域，研发实力、技术创新能力和行业影响力突出。经过多年发展，公司取得了一系列具有国内领先甚至国际先进水平的技术成果。 2022年8月，公司“液压高频筛设备技术”“大型单缸液压圆锥破碎机技术”入选自然资源部《矿产资源节约和综合利用先进适用技术目录（2022年版）》，技术先进性获得国家及行业主管部门认可。 截至2023年3月1日，公司及子公司共拥有授

权专利497项专利，其中发明专利22项，实用新型专利473项，外观设计2项。

资料显示，南矿集团是国家级专精特新“小巨人”企业、江西省制造业单项冠军示范企业和江西省智能制造标杆企业，拥有博士后创新实践基地、博士科研创新中心、省级企业技术中心等科研基地。 作为中国矿山机械标准化技术委员会的委员单位，公司参与制定了多项国家标准及行业标准，其中参与起草了6项国家标准，独立起草了6项行业标准。

凭借深厚的技术积累和良好的品牌影响力，南矿集团产品应用于三峡工程、白鹤滩工程、防城港核电站、岭澳核电站等国家重点建设工程，并已进入中国电建、海螺水泥、宝武集团以及法国拉法基集团、德国海德堡水泥集团等大型企业供应链。

李顺山表示，上市后公司将紧盯国际先进技术，加大原创性创新力度，逐步实现由跟随到引领的转变，开发一批有市场竞争力的主打产品，并聚焦海外重点市场，大幅提升海外市场销售额，成为“强研发、强制造、强营销”具有综合竞争力的产业集团。

主营业务稳步增长

近年来，南矿集团营收规模不断扩大，主营业务稳步增长。 数据显示，2019年至2021年及2022年1-6月，公司营业收入分别为3.93亿元、4.98亿元、7.25亿元和3.73亿元；净利润分别为0.65亿元、0.90亿元、1.12亿元和0.61亿元，营业收入年均复合增长率为35.81%，保持良好增长势头。

申万宏源研报显示，从营收和净利润规模来看，相比浙矿股份、大宏立、利君股份、耐普矿机4家A股上市公司，南矿集团近年来业绩规模接近上述可比公司的平均水平，增速高于可比公司平均水平。 2019年-2021年，公司综合毛利率分别为44.31%、44.08%、37.68%，研发占营收比重分别为4.15%、3.86%、3.46%，均高于可比公司的平均水平。

根据招股书，南矿集团本次计划公开发行不超过5100万股新股，拟募集资金11.54亿元。 扣除发行费用后，募集资金将用于高性能智能破碎机关键配套件产业化项目、智能化改造建设项目和综合科技大楼建设与智能运维平台建设项目。

据介绍，募投项目的实施有望进一步扩大公司业务范畴，增强盈利能力和核心竞争力，实现公司转型升级的战略目标。 “募投项目建成投产后将显著提高公司生产能力，提升公司生产规模和市场占有率，进一步增强公司整体竞争能力，为公司实现业务全国布局和未来持续发展提供坚实的支撑和保障。 ”李顺山表示。

根据申万宏源研报，募投项目的实施将进一步扩大南矿集团经营规模，优化公司产品结构，提升公司的技术水平、制造水平并丰富产品系列，有利于增强公司持续盈利能力和抗风险能力。

向“装备制造+服务”模式升级

近年来，南矿集团大力拓展后市场服务业务，加速从传统、单一的设备销售模式，转变为向客户提供解决方案、整机销售、配件供应、智能运维的全生命周期服务，帮助客户提质、降本、增效，增强市场竞争力。

2019年至2021年及2022年上半年，南矿集团后市场业务收入分别为0.65亿元、0.89亿元、1.44亿元、1.01亿元，收入占比从16.86%稳步增至27.15%，成为公司收入持续增长的重要来源。

申万宏源研报显示，南矿集团率先迈入产品后端服务，一方面可以在未来高端品牌竞争中抢占先发优势；另一方面，运维服务将成为公司新的盈利增长点，与产品研发、制造、销售等环节形成良性循环，助力公司业务实现更广泛覆盖。

根据国泰君安研报，目前国内破碎筛分装备后市场服务的竞争尚未完全启动，多数破碎筛分装备制造企业仍停留在“整机+配件”销售的传统竞争阶段。 公司率先转型布局，有望进一步打开成长空间，同时发挥协同效应，覆盖更为庞大的存量市场。
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储能产业发展如火如荼

商业模式将更加多元

●本报记者 罗京

4月7日-4月9日， 由中关村

储能产业技术联盟（CNESA）、

中国能源研究会和中国科学院工

程热物理所联合主办的第十一届

储能国际峰会暨展览会在北京举

行。 多位参会嘉宾向中国证券报

记者表示， 储能产业发展如火如

荼，但行业竞争不断加剧。相关企

业加快布局工商业储能市场。

产业爆发式增长

“储能产业迎来爆发式增

长。 ” 中国能源研究会理事长史

玉波在第十一届储能国际峰会暨

展览会开幕式上表示。

《储能产业 研究白 皮 书

2023》显示，根据CNESA全球储

能项目库的不完全统计， 截至

2022年底，中国已投运电力储能

项目累计装机规模59.8GW，占

全球市场总规模的25%， 年增长

率38%。其中，新型储能累计装机

规 模 首 次 突 破 10GW， 达 到

13.1GW/27.1GWh，功率规模年

增长率达128%，能量规模年增长

率达141%。

“截至2023年1月， 全国已

有26个省（区、市）规划了‘十

四五’ 时期新型储能装机目标，

总规模约为71GW。 ” 史玉波表

示，在政策支持、技术创新、市

场完善的三重驱动下， 储能产

业链将日益成熟， 储能商业模

式将更加多元， 储能应用场景

将更加广阔。

根据《储能产业研究白皮书

2023》，在保守和理想场景下，预

计2027年中国新型储能累计规

模 将 分 别 达 到 97.0GW 和

138.4GW，2023年-2027年复合

年 均 增 长 率 分 别 为 49.3% 、

60.3%。

多位参会嘉宾对中国证券报

记者表示，相比往年，今年展会现

场非常火爆， 反映出储能产业正

如火如荼地发展。

上能电气储能事业部总经理

姜正茂表示：“本次展会有四个

‘多’ ，观众多，厂家多，新产品

多，新方案多。 此外，来自业外的

关注度明显提升， 储能行业发展

被看好。 ”

亿纬储能市场部总监叶婉柔

对记者表示，2022年全球储能锂

电池出货量120GWh-140GWh，

结合各国储能应用发展及客户需

求测算， 预计今年整个储能行业

出货量将超过200GWh。

行业竞争加剧

储能产业在高速发展的同

时，行业竞争不断加剧。

价格是多位参会嘉宾不约而

同提及的关键词。 科士达新能源

产品总监黎志荣坦言：“现在国

内储能项目价格打得非常低，竞

争非常激烈， 企业短期盈利压力

大。 ”

“接下来2-3年是储能企业

发展关键期。 ” 华自科技副总裁

兼新型储能事业部总经理蒋青山

表示，今年以来，国内储能市场价

格屡创新低， 部分企业给出的价

格低于行业公认成本。 蒋青山呼

吁，下游业主给予价格引导，中游

厂商杜绝恶性竞争， 上游材料厂

合理报价。

随着新能源并网装机规模扩

大，与之配套的储能需求大增。据

不完全统计，2022年超20家A股

公司跨界进入储能赛道， 跨界选

手涵盖互联网、家电、食品、环保、

化工等行业，产业竞争不断加剧。

“目前， 储能市场同质化严

重， 从电芯、PACK到系统都一

样，差异性不大。 ”天合储能储能

产品研究院院长杨凯表示， 行业

洗牌将加快， 缺乏核心技术持续

研发能力的企业将面临淘汰。

姜正茂表示， 储能是偏向应

用技术的行业， 需要把客户需求

放在首位，围绕市场把产品做好。

工商业储能机会多

对于储能领域的商业化机

会，蒋青山表示，“除了新能源配

储、 共享储能电站这些很火的领

域， 未来储能还将实现更多精细

化功能， 包括新能源场站的调频

需求、 柔性电网的需求以及源网

荷储建设需求。 ”

蒋青山介绍，未来工厂、商场

等将实现与电网的灵活互动，即

既可以从电网买电， 也可以向电

网卖电，实现安全、可靠、高效、经

济用电。

公开信息显示， 在当前分时

电价机制下，浙江、湖南、湖北、上

海、安徽、广东、海南等地的工商

业储能项目在峰谷电期间通过

“两充两放”策略，可以提升储能

系统利用率， 缩短工商业储能系

统的成本回收周期。

“华自科技在产品和技术方

面都已准备充分， 相关应用场景

已经运行多年， 现正全面进军工

商业储能市场。 ”蒋青山表示。

视觉中国图片

南矿集团董事长李顺山：

深耕中高端矿机装备赛道

4月10日，南矿集团

正式登陆深交所。 南矿

集团董事长李顺山在

接受中国证券报记者

专访时表示，公司长期

深耕中高端矿机装备

领域，上市后公司将进

一步优化业务和管理

体系， 全面扩大市场，

打造矿机装备领域国

际知名品牌。

● 本报记者 武卫红

根据招股书， 南矿集团前身为南

昌矿山机械厂，成立于1970年，主营业

务为砂石骨料和金属矿山相关的破

碎、筛分设备研发、设计、生产、销售及

后市场服务， 是国内领先的中高端矿

机装备供应服务商。

据介绍， 公司长期深耕中高端矿

机装备领域，研发实力、技术创新能力

和行业影响力突出。 经过多年发展，公

司取得了一系列具有国内领先甚至国

际先进水平的技术成果。 2022年8月，

公司“液压高频筛设备技术”“大型单

缸液压圆锥破碎机技术” 入选自然资

源部 《矿产资源节约和综合利用先进

适用技术目录（2022年版）》，技术先

进性获得国家及行业主管部门认可。

截至2023年3月1日， 公司及子公司共

拥有授权专利497项专利，其中发明专

利22项，实用新型专利473项，外观设

计2项。

资料显示， 南矿集团是国家级专

精特新“小巨人” 企业、江西省制造业

单项冠军示范企业和江西省智能制造

标杆企业，拥有博士后创新实践基地、

博士科研创新中心、 省级企业技术中

心等科研基地。 作为中国矿山机械标

准化技术委员会的委员单位， 公司参

与制定了多项国家标准及行业标准，

其中参与起草了6项国家标准，独立起

草了6项行业标准。

凭借深厚的技术积累和良好的品

牌影响力， 南矿集团产品应用于三峡

工程、白鹤滩工程、防城港核电站、岭

澳核电站等国家重点建设工程， 并已

进入中国电建、海螺水泥、宝武集团以

及法国拉法基集团、 德国海德堡水泥

集团等大型企业供应链。

李顺山表示， 上市后公司将紧盯

国际先进技术，加大原创性创新力度，

逐步实现由跟随到引领的转变， 开发

一批有市场竞争力的主打产品， 并聚

焦海外重点市场， 大幅提升海外市场

销售额，成为“强研发、强制造、强营

销” 具有综合竞争力的产业集团。

紧盯国际先进技术

近年来， 南矿集团营收规模不断

扩大，主营业务稳步增长。 数据显示，

2019年至2021年及2022年1-6月，公

司营业收入分别为3.93亿元、4.98亿

元、7.25亿元和3.73亿元； 净利润分别

为0.65亿元、0.90亿元、1.12亿元和0.61

亿元， 营业收入年均复合增长率为

35.81%，保持良好增长势头。

申万宏源研报显示， 从营收和净

利润规模来看， 相比浙矿股份、 大宏

立、利君股份、耐普矿机4家A股上市公

司， 南矿集团近年来业绩规模接近上

述可比公司的平均水平， 增速高于可

比公司平均水平。 2019年-2021年，公

司 综 合 毛 利 率 分 别 为 44.31% 、

44.08%、37.68%，研发占营收比重分别

为4.15%、3.86%、3.46%， 均高于可比

公司的平均水平。

根据招股书， 南矿集团本次计划

公开发行不超过5100万股新股， 拟募

集资金11.54亿元。扣除发行费用后，募

集资金将用于高性能智能破碎机关键

配套件产业化项目、 智能化改造建设

项目和综合科技大楼建设与智能运维

平台建设项目。

据介绍， 募投项目的实施有望进

一步扩大公司业务范畴， 增强盈利能

力和核心竞争力， 实现公司转型升级

的战略目标。“募投项目建成投产后将

显著提高公司生产能力， 提升公司生

产规模和市场占有率， 进一步增强公

司整体竞争能力， 为公司实现业务全

国布局和未来持续发展提供坚实的支

撑和保障。 ”李顺山表示。

根据申万宏源研报， 募投项目的

实施将进一步扩大南矿集团经营规

模，优化公司产品结构，提升公司的技

术水平、制造水平并丰富产品系列，有

利于增强公司持续盈利能力和抗风险

能力。

主营业务稳步增长

近年来， 南矿集团大力拓展后市

场服务业务，加速从传统、单一的设备

销售模式， 转变为向客户提供解决方

案、整机销售、配件供应、智能运维的

全生命周期服务， 帮助客户提质、降

本、增效，增强市场竞争力。

2019年至2021年及2022年上半

年， 南矿集团后市场业务收入分别为

0.65亿元、0.89亿元、1.44亿元、1.01亿元，

收入占比从16.86%稳步增至27.15%，成

为公司收入持续增长的重要来源。

申万宏源研报显示， 南矿集团率先

迈入产品后端服务，一方面可以在未来高

端品牌竞争中抢占先发优势； 另一方面，

运维服务将成为公司新的盈利增长点，

与产品研发、制造、销售等环节形成良性

循环，助力公司业务实现更广泛覆盖。

根据国泰君安研报， 目前国内破

碎筛分装备后市场服务的竞争尚未完

全启动， 多数破碎筛分装备制造企业

仍停留在“整机+配件” 销售的传统竞

争阶段。 公司率先转型布局，有望进一

步打开成长空间，同时发挥协同效应，

覆盖更为庞大的存量市场。

向“装备制造+服务” 模式升级

南矿集团生产车间 公司供图


