
航天信息董事长马天晖：

创新数字化治理模式 培育数据要素产业

本报记者 吴科任

“为更好推动‘数据二十条’落地，航天信息将基于数据要素可信安全底座

和新型可信数据交换技术体系优势，创新数字化治理模式，破解数据要素价值化

关键难题，培育数据要素市场，充分释放数据要素价值，提供技术创新服务。 ”航

天信息党委书记、董事长马天晖日前在接受中国证券报记者专访时表示，航天信

息将抢抓经济复苏发展机遇，通过一系列重大创新工程，着力打造转型升级、高

质量发展的产业支撑，力争早日建设成为世界一流的信息技术集团。

中标多个重要项目

今年以来，航天信息市场拓展成效显著，接连中标多个重要项目。

马天晖介绍，“打造新航信” 是航天信息转型升级提出的最新发展目标，包

括战略新高度、产业新维度、改革新动能、精神新面貌等维度。

2022年，公司战略规划体系更加完善。 公司董事会高度重视战略对经营发

展的重要作用，经过集中深入思考、反复研讨，形成了公司数字政府和企业数字

化两个产业规划，以及数字技术与产品体系规划，把公司未来技术发展、产业发

展的蓝图描绘得更加清晰，进一步明确了后续工作的发力点。

同时，公司八个重大创新工程取得积极进展。 截至目前，各重大创新工程整

体稳步推进，各项技术攻关、产品研发和市场开拓工作按期实施。 爱信诺企业服

务平台累计注册用户超600万户，平台SaaS订阅服务转型迈出坚实一步；“丝路

云链”平台工程入选中央网信办2022年度数字科技企业“双化” 协同典型案例，

且位列第一名；信创“30” 工程，中标某信创基础设施重大项目。 以此为基础，公

司成立专项工作机构，统筹推进某信创基础设施项目落地。

航天信息改革创新持续走深走实。“经过两年多的实践探索，大家的改革积

极性、主动性明显提高。 ”马天晖说，“去年下半年，我们大力推进所属子企业中

长期激励深化扩围，实施超额利润激励，目前已有6家下属单位使用了4种科改

政策‘工具包’ 。 ”

航天信息已连续两年获评国资委标杆“科改示范企业” ，改革案例入选国资

委《改革攻坚：国企改革三年行动案例集》。

赋能数据要素产业

以数据为核心的新型生产要素正成为未来产业的主要支撑。

马天晖表示，“数据二十条” 从数据产权、流通交易、收益分配、安全治理等

方面构建数据基础制度，有利于充分激活数据要素价值，赋能实体经济，推动高

质量发展。 公司已在落实“数据二十条”方面做了诸多探索。

“安全是促进合规高效流通利用数据的基础，贯穿数据供给、流通、使用全

过程。 ”马天晖说，航天信息自主研发的可信安全底座由基础密码服务、可信身

份认证服务和可信数据交换服务三个部分构成，基于自主可控的环境，支撑推动

数据作为新型生产要素的数据融合与业务融合，满足数据资源跨层级、跨地域、

跨系统、跨部门、跨业务的可信交换服务和协同管理。

为赋能数据要素产业化进程，航天信息始终贯彻自主创新发展理念，以技术

创新引领产业发展。 马天晖介绍，为破解数据防伪、保真、保鲜、可溯源等系列难

题，公司创造性提出了基于“数据要素区组模型” 的数据凭证链设计理念，构建

自主可控的可信数据交换新型技术体系，系统性解决了数据确权授权、数据要素

流通、数据资产交易和数据治理监管等全业务过程涉及的数据安全难题。

马天晖表示， 产业技术标准和产业生态共建是推动数据要素产业发展的重

要抓手。航天信息可信数据交换新型技术体系正在形成系列技术标准成果，公司

将联合产业界生态伙伴，共同为数据要素技术标准的制定贡献力量。航天信息致

力于构建多方共赢的良性产业生态，以镜像网实验室建设为契机，面向生态伙伴

提供数据要素市场中方案可行性验证、生态集成服务、业务场景成效展示、系统

产品适配验证和标准可行性验证等系列服务。

发力数字经济赛道

专家认为，“数据二十条” 将加快推动数据要素的市场化应用，激发数字消

费、数字生产和数字贸易的提质增效，同时有利于提高数据要素在城市管理、园

区发展、金融服务、电子政务、医疗健康等领域的应用价值，提升公共服务可及性

和普惠性。

事实上，航天信息可信安全底座已广泛应用于政务领域及诸多重点行业。在

电子政务领域，航天信息面向政府机关构建了可信数据交换服务设施；面向政务

数据资源共享需求，构建了政务数据共享服务平台，实现了跨部门、跨地域的政

务数据共享，为决策机构科学决策提供强有力的技术支撑。

对于航天信息未来发展，马天晖表示，航天信息将以数字化转型、数据要素

市场化配置为契机，致力成为数据要素产业发展的引领者，数据要素价值释放的

开拓者。

面对广阔的数字经济赛道，航天信息正全面发力。 马天晖表示，公司持续大

力推进网络可信身份认证体系、网络可信数据交换、爱信诺企业服务平台、“丝

路云链” 平台等重大创新工程，为各级政府客户和千万级企业用户提供数字化

产品和服务。

航天信息董事会近日审议同意：航天信息与其他合作方共同投资15亿元设

立新疆数字产业投资（集团）有限公司（以工商登记为准），其中公司货币出资2

亿元，持有新公司13.33%的股权。 新设公司将聚焦数字政府建设，为政府和社会

机构提供数字化项目建设运营和战略咨询服务，协同推进数字经济、数字社会发

展。

视觉中国图片

■ 投教专栏

睿远基金投教基地-交大安泰“价值投资与基金实务课程” 启动

日前，睿远基金投教基地-上海交大安泰“价值投

资与基金实务课程”启动仪式在上海交大安泰经济与管

理学院举行。

上海交大安泰经济与管理学院副院长田新民表示，

价值投资与基金实务课程的启动具有重要意义，不仅有

利于形成产教研深度融合的人才培养模式，也是投资者

教育纳入国民教育体系的有益探索，进一步推动睿远基

金和交大安泰的全面合作。

据上海交大安泰金融专业硕士项目主任唐宗明介

绍，价值投资与基金实务课程主要涉及价值投资理念和

行业研究方法以及基金知识，其中，行业研究主要通过

对商业模式、行业发展、竞争战略、估值建模等内容的讲

授与分析，培养判断行业投资价值、公司投资价值的学

术与实践能力。

唐宗明教授表示，该课程旨在帮助学生提升对特定

行业和公司进行批判性思考与深入研究的能力； 培养

搜集、分析、处理、整合信息的能力，推导演绎、交叉验

证、跟踪反思的理性思维；识别不同行业的发展规律，

掌握相应的估值方法； 了解不同商业背后的运行逻辑

和生意模式； 理解企业和资本市场的交互作用和内在

规律。

上海交大安泰经济与管理学院副院长朱喜表示，本

次课程“行业研究方法” 、“公募基金与机构投资” 贯穿

学生整个学期，来自于行业研究和投资一线实践的资深

专业人士参与，将课堂所学与社会需求相结合，为学生

打下深厚基础，推动投资者教育纳入国民教育体系。

资料显示，上海交大安泰经济与管理学院是中国顶

尖商学院之一， 是国内首家同时获得AMBA、EQUIS、

AACSB三大国际权威认证的商学院。朱喜表示，交大安

泰以“纵横交错、知行合一” 为发展战略，以行业研究为

抓手，汇集各方资源，创新体制机制，对重要行业展开持

久、深入地研究，形成实践、学术、教学三者之间的良性

循环。

睿远基金总经理饶刚表示，安泰经济与管理学院是

中国顶尖的商学院之一，睿远基金是以价值投资理念为

基石、以持有人长期利益最大化为目标的长期价值投资

机构，秉承价值投资理念，通过专业化的基本面研究，投

资于估值合理的优质企业，致力于创造长期价值，相信

价值投资与基金实务课程可以帮助同学们初步了解价

值投资和行业研究，发现投资和研究之美。

饶刚表示，价值投资有很多优势，首先，从国内外的

实践看，价值投资可以获得比较好的长期回报；其次，价

值投资具有良好的社会效应，有利于提升资本市场资源

配置能力，更好地服务实体经济；第三，价值投资的投资

过程很完整，价值发现的过程符合商业逻辑，可复制性

和可持续性比较强。

他表示，价值投资的基本原理比较简单，股票是公

司的所有权，内在价值是未来自由现金流的贴现，低于

内在价值的价格买入，留足合适的安全边际。 睿远基金

创始人陈光明曾深入浅出地总结，价值投资的核心逻辑

是“便宜买好货” 。 价值投资最核心的能力是评估企业

内在价值，背后包含了对未来趋势的洞察，对公司发展

和行业本质的理解，需要深度的研究，独立的思考，追求

真理的勇气和毅力。

据悉，价值投资与基金实务课程启动仪式后，睿远

基金董事总经理、TMT研究组组长金宇开讲第一课，以

“行业研究方法-买方视角” 为主题，讲述了价值投资理

念和方法，以及科技行业研究和企业发展的思考。

资料显示，睿远基金投资者教育基地设立于2021年

1月，2021年7月被命名为上海市证券期货互联网投资者

教育基地，2021年11月成为上海市投保联盟成员单位，

以公益性、专业性、特色性和节约性的原则进行建设，旨

在持续传递价值投资、长期投资理念，陪伴投资者长期

投资之旅。 -CIS-
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百强房企2月销售额

同比环比双增长

●本报记者 董添

近期，上市房企陆续披露前2月销售情况，不少公

司销售金额同比增幅亮眼。根据机构监测数据，百强房

企2月销售额环比上升35.1%，同比上升28.5%，实现双

增长。

需求逐步企稳

格力地产披露的销售简报显示，1月-2月，格力地

产实现地产项目签约面积5.8万平方米， 同比增长

395%；签约金额为43.27亿元，同比增长1332%。

中国建筑3月12日晚间公告，1月-2月， 公司新签

合同总额6211亿元，同比增长30.2%。地产业务合约销

售额为535亿元，同比增长71.1%；合约销售面积272万

平方米， 同比增长58.4%； 期末土地储备8827万平方

米，新购置土地储备37万平方米。

2月，华发股份实现销售金额127.82亿元，同比增

长292.93%； 销售面积为54.83万平方米， 同比增长

278.17%。 1月-2月，公司实现销售金额249.76亿元，同

比增长85.41%；实现销售面积89.61万平方米，同比增

长131.21%。

保利发展等头部房企销售较为可观。 2月，保利发

展实现签约面积203.41万平方米， 同比增长35.51%；

签约金额为342.84亿元，同比增长42.98%。 1月-2月，

公司实现签约面积 387.35万平方米 ， 同比增长

15.33%；签约金额为638.29亿元，同比增长22.09%。

中指研究院数据显示，1月-2月，TOP100房企销

售总额为9841.1亿元，同比下降4.8%，降幅较去年同期

大幅收窄。 其中，2月销售额环比上升35.1%，同比上升

28.5%，实现双增长。

业内人士认为，在利好政策推动下，需求端逐步企

稳，房企销售端出现向好迹象。

拿地热情提升

部分房企在披露销售业绩的同时， 公告了拿地

情况。

保利发展新增加房地产项目4个， 分别是广州市

天河区科韵路西侧地块、 苏州市高新区吴越路东侧地

块、西安市长安区航天北路北侧地块、天水保利时光印

象项目二期，需支付价款分别为95.81亿元、4.28亿元、

15.9亿元和1258万元。

万科A披露的2月销售及近期新增项目简报显示，

1月销售简报披露以来， 公司新增加开发项目1个，需

支付权益地价9.8亿元。

另外，招商蛇口2月实现签约销售面积103.73万平

方米， 同比增长114.76%； 签约销售金额为225.43亿

元，同比增长124%。 1月-2月，公司累计实现签约销售

面积167.84万平方米，同比增长41.21%；累计实现签

约销售金额383.1亿元，同比增长51.96%。

机构数据显示，1月-2月，TOP100房企拿地总额

1207.6亿元，拿地规模同比下降16.2%，降幅较上月收

窄13.2个百分点。 2月，北京、苏州、杭州等城市进行了

集中供地。在优质地块供应的带动下，房企拿地热情有

所提升。

拓展融资渠道

近期，多家房企通过银行授信、债权、股权等方式

开展融资，用好政策红利，拓展融资渠道。

新城控股3月13日晚间公告， 拟定增募资不超过

80亿元投向7个项目， 这些项目均定位于首次置业及

改善型普通住宅产品。 新城控股称， 这些项目是公司

“保交楼、保民生” 的重要工程。 拟通过本次向特定对

象发行，增强上市公司资金实力，提升抗风险能力。 公

司在债务融资的基础上配合股权融资， 有助于加快整

体开发进度，促进公司房地产业务平稳健康发展。

债权融资方面，新湖中宝3月13日晚间公告显示，

为进一步优化公司融资结构、拓宽公司融资渠道，结合

公司发展需求， 公司拟向中国银行间市场交易商协会

申请注册发行不超过20亿元（含本数）中期票据。 发

行期限不超过5年（含5年）。

中标多个重要项目

今年以来， 航天信息市场拓展成效显

著，接连中标多个重要项目。

马天晖介绍，“打造新航信” 是航天信

息转型升级提出的最新发展目标，包括战略

新高度、产业新维度、改革新动能、精神新面

貌等维度。

2022年，公司战略规划体系更加完善。

公司董事会高度重视战略对经营发展的重

要作用，经过集中深入思考、反复研讨，形成

了公司数字政府和企业数字化两个产业规

划，以及数字技术与产品体系规划，把公司

未来技术发展、产业发展的蓝图描绘得更加

清晰，进一步明确了后续工作的发力点。

同时，公司八个重大创新工程取得积极

进展。 截至目前，各重大创新工程整体稳步

推进，各项技术攻关、产品研发和市场开拓

工作按期实施。爱信诺企业服务平台累计注

册用户超600万户，平台SaaS订阅服务转型

迈出坚实一步；“丝路云链” 平台工程入选

中央网信办2022年度数字科技企业 “双

化” 协同典型案例， 且位列第一名； 信创

“30” 工程， 中标某信创基础设施重大项

目。以此为基础，公司成立专项工作机构，统

筹推进某信创基础设施项目落地。

航天信息改革创新持续走深走实。“经

过两年多的实践探索， 大家的改革积极性、

主动性明显提高。 ” 马天晖说，“去年下半

年，我们大力推进所属子企业中长期激励深

化扩围，实施超额利润激励，目前已有6家

下属单位使用了4种科改政策‘工具包’ 。 ”

航天信息已连续两年获评国资委标杆

“科改示范企业” ， 改革案例入选国资委

《改革攻坚：国企改革三年行动案例集》。

赋能数据要素产业

以数据为核心的新型生产要素正成为

未来产业的主要支撑。

马天晖表示，“数据二十条” 从数据产

权、流通交易、收益分配、安全治理等方面构

建数据基础制度， 有利于充分激活数据要素

价值，赋能实体经济，推动高质量发展。 公司

已在落实“数据二十条”方面做了诸多探索。

“安全是促进合规高效流通利用数据

的基础， 贯穿数据供给、 流通、 使用全过

程。 ” 马天晖说，航天信息自主研发的可信

安全底座由基础密码服务、可信身份认证服

务和可信数据交换服务三个部分构成，基于

自主可控的环境，支撑推动数据作为新型生

产要素的数据融合与业务融合，满足数据资

源跨层级、跨地域、跨系统、跨部门、跨业务

的可信交换服务和协同管理。

为赋能数据要素产业化进程，航天信息

始终贯彻自主创新发展理念，以技术创新引

领产业发展。马天晖介绍，为破解数据防伪、

保真、保鲜、可溯源等系列难题，公司创造性

提出了基于“数据要素区组模型”的数据凭

证链设计理念，构建自主可控的可信数据交

换新型技术体系，系统性解决了数据确权授

权、数据要素流通、数据资产交易和数据治

理监管等全业务过程涉及的数据安全难题。

马天晖表示， 产业技术标准和产业生态

共建是推动数据要素产业发展的重要抓手。航

天信息可信数据交换新型技术体系正在形成

系列技术标准成果，公司将联合产业界生态伙

伴， 共同为数据要素技术标准的制定贡献力

量。航天信息致力于构建多方共赢的良性产业

生态，以镜像网实验室建设为契机，面向生态

伙伴提供数据要素市场中方案可行性验证、生

态集成服务、业务场景成效展示、系统产品适

配验证和标准可行性验证等系列服务。

发力数字经济赛道

专家认为，“数据二十条” 将加快推动

数据要素的市场化应用，激发数字消费、数

字生产和数字贸易的提质增效，同时有利于

提高数据要素在城市管理、园区发展、金融

服务、电子政务、医疗健康等领域的应用价

值，提升公共服务可及性和普惠性。

事实上，航天信息可信安全底座已广泛

应用于政务领域及诸多重点行业。在电子政

务领域，航天信息面向政府机关构建了可信

数据交换服务设施；面向政务数据资源共享

需求，构建了政务数据共享服务平台，实现

了跨部门、跨地域的政务数据共享，为决策

机构科学决策提供强有力的技术支撑。

对于航天信息未来发展， 马天晖表示，

航天信息将以数字化转型、数据要素市场化

配置为契机，致力成为数据要素产业发展的

引领者，数据要素价值释放的开拓者。

面对广阔的数字经济赛道，航天信息正

全面发力。 马天晖表示，公司持续大力推进

网络可信身份认证体系、 网络可信数据交

换、爱信诺企业服务平台、“丝路云链”平台

等重大创新工程，为各级政府客户和千万级

企业用户提供数字化产品和服务。

航天信息董事会近日审议同意：航天信

息与其他合作方共同投资15亿元设立新疆

数字产业投资（集团）有限公司（以工商登

记为准），其中公司货币出资2亿元，持有新

公司13.33%的股权。 新设公司将聚焦数字

政府建设，为政府和社会机构提供数字化项

目建设运营和战略咨询服务，协同推进数字

经济、数字社会发展。

价格上行 水泥市场逐步回暖

●本报记者 董添

近期，全国水泥市场行情偏暖运行，水泥价

格整体上行， 多地水泥价格上调30-50元/吨。

水泥企业出货量逐步企稳上扬。

销量稳步提升

上峰水泥3月13日披露的投资者关系记

录表显示，华东区域水泥发货量稳步提升，进

入3月份以来， 已恢复到正常水平的八成以

上。 西南区域发货量恢复到正常水平的六成

以上。

从水泥价格看， 数字水泥网监测数据显

示，近期多地水泥价格上调30－50元/吨。 价

格上调区域重点工程项目较多， 下游需求表

现较好，企业基本保持产销平衡，库存降至低

位，为提升利润水平，企业大幅推涨价格。

百川盈孚认为， 全国水泥市场行情偏强

运行，水泥价格重心上移。 从需求端看，全国

水泥市场需求稳步回升，价格持续上涨，进入

3月传统旺季，部分新项目开工，将带动市场

需求增长，加之水泥原材料价格高位运行，为

水泥价格上涨提供支撑；从供应端看，随着一

季度错峰生产陆续结束，水泥供应增加。预计

3月中旬水泥价格将在430元/吨至460元/吨

之间波动。

预喜比例较低

Wind数据显示， 截至目前，A股共有22

家水泥行业上市公司披露了2022年业绩预

告，仅2家公司预喜，预喜比例较低。 海螺水

泥、天山股份、华新水泥、冀东水泥等头部公

司业绩普遍不佳。

海螺水泥预计，2022年归属于上市公司

股东的净利润为139.73亿元至166.33亿元，

同比下降58%至50%； 扣除非经常性损益后

的净利润为131.77亿元至156.88亿元， 同比

下降58%至50%。 2022年，房地产市场下行，

水泥市场需求下滑， 公司水泥产品销价及销

量同比下降；同时，煤炭价格及电价上涨，公

司产品成本同比上升。

天山股份预计，2022年归属于上市公司

股东的净利润为40亿元至52亿元，同比下降

68.08%至58.5%； 扣除非经常性损益后的净

利润为22亿元至33亿元，同比下降55.54%至

33.31%。 报告期内，公司主要产品水泥熟料

和商品混凝土销量和价格同比均有不同程度

下降。此外，受煤炭等主要原燃材料价格上涨

影响，水泥熟料成本同比上升。

目前，仅三和管桩、青松建化两家公司预

喜，且预喜的原因都和水泥业务关系不大。

三和管桩预计，2022年归属于上市公司

股东的净利润为1.3亿元至1.7亿元， 同比增

长66.06%至117.15%。报告期内，公司通过有

效控制原材料成本，挖掘内部潜力，持续实施

降本增效措施，提高了产品毛利率；此外，公

司聚焦主业、深耕一线，不断加大新品推广力

度， 增加订制桩以及用于光伏等新能源项目

的产品销量，进一步提升了公司的盈利能力。

青松建化预计，2022年归属于上市公司

股东的净利润约为4.16亿元，同比增长32%。

2022年，公司化工板块销售收入较2021年增

长67%， 销售利润较2021年增加8100万元。

同时，公司严控各项费用，非经常性损益较上

年同期增加13050万元。

多举措降低成本

水泥行业上市公司普遍表示，2022年产

销量下降，水泥价格下滑，煤炭等能源成本高

企，导致产品利润率大幅下降。

上峰水泥预计，2022年归属于上市公司

股东的净利润为9.2亿元至10.3亿元，同比下

降57.72%至52.67%。 报告期内，公司水泥产

品销量和价格下降， 同时煤炭价格较上年同

期上涨，使得水泥产品制造成本上升，产品利

润率大幅下降。

冀东水泥预计，2022年归属于上市公司

股东的净利润为13.5亿元至15.2亿元，同比下

降51.96%至45.91%。 报告期内，受房地产行

业下行等因素影响， 水泥和熟料综合销量同

比下降；同时，受煤炭等主要原燃材料价格同

比大幅上涨影响，水泥和熟料成本同比上升。

对于原燃料成本控制，上峰水泥近期公

告，因公司各基地所处区域差异，采购来源

不尽相同，西北区域的新疆、内蒙古和宁夏

基地，靠近煤炭主产区，采购价格相对略低，

华东和西南区域的采购价格相对略高。 公司

通过节煤降耗工艺改进等持续稳定降低单

位产品能耗，同时拓展煤炭采购渠道，增加

直接采购比重，并通过灵活调整库存和结算

方式、搭配各种不同煤种使用等措施缓解煤

炭价格上涨压力。 长期看，公司将进一步减

少煤炭的使用。

“为更好推动‘数据二十条’ 落

地， 航天信息将基于数据要素可信

安全底座和新型可信数据交换技术

体系优势，创新数字化治理模式，破

解数据要素价值化关键难题， 培育

数据要素市场， 充分释放数据要素

价值，提供技术创新服务。 ” 航天信

息党委书记、 董事长马天晖日前在

接受中国证券报记者专访时表示，

航天信息将抢抓经济复苏发展机

遇，通过一系列重大创新工程，着力

打造转型升级、 高质量发展的产业

支撑， 力争早日建设成为世界一流

的信息技术集团。

航天信息董事长马天晖：

创新数字化治理模式 培育数据要素产业

● 本报记者 吴科任

航天信息产品展厅 公司供图


