
博普科技肖向光：量化交易是一场科技和人才的

竞备赛

本报记者 张舒琳 张一雪

“量化行业的很多公司更像是科技公司。 ” 博普

科技董事长肖向光如此评价。 从核心成员讲到公司策

略，从系统搭建讲到公司氛围，肖向光言谈举止像一

位工程师，透露出对技术的热爱，“相信算法和算力改

变世界。 ”

肖向光在麻省理工读研究生阶段开始做算法交

易，对他来说，量化交易非常像工程设计和实验：基于

历史数据来建立模型和进行回测，在真实世界中进行

验证和改进，这类似于一个“快速得到反馈的工程实

验” 。 肖向光和他的合伙人一起把量化交易的工程实

验从波士顿延续到深圳，2012年从美国回国组建量化

团队参与国内量化交易至今，投资策略包括了CTA量

化策略、股票alpha策略、中性策略等，“我们在做一个

多策略的资产管理公司。 ”

在他看来，中国的量化市场像一个青少年，充满

活力与创新力，未来发展有极大的想象空间；而美国

的量化市场像一个中年人，技术老道，格局成熟，更多

地求稳。 谈及未来行业与公司的发展，肖向光认为，人

才和技术是最深的“护城河” 。

量化交易本质：于无序之中寻找规律

中国证券报：博普成立于2012年，是国内最早的

量化私募管理人之一， 管理规模已经超过100亿元人

民币。 您是在什么契机下开始量化投资的？

肖向光：我接触到量化交易是2007年在MIT（麻

省理工学院）读研究生阶段，麻省理工在量化金融领

域有重要的地位和影响力。 事实上，很多同行都是从

像MIT这样的理工科院校毕业， 具有计算机科学、数

学和物理学背景等。

读书期间我认识了另外一位合伙人袁豪，他当时

正在普渡大学读密码学博士，热爱“建模型写程序做

交易” 。聊起量化金融和密码学的关系，袁豪觉得两者

都是在“在杂乱无章中寻找规律” 。 袁豪是上海交大

ACM班第一届毕业生， 拿过ACM-ICPC北京赛区冠

军。国际大学生程序设计竞赛，简称ICPC，是由美国计

算机协会（ACM）主办的年度竞赛，旨在展示大学生

创新能力、团队精神和在压力下编写程序、分析和解

决问题能力，堪称计算机界的奥林匹克大赛。 他博士

毕业后去了香港城市大学计算机系，成为香港城市大

学计算机系历史上最年轻的博士生导师———彼时他

才26岁。

2010年4月，中国股指期货正式上市，这对国内量

化行业来讲是一个里程碑式的事件。 在此之前，由于

缺乏对冲手段很多量化策略是做不了的。 我们博普这

个团队，也是最早一批在中国金融市场上做量化研究

的团队。 由于中国的量化行业很新，我们观察到同样

的量化策略在中国市场上更有效。 我们很快决定暂时

避开量化行业很成熟和市场有效性很高的美国市场，

先到国内这个量化行业还很新的市场，2012年我们在

深圳创立了博普。

博普这个名字的由来，是因为我曾经在波士顿大

学和MIT麻省理工读过书， 麻省理工也在波士顿，所

以我们首先取了波士顿的头两个字母Bo，袁豪在普渡

大学，我们就取了普渡大学缩写pu，合在一起就是博

普，中文的意思一方面是博采众长，一方面是博闻多

识；普创锦程意思是，我们希望能够和一批非常优秀

的人在一起，为我们的投资人、同事以及身边的人，创

造一个美好的未来。

我们很幸运，一直都能吸引非常聪明和优秀的人

加入。 其中， 有非常多ACM-ICPC大赛的获奖者，以

及其他数学、计算机、物理、化学等金牌奖项的获得

者，这些人都是各技术领域的佼佼者。 比如我们公司

的副总经理，也是公司的第一名员工孙林春，此前负

责交易系统的设计和研发，近年来转向金融产品设计

和组合管理。她曾代表清华大学参加ACM-ICPC程序

设计竞赛，获广州赛区冠军。 在公司发展过程中，我们

也非常注重不同发展阶段对人才需求的不同，以及人

才的互补性。 过去十几年中国量化行业不断发展和变

化，我们需要配备的能力和人才也发生变化。 持续从

全球范围引入各类顶尖人才，这点在量化基金未来发

展上至关重要。

保持核心竞争力：人才和技术是量化投资的“护

城河”

中国证券报：在投资策略及产品线上，博普有哪

些布局？

肖向光：我们的目标是做一个多策略多资产类别

的资产管理公司。 我们最早开始做的是期现套利策

略，这是一个稳健型的中性策略，已经运行超过10年。

它是一个典型的对交易执行和系统构架要求很高的

量化对冲策略。 我们在工程方面的系统架构体系搭建

得很好，可以支持我们不断拓展其他策略。 我们在看

一个资产类别能不能做的时候，首先会考虑我们的优

势或者特点能不能在这个方向得到发挥。 即使这个策

略很赚钱或者很有机会， 但如果我们的强项不能支

撑，我们可能要避免去做，这是第一个考虑点。 第二个

考虑点，是这个策略对我们的投资人长期来看是不是

资产配置比较优秀的品种？ 在金融市场上可能会有一

些机会能赚钱，但这种策略很快会失效，对投资人长

期配置意义不大， 我们就不会花时间在这种策略上。

所以，我们对策略和产品线是有一定布局的。 同时，我

们每一个新策略， 都会通过很长时间的打磨和验证，

确保策略是优异的，才会对外推出。

最新的突破是在股票alpha策略上。 我们对股票

alpha策略已经研发了7到8年， 做了很多基础性的工

作。 直到我们引入了一位经验非常丰富且投资业绩非

常优异的同事， 他在华尔街对冲基金工作了十几年，

管理过上百亿美元规模的股票alpha策略产品。 加入

博普后，作为策略核心人员，他带领团队用了一整年

时间打磨和升级策略，2022年底股票alpha策略全新

上线以来，表现优异。

事实上，不仅股票alpha策略，我们其他的策略也

是如此。 总体来看，我们力图把每个策略都做到极致，

对管理规模反而比较“佛系” 一些。

中国证券报：您认为量化机构要如何保持核心竞

争力？ 公司在系统上的投入如何？

肖向光：量化交易是科技和人才的竞争。 交易系

统的软硬件平台搭建，投研体系和风控以及相关子系

统的开发都需要在技术上不断优化提升。 我们对这方

面十来年的投入都非常大，随着时间的推移，这些细

节的积累慢慢就会形成壁垒。 例如，交易系统有很多

小细节，如果每个环节都能积累一点点优势，随着时

间推移，整体的优势就比较明显。

此外，量化机构要想保持竞争力，人才非常关键。

公司的文化是否能吸引人才、能否让人才融入团队也

很重要。 博普团队在十多年的创业过程中吸引了很多

优秀人才。 我们很幸运能跟一群非常聪明和优秀的人

一起工作。 正是这样的文化，使得这些优秀的人才在

博普能够充分发挥自己的潜力，这也是我们的核心竞

争力之一。

他山之石：借鉴美国量化行业发展经验

中国证券报：博普的核心团队拥有多年国内外量

化投资经验，团队成员也长期往返中美，您认为，对比

海外，中国的量化投资处于什么阶段？

肖向光：打个比方，中国量化市场现在大概是18

岁，很“年轻” ，很有活力，行业格局也没完全形成，会

继续成长。 而且中国在一些创新性方面比较敢于尝

试。 而美国量化市场大概是50岁，已经很成熟，所以有

很多经验值得我们去学习。

中国证券报： 美国的量化行业对中国有什么启

示？ 参照海外的发展历程，中国的量化行业未来发展

趋势是什么？

肖向光：参照美国量化行业的体量，量化理应是

个体量巨大的行业，未来还在发展变化。 此外，合规非

常重要，面对高速成长的量化市场，各家公司要更注

意风控，在合规细节上更为敏感。 比如我们对市场上

出现的“新机会” 往往比较谨慎看待。

量化发展的每个阶段特征都不相同。 依旧以美国

为参照体系来看， 中国现在量化交易在A股的交易量

占比还有很大的提升空间。 此外，中国经济对全球其

他市场的影响力在增加，中国和海外投资人对不同市

场配置的需求也在增加， 伴随中国量化行业的成长，

中国未来会出现基于中国面向全球市场的量化公司。

中国证券报：过去两年，量化行业站在风口浪尖，

国内量化行业竞争步入白热化阶段，您如何看待当前

的竞争格局？

肖向光：我并不认同量化竞争已经步入白热化阶

段这个观点，相比于其他行业，量化行业的竞争不是

那么的“直接” 。 大家更多需要面对的是市场，而不是

同行。 市场上寻找优质投资策略的资金量应该超过了

很多量化策略可容纳的资金量，一个量化公司的管理

规模取决于公司的管理水平和交易策略容量和质量。

当然， 一家新的机构或者一个新的策略上线的时候，

往往需要一段时间才能让投资人认可和信任。 总体来

讲，量化投资行业还处于有序良性竞争中。

在当前量化发展阶段， 竞争格局并未充分形成，

中国的量化团队也是年轻而富有实力的，并且在理工

科方面有天然优势。 我相信，在不久的将来，国内会诞

生世界级的顶尖量化机构。

简介

肖向光，博普科技董事长。 麻省理工学院工程及

管理学硕士，2012年从美国波士顿回国组建团队参与

国内量化行业，个人投资领域跨越中美两国，涉及量

化行业、生物制药、人工智能，相信算法和算力改变世

界。

“量化行业的很多

公 司 更 像 是 科 技 公

司。 ” 博普科技董事长

肖向光如此评价。 从核

心成员讲到公司策略，

从系统搭建讲到公司氛

围， 肖向光言谈举止像

一位工程师， 透露出对

技术的热爱，“相信算

法和算力改变世界。 ”

肖向光在麻省理

工学院读研究生阶段

开始做算法交易，对他

来说，量化交易非常像

工程设计和实验：基于

历史数据来建立模型

和进行回测，在真实世

界中进行验证和改进，

这类似于一个“快速得

到反馈的工程实验” 。

肖向光和他的合伙人

一起把量化交易的工

程实验从波士顿延续

到深圳，2012年从美国

回国组建量化团队参

与国内量化交易至今，

投资策略包括了CTA

量化策略、 股票alpha

策略、中性策略等，“我

们在做一个多策略的

资产管理公司。 ”

在他看来， 中国的

量化市场像一个青少

年，充满活力与创新力，

未来发展有极大的想象

空间； 而美国的量化市

场像一个中年人， 技术

老道，格局成熟，更多地

求稳。 谈及未来行业与

公司的发展， 肖向光认

为， 人才和技术是最深

的“护城河” 。
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保持核心竞争力：

人才和技术是量化投资的“护城河”

中国证券报： 在投资策略及产品线

上，博普有哪些布局？

肖向光：我们的目标是做一个多策略

多资产类别的资产管理公司。我们最早开

始做的是期现套利策略，这是一个稳健型

的中性策略，已经运行超过10年。 它是一

个典型的对交易执行和系统构架要求很

高的量化对冲策略。我们在工程方面的系

统架构体系搭建得很好，可以支持我们不

断拓展其他策略。我们在看一个资产类别

能不能做的时候，首先会考虑我们的优势

或者特点能不能在这个方向得到发挥。即

使这个策略很赚钱或者很有机会，但如果

我们的强项不能支撑，我们可能要避免去

做， 这是第一个考虑点。 第二个考虑点，

是这个策略对我们的投资人长期来看是

不是资产配置比较优秀的品种？在金融市

场上可能会有一些机会能赚钱，但这种策

略很快会失效，对投资人长期配置意义不

大，我们就不会花时间在这种策略上。 所

以， 我们对策略和产品线是有一定布局

的。 同时，我们每一个新策略，都会通过

很长时间的打磨和验证，确保策略是优异

的，才会对外推出。

最新的突破是在股票alpha策略上。

我们对股票alpha策略已经研发了7到8

年，做了很多基础性的工作。 直到我们引

入了一位经验非常丰富且投资业绩非常

优异的同事，他在华尔街对冲基金工作了

十几年， 管理过上百亿美元规模的股票

alpha策略产品。 加入博普后，作为策略

核心人员，他带领团队用了一整年时间打

磨和升级策略。 2022年底股票alpha策略

全新上线以来，表现优异。

事实上，不仅股票alpha策略，我们其

他的策略也是如此。 总体来看，我们力图

把每个策略都做到极致，对管理规模反而

比较“佛系” 一些。

中国证券报：您认为量化机构要如何保

持核心竞争力？ 公司在系统上的投入如何？

肖向光：量化交易是科技和人才的竞

争。 交易系统的软硬件平台搭建，投研体

系和风控以及相关子系统的开发都需要

在技术上不断优化提升。我们对这方面十

来年的投入都非常大， 随着时间的推移，

这些细节的积累慢慢就会形成壁垒。 例

如，交易系统有很多小细节，如果每个环

节都能积累一点点优势， 随着时间推移，

整体的优势就比较明显。

此外， 量化机构要想保持竞争力，人

才非常关键。 公司的文化是否能吸引人

才、能否让人才融入团队也很重要。 博普

团队在十多年的创业过程中吸引了很多

优秀人才。我们很幸运能跟一群非常聪明

和优秀的人一起工作。 正是这样的文化，

使得这些优秀的人才在博普能够充分发

挥自己的潜力，这也是我们的核心竞争力

之一。

博普科技肖向光：

量化交易是一场科技和人才的竞备赛

□本报记者 张舒琳 张一雪

量化交易本质：

于无序之中寻找规律

中国证券报：博普成立于2012年，是国内最早的量化私募管

理人之一，管理规模已经超过100亿元人民币。 您是在什么契机

下开始量化投资的？

肖向光：我接触到量化交易是2007年在MIT（麻省理工学

院）读研究生阶段，麻省理工学院在量化金融领域有重要的地

位和影响力。事实上，很多同行都是从像MIT这样的理工科院校

毕业，具有计算机科学、数学和物理学背景等。

读书期间我认识了另外一位合伙人袁豪， 他当时正在普渡

大学读密码学博士，热爱“建模型写程序做交易” 。 聊起量化金

融和密码学的关系，袁豪觉得两者都是在“在杂乱无章中寻找

规律 ” 。 袁豪是上海交大ACM班第一届毕业生， 拿过

ACM-ICPC北京赛区冠军。 国际大学生程序设计竞赛， 简称

ICPC，是由美国计算机协会（ACM）主办的年度竞赛，旨在展

示大学生创新能力、团队精神和在压力下编写程序、分析和解决

问题的能力，堪称计算机界的奥林匹克大赛。他博士毕业后去了

香港城市大学计算机系， 成为香港城市大学计算机系历史上最

年轻的博士生导师，彼时他才26岁。

2010年4月，中国股指期货正式上市，这对国内量化行业来

讲是一个里程碑式的事件。 在此之前，由于缺乏对冲手段，很多

量化策略是做不了的。 我们博普这个团队，也是最早一批在中国

金融市场上做量化研究的团队。 由于中国的量化行业很新，我们

观察到同样的量化策略在中国市场上更有效。 我们很快决定暂

时避开量化行业很成熟和市场有效性很高的美国市场， 先到国

内这个量化行业还很新的市场，2012年我们在深圳创立了博普。

博普这个名字的由来， 是因为我曾经在波士顿大学和麻省

理工学院读过书，麻省理工学院也在波士顿，所以我们首先取了

波士顿的头两个字母Bo，袁豪在普渡大学，我们就取了普渡大

学缩写pu，合在一起就是博普，中文的意思一方面是博采众长，

一方面是博闻多识；普寓意普创锦程，我们希望能够和一批非常

优秀的人在一起，为我们的投资人、同事以及身边的人，创造一

个美好的未来。

我们很幸运， 一直都能吸引非常聪明和优秀的人加入。 其

中，有非常多ACM-ICPC大赛的获奖者，以及其他数学、计算

机、物理、化学等金牌奖项的获得者，这些人都是各技术领域的

佼佼者。比如我们公司的副总经理，也是公司的第一名员工孙林

春，此前负责交易系统的设计和研发，近年来转向金融产品设计

和组合管理。 她曾代表清华大学参加ACM-ICPC程序设计竞

赛，获广州赛区冠军。 在公司发展过程中，我们也非常注重不同

发展阶段对人才需求的不同，以及人才的互补性。过去十几年中

国量化行业不断发展和变化， 我们需要配备的能力和人才也发

生变化。持续从全球范围引入各类顶尖人才，这点在量化基金未

来发展上至关重要。
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他山之石：

借鉴美国量化行业发展经验

中国证券报：博普的核心团队拥有多

年国内外量化投资经验，团队成员也长期

往返中美，您认为，对比海外，中国的量化

投资处于什么阶段？

肖向光：打个比方，中国量化市场现

在大概是18岁，很“年轻” ，很有活力，行

业格局也没完全形成，会继续成长。 而且

中国在一些创新性方面比较敢于尝试。而

美国量化市场大概是50岁，已经很成熟，

所以有很多经验值得我们去学习。

中国证券报：美国的量化行业对中国

有什么启示？ 参照海外的发展历程，中国

的量化行业未来发展趋势是什么？

肖向光：参照美国量化行业的体量，

量化理应是个体量巨大的行业， 未来还

在发展变化。 此外，合规非常重要，面对

高速成长的量化市场， 各家公司要更注

意风控，在合规细节上更为敏感。比如我

们对市场上出现的“新机会” 往往比较

谨慎。

量化发展的每个阶段特征都不相同。

依旧以美国为参照体系来看，中国现在量

化交易在A股的交易量占比还有很大的

提升空间。 此外，中国经济对全球其他市

场的影响力在增加，中国和海外投资人对

不同市场配置的需求也在增加，伴随中国

量化行业的成长，中国未来会出现基于中

国、面向全球市场的量化公司。

中国证券报：过去两年，量化行业站

在风口浪尖，国内量化行业竞争步入白热

化阶段，您如何看待当前的竞争格局？

肖向光：我并不认同量化竞争已经步

入白热化阶段这个观点， 相比于其他行

业，量化行业的竞争不是那么的“直接” 。

大家更多需要面对的是市场， 而不是同

行。市场上寻找优质投资策略的资金量应

该超过了很多量化策略可容纳的资金量，

一个量化公司的管理规模取决于公司的

管理水平和交易策略容量和质量。 当然，

一家新的机构或者一个新的策略上线的

时候，往往需要一段时间才能让投资人认

可和信任。 总体来讲，量化投资行业还处

于有序良性竞争中。

在当前量化发展阶段，竞争格局并未

充分形成，中国的量化团队也是年轻而富

有实力的， 并且在理工科方面有天然优

势。我相信，在不久的将来，国内会诞生世

界级的顶尖量化机构。


