
“囤的货都卖完了” 白酒经销商加紧补货

本报记者 康曦

1月19日，位于成都市的一家永辉超市酒类销售专区人潮涌动，各品牌销

售员忙着给客户推荐产品、回答问题。 随着疫情防控政策进一步优化，白酒消

费市场逐渐恢复，终端销售回暖。 成都一家烟酒店老板李庆（化名）告诉中国

证券报记者：“之前的存货都卖空了，1月份又补了一批货。 ”

逛酒类专柜人流增多

春节前最后一周，中国证券报记者走访成都多家商超、烟酒店以及白酒

专卖店发现，一些商超把酒类销售专柜设置在显眼位置，逛酒类专柜的人流

明显增多，白酒终端销售正在好转。 “现在是白酒销售旺季，部分白酒开始涨

价，不过名酒价格变化不大。 ”一位销售人员说。

李庆告诉记者，自己又接到一个团购客户订单。“团购客户主要买五粮液

和茅台。 茅台如果整箱买，我们现在的价格是每瓶3150元，零售价格是每瓶

2950元。 五粮液整箱6瓶的价格是5900元，国窖1573整箱6瓶要5800元。 ”

李庆经营的这家烟酒店在2019年8月开张，开张半年就赶上了疫情，生意

刚有起色，受疫情影响很快就急转直下。 随着疫情防控政策进一步优化，李庆

明显感受到了白酒市场的变化。

“最近找我们拿货的客户多了， 拿货数量也比上年多，2022年中秋节囤

的货都卖完了，1月份又补了一批货。 ”李庆说，“名酒靠走量，单瓶利润较低。

白酒行业受疫情影响很大，前期大家手里压了不少货，现在目的很明确，就是

抢客户走货，宁愿少赚一点也要回笼资金。 ”

成都一家五粮液专卖店销售人员告诉记者：“现在聚餐的人多了，白酒市

场起来了，今年春节旺季我们销售比上年更好。 ”

五粮液在1月18日发布的投资者关系活动记录表显示， 公司核心大单品

动销逐步有序恢复。 2022年12月，公司多数营销区域核心大单品动销实现正

向增长。

需求回升明显

在消费回暖的背景下，多位受访人士认为，2023年名酒价格有望上行。

李庆认为，随着大环境好转，白酒市场消费会起来，2023年名酒涨价将是

大势所趋。“我刚开店的时候，国窖1573的售价是每瓶820元，现在是每瓶967

元。 2020年和2021年，国窖1573价格都在上涨，2022年是近年来白酒行业最

差的一年，经销商存货很多，所以2022年国窖1573的价格基本没有上涨。 随

着白酒消费回暖，2023年预计会涨价。 ”

上述五粮液专卖店销售人员表示：“目前公司正在开展春节前的优惠活

动，每瓶价格最低可以做到1100元，节后的价格要等公司通知。 ”

2022年12月18日，五粮液在经销商大会上首次提出，开展市场价值回归

战役。 通过“每天精准发货、每周一次检查、每月一次宣传、每季一次复盘、半

年一次奖惩” ，厂商一体，全国一盘棋推动五粮液高质量动销。

中信建投证券表示，白酒动销场景逐渐恢复，需求回升趋势较为明显，主

流单品批发价格将企稳回升。

后市预判分歧大

对于白酒行业后续发展，业内人士存在一定分歧。

五粮液集团（股份）公司党委书记、董事长曾从钦表示，白酒产业结构性

繁荣正在加快演进，增长是长期趋势。

国泰君安表示，白酒行业将迎来两波需求修复，第一波为消费场景修复

带来需求回暖，第二波为居民收入实质性修复带来需求回暖。 中金公司认为，

2023年白酒行业的增长将主要来自于消费场景修复下的增量，宴席场景恢复

将早于商务场景。

不过，也有专家表示，白酒行业发展红利逐渐消失，进入白热化竞争阶

段。 白酒企业的市场规模此消彼长，而不是共同增长，白酒企业稍有不慎就可

能出现业绩下滑。
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英方软件：

打造数据复制行业领军企业

●本报记者 倪铭

1月19日，英方软件在上交所科创板上市。 当日，英

方软件上市仪式在上海举行， 并通过中国证券报·中证

网全程直播。

英方软件董事长兼CEO胡军擎表示，成功登陆资本市

场，对于公司来说是一个新的起点。 公司将紧抓机遇，持续

加大研发投入，扩大营销网络，为客户提供更优质的产品和

服务，继续实现业绩快速增长。

深耕数据复制领域

英方软件成立于2011年，是一家专注于数据复制的软

件企业，为客户提供数据复制相关软件、软硬件一体机及相

关服务。 自成立以来，公司坚持自主创新，构筑技术“护城

河” ，同时不断提高技术的商业转化率。

目前， 英方软件已成为国内少数同时掌握动态文件字

节级、 数据库语义级和卷层块级数据复制技术的高新技术

企业之一，是上海市科技小巨人企业、上海市“专精特新”

中小企业， 在企业业务连续性及数据复制管理领域处于领

先地位。

从主营业务收入规模来看，2019年、2020年、2021年和

2022年1-6月，公司主营业务收入分别为1亿元、1.25亿元、

1.54亿元和5400.17万元。 受益于核心技术产品优势、良好

的市场口碑以及信息技术国产化带来的市场机遇， 公司营

业收入持续增长。

英方软件已形成包括容灾、备份、云灾备、大数据在内

的完整产品系列，推出了统一数据管理平台软件。相较于国

外知名企业， 公司的主要产品在部分功能和性能指标上达

到同等水平，并在兼容性、国产化等方面具有突出优势，逐

步在重要信息系统中替代国外知名企业的同类产品。

构筑技术壁垒

据介绍， 英方软件的核心技术均是从底层源代码进行

研发，覆盖信息系统的文件系统、数据库和卷层，经过多年

更新迭代，在复制效率、复制颗粒度、对生产系统的影响等

多个指标上具有突出优势，形成了较高的技术壁垒。

目前， 公司的动态文件字节级复制技术可以保证在各

种复杂生产环境下的数据一致性； 数据库语义级复制技术

每秒可处理100MB的在线日志，支持实时同步状态下的数

据对比和数据修复； 卷层块级复制技术可通过调整块的大

小适应不同业务场景，提升使用效率。

技术的先进性离不开源源不断的研发投入。 2019年至

2021年以及2022年上半年， 英方软件研发费用分别为

3257.31万元、4123.27万元、5664.51万元和3092.54万元，

占营业收入的比例分别为 31.90% 、32.08% 、35.45%和

55.06%，维持在较高比例。 截至2022年9月30日，公司已获

得27项发明专利、113项软件著作权。

卓越的技术、 可靠的产品为英方软件带来广泛的客户

群体。 在金融领域，公司客户优势显著，已为众多境内证券

公司及银行、保险公司、基金公司、资产管理公司提供数据

复制相关软件产品或服务。另外，公司产品还在政务、能源、

医疗、教育、电信等领域得到广泛应用。

发展前景广阔

政策大力支持数据安全和大数据行业发展。 作为数据

复制软件企业，英方软件拥有多项自主研发的核心技术，在

信息技术国产化大趋势下拥有良好的发展机遇。

海量数据带来数据保护和互联互通的需求增加， 数据

复制软件作为提供数据传输的基础工具，其作用日益突出，

市场空间广阔。

在灾备领域，IDC预测，公司产品主要涉及的灾备市场

规模2026年将达到12.2亿美元， 其中纯软件市场规模将达

到5.1亿美元。 在大数据领域，IDC预测，2024年中国大数据

市场整体规模将超过200亿美元。

对于未来发展规划，英方软件表示，公司将坚定地围绕

数据复制技术，进行自主创新、产品迭代，加速国产软件在

核心领域的应用， 打破国外产品在数据复制领域的垄断优

势，不断丰富行业产品方案，优化产业生态合作机制，提升

用户的使用体验，打破数据孤岛，打造一个安全可靠、互联

互通、即时可用的实时数据交互环境，为用户提供安全、高

效、个性化的服务，让数据赋能用户业务增长。
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达诚基金管理有限公司旗下基金

2022年第4季度报告提示性公告

本公司董事会及董事保证基金季度报告所载资料不存在虚假记载、 误导

性陈述或重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责

任。 本公司2022年第4季度报告涉及基金明细如下：

基金代码 基金全称

010301 达诚成长先锋混合型证券投资基金

010808 达诚策略先锋混合型证券投资基金

011097 达诚宜创精选混合型证券投资基金

011030 达诚价值先锋灵活配置混合型证券投资基金

013964 达诚定海双月享60天滚动持有短债债券型证券投资基金

上述基金2022年第4季度报告全文于2023年1月20日在本公司网站

（http://www.integrity-funds.com/） 和中国证监会基金电子披露网站

（http://eid.csrc.gov.cn/fund）披露，供投资者查阅。如有疑问可拨打本公司

客服电话（021-60581258）咨询。

本基金管理人承诺以诚实信用、勤勉尽责的原则管理和运用基金资产，

但不保证基金一定盈利， 也不保证最低收益。 请充分了解基金的风险收益特

征，审慎做出投资决定。

特此公告。

达诚基金管理有限公司

2023�年1�月20日

东吴基金管理有限公司旗下基金

2022年4季度报告提示性公告

本公司董事会及董事保证基金季度报告所载资料不存在虚假记载、 误导性陈述或重大遗

漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。

东吴基金管理有限公司旗下，东吴嘉禾优势精选混合型开放式证券投资基金、东吴价值成

长双动力混合型证券投资基金、东吴行业轮动混合型证券投资基金、东吴进取策略灵活配置混

合型开放式证券投资基金、东吴新经济混合型证券投资基金、东吴货币市场证券投资基金、东

吴安享量化灵活配置混合型证券投资基金、东吴中证新兴产业指数证券投资基金、东吴新产业

精选股票型证券投资基金、东吴沪深300指数型证券投资基金、东吴配置优化灵活配置混合型

证券投资基金、东吴多策略灵活配置混合型证券投资基金、东吴阿尔法灵活配置混合型证券投

资基金、东吴移动互联灵活配置混合型证券投资基金、东吴新趋势价值线灵活配置混合型证券

投资基金、东吴国企改革主题灵活配置混合型证券投资基金、东吴安盈量化灵活配置混合型证

券投资基金、东吴安鑫量化灵活配置混合型证券投资基金、东吴智慧医疗量化策略灵活配置混

合型证券投资基金、东吴增鑫宝货币市场基金、东吴优益债券型证券投资基金、东吴双三角股

票型证券投资基金、东吴悦秀纯债债券型证券投资基金、东吴鼎泰纯债债券型证券投资基金、

东吴兴享成长混合型证券投资基金、东吴瑞盈63个月定期开放债券型证券投资基金、东吴苏州

工业园区产业园封闭式基础设施证券投资基金、东吴消费成长混合型证券投资基金、东吴医疗

服务股票型证券投资基金、东吴新能源汽车股票型证券投资基金、东吴中债1-3年政策性金融

债指数证券投资基金、东吴月月享30天持有期短债债券型证券投资基金、东吴兴弘一年持有期

混合型证券投资基金的2022年4季度报告全文不晚于2023年1月20日在本公司网站 (http:

//www.scfund.com.cn)和中国证监会基金电子披露网站（http://eid.csrc.gov.cn/fund）披

露，供投资者查阅。 如有疑问可拨打本公司客服电话（400-821-0588）咨询。

本基金管理人承诺以诚实信用、勤勉尽责的原则管理和运用基金资产，但不保证基金一定

盈利，也不保证最低收益。 请充分了解基金的风险收益特征，审慎做出投资决定。

特此公告。

东吴基金管理有限公司

2023年1月20日

东兴基金管理有限公司旗下全部基金

2022年第四季度报告提示性公告

本公司董事会及董事保证基金季度报告所载资料不存在虚假记载、误导性陈述或重大

遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。

东兴基金管理有限公司旗下东兴改革精选灵活配置混合型证券投资基金、东兴蓝海财

富灵活配置混合型证券投资基金、东兴安盈宝货币市场基金、东兴兴利债券型证券投资基

金、东兴量化优享灵活配置混合型证券投资基金、东兴品牌精选灵活配置混合型证券投资

基金、东兴兴福一年定期开放债券型证券投资基金、东兴未来价值灵活配置混合型证券投

资基金、东兴兴瑞一年定期开放债券型证券投资基金、东兴兴财短债债券型证券投资基金、

东兴鑫远三年定期开放债券型证券投资基金、东兴中证消费50指数证券投资基金、东兴兴

晟混合型证券投资基金、东兴宸瑞量化混合型证券投资基金、东兴鑫享6个月滚动持有债券

型发起式证券投资基金、东兴兴盈三个月定期开放债券型证券投资基金、东兴兴源债券型

证券投资基金、东兴宸祥量化混合型证券投资基金、东兴连裕6个月滚动持有债券型证券投

资基金的2022年第四季度报告全文于2023年1月20日在本公司网站（www.dxamc.cn）和

中国证监会基金电子披露网站（http://eid.csrc.gov.cn/fund）披露，供投资者查阅。 如有

疑问可拨打本公司客服电话（400-670-1800）咨询。

本基金管理人承诺以诚实信用、勤勉尽责的原则管理和运用基金资产，但不保证基金

一定盈利，也不保证最低收益。 请充分了解基金的风险收益特征，审慎做出投资决定。

特此公告。

东兴基金管理有限公司

2023年1月20日

同泰基金管理有限公司旗下基金季度报告提示性公告

本公司董事会及董事保证基金季度报告所载资料不存在虚假记载、 误导性陈述或重大遗

漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。

同泰基金管理有限公司旗下：

同泰开泰混合型证券投资基金

同泰慧择混合型证券投资基金

同泰慧盈混合型证券投资基金

同泰恒利纯债债券型证券投资基金

同泰竞争优势混合型证券投资基金

同泰恒兴纯债债券型证券投资基金

同泰慧利混合型证券投资基金

同泰远见灵活配置混合型证券投资基金

同泰大健康主题混合型证券投资基金

同泰数字经济主题股票型证券投资基金

同泰沪深300指数量化增强型证券投资基金

同泰行业优选股票型证券投资基金

同泰泰和三个月定期开放债券型证券投资基金

同泰优选配置3个月持有期混合型基金中基金（FOF）

同泰金融精选股票型证券投资基金

同泰同欣混合型证券投资基金

同泰产业升级混合型证券投资基金

同泰泰享中短债债券型证券投资基金

同泰新能源优选1年持有期股票型证券投资基金

2022年第4季度报告全文于2023年1月20日在本公司网站（http://www.tongtaiamc.

com）和中国证监会基金电子披露网站（http://eid.csrc.gov.cn/fund）披露，供投资者查阅。

如有疑问可拨打本公司客服电话（400-830-1666）咨询。

本基金管理人承诺以诚实信用、勤勉尽责的原则管理和运用基金资产，但不保证基金一定

盈利，也不保证最低收益。 请充分了解基金的风险收益特征，审慎做出投资决定。

特此公告。

同泰基金管理有限公司

2023年1月20日

多地出台2023年水泥错峰生产计划

●本报记者 董添

近日，江西、福建等地相继出台2023年

水泥错峰生产计划， 错峰生产天数整体较

多。其中，江西省明确，全年水泥厂错峰生产

初步计划100天。 回顾2022年，全国水泥市

场需求大幅下降， 水泥产量降至2012年以

来最低水平，错峰生产执行效果较好。

维护行业生态

江西省明确，2023年一季度水泥厂错

峰生产不少于40天， 全年错峰生产初步计

划100天。 随着一大批基建项目相继开工建

设，将形成新的增长点，全年全省水泥需求

有望平稳或略增。

2022年， 江西省的水泥厂错峰生产达

到108天，减少熟料产量近2500万吨，促进

行业健康发展。

福建省提出，各企业应结合实际，在春

节、酷暑伏天、雨季和重大活动等时间段开

展错峰生产。 2023年，每条生产线错峰生产

时间不少于65天。 有全年协同处置城市生

活垃圾及有毒有害废弃物等任务的生产线

可以不进行错峰生产，但要适当降低水泥生

产负荷。对于已完成超低排放改造和被评为

国家或省级“能效领跑者” 的生产线，企业

可结合生产需要，适当减少错峰生产时间。

业内人士表示，为避免恶性竞争，水泥

行业通过错峰生产削减供给、维护行业生态

的共识较为稳固，同时创造社会效益。当前，

水泥行业进入季节性淡季，而企业库存仍在

高位，供给侧调节刻不容缓。

改善企业效益

数字水泥网监测数据显示，2022年，

全国水泥市场需求大幅下降，水泥产量降

至2012年以来最低水平。全国累计水泥产

量21.2亿吨，同比下降10.8%，较上年扩大

9.6个百分点；2022年12月，全国水泥产量

1.68亿吨， 同比下降12.3%， 环比下降

12.1%。

对于水泥产量下降的原因， 数字水泥

网认为， 房地产新开工面积和施工面积降

幅较大，房地产领域水泥需求骤减；基础设

施投资同比增速虽然持续回升， 但大量资

金投向新基建领域， 一些基建工程项目施

工进度缓慢，水泥需求弱势运行；另外，疫

情导致工程施工和水泥运输受限， 疫情防

控措施优化后，年末工人到岗率不足，水泥

市场需求减弱。 全年整体需求旺季不旺，淡

季更淡。

华泰证券研报显示，2022年，全国新点

火熟料生产线合计产能3419万吨/年。 考虑

到新点火生产线的实际产能通常大于设计

产能，预计实际产能呈小幅增长态势。

中国水泥协会副秘书长、数字水泥网总

裁陈柏林认为，2023年，基建投资将继续保

持较快增长， 同时房地产行业有望触底企

稳，水泥需求总体将持平或略有下降，预计

行业效益水平会有所改善。


