
高管朋友圈晒订单量

东方日升收到关注函

● 本报记者 于蒙蒙

近日，东方日升一高管在朋友圈透露订单规模，某券商首席

行业分析师更是在前者的朋友圈进行“调研” ，这立即引来市场广泛

关注。 东方日升1月12日公告称，公司十分重视该不当发言事件，公司

董事会、监事会、高级管理人员及庄英宏本人对该事件对市场造成的

影响表示歉意。 监管机构也及时跟进，深交所第一时间向东方日升下

发关注函，要求说明媒体报道中提及的公司2023年储能业务在手订单

情况、公司组件成本、交付价格等信息是否真实、准确，该高管朋友圈

内容是否违反了信息披露有关规定。

澄清言论经过

东方日升在公告中详细介绍了高管言论经过。 “庄英宏在公司的

职务为公司组件事业部全球市场总监，系公司中层管理人员。”东方日

升表示，经与庄英宏核实，庄英宏于2023年1月9日21时32分许在其微

信朋友圈转发双一力储能公众号发布的“15GWh！宁波双一力与海辰

储能签订三年电芯供应战略合作协议” 文章，并配以文字“发力储能，

我们认真的，2023年在手已签4吉瓦时多了。 ” 随后，卖方研究员朱玥

在其该条朋友圈下与庄英宏进行了简单评论与回复。 而后，庄英宏于

当晚22时30分许删除了在其该条朋友圈下其与朱玥的相关评论对话。

东方日升强调，除与朱玥的相关评论对话外，庄英宏未发表过其

他相关言论。 庄英宏发布的相关言论均系其个人行为，不代表公司立

场。

据悉，东方日升储能业务由公司控股子公司双一力（宁波）电池

有限公司主要承载和负责。 东方日升表示，目前双一力（宁波）电池有

限公司已双签订单量约1GWh， 意向在谈订单量约3GWh， 合计约

4GWh。庄英宏所述“2023年在手已签4吉瓦时多了”为其与公司储能

业务相关同事交流了解后作出的个人理解，口径为公司双签订单量与

意向在谈订单量的合并量。

强调未进行业绩预测

相比于晒订单量，庄英宏的朋友圈内容是否给出了东方日升的业

绩指引更受市场关注。

卖方研究员朱玥根据庄英宏转发文章中涉及的数据，推导东方日

升的组件成本可能在1.2元-1.3元之间。 庄英宏在朋友圈评论中回复

“按照硅片报价5.1元/片，电池非硅0.14元/瓦，再加组件非硅成本0.6

元/瓦，差不多就是这个价格” 。得到反馈后，朱玥直言按照这个交付价

格，东方日升业绩“要起飞” 。

东方日升表示，上述价格是庄英宏个人基于对光伏行业多年的经

验了解、判断及持续跟踪市场相关公开信息进行的回复。

为了证明这一观点， 东方日升还列示了多家机构的报告。 根据

PV� InfoLink于2023年1月4日发布的周光伏供应链价格，210单晶硅

片价格区间为4.80元/片-5.30元/片；根据中信证券于2022年12月7日

发布的《电力设备及新能源行业光伏板块2023年投资策略： 景气相

随，拔萃鼎新》测算，电池片非硅成本为0.14元/W，组件非硅成本为

0.61元/W。 上述相关行业公开数据与庄英宏回复相关数据一致。

“公司主营业务主要为太阳能电池及组件的研发、生产和销售，储

能业务形成的收入在公司整体收入中占比不高，储能业务订单量的获

取情况预计不会对公司整体的经营业绩构成重大影响。 ”东方日升解

释道，公司利润情况除受收入、成本影响外，期间费用、投资收益、资产

减值损失、营业外收支等亦会影响公司利润水平。 由于公司经营规模

较大，国内外子公司较多，2022年度财务数据正在汇总测算中，公司将

按相关规定及时履行信息披露义务。公司未对2023年及未来年度经营

情况编制盈利预测。

对此，深交所要求公司核实说明媒体报道中提及的公司2023年储

能业务在手订单情况、 公司组件成本、 交付价格等信息是否真实、准

确，说明公司相关业务的具体开展情况以及存在的不确定性，并结合

公司储能业务开展情况、业务实施和行业竞争、价格和政策变动等各

项影响因素，分析并重点提示相关业务开展、在手订单实施的风险。

追问信披是否违规

事实上，近年来上市公司高管在社交平台不当言论引来“翻车”

事件时有发生。

2021年10月26日，一张朋友圈截图在网上流传，诺德股份副总经

理陈郁弼称“公司明年市值没有500亿元，切腹谢罪” 。该言论一出，立

即引爆网络。

面对这一乱象， 深交所也在关注函中强调了信披合规的重要性。

深交所要求东方日升说明是否就董事、监事、高级管理人员以及其他

相关人员对外发布信息制定并执行了完备的内部规范制度，是否对公

司有关人员进行了充分培训、提醒，庄某在朋友圈发布的相关信息是

否属于未公开披露的信息，是否违反了信息披露有关规定，并结合前

述情况分析前述朋友圈事件发生的原因和公司拟采取的整改措施。
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中船嘉年华与上海电信携手打造全球首艘“5G邮轮”

●本报记者 王可

1月12日，中国船舶集团旗下中船嘉

年华邮轮有限公司 （简称 “中船嘉年

华” ） 与中国电信股份有限公司上海分

公司（简称“上海电信” ）签订战略合作

协议。 根据协议，双方将携手为中船嘉年

华全新中国邮轮自主品牌爱达邮轮

（Adora� Cruises）旗下国产首制大型邮

轮实现全船5G移动网络覆盖与应用，打

造全球首艘 “5G邮轮” ， 开创全球首例

“5G邮轮” 先河。

完善的网络和信息服务是提升邮轮体

验的重要组成部分。 这次双方联合以国产

首制大型邮轮为载体， 依托上海电信创新

技术手段， 实施信息化硬件改造与软件服

务升级工程。 全船将搭载目前最先进的无

线通讯技术，无线接入速率将成倍提升，联

网方式也更加可靠、 便捷和灵活， 游客在

WI-FI6（第六代无线网络技术）与手机

5G网络之间可随心选择，将游客的需求植

入于精细化服务之中， 使游客享受到不一

样的邮轮出行体验。

中国船舶集团表示，未来，随着中小卫

星通信技术的不断发展，中国邮轮5G网络

技术也将持续完善， 使游客真正享受与陆

地上完全相同的网络体验指日可待。

作为中国第一个邮轮自主品牌，为持

续构建品牌的独特体验，爱达邮轮将依托

邮轮建造供给端能力，在与上海电信合作

建设邮轮5G网络的基础上，将充分运用数

字化、网络化、智能化创新技术，打造海上

沉浸式互动演艺、数字多媒体空间等新体

验、新场景，促进邮轮服务和体验的创新

升级。

目前， 爱达邮轮旗下国产首制大型邮

轮已全面进入最后的设备安装系统调试阶

段，计划于2023年年内完工交付。 第二艘

国产大型邮轮也已进入实船建造阶段。 随

着邮轮船队规模的扩充， 爱达邮轮将持续

与上海电信合作部署更多“5G+” 邮轮，构

建中国邮轮产业新的生态体系， 推动中国

邮轮经济健康、可持续和高质量发展，塑造

中国邮轮产业新形象。

台积电预计一季度业绩下滑

●本报记者 程竹 吴科任

1月12日，台积电发布2022年第四季度财报，收入符合业

绩指引，毛利率超过业绩指引，且连续两个季度超过60%。

但难敌产业寒意， 台积电预计2023年一季度收入为167

亿美元-175亿美元、毛利率为53.5%-55.5%，环比均有较大

下滑。台积电表示，受个人电脑和智能手机市场低迷，以及客

户调节库存影响，公司7纳米及6纳米产能利用率不再处于过

去3年的高点。

季度盈利创新高

从去年第三季度开始，多家晶圆代工厂业绩疲态尽显。台

积电算是一个例外。

2022年第四季度， 台积电实现营业收入199.3亿美元，环

比下降1.5%，同比增长26.7%；毛利率为62.2%，环比增加1.8

个百分点， 同比增加9.5个百分点； 归母净利润为94.28亿美

元，环比增长5.4%，同比增长78%。 台积电把本季度毛利率的

提升归为汇率、降本增效等因素。

值得一提的是，2021年第二季度， 台积电毛利率一度逼

近“警戒线”———50%，引发外界担忧。随后通过涨价、产品组

合调整、成本控制等措施，台积电毛利率一路上扬。

从工艺节点来看， 台积电2022年第四季度来自7纳米

和5纳米的收入占比合计54%，环比持平。 也就是说，这部

分工艺产品砍单暂未波及台积电第四季度业绩。 2022年，7

纳米和5纳米合计贡献了台积电收入的53%，环比增加3个

百分点。

2022年第四季度， 台积电六大终端应用收入增减不一。

其中，智能手机、IoT、数据通信设备三大应用收入分别环比

下降4%、11%和23%，高性能计算、汽车、其他三大应用收入

分别环比增长10%、10%和28%。 过去一年，全球智能手机市

场表现不佳，台积电智能手机应用收入占比从2021年的44%

降到2022年的39%。

存货周转天数是观察周期行业景气变化的一个重要指

标。 2022年第四季度，台积电存货周转天数为93天，环比增加

3天，同比增加5天，主要受原材料增加和N4晶圆厂预建所致。

台积电2022年第四季度资本开支为108.2亿美元，2022

年合计362.9亿美元，略高于2022年资本开支计划（约360亿

美元）。 此前因供应不顺和市场需求变化， 台积电两度下调

2022年资本开支计划。

海外扩产动作频频

2022年年底，台积电高调举行3nm量产暨扩厂典礼。 这

是继三星电子之后， 全球第二家宣布量产3纳米工艺的芯片

制造企业。 关于台积电3纳米工艺及其“家族” 的发展规划，

外界很是关心。

台积电CEO魏哲家在1月12日举行的业绩说明会上透

露，今年3纳米工艺将满负荷生产，升级版3纳米工艺将于今

年第三季度量产，3纳米及升级版3纳米今年将合计贡献4%

-6%的收入。

据了解，台积电3纳米工艺是继5纳米工艺后的另一个全

世代工艺。 相较于5纳米，3纳米逻辑密度将增长约60%，或者

在相同速度下功耗降低30%-35%。

去年6月，台积电对外介绍了2纳米工艺，相比3纳米工

艺，在相同功率下速度可提高10%-15%，或在相同速度下

功耗降低25%-30%。 魏哲家重申，准备2025年量产2纳米

工艺。

值得一提的是，台积电海外扩产步履不停。 魏哲家表示，

公司正考虑在日本建设第二座晶圆厂， 同时考虑在欧洲建设

汽车芯片制造厂。 他同时强调， 依据客户需求和政府支持力

度，可能在未来五年或更长时间内，台积电28纳米工艺及以

下的海外产能将占公司28纳米工艺及以下产能总额的20%及

以上。

无风不起浪。 去年一整年，时有消息传出，台积电已就首

家欧洲工厂与供应商进行谈判， 计划在德国建立其第一家潜

在欧洲工厂。 台积电当时称，欧洲客户比较少，还在继续评估

中，没有具体方案。

除了欧洲， 去年5月还有消息称台积电考虑在新加坡建

厂， 彼时公司方面告诉中国证券报记者：“公司选择设厂地

点有诸多考虑因素，不排除任何可能性，但目前没有任何具

体计划。 ”

产业景气度或前低后高

展望今年，魏哲家表示，目前消费电子市场持续疲软，数

据中心需求也开始转弱， 预计公司上半年按美元计算营收将

同比下滑4%-9%。 但随着客户库存消化告一段落，预计下半

年营运回升，2023年下半年按美元计算营收将同比增长，全

年营收有望维持成长格局。

魏哲家分析，客户库存在去年第三季达到高峰，第四季逐

步减少，近期客户库存修正更为剧烈，今年上半年库存将大幅

减少。 但下半年以何种形态复苏，魏哲家笃信不是U型反转，

V型则有待观察。

全行业来看，台积电预估今年全球半导体（不含存储器）

行业营收将下滑4%，其中晶圆代工环节收入将下滑3%。台积

电认为通过持续拓展产品组合及市场领域， 公司会优于行业

表现。

值得注意的是，为持续满足客户结构性成长需求，台积

电预计今年资本支出约320亿美元-360亿美元。 其中，70%

用于先进制程，20%用于特殊制程，10%用于先进封装及光

罩制作。

一位分析师表示，今年上半年，全球半导体产业确实要经

历落底循环，台积电不易独善其身，如果资本支出为300亿美

元，将有效减轻台积电今年的折旧压力。

华泰证券研报认为，手机、笔记本电脑等消费电子去库

存周期将持续至今年上半年，晶圆代工厂产能利用率普遍进

一步下滑。

“晶圆代工行业随行就市，市场不好的话，价格自然会有

调降。我们去年第四季度的价格相对稳定，但整个市场已经进

入下行周期。 ” 一位晶圆代工企业员工稍早前对记者表示，

“定制化的产品对价格不敏感，即使降价，也不一定能刺激需

求，最终还要看整个终端市场的复苏节奏。 ”
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● 本报记者 于蒙蒙

钢贸商意愿不高 冬储规模同比下滑或超两成

●本报记者 董添

春节临近， 钢材冬储市场进入关键节

点。中国证券报记者调研发现，目前钢贸商

主动冬储意愿不高， 钢材库存多集中在钢

厂以及一级代理商手中。业内人士表示，冬

储的品种主要是建材钢， 这主要和地产和

基建有关。由于地产用钢相对滞后，地产政

策的利好对于钢材冬储来说更多的是预期

上的企稳改善， 从实际用钢需求来看改善

空间可能相对有限。

社会库存上升

冬储价格方面，记者了解到，今年螺纹

钢冬储价格多集中在3950元/吨至4100元

/吨之间，冬储价格虽然较去年下降了300

元/吨至400元/吨， 但较2022年11月的价

格低点上涨了约300元/吨。

兰格钢铁研究中心主任王国清表示，

目前钢厂陆续出台冬储政策， 今年的冬储

时间基本集中在1月初到2月中旬。 从目前

钢材社会库存看， 以螺纹钢为代表的钢材

社会库存较2022年12月初有所回升，目前

已波动回升5周。 从最近两周来看，钢材社

会库存的回升速度加快， 已超越上年同期

水平。

据王国清介绍，部分地区受气温、提前

放假等因素影响，下游需求减弱，钢厂生产

小于销售，导致出现被动冬储的情况。

找钢网调研统计数据显示， 今年国内

钢材市场冬储规模较去年至少有20%至

30%的下滑。找钢网高级研究员曾亮表示，

钢材市场商家主动做库存冬储的意愿偏

低，做大库存量博春季行情的占比较低。

在找钢网的钢材冬储调研样本中，明

确表示不愿意做钢材冬储的占比为

49.5%，较去年同期提升6.9个百分点；愿意

主动做一点冬储的占比为35.7%， 较去年

同期下降4.3个百分点。

“目前来看， 今年钢材市场冬储意愿

明显降低。一方面，目前市场对于春节之后

的钢材终端需求恢复情况整体持谨慎态

度；另一方面，今年钢材行情明显下跌，钢

贸亏损情况较为普遍， 钢贸商心态上会更

加谨慎。 ” 曾亮表示。

钢材资源集中度提高

记者调研了解到，目前，多数钢厂因利

润较低等因素出现不同程度减产， 钢材产

量整体处于低位。同时，钢贸商钢材冬储意

愿偏低， 使得今年钢厂钢材自储比例有所

增加。

找钢网调研库存数据显示， 当前钢材

库存多集中在钢厂以及一级代理商手中，

所以与往年钢材冬储相比， 今年的钢材资

源集中度有所提高。

“一般来说， 钢贸商冬储的目的是看

好春节之后的钢铁需求。 如果冬储价格合

理且来年春季用钢预期向好，主动冬储的

规模就会增加。 反之，钢贸商主动冬储的

积极性就会下降。 最近几年，钢贸商主动

冬储的积极性整体不高，而钢厂在冬季淡

季有生产和销售的需求，一些钢厂就开始

出台比较优惠的冬储政策，把库存暂时转

移给钢贸商，价格按照浮动制定价，导致

被动冬储的现象比较多。 ” 天津一家大中

型钢贸商负责人对记者表示，“钢贸商之

所以接受被动冬储，是因为一般都和钢厂

有长期业务往来，在淡季的时候帮钢厂解

决库存，旺季的时候会拿到更优惠的市场

定价。 ”

从下游需求角度看，曾亮表示，冬储的

品种主要是建材钢， 主要下游是地产和基

建。 房地产方面，行业利好政策不断，但地

产用钢属于相对滞后环节。 考虑到2022年

地产投资、拿地、销售、施工等数据降幅较

大， 从拿地到新开工6-9个月的传导时间

来看，至少到2023年上半年之前地产用钢

需求量总体难言乐观。 地产政策的利好对

于钢材冬储来说更多的是预期上的企稳改

善， 从实际用钢需求来看改善空间可能相

对有限。

澄清言论经过

东方日升在公告中详细介绍了高管

言论经过。 “庄英宏在公司的职务为公

司组件事业部全球市场总监， 系公司中

层管理人员。 ” 东方日升表示，经与庄英

宏核实，庄英宏于2023年1月9日21时32

分许在其微信朋友圈转发双一力储能公

众号发布的“15GWh！ 宁波双一力与海

辰储能签订三年电芯供应战略合作协

议” 文章，并配以文字“发力储能，我们

认真的，2023年在手已签 4吉瓦时多

了。 ” 随后，卖方研究员朱玥在其该条朋

友圈下与庄英宏进行了简单评论与回

复。 而后，庄英宏于当晚22时30分许删

除了在其该条朋友圈下其与朱玥的相关

评论对话。

东方日升强调，除与朱玥的相关评论

对话外，庄英宏未发表过其他相关言论。

庄英宏发布的相关言论均系其个人行为，

不代表公司立场。

据悉，东方日升储能业务由公司控股

子公司双一力（宁波）电池有限公司主要

承载和负责。 东方日升表示，目前双一力

（宁波） 电池有限公司已双签订单量约

1GWh，意向在谈订单量约3GWh，合计

约4GWh。庄英宏所述“2023年在手已签

4吉瓦时多了” 为其与公司储能业务相关

同事交流了解后作出的个人理解，口径为

公司双签订单量与意向在谈订单量的合

并量。

强调未进行业绩预测

相比于晒订单量，庄英宏的朋友圈内

容是否给出了东方日升的业绩指引更受

市场关注。

卖方研究员朱玥根据庄英宏转发文

章中涉及的数据，推导东方日升的组件成

本可能在1.2元-1.3元之间。 庄英宏在朋

友圈评论中回复 “按照硅片报价5.1元/

片，电池非硅0.14元/瓦，再加组件非硅成

本0.6元/瓦，差不多就是这个价格” 。得到

反馈后，朱玥直言按照这个交付价格，东

方日升业绩“要起飞” 。

东方日升表示， 上述价格是庄英宏

个人基于对光伏行业多年的经验了解、

判断及持续跟踪市场相关公开信息进行

的回复。

为了证明这一观点，东方日升还列示

了多家机构的报告。根据PV� InfoLink于

2023年1月4日发布的周光伏供应链价

格，210单晶硅片价格区间为4.80元/片

-5.30元/片；根据中信证券于2022年12

月7日发布的 《电力设备及新能源行业

光伏板块2023年投资策略： 景气相随，

拔萃鼎新》 测算， 电池片非硅成本为

0.14元/W， 组件非硅成本为0.61元/W。

上述相关行业公开数据与庄英宏回复相

关数据一致。

“公司主营业务主要为太阳能电池

及组件的研发、生产和销售，储能业务形

成的收入在公司整体收入中占比不高，储

能业务订单量的获取情况预计不会对公

司整体的经营业绩构成重大影响。 ” 东方

日升解释道，公司利润情况除受收入、成

本影响外，期间费用、投资收益、资产减值

损失、营业外收支等亦会影响公司利润水

平。 由于公司经营规模较大，国内外子公

司较多，2022年度财务数据正在汇总测

算中，公司将按相关规定及时履行信息披

露义务。 公司未对2023年及未来年度经

营情况编制盈利预测。

对此，深交所要求公司核实说明媒体

报道中提及的公司2023年储能业务在手

订单情况、公司组件成本、交付价格等信

息是否真实、准确，说明公司相关业务的

具体开展情况以及存在的不确定性，并结

合公司储能业务开展情况、业务实施和行

业竞争、 价格和政策变动等各项影响因

素，分析并重点提示相关业务开展、在手

订单实施的风险。

追问信披是否违规

事实上， 近年来上市公司高管在社

交平台不当言论引来“翻车” 事件时有

发生。

2021年10月26日， 一张朋友圈截图

在网上流传，诺德股份副总经理陈郁弼称

“公司明年市值没有500亿元， 切腹谢

罪” 。 该言论一出，立即引爆网络。

面对这一乱象， 深交所也在关注函

中强调了信披合规的重要性。 深交所要

求东方日升说明是否就董事、监事、高级

管理人员以及其他相关人员对外发布信

息制定并执行了完备的内部规范制度，

是否对公司有关人员进行了充分培训、

提醒， 庄某在朋友圈发布的相关信息是

否属于未公开披露的信息， 是否违反了

信息披露有关规定， 并结合前述情况分

析前述朋友圈事件发生的原因和公司拟

采取的整改措施。


