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根据加征关税实际情况协商由双方共同分摊关税上涨影响等。 因此，中美贸易摩擦对公司境外销售及

经营业绩不构成重大影响，详细分析请见本节之“（二）中美贸易摩擦对申请人境外销售和经营业绩

的影响” 。

除美国以外，上述主要进口国如荷兰、俄罗斯、印度、巴西、西班牙的贸易环境及对中国的贸易政策

总体上保持稳定，没有对公司纤维素醚、植物胶囊等主要产品采取贸易保护政策，对公司境外销售和

经营业绩的影响较小。

综上，主要进口国的贸易政策对公司境外销售和经营业绩不构成重大影响。

（二）中美贸易摩擦对申请人境外销售和经营业绩的影响

单位：万元

项目

营业收入

2022年1-6月 2021年度 2020年度 2019年度

对美国销售收入 11,230.27 19,018.20 10,917.54 4,191.40

当期外销销售收入 56,290.40 87,625.44 67,199.62 53,279.40

美国销售收入

占当期外销收入比例

19.95% 21.70% 16.25% 7.87%

当期主营业务收入 90,197.49 155,747.90 130,733.46 111,077.51

美国销售收入

占主营业务收入比例

12.45% 12.21% 8.35% 3.77%

报告期内，公司出口美国的主要产品系纤维素醚、植物胶囊等，对美国的产品销售收入呈逐年增

长趋势。 就目前而言，中美贸易摩擦对公司的影响主要体现在美国贸易办公室对公司相关产品加征的

进口关税税率会抑制美国客户采购需求方面。

公司出口美国的纤维素醚产品及植物胶囊产品于2018年7月、2018年9月分别被列入美国加征关

税的商品目录中，进口关税税率为29.2%、10.5%，截至本反馈意见回复出具日，上述进口关税税率未发

生变化。 相关关税的加征，导致了美国客户购买相关公司产品的成本增加，但由于公司产品在美国市

场的价格优势较大，目前而言上述进口关税税率的征收对美国客户的采购决策影响有限，尚未显著影

响美国客户对相关产品的需求，也未对公司业绩产生较大负面影响，但若美国贸易办公室进一步提高

加征的关税税率，或将导致美国客户无法从采购公司产品中受益，导致部分美国客户采购其本国或他

国同类产品，从而对公司对美出口收入产生负面影响；同时因我国反制措施导致公司部分进口原材料

成本上升，亦可能对公司主营业务盈利等带来一定影响。

若中美贸易摩擦进一步升级，公司产品关税可能进一步上涨，将导致客户采购成本增加。 如公司

需要与客户共同消化关税上涨带来的影响， 则按照公司2021年、2022年1-6月出口美国销售收入进行

测算，假设公司将出口到美国的产品分别降价5.00%、10.00%，且销量仍保持不变的情况下，测算中美

贸易摩擦对公司经营业绩产生的影响，具体情况如下：

单位：万元

项目 2022年1-6月 2021年度

主营业务收入 90,197.49 155,747.90

主营业务毛利率 37.41% 36.47%

对美国销售收入 11,230.27 19,018.20

销售价格降低5%

外销销售收入变动金额 -561.51 -950.91

主营业务收入影响比例 -0.62% -0.61%

对主营业务毛利率的影响 -0.39% -0.39%

销售价格降低10%

外销销售收入变动金额 -1,123.03 -1,901.82

主营业务收入下降比例 -1.25% -1.22%

对主营业务毛利率的影响 -0.79% -0.79%

由上表整体来看，中美贸易摩擦加剧可能对公司向美国的产品销售存在一定影响，但由于报告期

内公司对美出口销售占比较小，中美贸易摩擦加剧对公司整体外销销售收入、外销销售收入占比及主

营业务毛利率可能产生的影响较小。

综上，报告期内中美贸易摩擦未对公司经营产生重大影响，若中美贸易摩擦继续升级，公司或将

面临美国贸易办公室对公司部分产品加征更高的进口关税，会对公司的出口收入、主营业务利润等带

来一定影响，但影响较小。

针对潜在贸易摩擦可能对公司经营造成不利影响的风险， 公司已在募集说明书 “第三节风险因

素” 之“一、行业及经营管理风险” 之“（六）国际贸易风险” 披露如下：

“当前中美贸易摩擦给产业、经济运行均带来较大不确定性。 公司出口美国实现的销售收入占各

期收入比例较小。 公司出口美国的部分产品被列入美国加征关税的商品目录中，若继续提高加征关税

税率将进一步增加美国客户购买相关商品的成本，或将影响部分美国客户的采购决策；若中美贸易摩

擦继续升级，公司部分美国客户可能会减少订单，从而导致公司对美国的出口销量下降，对公司的出

口收入、主营业务利润等带来一定影响；同时因我国的反制措施导致公司部分进口原材料成本上升，

亦对公司主营业务盈利等带来一定影响。 ”

（三）俄乌冲突对申请人境外销售和经营业绩的影响

1、俄乌冲突对俄罗斯、乌克兰客户的影响

公司外销客户中存在俄罗斯和乌克兰客户，具体销售情况如下：

单位：万元

项目

营业收入

2022年1-6月 2021年1-6月 2021年度 2020年度 2019年度

俄罗斯 8,057.90 4,496.27 8,711.72 5,516.89 7,033.30

乌克兰 382.42 559.44 1,717.47 1,656.43 1,466.99

合计 8,440.32 5,055.71 10,429.19 7,173.32 8,500.29

当期外销销售收入 56,290.40 41,832.92 87,625.44 67,199.62 53,279.40

俄乌销售收入占当

期外销销售收入比例

14.99% 12.09% 11.90% 10.67% 15.95%

当期主营业务收入 90,197.49 75,276.22 155,747.90 130,733.46 111,077.51

俄乌销售收入占主

营业务收入比例

9.36% 6.72% 6.70% 5.49% 7.65%

由上表可见，2022年1-6月，公司对俄罗斯客户实现销售收入8,057.90万元，同比2021年1-6月实

现销售收入4,496.27万元增长较多，主要原因为：一方面俄乌冲突导致欧洲纤维素醚生产厂商对俄罗

斯的销售减少，俄罗斯客户转而向公司采购；另一方面，俄乌冲突导致化石能源紧缺及终端电价上涨

等因素对欧洲纤维素醚生产厂商的生产有一定影响，影响了纤维素醚供给。 报告期内，公司对乌克兰

客户实现销售收入规模以及占公司营业收入的比例均较小。

综上，俄乌冲突不会对公司外销收入产生重大不利影响。

2、俄乌冲突对宏观经济的影响

2022年2月末，俄乌战争这一偶然性因素导致国际环境存在较大的不确定，一定程度上导致了全

球范围内通货膨胀，对居民生活水平造成较大压力。 石油、天然气等能源价格大幅上涨，面粉、小麦等

生活必需品价格也纷纷上涨，导致居民购买能力和消费信心下降，一定程度上会抑制境外市场对于公

司产品的需求。

综上，报告期内，俄乌冲突对公司外销收入、经营业绩不会产生重大影响，但俄乌冲突导致的全球

范围内通货膨胀，居民购买能力和消费信心的下降，可能一定程度上抑制境外市场对于公司产品的需

求。

报告期内，俄乌冲突未对公司经营产生重大影响。 针对俄乌冲突可能对公司经营造成不利影响的

风险，公司已在募集说明书“第三节风险因素” 之“一、行业及经营管理风险” 之“（二）宏观经济风

险” 补充披露如下：

“近几年国内外经济活动均遭受新冠疫情、美国欧洲通货膨胀、俄乌冲突的影响，给产业、经济运

行带来较大不确定性。 预计随着美联储加息等通胀应对措施出台、俄乌战争局势缓和，各国经济将平

稳复苏、市场信心将逐步修复，国际海运费、主要货币汇率逐步回归常态，一般而言可以使各国居民的

消费意愿和消费能力逐渐恢复，进而带动公司下游需求的增加，一定程度提升公司的订单规模。 但若

未来新冠疫情、美国欧洲通货膨胀、俄乌冲突等不利因素进一步失控，居民购买能力和消费信心下降，

可能会长期影响终端客户的需求，进而对公司经营业绩产生不利影响。 ”

（四）新冠疫情对申请人境外销售和经营业绩的影响

截至本反馈意见回复出具日， 受新冠病毒变种奥密克戎的影响， 新型冠状病毒疫情仍在全球蔓

延，国外疫情仍处于增长状态。国内疫情虽然出现多地反弹情况，但根据我国防疫政策仍坚持“外防输

入、内防反弹” 总策略和“动态清零” 总方针不动摇，预计国内疫情反弹的情况将在一定期间得到有效

控制。

目前，新冠疫情仍在全球蔓延，虽然国内疫情总体防控较好，但仍存在外输和国内局部区域散点

爆发的风险。 如果全球疫情不能有效控制，国内疫情长期反复不断，将对公司生产经营造成一定的不

利影响。 公司预计此次新冠肺炎疫情及防控措施可能对公司的产品销售造成一定的暂时性影响，影响

程度取决于疫情防控的进展情况、持续时间以及各国防控政策的实施情况。 但是由于公司主要客户所

在国家均已步入防疫常态化， 在防控疫情的同时可以一定程度保证各项生产经营活动正常进行。 因

此，新冠疫情对公司不构成重大不利影响。

针对潜在新冠疫情对公司经营造成不利影响的风险，公司已在募集说明书“第三节风险因素” 之

“一、行业及经营管理风险” 之“（七）新冠肺炎疫情风险” 披露如下：

“目前，新冠肺炎疫情仍在全球蔓延，虽然国内疫情总体防控较好，但仍存在外输和国内局部区域

散点爆发的风险。 如果全球疫情不能有效控制，国内疫情长期反复不断，将对公司生产经营造成一定

的不利影响。 公司预计此次新冠肺炎疫情及防控措施可能对公司的产品销售造成一定的暂时性影响，

影响程度取决于疫情防控的进展情况、持续时间以及各国防控政策的实施情况。 ”

（五）汇率波动对申请人境外销售和经营业绩的影响

报告期内，汇率波动对公司境外销售和经营业绩的影响情况如下：

单位：万元

项目 2022年1-6月 2021年度 2020年度 2019年度

境外销售收入 56,290.40 87,625.44 67,199.62 53,279.40

汇兑损益（汇兑收益以“-”

填列）

-1,032.35 1,008.34 1,153.78 -412.60

净利润 22,532.61 32,953.53 25,472.49 16,203.19

汇兑损益占净利润的比例 -4.58% 3.06% 4.53% -2.55%

由上表可得，公司境外销售收入与净利润逐年上涨，汇兑损益占公司净利润比例较小。 在公司的

出口业务中，美元和欧元是公司和境外客户的主要结算货币，人民币汇率波动、扩大人民币汇率的浮

动幅度等可能会给公司造成一定的汇兑损失。 如果国家的外汇政策发生变化，或人民币汇率水平发生

较大波动，将会在一定程度上影响公司的产品出口和经营业绩。 汇率波动导致的汇兑损益金额占公司

境外销售收入及利润的比重较低，汇率因素对公司境外销售及经营业绩不构成重大影响。

五、请保荐机构及会计师核查并发表意见，并请会计师说明对外销收入真实性采取的核查程序及

结论。

（一）保荐机构及会计师核查并发表意见

针对上述事项，保荐机构和会计师履行了以下核查程序：

1、 访谈公司总经理， 了解公司出资设立Shandong� Head� Europe� B.V.、 SD� HEAD� USA,�

LLC、HEAD� SOLUTIONS,S.L.等合资公司的目的，及出售Shandong� Head� Europe� B.V.的原因。

2、访谈公司外贸部营销总监，了解公司关联交易的定价依据，分析交易价格是否公允，与市场价

格或第三方价格是否存在重大差异。

3、获取关联方各期末库存情况，检查销售给关联方产品的最终销售实现情况，并获取关联方主要

销售客户情况。

4、获取公司对关联方及其他客户销售主要产品的信用政策，分析其信用政策是否存在差异。

5、分析关联方应收账款的账龄，根据公司坏账计提政策，测算关联方应收账款的坏账准备计提是

否充分。

6、检查公司转让Shandong� Head� Europe� B.V.的过程及受让方情况，分析出售股权前后双方的

交易金额变化情况是否存在异常。

7、了解公司境内外销售模式、定价方式、产品类型等信息，获取公司境内外销售产品类型及毛利

率情况，分析境内外毛利率产生差异的原因及变动是否合理。

8、获取报告期内公司向境外客户销售明细，并通过公开渠道了解与公司业务相关的主要出口国

贸易政策和汇率变动情况，分析主要进口国的贸易政策、中美贸易摩擦、俄乌冲突、新冠疫情、汇率波

动对公司境外销售和经营业绩的具体影响。

9、获取境外会计师出具的专项鉴证报告、审阅报告，核查发行人境外收入的真实性。

经核查，保荐机构和会计师认为：

1、报告期内公司与目前或曾经的联营或合营企业发生交易有助于公司业务的开展，具有真实的

商业背景，具备商业合理性；发生的关联交易根据市场公允价格定价，符合公平、公正、公开的原则，不

存在损害上市公司利益和中小投资者合法权益的情形；公司向关联方销售产品的信用政策与其他非

关联方客户基本一致，不存在明显差异，相关应收账款坏账计提充分。

2、公司出售Shandong� Head� Europe� B.V.股权具备真实的转让背景，受让方股东与公司不存在

关联或潜在关联关系，出售股权后双方的交易金额及占比逐年下降，不存在关联交易非关联化的情

形。

3、报告期内境内外销售毛利率高于境内销售毛利率，其毛利率差异及各期变动合理；报告期内公

司收入、毛利率变动趋势与可比公司同类产品存在一定差异，主要是公司与可比公司产品类型和市场

情况、所处发展阶段的差异，具有合理性。

4、报告期内公司境外销售收入和经营业绩逐年上升，主要进口国的贸易政策、中美贸易摩擦、俄

乌冲突、新冠疫情、汇率波动对公司境外销售和经营业绩未发生重大不利影响。

（二）会计师说明对外销收入真实性采取的核查程序及结论

申请人会计师针对公司外销收入真实性采取了以下核查程序：

1、对公司出口部门相关负责人进行访谈，了解报告期内新冠肺炎疫情对公司境外业务的影响，了

解公司与境外客户的合作情况。

2、了解公司境外销售相关的内部控制制度，评价与境外销售收入确认相关的关键内部控制设计

是否有效，并测试相关内部控制运行的有效性。

3、对境外收入实施分析程序，识别是否存在重大或异常波动，并查明波动原因。

4、获取了公司与境外客户签署的销售合同或订单，对销售合同销售内容、结算方式、结算账期等

具体条款进行审阅。

5、实施细节测试，针对出口业务抽样检查与境外销售收入确认相关的支持性文件，包括销售合同

或订单、发货单、出口报关单、货运提单、海关电子口岸信息、销售发票、提货单或签收单等资料。

6、对境外收入进行截止性测试，对公司资产负债表日前后一个月与出口收入相关的凭证、发票、

出库单、报关单进行查验，检查是否存在跨期情况。

7、查阅报告期内出口退税申报表，并将其与境外销售收入进行核对。

8、对本期的销售回款、期后回款情况，包括回款人、回款金额、回款时间等信息进行核查。

9、对主要客户报告期内的销售金额及往来款期末余额进行函证，询证函由审计人员通过电子邮

件发送，我们检查并核对了公司提供的客户邮箱地址，全程对函证过程保持控制。

经核查，申请人会计师认为：公司境外业务收入真实，不存在异常。

问题8

申请文件显示，2019-2021年申请人第一大供应商为山东高密银鹰化纤进出口有限公司，2022年

1-6月第一大供应商为巴州泰昌浆粕有限公司。 请申请人补充说明：（1）结合巴州泰昌浆粕有限公司

的基本情况及双方合作历史、合作方式，说明其成为公司第一大供应商的原因，相关采购价格与市场

价格、其他供应商采购价格的差异。 （2）结合主要供应商的经营状况，说明山东高密银鹰化纤进出口

有限公司退出前五大供应商的原因，主要原材料供应的稳定性和持续性。（3）分析报告期内主要原材

料采购金额及占比的变动情况及原因。

请保荐机构及会计师核查并发表意见。

回复：

一、结合巴州泰昌浆粕有限公司的基本情况及双方合作历史、合作方式，说明其成为公司第一大

供应商的原因，相关采购价格与市场价格、其他供应商采购价格的差异。

1、巴州泰昌浆粕有限公司的基本情况及双方合作历史、合作方式

（1）基本情况

巴州泰昌浆粕有限公司（以下简称“巴州泰昌” ）为国内上市公司新疆中泰化学股份有限公司

（002092.SZ）旗下控股子公司，最终控制方为新疆维吾尔自治区人民政府国有资产监督管理委员会。

巴州泰昌成立于2016年6月16日，注册资本为6,450.00万元，法定代表人为吴金梅，经营范围为：精制

棉、棉纤维、纤维素醚的研制和开发；精制棉、棉短绒纸浆加工；仓储服务；货物装卸服务；批发零售：精

制棉及棉纤维素、短绒、棉籽、棉浆粕、其他化工产品。 其公司地址位于新疆巴州库尔勒经济技术开发

区。

新疆作为目前国内最大的产棉基地，原材料棉短绒资源丰富。 巴州泰昌前期主要生产粘胶级棉浆

粕，2021年开始巴州泰昌开始生产工业级棉浆粕， 截止目前巴州泰昌工业级棉浆粕总产能8-10万吨，

产能位于行业前列。

（2）双方合作历史、合作方式

2021年1月和3月， 公司通过南通象恒纤维有限公司采购巴州泰昌小批量货物进行试用，2021年8

月公司直接从巴州泰昌采购一小批货物进行试用，经三次试用后，巴州泰昌工业级棉浆粕已基本符合

公司生产要求。经巴州泰昌产品持续改进符合公司质量要求后，2021年11月双方正式签订批量采购合

同。

巴州泰昌已纳入公司战略供应商合作伙伴，公司与巴州泰昌按批次签订买卖合同。 公司采购巴州

泰昌的产品定价方式为根据近期棉短绒的价格基础上加生产成本和一定的利润率进行定价， 并按合

同要求产品质量和交货时间保障货物供应，结算方式和结算周期按每批次签订合同要求执行。

2、巴州泰昌浆粕有限公司成为公司第一大供应商的原因

公司主要从巴州泰昌采购工业级棉浆粕。 工业级棉浆粕为公司生产建材级纤维素醚产品用主要

原材料， 每年采购量较大。 2021年以前国内棉浆粕主要生产商为山东高密银鹰化纤进出口有限公司

（以下简称“高密银鹰化纤” ）和安徽雪龙纤维科技股份有限公司（以下简称“安徽雪龙” ），公司主要

从高密银鹰化纤和安徽雪龙采购棉浆粕。 随着国内外市场对棉浆粕的需求增加， 供应商议价能力增

强，公司在保证采购成本的同时，高密银鹰化纤和安徽雪龙对公司棉浆粕的供应无法满足公司生产的

需要。 为保证原材料正常供应和基于采购成本的考虑，公司需选取新的棉浆粕供应商。

巴州泰昌产品满足公司对原材料质量的要求，通过对巴州泰昌产品的试用，双方于2021年11月正

式签订批量采购合同。 巴州泰昌位于新疆地区，新疆作为国内最大的产棉基地，棉短绒资源丰富，相比

于其他企业，巴州泰昌在原材料获取上具备优势，且其棉浆粕年产量高、定价合理，使公司保证成本优

势及供货保障。 因此，公司从2022年开始加大对巴州泰昌的采购量，减少了对高密银鹰化纤和安徽雪

龙的采购量。棉浆粕为公司采购额最大的原材料，公司2022年1-6月主要从巴州泰昌采购，故巴州泰昌

成为公司当期第一大供应商。

3、与巴州泰昌浆粕有限公司相关采购价格与市场价格、其他供应商采购价格的差异

巴州泰昌相关商品采购价格与市场价格、其他供应商采购价格的差异情况对比情况如下：

单位：万元/吨

期间 采购产品名称

采购单价（含

税）

公开市场价格（含

税）

采购单价与公开

市场价格差异

同类产品其他供应商

采购价格（含税）

采购单价与同类产品

其他供应商采购价格

差异

2021年12月 工业级棉浆粕 1.50 1.51 -0.66% 1.54 -2.60%

2022年1-6月 工业级棉浆粕 1.26 1.32 -4.55% 1.30 -3.08%

注：公司2021年12月开始对巴州泰昌批量采购，故主要比较2021年12月价格情况。 因棉浆粕不存

在公开市场价格，精制棉存在公开市场价格，根据市场情况，一般棉浆粕价格略高于精制棉价格，故表

中棉浆粕的公开市场价格选取精制棉公开市场价格作为参考。（精制棉公开市场价格取自卓创资讯网

报价，系按本期间报价的算术平均值）

由上表可知， 公司从巴州泰昌采购的工业级棉浆粕采购价格略低于公开市场价格和同类产品其

他供应商采购价格，但不存在较大差异。 巴州泰昌的定价方式为参考近期棉短绒的价格基础上加生产

成本和一定的利润率进行定价，具有一定价格优势，因而自2021年末开始合作以来，公司加大了对巴

州泰昌的采购量，减少对高密银鹰化纤和安徽雪龙的采购量。

综上所述，巴州泰昌成为公司第一大供应商具有合理性，公司从巴州泰昌采购产品价格略低于同

类产品其他供应商采购价格，但不存在较大差异。

二、结合主要供应商的经营状况，说明山东高密银鹰化纤进出口有限公司退出前五大供应商的原

因，主要原材料供应的稳定性和持续性。

1、公司主要供应商及经营情况

报告期内，公司的主要供应商均为原材料供应商，期间公司前五大供应商的经营情况如下：

序号 主要供应商名称 成立时间 注册资本 采购内容 与公司的合作情况 经营情况

1

巴州泰昌浆粕有限

公司

2016年6月 6,450万元 棉浆粕

2021年开始合作，2022年1-6

月成为公司前五大供应商

正常存续，其母公司为上市公

司中泰化学，中泰化学2021年

营业收入为624.63亿元， 净利

润为27.03亿元

2

河北圣莱欧化工科

技有限公司

2013年4月 300万元

羟丙基甲基

纤维素

从2020年开始合作报告期内

两次成为公司五大供应商，与

公司合作关系稳定

正常存续

3

山西志诚纤维素有

限公司

2018年8月 5,000万元

羟丙基甲基

纤维素

从2021年开始合作，报告期内

一次成为公司五大供应商，与

公司合作关系稳定

正常存续

4

宁波贝利化工有限

公司

2011年7月 500万元 氯甲烷

从2014年开始合作，报告期内

两次成为公司前五大供应商，

与公司合作关系稳定

正常存续

5

万华化学集团石化

销售有限公司

2015年4月 15,000万美元

环氧丙烷

从2018年开始与万华化学（烟

台）石化有限公司合作， 2022

年开始与万华化学集团石化

销售有限公司合作，与公司合

作关系稳定，报告期内均为公

司前五大供应商

正常存续，其母公司均为上市

公司万华化学，万华化学2021

年营业收入为1,455.38亿元，

净利润为246.49亿元

6

万华化学（烟台）石

化有限公司

2015年4月 205,000万元

7

山东高密银鹰化纤

进出口有限公司

2006年8月 8,000万元 棉浆粕

从2015年开始合作，报告期内

三次成为公司前五大供应商，

与公司合作关系稳定

正常存续，其母公司为山东银

鹰化纤有限公司，系世界最大

的棉浆粕生产企业和国内最

大的出口浆生产企业

8

安徽雪龙纤维科技

股份有限公司

2000年8月 3,000万元 棉浆粕

从2011年开始合作，报告期内

两次成为公司前五大供应商，

与公司合作关系稳定

正常存续

9

东光县信丰生物科

技有限公司

2016年2月 5,000万元 精制棉

从2016年开始合作，报告期内

三次成为公司前五大供应商，

与公司合作关系稳定

正常存续

10

东营华泰化工集团

有限公司

2004年11月 40,594.1766万元 氢氧化钠

从2018年开始合作，报告期内

一次成为公司前五大供应商，

与公司合作关系稳定

正常存续，其母公司为上市公

司华泰股份，华泰股份2021年

营业收入为149.03亿元，净利

润为8.08亿元

11

Rayonier� A.M�

Sales＆Technology�

Inc

——— ——— 木浆产品

为国外供应商，从2018年开始

合作，报告期内一次成为公司

前五大供应商，与公司合作关

系稳定

正常存续

公司主要供应商经营状况较好，与公司合作关系良好。

2、山东高密银鹰化纤进出口有限公司退出前五大供应商的原因

棉浆粕为公司的主要原材料，公司2021年以前主要从高密银鹰化纤和安徽雪龙采购棉浆粕。 随着

国内外市场对棉浆粕的需求增加，供应商议价能力增强，公司在保证采购成本的同时，高密银鹰化纤

和安徽雪龙对公司棉浆粕的供应无法满足公司生产的需要。由本问题回复一之“2、巴州泰昌浆粕有限

公司成为公司第一大供应商的原因” 所述，巴州泰昌产能充足，满足公司对棉浆粕的生产需求，且价格

合理，公司大量从巴州泰昌采购棉浆粕，减少了对高密银鹰化纤和安徽雪龙的采购量。 故公司对高密

银鹰化纤的采购额减少，高密银鹰化纤退出公司前五大供应商。

3、公司主要原材料供应的稳定性和持续性说明

公司主要产品的原材料主要为精制棉、棉浆粕、木浆、氯甲烷、环氧丙烷、液碱、粒碱等。以上主要原

材料均为大宗原材料商品，不同企业产品之间的差异较小，品牌辨识度不强，竞争较充分，生产技术和

产品供应相对稳定。 公司通过对供应商生产资质、产品质量、产品供应持续性与稳定性等方面的考核，

确定合格供应商名单，并基于生产需求，综合考虑原材料市场供给情况、原材料品质及价格、合作历史、

采购便利性等因素而向合格供应商询价并进行采购。 公司生产规模较大，原材料需求量大且稳定，供

应商与公司长期合作意愿大。 由公司与报告期内前五大供应商合作时间来看，除巴州泰昌为新的供应

商外，其他主要供应商合作时间长，且供货稳定。 因此，公司主要原材料的供应具有稳定性与持续性。

综上所述，公司主要供应商的经营状况较好，高密银鹰化纤退出前五大供应商具有合理性，主要

供应商对公司主要原材料的供应具有稳定性和持续性。

三、分析报告期内主要原材料采购金额及占比的变动情况及原因。

公司主要产品的原材料主要为精制棉、棉浆粕、木浆、氯甲烷、环氧丙烷、液碱、粒碱等。 报告期内，

公司主要原材料采购金额及占原材料采购金额比例情况如下：

单位：万元、万元/吨

材料名称

2022年1-6月 2021年度

采购数量（吨）

平均

单价

采购金额 占比 采购数量（吨）

平均

单价

采购金额 占比

精制棉 2,015.42 1.13 2,272.55 5.87% 7,543.57 0.97 7,344.35 9.58%

棉浆粕 9,297.60 1.14 10,588.86 27.37% 20,753.70 1.07 22,108.83 28.83%

木浆 2,630.85 0.94 2,461.42 6.36% 4,253.80 0.72 3,053.69 3.98%

氯甲烷 10,868.96 0.53 5,788.71 14.96% 25,403.90 0.30 7,705.04 10.05%

环氧丙烷 2,284.68 1.04 2,378.91 6.15% 5,616.14 1.49 8,373.64 10.92%

液碱 13,526.47 0.17 2,270.77 5.87% 29,256.40 0.10 2,948.09 3.84%

粒碱 1,978.00 0.40 793.21 2.05% 5,312.00 0.28 1,479.38 1.93%

合计 42,601.97 0.62 26,554.43 68.65% 98,139.51 0.54 53,013.02 69.12%

续

材料名称

2020年度 2019年度

采购数量（吨）

平均

单价

采购金额 占比 采购数量（吨）

平均

单价

采购金额 占比

精制棉 7,805.24 0.74 5,745.88 10.42% 8,351.33 0.73 6,055.89 11.52%

棉浆粕 15,999.88 0.73 11,697.24 21.22% 12,632.89 0.76 9,595.34 18.25%

木浆 3,788.88 0.65 2,452.85 4.45% 5,445.32 0.62 3,370.08 6.41%

氯甲烷 21,716.60 0.30 6,517.53 11.82% 19,304.00 0.22 4,203.60 8.00%

环氧丙烷 5,061.12 0.98 4,969.39 9.01% 4,471.96 0.88 3,930.93 7.48%

液碱 25,538.22 0.07 1,735.04 3.15% 22,150.34 0.11 2,342.81 4.46%

粒碱 4,422.02 0.21 917.18 1.66% 4,559.00 0.29 1,331.49 2.53%

合计 84,331.96 0.40 34,035.11 61.73% 76,914.84 0.40 30,830.13 58.64%

从整体主要原材料采购金额及占比情况来看，2019年-2021年， 随着公司纤维素醚产品产量逐年

提高，公司采购主要原材料的数量逐年增加，且自2021年以来主要原材料市场价格上涨较多，公司采

购成本提高，2021年度公司主要原材料采购金额及占比出现较大幅度的上涨。 2022年1-6月在主要原

材料平均单价较2021年上涨的情况下，主要原材料占比较2021年下降，主要因为2022年2月份停产检

修，2022年1-6月份主要原材料采购量减少，且辅料中采购添加剂的金额较大，导致2022年1-6月在主

要原材料占比较2021年度下降。

报告期内，公司各种主要原材料采购金额及占比变动原因如下：

（1）精制棉、棉浆粕、木浆

精制棉、棉浆粕、木浆为同一类型的原材料，为生产纤维素醚主要原料。

报告期内，随着项目产线技术改造，公司根据市场需求情况进行了产品生产工艺和产品结构的调

整，质量更加稳定的棉浆粕逐渐替代精制棉，从而对精制棉采购量逐年减少，同时由于棉浆粕2021年

度市场价格上涨因素，导致精制棉的采购占比逐年下降，棉浆粕采购金额及占比逐年增加。

报告期内，木浆相对于精制棉和棉浆粕采购量较小，主要是公司产品类型及生产工艺的影响，仅

部分纤维素醚产品可使用木浆进行生产，且木浆的采购以进口为主。 2019年度木浆市场价格相对于同

类棉浆粕市场价格低，公司为降低成本采购了较多的木浆，故当年采购占比较高。

（2）氯甲烷、环氧丙烷、液碱、粒碱

报告期内，公司氯甲烷、环氧丙烷、液碱、粒碱采购金额占比的变动情况，主要受相关产品价格的变

化影响，各期采购金额占比的变动趋势与相关产品价格的变动趋势一致。

综上所述，报告期内公司主要原材料采购金额及占比的变动合理，其变动原因主要是受各原材料

市场价格和产品产量及结构的影响。

四、请保荐机构及会计师核查并发表意见。

针对上述事项，保荐机构和会计师履行了以下核查程序：

1、查阅了巴州泰昌的企业信用公示信息，了解公司与该供应商的合作历史、合作方式。

2、获取巴州泰昌相关商品采购价格与市场价格、其他供应商采购价格明细表，分析差异情况及差

异原因。

3、对发行人报告期主要供应商进行访谈，查阅主要供应商公开信息，了解主要供应商经营情况。

4、结合发行人报告期内业务开展情况，了解主要供应商变动的原因，分析原材料供应的稳定性和

持续性。

5、获取发行人主要原材料采购明细表，对比数量、单价及金额变动情况，分析原材料采购金额及

占比的变动情况及原因。

经核查，保荐机构和会计师认为：

1、巴州泰昌成为公司第一大供应商具有合理性，公司从巴州泰昌采购产品价格略低于同类产品

其他供应商采购价格，但不存在较大差异。

2、公司主要供应商的经营状况较好，高密银鹰化纤退出前五大供应商具有合理性，主要供应商对

公司主要原材料的供应具有稳定性和持续性。

3、报告期内公司主要原材料采购金额及占比的变动合理，其变动原因主要原因是受各原材料市

场价格和产品产量及结构的影响。

问题9

申请文件显示，报告期内申请人货币资金余额下降，长短期借款余额增加。 请申请人结合公司盈

利情况、货币资金构成及受限情况、借款利率及期限、现金流状况等，说明公司是否存在偿债风险。

请保荐机构及会计师核查并发表意见。

回复：

一、请申请人结合公司盈利情况、货币资金构成及受限情况、借款利率及期限、现金流状况等，说明

公司是否存在偿债风险。

1、公司盈利情况

报告期内，公司营业收入和利润情况如下

单位：万元

项目 2022年1-6月 2021年度 2020年度 2019年度

营业收入 90,738.48 156,049.41 130,888.80 111,284.48

营业成本 56,621.34 99,008.17 82,770.85 74,010.56

营业毛利 34,117.15 57,041.25 48,117.95 37,273.92

期间费用 9,421.90 18,687.06 18,212.74 17,746.16

营业利润 26,117.31 37,652.00 29,456.69 18,620.15

利润总额 26,026.99 37,662.34 29,370.22 18,185.49

净利润 22,532.61 32,953.53 25,472.49 16,203.19

归属于上市公司股东的净利润 22,532.61 32,953.53 25,223.40 15,762.19

报告期内，发行人经营规模持续扩张，持续盈利情况良好，一方面系营业收入持续增长、产品结构

不断优化带动营业毛利持续增长；另一方面系公司销售规模持续扩大，规模效应凸显导致期间费用率

下降，带动净利润及归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润实现快速增长。 报告期各期，

发行人实现归属于上市股东的净利润分别为15,762.19万元、25,223.40万元、32,953.53万元和22,

532.61万元，净利润保持在较高水平并稳定增长，具有较好的持续盈利能力。

2、货币资金构成及受限情况

报告期各期末，发行人货币资金构成情况如下：

单位：万元

项目 2022-06-30 2021-12-31 2020-12-31 2019-12-31

库存现金 - - 2.90 0.60

银行存款 13,534.45 9,847.56 19,132.04 17,203.61

其他货币资金 1,819.41 6,740.40 3,211.74 1,799.46

合计 15,353.86 16,587.96 22,346.67 19,003.67

发行人货币资金主要由银行存款和其他货币资金构成。 银行存款中受限货币资金主要为ETC保

证金，报告期各期末受限的银行存款金额分别为0.00万元、0.20万元、0.25万元和0.25万元。 其他货币资

金均为受限货币资金，主要为银行承兑汇票保证金、信用证保证金等。

报告期各期末，货币资金受限情况具体如下：

单位：万元

项目 2022-06-30 2021-12-31 2020-12-31 2019-12-31

ETC保证金 0.25 0.25 0.20 -

银行承兑汇票保证金 1,360.40 5,034.19 1,607.60 977.00

远期锁汇保证金 - 16.50 - 708.00

信用证保证金 459.01 1,689.71 1,604.13 103.16

保函保证金 - - - 11.30

合计 1,819.66 6,740.65 3,211.94 1,799.46

由上表可知，发行人受限货币资金金额较小，主要为日常经营中为开具银行承兑汇票、信用证等

业务需缴纳的保证金。

发行人各期末扣除受限资金后的货币资金金额分别为17,204.21万元、19,134.73万元、9,847.31

万元和13,534.20万元，可正常使用的货币资金较充足，具备较好的偿债能力。

3、借款利率及期限情况

截至2022年6月30日，发行人短期借款利率及期限情况如下：

单位：万元

借款银行 借款本金 利率 借款日期 还款日期

招商银行周村支行 2,060.00 3.70% 2021/11/19 2022/10/18

招商银行周村支行 440.00 3.68% 2022/1/24 2023/1/24

招商银行周村支行 1,000.00 3.55% 2022/5/10 2022/10/21

招商银行周村支行 500.00 3.55% 2022/5/25 2022/10/21

招商银行周村支行 1,500.00 3.55% 2022/5/26 2022/10/21

农业银行周村支行 5,000.00 3.50% 2022/6/23 2023/6/9

邮政储蓄周村支行 1,010.52 3.70% 2022/1/28 2023/1/28

交通银行周村支行 1,000.00 3.70% 2021/10/25 2022/10/24

交通银行周村支行 1,990.00 3.50% 2022/3/29 2022/10/30

中信银行周村支行 1,406.57注1 0.60% 2021/11/17 2022/11/16

兴业银行淄博分行 5,000.00 3.00% 2022/5/30 2023/5/30

浦发银行淄博分行 1,000.00 3.50% 2022/3/31 2023/3/30

齐商周村支行 1,000.00 3.16%注2 2022/5/24 2023/5/23

中国银行周村支行 2,758.73注3 3.05% 2022/4/29 2022/10/20

合计 25,665.82 ——— ——— ———

注1：为欧元借款折算本币后金额，其中包含应付利息4.89万元；

注2：合同利率为5.50%，实际贴息后利率为3.16%；

注3：已扣除贴息利息41.27万元。

如上表所示，发行人人民币短期借款利率在3.05%-3.70%之间，处于合理的借款利率范围。 截至

2022年6月末， 发行人短期借款本金余额为25,665.82万元， 其中2022年到期借款金额为12,215.30万

元，占比47.59%；2023年到期借款金额为13,450.52万元，占比52.41%。 发行人本年度短期借款偿债压

力较小，可正常使用的货币资金预计可以覆盖到期短期借款，且可以通过续贷、展期等方式覆盖短期

债务的偿付，偿债风险较小。

截至2022年6月30日，发行人长期期借款利率及期限情况如下：

单位：万元

借款银行 借款本金 利率 借款日期 还款日期

工行周村支行 726.00 3.55% 2022/6/1 2025/4/8注1

民生银行淄博分行 98.47 4.01% 2021/7/6 2024/6/28

民生银行淄博分行 98.47 4.01% 2021/7/6 2025/6/28

民生银行淄博分行 393.74 4.01% 2021/7/6 2026/6/28

民生银行淄博分行 386.83 4.01% 2021/7/14 2024/6/28

民生银行淄博分行 386.83 4.01% 2021/7/14 2025/6/28

民生银行淄博分行 1,546.84 4.01% 2021/7/14 2026/6/28

民生银行淄博分行 293.20 4.01% 2021/7/22 2024/6/28

民生银行淄博分行 293.20 4.01% 2021/7/22 2025/6/28

民生银行淄博分行 1,172.22 4.01% 2021/7/22 2026/6/28

民生银行淄博分行 239.68 4.01% 2021/8/11 2024/6/28

民生银行淄博分行 144.60 4.01% 2021/8/11 2025/6/28

民生银行淄博分行 578.22 4.01% 2021/8/11 2026/6/28

民生银行淄博分行 144.60 4.01% 2021/8/24 2024/6/28

民生银行淄博分行 144.60 4.01% 2021/8/24 2025/6/28

民生银行淄博分行 578.22 4.01% 2021/8/24 2026/6/28

民生银行淄博分行 414.55 4.01% 2021/9/16 2024/6/28

民生银行淄博分行 414.55 4.01% 2021/9/16 2025/6/28

民生银行淄博分行 1,609.43 4.01% 2021/9/16 2026/6/28

民生银行淄博分行 126.70 4.01% 2021/9/24 2024/6/28

民生银行淄博分行 126.70 4.01% 2021/9/24 2025/6/28

民生银行淄博分行 491.88 4.01% 2021/9/24 2026/6/28

民生银行淄博分行 235.59 4.01% 2021/10/12 2024/6/28

民生银行淄博分行 235.59 4.01% 2021/10/12 2025/6/28

民生银行淄博分行 914.65 4.01% 2021/10/12 2026/6/28

民生银行淄博分行 510.00 4.01% 2021/10/25 2024/6/28

民生银行淄博分行 510.00 4.01% 2021/10/25 2025/6/28

民生银行淄博分行 1,979.57 4.01% 2021/10/25 2026/6/28

民生银行淄博分行 94.80 4.01% 2021/11/16 2024/6/28

民生银行淄博分行 94.80 4.01% 2021/11/16 2025/6/28

民生银行淄博分行 368.00 4.01% 2021/11/16 2026/6/28

民生银行淄博分行 387.10 4.01% 2021/12/8 2024/6/28

民生银行淄博分行 387.10 4.01% 2021/12/8 2025/6/28

民生银行淄博分行 1,502.80 4.01% 2021/12/8 2026/6/28

民生银行淄博分行 226.07 4.01% 2021/12/24 2024/6/28

民生银行淄博分行 226.07 4.01% 2021/12/24 2025/6/28

民生银行淄博分行 877.67 4.01% 2021/12/24 2026/6/28

民生银行淄博分行 920.24 4.01% 2022/1/10 2024/6/28

民生银行淄博分行 920.24 4.01% 2022/1/10 2025/6/28

民生银行淄博分行 3,572.54 4.01% 2022/1/10 2026/6/28

民生银行淄博分行 137.90 4.01% 2022/1/17 2024/6/28

民生银行淄博分行 137.90 4.01% 2022/1/17 2025/6/28

民生银行淄博分行 535.35 4.01% 2022/1/17 2026/6/28

民生银行淄博分行 410.84 4.01% 2022/1/24 2024/6/28

民生银行淄博分行 410.84 4.01% 2022/1/24 2025/6/28

民生银行淄博分行 1,594.96 4.01% 2022/1/24 2026/6/28

民生银行淄博分行 405.00 4.01% 2022/2/22 2024/6/28

民生银行淄博分行 405.00 4.01% 2022/2/22 2025/6/28

民生银行淄博分行 1,567.55 4.01% 2022/2/22 2026/6/28

民生银行淄博分行 127.42 4.01% 2022/3/9 2024/6/28

民生银行淄博分行 127.42 4.01% 2022/3/9 2025/6/28

民生银行淄博分行 493.17 4.01% 2022/3/9 2026/6/28

合计 30,725.68 ——— ——— ———

注1：到期日前分六期平均还款。

如上表所示，发行人长期借款利率在3.55%-4.01%之间，处于合理的借款利率范围。发行人长期借

款的到期时间主要在2024年及以后，短期内不存在长期借款的偿债压力。

发行人短期、长期借款利率合理并均有妥善的偿付安排，良好的盈利情况和充足的货币资金储备

预计可以覆盖短期内到期借款，偿债风险较小。

4、现金流状况

报告期内，发行人现金流情况如下：

单位：万元

项目 2022年1-6月 2021年度 2020年度 2019年度

净利润 22,532.61 32,953.53 25,472.49 16,203.19

归属于上市公司股东的净利润 22,532.61 32,953.53 25,223.40 15,762.19

经营活动产生的现金流量净额 12,377.26 45,555.29 38,717.73 21,025.63

投资活动产生的现金流量净额 -31,699.99 -72,304.55 -31,055.98 -5,745.04

筹资活动产生的现金流量净额 22,703.08 17,845.41 -5,126.45 -5,177.09

发行人持续经营情况良好，报告期各期经营活动产生的现金流量净额持续增长，分别为21,025.63

万元、38,717.73万元、45,555.29万元和12,377.26万元，与净利润的变动趋势一致。

报告期内，发行人投资活动现金净流出规模快速扩大，主要系各年建设生产车间、购置设备、土地

等支付的工程款、设备款、土地款等款项支出。 发行人报告期内筹资活动产生的现金流量净额持续增

长，主要系银行借款增加所致。

因此，发行人整体现金流情况良好、经营活动现金流充足，能够偿付到期债务，偿债能力良好。

综上所述，发行人持续盈利情况良好，具有充足的货币资金余额及经营活动现金流可以覆盖短期

债务的偿付，公司整体偿债能力较强，不存在较大的偿债风险。

二、请保荐机构及会计师核查并发表意见。

针对上述事项，保荐机构和会计师履行了以下核查程序：

1、查阅发行人报告期内的审计报告及财务报表，对发行人盈利情况和货币资金、现金流状况进行

分析。

2、获取并查阅发行人货币资金构成及受限情况。

3、获取发行人正在履行的借款合同，分析借款规模及到期时间分布。

4、访谈公司管理层，了解发行人业务开展情况、盈利情况及债务偿还安排。

经核查，保荐机构和会计师认为：发行人具有良好的持续盈利能力，短期、长期借款利率及到期分

布合理，且发行人货币资金构成合理、现金流水平充足，可以覆盖短期内到期债务，不存在较大的偿债

风险。

问题10

申请文件显示，报告期内申请人应收账款、存货余额呈增长趋势，最近一年一期其他应收款主要

为与合营企业的往来款。 请申请人补充说明：（1）公司应收账款坏账计提政策、坏账计提比例，并与同

行业可比公司进行对比分析。 （2）结合应收账款账龄、期后回款、主要应收账款客户的经营情况等，说

明应收款项坏账准备计提的充分性。（3）说明报告期内公司应收账款占收入比例增长的原因，是否存

在放宽信用政策刺激销售情形。 （4）报告期内与合营企业兼主要客户HEAD� SOLUTIONS,S.L.往来

款增加的原因；结合资金拆借的利率、期限、用途、还本付息进展等情况，说明是否存在关联方资金占

用或回收风险。 （5）结合存货库龄、存货周转率以及与可比公司同类产品存货跌价准备计提情况，说

明公司未计提存货减值准备的依据是否充分。

请保荐机构及会计师核查并发表意见。

回复：

一、公司应收账款坏账计提政策、坏账计提比例，并与同行业可比公司进行对比分析。

1、公司应收账款坏账计提政策、坏账计提比例

公司对于存在客观证据表明存在减值，以及其他适用于单项评估的应收账款单独进行减值测试，

确认预期信用损失，计提单项减值准备。

对于不存在减值客观证据的应收账款无法以合理成本评估预期信用损失的信息时， 公司依据信

用风险特征将应收账款划分为若干组合，在组合基础上计算预期信用损失。

应收账款确定组合的依据如下：

应收账款组合1———账龄组合 应收外部客户款项

应收账款组合2———合并范围内关联方组合 合并范围内关联方

对于划分为组合的应收账款，公司参考历史信用损失经验，结合当前状况以及对未来经济状况的

预测，编制应收账款账龄与整个存续期预期信用损失率对照表，计算预期信用损失。

经单独测试未发生减值的应收款项，公司以账龄为信用风险特征组合，确定各组合计提坏账准备

的比例。

报告期各期末，按照账龄组合的应收账款坏账准备计提比例如下：

账龄 2022年6月30日 2021年12月31日 2020年12月31日 2019年12月31日

1年以内 5.00% 5.00% 5.00% 5.00%

1-2年 10.00% 10.00% 10.00% 10.00%

2-3年 20.00% 20.00% 20.00% 20.00%

3-4年 30.00% 30.00% 30.00% 30.00%

4-5年 50.00% 50.00% 50.00% 50.00%

5年以上 100.00% 100.00% 100.00% 100.00%

合并范围内关联方组合：结合历史违约损失经验及目前经济状况、考虑前瞻性信息，预期信用损

失率为0%。

2、与同行业可比公司进行对比分析

2021年末，公司与同行业可比上市公司按组合计提坏账准备的应收账款计提比例如下：

公司名称 1年以内 1-2年 2-3年 3-4年 4-5年 5年以上

日科化学 4.62% 9.69% 19.16% 56.16% 100.00% 100.00%

瑞丰高材 4.00% 15.00% 25.00% 100.00% 100.00% 100.00%

昊华科技

90天以内0%；90天至

1年5%

10.00% 30.00% 50.00% 50.00% 100.00%

晨光生物 0.50% 5.00% 10.00% 50.00% 50.00% 100.00%

百川股份 5.00% 10.00% 30.00% 50.00% 80.00% 100.00%

新开源 10.00% 30.00% 50.00% 100.00% 100.00% 100.00%

山河药辅 0.08% 20.21% 100.00% 100.00% 100.00% 100.00%

黄山胶囊 5.00% 10.00% 30.00% 50.00% 80.00% 100.00%

平均值 4.28% 13.74% 36.77% 69.52% 82.50% 100.00%

山东赫达 5.00% 10.00% 20.00% 30.00% 50.00% 100.00%

注：上表中山河药辅计提比例为应收国内客户组合的坏账计提比例，其应收国外客户组合不计提

坏账。

由上表可见，公司1年以内的应收账款坏账计提比例为5.00%，整体来看，与其他可比上市公司差

异较小或较为谨慎。

公司应收账款账龄组合中1年以上的占比较小，客户信誉较好，因此公司对账龄1年以上的应收账

款计提坏账准备的比例整体低于同行业其他上市公司。

综上所述，公司应收账款坏账准备计提政策与同行业可比公司不存在较大差异，公司已制订谨慎

的应收账款坏账计提政策并得到严格执行。

二、结合应收账款账龄、期后回款、主要应收账款客户的经营情况等，说明应收款项坏账准备计提

的充分性。

1、公司应收账款账龄情况

报告期各期末，公司应收账款余额账龄及占比情况如下：

单位：万元

账龄

2022-06-30 2021-12-31 2020-12-31 2019-12-31

金额 占比(%) 金额 占比(%) 金额 占比(%) 金额 占比(%)

1年以内 48,701.89 97.78 31,389.65 97.50 22,848.28 96.27 21,220.09 95.95

1-2年 379.85 0.76 75.11 0.23 144.68 0.61 417.68 1.89

2-3年 23.73 0.05 33.23 0.10 370.59 1.56 200.62 0.91

3-4年 258.26 0.52 403.38 1.25 166.95 0.70 2.83 0.01

4-5年 153.50 0.31 100.31 0.31 1.18 0.00 163.87 0.74

5年以上 289.90 0.58 192.92 0.60 202.92 0.85 111.82 0.51

合计 49,807.14 100.00 32,194.59 100.00 23,734.60 100.00 22,116.92 100.00

如上表所示，报告期各期末，公司账龄1年以内的应收账款占比分别为95.95%、96.27%、97.50%和

97.78%，应收账款总体账龄情况较好，1年以内的应收账款比例较高，公司应收账款管理能力较好。

2、公司应收账款期后回款情况

报告期各期末，公司应收账款期后回款情况如下：

单位：万元

项目 2022-06-30 2021-12-31 2020-12-31 2019-12-31

应收账款期末余额 49,807.14 32,194.59 23,734.60 22,116.92

期后回款金额 33,479.14 30,806.80 22,996.60 21,404.19

回款比例 67.22% 95.69% 96.89% 96.78%

注：上表中各期末期后回款金额为截至2022年9月30日的回款情况。

报告期各期末，公司应收账款期后回款比例分别为96.78%、 96.89%、95.69%和67.22%，期后回款

比例较高，公司整体回款情况较好。 公司已针对不同客户制订合理、严谨的信用政策，给予信誉较好的

客户适当的付款周期，但一般不超过90天，客户基本能按照合同约定在信用期内回款。

3、公司主要应收账款客户的经营情况

报告期各期末，公司应收账款期末余额前五名客户情况如下：

单位：万元

2022-06-30

客户名称 账面余额

占应收账款余额的比

例

坏账准备 账龄

SD�HEAD�USA,�LLC 13,102.22 26.31% 655.11 1年以内

HEAD�SOLUTIONS,�S.L. 5,072.53 10.18% 253.63 1年以内

KNAUF�GIPS�（Russia） 2,573.76 5.17% 128.69 1年以内

Pioma�Chemicals 1,533.25 3.08% 76.66 1年以内

上海秦远进出口有限公司 1,392.07 2.79% 69.60 1年以内

小计 23,673.82 47.53%

2021-12-31

客户名称 账面余额

占应收账款余额的比

例

坏账准备 账龄

SD�HEAD�USA,�LLC 7,130.76 22.15% 356.54 1年以内

HEAD�SOLUTIONS,�S.L. 4,618.16 14.34% 230.91 1年以内

KNAUF�GIPS（Russia） 1,312.30 4.08% 65.61 1年以内

西卡德高（东莞）建材有限公司 1,100.52 3.42% 55.03 1年以内

福建三棵树建筑材料有限公司 1,038.32 3.23% 51.92 1年以内

小计 15,200.06 47.22%

2020-12-31

客户名称 账面余额

占应收账款余额的比

例

坏账准备 账龄

MPI�NutriPharma�BV 1,167.18 4.92% 58.36 1年以内

SD�HEAD�USA,�LLC 917.74 3.87% 45.89 1年以内

HealthCaps�LLC 798.28 3.36% 39.91 1年以内

Pioma�Chemicals 783.96 3.30% 39.20 1年以内

西卡德高（东莞）建材有限公司 743.42 3.13% 37.17 1年以内

小计 4,410.58 18.58%

2019-12-31

客户名称 账面余额

占应收账款余额的比

例

坏账准备 账龄

SD�HEAD�USA,�LLC 1,815.84 8.21% 90.79 1年以内

Shandong�Head�Europe�B.V. 1,702.03 7.70% 85.10 1年以内

SAINT�GOBAIN�DO�BRASIL�PRODUTOS�

INDUSTRIAIS�E�PARA�CONSTRUCAO�LTDA

840.99 3.80% 42.05 1年以内

IRIS�INGREDIENTS 794.06 3.59% 39.70 1年以内

上海秦远进出口有限公司 706.15 3.19% 35.31 1年以内

小计 5,859.07 26.49%

公司主要应收账款客户均为长期合作客户，经营情况正常，不存在被列为失信被执行人的情况，

信用或财务状况未出现大幅恶化，其账龄均在一年以内，坏账风险较小。

4、坏账准备计提的充分性

报告期各期末，公司应收账款坏账计提情况如下：

单位：万元

类别

2022-06-30 2021-12-31

金额 占比 计提比例 金额 占比 计提比例

按单项计提坏账准备的应收账款 919.14 1.85% 87.69% 906.93 2.82% 88.15%

按组合计提坏账准备的应收账款 48,888.00 98.15% 5.03% 31,287.66 97.18% 5.03%

其中：账龄组合

1年以内 48,682.85 97.74% 5.00% 31,174.75 96.83% 5.00%

1至2年 166.75 0.34% 10.00% 75.11 0.23% 10.00%

2至3年 23.73 0.05% 20.00% 33.23 0.10% 20.00%

3至4年 13.26 0.03% 30.00% 3.18 0.01% 30.00%

4至5年 1.40 0.00% 50.00% 1.40 0.00% 50.00%

5年以上 - - 100.00% - - 100.00%

合计 49,807.14 100.00% 6.56% 32,194.59 100.00% 7.37%

续

类别

2020-12-31 2019-12-31

金额 占比 计提比例 金额 占比 计提比例

按单项计提坏账准备的应收账款 677.61 2.85% 95.22% 646.78 2.92% 81.27%

按组合计提坏账准备的应收账款 23,056.99 97.15% 5.08% 21,470.13 97.08% 5.11%

其中：账龄组合

1年以内 22,848.28 96.27% 5.00% 21,220.09 95.95% 5.00%

1至2年 144.68 0.61% 10.00% 140.72 0.64% 10.00%

2至3年 58.24 0.25% 20.00% 106.14 0.48% 20.00%

3至4年 4.60 0.02% 30.00% 1.58 0.01% 30.00%

4至5年 1.18 0.00% 50.00% 1.60 0.01% 50.00%

5年以上 - - 100.00% - - 100.00%

合计 23,734.60 100.00% 7.65% 22,116.92 100.00% 7.34%

报告期各期末， 公司按账龄组合计提坏账准备的应收账款总体账龄情况较好，1年以内的应收账

款占比较高，公司应收账款回款及时，无法收回的比例极低，且主要应收账款客户经营情况良好，公司

1年以内的应收账款坏账计提比例为5%，较为谨慎，公司应收账款计提的坏账准备充分。

综上所述，公司应收账款账龄基本在1年以内，期后回款及时，公司应收账款管理能力较好，应收

账款主要客户经营情况正常，应收账款坏账准备计提充分。

三、说明报告期内公司应收账款占收入比例增长的原因，是否存在放宽信用政策刺激销售情形。

1、公司应收账款占收入比例增长的原因

报告期内，公司应收账款账面余额、营业收入及应收账款账面余额占当期营业收入比例变化情况

如下：

单位：万元

项目

2022-06-30/

2022年1-6月

2021-12-31/

2021年度

2020-12-31/

2020年度

2019-12-31/

2019年度

应收账款账面余额 49,807.14 32,194.59 23,734.60 22,116.92

营业收入 90,738.48 156,049.41 130,888.80 111,284.48

应收账款占收入比例注 27.45% 20.63% 18.13% 19.87%

注：2022年6月末应收账款账面余额占营业收入比例已年化处理。

从上表可知，报告期内各期末，随着公司业务规模不断扩大，营业收入持续增长，应收账款账面余

额也随之增长。 报告期内，公司应收账款占收入比例较为稳定，应收账款与营业收入的变动趋势基本

一致。 2022年6月末应收账款占收入比例较前期有所增长， 主要原因系2022年1-6月SD� HEAD�

USA,� LLC等客户采购公司产品金额较大且较为集中，导致半年末应收账款余额增加较多，且与年末

不同，半年末并非应收账款常规催款时点。 如本问题二之“2、公司应收账款期后回款情况” 所述，报告

期各期末公司应收账款期后回款情况较好，2022年6月末应收账款账面余额为49,807.14万元， 截至

2022年9月末已累计回款33,479.14万元，回款比例67.22%。

2、是否存在放宽信用政策刺激销售情形

公司依据客户信誉、交易量、交易价格、合作时间等因素，对国内、海外的直销客户给予不同的信用

期，与公开披露了具体账期信用政策的同行业可比上市公司不存在较大差异。 公司视客户信誉、采购

金额及数量、合作历史等因素，给予综合信用较好的客户月结30天—月结60天的信用期，对合作时间

较长、信用持续良好的客户可放宽至月结60天—月结90天的信用期；对其余综合信用欠佳的直销客户

采用“先款后货” 和“货到付款” 相结合的方式。

由于公司出口业务占比较高，因此除国内客户外，公司还根据国别国情、客户信誉、采购金额和合

作历史等因素对海外销售客户制订了信用政策。 公司对综合信用较好的海外直销客户给予自提单日

起30-90天的信用期，对其余海外客户采用预收全款、付款提货的信用政策，符合行业惯例。

综上所述，报告期内公司应收账款占收入比例增长与公司业务规模持续扩大相匹配，应收账款上

升具备合理性，公司不存在放宽信用政策刺激销售情形。

四、报告期内与合营企业兼主要客户HEAD� SOLUTIONS,S.L.往来款增加的原因；结合资金拆借

的利率、期限、用途、还本付息进展等情况，说明是否存在关联方资金占用或回收风险。

1、报告期内与合营企业兼主要客户HEAD� SOLUTIONS,S.L.往来款增加的原因

2020年，公司为了更快拓展欧洲市场，同时对销售渠道有所控制，在欧洲与具备一定销售渠道的

公司共同设立合资公司，即HEAD� SOLUTIONS,S.L.。 当地销售商在欧洲语言、文化、习俗、商业谈判

风格、市场法规等方面具备一定优势，公司通过借助其销售渠道推销产品能够较快打通海外市场，提

高公司品牌“HEAD赫达” 的海外知名度，实现互利共赢。

公司向合营企业兼主要客户HEAD� SOLUTIONS,S.L. 提供财务资助的原因主要系支持HEAD�

SOLUTIONS,S.L.经营规模的扩大，助力公司产品在欧洲市场的开拓，能够良好保证公司自欧洲市场

的销售渠道畅通。

综上，公司向合营企业兼主要客户HEAD� SOLUTIONS,S.L.提供财务资助主要原因系扩大公司

在欧洲市场的发展。

2、结合资金拆借的利率、期限、用途、还本付息进展等情况，说明是否存在关联方资金占用或回收

风险

（1）公司向HEAD� SOLUTIONS,S.L.提供资金拆借的利率、期限、用途、还本付息进展等情况

报告期内，公司共向参股公司赫达西班牙HEAD� SOLUTIONS,S.L.提供2笔财务资助：2021年10

月22日，公司与赫达西班牙公司签订《借款协议》，协议约定赫达西班牙公司向公司借款200.00万欧

元，借款利率为年化0.95%，到期一次还本付息，借款期限为1年。 2022年4月26日，公司与赫达西班牙公

司签订《借款协议》，协议约定赫达西班牙公司向公司借款200万欧元，借款利率为年化1.60%，到期一

次还本付息，借款期限为1年。

以上两笔财务资助的利率、期限、用途、还本付息进展等情况如下：

关联方 拆借金额 借款利率 起始日 到期日 还本付息情况 用途

HEAD�SOLUTIONS,S.L. 200万欧元 0.95% 2021.11.17 2022.11.16 到期一次还本付息 有 助 于 HEAD�

SOLUTIONS,S.L. 经营规模

的扩大， 助力公司产品在欧

洲市场的开拓， 能够良好保

证公司销售渠道的畅通

HEAD�SOLUTIONS,�S.L. 200万欧元 1.6% 2022.04.29 2023.04.28 到期一次还本付息

公司向参股公司提供上述两笔财务资助均履行了必要的审议程序，合营方股东M&C按其持股比

例提供了同等比例借款。

（2）HEAD� SOLUTIONS,S.L.2021年度与2022年1-6月经营情况

公司合营企业兼主要客户HEAD� SOLUTIONS,S.L.� 2021年度与2022年1-6月经营情况如下：

单位：万元

项目

2022-06-30/

2022年1-6月

2021-12-31/

2021年度

资产合计 8,365.34 7,933.41

负债合计 6,629.02 7,309.73

归属于母公司股东权益 1,736.32 623.68

营业收入 10,715.47 4,354.59

净利润 1,139.91 3.96

其他综合收益 -29.94 -80.74

综合收益总额 1,109.97 -76.78

由于HEAD� SOLUTIONS,� S.L.成立时间较短，2021年度为开拓欧洲市场，发生费用较大，收入较

低，实现-76.78万元的综合收益；2022年1-6月经营情况良好，实现收入10,715.47万元、实现综合收益

1,109.98万元。 公司对HEAD� SOLUTIONS,� S.L.提供的借款，不存在回收风险。

综上所述，报告期内与合营企业兼主要客户HEAD� SOLUTIONS,S.L.往来款增加的原因主要系

扩大公司在欧洲市场的发展；公司向HEAD� SOLUTIONS,� S.L.提供财务资助，已履行必要的审议程

序 ， 合营方股东按其持股比例提供了同等比例借款 ， 不存在关联方资金占用情况；HEAD�

SOLUTIONS,� S.L.经营情况良好，不存在回收风险。

五、结合存货库龄、存货周转率以及与可比公司同类产品存货跌价准备计提情况，说明公司未计

提存货减值准备的依据是否充分。

1、报告期内公司存货库龄及存货周转率情况

（1）存货库龄情况

报告期各期末，存货库龄情况如下：

单位：万元

项目

2022-06-30 2021-12-31 2020-12-31 2019-12-31

余额 占比（%） 余额 占比（%） 余额 占比（%） 余额

占比

（%）

1年以内 22,443.02 93.33 20,894.30 90.07 9,158.68 83.34 14,064.36 94.72

1-2年 780.82 3.25 1,105.31 4.76 1,296.12 11.79 574.31 3.87

2-3年 460.07 1.91 762.95 3.29 498.01 4.53 86.88 0.59

3年以上 363.74 1.51 436.88 1.88 36.90 0.34 122.22 0.82

合计 24,047.65 100.00 23,199.43 100.00 10,989.71 100.00 14,847.77 100.00

由上表可见，报告期各期末，公司存货库龄在主要在一年以内，一年以内的占比分别为94.72%、

83.34%、90.07%和93.33%，占比较高，基本不存在库存积压的情况。

报告期各期末，存货组成部分库龄及存货跌价准备计提情况如下：

①原材料

单位：万元

项目 2022-06-30 2021-12-31 2020-12-31 2019-12-31

1年以内 6,718.22 6,062.85 3,459.66 4,414.87

1-2年 635.73 841.91 916.76 481.35

2-3年 350.49 578.64 380.72 59.96

3年以上 229.87 305.69 - 69.67

余额合计 7,934.31 7,789.09 4,757.14 5,025.85

跌价准备 - - - -

账面价值 7,934.31 7,789.09 4,757.14 5,025.85

报告期各期末， 库龄超过1年的原材料金额分别为610.98万元、1,297.48万元、1,726.24万元和1,

216.09万元，主要包括生产设备日常维护用的备品备件、研发用进口添加剂、包装物等。 2021年末较

2020年末增加较多，主要因为公司近几年来生产规模、销售规模不断增长，为确保生产设备正常运转，

针对生产设备日常维修维护使用的物料增加了储备。

②在产品

单位：万元

项目 2022-06-30 2021-12-31 2020-12-31 2019-12-31

1年以内 824.98 830.59 375.66 424.51

1-2年 - - - -

2-3年 - - - -

3年以上 36.90 36.90 36.90 36.90

余额合计 861.88 867.49 412.56 461.40

跌价准备 - - - -

账面价值 861.88 867.49 412.56 461.40

报告期各期末，在产品的库龄集中在1年以内，库龄超过1年的在产品系公司为履行石墨类化工设

备合同而形成的存货。 由于客户通知暂停了相关产品的生产安装，导致公司为执行该合同而持有的在

产品库龄超过一年，截至2022年6月30日，公司预收相关客户石墨设备款项为224.42万元，因此该部分

在产品不存在减值情况。

③库存商品

单位：万元

项目 2022-06-30 2021-12-31 2020-12-31 2019-12-31

1年以内 10,020.38 12,480.42 3,682.20 7,209.11

1-2年 145.09 263.40 379.36 92.96

2-3年 109.58 184.31 117.29 26.92

3年以上 96.98 94.29 - 15.65

余额合计 10,372.03 13,022.42 4,178.85 7,344.64

跌价准备 - - - 17.71

账面价值 10,372.03 13,022.42 4,178.85 7,326.93

报告期各期末， 库存商品的库龄集中在1年以内， 库龄超过1年的库存商品主要为石墨类化工设

备、纤维素醚和植物胶囊。 石墨类化工设备基本按订单生产，产品无明显的质保期，期末不存在减值情

形；各期末库龄1年以上的纤维素醚产品较少，公司可继续销售或重新加工后销售，期末不存在减值情

形；各期末长库龄的植物胶囊产品基本为样品和每批次销售后剩余零星产品，期末不存在减值情形。

2019年末减值的库存商品为明胶胶囊产品，因其单位固定成本较高，导致该明胶胶囊产品单位成本高

于可变现净值，故2019年末计提跌价准备17.71万元，自2020年以后，明胶胶囊产品余额为0元，不存在

减值情形。

④发出商品

单位：万元

项目 2022-06-30 2021-12-31 2020-12-31 2019-12-31

1年以内 4,879.44 1,520.44 1,641.17 2,015.87

1-2年 - - - -

2-3年 - - - -

3年以上 - - - -

余额合计 4,879.44 1,520.44 1,641.17 2,015.87

跌价准备 - - - -

账面价值 4,879.44 1,520.44 1,641.17 2,015.87

报告期各期末，发出商品为根据销售订单已出库而尚未送至客户的存货，包括纤维素醚、植物胶

囊及其他产品，各期末库龄均在1年以内，不存在减值情形。

综上，公司存货库龄情况良好，基本不存在长期未使用或销售的存货。

（2）存货周转率情况

报告期内，公司存货周转率情况如下：

单位：万元

项目 2022年1-6月 2021年度 2020年度 2019年度

存货周转率（次） 4.79 5.79 6.41 4.89

变动比例 -17.27% -9.67% 31.08% ———

注：2022年1-6月存货周转率已年化处理。

报告期内，公司存货周转率分别为4.89次、6.41次、5.79次及4.79次，存货周转速度较快，2020年度

存货周转率相对较高，主要系2020年四季度部分产线停产维护，导致库存商品结存金额较低所致。

综上，公司存货库龄基本为一年以内，存货周转速度较快，基本不存在库存积压的情况。

2、报告期内可比公司同类产品存货跌价准备计提情况

（1）报告期各期末，发行人存货跌价准备计提情况

单位：万元

项目 2022-06-30 2021-12-31 2020-12-31 2019-12-31

存货余额 24,047.65 23,199.43 10,989.71 14,847.77

减：存货跌价准备 - - - 17.71

存货净额 24,047.65 23,199.43 10,989.71 14,830.05

存货跌价准备计提比例 0.00% 0.00% 0.00% 0.12%

（2）同行业可比公司存货跌价准备计提情况

证券代码 公司简称

2021年末

计提比例

2020年末

计提比例

2019年末

计提比例

300214.SZ 日科化学 0.00% 0.00% 0.00%

300243.SZ 瑞丰高材 0.02% 0.17% 0.29%

600378.SH 昊华科技 3.72% 3.91% 2.68%

300138.SZ 晨光生物 1.33% 1.92% 0.83%

002455.SZ 百川股份 0.23% 0.00% 0.46%

300109.SZ 新开源 3.13% 5.96% 6.14%

300452.SZ 山河药辅 0.00% 0.00% 0.00%

002817.SZ 黄山胶囊 0.00% 0.00% 0.00%

平均数 1.05% 1.50% 1.30%

002810.SZ 山东赫达 0.00% 0.00% 0.12%

如上表所示，同行业可比公司除昊华科技、晨光生物与新开源存货跌价准备计提比例较高外，发

行人存货跌价准备计提比例与同行业可比公司差异较小。 昊华科技主营业务分为氟材料、特种气体、

特种橡塑制品、精细化学品及技术服务，晨光生物主营业务分为色素、香辛料、营养及药用类产品、棉籽
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