
昔日冠军基金经理“奔私”

顶流私募再添新面孔

□本报记者 王宇露

见习记者 刘伟杰

明星基金经理“公奔私” 又掀浪潮。

近日，中国证券投资基金业协会（以下简称“中基协” ）公布了最新一批完成备案的私募名单，杜振业参与创立的汇远盈私募基金管理（山东）有限公司（以下简称“汇远盈私募” ）在 11月7日备案成功。

2018年，杜振业管理的长安鑫益增强混合型基金业绩出色，成为年度混合基金“冠军” 。 今年初，他正式从长安基金离职。 事实上，这只是近年来知名基金经理“公奔私” 浪潮中的“冰山一角” ，百亿级私募“俱乐部” 随之进一步扩容。 私募排排网监测数据显示，截至 11月13日，百亿级私募数量已突破110家。

昔日冠军转战私募

11月7日，由杜振业担任公司副总经理、投资总监的汇远盈私募在中基协完成备案。

中基协信息显示，该机构成立于2022年 8月5日，注册资本 1000万元，注册地址和办公地址分别为山东省淄博市、上海市浦东新区。 汇远盈私募由上海普方得企业管理合伙企业（有限合伙）出资60%、上海汇远盈企业管理有限公司出资40%共同发起设立，杜振业系前者的主要合伙人之一。

杜振业掌舵的长安鑫益增强混合型基金是2018年的混合基金冠军，该基金年度收益率13 .75%，当年沪深300指数下跌25 .31%，主动权益基金普遍“损伤惨重” 。 2019年，他管理的另一只基金长安裕腾混合C份额，9个月内规模增长超过1000倍 。

杜振业的从业经历并不复杂。 公开资料显示，杜振业曾在大华银行（中国）有限公司环球金融与投资管理部任职，后任上海复熙资产管理有限公司投资经理助理兼债券交易员，拥有CFA和FRM证书 。 2018年他加入长安基金，逐步开始管理公募基金并走上顶流基金经理之路 。

与当前火热的顶流基金经理张坤 、葛兰、谢治宇等不同的是，很多人对杜振业相对比较陌生 ，这与他从业时间不长、成名时间更早有关。

公募生涯大放异彩

随着2020年和 2021年的公募权益基金爆发式增长，明星基金经理争相涌现 。 杜振业于2021年下半年卸任基金经理，不久后又离开长安基金，但这丝毫不影响他在公募生涯中留下的传奇。

从2018年4月到当年底 ，杜振业先后开始管理长安鑫益增强混合和长安裕腾混合两只产品。 在杜振业任职期间 ，长安鑫益增强混合A/C的收益率分别达到 34 .57%和31 .87%，长安裕腾混合 A/C的收益率分别达到24 .46%和23 .51%。

长 安 鑫 益 增 强 混 合 在 2018 年 大 放 异 彩 ， 而 2019 年 年 底 更 是 该 产 品 的 巅 峰 时 刻 ， C 份 额 规 模 高 达 77 亿 元 ， A 份 额 也 超 15 亿 元 ， 合 计 规 模 近 百 亿 元 。 这 只 产 品 的 神 奇 之 处 在 于 近 百 亿 的 基 金 份 额 几 乎 都 源 于 散 户 跑 步 进 场 。

不过，巅峰之后，杜振业和他管理的产品没能延续传奇，基金规模也持续 下 滑 。 到 了 2021 年 7 月 ， 他 卸 任 长 安 鑫 益 的 基 金 经 理 ， 彼 时 长 安 基 金 还 曾 发 过 一 封 信 安 抚 投 资 者 ； 同 年 9 月 他 卸 任 长 安 裕 腾 的 掌 舵 人 ， 并 转 向 长 安 基 金 的 专 户 投 资 部 担 任 投 资 经 理 。

2022年2月，长安基金公布的债券交易相关人员信息公示表显示，杜振业已离职。 有消息称，他彻底离开了公募基金行业，“创业做培训去了” ，直到最近“奔私” 被“官宣” 。

百嘉基金董事、副总经理王群航对中国证券报记者表示，明星基金经理“公奔私” 浪潮，给大资管行业带来更好的人才流动和竞争机制。 回顾中国公募基金市场的发展历程 ，就是在基金经理及其他人员的不断变动中发展壮大的，而私募基金也是中国资产管理行业的重要组成部分之一。

百亿级私募阵营扩容

近年来，越来越多的基金经理选择“公奔私” 。 今年以来就有博时基金葛晨、华商基金梁皓先后加入高毅资产和源乐晟资产，还有曾任中欧基金基金经理的周应波创立上海运舟私募基金管理有限公司（以下简称“运舟私募” ），这进一步推动了百亿级私募俱乐部的扩容。 根据私募排排网监测数据显示，截至 11月13日，百亿级私募数量已突破110家 。

运 舟 私 募 成 立 于 今 年 3 月 31 日 ， 7 月 11 日 在 中 基 协 完 成 备 案 登 记 ， 周 应 波 为 该 私 募 机 构 董 事 长 ， 目 前 登 记 在 册 的 全 职 员 工 数 达 24 人 。 周 应 波 曾 先 后 担 任 平 安 证 券 研 究 员 、 华 夏 基 金 研 究 员 ， 2014 年 加 入 中 欧 基 金 担 任 基 金 经 理 ， 管 理 过 的 产 品 包 括 中 欧 时 代 先 锋 、 中 欧 时 代 智 慧 混 合 等 。 在 周 应 波 掌 舵 中 欧 时 代 先 锋 6 年 任 期 内 ， 中 欧 时 代 先 锋 A 获 得 350 . 53 % 的 累 积 回 报 。

周应波“奔私” 后的首批新产品在8月 15日开始募集，募集首日热卖超30亿元。 截至目前，运舟私募已发行约 30只私募产品。 在周应波的掌舵下，该公司产品从募集到百亿级规模仅用时3个月。

华林证券资管部门负责人贾志在接受中国证券报记者采访时表示，“公转私” 通常都是基金经理有了较长时间的优秀业绩，有较好客户基础后的选择，这与基金经理个人的职业规划有一定关系，但并非绩优基金经理都会“转私” 。

“近 年 来 公 募 基 金 市 场 加 速 扩 大 ， 离 任 的 基 金 经 理 在 绝 对 数 量 上 同 步 增 多 ， 但 这 不 能 与‘离 职 潮 ’ 画 等 号 。 ” 王 群 航 进 一 步 表 示 ， 公 募 私 募 各 有 所 长 ， 都 是 中 国 资 产 管 理 行 业 发 展 的 重 要 构 成 ， 只 有 共 同 进 步 才 能 大 力 促 进 中 国 资 产 管 理 行 业 的 不 断 发 展 。
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蒙玺投资李骧：以技术优势打造量化投资护城河

□本报记者 王辉

立足于 “低延迟系统” 的先发

优势和长期积累， 蒙玺投资近年来

持续夯实了在量化投资上的技术优

势，逐渐被业内贴上了“稳健”“低

波动” 的风格标签。 日前，蒙玺投资

创始人、 总经理李骧在接受中国证

券报记者采访时表示， 量化投资领

域的高速发展， 为专业的量化投资

机构提供了广阔发展空间；另外，一

线量化投资机构打造自身的核心竞

争力，离不开技术、策略的积累和不

断迭代进步， 以及管理人自身对于

“长期主义” 的考量。 今年以来，量

化投资领域超额收益情况出现变

化，使得从业者们认识到，量化策略

模型必须更加有效、稳健，收益来源

要更加多元， 才能更好地适应市场

环境变化。

以技术为“锚”

蒙玺投资成立于2016年初，目

前公司员工总数超过70人， 管理规

模近50亿元。凭借在“低延迟系统”

等方面的多年沉淀和精细化运营，

公司一直保持较强的“技术底蕴” 。

成立初期， 蒙玺投资 “以技术为

锚” ，参考海外一流量化机构，结合

核心团队在国内量化领域的多年从

业经验，打造出具备较强“长期通

用性” 的公司架构和整体IT框架。

近年来，公司策略持续迭代发展，但

整体框架保持了最初的设定， 即以技

术为导向，围绕极速、高效、稳定三项

量化投资的核心诉求， 进行务实的

精细化布局。

李骧表示，经过多年发展，蒙玺

投资逐渐建立了在自研系统、海量数

据、交易执行等方面的技术优势。 特

别是公司具有先发优势并经过长期

技术优化的“低延迟系统” ，一直在

业内保持领先优势。 另外，李骧认为，

在量化投资技术研发上，前瞻性同样

十分重要。

以公司长期自研的 “低延迟系

统” 为例，公司很早就认识到，不管是

做自营交易还是资产管理，低延迟在

量化投资上的作用都非常重要。 因

此，当几年前低延迟技术在资产管理

体系中的增厚收益效果并不明显时，

蒙玺投资就持续对低延迟系统方面

的技术、人才储备进行了大量投入。

多维度挖掘“低波动收益”

在李骧和公司核心团队看来，量

化投资阿尔法收益的来源，主要来自

于“挖掘市场交易的无效性” ，而蒙

玺投资关于获取阿尔法收益的方法

与市场并不完全一致。 公司把超额收

益来源分为“Smart� 贝塔” 与“Pure�

阿尔法” ，前者包括深度学习、神经网

络风格预测， 后者包括线性模型、严

格风控与另类数据。 其中，“Smart�

贝塔” 进攻性较强，“Pure�阿尔法”

在“定性” 上更加清晰。 这种收益来

源的设定，符合蒙玺投资稳健的投资

风格。

具体来看，在投资运行中，蒙玺

投资把超额收益来源归为选股超额

收益、算法交易和日内回转策略。 其

中，选股超额收益混合了“Smart� 贝

塔” 与“Pure� 阿尔法” ，超额收益较

为稳健，回撤也相对较小；算法交易

则主要借助公司自研低延迟技术，以

纳秒（一秒的十亿分之一）级延迟降

低交易成本；日内回转策略则为“股

票底仓做增强模式” 。 这种混合策略

结合了经典线性组合和机器学习的

优势， 采用了超过200个数据源的另

类数据，使得蒙玺投资的相关策略与

同类型管理人加以比较，呈现出低相

关性的特点。

此外，近期蒙玺投资发行的低波

动产品，主要由股票中性策略和低延

迟策略构成。 前者通过指数增强策略

结合对冲工具，增厚超额收益；后者

采用多因子选股策略，降低波动。 通

过这种配置，在错综复杂的市场行情

中，相对能够更好实现稳健收益。 因

此，该产品受到了不少偏好“固收+”

风格的投资者认可。

量化投资需坚持长期主义

受海外宏观环境波动等因素影

响， 今年以来A股市场出现调整，前

两年持续高热的量化投资行业，出

现了超额收益显著回落的情况，部分

机构的策略适应性有所下降。 对此，

李骧表示，无论是从尊重市场、敬畏

市场的角度，还是从投资的前瞻性布

局角度， 量化投资都需要坚持长期

主义。

李骧认为，目前国内大部分量化

策略多采用量价因子，在市场成交活

跃时业绩表现更为突出。今年以来指

数调整、市场风格多变以及成交量下

滑，对行业整体策略表现都有一定影

响。 从比较有针对性的应对方法而

言， 要更好地适应市场环境不断变

化，可以考虑的方法包括丰富超额收

益的来源、更多发展新型因子、结合

宏观环境的量化分析为策略迭代提

供更多参考等。

出于长远考量， 蒙玺投资在敏

锐观察到市场量价因子超额收益获

取能力有可能发生变化的情况下，

进行了差异化布局， 即在适当配置

基本面因子和量价因子的情况下，

以另类因子为主。 目前公司的低波

动量化股票策略产品中，“另类数据

因子” 的占比达到了60%，这也使得

公司与其他同业公司相比， 超额收

益水平相对更为稳健。“权益投资行

稳才能致远，量化策略也不例外。 ”

李骧称，“从长期发展的角度来看，

蒙玺投资希望在策略研发与布局、

投研团队架构、 内部激励以及企业

文化等方面都能够逐步构筑起长期

竞争力。 ”

昔日冠军基金经理“奔私”

顶流私募再添新面孔

□本报记者 王宇露 见习记者 刘伟杰

明星基金经理“公奔私” 又

掀浪潮。

近日，中国证券投资基金业

协会（以下简称“中基协” ）公

布了最新一批完成备案的私募

名单，杜振业参与创立的汇远盈

私募基金管理（山东）有限公司

（以下简称 “汇远盈私募” ）在

11月7日备案成功。

2018年，杜振业管理的长安

鑫益增强混合型基金业绩出色，

成为年度混合基金“冠军” 。 今

年初， 他正式从长安基金离职。

事实上，这只是近年来知名基金

经理“公奔私” 浪潮中的“冰山

一角” ，百亿级私募“俱乐部” 随

之进一步扩容。 私募排排网监测

数据显示，截至11月13日，百亿

级私募数量已突破110家。

昔日冠军转战私募

11月7日， 由杜振业担任公司副

总经理、投资总监的汇远盈私募在中

基协完成备案。

中基协信息显示，该机构成立于

2022年8月5日，注册资本1000万元，

注册地址和办公地址分别为山东省

淄博市、上海市浦东新区。 汇远盈私

募由上海普方得企业管理合伙企业

（有限合伙）出资60%、上海汇远盈

企业管理有限公司出资40%共同发

起设立，杜振业系前者的主要合伙人

之一。

杜振业掌舵的长安鑫益增强混

合型基金是2018年的混合基金冠军，

该基金年度收益率13.75%，当年沪深

300指数下跌25.31%， 主动权益基金

普遍“损伤惨重” 。 2019年，他管理的

另一只基金长安裕腾混合C份额，9个

月内规模增长超过1000倍。

杜振业的从业经历并不复杂。 公

开资料显示， 杜振业曾在大华银行

（中国）有限公司环球金融与投资管

理部任职，后任上海复熙资产管理有

限公司投资经理助理兼债券交易员，

拥有CFA和FRM证书。 2018年他加

入长安基金，逐步开始管理公募基金

并走上顶流基金经理之路。

与当前火热的顶流基金经理张

坤、葛兰、谢治宇等不同的是，很多人

对杜振业相对比较陌生，这与他从业

时间不长、成名时间更早有关。

公募生涯大放异彩

随着2020年和2021年的公募权

益基金爆发式增长，明星基金经理争

相涌现。杜振业于2021年下半年卸任

基金经理， 不久后又离开长安基金，

但这丝毫不影响他在公募生涯中留

下的传奇。

从2018年4月到当年底， 杜振业

先后开始管理长安鑫益增强混合和

长安裕腾混合两只产品。 在杜振业任

职期间， 长安鑫益增强混合A/C的收

益率分别达到34.57%和31.87%，长

安裕腾混合A/C的收益率分别达到

24.46%和23.51%。

长安鑫益增强混合在2018年大

放异彩， 而2019年年底更是该产品

的巅峰时刻，C份额规模高达77亿

元，A份额也超15亿元， 合计规模近

百亿元。这只产品的神奇之处在于近

百亿的基金份额几乎都源于散户跑

步进场。

不过，巅峰之后，杜振业和他管

理的产品没能延续传奇，基金规模也

持续下滑。 到了2021年7月，他卸任

长安鑫益的基金经理， 彼时长安基

金还曾发过一封信安抚投资者；同

年9月他卸任长安裕腾的掌舵人，并

转向长安基金的专户投资部担任投

资经理。

2022年2月， 长安基金公布的债

券交易相关人员信息公示表显示，杜

振业已离职。 有消息称，他彻底离开

了公募基金行业，“创业做培训去

了” ，直到最近“奔私” 被“官宣” 。

百嘉基金董事、副总经理王群航

对中国证券报记者表示，明星基金经

理“公奔私” 浪潮，给大资管行业带

来更好的人才流动和竞争机制。 回顾

中国公募基金市场的发展历程，就是

在基金经理及其他人员的不断变动

中发展壮大的，而私募基金也是中国

资产管理行业的重要组成部分之一。

百亿级私募阵营扩容

近年来，越来越多的基金经理选

择“公奔私” 。 今年以来就有博时基

金葛晨、华商基金梁皓先后加入高毅

资产和源乐晟资产，还有曾任中欧基

金基金经理的周应波创立上海运舟

私募基金管理有限公司 （以下简称

“运舟私募” ），这进一步推动了百亿

级私募俱乐部的扩容。 根据私募排排

网监测数据显示， 截至11月13日，百

亿级私募数量已突破110家。

运舟私募成立于今年3月31日，

7月11日在中基协完成备案登记，周

应波为该私募机构董事长，目前登记

在册的全职员工数达24人。 周应波

曾先后担任平安证券研究员、华夏基

金研究员，2014年加入中欧基金担

任基金经理，管理过的产品包括中欧

时代先锋、中欧时代智慧混合等。 在

周应波掌舵中欧时代先锋6年任期

内，中欧时代先锋A获得350.53%的

累积回报。

周应波“奔私” 后的首批新产品

在8月15日开始募集， 募集首日热卖

超30亿元。 截至目前，运舟私募已发

行约30只私募产品。 在周应波的掌舵

下，该公司产品从募集到百亿级规模

仅用时3个月。

华林证券资管部门负责人贾志

在接受中国证券报记者采访时表示，

“公转私” 通常都是基金经理有了较

长时间的优秀业绩，有较好客户基础

后的选择，这与基金经理个人的职业

规划有一定关系，但并非绩优基金经

理都会“转私” 。

“近年来公募基金市场加速扩

大， 离任的基金经理在绝对数量上

同步增多，但这不能与‘离职潮’ 画

等号。 ” 王群航进一步表示，公募私

募各有所长， 都是中国资产管理行

业发展的重要构成， 只有共同进步

才能大力促进中国资产管理行业的

不断发展。
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