
冲刺年度交付目标

新势力车企四季度销量有望走高

本报记者 李嫒嫒

11月1日，蔚来、理想汽车、小鹏汽车等新势力车企集中披露了10月交付成绩单。 哪吒汽车以18016辆的交付成绩，位居新势力车企10月交付榜第一；蔚来、理想汽车销量均过万。

业内人士表示，为完成年度交付目标，四季度车企陆续进入交付冲刺阶段，加速消化在手订单，新增订单以及交付量有望创新高。

10月销量大增

10月，新势力车企交付榜再度重排，哪吒汽车、蔚来、理想汽车交付量均过万，位居前三。

哪吒汽车已连续4个月位居新势力车企交付榜第一。 10月，哪吒“U+V”交付量为18016辆，同比增长122%；今年1-10月，交付129206辆。 哪吒汽车表示，11月哪吒S将开启交付。

10月，蔚来交付新车10059辆，位居交付榜第二，同比增长174.3%。 1-10月，蔚来共交付新车92493辆，同比增长32%。

理想汽车连续两个月稳居前三，其中10月交付新车10052辆，同比增长31.4%。 1-10月，理想汽车共交付新车96979辆。

值得注意的是，10月，零跑汽车以7026辆的交付成绩降到交付榜第四位，同比增长92.28%。 小鹏汽车交付5101辆，同比下降49.68%。 今年1-10月，小鹏汽车累计交付103654辆，同比增长56%。

部分新势力车企10月交付量同比大幅增长，但是环比增速有所下降。 蔚来、理想汽车、小鹏汽车、零跑汽车10月交付量环比分别下降7.53%、12.83%、39.76%、36.35%。

带有传统车企基因的广汽埃安和赛力斯汽车10月销量增长较为强劲。 其中，广汽埃安10月销量30063辆，同比增长149%。 赛力斯汽车10月销量12047辆，环比增长18.78%，同比增长461.37%。

乘联会预计，10月新能源汽车零售销量55.0万辆，同比增长73.5%，环比下降10.0%。

加大优惠力度

开源证券表示，广汽埃安、哪吒汽车等月度销量持续创新高，消费者对产品力较强的新能源汽车需求依然强劲。

为推动销量进一步增长，部分车企加大了优惠力度。 其中，特斯拉和福特电马先后宣布降价。 特斯拉国产Model 3和Model Y全系从10月24日起调整售价，价格下降1.4万元-3.7万元。 福特电马“跟随”特斯拉降价。 10月31日，福特电马宣布，国产福特电马Mustang Mach-E全系车型于10月31日起进行价格调整，价格下降2万元-2.8万元。

“新能源汽车市场竞争激烈，部分车企采用降价的方式，可以带动销量增长，进而驱动业绩增长。 ”江西新能源科技职业学院新能源汽车技术研究院院长张翔在接受中国证券报记者采访时表示。

申港证券表示，新能源汽车价格下探会进一步加速汽车电动化进程，迫使市场规模受到挤压的合资品牌更加积极地推出新能源车型，以有效提振其新能源车渗透率和市场占有率。

一些车企采用多元化的优惠方式进行促销。 例如，华为与赛力斯联合打造的AITO汽车品牌，自10月24日起，对部分现车车型购买用户统一赠送价值8000元的保险。

乘联会表示，临近年末，新能源汽车产能进一步释放，新产品批量上市，厂商加速新车铺货。 在多种因素的作用下，年末购买需求有望释放，对车市构成有力支撑。
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常润股份：

汽车配套千斤顶的“冠军路”

●本报记者 宋维东

见习记者 孟培嘉

在常润股份南通工厂的一

面展示墙上，层层摆放着各类奖

章与证书，“制造业单项冠军示

范企业”“南通市十大进出口民

营企业” ……这些荣誉来自一

台小小的千斤顶。

“我们用了近20年时间把

汽车配套千斤顶这个品类做到

了全球第一，希望通过公司的品

牌、渠道与经验，未来携手更多

汽车零部件企业参与全球市场

竞争。 ” 常润股份董事长季俊向

中国证券报记者表示。

目前， 常润股份的千斤顶产

品已行销全球100多个国家和地

区。 2021年，公司汽车配套千斤

顶产品全球市场占有率达到

20%，国内市场占有率超过35%。

海外市场的热门货

早在上世纪60年代， 常润

股份的前身就开始从事千斤顶

生产。 1993年，公司服务于汽车

售后市场的商用千斤顶产品首

次开始海外零售。凭借着过硬品

质与实惠的价格，公司的产品成

为海外市场热门货。

2004年， 国内私家车市场

高速增长，越来越多的全球车企

在国内设立采购中心。季俊敏锐

地意识到，随车配套市场将迎来

爆发式增长。

一次偶然机会，季俊获知福

特上海采购中心有意向在国内

寻找汽车配套千斤顶供应商。季

俊主动登门洽谈获得了 “试一

试” 的机会，签下了50万套产品

的供货订单。

在季俊看来，开展汽车配套

千斤顶业务不是向厂家要来图

纸进行来料加工，而是要有合作

意识， 主动参与到车型的开发

中。“千斤顶的设计通常处于一

款车型开发的最后阶段，要在有

限的空间开发出符合要求的产

品，这并不是一件容易的事。 ”

季俊说，车型不同，千斤顶需要

做到的尺寸及承重能力也不同。

为此，常润股份的设计师与主机

厂共享设计网络，甚至直接被派

驻车企研发中心参与开发。

在给不同客户提供汽车配

套千斤顶时，还需充分考虑其产

品文化。“福特皮卡的千斤顶可

以粗犷些；给日产供货时，要理

解他们对轻量化的追求。 ” 季俊

说，这些都是常润股份多年来与

车企互动中积累的经验。

从为福特供货50万套产品

开始起步，常润股份的名气越来

越大，通用、日产等全球汽车厂

商逐渐成为公司客户，市场份额

自2015年起稳居行业第一。

构建核心竞争力

在常润股份南通工厂的车间

里， 一个个钢构零部件在传送带

上缓缓前行， 经过一道道自动化

组装程序后成为完整的汽车配套

千斤顶， 随后打包堆叠入库等待

发往下一个目的地， 每天在这里

下线的产品数量超过3万件。

“我们一年生产1400多万

套， 出口要发600个集装箱的

量， 良品率是重要的考量因

素。 ” 常润股份南通工厂负责人

林来顺指着生产线上的产品告

诉记者，汽车配套千斤顶通常会

在应急场合使用， 容不得出差

错。 “要保证产品质量不出问

题，高度考验我们的生产体系以

及质量管理水平。 ”

为保障产品的及时供应，季

俊表示，南通工厂始终保持一定

冗余的生产能力，以保证客户有

临时加单需求时产能跟得上。此

外， 公司在海外建立了仓库，既

方便客户随时检验产品，也让供

货的时效性更有保障。

布局增量赛道

近年来，随着新能源汽车自

主品牌快速兴起，比亚迪、广汽

等国内一线厂商逐渐成为常润

股份的重要客户，公司汽车配套

千斤顶业务稳步增长。

“全球排名前十的车企有

九家与我们合作。这些车企认可

常润股份的品牌，这是我们最大

的渠道优势，也是我们未来着力

拓展增量业务的基础。 ” 季俊

说， 在日常与同行的交流中，发

现很多国内零部件厂商产品质

量很好，但缺乏与国际车企合作

的经验。 “常润股份有能力、也

有意愿携手更多汽车零部件企

业参与全球市场竞争。 ”

随着新能源汽车销量不断

增长，渗透率不断提升，常润股

份加码布局专业汽保设备市场，

投资开发针对新能源车的商用

千斤顶、举升机、轮胎拆胎机及

平衡机等大型维保设备和检测

设备。

汇丰晋信基金管理有限公司

关于新增兴业银行为旗下开放式基金代销机构的公告

根据汇丰晋信基金管理有限公司（以下简称“本公司” ） 与兴业银行股份有限公司

（以下简称“兴业银行” ）签署的开放式基金销售服务代理协议，自2022年11月2日起，本

公司新增兴业银行为旗下部分开放式基金的销售机构。 现将有关事宜公告如下：

一、适用基金范围

投资者可在兴业银行进行旗下开放式基金的开户、申购、赎回及其他业务，具体办理程

序应遵循兴业银行的相关规定。

序号 基金名称 基金代码

1 汇丰晋信龙腾混合型证券投资基金 540002

2 汇丰晋信2026生命周期证券投资基金 540004

3 汇丰晋信大盘股票型证券投资基金A类 540006

4 汇丰晋信中小盘股票型证券投资基金 540007

5 汇丰晋信消费红利股票型证券投资基金 540009

6 汇丰晋信科技先锋股票型证券投资基金 540010

7 汇丰晋信恒生A股行业龙头指数证券投资基金A类 540012

8 汇丰晋信恒生A股行业龙头指数证券投资基金C类 001149

9 汇丰晋信双核策略混合型证券投资基金A类 000849

10 汇丰晋信双核策略混合型证券投资基金C类 000850

11 汇丰晋信沪港深股票型证券投资基金A类 002332

12 汇丰晋信沪港深股票型证券投资基金C类 002333

13 汇丰晋信大盘波动精选股票型证券投资基金A类 002334

14 汇丰晋信大盘波动精选股票型证券投资基金C类 002335

15 汇丰晋信港股通精选股票型证券投资基金 006781

16 汇丰晋信港股通双核策略混合型证券投资基金 007291

17 汇丰晋信慧盈混合型证券投资基金 009475

18 汇丰晋信中小盘低波动策略股票型证券投资基金A类 009658

19 汇丰晋信中小盘低波动策略股票型证券投资基金C类 009775

20 汇丰晋信创新先锋股票型证券投资基金 011077

21 汇丰晋信医疗先锋混合型证券投资基金A类 012358

22 汇丰晋信医疗先锋混合型证券投资基金C类 012359

23 汇丰晋信慧悦混合型证券投资基金 013824

24 汇丰晋信时代先锋混合型证券投资基金A类 014917

25 汇丰晋信时代先锋混合型证券投资基金C类 014918

26 汇丰晋信丰盈债券型证券投资基金A类 014443

27 汇丰晋信丰盈债券型证券投资基金C类 014444

二、投资者可通过以下途径咨询详情

（1）兴业银行股份有限公司

公司网站：www.cib.com.cn

客户服务电话：95561

（2）汇丰晋信基金管理有限公司

公司网站：www.hsbcjt.cn

客户服务电话：021-20376888

三、其他需要提示的事项

（1）本公告仅对本公司新增兴业银行为旗下部分开放式基金代销机构予以说明，各基

金的具体销售平台和业务规则以兴业银行安排为准。代销机构是否支持办理本基金的定期

定额投资及转换业务以代销机构规定为准，具体业务规则请遵循各代销机构的具体规则执

行。代销机构可以在不违反法律法规规定及基金合同约定的情形下根据市场情况制定基金

促销计划，定期或不定期地开展基金促销活动，具体促销安排和业务规则以代销机构的规

定和执行为准。投资者欲了解基金的详细情况，请仔细阅读基金合同、最新的招募说明书等

相关基金法律文件。

（2）风险提示：本基金管理人承诺以诚实信用、勤勉尽责的原则管理和运用基金资产，

但不保证本基金一定盈利，也不保证最低收益。 基金的过往业绩及其净值高低并不预示其

未来业绩表现，基金管理人管理的其他基金的业绩不构成对新基金业绩表现的保证。 投资

有风险， 敬请投资者在投资基金前认真阅读 《基金合同》、《招募说明书》、《产品资料概

要》等基金法律文件，了解基金的风险收益特征，并根据自身的风险承受能力选择适合自

己的基金产品。 基金管理人提醒投资人基金投资的“买者自负”原则，在做出投资决策后，

基金运营状况与基金净值变化引致的投资风险，由投资人自行负担。 敬请投资人在购买基

金前认真考虑、谨慎决策。

通过港股通机制参与香港股票市场交易的公募基金会面临港股通机制下因投资环境、

投资标的、市场制度以及交易规则等差异带来的特有风险，包括港股市场股价波动较大的

风险（港股市场实行T+0回转交易，且对个股不设涨跌幅限制，港股股价可能表示出比A股

更为剧烈的股价波动）、汇率风险(汇率波动可能对基金的投资收益造成损失)、港股通机制

下交易日不连贯可能带来的风险（在内地开市香港休市的情形下，港股通不能正常交易，

港股不能及时卖出，可能带来一定的流动风险）等。 基金可根据投资策略需要或不同配置

地市场环境的变化， 选择将部分基金资产投资于港股或选择不将基金资产投资于港股，基

金资产并非必然投资港股。

投资人应当充分了解基金定期定额投资和零存整取等储蓄方式的区别。定期定额投资

是引导投资人进行长期投资、平均投资成本的一种简单易行的投资方式。 但是定期定额投

资并不能规避基金投资所固有的风险，不能保证投资人获得收益，也不是替代储蓄的等效

理财方式。

特此公告。

汇丰晋信基金管理有限公司

2022年11月2日

鹏扬基金管理有限公司关于增加基金合作销售机构

并参加费率优惠活动的公告

根据鹏扬基金管理有限公司（以下简称“本公司” ）与博时财富基金销售有限公司（以下简称“博

时财富” ）签署的基金销售协议，自2022年11月3日起，投资者可到博时财富办理如下基金的相关业务。

具体的业务流程、办理时间和办理方式以博时财富的规定为准。

一、费率优惠方案

序号 基金简称 基金代码 开通业务类型 费率优惠

1

鹏扬汇利债券A 004585

申购、 赎回、转

换、 定期定额投

资 （简称 “定

投” ）业务

申购、 定投申购

费率不低于1折。

适用于固定费率

的， 按原费率执

行

鹏扬汇利债券C 004586

2

鹏扬利泽债券A 004614

鹏扬利泽债券C 004615

3

鹏扬通利货币A 004983

鹏扬通利货币B 004984

4

鹏扬景兴混合A 005039

鹏扬景兴混合C 005040

5

鹏扬景泰混合A 005352

鹏扬景泰混合C 005353

6

鹏扬双利债券A 005451

鹏扬双利债券C 005452

7

鹏扬景升混合A 005642

鹏扬景升混合C 005643

8

鹏扬景欣混合A 005664

鹏扬景欣混合C 005665

9

鹏扬核心价值混合A 006051

鹏扬核心价值混合C 006052

10

鹏扬泓利债券A 006059

鹏扬泓利债券C 006060

11

鹏扬利沣短债A 006829

鹏扬利沣短债C 006830

鹏扬利沣短债E 006831

12

鹏扬添利增强A 006832

鹏扬添利增强C 006833

13

鹏扬中证500质量成长A 007593

鹏扬中证500质量成长C 007594

14

鹏扬富利增强A 008069

鹏扬富利增强C 008070

15

鹏扬景科混合A 008499

鹏扬景科混合C 008500

16

鹏扬稳利债券A 009203

鹏扬稳利债券C 009204

17 鹏扬景合六个月混合 009266

18 鹏扬景惠六个月混合A 009426

19

鹏扬景沣六个月混合A 009428

鹏扬景沣六个月混合C 009429

20

鹏扬先进制造混合A 010587

鹏扬先进制造混合C 010588

21 鹏扬沪深300质量低波A 011132

22

鹏扬品质精选混合A 013575

鹏扬品质精选混合C 013576

23

鹏扬利鑫60天滚动持有

债券A

014097

鹏扬利鑫60天滚动持有

债券C

014098

24

鹏扬产业趋势一年持有

混合A

014203

鹏扬产业趋势一年持有

混合C

014204

二、重要提示

1、投资者在博时财富办理基金的投资事务，具体费率计算、办理规则及程序以博时财富的安排和规

定为准。 基金的原费率，参见上述基金的《基金合同》、更新的《招募说明书》、更新的《产品资料概要》

及本公司发布的最新相关公告。

2、本优惠活动仅适用于我司产品在博时财富的申购及定投申购费率。

3、费率优惠活动解释权归销售机构所有，敬请投资者留意前述销售机构的有关公告。

三、咨询途径

投资者可通过以下途径咨询有关详情：

1.�博时财富基金销售有限公司

客服电话：400-610-5568

网址：www.boserawealth.com

2.�鹏扬基金管理有限公司

客服电话：400-968-6688

网址：www.pyamc.com

四、风险提示

本公司承诺以诚实信用、勤勉尽责的原则管理和运用基金资产，但不保证基金一定盈利，也不保证

最低收益。基金的过往业绩及其净值高低并不预示其未来业绩表现。销售机构根据法规要求对投资者类

别、风险承受能力和基金的风险等级进行划分，并提出适当性匹配意见。 投资者投资本公司管理的基金

时，应认真阅读基金合同、招募说明书（更新）、产品资料概要（更新）等法律文件，全面认识基金的风险

收益特征和产品特性，在了解产品情况、听取销售机构适当性匹配意见的基础上，充分考虑自身的风险

承受能力、投资期限和投资目标，理性判断市场，谨慎做出投资决策。 基金管理人提醒投资者基金投资的

“买者自负”原则，在做出投资决策后，基金运营状况与基金净值变化引致的投资风险，由投资者自行负

担。 请投资者严格遵守反洗钱相关法律法规的规定，切实履行反洗钱义务。

特此公告。

鹏扬基金管理有限公司

二〇二二年十一月二日

10月销量大增

10月， 新势力车企交付榜再度重

排，哪吒汽车、蔚来、理想汽车交付量均

过万，位居前三。

哪吒汽车已连续4个月位居新势力

车企交付榜第一。 10月，哪吒“U+V”

交付量为18016辆， 同比增长122%；今

年1-10月，交付129206辆。哪吒汽车表

示，11月哪吒S将开启交付。

10月，蔚来交付新车10059辆，位居

交付榜第二，同比增长174.3%。 1-10月，

蔚来共交付新车92493辆，同比增长32%。

理想汽车连续两个月稳居前三，其

中10月交付新车10052辆， 同比增长

31.4%。 1-10月，理想汽车共交付新车

96979辆。

值得注意的是，10月， 零跑汽车以

7026辆的交付成绩降到交付榜第四

位， 同比增长92.28%。 小鹏汽车交付

5101辆，同比下降49.68%。 今年1-10

月，小鹏汽车累计交付103654辆，同比

增长56%。

部分新势力车企10月交付量同比

大幅增长，但是环比增速有所下降。 蔚

来、理想汽车、小鹏汽车、零跑汽车10月

交付量环比分别下降7.53%、12.83%、

39.76%、36.35%。

带有传统车企基因的广汽埃安和

赛力斯汽车10月销量增长较为强劲。其

中，广汽埃安10月销量30063辆，同比

增长 149% 。 赛力斯汽车 10月销量

12047辆，环比增长18.78%，同比增长

461.37%。

乘联会预计，10月新能源汽车零售

销量55.0万辆，同比增长73.5%，环比下

降10.0%。

加大优惠力度

开源证券表示，广汽埃安、哪吒汽

车等月度销量持续创新高，消费者对

产品力较强的新能源汽车需求依然

强劲。

为推动销量进一步增长， 部分车

企加大了优惠力度。其中，特斯拉和福

特电马先后宣布降价。 特斯拉国产

Model� 3和Model� Y全系从10月24

日起调整售价，价格下降1.4万元-3.7

万元。 福特电马“跟随” 特斯拉降价。

10月31日，福特电马宣布，国产福特

电马Mustang� Mach-E全系车型于

10月31日起进行价格调整，价格下降

2万元-2.8万元。

“新能源汽车市场竞争激烈， 部分

车企采用降价的方式，可以带动销量增

长，进而驱动业绩增长。”江西新能源科

技职业学院新能源汽车技术研究院院

长张翔在接受中国证券报记者采访时

表示。

申港证券表示，新能源汽车价格下

探会进一步加速汽车电动化进程，迫使

市场规模受到挤压的合资品牌更加积

极地推出新能源车型，以有效提振其新

能源车渗透率和市场占有率。

一些车企采用多元化的优惠方式

进行促销。 例如，华为与赛力斯联合打

造的AITO汽车品牌， 自10月24日起，

对部分现车车型购买用户统一赠送价

值8000元的保险。

乘联会表示，临近年末，新能源汽

车产能进一步释放， 新产品批量上市，

厂商加速新车铺货。在多种因素的作用

下，年末购买需求有望释放，对车市构

成有力支撑。

冲刺年度交付目标

新势力车企四季度销量有望走高

11月1日，蔚来、理想汽车、

小鹏汽车等新势力车企集中披

露了10月交付成绩单。 哪吒汽

车以18016辆的交付成绩，位居

新势力车企10月交付榜第一；

蔚来、理想汽车销量均过万。

业内人士表示， 为完成年

度交付目标， 四季度车企陆续

进入交付冲刺阶段， 加速消化

在手订单， 新增订单以及交付

量有望创新高。

●本报记者 李嫒嫒

常润股份南通工厂生产车间 公司供图

视觉中国图片

威唐工业拟定增募资加码新能源汽车零部件业务

●本报记者 李嫒嫒

11月1日晚间，威唐工业发布定增预

案，拟募资总额6.92亿元，用于新能源汽

车核心冲焊零部件产能项目和补充流动

资金。 其中，新能源汽车核心冲焊零部件

产能项目拟使用募集资金5.62亿元。公司

表示，该项目的实施，有助于公司提高核

心冲焊件产品市场份额， 实现降本增效，

增强公司的核心竞争力。

市场前景广阔

公告显示，威唐工业拟通过子公司威

唐斯普零部件实施新能源汽车核心冲焊

零部件产能项目，建设新能源汽车核心冲

焊零部件生产基地。 具体来看，项目总投

资5.62亿元， 其中场地投入占比40.83%；

设备购置及安装投入占比49.30%； 基本

预备费占比4.51%。

随着新能源汽车快速普及，汽车零部

件市场需求持续增长。 公告显示，2021年

中国汽车产量超2600万辆， 在整车中有

70%左右的金属零部件采用冲压件。

2021年我国汽车冲压件市场规模为

3126.84亿元。 到2025年，我国汽车年销

量有望达到3000万辆， 冲焊零部件市场

将持续蓬勃发展。

面对日益增长的新能源汽车市场需

求， 汽车模具与零部件生产复合型企业

加速布局新能源汽车领域，逐步从“以模

具为核心” 转型为“模具+零部件产品双

轮驱动” 。

威唐工业表示， 公司在大中型冲压模

具领域深耕多年， 在模具生产和调试方面

拥有多项核心技术，并以此为依托，在冲焊

产线的组立和优化等方面取得技术突破，

实现了核心冲焊零部件的规模化生产，产

品产量快速提升。 2020年及2021年，公司

冲焊件产品业务收入分别同比增长43.59%

和 137.33% ，2022 年 1-9 月 同 比 增 长

26.87%，且产销率始终保持在较高水平。

威唐工业主营业务为汽车冲压模具

及冲焊零部件的生产、研发和销售。其中，

零部件产品已进入国际知名新能源车供

应链体系。

提升交付能力

随着新能源汽车升级换代，新车型投

放频率加快，相关配套产品的迭代速度也

在加快，整车厂对零部件企业的要求不断

提高。

威唐工业表示，为适应市场需求变化，

紧随行业技术趋势， 提升冲焊零部件产线

设备的智能化、自动化水平，公司计划通过

本次募投项目， 加大冲焊零部件的生产能

力，优化公司产品结构，提升整体盈利能力。

对于此次项目的实施， 威唐工业表

示，公司拥有从前期工艺流程设计、中期

冲压工艺模拟分析和模具设计制造到后

期冲焊零部件批量生产的能力。 公司的

冲焊件产品生产周期短、精度高且成本控

制较好， 能够满足下游市场对高精度、高

技术标准汽车冲焊零部件的规模化需求。

威唐工业此次募投项目的实施地位

于上海市奉贤区青村镇，属于临港自贸区

新片区，享受上海自贸区、张江区和临港

区的三重叠加扶持政策，并靠近公司重要

客户的上海工厂。

威唐工业表示，本次募投项目的落地，

能够有效降低公司冲焊零部件产品的生产

运输成本，提升运输效率和交付能力；能够

极大地减少公司与客户在前期设计、 模具

开发、冲焊件试制和调试、规模化生产、售

后服务的沟通成本，实现一体化服务；有利

于公司加强与重要客户的深度合作， 增强

客户黏性， 进而提高核心冲焊件产品市场

份额，增强公司整体市场竞争力。

目前，威唐工业的冲焊零部件产线整

体产能已相对饱和，上述募投项目建设完

成后， 可新增年均3500万件冲焊零部件

的生产能力，同时有助于公司引进优质人

才和技术，优化管理能力。


