
天铭科技董事长张松：

“前装化”加速 越野改装赛道迎新机遇

本报记者 杨烨

越来越多的汽车厂商正在加速推动越野改装配件“前装化”步伐，细分赛道行业机会凸显。 9月6日，刚刚在北交所上市的“汽车越野改装

第一股”天铭科技董事长张松在接受中国证券报记者专访时表示，越野改装这个细分赛道，在长城汽车等汽车厂商带领下，已形成后装市场前

装化的趋势。 借助在前装市场的先发优势，公司面临前所未有的发展机遇，将迎来新一轮跨越式发展。

研发创新构筑“护城河”

“任何一个企业都需要不断的研发创新来构建‘护城河’ ，才能应对市场竞争带来的挑战。 ”张松对记者表示。

自2000年成立至今，天铭科技深耕行业22年，作为一家专业从事绞盘、电动踏板等汽车越野改装件设计、研发、生产和销售的国家级高新技

术企业，公司拥有浙江省级高新技术企业研究开发中心、浙江省博士后工作站和浙江省级企业研究院三个省级研发平台。 为了进一步提高新

产品开发能力和核心竞争力，公司与中国计量大学等高校达成了产、学、研一体化合作，通过充分利用前沿科技资源，推动研发方面的创新发

展。

张松向记者介绍，通过持续多年的研究积累，公司在核心专利、企业荣誉等方面取得了较为突出的成果。 截至2022年6月30日，公司已获59

项发明专利。 其中，国内发明专利24项，国外发明专利35项。 完整的研发体系、成熟的工艺以及产品自主创新能力等优势，极大地保持了天铭科

技在创新研发方面卓越的行业竞争力。 此外，公司还获得了2021年度浙江省隐形冠军企业、浙江省“专精特新”中小企业等多项荣誉。

持续不断的技术研发给公司业绩增长提供了保障。 2019年至2021年，天铭科技分别实现营业收入1.4亿元、1.7亿元及1.89亿元，净利润分别

达到1525万元、2869万元和3594万元，综合毛利率分别达到36.33%、34.61%及36.94%，主要经营指标均呈现稳健攀升态势。 开源证券研报表示，天

铭科技为国内越野改装市场及军车受益标的，盈利能力处行业领先地位，2021年净利润率高于同业可比公司。

张松透露，目前公司正在参与长城汽车、东风汽车、上海汽车、中国重汽等汽车主机厂共35个项目。其中，6项定点及试装阶段项目未来五年

的总产值预计可达4.25亿元，绞盘采购量预计达到约4.18万台/年。

天铭科技双电机电动踏板可有效避免本土原有产品本身存在的质量问题，具备独特的专利竞争优势。 张松告诉记者，目前公司正积极与

PILOTINC、TAP等客户洽谈合作，今年下半年，公司电动踏板预定量预计大幅增加，或将促使相关业务成为公司全新的利润增长点。

释放超量需求

近年来，汽车改装市场行业规模处于快速增长阶段。 2021年，中国汽车改装行业规模为703.1亿元，同比增长7.8%。 相比较前几年的稳步增

长，在张松看来，市场出现最大的变化是，汽车后装市场正在加速“前装化” 。 随着部分汽车厂商推出越野改装车型，原本属于后装市场的改装

配件正在逐步向前装市场渗透，且需求量正在迅速增长。

张松向记者坦言，由于国内越野改装后装市场受国内政策法规限制，一直发展缓慢，“前装化”可以实现越野改装件进入车型目录，恰好解

决了这一瓶颈。

据了解，2019年、2020年长城汽车通过推出长城炮、坦克300等两类可选装越野绞盘改装件的车型，不仅获得良好的市场反馈，同时也引领

汽车厂商越野改装配件“前装化”潮流。 此后，上汽大通等厂商也陆续推出包含选装绞盘的车型。

“在越来越多的主流汽车厂商推动下，类似绞盘这样具备很强刚需性的越野车改装配件，将越来越多的从‘后装’转向‘前装’ 。 ” 张松告

诉记者，这也意味着越野改装配件行业已经迎来快速发展期，天铭科技作为深耕行业多年的头部公司将具备很强的先发优势。

张松预计，未来公司国内前装市场业务收入预计总体保持快速增长态势，并为公司经营开辟全新增长极。

抢占行业发展先机

9月2日，随着北交所敲钟，作为“汽车越野改装第一股”的天铭科技正式挂牌上市。 在张松看来，这是公司发展史上的重要里程碑，也是全

新征程的开端。

“相比较国外，国内越野改装件市场尽管已经出现快速增长态势，但目前还处于蓝海阶段，未来发展潜力巨大。 ”张松告诉记者，作为细分

赛道的领先企业，下一步公司将快速完成募投项目的建设，开发更多符合“智能化、轻量化、定制化、高端化”等未来发展趋势的新产品，打破产

能瓶颈，扩大市场占有率，不断提升公司核心竞争力与盈利能力，致力于成为领先国内外汽车越野改装行业龙头企业。

除积极推进募投项目落地外，张松表示，公司下一步还将加大人才引进力度，加码产品研发，优化产品结构。 此外，还将进一步完善各项管

理制度，提高治理水平，多措并举持续提升公司核心竞争力及盈利能力，争取早日实现在资本市场的高质量发展。

“我们将用好资本市场的融资及价值发现功能，抓住越野改装市场‘前装化’快速发展趋势，充分发挥天铭科技既有赛道的先发优势，在行

业内做深做透，构建更深厚的竞争壁垒。 ”张松说。
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钢企超低排放改造累计投资逾1500亿元

●本报记者 董添

中钢协数据显示，截至目前，全国已

有30家企业、1.72亿吨粗钢产能完成全

流程超低排放改造和评估监测工作；22

家企业完成部分环节改造， 并在中钢协

网站公示； 全国钢铁企业超低排放改造

累计投资已超过1500亿元。

业内人士表示， 完成超低排放改造

的企业符合改造标准的将会被认定为A

级企业， 在取暖季限产及重污染天气停

限产中将会获得较大的豁免， 有助于企

业稳定经营。

有序开展低碳转型

中钢协发布的数据显示， 我国基本

完成主体改造工程的钢铁产能已近4亿

吨， 累计完成超低排放改造投资超过

1500亿元。 2025年之前要完成8亿吨钢

铁产能改造工程， 还有约4亿吨待实施，

按平均吨钢投资360元计，需要新增投资

不少于1500亿元。

中钢协介绍，目前钢铁业低碳转型

工作正有序开展。 中钢协正式发布《中

国钢铁工业 “双碳” 愿景及技术路线

图》， 成立了钢铁行业低碳工作推进委

员会，并启动了钢铁行业环境产品声明

（EPD）平台，从多层次、多角度、多领

域凝聚行业低碳转型发展合力。 龙头钢

铁企业纷纷发布低碳发展行动路线，积

极推动大规模脱碳技术路线研发和示

范，协同上下游行业共同推进能源结构

变革。

根据上市钢企公告， 不少钢企正着

力提高绿色低碳发展水平。

华菱钢铁在近日披露的投资者关系

记录表中表示， 国家对钢铁企业超低排

放和低碳发展的要求趋严， 公司着力推

进低碳绿色改造， 主要包括超低排放改

造、高效余能发电项目等，预计还会持续

发生资本性开支。

有利于稳定经营

兰格钢铁研究中心主任王国清在

接受中国证券报记者采访时表示，全

面实施超低排放改造， 目的是要在钢

铁行业建立公平的市场化环保调节机

制，促进钢铁企业强化绿色发展，倒逼

钢铁产能向环境承载力更强的区域布

局，帮助行业资源结构、能源结构、产

业结构、运输结构向更清洁、更高效的

方向调整。 钢铁行业通过推进超低排

放改造， 能够有效减少大气污染物排

放，提高大气环境质量，促进钢铁企业

绿色转型发展。

“从钢铁行业超低排放改造的环节

来看，更多的是对于烧结、焦化等生产端

有组织排放和装卸、堆取料、筛分、混匀

配料、转运、生产、道路运输等环节的无

组织排放的治理和监控。 完成超低排放

改造的企业符合改造标准的将会被认定

为A级企业， 在取暖季限产及重污染天

气停限产中将会获得较大的豁免， 因而

更有助于企业稳定经营。 但对于未完成

超低排放改造的企业， 会因为企业的排

放问题在大气污染治理中受到较大的限

产约束。 ” 王国清表示。

这一说法也得到了不少钢企的

证实。

山东钢铁管理层在中期业绩会说明

会上针对投资者提出的“公司2022年上

半年共实现净利润17亿元左右， 其中日

照分公司实现净利润13多亿元， 莱芜分

公司净利润仅有3.1亿元” 的疑问，公司

称， 莱芜分公司今年上半年特别是一季

度受采暖季、政策限产等因素影响，产量

降幅较大，整体效能未充分释放，对效益

影响较大。 日照基地为环境绩效A级企

业，未受限产影响。

预计分化加大

业内人士表示， 目前我国钢铁行业

正在实施世界钢铁发展史上最大规模的

产能更新计划， 推行至今为止世界上最

为严苛的污染物排放标准。但是，钢铁行

业效益滑坡， 对于企业推进超低排放改

造、 开展低碳转型探索等工作造成了一

定的影响。 如何在绿色低碳转型中实现

更大发展，对钢铁企业来说是一项考验。

从半年报看，Wind数据显示， 上半

年45家钢铁行业上市公司合计实现营业

收入1.228万亿元，相比上年同期的1.233

万亿元略有下降； 合计实现归属于上市

公司股东的净利润约385.97亿元， 相比

上年同期的815.64亿元，下降了52.68%。

今年前7个月，中钢协重点统计会员

企业利润总额为936亿元， 同比下降

63.4%。 7月份，全行业出现月度亏损，中

钢协重点统计会员企业亏损96亿元，在

列入统计的90家企业中，63家当月亏损。

值得注意的是，8月份， 随着成本的

持续下行和钢价的小幅反弹， 钢厂盈利

能力较上月有所改善。 兰格钢铁研究中

心监测数据显示，8月份， 三级螺纹钢平

均毛利为229元/吨， 较上月增加425元/

吨，由亏转盈；热卷亏损65元/吨，亏损额

度较上月收窄360元/吨。

业内人士表示， 在产业政策层面严

控新增产能和“双碳” 背景下，我国钢铁

行业产量增长的弹性有限。 需求方面，钢

材是绿色可循环、 供应量大且最具性价

比的基础原材料，新基建、新能源等还会

催生更多的高端钢铁需求。同时，随着钢

铁行业重组整合步伐加快， 集中度将进

一步提升， 从而合理优化上中下游产业

链的利润分配格局。 在此背景下，钢铁行

业周期性波动的幅度可能减弱， 预计不

会再出现全行业亏损的情况， 但行业内

钢铁企业之间可能分化加剧。

天铭科技董事长张松：

“前装化” 加速

越野改装赛道迎新机遇

越来越多的汽车厂商正在加速推动越野改装配件 “前装化” 步

伐，细分赛道行业机会凸显。 9月6日，刚刚在北交所上市的“汽车越野

改装第一股” 天铭科技董事长张松在接受中国证券报记者专访时表

示，越野改装这个细分赛道，在长城汽车等汽车厂商带领下，已形成后

装市场前装化的趋势。 借助在前装市场的先发优势，公司面临前所未

有的发展机遇，将迎来新一轮跨越式发展。

●本报记者 杨烨

研发创新构筑“护城河”

“任何一个企业都需要不断的研发

创新来构建‘护城河’ ，才能应对市场竞

争带来的挑战。 ”张松对记者表示。

自2000年成立至今，天铭科技深耕

行业22年，作为一家专业从事绞盘、电动

踏板等汽车越野改装件设计、研发、生产

和销售的国家级高新技术企业， 公司拥

有浙江省级高新技术企业研究开发中

心、 浙江省博士后工作站和浙江省级企

业研究院三个省级研发平台。 为了进一

步提高新产品开发能力和核心竞争力，

公司与中国计量大学等高校达成了产、

学、研一体化合作，通过充分利用前沿科

技资源，推动研发方面的创新发展。

张松向记者介绍，通过持续多年的

研究积累，公司在核心专利、企业荣誉

等方面取得了较为突出的成果。 截至

2022年6月30日，公司已获59项发明专

利。其中，国内发明专利24项，国外发明

专利35项。 完整的研发体系、成熟的工

艺以及产品自主创新能力等优势，极大

地保持了天铭科技在创新研发方面卓

越的行业竞争力。 此外，公司还获得了

2021年度浙江省隐形冠军企业、浙江省

“专精特新”中小企业等多项荣誉。

持续不断的技术研发给公司业绩

增长提供了保障。 2019年至2021年，天

铭科技分别实现营业收入1.4亿元、1.7

亿元及1.89亿元，净利润分别达到1525

万元、2869万元和3594万元，综合毛利

率分别达到36.33%、34.61%及36.94%，

主要经营指标均呈现稳健攀升态势。开

源证券研报表示，天铭科技为国内越野

改装市场及军车受益标的，盈利能力处

行业领先地位，2021年净利润率高于同

业可比公司。

张松透露，目前公司正在参与长城

汽车、东风汽车、上海汽车、中国重汽等

汽车主机厂共35个项目。其中，6项定点

及试装阶段项目未来五年的总产值预

计可达4.25亿元，绞盘采购量预计达到

约4.18万台/年。

天铭科技双电机电动踏板可有效避

免本土原有产品本身存在的质量问题，

具备独特的专利竞争优势。 张松告诉记

者，目前公司正积极与PILOTINC、TAP

等客户洽谈合作，今年下半年，公司电动

踏板预定量预计大幅增加， 或将促使相

关业务成为公司全新的利润增长点。

释放超量需求

近年来， 汽车改装市场行业规模处

于快速增长阶段。 2021年，中国汽车改

装行业规模为703.1亿元， 同比增长

7.8%。相比较前几年的稳步增长，在张松

看来，市场出现最大的变化是，汽车后装

市场正在加速“前装化” 。随着部分汽车

厂商推出越野改装车型， 原本属于后装

市场的改装配件正在逐步向前装市场渗

透，且需求量正在迅速增长。

张松向记者坦言， 由于国内越野改

装后装市场受国内政策法规限制， 一直

发展缓慢，“前装化”可以实现越野改装

件进入车型目录，恰好解决了这一瓶颈。

据了解，2019年、2020年长城汽

车通过推出长城炮、 坦克300等两类

可选装越野绞盘改装件的车型， 不仅

获得良好的市场反馈， 同时也引领汽

车厂商越野改装配件“前装化” 潮流。

此后， 上汽大通等厂商也陆续推出包

含选装绞盘的车型。

“在越来越多的主流汽车厂商推动

下，类似绞盘这样具备很强刚需性的越

野车改装配件， 将越来越多的从 ‘后

装’ 转向‘前装’ 。 ” 张松告诉记者，这

也意味着越野改装配件行业已经迎来

快速发展期，天铭科技作为深耕行业多

年的头部公司将具备很强的先发优势。

张松预计，未来公司国内前装市场

业务收入预计总体保持快速增长态势，

并为公司经营开辟全新增长极。

抢占行业发展先机

9月2日， 随着北交所敲钟， 作为

“汽车越野改装第一股” 的天铭科技正

式挂牌上市。 在张松看来，这是公司发

展史上的重要里程碑，也是全新征程的

开端。

“相比较国外，国内越野改装件市

场尽管已经出现快速增长态势，但目前

还处于蓝海阶段， 未来发展潜力巨

大。” 张松告诉记者，作为细分赛道的领

先企业，下一步公司将快速完成募投项

目的建设，开发更多符合“智能化、轻量

化、定制化、高端化”等未来发展趋势的

新产品，打破产能瓶颈，扩大市场占有

率，不断提升公司核心竞争力与盈利能

力，致力于成为领先国内外汽车越野改

装行业龙头企业。

除积极推进募投项目落地外，张松

表示，公司下一步还将加大人才引进力

度，加码产品研发，优化产品结构。 此

外， 还将进一步完善各项管理制度，提

高治理水平，多措并举持续提升公司核

心竞争力及盈利能力，争取早日实现在

资本市场的高质量发展。

“我们将用好资本市场的融资及价

值发现功能，抓住越野改装市场‘前装

化’ 快速发展趋势，充分发挥天铭科技

既有赛道的先发优势， 在行业内做深做

透，构建更深厚的竞争壁垒。 ” 张松说。

2019年至2021年

天铭科技营收和净利润情况

蔚来二季度营收和研发支出

创单季新高

●本报记者 金一丹

9月7日，蔚来发布的2022年

二季度财报显示，二季度，公司实

现营收 102.9亿元 ， 同比增长

21.8%， 创单季新高； 研发支出

21.5亿元，同比增长143.2%，创单

季新高。 此外，2022年三季度，蔚

来交付指引为3.1万辆-3.3万辆，

为单季度最高交付指引。

加大研发投入

财报显示， 蔚来二季度营收

达到102.9亿元，同比增长21.8%，

创单季新高； 整车销售毛利率为

16.7%，好于市场预期；现金储备

达544亿元。

同时，蔚来披露的2022年三

季度交付指引为3.1万辆-3.3万

辆，是其单季最高交付指引，高于

理想汽车和小鹏汽车的交付指

引。据悉，小鹏汽车预计第三季度

交付量介于2.9万辆-3.1万辆；理

想汽车预计第三季度交付2.7万

辆-2.9万辆。

二季度， 蔚来在技术研发方

面投入大增，并取得多项成果。数

据显示， 二季度， 蔚来研发支出

21.5亿元，同比增长143.2%，创单

季新高， 并在智能底盘域控制器

ICC、 自动驾驶技术NAD（NIO�

Autonomous� Driving）、 电池

等领域均有所突破。

开启新产品周期

2022年是蔚来的产品大年，

新款车型加速交付， 并抢先开启

了新产品周期。其中，智能电动旗

舰轿车ET7已在今年上半年正式

交付；智能电动中大型SUV� ES7

于8月28日开启交付； 中型智能

电动轿跑ET5也将于9月30日开

启交付； 而搭载了Alder智能系

统的2022款ES8、ES6、EC6正在

陆续交付。

业内人士表示， 造车新势力

中，相较理想汽车、小鹏汽车，蔚

来率先完成了产品迭代， 在开拓

新市场方面抢占了先机。

9月3日起，小鹏G9将在全国

15座城市陆续开启静态品鉴。

理想汽车联合创始人兼总裁

沈亚楠表示：“理想L8将在2022

年11月初发布，发布当月即开启

交付。 ”

“新产品推出对于旧产品产

能是一定的挤占， 会有一个调整

期，需对原有产线进行调整，以配

合新产品生产。同时，新品发布具

有虹吸效应， 给车企短期交付量

造成一定影响。 ” 上述业内人士

表示。

理想汽车刚公布的8月交付

数据显示，8月，理想汽车共交付

新车4571辆， 环比下降56%。 8

月， 小鹏汽车总交付9578辆，环

比下滑近17%。

蔚来8月共交付新车1.07万

辆，同比增长81.6%；1-8月，交付

新车7.16万辆， 同比增长28.3%；

累计已交付23.86万辆。蔚来相关

负责人表示， 今年的产品切换季

基本结束， 公司接下来会进入平

稳发展期。

兴业证券研报表示，蔚来定

位高端智能电动车， 为消费者

打造显著优于传统汽车的驾乘

体验及差异化购车用车体验。

伴随2022年公司基于新平台新

车周期开启及新产能落地，蔚

来产品竞争力及交付量有望再

上新台阶。

水井坊拟40.48亿元

投建邛崃全产业链基地项目二期

●本报记者 张军

9月7日晚， 水井坊公告称，

拟与邛崃市政府签署《水井坊邛

崃全产业链基地项目（第二期）

投资协议书》， 预计总投资约

40.48亿元。 同时，水井坊拟对邛

崃项目一期增加相关自动化生产

技术和设备投资2.56亿元。

业内人士表示，白酒企业纷

纷扩产，自动化成为扩产计划共

同点。 技改是推动酿酒行业发展

的重要手段，未来白酒企业在技

改的投入有望进一步加大。

提升市场竞争力

5月9日，水井坊与邛崃市政

府签署《水井坊邛崃全产业链基

地项目（第二期）投资意向书》，

拟在邛崃市绿色食品产业园内分

期建设“水井坊邛崃全产业链基

地项目（第二期）” 。

根据该意向书确定原则，并

结合目前工作进展情况，水井坊

拟与邛崃市政府签署《水井坊邛

崃全产业链基地项目（第二期）

投资协议书》。 项目建设主要内

容包括酿造基地、瓶装酒包装中

心、仓储物流基地、国家实验室、

新产品研发中心、制曲生产车间、

基酒储存中心等。 项目完成后，

预计将形成曲药生产能力35000

吨/年、 酿酒生产能力13000吨/

年、罐区储存能力64000吨、陶坛

库储存能力52700吨、 包装车间

生产能力33000吨/年。 项目预计

总投资约40.48亿元。

水井坊表示，目前公司白酒

销售正处于稳步发展阶段。 为了

公司长期愿景，结合公司未来发

展战略，需要在邛崃建立全产业

链基地第二期，与一期配合，加强

自动化技术在端到端供应链中的

应用，建立统一的供应中心，将整

个制造业务整合到一个现场。

同时，水井坊披露，2018年8

月7日， 公司与邛崃市政府签订

《水井坊邛崃全产业链基地项目

(第一期)投资协议》。公司在对项

目原投资计划金额约25亿元进

行合理调配的基础上，拟对相关

自动化生产技术和设备增加投资

2.56亿元， 调整后的项目总投资

金额为27.56亿元。

公告显示，邛崃项目一期完

成后，预计将形成20000吨/年原

酒生产能力，并在原有邛崃基地

的基础上， 预计增加60000吨储

存能力。

“随着水井坊品牌力的提

升，公司围绕四川地区加大产区

投入，有利于公司未来产品结构

高端化，对提升公司产品竞争力

也有直接推动作用。 ” 白酒行业

分析师蔡学飞对中国证券报记者

表示。

自动化是扩产共同点

随着白酒行业深度调整，市

场将进一步淘汰落后产能，更加

向优势白酒品牌集中。

水井坊直言：“近年来业内

领先白酒企业均通过产业转型升

级，提高自身的固态酿造水平，来

应对下一轮的市场发展需求。 ”

舍得酒业此前公告称，拟投

资建设增产扩能项目，以增强公

司原酒产、储能力，提高产品质

量， 从而更好地保障公司高质量

可持续发展。 项目预计总投资

70.54亿元。 建成后，公司预计将

新增年产原酒约6万吨， 新增原

酒储能约34.25万吨，年新增制曲

产能约5万吨。

五粮液此前公告称，根据公

司“十四五” 战略发展规划，公司

将新增原酒产能。 为满足产能增

长需求，公司对制曲车间进行扩

能改造，主要建设内容包括制曲

车间及相关配套设施等。 分两期

进行建设， 项目总投资估算为

27.5亿元。

东方证券研报表示，2022年

茅台和五粮液率先提出扩产，今

世缘、山西汾酒、水井坊、舍得等

次高端酒企纷纷跟进。 2022年以

来，白酒企业扩产共计投资额约

360亿元。

东方证券分析师杨震表示，

龙头白酒企业纷纷扩产，自动化

成为扩产计划共同点。 技改是推

动酿酒行业发展的重要手段，未

来白酒企业在技改的投入有望进

一步加大。

天铭科技绞盘半

自动装配工厂
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