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（3）2021年度

项目名称

业 务

类 型

合同金额 收入金额

完工进

度（%）

占当年石

化收入比

例（% ）

客户

性质

关

联

关

系

中韩石化轻烃资源综合利用 （一

期）项目设计、采购、施工(EPC)总

承包合同

工 程

总 承

包

83,343,300.00 46,903,916.74 68.74 23.66

国 有

企业

否

海南巴陵化工新材料有限公司17

万吨/年苯乙烯类热塑性弹性体项

目工程设计

工 程

咨 询

设计

51,798,757.12 26,876,700.80 55.00 13.56

国 有

企业

否

中韩（武汉）石油化工有限公司中

韩石化乙烯脱瓶颈改造项目EPC

工程总承包三标段总承包

工 程

咨 询

设计

177,112,051.00 10,530,553.39 97.10 5.31

国 有

企业

否

鄂尔多斯市新圣天然气管道有限

公司大和天然气输气管道工程支

线工程

工 程

总 承

包

169,100,000.00 8,928,618.33 86.01 4.50

地 方

大 型

民企

否

己内酰胺产业链搬迁与升级转型

发展项目环己酮己内酰胺装置及

配套设施工程设计二标段

工 程

咨 询

设计

39,800,000.00 7,509,433.98 55.00 3.79

国 有

企业

否

岳阳鸿盛建设有限公司城陵矶综

合保税区年产1300万台喷墨打印

机厂房及生活区建设项目

工 程

咨 询

设计

36,500,000.00 7,004,717.01 78.78 3.53

国 有

企业

否

合计 557,654,108.12 107,753,940.25 / 54.35 / /

2、石油化工板块毛利率波动原因及合理性

（1）同行业对比情况

2019-2021年，公司石油化工板块毛利率与同行业上市公司对比情况如下：

可比公司 2021年（%） 2020年（%） 2019年（%）

三维化学 24.08% 28.71% 25.14%

镇海股份 10.61% 10.20% 10.47%

东华科技 10.60% 15.49% 12.96%

平均值 15.10% 18.13% 16.19%

百利科技 37.25% -3.28% 16.84%

公司石油化工板块业务为工程咨询、设计和工程总承包，就各自的业务特性而言，工程

咨询、设计业务体量规模较小，成本较为固定，毛利率相对较高；工程总承包业务体量规模

较大，但毛利率相对较低并且会存在一定波动。 石油化工同行业公司毛利率水平的差异主

要受其所服务的业务规模、业务细分领域、专业技术方向等因素影响，因此，同行业内的不

同公司之间的毛利率难以直接对比。

（2）2021年毛利率上升原因

从近三年的主要项目来看，2019年， 公司石油化工板块主要承揽的项目均为工程总承

包业务；因公司业务布局调整，2020至2021年，公司石油化工板块项目逐渐转为工程咨询、

设计业务， 业务收入占比逐年提升。 2021年， 公司石油化工业务收入1.98亿元， 毛利率

37.25%；其中工程咨询、设计收入为1.56亿元，毛利率54.95%，收入占比达到79%。 石油化工

工程咨询、设计业务收入占比的增加，是石油化工板块2021年毛利率提升的重要原因。

2019-2021年，公司石油化工收入业务分类情况如下：

单位：元

项目 2021年营业收入 2020年营业收入 2019年营业收入

石油化工 198,255,793.43 205,530,929.93 704,689,374.30

其中：工程总承包 42,161,708.82 110,965,393.52 555,059,128.84

咨询、设计 156,094,084.61 94,565,536.41 149,630,245.46

咨询、设计收入占比 79% 46% 21%

（3）2020年毛利率下降原因

工程总承包业务是公司石油化工毛利率的另一重要影响因素，工程总承包业务受单个

重大项目影响较大，由于公司的单个工程总承包项目金额往往较大，对承包方的业务资质、

经营规模、建设经验、资金实力等要求较高，同时，影响单个工程总承包项目毛利率的其它

因素还包括合同签署时期、项目规模、合同价款、合同内容及范围、项目管理能力及水平、采

购时点、垫资程度、项目所在地自然和社会环境等，也使得不同总承包项目的毛利率差异较

大。

2020年， 公司承揽的中国平煤神马集团尼龙科技有限公司15万吨/年环己酮项目设计

采购施工（EPC）工程总承包项目（以下简称“神马项目” ）在实施过程中，由于2020年疫

情和市场环境等因素的影响，项目所发生合同外的提质改造、增补项目未能与业主及时书

面确认和办理结算，导致当年度神马项目所确认收入低于发生成本。 受神马项目毛利率的

影响，公司石油化工当期毛利率出现大幅下降，出现负数为-3.28%；如剔除神马项目影响，

公司2021年度石油化工板块毛利率为16.60%，与往年和行业平均值基本相符。 具体对比如

下：

项目 2021年（%） 2020年（%） 2019年（%）

行业平均值 15.10% 18.13% 16.19%

百利科技

37.25% -3.28% 16.84%

37.25% 16.60%（剔除神马项目） 16.84%

自签订神马项目合同以来，项目收入、成本及毛利情况如下：

单位：元

年 度 当期项目收入 当期项目成本 当期毛利率

2017-2018年 40,426,910.76 40,369,002.11 0.14%

2019年 287,514,494.23 283,021,448.92 1.56%

2020年 31,821,851.96 67,392,771.37 -111.78%

2021年 0.00 3,718,909.75 不适用

合计 359,763,256.95 394,502,132.15 -9.66%

公司于2017年6月签订神马项目合同，合同金额3.925亿元。项目于2020年4月完成机械

竣工， 经过两次技改后2020年10月产能达到100%设计负荷，2021年9月完成装置性能考

核，受疫情等因素影响，结算办理滞后，目前仍在办理中。

总体来看，在疫情影响和国内外市场不景气的大背景下，公司凭借在石油化工行业合

成纤维、合成橡胶、合成树脂等细分领域的核心技术优势和丰富的经验积累，通过消化存量

工程总承包业务，新签订工程咨询、设计增量业务，实现石油化工业务从体量到效益的提

升。 受业务模式主动调整和总包项目结算周期的影响，石油化工板块毛利率在一段时间内

出现波动，符合行业的基本特性，不存在差异较大、提前或跨期确认收入的情况。

会计师核查意见：

针对收入及毛利率波动执行的重要审计程序包括：

1、了解和评价管理层与收入确认相关的关键内部控制设计的合理性，并测试关键内部

控制执行的有效性；

2、区别不同的业务类型，结合具体业务的实际情况，检查相关合同的约定，评价收入确

认是否符合企业会计准则的要求；

3、执行分析性复核，判断销售收入和毛利率变动的合理性；

4、选取工程总承包、锂电智能产线服务等项目样本，检查预计总收入、预计总成本所依

据的合同和成本预算资料，评价管理层对预计总收入和预计总成本的估计是否合理；

5、选取样本对本期重要项目的客户执行盘点、访谈、函证等程序；

6、对资产负债表日前后记录的收入执行截止测试，评价收入是否被记录于恰当的会计

期间；

7、对本期记录的收入执行分析性复核程序，并评价其财务报表列报和披露是否恰当。

经核查，我们认为百利科技管理层对收入确认的相关判断及估计是可接受的，不存在

提前和跨期确认收入的情形。

问题五、关于商誉减值。 年报显示，2021年末公司商誉期末余额1.55亿元，分别为并购

武汉炼化工程设计有限责任公司（以下简称武汉炼化)和常州百利锂电智慧工厂有限公司

（以下简称百利锂电）形成，均未计提减值。 关注到，公司对武汉炼化、百利锂电两个资产组

的商誉减值测试显示，两个资产组的年折现率均逐年降低。 此外，武汉炼化近三年实现净利

润分别为-1.32亿元、425.59万元、58.13万元，业绩波动较大。 请公司补充披露：(1)结合武汉

炼化、百利锂电商誉减值测试的具体情况，说明相关折现率逐年降低的原因及合理性，是否

存在通过降低折现率规避商誉减值的情况，如有减值测试报告一并披露；(2)结合武汉炼化

的经营情况、在手订单等，说明武汉炼化近年来业绩波动较大的原因，在商誉减值测试中是

否予以考虑；(3)结合问题(1)(2)，评估公司计提商誉减值计提的充分性和合理性。请年审会计

师发表意见。

回复：

(1)结合武汉炼化、百利锂电商誉减值测试的具体情况，说明相关折现率逐年降低的原

因及合理性，是否存在通过降低折现率规避商誉减值的情况；

根据【中和资产评估有限公司】出具的【《评估报告》】，武汉炼化、百利锂电商誉减值

测试相关折现率估值情况如下：

2021年末商誉减值测试评估的折现率根据基准日市场情况采用加权平均资本成本估

价模型（“WACC” ）确定。 税前折现率的确定方法与以前年度一致，均按照国际会计准理

事会BCZ85的观点， 采用税前折现率计算的税前现金流折现值=采用税后折现率计算的税

后现金流折现值进行推算。

折现率计算过程中选取的可比公司是上市公司， 考虑了非上市公司与上市公司的差

异，主要通过特别风险溢价来体现，具体通过规模风险报酬率和个别风险报酬率的形式考

虑特别风险溢价。

武汉炼化和百利锂电折现率参数及取值逻辑具体对比如下：

武汉炼化折现率参数及取值逻辑对比表

项目 本次预测 前次预测 差异对比

可比公司

三维化学、中国化学、

中国海诚、陕西建工

三维化学、中国化

学、中国海诚、陕西

建工

一致。

无风险收益率 3.78% 3.92%

均为估值基准日距到期日十年以上的长期国债的年

到期收益率的平均值。

市场超额风险收

益率

7.05% 7.00%

均根据《监管规则适用指引———评估类第1号》采用

特尔斐法，通过征询、统计估值技术及风险控制委员

会相关专家的专业意见，确定本年度公司统一采用的

股权市场风险溢价（ERP）。

资本结构（债权比

例）

18% 10% 均为同行业可比上市公司资本结构平均值。

市场风险系数β 0.6601 0.9671

查阅每家可比公司在距评估基准日36个月期间的采

用周指标计算归集的相对与沪深两市（采用沪深300

指数）的风险系数β（数据来源：同花顺资讯），并剔

除每家可比公司的财务杠杆后 （Un-leaved）β系

数，计算其平均值作为被评估企业的剔除财务杠杆后

（Un-leaved）的β系数

规模风险 2.00% 2.00% 一致。

个别风险 2.00% 2.00% 一致。

债权资本成本 3.80% 3.85% 均为一年期LPR。

税后折现率 10.85% 13.63% 均采用WACC模型。

税前折现率 12.95% 16.26%

均采用税前折现率计算的税前现金流折现值=采用税

后折现率计算的税后现金流折现值进行推算。

百利锂电折现率参数及取值逻辑对比表

项目 本次预测 前次预测 差异对比

可比公司

杉杉股份、当升科技、

博实股份

杉杉股份、当升科

技、博实股份

一致。

无风险收益率 3.78% 3.92%

均为估值基准日距到期日十年以上的长期国债的年

到期收益率的平均值。

市场超额风险收

益率

7.05% 7.00%

均根据《监管规则适用指引———评估类第1号》采用

特尔斐法，通过征询、统计估值技术及风险控制委员

会相关专家的专业意见，确定本年度公司统一采用的

股权市场风险溢价（ERP）。

资本结构（债权比

例）

6% 6% 均为同行业可比上市公司资本结构平均值。

市场风险系数β 0.9050 1.0513

查阅每家可比公司在距评估基准日36个月期间的采

用周指标计算归集的相对与沪深两市（采用沪深300

指数）的风险系数β（数据来源：同花顺资讯），并剔

除每家可比公司的财务杠杆后 （Un-leaved）β系

数，计算其平均值作为被评估企业的剔除财务杠杆后

（Un-leaved）的β系数

规模风险 2.00% 2.00% 一致。

个别风险 2.00% 2.00% 一致。

债权资本成本 3.80% 3.85% 均为一年期LPR。

税后折现率 13.54% 14.86% 均采用WACC模型。

税前折现率 13.54% 15.78%

均采用税前折现率计算的税前现金流折现值=采用税

后折现率计算的税后现金流折现值进行推算。

通过上述对比，本次估值折现率估值模型及参数的选取与2020年度均保持一致，税后

折现率的差异主要是由于市场风险系数β的差异导致，市场风险系数是根据可比上市公司

市场表现直接查询然后换算出来的，不存在通过人为调节而降低折现率的情况；税前折现

率实物根据准则披露要求， 通过采用税前折现率计算的税前现金流折现值=采用税后折现

率计算的税后现金流折现值进行推算，因此，其不直接影响最终的折现值，综上所述，不存

在通过降低折现率而规避商誉减值的情况，本次折现率的取值具有合理性。

(2)结合武汉炼化的经营情况、在手订单等，说明武汉炼化近年来业绩波动较大的原因，

在商誉减值测试中是否予以考虑；

1、武汉炼化近三年的实现净利润波动较大的原因：

单位：万元

项目

历史

2019年 2020年 2021年

资产组营业收入 20,346 6,059 9,370

减：营业成本 14,773 3,496 6,101

资产减值损失 15,785 -76 386

加:其他收益 10 12 10

投资收益 11 12 10

资产组营业利润 -13,332 79 251

2019年设计、咨询服务收入和工程总承包收入较前几年波动不大，但是由于辽宁缘泰

项目2019年底计提了1.7亿元单项减值，导致2019年大幅亏损。

2020年设计、咨询服务收入和工程总承包收入均下降明显，主要是由于资产组经营者

地处2020年新冠疫情影响最为严重的武汉，前4个月基本处于停止经营状态，下半年才开始

恢复正常经营。 受上述疫情影响，武汉当地石油化工行业的工程项目基本处于延后或暂停

状态。

在2021年后疫情时代，资产组经营者经营秩序已经陆续恢复，相较于2020年，设计收入

增长12.57%，工程总包收入增长151.61%。 虽然新冠疫苗的普及及疫情防控常态化，但由于

疫情在全国各地的多处反复，2021年所承接到的总包项目，工期受影响较大，导致2021年收

入利润下滑。

鉴于辽宁缘泰项目的情形，考虑民营资信问题，管理层进行了战略调整，选择资信较好

的国有企业，鉴于疫情影响工期的问题，根据在手订单，考虑合理工期的情况下谨慎预计，

本次预测均考虑了上述因素。

2、在手订单情况

单位：万元

项目 2022年预测 2022年在手订单

设计收入 4,902.27 5,940.01

总包收入 7,339.45 4,537.58

合计 12,241.72 10,477.59

由上表可知管理层预测2022年设计收入为4,900多万元，在手订单为5,940万元，超过

预测收入金额；总包收入预计在7,339万元，在手订单在4,537万元，占预测金额的62%，除

在手订单外， 中韩乙烯石油化工有限公司MTBE二期工程总包项目已完成其可行性研究，

预计合同总额8,000万元； 海创尚纬年产4万吨动力储能电池负极材料一体化项目设计项

目，预计合同金额约1,400万元，目前该项目已经完成可研，目前合同正在签订中。

新冠疫情对全国乃至全球各行各业的仍然持续影响，管理层在充分考虑疫情反复对于

施工周期的影响后，对于未来年度的收入预测较为谨慎，武汉石化炼油厂区有意向搬迁至

武汉化工园区（中韩乙烯石油化工有限公司），故未来承接该客户的项目会将有大幅的增

加。 武汉炼化管理层预测是按目前现有存量合同及很可能确定的订单预计，对于潜在的客

户群体及项目也未予考虑。

同时武汉炼化目前采取的是多元化市场开发战略，在原有的市场份额的基础上开辟其

他的区域市场和细分市场。 （1）纵向上，武汉炼化在维持主要客户，承接中韩（武汉）石化

的设计项目、总包项目的前提下，加大对中石化胜利油田、中石油长庆油田、陕西延长石油

等大型国有企业的市场投入力度，从而开拓市场份额。 （2）横向上，开拓新的细分领域，使

得公司的业务多元化。 特别是对新能源（锂电方向）的投入，目前已承接兰州宝航新能源材

料有限公司的设计项目，合同金额预计2,192万元（不含税）；（3）近几年武汉炼化在对新

能源承接的主要是设计项目，今后在积累相应的项目经验后会陆续承接相应的新能源总包

工程。

综上所述，武汉炼化近年来业绩波动的主要原因为民营企业客户资信相对较差以及近

两年新冠疫情的影响，鉴于以上情况，武汉炼化积极调整经营策略，市场调整为面向资信相

对较好的国有企业客户，随着防疫政策常态化，疫苗、特效药的出现，新冠疫情对企业经营

的影响将越来越小，同时，武汉炼化采取多元化市场开发战略，在原有的市场份额的基础上

开辟其他的区域市场和细分市场，目前在手订单充足，因此，本次商誉减值测试是基于上述

分析的基础上进行的，充分考虑了上述业绩波动的影响。

（3）结合问题(1)(2)，评估公司计提商誉减值计提的充分性和合理性。

1、百利锂电商誉减值测试的合理性

一、前次预测与2021年实际实现情况对比

对比百利锂电前次预测与2021年实际经营实现情况如下：

单位：万元

项目 2021E 2021 差异/差异率

营业收入 55,187.36 56,524.77 1,337.41

营业成本 44,779.58 45,708.12 928.54

营业税金及附加 170.84 381.25 210.41

营业费用 423.31 987.97 564.66

管理费用 2,018.33 2,499.81 481.47

研发费用 3,012.90 2,803.88 -209.01

息税前利润 4,782.39 4,143.73 -638.66

营业成本率 81.14% 80.86% -0.28%

营业税金及附加率 0.31% 0.67% 0.36%

营业费用率 0.77% 1.75% 0.98%

管理费用率 3.66% 4.42% 0.77%

研发费用率 5.46% 4.96% -0.50%

息税前利润率 8.67% 7.33% -1.33%

从上表可知，百利锂电2021年的营业收入的实际完成情况好于前次预测，其营业成本

率的差异仅为0.28%，息税前利润率差异为1.33%，差异均较小，从2021年百利锂电的实际

经营业绩来看，未发生减值迹象。

二、本次营业收入及成本预测的合理性

本次估值预测主要根据目前在手订单、潜在意向订单以及项目预计工期的情况综合考

虑，2022年以后主要考虑历史的业绩以及锂电池行业的发展前景来预计，具体情况如下：

单位：万元

项目 计量单位

预测

2022 2023 2024 2025 2026

主营业务收入 万元 85,915.48 87,375.90 88,584.17 89,413.86 89,836.99

设计、咨询服务 万元 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00

设备销售 万元 38,358.00 40,275.90 41,484.17 42,313.86 42,736.99

产线总包业务 万元 47,457.48 47,000.00 47,000.00 47,000.00 47,000.00

营业收入合计 万元 85,915.48 87,375.90 88,584.17 89,413.86 89,836.99

①在手订单情况

截至2022年4月，管理层预计2022年可实现设备销售业务在手订单（不含税）约为41,

656.78万元，产线总包业务在手订单（不含税）约为59,321.85万元，整体在手订单的规模超

过10亿元。

②行业发展情况

从行业来看，根据工信部的统计数据，“十三五” 时期，我国新能源汽车产业发展迅速，

年销量从2016年的50.7万辆提高到2020年的136.7万辆，年均增长率达到了28%。 2021年，

新能源汽车产销双双突破350万辆，分别达到了354.5和352.1万辆，同比分别增长159.5%和

157.5%，连续7年位居全球第一，累计推广量已超过900万辆。 且工信部预计，2022年我国新

能源汽车产业仍将保持高速增长的态势，预计2022年新能源汽车将达到500万辆，同比增长

42%，市场占有率有望超过18%。 综上所述，未来随着新能源汽车的快速普及，动力电池的

产能需求不断增加，锂电材料生产设备的需求也不断扩大。

基于上述营业收入的预计，其营业成本及成本率的预计如下：

单位：万元

项目

历史 预测

2019年 2020年 2021年 2022年 2023年 2024年 2025年 2026年 2027年

设计、咨询

服务

营业收入 160.00 99.60 1,842.27 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00

营业成本 6.65 73.31 779.61 73.60 73.60 73.60 73.60 73.60 73.60

成本率 4.16% 73.60% 42.32% 73.60% 73.60% 73.60% 73.60% 73.60% 73.60%

设备销售

营业收入

24,

459.05

14,

354.73

23,163.28

38,

358.00

40,

275.90

41,

484.17

42,

313.86

42,

736.99

42,

736.99

营业成本

18,

230.65

12,

326.93

18,888.73

31,

763.16

33,

351.32

34,

351.86

35,

038.90

35,

389.29

35,

389.29

成本率 74.54% 85.87% 81.55% 82.81% 82.81% 82.81% 82.81% 82.81% 82.81%

产线总包

营业收入

13,

804.18

47,

744.08

31,457.97

47,

457.48

47,

000.00

47,

000.00

47,

000.00

47,

000.00

47,

000.00

营业成本

10,

141.59

38,

509.50

25,980.04

43,

383.45

40,

890.45

40,

890.45

40,

890.45

40,

890.45

40,

890.45

成本率 73.47% 80.66% 82.59% 91.42% 87.00% 87.00% 87.00% 87.00% 87.00%

营业成本

合计

万元

28,

382.09

50,

909.74

45,708.12

75,

220.22

74,

315.38

75,

315.91

76,

002.95

76,

353.34

76,

353.34

设计、咨询服务营业成本主要为人工成本，该类业务营业收入预计规模较小，由于2021

年主要是由于单个项目变更由销售改为咨询，其销售规模及成本率不具有参考性，本次根

据2020年的综合成本率进行预计。设备销售业务的营业成本主要为外购材料、直接人工、制

造费用等组成，近两年营业成本率变化不大，未来该类业务的营业成本率主要参考企业历

史年度该类业务的成本率情况以及目前在手订单的预计成本率综合考虑。

产线总包业务的营业成本主要外购设备费、项目管理费等，未来该类业务的营业成本

率主要参考企业历史年度该类业务的成本率情况以及目前在手订单的预计成本率情况进

行估算。

通过前述预测，百利锂电主要经营数据预测如下：

单位：万元

项目

历史 预测

2017年 2018年 2019年 2020年 2021年 2022年 2023年 2024年 2025年 2026年

资产组营业收入 10,900 30,787 38,447 62,198 56,525 85,915 87,376 88,584 89,414 89,837

营业收入增长率% 182% 25% 62% -9% 52% 2% 1% 1% 0%

营业成本 6,856 21,230 28,382 50,910 45,708 75,220 74,315 75,316 76,003 76,353

毛利率% 37% 31% 26% 18% 19% 12% 15% 15% 15% 15%

资产组息税前利润 2,890 6,250 5,532 5,633 4,144 2,433 4,388 4,166 3,862 3,469

息税前利润率% 27% 20% 14% 9% 7% 3% 5% 5% 4% 4%

从上表可以看出，预测期五年的平均收入增长率为11%，低于历史年度2017-2021年

的平均收入增长率65%；预测期五年的平均毛利率为14%，低于历史年度2017-2021年的平

均毛利率26%；预测期五年的平均息税前利润率为4%，低于历史年度2017-2021的平均息

税前利润率16%，同时也均低于锂电专用设备行业2017-2021的平均水平（见下表）。

锂电专用设备行业上市公司财务指标

项目 2017年报 2018年报 2019年报 2020年报 2021年报 前5年平均值

销售毛利率 39% 38% 40% 36% 30% 37%

销售净利率 18% 18% 15% 13% 11% 15%

营业收入同比增长率 84% 50% 10% 30% 80% 51%

数据来源：同花顺ifind

综上分析，百利锂电的未来营业收入及成本等经营数据的预计依据充分，具有合理性。

三、包含商誉的资产组预计未来现金流量的现值的估值情况

基于上述预测数据采用现金流量折现法对包含商誉的百利锂电资产组的预计未来现

金流量的现值估值情况如下：

单位：万元

项目

预测

2022年 2023年 2024年 2025年 2026年 2027年-永续

资产组营业收入 85,915 87,376 88,584 89,414 89,837 89,837

减：营业成本 75,220 74,315 75,316 76,003 76,353 76,353

营业税金及附加 454 461 468 472 474 474

销售费用 1,392 1,439 1,485 1,530 1,572 1,572

管理费用 2,664 2,852 3,056 3,278 3,519 3,519

研发费用 3,752 3,919 4,092 4,269 4,449 4,449

资产组息税前利润 2,433 4,389 4,166 3,862 3,470 3,470

加：折旧和摊销 604 604 604 604 604 604

减：资本性支出 - 1,036 190 142 1,036 604

运营资本增量 2,260 785 181 43 22 -

净现金流 777 3,173 4,400 4,282 3,016 3,470

折现率 13.54% 13.54% 13.54% 13.54% 13.54% 13.54%

折现年数 0.50 1.50 2.50 3.50 4.50

折现系数 0.9385 0.8265 0.7279 0.6411 0.5646

现金流折现现值 730 2,622 3,203 2,745 1,703 14,465

资产组未来现金流现值 25,468

从上表可以看出，采用现金流量折现法对包含商誉的百利锂电资产组的预计未来现金

流量的现值估值为25,468.00万元，高于包含商誉的百利锂电资产组的账面价值24,209.72

万元，因此，商誉未减值。

综上所述，2021年百利锂电经营业绩与预期差异不大， 且我国新能源汽车产业仍将保

持高速增长的态势，未来随着新能源汽车的快速普及，动力电池的产能需求不断增加，锂电

材料生产设备的需求也不断扩大，在此行业背景下，基于百利锂电目前的持续增长的在手

订单情况，经测试后百利锂电不存在商誉减值迹象，因此，我们认为对百利锂电不计提商誉

减值的依据充分，具有合理性。

2、武汉炼化商誉减值测试的合理性

一、前次预测与2021年实际实现情况对比

单位：万元

科目名称 2021预测 2021实际完成 差异 差异率

一、营业收入 12,708.31 9,370.12 -3,338.19 -26.27%

减:营业成本 8,417.88 6,101.46 -2,316.41 -27.52%

毛利率 66% 65% -1%

营业税金及附加 96.75 119.22 22.48 23.23%

营业费用 153.78 130.35 -23.43 -15.23%

管理费用 1,587.74 1,522.66 -65.08 -4.10%

研发费用 694.01 690.12 -3.89 -0.56%

财务费用 189.97 189.10 -0.87 -0.46%

营业利润 1,568.20 617.21 -950.99 -60.64%

营业利润率 12% 7% -6%

由上表可见，2021年度武汉炼化实际经营业绩与预测的2021年数据存在较大差异，营

业利润减少了950余万，差异率为60%差异的主要来源是收入的实现不及预期，具体分析如

下：

单位：万元

科目名称 2021预测 2021实际完成 差异 完成度

设计收入 5,368.86 4,256.09 -1,112.77 79.27%

总包收入 7,339.45 4,774.88 -2,564.57 65.06%

合计 12,708.31 9,030.97 -3,677.34 71.06%

从营业收入结构来看，武汉炼化的收入包括设计收入和总包收入，其中设计收入完成

79%，与预测相比存在1,113万元的差异，主要原因为：受疫情影响，设计项目部分成果未移

交导致未在2021年确认收入；总包收入完成65%，与预测相比存在2,565万元差异，主要原

因为：受2020年疫情影响，部分人员在进行2020年未执行的合同，2021年多地开始陆续出

现感染病例和管理层对于客户资信情况要求较高，其总包承接订单量有所下降。 通过上述

分析可知，2021年的经营不及预期主要是由于新冠疫情的持续影响，随着防疫政策常态化，

疫苗、特效药的出现，武汉炼化管理层认为新冠疫情对企业经营的影响是短期的并且影响

程度越来越小，对武汉炼化的长期经营情况影响较小。

二、本次营业收入及成本预测的合理性

①历史年度武汉炼化发展趋势

武汉炼化历史年度设计收入发展较为迅速，自2019年至2021年间设计收入的增长率分

别为77.18%、-43.32%和12.57%，仅2020年设计收入有所下降，主要是由于资产组经营者地

处2020年新冠疫情影响最为严重的武汉，前4个月基本处于停止经营状态，下半年才开始恢

复正常经营。 受上述疫情影响，武汉当地石油化工行业的工程项目基本处于延后或暂停状

态；

总包收入自2019年至2021年间总包收入增长率分别为-42.56%、-85.75%和151.61%。

2019年总包收入下降的主要原因为该部分业务战略收缩主要面向信誉好，业务相对规范的

国有企业。 由于总承包业务项目一般规模大，工期长，占用资金较多，如果项目回款不及时

会影响企业的后续经营。2020年总包收入下降的原因为资产组经营者地处2020年新冠疫情

影响最为严重的武汉，前4个月基本处于停止经营状态，下半年才开始恢复正常经营。 受上

述疫情影响， 武汉当地石油化工行业的工程项目基本处于延后或暂停状态。 虽2019年与

2020年总包收入下降较多，但在2021年后疫情时代，资产组经营者经营秩序已经陆续恢复，

收入有所提升。

综上，经过2019年业务发展战略调整和2020年疫情冲击影响后，武汉炼化已在2021年

陆续恢复经营秩序，收入均处于增长趋势。

②行业发展情况

根据中国石油和化学工业联合会发布的《石化和化学工业“十四五” 规划指南》中明

确提出，“十四五”的主要任务就是推进中国石化产业的现代化。 增加化工新材料产品的丰

富度和高端化水平，打通“补短板”和“补空白”路径;加大产品应用定制化服务力度。 2021

年石油及化工行业增长较快，2021年全年燃料油产量为4350.2万吨， 同比累计增长22.1%，

合成橡胶产量为811.7万吨，同比增长2.6%，乙烯产量2825.7万吨，同比增长30.82%，化学纤

维产量6124.68万吨，同比增长4.10%，预计未来新增产能步伐进一步加快。 综上所述，随着

石油化工原料需求量的增加，未来对于石油化工行业的投入将加大，对于设计及设备需求

也不断增大。

在手订单情况

单位：万元

项目 2022年预测 2022年在手订单

设计收入 4,902.27 5,940.01

总包收入 7,339.45 4,537.58

合计 12,241.72 10,477.59

由上表可知管理层预测2022年设计收入为4,900多万元，在手订单为5,940万元，超过

预测收入金额；总包收入预计在7,339万元，在手订单在4,537万元，占预测金额的62%，除

在手订单外， 中韩乙烯石油化工有限公司MTBE二期工程总包项目已完成其可行性研究，

预计合同总额8,000万元； 海创尚纬年产4万吨动力储能电池负极材料一体化项目设计项

目，预计合同金额约1,400万元，目前该项目已经完成可研，目前合同正在签订中。

新冠疫情对全国乃至全球各行各业的仍然持续影响，管理层在充分考虑疫情反复对于

施工周期的影响后，对于未来年度的收入预测较为谨慎，武汉石化炼油厂区有意向搬迁至

武汉化工园区（中韩乙烯石油化工有限公司），故未来承接该客户的项目会将有大幅的增

加。 武汉炼化管理层预测是按目前现有存量合同及很可能确定的订单预计，对于潜在的客

户群体及项目也未予考虑。

同时武汉炼化目前采取的是多元化市场开发战略，在原有的市场份额的基础上开辟其

他的区域市场和细分市场。 （1）纵向上，武汉炼化在维持主要客户，承接中韩（武汉）石化

的设计项目、总包项目的前提下，加大对中石化胜利油田、中石油长庆油田、陕西延长石油

等大型国有企业的市场投入力度，从而开拓市场份额。 （2）横向上，开拓新的细分领域，使

得公司的业务多元化。 特别是对新能源（锂电方向）的投入，目前已承接兰州宝航新能源材

料有限公司的设计项目，合同金额预计2,192万元（不含税）；（3）近几年武汉炼化在对新

能源承接的主要是设计项目，今后在积累相应的项目经验后会陆续承接相应的新能源总包

工程。

基于上述营业收入的预计，其营业成本及成本率的预计如下：

单位：万元

项目

历史 预测

2018年 2019年

2020

年

2021年 2022年 2023年

2024

年

2025年 2026年

2027

年

设计、咨询服

务

营业收入

3,

764.75

6,

670.42

3,

780.94

4,

256.09

4,

902.27

5,

049.34

5,

150.33

5,

201.83

5,

253.85

5,

253.85

营业成本

1,

431.48

2,

647.89

1,

815.89

1,

586.38

1,

738.40

1,

801.11

1,

861.98

1,

920.79

1,

981.82

1,

981.82

营业成本

率

38.02% 39.70%

48.03

%

37.27%

35.46

%

35.67% 36.15% 36.93% 37.72%

37.72

%

工程总承包

营业收入

23,

181.91

13,

315.99

1,

897.73

4,

774.88

7,

339.45

7,

339.00

7,

339.00

7,

339.00

7,

339.00

7,

339.00

营业成本

17,

909.28

11,

951.04

1,

514.03

4,

349.01

6,

458.72

6,

458.32

6,

458.32

6,

458.32

6,

458.32

6,

458.32

营业成本

率

77.26% 89.75% 79.78% 91.08%

88.00

%

88.00

%

88.00

%

88.00

%

88.00

%

88.00

%

营业成本合计（万元）

19,

340.77

14,

598.93

3,

329.91

5,

935.39

8,

197.12

8,

259.43

8,

320.30

8,

379.11

8,

440.14

8,

440.14

由上表可知，设计咨询服务的成本率较为稳定，设计成本中主要为人工成本、制造费

用，未来成本的预计主要根据企业未来的人力资源计划以及历史年度的成本率水平进行预

计；工程总承包的营业成本受项目影响较大，本次未来年度的预计主要根据项目预算成本

以及历史年度长期成本率的状况进行预计。

通过前述预测，武汉炼化主要经营数据预测如下：

单位：万元

项目

历史年度 预测期

2017年 2018年 2019年 2020年 2021年 2022年 2023年 2024年 2025年 2026年

资产组收入

21,

627.31

27,

288.69

20,

345.89

6,

059.07

9,370.12

12,

241.72

12,

388.34

12,

489.33

12,

540.83

12,

592.85

收入增长率 26.18%

-25.

44%

-70.

22%

54.65% 30.65% 1.20% 0.82% 0.41% 0.41%

营业成本率 62.92% 71.48% 72.61% 57.70% 65.12% 66.96% 66.67% 66.62% 66.81% 67.02%

毛利率 37.08% 28.52% 27.39% 42.30% 34.88% 33.04% 33.33% 33.38% 33.19% 32.98%

息税前净利润

率

27.00% 17.97% 12.99% 2.66% 8.61% 12.22% 12.13% 11.71% 10.95% 10.15%

从上表可以看出，由于疫情影响2020年收入减少较多，但2021年开始陆续恢复，其未来

年度的增长率均未超过2021年；历史五年平均毛利率为34%，未来五年平均毛利率为33%，

低于历史平均水平；历史五年平均息税前净利润率为13.85%，未来五年平均息税前净利润

率为11.43%，低于历史平均水平。

综上分析，武汉炼化的未来营业收入及成本等经营数据的预计依据充分，具有合理性。

④包含商誉的资产组预计未来现金流量的现值的估值情况；

基于上述预测数据采用现金流量折现法对包含商誉的武汉炼化资产组可收回金额估

值情况如下：

单位：万元

项目

预测

2022年 2023年 2024年 2025年 2026年 2027年-永续

资产组营业收入 12,242 12,388 12,489 12,541 12,593 12,593

减：营业成本 8,197 8,259 8,320 8,379 8,440 8,440

营业税金及附加 93 94 94 95 95 95

销售费用 147 152 156 161 165 165

管理费用 1,567 1,613 1,661 1,710 1,762 1,762

研发费用 741 768 795 823 853 853

息税前利润 1,496 1,503 1,462 1,373 1,278 1,278

加：折旧和摊销 381 381 381 381 381 381

减：资本性支出 - 563 184 212 - 381

运营资本增量 1,019 86 57 16 12 -

净现金流 859 1,234 1,602 1,525 1,647 1,278

折现率 12.95% 12.95% 12.95% 12.95% 12.95% 12.95%

折现年数 0.50 1.50 2.50 3.50 4.50 5.50

折现系数 0.9409 0.8330 0.7375 0.6529 0.5780 0.5117

现金流折现现值 808 1,028 1,182 996 952 5,704

资产组未来现金流现值 10,670

从上表可以看出，采用现金流量折现法对包含商誉的武汉炼化资产组的可收回金额估

值为10,670万元，高于包含商誉的武汉炼化资产组的账面价值8,726.21万元，因此，商誉未

减值。

综上所述，2021年武汉炼化经营业绩虽与预期有一定的差异， 主要是由于新冠疫情的

持续影响，随着防疫政策常态化，疫苗、特效药的出现，新冠疫情对企业经营的影响越来越

小；且我国石油化工行业也在高速发展，随着未来石油化工行业产量的提升，石油化工行业

的投资也将不断增加；同时武汉炼化管理层也在积极拓展市场，采用多元化市场开发战略，

目前武汉炼化在手订单充足，经过上述分析、测算，武汉炼化不存在商誉减值迹象，因此，我

们认为对武汉炼化不计提商誉减值的依据充分，具有合理性。

会计师回复：

针对商誉减值所执行的重要审计程序包括：

1、了解与评价管理层与商誉减值测试相关的内部控制设计合理性，并测试相关内部控

制运行的有效性；

2、复核管理层对资产组的认定和商誉的分摊方法；

3、与公司管理层讨论商誉减值测试过程中所使用的方法、关键评估的假设、参数的选

择、预测期间的收入、毛利率、经营费用及现金流折现率等的合理性；

4、与公司管理层聘请的外部评估机构专家等讨论商誉减值测试过程中所使用的方法、

关键评估的假设、参数的选择、预测期间的收入、毛利率、经营费用及现金流折现率等的合

理性；

5、将公司管理层在以往年度商誉减值测试过程中所使用的关键假设和参数、预测期

间的收入、毛利率、经营费用及现金流量等，与本年度所使用的关键假设和参数、本年经营

业绩等作对比，以评估管理层预测过程的可靠性和准确性，并向管理层询问显著差异的原

因；

6、结合同行业标准、宏观经济和所属行业的发展趋势等，评估商誉减值测试过程中所

使用的关键假设和参数的合理性；

7、评价由公司管理层聘请的外部评估机构的独立性、客观性、经验和资质；

8、测试未来现金流量净现值的计算是否准确；

9、 评估管理层于2021年12月31日对商誉及其减值估计结果、 财务报表的披露是否恰

当。

经核查，我们认为公司管理层商誉减值计提充分、在商誉减值测试中作出的判断是合

理的。

特此公告。

湖南百利工程科技股份有限公司

董事会

二〇二二年六月十四日

(上接B089版)


