
防疫生产两手抓 深科技积极“护芯稳链”

本报记者 齐金钊

今年以来，面对多点散发、时有反复的新冠肺炎疫情，国内高科技制造企业呈现出了极高的韧劲。 日前，中国证券报记者调研获 悉 ， 作 为 在 全 球 享 有 重 要 地 位 的 芯 片 和 计 算 机 存 储 产 业 供 应 链 企 业 ， 深 科 技 一 手 抓 防 疫 、 一 手 保 生 产 ， 凭 借 精 准 的 防 控 措 施 和 高 效 的 公 司 治 理 ， 在 疫 情 防 控 期 间 保 证 了产能落地和订单交付，为珠三角、全国乃至全球的存储半导体供应链稳定贡献了自己的力量。

积极统筹疫情防控

“即使在今年疫情防控最吃紧的3月中下旬，深圳存储芯片封测产线也保持了95%以上的产能。 ”深科技副总裁周庚申表示，自新冠肺炎疫情发生以来，深科技积极统筹疫情防控和保供保产。 其中，位于深圳福田区的存储半导体封测产线全天几乎24小时运转。 全年公司境内两万余员工在疫情期间零确诊，境外工厂未发生聚集性疫情，实现了全员持续安全生产，有效保障了产品及服务交付。

中国证券报记者了解到，深科技在疫情防控中的出色“答卷” ，与公司在疫情防控工作中的未雨绸缪和细致执行密不可分。 周庚申告诉记者，早在疫情暴发之初，公司便快速成立了以公司主要领导班子成员、主要职能部门负责人及分、子公司总经理组成的“深科技防控新型冠状病毒感染的肺炎疫情工作领导小组” ，及时研究部署疫情防控相关工作，协调境内外各分、子公司疫情防控和应急工作。

一边防疫抗疫，一边保证订单交付。 面对疫情的反复，深科技在日常生产经营中充分发挥自身能动性，及时化解了疫情带来的诸多负面影响。 以深科技全资子公司沛顿科技为例，在疫情暴发初期，公司原材料供应商不能及时复工和送货，导致印刷电路板、封装用模封胶和包装材料等物料出现短缺。 一旦物料供给不足，产线将直接面临停产。 为解决这一难题 ，沛顿科技及时与供应商取得联系，自行派车到供应商库房直接取货，解决缺料问题。

除深科技全体员工的努力付出外，周庚申表示，面对疫情反复带来的生产压力，深圳市福田区政府和园区所在街道办也发挥了精准服务和勇于担当的作用，为企业的正常生产经营保驾护航。 在物流配套方面，公司在疫情防控期间境外原材料及辅材的接收全程保持了通畅，大大减少了公司的相关损失。

稳定半导体供应链

深科技成立于1985年，作为一家伴随深圳特区共同成长37年的外向型企业，公司如今已发展为全球领先的专业电子制造企业，连续多年在MMI全球EMS（电子制造服务）行业排名前列。

中国证券报记者了解到，作为全球半导体供应链体系中的重要成员，深科技在疫情期间全力推进疫情防控和复工复产，促进了全球产业链稳定、供应链畅通。

“由于深科技所处的硬盘存储磁头 、盘片和封测业务行业的特殊性，合作客户都是该行业寡头或领先企业，一旦停产将对全球行业市场产生重大影响。 ” 周庚申表示，沛顿科技是金士顿、希捷 、西部数据等行业巨头的重要供应商，为跨国公司提供一站式服务。

周庚申介绍，沛顿科技如今已实现每月封测8.2万片存储晶圆的总产能，可全面配合上游厂商最新的业务发展进度。 深圳工厂在手订单饱满，产能利用率充足。 合肥工厂已完成体系相关认证，待终端客户的审厂后即可大批量生产。 接下来，公司将紧跟市场变化和客户发展方向，充分发挥全球优质客户资源、产业链资源与供应链快速响应能力、多技术融合平台等优势，与全球优质客户形成更加紧密的合作关系，进一步推动公司业务向高端化、智能化、自主化发展。

紧抓行业发展机遇

身处资产密集、技术密集的电子制造行业，深科技近年来面对的外部环境日趋复杂和动荡。 面对新冠肺炎疫情反复、行业全面“缺芯” 、供应链物料短缺以及全球范围的海运成本上升等多重压力，深科技近年来通过战略创新转型、运营发展能力提升、内部各项变革的推动与实施，深入推进公司主营业务的发展。

深科技表示，公司将围绕存储半导体、高端制造和计量智能终端三大主业，紧抓行业发展机遇，以高质量发展为方向，加强研发创新、智能制造、国内外市场拓展、供应链战略管理、经营效率提升等多方面综合能力。

周庚申认为，公司的核心竞争力在于拥有行业领先的高端存储封测技术，多元化客制服务能力；专业的检测分析及研发实验室，强大的技术分析及研发能力；丰富的规模化制造经验，先进的工程技术能力；国际化经营管理团队，重视各梯队人才培养；客户至上的价值导向，完善的质量管理体系；前瞻性的跨区域战略部署，丰富的全球优质客户资源等方面。

在具体战略实施方面，周庚申介绍，公司将紧跟存储半导体行业市场和国内外客户需求，继续加快扩充优质产能，同时提升技术研发、工程工艺、运营交付等方面的综合能力，把握半导体行业快速发展的机遇，提高市场占比，不断提升盈利能力。
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华为发布下一代数据中心产品

●本报记者 张兴旺

5月26日，华为下一代数据中心

发布会在东莞举办。华为发布了下一

代数据中心理念及全新供电解决方

案电力模块3.0解决方案产品。

呈现四大特征

华为高级副总裁、数据中心能源

“军团” CEO杨友桂表示，2021年10

月，华为数据中心能源“军团”成立，

希望融合数字技术和电力电子技术，

打造绿色、智能的数据中心，引领产

业发展，加强生态建设，努力成为全

球客户合作伙伴。

华为发布了 《下一代数据中心

白皮书》。 杨友桂称，下一代数据中

心四大特征为低碳共生、 融合极简、

自动驾驶、安全可靠。

发布会上， 华为数据中心能源

“军团” CTO费珍福发布了华为全

新一代电力模块3.0解决方案产品，

通过核心技术创新和部件融合，优化

布局，打造更为省地、省电、省时、省

心的数据中心供电系统。

华为表示，技术创新将是引领

数据中心发展和变革的关键力

量。 面向未来，华为将通过持续的

创新投入，在产品和技术方面不断

实现突破。华为将从技术、产品、产

业各个层面，与行业客户、生态伙

伴、产业组织、标准组织开展全方

位合作。

披露合作进展

中国证券报记者注意到，近期一

些公司披露与华为在数据中心方面

的合作进展。 5月24日，祥明智能表

示，华为不是公司直接客户，公司下

游设备制造商使用公司的相关电机

产品配套华为通信基站与数据中心

等项目。

5月23日，依米康称，公司积极

拓展与华为数字能源的战略合作关

系， 与华为数字能源公司在站点能

源、数据中心能源、综合智慧能源、数

字能源AI等领域保持着良好的合作

伙伴关系，在数据中心能源领域是华

为生态合作伙伴之一。 目前，合同金

额占公司营收总额的比例不大。公司

将持续、积极开拓和重点客户的深度

合作。

立昂技术表示，公司与华为有良

好的合作基础，目前主要在数据中心

方面与华为有合作。

中电兴发表示，公司作为华为的

重要战略合作伙伴， 双方在智慧城

市、 大数据中心等领域进行合作，双

方积极推动智慧城市、大数据中心等

项目落地。

申菱环境称， 公司主要为ICT

（信息与通信技术）领域提供人工环

境保障和温控散热设备及系统。华为

是公司最大单一客户，公司致力于进

一步深化和拓展相关合作。公司与华

为的合作面向全球市场。

4月国内市场手机出货量

同比下降34.2%

●本报记者 彭思雨

中国信通院5月25日数据显示，

4月国内市场手机出货量1807.9万

部，同比下降34.2%；降幅较3月收窄

6.3个百分点。 5G手机出货量1458.5

万部，同比下降31.9%，降幅较3月收

窄9.2个百分点。

当前，国产主流手机品牌不断发

力中高端市场，下半年多家高端新品

有望上市。 业内人士表示，当前手机

市场去库存仍在继续，渠道补货意愿

较弱， 随着高通骁龙8+的搭载以及

各品牌首发旗舰新机，安卓出货量有

望从三季度开始回暖。

5G手机渗透率提升

手机出货量降幅仍在拉大。信通

院数据显示，1-4月， 国内市场手机

总体出货量累计8742.5万部，同比下

降30.3%，较1-3月同比降幅拉大1.1

个百分点。 其中，1-4月，5G手机出

货量6846.9万部， 同比下降25.0%，

较1-3月同比降幅拉大2.1个百分点。

国产手机延续3月上新积极性，

在新机市场唱主角。 数据显示，4月

国内手机上市新机型40款， 同比增

长25.0%。 其中，国产品牌上市新机

型39款，同比增长50.0%，增幅较3月

扩大33.8个百分点；智能手机上市新

机型36款，同比增长38.5%。

国产5G手机渗透率提升。 4月，

国内5G手机市场出货量占国内市场

手机总体出货量的81%， 同比提升3

个百分点， 环比提升6个百分点；在

国产品牌上市新机型中， 国产5G手

机4月新增21款新机型， 同比增长

31.3%，占同期手机上市新机型数量

的52.5%。

记者发现，今年以来，国内市场

手机出货量总体处于下降态势。 1月

国内市场手机出货量同比下降

17.7%，2月同比下降34.7%，3月同比

下降40.5%，4月同比下降30.3%。

市场研究机构Canalys最新报

告显示， 受全球经济压力和2022年

第一季度季节性需求低迷的影响，全

球智能手机出货量同比下降11%。

国产手机冲击中高端市场

万联证券认为， 虽然2022年以

来国内消费电子需求持续疲软，但随

着国内经济的不断发展，中高端消费

群体对手机产品的需求有所增加。同

时， 折叠屏手机等新产品逐渐放量，

国内厂商市场份额有望进一步提高。

市场调研机构Counterpoint统

计数据显示，2022年第一季度，中国

智能手机市场250美元-399美元中

高端手机市场同比增长10%，占总销

售额的25.5%。 在细分市场中，vivo�

S12以9%的市场份额居于首位，红

米K40、荣耀60等紧随其后。

4月，vivo发布首款折叠屏手机

X� Fold，与同为定位高端商务市场

的X� Note大屏手机组成双旗舰，向

现有高端市场发起冲击； 华为也发

布了新一代折叠屏手机华为Mate�

Xs� 2。

今年下半年， 多款高端旗舰手

机有望发布。 vivo表示，将于6月发

布搭载高通骁龙870巅峰版的入门

级旗舰机vivoT2；小米创始人雷军5

月23日宣布， 小米与徕卡达成了影

像战略合作， 首款合作产品将于今

年7月发布。 雷军此前在发布会上表

示， 新旗舰手机将率先搭载高通骁

龙8+。

中金公司表示，当前手机市场去

库存仍在继续， 渠道补货意愿较弱。

各消费平台的“618年中大促” 活动

有望推动渠道库存在二季度末回到

安全水位。 展望今年下半年市场，随

着高通骁龙8+的搭载以及各品牌首

发旗舰新机，安卓出货量有望从三季

度开始回暖。

稳定半导体供应链

深科技成立于1985年，作为一家

伴随深圳特区共同成长37年的外向

型企业， 公司如今已发展为全球领先

的专业电子制造企业， 连续多年在

MMI全球EMS （电子制造服务）行

业排名前列。

中国证券报记者了解到， 作为全

球半导体供应链体系中的重要成员，

深科技在疫情期间全力推进疫情防控

和复工复产，促进了全球产业链稳定、

供应链畅通。

“由于深科技所处的硬盘存储磁

头、 盘片和封测业务行业的特殊性，

合作客户都是该行业寡头或领先企

业，一旦停产将对全球行业市场产生

重大影响。” 周庚申表示，沛顿科技是

金士顿、希捷、西部数据等行业巨头

的重要供应商，为跨国公司提供一站

式服务。

周庚申介绍， 沛顿科技如今已实

现每月封测8.2万片存储晶圆的总产

能， 可全面配合上游厂商最新的业务

发展进度。深圳工厂在手订单饱满，产

能利用率充足。 合肥工厂已完成体系

相关认证， 待终端客户的审厂后即可

大批量生产。接下来，公司将紧跟市场

变化和客户发展方向， 充分发挥全球

优质客户资源、 产业链资源与供应链

快速响应能力、 多技术融合平台等优

势， 与全球优质客户形成更加紧密的

合作关系， 进一步推动公司业务向高

端化、智能化、自主化发展。

防疫生产两手抓 深科技积极“护芯稳链”

今年以来， 面对多

点散发、 时有反复的新

冠肺炎疫情， 国内高科

技制造企业呈现出了极

高的韧劲。日前，中国证

券报记者调研获悉，作

为在全球享有重要地

位的芯片和计算机存

储产业供应链企业，深

科技一手抓防疫、一手

保生产，凭借精准的防

控措施和高效的公司

治理，在疫情防控期间

保证了产能落地和订单

交付，为珠三角、全国乃

至全球的存储半导体供

应链稳定贡献了自己的

力量。

●本报记者 齐金钊

联想集团主营业务首次全线盈利

全年研发费用增长43%

●本报记者 彭思雨

5 月 26 日 ， 联 想 集 团 公 布 的

2021/2022财年(2021年4月-2022年3

月) 的业绩显示， 公司实现营业额近

4600亿元，同比增长18%；净利润首次

突破百亿大关，达到130亿元，同比增

长72%。 自2014年完成对摩托罗拉移

动和IBM� x86服务器的并购以来，联

想集团首次实现主营业务的全线盈利。

联想集团董事长兼首席执行官杨元

庆在接受中国证券报记者采访时表示：

“清晰明确的企业转型战略和持续不断

的高研发投入是公司实现业绩进步的关

键， 联想集团将努力实现三年内净利润

增长翻番、研发投入翻番的发展目标。 ”

多个业务创营收纪录

财报显示，2021/2022财年联想集

团ISG基础设施方案业务扭亏为盈，实

现营业收入458.2亿元， 同比增长超

13%；运营利润为4300万元，同比增长

超105%。 SSG方案服务业务实现营业

收入349.2亿元，同比增长30%；运营利

润为76.7亿元，同比增长40%。 IDG智

能设备业务稳中有进，实现营业收入近

4000亿元，同比增长18%；运营利润为

304.1亿元，同比增长27%。

战略转型以来，ISG基础设施方案

业务已成为联想集团新的增长引擎。联

想 在 业 绩 电 话 会 中 表 示 ， 截 至

2021/2022财年第四财季，ISG基础设

施方案业务首次实现连续两个季度盈

利；利润率较高的企业存储、软件、服务

和高性能计算业务均创下营收纪录；移

动业务已经连续八个季度健康盈利，并

且取得了自摩托罗拉并购以来的最高

运营利润。

SSG方案服务业务方面，2021年，

相对于传统的硬件支持服务业务，运维

服务以及行业解决方案业务增长更快，

运维服务业务营业收入同比增长63%，

TruScale“一切皆服务” 的增长势头

尤为迅猛， 两项业务的营业额已占据

SSG整体业务近半壁江山。

IDG智能设备业务方面，联想集团

在PC主业领域继续蝉联个人电脑业务

全球份额冠军。 同时，高端细分产品收

入增长迅猛， 游戏品类收入同比增长

37%， 高端YOGA收入同比增长30%，

工作站品类收入同比增长60%。 此外，

来自其他智能设备、嵌入式计算IoT和

基于场景的解决方案的营业收入占

IDG整体营业收入比重已超过18%。

杨元庆表示：“基础设施方案和移

动业务都已进入收获期， 不仅开始贡献

盈利，而且与方案服务业务一起，成为公

司发展的增长引擎。 我们将抓住这个窗

口期，全力推动公司整体业绩的增长。 ”

深耕混合办公市场

疫情之下， 灵活办公模式渐成主

流。 IDC市场调研结果显示，以亚太地

区为例，超过56%的被调查员工希望疫

情结束之后可以继续灵活工作， 超过

70%的员工表示灵活工作未对生产力

构成影响。 IDC数据显示，预计到2025

年，数字化办公场所服务的业务规模将

达到930亿美元。

联想正抓住混合办公模式带来的

机遇。 IDG智能设备业务组合涵盖个人

电脑、平板电脑、智能手机等智能设备，

嵌入式计算IoT，以及智能协同、智慧

办公、 智慧家庭等基于场景的解决方

案。 在SSG方案服务业务中，TruScale

“一切皆服务” 的产品组合也扩展到了

办公场所数字化解决方案领域。

杨元庆表示，公司将持续投资软件

工具、平台以及拥有自有IP的可复制垂

直解决方案， 将TruScale产品组合扩

展 至 更 广 泛 的 数 字 化 工 作 场 所

（DWS） 解决方案。 进一步发展混合

云，通过增强全面覆盖云基础设施和企

业IT基础设施的全栈式能力， 继续推

动SSG和ISG相关业务增速高于平均

市场增速。

加码研发创新

财报显示，2021/2022财年， 联想

集团研发投入同比增长43%，达130亿

元，完成研发人才招聘近5000人，研发

总人数达1.5万人。

2021年， 联想集团取得不少自主

研发成果。 例如，公司为上海交通大学

交付“思源一号” 高性能计算机群，总

算力达到6千万亿次/秒（双精度），成

为我国高校中最强的高性能计算机。此

外， 公司新成立了智能边缘事业部，基

于边缘计算软硬件核心技术储备，持续

完善全景家族产品与方案。

展望未来，杨元庆在业绩电话会中

表示，公司继续围绕“端-边-云-网-

智”新IT架构，持续加大研发投入。 PC

产品方面， 通过持续技术创新强化PC

领先优势，锚定高端细分市场，聚焦更

智能的设备、核心部件技术及智能算法

的研发力度。 ISG领域，持续投资于自

主设计和自主生产制造的能力建设，特

别是升级低碳技术设备。 例如，升级公

司独有的“海神” 温水水冷技术，为联

想集团交付的所有服务器组件提供温

水水冷功能。

杨元庆表示：“我们正在向三年内

研发投入翻番、净利润增长翻番的目标

迈进，进一步增强核心竞争力，推动企

业可持续增长。 ”

深科技车间产线 公司供图

积极统筹疫情防控

“即使在今年疫情防控最吃紧的

3月中下旬， 深圳存储芯片封测产线

也保持了95%以上的产能。 ” 深科技

副总裁周庚申表示，自新冠肺炎疫情

发生以来，深科技积极统筹疫情防控

和保供保产。 其中，位于深圳福田区

的存储半导体封测产线全天几乎24

小时运转。 全年公司境内两万余员工

在疫情期间零确诊，境外工厂未发生

聚集性疫情，实现了全员持续安全生

产，有效保障了产品及服务交付。

中国证券报记者了解到，深科技

在疫情防控中的出色“答卷” ，与公司

在疫情防控工作中的未雨绸缪和细致

执行密不可分。 周庚申告诉记者，早

在疫情暴发之初，公司便快速成立了

以公司主要领导班子成员、主要职能

部门负责人及分、子公司总经理组成

的“深科技防控新型冠状病毒感染的

肺炎疫情工作领导小组” ， 及时研究

部署疫情防控相关工作，协调境内外

各分、子公司疫情防控和应急工作。

一边防疫抗疫，一边保证订单交

付。 面对疫情的反复，深科技在日常

生产经营中充分发挥自身能动性，及

时化解了疫情带来的诸多负面影响。

以深科技全资子公司沛顿科技为例，

在疫情暴发初期，公司原材料供应商

不能及时复工和送货，导致印刷电路

板、封装用模封胶和包装材料等物料

出现短缺。 一旦物料供给不足，产线

将直接面临停产。 为解决这一难题，

沛顿科技及时与供应商取得联系，自

行派车到供应商库房直接取货，解决

缺料问题。

除深科技全体员工的努力付出

外，周庚申表示，面对疫情反复带来的

生产压力， 深圳市福田区政府和园区

所在街道办也发挥了精准服务和勇于

担当的作用， 为企业的正常生产经营

保驾护航。在物流配套方面，公司在疫

情防控期间境外原材料及辅材的接收

全程保持了通畅， 大大减少了公司的

相关损失。

紧抓行业发展机遇

身处资产密集、 技术密集的电子

制造行业， 深科技近年来面对的外部

环境日趋复杂和动荡。 面对新冠肺炎

疫情反复、行业全面“缺芯” 、供应链

物料短缺以及全球范围的海运成本上

升等多重压力， 深科技近年来通过战

略创新转型、运营发展能力提升、内部

各项变革的推动与实施， 深入推进公

司主营业务的发展。

深科技表示， 公司将围绕存储半

导体、 高端制造和计量智能终端三大

主业，紧抓行业发展机遇，以高质量发

展为方向，加强研发创新、智能制造、

国内外市场拓展、供应链战略管理、经

营效率提升等多方面综合能力。

周庚申认为， 公司的核心竞争力

在于拥有行业领先的高端存储封测技

术，多元化客制服务能力；专业的检测

分析及研发实验室， 强大的技术分析

及研发能力；丰富的规模化制造经验，

先进的工程技术能力； 国际化经营管

理团队，重视各梯队人才培养；客户至

上的价值导向，完善的质量管理体系；

前瞻性的跨区域战略部署， 丰富的全

球优质客户资源等方面。

在具体战略实施方面， 周庚申介

绍， 公司将紧跟存储半导体行业市场

和国内外客户需求， 继续加快扩充优

质产能， 同时提升技术研发、 工程工

艺、运营交付等方面的综合能力，把握

半导体行业快速发展的机遇， 提高市

场占比，不断提升盈利能力。

财报显示，2021/2022财

年， 联想集团研发投入同比

增长43%，达130亿元，完成研

发人才招聘近5000人， 研发

总人数达1.5万人。

130亿元
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