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一、重要提示

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应当到证监会指定媒体仔细阅读年

度报告全文。

除下列董事外，其他董事亲自出席了审议本次年报的董事会会议

未亲自出席董事姓名 未亲自出席董事职务 未亲自出席会议原因 被委托人姓名

大华会计师事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告的审计意见为：标准的无保留意见。

本报告期会计师事务所变更情况：公司本年度会计师事务所未发生变更。

非标准审计意见提示

□ 适用 √ 不适用

公司上市时未盈利且目前未实现盈利

□ 适用 √ 不适用

董事会审议的报告期普通股利润分配预案或公积金转增股本预案

√ 适用 □ 不适用

公司经本次董事会审议通过的普通股利润分配预案为：以93,559,091股为基数，向全体股东每10股派发现金红利5.35元（含税），送红股0

股（含税），以资本公积金向全体股东每10股转增0股。

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案

□ 适用 √ 不适用

二、公司基本情况

1、公司简介

股票简称 建科机械 股票代码 300823

股票上市交易所 深圳证券交易所

变更前的股票简称（如有） 不适用。

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表

姓名 林琳 邓会燕

办公地址

天津市北辰区陆路港物流装备产业园陆港五

纬路7号

天津市北辰区陆路港物流装备产业园陆港五

纬路7号

传真 022-26997888 022-26997888

电话 022-60655151 022-60655151

电子信箱 tjkbo@tjkmachinery.com ir@tjkmachinery.com

2、报告期主要业务或产品简介

（一）公司主要业务

公司成立以来，始终坚持智能化中高端数控钢筋加工装备及配套软件的研发、设计、生产和销售，并提供智能化数控钢筋加工的整体解决方

案，经过二十年的行业深耕与积累，产品已覆盖装配式建筑，高速铁路、高速公路、桥梁隧道、地铁城轨、地下管廊、核电水电等各类大型基础设施

建设及钢筋加工配送中心等众多领域，成为中国智能化钢筋加工装备行业首家上市公司和行业领军企业，报告期内公司主营业务未发生实质变

化。

行业客户出于要求设备绿色环保节能节材、质量稳定可靠和生产效率高的需求，往往要求钢筋加工装备生产商满足其一揽子产品需求和创

新研发服务，产品的系列化完整程度、配套能力和研发技术服务水平是行业客户选择供应商的重要影响因素。 公司已发展成为钢筋加工装备行

业产品配套最齐全的公司之一，拥有强大的研发团队和技术研发创新能力，被认定为国家级专精特新“小巨人” 企业、高新技术企业。

在发展过程中，公司坚持“中国智造，筑梦全球” 的发展愿景，与中国中铁、中国铁建、中国建筑、中国交建、中国核建、三一集团、远大住工、

浙江交工等国内多家大型企业建立了长期业务关系，同时还出口日本、韩国、以色列、意大利、泰国、印度尼西亚、马来西亚、俄罗斯等100多个国

家和地区，在国内同行业中处于较领先的地位。

报告期内，公司实现营业收入48,116.07万元，比上年同期增长3.21%；归属于上市公司股东的净利润9,055.55万元，比上年同期增长0.90%；

归属于上市公司股东的扣除非经常性损益后的归母净利润8,582.98万元，比上年同期增长3.92%。虽然报告期内国内上游钢材等原材料涨价，公

司募集资金投资项目还在建设中，但公司通过技术和工艺创新、管理优化、效率改革等方式，营业收入和净利润实现双增长，整体保持了稳中有

升的经营趋势。

（二）公司主要产品及用途

报告期内，公司秉承“中国智造，筑梦全球” 的发展愿景，坚持创新驱动发展的经营理念，作为中国早期进入智能化钢筋加工装备行业的先

驱，公司经过多年高度重视并持续的研发投入、应用技术积累及市场开拓，已发展成为国内智能化钢筋加工装备领域的领军企业。

公司主要生产和销售单件钢筋成型机械、组合钢筋成型机械和钢筋强化机械三大系列产品，主要产品销售收入占公司主营业务收入的90%

以上，其中全自动数控钢筋弯箍机、全自动数控钢筋调直切断机、全自动数控钢筋剪切机、全自动数控钢筋锯切机、全自动数控钢筋弯曲机、全自

动数控钢筋网成型机、全自动数控钢筋桁架成型机、全自动数控钢筋笼成型机、全自动数控管廊钢筋网片成型机、高速数控冷轧带肋钢筋成型机

等产品是公司的核心产品。

1、单件钢筋成型机械

单件钢筋成型机械包括：全自动数控钢筋弯箍机（简称：弯箍机）、全自动数控钢筋调直切断机（简称：调直切断机）、全自动数控钢筋剪切

机（简称：剪切机）、全自动数控钢筋锯切机（简称：锯切机）、全自动数控钢筋弯曲机（简称：弯曲机），其产品主要用途如下：

2、组合钢筋成型机械

组合钢筋成型机械分为：全自动数控钢筋网成型机（简称：钢筋网成型机）、全自动数控钢筋桁架成型机（简称：桁架成型机）、全自动数控

钢筋笼成型机（简称：钢筋笼成型机）、全自动数控管廊钢筋网片成型机（简称：管廊网片成型机）、盾构管片钢筋笼成型机（简称：盾构管片成

型机），其产品主要用途如下：

3、钢筋强化机械

钢筋强化机械主要为高速数控冷轧带肋钢筋成型机（简称：轧机），其产品主要用途如下：

（三）公司经营模式

1、盈利模式

公司主要从事智能化中高端数控钢筋加工装备的研发、设计、生产和销售，并提供智能化数控钢筋加工的整体解决方案。公司采购生产设备

及原材料，以库存式与订单式相结合的方式安排生产。其中，对标准化产品主要采用库存式预投生产；对非标准化产品或需求较少的产品主要根

据订单安排生产，并对其中部分标准化部件预投生产。

公司采用以直销为主（包括支付佣金及代理费的直销，即代理）、经销为辅的方式获取客户订单，并在签订合同、出厂发货、交货调试、质保

到期四个节点收回货款。

公司采用“直销+经销” 模式开展业务，在支付佣金及代理费的直销模式中，第三方根据其掌握的信息优势和资源优势，向公司报告产品销

售的机会并向公司提供可行性、实际操作及风险分析服务，公司与客户直接磋商签订销售合同、结算货款，并向第三方支付佣金。 公司的代理协

议主要分为两种： 一种为佣金支付协议， 公司根据与客户签订的合同金额并且在确认收入时或者全额回款后向代理商支付2.5-5%（国外为

2.5-10%）不等的佣金，协议不对代理数量、代理价格、奖励或惩罚措施、代理期限、代理区域进行约定；一种为代理框架协议，此类代理协议会约

定如果促成交易即确认收入时，公司将会根据“最终签订合同的实际售价-协议价格-相关费用” 支付代理商佣金，代理期限一般为一年，约定

代理协议价格、代理区域，协议不对代理数量、奖励或惩罚措施进行约定。

在支付佣金及代理费的直销模式下公司退换货政策与普通直销模式一致，公司与客户就退换货事项签订补充协议，协议约定退换货数量及

退款金额。 产品系由公司与最终客户直接签订销售合同、结算货款，不在第三方处存留，该模式下产品已全部实现最终销售。

2、采购模式

基于不同职责相互监督原则，公司未设立独立采购部门，在供应商管理、采购订单管理（采购询价及比价、采购数量管理、采购价格管理

等）、采购物品检验及出、入库管理和采购结算等各个环节分别由不同部门负责，相关环节具体说明如下：

序号 采购相关环节 具体工作 责任方 管理模式/平台

1 供应商管理

供应商名录 合规法务部采购中心

初始和新增供应商由合规法务部采购中心审验

后加入公司统一的“采购信息库” ，供各部门采

购时参考。 新增供应商原则上必须经三家以上

选择比对后，将确定合作的供应商录入“采购信

息库” 。

采购基准价格 合规法务部采购中心

合规法务部采购中心根据最新签订采购订单情

况，对“采购信息库” 中相关供应商及其名下各

类产品的基准价格实时更新。

2 采购订单管理

采购询价、比价 各车间项目组文员

各车间项目组文员根据《生产任务单》和《采购

申请单》，就待采购产品参考“采购信息库” 并

通过网络搜索等途径选取不少于2家供应商进行

询价、比价，并制作《订货合同》，在订货合同背

面注明比价情况。

采购数量管理

各车间项目组文员、库

管人员

各车间项目组文员根据《采购申请单》结合库存

情况确定采购数量，将制作好的《订货合同》交

库管人员， 库管人员根据库存数量对 《订货合

同》中的采购数量进行审核确认。

采购价格管理 合规法务部采购中心

各车间项目组文员将通过数量审核的 《订货合

同》交由合规法务部采购中心进行价格审核，合

规法务部采购中心专员将复核各车间项目组文

员的比价情况，对和“采购信息库” 价格一致或

者低于原采购价的进行签批，对于价高的进行复

核询价，复核通过的签批，并根据最新采购价格

修正“采购信息库” 中的信息。

拥有自主诚信签订采购合同的车间在和

“采购信息库” 已有供应商进行合作且价格一致

的情况下， 不需要到法务部采购中心进行核价，

可以直接签订。 但合规法务部采购中心会定期

抽查其自行核价情况是否属实。

订货合同签订 各车间项目组文员

会签部门/人员：相关车间项目组组长、合规法务

部采购中心、副总经理或总经理。

订货合同资料管理 合规法务部采购中心 对全部对外签订的《订货合同》进行汇总统计。

3 采购物品检验

对外协加工件质量

检验

质检部

外协加工件由质检部根据图纸及合同要求进行

检验，合格产品办理入库和统计存档、不合格产

品根据具体情况办理退换、返修或供应商赔偿处

理。

4 入库管理

货物核对 各车间项目组文员

各车间项目组文员将货物核对后进行系统录入

并打印入库单。

入库手续 库管人员

库管人员核对产品、办理入库手续后，存放指定

位置。

5 采购结算 交票及支付 各车间项目组文员

根据合同约定的结算方式，在送货单、报检单、入

库单、发票齐备后，与财务部办理交票及支付手

续。

公司的采购流程如下图所示：

3、生产模式

目前，公司采取库存式与订单式相结合的方式安排生产。其中，对标准化产品主要采用库存式预投生产；对非标准化产品或需求较少的产品

主要根据订单安排生产，并对其中部分标准化部件预投生产。

（1）产品预投数量的确定：年初生产管理部根据上一年度各车间项目组产品销量及年初库存数量，同时考虑市场发展策划部提供的当年市

场增长预测、在手订单情况，对销量较大的标准化产品分别制订本年度预投计划，预投计划最终报经总经理审批后确定。各车间项目组将前述本

年度预投计划分解至年内分批次实施，根据产品在手订单情况、当下库存数量、生产周期等因素，安排每批次预投数量及预投频率。 预投计划具

体实施时，由车间项目组发起预投申请，经生产管理部负责人、总经理审批后下发“预投计划单” 。

（2）生产计划的执行过程：公司的生产计划由各销售部门通过“生产任务单” 或生产管理部通过“预投计划单” 启动。 在“生产任务单” 或

“预投计划单” 下达后，生产管理部将其同时送达公司技术管理部、生产管理部各项目组、电器管理部、财务部、质检部等各部门由各部门负责人

会签，经公司技术部门出具产品图纸和工艺技术文件后该项生产任务正式执行。

（3）产品实体的完成主体、制造步骤及主要工序：在生产过程中，根据公司产品的生产工艺可将生产过程分为机械系统部件的生产、装配和

电器系统的设计、组装（含软件的编程）两个主要步骤，分别由公司生产管理部和电器管理部执行；两个步骤完成后，多部门联合进行产品的联

机检测、检验调试。

4、销售模式

（1）销售方式：公司根据区域分设国内销售一部、国内销售二部、国际销售部。 在销售方式上，公司国内销售采用直销（包括支付佣金及代

理费的直销，即代理，下同）的销售模式；国外销售采用直销、经销相结合的销售模式。 在支付佣金及代理费的直销模式中，代理商向公司介绍客

户，公司直接与客户签订销售合同、结算货款，并向代理商支付佣金。

公司的销售流程图下图所示：

（2）销售目标管理：公司销售目标管理采用销售计划指标考核制。 公司每年年初根据市场分析预测和公司实际生产能力情况，制定具体的

年度销售目标，并细分到各销售部门。各销售部门将销售目标分配到具体销售人员，并通过专业销售及客户管理系统，对销售人员的销售目标达

成情况进行月度评估。 销售部门与销售人员的薪酬与销售业绩评估结果挂钩，以此作为公司实现销售目标的激励措施，确保公司销售目标按计

划完成。

（3）销售回款管理：公司通过建立《应收账款管理办法》加强对应收账款的定期核查和催收制度，并将各销售部门及直接销售责任人确认

为应收账款的催收第一责任人，将应收账款的回收与销售部门业绩考核挂钩。

部分知名项目使用公司产品情况举例：

下游行业 项目名称

铁路

武广高铁、郑万高铁、济青高铁、西成高铁、沪宁城际铁路、蒙华铁路、京雄城际高铁、湖杭铁路、昌景黄铁路、虹桥到

浦东城际铁路、常益长铁路、福厦高铁、汕汕铁路、川藏铁路、京沈客专、广汕高铁、沪苏湖铁路、哈牡高铁、杭温铁

路、渝香高速、杭绍甬高速、杭宁城际等。

公路

京新高速、大广高速、青银高速、广乐高速、谷竹高速、承赤高速、长福高速、宜长高速、九绵高速、龙岩东环高速、巴

通万高速、杭甬复线、京雄高速、绍甬公路、平凉高速、京德高速、佛山环线、沈海高速、大连湾项目、广深改扩建项

目、合枞高速、渝湘高速、西樵快速、中川机场3期项目、广连高速、广西龙门特大桥项目、楚雄高速、济高高速、平南

高速、义东高速、沪杭高速、深中通道、南中高速、G59湖南省官庄至新化高速公路、苏台高速公路、乌鲁木齐市东进

场高架道路工程、沈阳至四平改扩建高速公路、渝湘复线、久马高速、坦洲快线、渝遂复线高速、镇广高速等。

地铁

以色列特拉维夫地铁、天津地铁1号线、天津地铁4号线、天津地铁7号线、天津地铁11号线、广州地铁11号线、青岛地

铁2号线、成都地铁3号线、福州地铁6号线、济南地铁1号线、济南地铁3号线、济南地铁4号线、济南地铁6号线、长春

地铁、西安地铁、深圳地铁、北京地铁、深圳地铁8号延长线、苏州地铁6号线、郑州地铁、太原市城市轨道交通一号线

一期、沈阳地铁等。

桥梁

港珠澳大桥、泉州湾跨海大桥、台州湾大桥、乐清湾大桥、杭州湾大桥、南京长江第五大桥、香海大桥支线工程、临沂

沂河路高架桥工程、广西龙门特大桥、巢马大桥、盐坪坝长江大桥等。

地下管廊、隧道

济南轨道城建地下管廊、保定容东管廊项目、东莞市政管片、惠州市政管片、南京地铁5号线、南京地铁6号线、南京

地铁10号线、天津地铁10号线、江阴靖江长江隧道、雄安新区长节段大吨位整体式预制拼装综合管廊示范工程等。

核电

红沿河核电站、宁德核电站、台山核电站、防城港核电站、巴基斯坦卡拉奇核电站、荣成核电站、田湾核电站、夹江核

电站、三澳核电站、太平岭核电站、漳州核电站， 霞浦核电等。

3、主要会计数据和财务指标

（1）近三年主要会计数据和财务指标

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据

□ 是 √ 否

单位：元

2021年末 2020年末 本年末比上年末增减 2019年末

总资产 1,238,603,274.78 1,142,783,997.99 8.38% 860,111,490.78

归属于上市公司股东的净资产 976,866,923.86 923,676,598.77 5.76% 520,115,187.49

2021年 2020年 本年比上年增减 2019年

营业收入 481,160,686.58 466,178,216.38 3.21% 475,105,964.89

归属于上市公司股东的净利润 90,555,519.81 89,750,677.93 0.90% 84,159,001.68

归属于上市公司股东的扣除非经常

性损益的净利润

85,829,843.62 82,591,405.66 3.92% 80,210,717.76

经营活动产生的现金流量净额 71,107,809.98 64,479,721.08 10.28% 93,276,942.10

基本每股收益（元/股） 0.970 1.02 -4.90% 1.20

稀释每股收益（元/股） 0.970 1.02 -4.90% 1.20

加权平均净资产收益率 9.60% 11.14% -1.54% 17.58%

（2）分季度主要会计数据

单位：元

第一季度 第二季度 第三季度 第四季度

营业收入 103,285,979.24 122,374,027.36 118,639,484.84 136,861,195.14

归属于上市公司股东的净利润 18,770,587.95 26,682,059.84 25,543,376.11 19,559,495.91

归属于上市公司股东的扣除非经常

性损益的净利润

18,274,379.63 25,944,186.86 23,593,825.90 18,017,451.23

经营活动产生的现金流量净额 20,045,510.14 25,294,982.47 8,882,827.92 16,884,489.45

上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异

□ 是 √ 否

4、股本及股东情况

（1）普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前10名股东持股情况表

单位：股

报告期末普通

股股东总数

9,858

年度报告披露

日前一个月末

普通股股东总

数

10,927

报告期末表决

权恢复的优先

股股东总数

0

持有特别表决

权股份的股东

总数（如有）

0

前10名股东持股情况

股东名称 股东性质 持股比例 持股数量

持有有限售条件的股

份数量

质押、标记或冻结情况

股份状态 数量

陈振东 境内自然人 38.72% 36,230,040 36,230,040

陈振华 境内自然人 8.30% 7,763,580 7,763,580

陈振生 境内自然人 8.30% 7,763,580 7,763,580

天津创业投资管理有

限公司－天津天创海

河先进装备制造产业

基金合伙企业（有限合

伙）

境内非国有法人 2.95% 2,764,273 0

重庆上创新微股权投

资 基 金 管 理 有 限 公

司－重庆上创科微股

权投资基金合伙企业

（有限合伙）

境内非国有法人 2.17% 2,027,060 0

诚科建信（天津）企业

管理咨询有限公司

境内非国有法人 1.48% 1,384,548 1,384,548

诚科建赢（天津）企业

管理咨询有限公司

境内非国有法人 1.41% 1,320,000 1,320,000

诚科建达（天津）企业

管理咨询有限公司

境内非国有法人 0.99% 922,812 922,812

康玉华 境内自然人 0.51% 480,000 0

中国民生银行股份有

限公司－中邮风格轮

动灵活配置混合型证

券投资基金

境内非国有法人 0.49% 458,200 0

上述股东关联关系或一致行动的说明

陈振生系陈振东和陈振华的哥哥；陈振华系陈振东的姐姐。

李宝红系诚科建信（天津）企业管理咨询有限公司的执行董事、经理，同时系诚科建赢

（天津）企业管理咨询有限公司的执行董事、经理；孙毓系诚科建信（天津）企业管理咨询

有限公司的监事，同时系诚科建赢（天津）企业管理咨询有限公司的监事。

天津创业投资管理有限公司系天津天创盈鑫创业投资合伙企业（有限合伙）的执行事

务合伙人，系天津天创海河先进装备制造产业基金合伙企业（有限合伙）的基金管理人。

洪雷系天津天创海河先进装备制造产业基金合伙企业（有限合伙）之执行事务合伙人

委派代表；洪雷系天津天创盈鑫创业投资合伙企业（有限合伙）之执行事务合伙人委派代

表。

公司是否具有表决权差异安排

□ 适用 √ 不适用

（2）公司优先股股东总数及前10名优先股股东持股情况表

□ 适用 √ 不适用

公司报告期无优先股股东持股情况。

（3）以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系

5、在年度报告批准报出日存续的债券情况

□ 适用 √ 不适用

三、重要事项

报告期内，公司实现营业收入48,116.07万元，比上年同期增长3.21%；归属于上市公司股东的净利润9,055.55万元，比上年同期增长0.90%；

归属于上市公司股东的扣除非经常性损益后的归母净利润8,582.98万元，比上年同期增长3.92%。虽然报告期内国内上游钢材等原材料涨价，公

司募集资金投资项目还在建设中，但公司通过技术和工艺创新、管理优化、效率改革等方式，营业收入和净利润实现双增长，整体保持了稳中有

升的经营趋势。

在技术攻关和新品研发的同时，公司积累了大量专利技术，为公司持续打好技术攻坚战、提高自身知识产权保护力度、继续扩大国内外市场

份额奠定了坚实基础。 截至2021年12月31日，公司拥有已发证有效专利421项，获得软件著作权16项。 其中，国内发明专利203项，实用新型专利

208项，外观设计专利5项；港澳台及国外发明专利5项。 公司曾荣获中国专利优秀奖、天津市专利金奖、天津市专利优秀奖、天津市科学技术进步

奖、天津市技术发明奖、天津市北辰区科技进步奖等多个国家级、市区级奖项。 2021年上半年，建科机械入选华发七弦琴国家知识产权运营公共

服务平台“2020中国企业专利实力500强” 。 2021年荣获天津市工商业联合会“2021第十届天津市民营企业健康成长工程科技创新100强” 第

20名。 2021年下半年，公司被国家工业和信息化部认定为专精特新“小巨人” 企业。

报告期内，公司与北京中冶设备研究设计总院、山东省建设科技与产业化中心有限公司等开展合作，并与济南轨道城建管片制造有限公司、

四川公路桥梁建设集团有限公司等企业开始战略合作，公司产品也助力于雄安新区的基础设施等的建设中。同时，公司还发挥自身的技术优势，

参与大量行业标准制定，努力推动国内商品化钢筋加工装备的标准化，促进了行业的整体发展。 2007年，国家发改委颁布“钢筋混凝土用加工成

型钢筋” 行业标准，公司及公司总经理陈振东作为主要起草单位和主要起草人参与了该标准的制定；2011年，住建部颁布《冷轧带肋钢筋混凝土

结构技术规程》，公司及公司董事、副总经理张新作为参编单位和主要起草人参与了该规程的制定；2012年、2013年，国家质检总局、国家标准化

管理委员会联合颁布了《钢筋混凝土用钢材试验方法》（GB/T28900-2012）、《钢筋混凝土用余热处理钢筋》（GB13014-2013），公司及公司

董事、副总经理张新作为参编单位和主要起草人参与了该等标准的制定。 2013年，公司及公司董事、副总经理张新还参与编写了《高强钢筋生产

技术指南－推广应用高强钢筋培训教材》、中国工程建设协会标准《约束混凝土柱组合梁框架结构技术规程》（CECS� 347:2013）。公司还参与

编写了国家市场监督管理总局中国国家标准化管理委员会《建筑施工机械与设备钢筋加工机械安全要求》（GB/T38176-2019）、中国金属材

料流通协会《混凝土结构用成型钢筋加工配送中心建设与管理规范》（T/CAMT2-2019）。 2021年公司参与编写中国金属材料流通协会团体

标准《可拆卸底模钢筋桁架楼承板生产加工管理规范》、冶金工业信息标准研究院国家标准《钢筋混凝土用钢第3部分：钢筋焊接网》、《混凝土

预制板用钢筋焊接网》、中国建筑科学研究院建筑有限公司机械化分院行业标准《建筑施工机械与设备钢筋笼成型机》、《建筑施工机械与设备

钢筋桁架成型机》。

为满足市场和客户的需求，2021年度，公司向市场推出多款产品———智能钢管桁架焊接生产线、钢筋桁架楼承板智能集成生产线等，得到了

市场和客户的赞誉。根据公司规划，上述等智能化生产线帮助下游企业积极响应智造创新双循环新格局，有助于有关企业碳中和的需求，对推动

工程施工的智能化、自动化、专业化起到了有益的助力。 国家《中华人民共和国国民经济和社会发展第十四个五年规划和2035年远景目标纲

要》提出“深入实施制造强国战略” 、“深入实施智能制造和绿色制造工程，发展服务型制造新模式，推动制造业高端化智能化绿色化......培育先

进制造业集群，推动集成电路、航空航天、船舶与海洋工程装备、机器人、先进轨道交通装备、先进电力装备、工程机械、高端数控机床、医药及医

疗设备等产业创新发展” ；国家发改委等13部门联合发布《关于加快推动制造服务业高质量发展的意见》；《“十四五” 建筑节能与绿色建筑发

展规划》指出：围绕落实我国2030年前碳达峰与2060年前碳中和目标，立足城乡建设绿色发展，提高建筑绿色低碳发展质量，降低建筑能源资源

消耗，转变城乡建设发展方式，为2030年实现城乡建设领域碳达峰奠定坚实基础，公司将在国家相关工程项目等施工效率和品质提升的工作上，

起到了积极作用，也进一步推动了行业的发展。

公司于2021年6月末上线了网络商城，方便客户足不出户选购设备。 这一举措方便了受疫情影响的部分客户，满足了市场的需求，一定程度

上帮助了国内钢筋加工行业整体升级，推动智能化钢筋加工装备对传统人工的替代，让更多的钢筋加工从手工、半自动中解脱出来，进而降低人

工劳动强度，提高施工效率及工程质量。

公司非常重视投资者关系管理，为方便客户和投资者了解公司的实地情况和企业文化，公司在2021年6月末上线了“VR实景游建科” ，与客

户和投资者形成良性互动。

建科机械（天津）股份有限公司

2022年04月07日

证券代码：300823� � � � � � � � � �证券简称：建科机械 公告编号：2022-004

建科机械（天津）股份有限公司关于披

露2021年年度报告的提示性公告

本公司及董事会全体成员保证信息披露内容的真实、准确和完整，没有虚假记载、误导性陈述或重大遗漏。

建科机械(天津)股份有限公司（以下简称“公司” ）于2022年04月06日召开第四届董事会第六次会议和第四届监事会第五次会议，审议通

过《关于公司2021年年度报告全文及摘要的议案》。

为使投资者全面了解公司的经营情况、财务状况等，公司《2021年年度报告》及《2021年年度报告摘要》于2022年04月07日在中国证监会

指定的创业板信息披露网站巨潮资讯网（http://www.cninfo.com.cn）上披露，敬请投资者注意查阅。

特此公告。

建科机械（天津）股份有限公司

董事会

2022年04月07日

一、重要提示

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来

发展规划，投资者应当到证监会指定媒体仔细阅读年度报告全文。

除下列董事外，其他董事亲自出席了审议本次年报的董事会会议

未亲自出席董事姓名 未亲自出席董事职务 未亲自出席会议原因 被委托人姓名

容诚会计师事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告的审计意见为：标准的无

保留意见。

本报告期会计师事务所变更情况：公司本年度会计师事务所由变更为容诚会计师事务

所（特殊普通合伙）。

非标准审计意见提示

□ 适用 √ 不适用

公司上市时未盈利且目前未实现盈利

□ 适用 √ 不适用

董事会审议的报告期普通股利润分配预案或公积金转增股本预案

√ 适用 □ 不适用

公司经本次董事会审议通过的普通股利润分配预案为：以510,163,336为基数，向全

体股东每10股派发现金红利0.70元（含税），送红股0股（含税），以资本公积金向全体股东

每10股转增0股。

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案

□ 适用 √ 不适用

二、公司基本情况

1、公司简介

股票简称 麦克奥迪 股票代码 300341

股票上市交易所 深圳证券交易所

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表

姓名 李臻 黄婉香

办公地址

厦门火炬高新区（翔安）产业区舫山南路808

号

厦门火炬高新区（翔安）产业区舫山南路808

号

传真 0592-5626612 0592-5626612

电话 0592-5676875 0592-5676875

电子信箱 James_Li@motic-electric.com flora_huang@motic-electric.com

2、报告期主要业务或产品简介

公司一直秉承“集成创新” 的理念，致力于整合传统业务实现产业升级的路线，实现公

司主营业务从传统向先进制造转型，为企业的长远发展夯实基础。 通过多年的整合及优质

资产的持续注入，形成现有三个核心主营业务“大数据、AI医疗业务” 、“光电业务” 、“能

源科技业务” 。 未来三个核心业务构建两个业务体系来拓展业务，即智慧光学应用体系和

电气能源科技体系。

一、智慧光学应用体系：以光电业务板块中端显微镜的核心产品光学图像采集系统为

前端，集成大数据、AI医疗业务板块人工智能、大数据技术及远程会诊平台，构建肿瘤病理

诊断智慧光学应用体系。

光电业务核心业务研发、生产和销售光学显微镜、数码显微镜和显微图像集成系统产

品，主要产品包括生物显微镜、工业显微镜及全自动数字扫描，面向基础教育、高等教育、科

学研究、工业和生物医疗等领域。 在保持教育领域优势的前提下，未来将会重点拓展在生

命科学、智慧医疗和工业检测领域的专业精密仪器应用。 客户遍及中国大陆、西班牙、日

本、德国、美国、加拿大、澳大利亚、韩国、沙特阿拉伯、台湾、香港等国家和地区。

大数据及AI医疗业务主要包括数字切片扫描与应用系统、数字病理远程专家诊断、细

胞DNA定量分析系统（用于癌症早期筛查）及相关诊断耗材的技术支持与病理诊断服务。

通过中国数字病理远程诊断和质控平台，依托各地陆续建立的区域病理诊断中心，形成了

一个线上线下呼应的覆盖全国的肿瘤精准诊疗服务网络。 借助大数据人工智能，提升系统

应用软件的医疗辅助诊断能力，为医疗机构提供基于AI算法的病理诊断产品和服务；同时

平台也成为一个有效对接国内外医疗资源，助力推进全球病理资源共享。

二、电气能源科技体系：以智能电气业务的核心元器件为前端，逐步整合相关物联网技

术，最终将传统核心绝缘件向环保化、小型化、智能化等方面突破。 在保持原有业务优势的

前提下，在智慧能源领域发挥出长年积累技术优势，通过搭配传感器实现后端控制平台，最

终实现单元器件数字化，参与到未来中国智慧城市建设中。

智能电气业务核心为环氧绝缘件制造及研发，应用范围主要涵盖了10kV～550kV中

压、高压、超高压等多个电压等级，百万伏的特高压产品向ABB实现供货。 主要产品包括

三相或单相盆式绝缘子、绝缘拉杆、密封端子、固封极柱、套管、支柱绝缘子以及磁悬浮和电

气化铁路用绝缘器件。

报告期内，合并后实现营业总收入146,475.45万元，较上年同期增长23.44%，实现归

属于上市公司股东的净利润17,803.73万元，较上年同期增长28.03%；公司基本每股收益

为0.3490元，较上年同期增长 28.03%� 。

影响业绩的主要因素为：

1、公司自身优势

（1）技术优势

公司核心业务均秉承以技术创新调整产品结构，通过提高自主创新能力，打造具有较

强自主创新能力的高新技术企业。 公司在技术创新、集成创新方面积极投入，引进海内外

精英人才，公司内设立院士专家工作站、博士后工作站，保持行业中技术领先性。 通过创新

（2）产品优势

在巩固原有主要行业业务市场的同时，持续培育新行业应用领域，随着AI自动扫描平

台、生物医疗用显微镜、材料及金相学用显微镜、体视显微镜等中高端显微镜产品不断完善

和改进，有效的来满足不断增长的半导体产业、医疗产业对国产中高端显微镜的需求。 公

司以自主创新为核心，以市场需求为导向，推动公司大数据及AI医疗业务、光电业务、智能

电气业务各板块持续开发符合市场需求一系列新产品和服务。

（3）优秀的管理、技术团队

公司各核心业务的管理团队对其行业的发展、企业的定位都有着较深刻的认识，形成

一套相对成熟科学合理的公司经营理念，有利于公司在市场竞争中赢得主动权。 公司各核

心管理团队稳定性高，能够最大限度地发挥自身优势，有利于公司的稳定发展。 公司的技

术团队主要由行业资深技术人员组成，多年的工作经历使他们公司技术优势、行业功能特

点等有较为深入的研究，对技术发展趋势具有较强的领悟能力和把握能力。

2、宏观环境影响

2021年是全球格局充满动荡和不确定性。 新冠疫情持续、地缘政治危机加剧和周期

性资源品价格暴涨等多重不利因素交织。 中国经济在疫情管控到位、政治经济环境稳定、

适时出台稳定市场政策等举措下，保持一个相对平稳的增长率。 公司业务在政策呵护和自

身具备市场竞争力共同作用下，光电业务、智能电气业务、大数据&AI业务均取得一定稳步

增长。 目前我国经济已经开始进入高质量发展新时代，公司聚焦主营业务和战略规划，立

足新发展阶段，完整准确全面贯彻新发展理念，主动服务国家战略，融入新发展格局，持续

推进企业高质量发展。

3、商誉减值的影响因素

根据《企业会计准则第8号-资产减值》及相关会计政策规定，对商誉及重要资产进行

了减值，基本情况如下：北京麦克奥迪能源技术有限公司负责能源板块，而这是一个新兴的

市场形态，无论是业务模式还是市场推广均需要开拓和创新。 伴随新冠疫情对经济造成的

不良影响，整体业务和目前在手订单情况低于预期，商誉存在减值迹象。 基于谨慎性原则，

公司计提商誉减值准备金额2,227.80万元。 麦克奥迪（厦门）机电科技有限公司模具业务

重心将逐步转移到APG业务的加工和生产上。 原模具业务相关资产存在减值迹象。 基于

谨慎性原则，公司计提商誉减值准备金额664.25万元。 公司基于谨慎原则的减值，短期内

对于公司业绩有所影响，但长远看有利于公司降低风险，更有利于保护公司利益。

虽然受到诸多不利因素的影响，但公司业绩整体依旧保持增长，在逆境中保持企业竞

争力。

（二）主要经营模式

一、智慧光学应用体系，主要围绕光电业务板块的硬件制造能力整合大数据及AI业务

板块的远程医疗平台、第三方实验室、AI大数据等资源，最终利用平台实现病理诊断远程

化、智能化。

1、大数据、AI业务板块的经营模式

（1）采购模式：医疗诊断产品及服务业务的生产制造主要围绕器械和IVD试剂、耗材

展开。 外部采购主要为大宗化学试剂、国外进口原液及少量设备，市场化程度相对较高。

公司医疗业务实行集中采购模式，整体而言由策略采购管理维护供应商。 采购部统一决策

原辅材料采购数量，负责下单及执行。 同一产品选定至少两个供应商并保持相对稳定的合

作关系。 供货开始后，根据物料供应的重要性和使用频次，由采购部负责下单执行，策略采

购对其进行定期考核，并根据相关规定做好采购记录。

（2）生产模式：公司医疗诊断产品及服务业务的产品主要包括试剂类产品与设备。 试

剂类产品的生产步骤一般包括配液、分装、外包装、检验等。 公司整个生产过程以产品销量

预测数据为依据制定生产计划，组织生产。 设备类产品主要包括扫描设备以及染色、制片

设备，其中光学扫描设备从光学业务板块采购，染色、制片设备则采用委外加工模式，公司

对代加工设备进行逐台检测后贴牌出厂。 第三方诊断服务的产品主要是诊断所医生出具

的送检报告及协助医生诊断的读片结果。

（3）销售模式：公司针对体外诊断业务与第三方诊断业务匹配了不同的销售模式。

①体外诊断业务：目前耗材产品主要采用经销为主的销售模式，通过经销商对产品进

行推广。 与此同时，制造企业举办各级学术会议促进产品销售。 经过多年探索，在体外诊

断耗材领域，麦克奥迪已经形成了“耗材+服务” 的销售模式，利用先进的细胞DNA倍体分

析系统（用于癌症早期筛查），加快癌症等疾病的确认的同时提高确诊准确率。 同时，麦迪

医疗生产销售适用于前述系统的试剂与耗材，为广大医疗机构提供一体化的服务。

②第三方诊断业务：麦克奥迪与国家卫健委合作搭建了“数字病理远程诊断与质控平

台” ，利用该平台既能有效吸引潜在病理诊断需求，又能有效对接国内外医疗资源。 麦迪

医疗广泛布局二三线城市和县域市场的病理诊断需求，并针对客户的特点制定相应的销售

策略。

不设病理科的小型医院或卫生所，一般由经销商对接，并将样本收集送至公司在厦门、

沈阳、银川等地布局的医学检验所进行送检服务，并由上述检验所出具诊断报告。 医院规

模中等，病理科初具规模，则麦迪医疗一般选择科室共建模式。 医院规模较大，病理科功能

设施完善，则提供高端产品送检服务，如基因测序等分子诊断。 或与医院共建病理诊断中

心，提供覆盖县域市场的读片服务。

2、光电业务板块的经营模式

（1）采购模式

公司采购的原材料主要包括各类不同型号的铝材、铜材、玻璃用料、塑料和其他原材

料，呈现出小批量多型号的特点，供应商数量也较多，单一供应商采购金额不大。 公司具体

的采购模式为：

①确定采购信息：计控部依合同（订单）评审结果及工程部编制的订单BOM通过SAP

物料管理系统所显示的需求直接系统内向采购部发送采购申请；各部门所需的物料由各部

门根据实际需要提出请购，采购申请或采购订单经物流部经理审批确认后，由系统内批准

给采购部进行采购。

②采购过程控制：采购物料若为常用物料，采购部于“固定供应商” 中选择最合适的供

应商下达采购订单。

③采购验证：采购后的物料需进行相关验证工作方能入库，并输入计算机物料系统。

生产原材料及辅料由品管部进行验证；生产设备应由品管部、工程部、制造部进行验证；工

装器具、模具由工程部进行验证；计量器具由品管部计量室依《计量器具管理规定》实施验

证。

（2）生产模式

公司的生产模式主要为“以销定产” 。 经过近二十年的发展，公司在行业内已经拥有

相当的品牌知名度，在全球范围拥有大量稳定的客户群。 对于已经完成的定制化产品，公

司主要是根据客户订单科学安排生产；对于研发过程中的新产品，则根据具体的销售订单

需求适当调整生产线作业计划，安排产品小批量试制及大批量生产；公司部分产品则是根

据客户的具体需求，通过ODM或者OEM的形式组织生产。

（3）销售模式

公司实业采用“直销+经销” 的销售模式。

国内市场主要采取“直销为主+经销为辅” 的销售模式。 其中直销方式以省市划分大

区，国内共划分为九个大区，由各大区负责开展基础教育、高等教育、生物医疗等不同市场

的销售；经销方式主要依托国内数家签约经销商进行区域销售，重点是高等教育市场。 公

司在国内市场中采取的销售策略为，存在经销商的片区由该区域的经销商统一负责，直销

不进入相应区域抢夺市场。

国际市场主要依托遍布于香港、西班牙、德国、加拿大和美国的各个销售子公司，主要

采取“经销” 的模式通过当地的经销商开展销售工作。

二、电气能源科技体系，主要围绕智能电气业务板块的环氧绝缘件制造及研发能力，通

过整合能源科技业务的物联网技术，将来环氧绝缘产品开发将更多同智慧能源管理平台应

用融合。 最终实现环氧绝缘件产品的升级，通过绝缘零部件的智能化更好参与构建智慧城

市发展。

（1）采购模式：公司对外采购的物资主要有环氧树脂、金属嵌件（紫铜、黄铜、铝）、能

源动力、设备改造和维修所需的零部件、试验所需的仪器及其配件等。 由公司采购部协调

计控部、财务部、技术部、质量部根据生产计划通过SAP系统确定最佳采购和存储批量，统

一编制采购计划，经授权后直接向供货商进行采购。 对采购流程进行严格管理，并建立了

严格的合格供应商管理制度，采购部负责根据原材料需求组织公司的质量部、计控部、技术

部等部门组成供应商质量管理小组对新供应商或新原材料进行评审。 公司将产品品质好、

供应稳定、信誉度高的供应商认定为合格供应商，纳入合格供应商名册，并与其建立长期的

合作关系。

（2）生产模式： “以单定产” ，即根据所获得的订单由公司组织生产。 公司销售部接

到订单后，通过SAP系统及时向生产部传送订单信息，生产部计控分部根据订单相关信息

协同制定生产计划和排产计划单，确认SAP系统生成的物料需求计划、生产现场的实际生

产进度以及机台模具运行信息，随后生产部根据排产计划单制定各生产环节和各车间的生

产计划，并制定派工单送达各车间，进行生产安排。

（3）销售模式：公司产品采用直接面向客户销售的方式，主要客户为输配电设备制造

企业。 公司设立销售部负责公司产品的市场推广、售前服务、组织验收等工作。

①国内销售：销售部负责合同/订单的评审和控制，主持合同/订单评审和合同修订，协

调技术部、生产部、采购部参与合同/订单评审，确定顾客的要求（包括品名、规格、型号、数

量、价格、质量、包装、交付期和服务的要求）。

②国外销售：香港子公司ME（HK）建立海外区域销售团队，负责与上述客户签订销

售合同/订单，同时在接到订单后向麦克奥迪销售部下达订单，销售部再通过SAP系统及时

向生产部传送订单信息，由生产部组织生产。

3、主要会计数据和财务指标

（1）近三年主要会计数据和财务指标

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据

□ 是 √ 否

单位：元

2021年末 2020年末 本年末比上年末增减 2019年末

总资产 1,861,536,925.53 1,705,335,204.93 9.16% 1,621,342,843.37

归属于上市公司股东的净资产 1,251,194,710.14 1,082,726,957.70 15.56% 982,249,732.56

2021年 2020年 本年比上年增减 2019年

营业收入 1,464,754,512.53 1,186,600,559.29 23.44% 1,118,092,929.88

归属于上市公司股东的净利润 178,037,346.34 139,055,974.01 28.03% 148,305,163.14

归属于上市公司股东的扣除非经常

性损益的净利润

152,475,339.27 109,027,081.61 39.85% 139,911,345.14

经营活动产生的现金流量净额 234,367,769.64 170,335,327.65 37.59% 169,844,754.06

基本每股收益（元/股） 0.3490 0.2726 28.03% 0.2907

稀释每股收益（元/股） 0.3490 0.2726 28.03% 0.2907

加权平均净资产收益率 15.24% 13.47% 1.77% 16.05%

（2）分季度主要会计数据

单位：元

第一季度 第二季度 第三季度 第四季度

营业收入 289,716,975.56 338,921,584.76 383,777,638.12 452,454,192.07

归属于上市公司股东的净利润 35,164,208.37 36,569,351.71 48,688,691.96 57,615,094.30

归属于上市公司股东的扣除非经常

性损益的净利润

33,063,606.18 32,889,240.93 47,345,670.25 39,177,399.39

经营活动产生的现金流量净额 51,846,277.69 18,125,264.29 42,749,398.10 121,646,829.56

上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在

重大差异

□ 是 √ 否

4、股本及股东情况

（1）普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前10名股东持股情况表

单位：股

报告期末普通

股股东总数

18,398

年度报告披露

日前一个月末

普通股股东总

数

18,878

报告期末表决

权恢复的优先

股股东总数

0

持有特别表决

权股份的股东

总数（如有）

0

前10名股东持股情况

股东名称 股东性质 持股比例 持股数量 持有有限售条件的股份数量

质押、标记或冻结情况

股份状态 数量

北京亦庄投资

控股有限公司

国有法人 29.99% 152,997,984

麦克奥迪控股

有限公司

境外法人 15.56% 79,391,022

香港协励行有

限公司

境外法人 9.52% 48,576,998

嘉兴嘉竞投资

合伙企业（有限

合伙）

境内非国有

法人

5.00% 25,508,170

嘉兴嘉逸投资

合伙企业（有限

合伙）

境内非国有

法人

5.00% 25,508,170

赵桂芬 境内自然人 1.16% 5,917,200

孙杰 境内自然人 0.55% 2,793,700

HJ�HOLDINGS�

LIMITED

境外法人 0.49% 2,522,040

郎华军 境内自然人 0.44% 2,249,100

潘卫星 境内自然人 0.43% 2,195,000

上述股东关联关系或一致行动

的说明

杨泽声先生与 Hollis�Li�先生系叔侄关系。 杨泽声先生通过香港协励行和麦克奥迪控股间接持有公司

22,872,663股，合计间接持有公司4.48%股权； Hollis�Li�先生通过 H&J（HK）间接持有公司 0.49%�股

权；除上述关联关系外，公司股东之间不存在其他关联关系。

公司是否具有表决权差异安排

□ 适用 √ 不适用

（2）公司优先股股东总数及前10名优先股股东持股情况表

□ 适用 √ 不适用

公司报告期无优先股股东持股情况。

（3）以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系

5、在年度报告批准报出日存续的债券情况

□ 适用 √ 不适用

三、重要事项

不适用

证券代码：300341� � � � � � �证券简称：麦克奥迪 公告编号：2022-017

麦克奥迪（厦门）电气股份有限公司

2021年度报告披露提示性公告

本公司及董事会全体成员保证信息披露内容的真实、准确和完整，没有虚假记载、误导

性陈述或重大遗漏。

麦克奥迪（厦门）电气股份有限公司（以下简称“公司” ）2021年度报告及摘要已于

2022年04月07日在中国证监会指定的创业板信息披露网站上披露，请投资者注意查阅！

特此公告。

麦克奥迪（厦门）电气股份有限公司

董事会

2022年04月07日

一、重要提示

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来

发展规划，投资者应当到证监会指定媒体仔细阅读年度报告全文。

所有董事均亲自出席了审议本次年报的董事会会议。

中汇会计师事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告的审计意见为：标准的无

保留意见。

本报告期会计师事务所变更情况：公司本年度会计师事务所未发生变更，为中汇会计

师事务所（特殊普通合伙）。

非标准审计意见提示

□ 适用 √ 不适用

公司上市时未盈利且目前未实现盈利

□ 适用 √ 不适用

董事会审议的报告期普通股利润分配预案或公积金转增股本预案

√ 适用 □ 不适用

公司经本次董事会审议通过的普通股利润分配预案为：以105,600,000股为基数，向全

体股东每10股派发现金红利1.00元（含税），送红股0股（含税），以资本公积金向全体股东

每10股转增0股。

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案

□ 适用 √ 不适用

二、公司基本情况

1、公司简介

股票简称 华康医疗 股票代码 301235

股票上市交易所 深圳证券交易所

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表

姓名 谭咏薇 李心怡

办公地址

武汉东湖新技术开发区光谷大道 77�号光谷金

融港 B4栋 8-9�层

武汉东湖新技术开发区光谷大道 77�号光谷金

融港 B4栋 8-9�层

传真 027-87267602 027-87267602

电话 027-87267616 027-87267616

电子信箱 hksj@whhksj.com.cn hksj@whhksj.com.cn

2、报告期主要业务或产品简介

公司系一家现代医疗净化系统综合服务商，致力于解决医疗感染问题，并为各类医院

提供洁净、安全、智能的医疗环境，主营业务包括医疗净化系统研发、设计、实施和运维，相

关医疗设备和医疗耗材的销售。 公司主要产品及服务类别包括：（1） 医疗净化系统集成；

（2）医疗设备销售；（3）医疗耗材销售；（4）医疗净化系统的运维服务。

（一）公司主要产品及服务

1、医疗净化系统集成

公司的医疗净化系统集成业务系为各类医院提供洁净室工程技术服务， 包括专业设

计、组织施工计划、施工管理、配套设备采购安装、项目交付等综合服务，主要应用于手术

部、ICU、消毒供应中心、医学实验室、生殖助孕中心、层流病房、静配中心、负压隔离病房等

特殊科室。

具体应用场景如下

2、医疗设备销售

围绕医疗净化系统集成业务，以及相关特殊科室，公司也配套部分医疗设备的研发、生

产和销售。 报告期内，公司的医疗设备销售以外购为主，自主生产为辅。

净化系统科室名称 配套医疗设备

手术室、产科手术室 无影灯、吊塔、手术床、麻醉机、呼吸机

ICU、CCU 吊桥、呼吸机、心电监护仪、心电监护除颤仪

消毒供应中心 清洗机、高温灭菌器、等离子、环氧乙烷灭菌、打包台、物品架、扫码枪、纯水机

检验科（PCR）、病理科、

静配中心

全自动血液分析仪、全自动尿液分析仪、全自动生化分析仪、全自动发光分析仪实验台、通风柜、万象

排风罩、生物安全柜、洗眼器、纯水机

3、医疗耗材销售

公司的主要业务为医疗净化系统集成，围绕医院客户的医疗耗材需求，公司整合市场

资源开拓医用耗材的销售和仓储物流。

医疗耗材类型 主要产品 覆盖科室

低值耗材

输液器、留置针、棉签、敷料、导尿管、雾化器、输液贴、

换药包、麻醉面罩、检查手套、消毒产品等消耗产品

手术部、ICU、

消毒供应中心

高值耗材

吻合器、起搏器、眼科晶体、介入类（心脏支架、球囊、导丝）、骨科耗材（钛钉、钛

板）、电生理类（标准导管、消融导管）等 手术部

体外诊断试剂 生化试剂、免疫试剂、病理试剂等 检验科

4、医疗净化系统运维服务

医疗净化系统运维服务是公司在医疗净化系统实施过程中，根据医院实际需求而提供

的一种有偿运维服务，并向客户收取服务费。 具体服务类别和服务内容见下表：

序号 服务类别 服务具体内容

1 净化系统的专业有偿托管服务

定期对设备进行维护保养

紧急维修、耗材更换等

2 升级改造及其他增值服务

层流净化系统升级改造

中央空调清洗消杀服务

层流净化系统远程监控报警服务

（二）主要商业模式

1、销售模式

公司各类业务的客户主要为公立医院，公司主要通过公开招标、邀请招标、竞争性谈判

和询价等方式获取项目和订单。

2、医疗净化系统集成业务的实施模式

公司主要通过招投标方式获取医疗净化系统项目订单，通过组织人员根据合同要求设

计医疗净化方案，组织实施方案，并提供售后运营维护管理。 医疗净化系统集成业务的实施

主要以项目为单位进行组织，具体实施流程如下：

3、主要会计数据和财务指标

（1）近三年主要会计数据和财务指标

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据

□ 是 √ 否

单位：元

2021年末 2020年末

本年末比上年末

增减

2019年末

总资产 1,238,773,077.20 876,672,192.42 41.30% 793,926,631.20

归属于上市公司股东的净资产 592,061,371.31 510,699,842.84 15.93% 458,095,005.54

2021年 2020年 本年比上年增减 2019年

营业收入 860,806,069.38 761,821,022.17 12.99% 602,150,101.91

归属于上市公司股东的净利润 81,361,528.47 52,604,837.30 54.67% 58,686,973.94

归属于上市公司股东的扣除非经常性损

益的净利润

78,453,861.65 50,880,791.46 54.19% 57,209,681.43

经营活动产生的现金流量净额 44,592,689.68 84,648,728.12 -47.32% -4,128,822.79

基本每股收益（元/股） 1.03 0.66 56.06% 0.74

稀释每股收益（元/股） 1.03 0.66 56.06% 0.74

加权平均净资产收益率 14.76% 10.86% 3.90% 13.69%

（2）分季度主要会计数据

单位：元

第一季度 第二季度 第三季度 第四季度

营业收入 79,013,655.06 222,335,261.57 193,645,906.52 365,811,246.23

归属于上市公司股东的净利润 -10,982,525.37 18,814,339.85 24,305,744.53 49,223,969.46

归属于上市公司股东的扣除非经常

性损益的净利润

-11,111,958.31 18,029,982.50 24,252,108.54 47,283,728.92

经营活动产生的现金流量净额 -138,881,683.81 -31,703,129.27 46,368,794.71 168,808,708.05

上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在

重大差异

□ 是 √ 否

4、股本及股东情况

（1）普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前10名股东持股情况表

单位：股

报告期末普通股股东

总数

9

年 度 报

告 披 露

日 前 一

个 月 末

普 通 股

股 东 总

数

14,631

报告期末表决权恢复的

优先股股东总数

0

持有特别表决权

股份的股东总数

（如有）

0

前10名股东持股情况

股东名称 股东性质 持股比例 持股数量

持有有限售条件的股

份数量

质押、标记或冻结情况

股份状态 数量

谭平涛 境内自然人 58.95% 46,708,990 46,708,990

上海复星创鸿股权投

资基金合伙企业（有

限合伙）

境内非国有法人 11.90% 9,427,970 9,427,970

阳光人寿保险股份有

限公司

境内非国有法人 10.00% 7,920,000 7,920,000

武汉康汇投资管理中

心（有限合伙）

境内非国有法人 6.08% 4,815,360 4,815,360

深圳市达晨创丰股权

投资企业 （有限合

伙）

境内非国有法人 5.00% 3,960,000 3,960,000

重庆金浦医疗健康服

务产业股权投资基金

合伙企业 （有限合

伙）

境内非国有法人 4.00% 3,168,000 3,168,000

胡小艳 境内自然人 3.94% 3,123,650 3,123,650

陈岩 境内自然人 0.06% 47,520 47,520

王长颖 境内自然人 0.04% 28,510 28,510

上述股东关联关系或一致行动的说明

1、谭平涛先生为公司控股股东、实际控制人之一；胡小艳女士是谭平涛先生的配偶，是实际

控制人之一；

2、武汉康汇投资管理中心（有限合伙）系公司的员工持股平台，胡小艳女士为其执行事

务合伙人；

除上述股东之间的关联关系外，本公司其他股东之间不存在关联关系。

公司是否具有表决权差异安排

□ 适用 √ 不适用

（2）公司优先股股东总数及前10名优先股股东持股情况表

□ 适用 √ 不适用

公司报告期无优先股股东持股情况。

（3）以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系

5、在年度报告批准报出日存续的债券情况

□ 适用 √ 不适用

三、重要事项

无


