
五十年风雨“匠心筑梦” 凯德石英瞄准高端产品发力

本报记者 张军

2月18日，北京凯德石英股份有限公司（简称“凯德石英”）向不特定合格投资者公开发行股票并在北京证券交易所上市网上路演在中国证券报·中证网举行。 凯德石英董事长、总经理张忠恕在接受中国证券报记者采访时说：“半导体集成电路芯片、光伏太阳能行业进入快速发展期，增加了石英制品的市场需求。 对市场的需求即是对企业的需求，未来5年，公司会立足高端产

品，加快提升公司高端化产品的市场占有率。 ”

凯德石英是国内优秀的石英制品加工企业，主营业务为石英舟、石英管道和石英仪器等石英制品的研发、生产与销售。 凯德石英的稳步发展充分体现出张忠恕五十年如一日“只做一件事”的“工匠精神” 。 自1972年进入山西石英玻璃制品厂工作，张忠恕已深耕石英制品行业50年。 他笑着对记者说：“最起码5-10年内，我都不会退休，会继续为产业发展做出贡献。 ”

凯德石英公开发行的一大亮点是，公募基金、券商、险资纷纷亮相战略投资者队伍。 大家人寿保险战略投资40万股，这是险资参与战略投资的北交所首家公司。 安信证券、开源证券、红塔证券、江海证券及保荐机构（主承销商）天风证券均参与战略投资；富国基金、汇添富基金、嘉实基金、华夏基金四大基金公司也参与了战略投资。 十大战略投资者合计投资达300万股。

掌握多项加工技术

问：请介绍一下公司设立以来主营业务的演变情况。

答：公司成立之初以化合物半导体用石英产品为主营业务产品，目前也是国内化合物半导体市场的主要供应商之一，尤其是在红外晶体领域知名度较高。随着公司加工能力的提高并与国外材料供应商建立良好的业务合作关系，公司逐步进入集成电路市场。 经过20年左右的耕耘，公司已经拥有一大批关系稳定、订单持续的优质客户。 2007年

前后，随着全球光伏市场的扩大，公司及时调整产品战略，快速进入光伏市场。 随着光伏和半导体市场的逐步扩大，目前公司石英产品主要应用于半导体集成电路芯片领域和光伏太阳能行业领域。

问：公司的产能情况如何？

答：公司石英仪器、石英管道、石英舟等石英制品应用领域广泛，主要为根据客户要求进行定制化的加工，差异化程度较高，订单数量较多、单批次产品数量较少，具有非标准化、多品种、小批量的特征。公司产能利用情况相对饱和，2020年产能利用率达到111.57%。 由于受到厂房规模、生产空间及配套生产设备等因素制约，公司现有生产能力有限。 公司通过有针对性的开启倒

班运转、增加生产机器设备、提高工人技能水平等方式提高生产效率，以改善生产能力受限的问题。

问：公司有哪些核心技术？

答：公司主要应用核心技术包括专用模具焊接技术、玻璃车床焊接技术、乳白法兰焊接技术、一体磨削成型技术、多槽棒焊接技术、后开槽控制技术、乳白板焊接技术、反向焊接技术、退火控制技术、专用设备焊接技术、超大尺寸封头技术、上下法兰冷加工技术、加热真空密封技术、全融焊接技术等多项加工技术。 公司已于2020年1月通过中芯国际12英寸核心零部件石英晶舟认证，是国内第一家通过中芯国际12英寸零

部件认证的集成电路工艺用石英零部件生产企业。

产品定制化能力强

问：公司营业收入的总体情况如何？

答：2018年-2020年，公司营业收入保持持续增长。 2019年比2018年的营业收入增加了4330.51万元，增长38.94%，主要是由于2019年公司光伏太阳能行业客户业务量增长相对较快，增加了对公司光伏太阳能行业用石英产品的采购量。 2020年比2019年的营业收入增加了902.03万元，增长5.84%，主要是由于2020年我国半导体产业开始迅速发展，公司半导体集成电

路芯片用石英产品相应销售增加。

问：请介绍一下公司的盈利模式和采购模式。

答：公司专注于光伏及半导体领域石英玻璃制品的研发、生产和销售。 通过不断的技术研发和产品升级，为下游客户提供高性能的石英仪器、石英管道、石英舟等产品，通过不断优化产品质量、性能和服务等方式获得持续的竞争优势，在实现产业化和规模化过程中，获取合理的商业利润。

公司对外采购主要包括原材料采购、燃料气体采购和设备采购。其中，原材料采购采用常规采购和大额采购相结合的采购模式。在日常运营过程中，公司设有常规库存，当原材料实际库存量低于常规库存量时，由库管员提出采购申请，经采购经理审核及总经理批准后，由采购部门进行采购。此外，生产过程中需采购的非常规库存原材料，由生产部门人员直接提出采购申请，经

采购经理审核及总经理批准后，由采购部门进行采购。 燃料气体采购由气站提出采购申请，经采购经理审核后，由采购部门进行采购。 设备采购主要包括电子机械设备、电子设备和石英机械设备采购，该部分采购主要由使用部门向采购部门提出采购申请，经采购经理审核及总经理批准后实施采购。 为保证原材料和设备的质量和供应，公司建立了供应商管理规程。 公司每年对供

应商进行选择和评估后确定合格供应商清单，并严格按照合格供应商清单和管理制度进行采购。

问：公司生产模式和营销模式有何特点？

答：公司下游客户对公司产品的定制化需求较高，因此，公司采取以销定产生产模式。 公司获取客户合同后，会组织采购物流部、技术部、生产部进行评审，评审通过后，销售部将经过评审确认的合同转化为内部订单。 生产部接到内部订单后，生成加工随工单，经生产部和技术部审核通过后，下发到各生产部门负责人，由各生产部门负责人按生产周计划中规定的产品加工工期

进行排产，生产调度员协调产品加工过程中的各种问题，并跟进产品加工进度，确保在产品工期内完工。

公司销售采取直销模式，由销售部门直接面向终端客户签署合同和结算货款，并向其提供技术支持和售后服务。客户在获取公司产品相关信息后，直接向公司询价并下订单。为更好地提供产品和服务，公司对所有客户实施编码管理。销售部按规定建立客户档案，对客户的相关信息和购买记录进行详细的统计分析。在此基础上，公司可以对客户需求进行充分了解，并及时向目标客户提供有针对性的产品信息。在市场营销方面，公司不定期的通过展会、座谈会向客户及潜在客户介绍公司产品、展示公司技术。同时，公司也借助互联网等信息传播媒介进行公司宣传和产品推广。此外，公司会定期邀请石英制品领域内的

专家举办技术讲座，根据石英特点为客户提供设计参考，并进行实际指导，以期获取更多的潜在客户、更高的业内知名度和更广阔的产品市场。

提升高端石英制品产量

问：请介绍本次募投项目实施的必要性和可行性。

答：本次募集资金投资项目高端石英制品产业化项目实施的必要性包括，提升公司石英制品性能，保证公司产品先进性；提升高端石英制品产量，满足市场需求。

本次募集资金投资项目高端石英制品产业化项目实施的可行性包括，广阔的市场前景为项目实施提供市场支撑；公司已具备一定的技术和经验作为基础；公司拥有成熟的质控体系和优质的客户资源。

问：本次募投项目的人员储备和技术储备情况如何？

答：技术人才是企业持续创新发展的重要保证。 募投项目计划定员300人。 其中，生产技术人员220人，辅助及管理人员80人。 项目所需人员主要来自两方面：公司内部自培调配和通过社招、校招等方式引进吸纳技术及管理人才。

公司自成立以来长期深耕于石英制品制造行业，在该领域内已具有一定的行业影响力和市场知名度，并在发展过程中逐渐积累了一定的技术基础。 公司拥有较为完整的石英制品生产加工技术，技术来源为公司自主研发，项目产品生产工序主要是领料、磨削成型、清洗、检验 、焊接、抛光、退火 、终检、清洗 、包装、入库等环节，生产过程采用自主

研发技术与先进生产设备相结合。 项目产品经过样品设计试生产后，利用规模化生产线形成批量化生产，产品达到国家标准及企业标准，技术成熟可靠，项目在技术上具有批量化生产条件。 高端石英制品的产品图纸普遍较为复杂，对火加工工艺有硬性要求。 公司掌握了多项大尺寸石英加工环节中的焊接、抛光、退火控制等技术，并申请了多项发

明专利。 有效的技术储备是公司具备高端产品生产能力的关键。
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提升高端石英制品产量

问： 请介绍本次募投项目实施的必要

性和可行性。

答： 本次募集资金投资项目高端石英

制品产业化项目实施的必要性包括， 提升

公司石英制品性能，保证公司产品先进性；

提升高端石英制品产量，满足市场需求。

本次募集资金投资项目高端石英制品

产业化项目实施的可行性包括， 广阔的市

场前景为项目实施提供市场支撑； 公司已

具备一定的技术和经验作为基础； 公司拥

有成熟的质控体系和优质的客户资源。

问： 本次募投项目的人员储备和技术

储备情况如何？

答： 技术人才是企业持续创新发展的

重要保证。 募投项目计划定员300人。 其

中，生产技术人员220人，辅助及管理人员

80人。 项目所需人员主要来自两方面：公

司内部自培调配和通过社招、 校招等方式

引进吸纳技术及管理人才。

公司自成立以来长期深耕于石英制

品制造行业，在该领域内已具有一定的行

业影响力和市场知名度，并在发展过程中

逐渐积累了一定的技术基础。 公司拥有较

为完整的石英制品生产加工技术，技术来

源为公司自主研发，项目产品生产工序主

要是领料、磨削成型、清洗、检验、焊接、抛

光、退火、终检、清洗、包装、入库等环节，

生产过程采用自主研发技术与先进生产

设备相结合。 项目产品经过样品设计试生

产后， 利用规模化生产线形成批量化生

产，产品达到国家标准及企业标准，技术

成熟可靠，项目在技术上具有批量化生产

条件。 高端石英制品的产品图纸普遍较为

复杂，对火加工工艺有硬性要求。 公司掌

握了多项大尺寸石英加工环节中的焊接、

抛光、退火控制等技术，并申请了多项发

明专利。 有效的技术储备是公司具备高端

产品生产能力的关键。

五十年风雨“匠心筑梦” 凯德石英瞄准高端产品发力

2月18日，北京凯德石英股份有限公司（简称“凯德石英” ）向不

特定合格投资者公开发行股票并在北京证券交易所上市网上路演在

中国证券报·中证网举行。 凯德石英董事长、总经理张忠恕在接受中国

证券报记者采访时说：“半导体集成电路芯片、光伏太阳能行业进入快

速发展期，增加了石英制品的市场需求。 对市场的需求即是对企业的

需求，未来5年，公司会立足高端产品，加快提升公司高端化产品的市

场占有率。 ”

凯德石英是国内优秀的石英制品加工企业， 主营业务为石英舟、

石英管道和石英仪器等石英制品的研发、生产与销售。 凯德石英的稳

步发展充分体现出张忠恕五十年如一日“只做一件事” 的 “工匠精

神” 。自1972年进入山西石英玻璃制品厂工作，张忠恕已深耕石英制品

行业50年。 他笑着对记者说：“最起码5-10年内，我都不会退休，会继

续为产业发展做出贡献。 ”

凯德石英公开发行的一大亮点是，公募基金、券商、险资纷纷亮相

战略投资者队伍。 大家人寿保险战略投资40万股，这是险资参与战略

投资的北交所首家公司。 安信证券、开源证券、红塔证券、江海证券及

保荐机构（主承销商）天风证券均参与战略投资；富国基金、汇添富基

金、嘉实基金、华夏基金四大基金公司也参与了战略投资。 十大战略投

资者合计投资达300万股。

●本报记者 张军

掌握多项加工技术

问： 请介绍一下公司设立以来主营业

务的演变情况。

答：公司成立之初以化合物半导体用

石英产品为主营业务产品，目前也是国内

化合物半导体市场的主要供应商之一，尤

其是在红外晶体领域知名度较高。 随着公

司加工能力的提高并与国外材料供应商

建立良好的业务合作关系，公司逐步进入

集成电路市场。 经过20年左右的耕耘，公

司已经拥有一大批关系稳定、订单持续的

优质客户。 2007年前后，随着全球光伏市

场的扩大，公司及时调整产品战略，快速

进入光伏市场。 随着光伏和半导体市场的

逐步扩大，目前公司石英产品主要应用于

半导体集成电路芯片领域和光伏太阳能

行业领域。

问：公司的产能情况如何？

答：公司石英仪器、石英管道、石英舟

等石英制品应用领域广泛， 主要为根据客

户要求进行定制化的加工， 差异化程度较

高，订单数量较多、单批次产品数量较少，

具有非标准化、多品种、小批量的特征。 公

司产能利用情况相对饱和，2020年产能利

用率达到111.57%。 由于受到厂房规模、生

产空间及配套生产设备等因素制约， 公司

现有生产能力有限。 公司通过有针对性的

开启倒班运转、增加生产机器设备、提高工

人技能水平等方式提高生产效率， 以改善

生产能力受限的问题。

问：公司有哪些核心技术？

答： 公司主要应用核心技术包括专用

模具焊接技术、玻璃车床焊接技术、乳白法

兰焊接技术、一体磨削成型技术、多槽棒焊

接技术、 后开槽控制技术、 乳白板焊接技

术、反向焊接技术、退火控制技术、专用设

备焊接技术、超大尺寸封头技术、上下法兰

冷加工技术、加热真空密封技术、全融焊接

技术等多项加工技术。 公司已于2020年1

月通过中芯国际12英寸核心零部件石英晶

舟认证， 是国内第一家通过中芯国际12英

寸零部件认证的集成电路工艺用石英零部

件生产企业。

产品定制化能力强

问：公司营业收入的总体情况如何？

答：2018年-2020年，公司营业收入保

持持续增长。 2019年比2018年的营业收入

增加了4330.51万元，增长38.94%，主要是

由于2019年公司光伏太阳能行业客户业

务量增长相对较快， 增加了对公司光伏太

阳能行业用石英产品的采购量。 2020年比

2019年的营业收入增加了902.03万元，增

长5.84%， 主要是由于2020年我国半导体

产业开始迅速发展， 公司半导体集成电路

芯片用石英产品相应销售增加。

问： 请介绍一下公司的盈利模式和采

购模式。

答： 公司专注于光伏及半导体领域石

英玻璃制品的研发、生产和销售。通过不断

的技术研发和产品升级， 为下游客户提供

高性能的石英仪器、石英管道、石英舟等产

品，通过不断优化产品质量、性能和服务等

方式获得持续的竞争优势， 在实现产业化

和规模化过程中，获取合理的商业利润。

公司对外采购主要包括原材料采购、

燃料气体采购和设备采购。其中，原材料采

购采用常规采购和大额采购相结合的采购

模式。在日常运营过程中，公司设有常规库

存， 当原材料实际库存量低于常规库存量

时，由库管员提出采购申请，经采购经理审

核及总经理批准后，由采购部门进行采购。

此外， 生产过程中需采购的非常规库存原

材料，由生产部门人员直接提出采购申请，

经采购经理审核及总经理批准后， 由采购

部门进行采购。 燃料气体采购由气站提出

采购申请，经采购经理审核后，由采购部门

进行采购。 设备采购主要包括电子机械设

备、电子设备和石英机械设备采购，该部分

采购主要由使用部门向采购部门提出采购

申请， 经采购经理审核及总经理批准后实

施采购。 为保证原材料和设备的质量和供

应，公司建立了供应商管理规程。公司每年

对供应商进行选择和评估后确定合格供应

商清单， 并严格按照合格供应商清单和管

理制度进行采购。

问：公司生产模式和营销模式有何特点？

答： 公司下游客户对公司产品的定制

化需求较高，因此，公司采取以销定产生产

模式。公司获取客户合同后，会组织采购物

流部、技术部、生产部进行评审，评审通过

后， 销售部将经过评审确认的合同转化为

内部订单。生产部接到内部订单后，生成加

工随工单，经生产部和技术部审核通过后，

下发到各生产部门负责人， 由各生产部门

负责人按生产周计划中规定的产品加工工

期进行排产， 生产调度员协调产品加工过

程中的各种问题，并跟进产品加工进度，确

保在产品工期内完工。

公司销售采取直销模式，由销售部门直

接面向终端客户签署合同和结算货款，并向

其提供技术支持和售后服务。 客户在获取公

司产品相关信息后，直接向公司询价并下订

单。 为更好地提供产品和服务，公司对所有

客户实施编码管理。销售部按规定建立客户

档案，对客户的相关信息和购买记录进行详

细的统计分析。 在此基础上，公司可以对客

户需求进行充分了解，并及时向目标客户提

供有针对性的产品信息。 在市场营销方面，

公司不定期的通过展会、座谈会向客户及潜

在客户介绍公司产品、展示公司技术。 同时，

公司也借助互联网等信息传播媒介进行公

司宣传和产品推广。 此外，公司会定期邀请

石英制品领域内的专家举办技术讲座，根据

石英特点为客户提供设计参考，并进行实际

指导，以期获取更多的潜在客户、更高的业

内知名度和更广阔的产品市场。

“数” 读凯德石英

●本报记者 李嫒嫒

基本情况

凯德石英成立于

1997

年

1

月

15

日， 注册资本

6000

万元，法人代表为张忠恕。公司注册地址：北京

市通州区漷县镇工业开发区漷兴三街

6

号。 公司主

营业务为石英仪器、石英管道、石英舟等石英玻璃

制品的研发、生产和销售，产品应用于半导体集成

电路芯片领域、光伏太阳能行业领域及其他领域。

本次发行情况

公司本次拟向不特定合格投资者公开发行股

票不超过

1500

万股

(

未考虑超额配售选择权的情况

下，占发行后总股本的比例不超过

20.00%)

或不超

过

1725

万股

(

考虑超额配售选择权的情况下，占发

行后总股本的比例不超过

22.33%)

。 实际募集资金

总额扣除发行费用后的净额将全部用于公司主营

业务相关项目。

本次发行战略配售发行数量为

300.00

万股，

占超额配售选择权行使前本次发行数量的

20.00%

， 占超额配售选择权全额行使后本次发行

总股数的

17.39%

。

本次发行定价为每股

20

元， 超额配售选择权

行使前， 预计发行人募集资金总额为

30000.00

万

元；若超额配售选择权全额行使，预计发行人募集

资金总额为

34500.00

万元。 超额配售选择权行使

前，预计募集资金净额为

26952.69

万元；若超额配

售选择权全额行使，预计募集资金净额为

31197.95

万元。

财务数据

截至

2018

年度、

2019

年度、

2020

年度、

2021

年

上半年各期期末，凯德石英资产总额分别为

1.73

亿

元、

2.13

亿元、

3.56

亿元、

3.76

亿元；同期资产负债率

分别为

12.30%

、

13.25%

、

7.14%

、

7.97%

；同期营业收

入分别为

1.11

亿元、

1.55

亿元、

1.64

亿元、

0.79

亿元；

同期毛利率分别为

44.97%

、

44.26%

、

40.18%

、

40.39%

； 同期归属于母公司所有者的净利润分别

为

2140.97

万 元 、

3246.04

万 元 、

3444.74

万 元 、

1553.29

万元； 扣除非经常性损益后归属母公司净

利润分别为

2098.77

万元、

3234.64

万元、

3417.19

万

元、

1538.03

万元；同期研发投入占营业收入比例分

别为

7.05%

、

6.94%

、

6.14%

、

7.09%

。

招股书显示，经初步测算，公司预计

2021

年度

营业收入为

16000.00

万元至

17000.00

万元，同比变

动

-2.16%

至

3.96%

，归属于母公司所有者的净利润

为

3500.00

万元至

4200.00

万元， 同比变动

1.60%

至

21.93%

， 扣除非经常性损益后归属于母公司所有

者的净利润为

3450.00

万元至

4150.00

万元，同比变

动

0.96%

至

21.44%(

以上数据未经审计

)

。

主营业务收入构成

凯德石英主营业务为石英仪器、石英管道、石

英舟等石英玻璃制品的研发、生产和销售，公司产

品按应用行业区分主要包括半导体集成电路芯片

用石英产品、光伏太阳能行业用石英产品、其他行

业用石英产品三类。 其中，半导体集成电路芯片用

石英产品、 光伏太阳能行业用石英产品是公司的

主要产品。

2018

年、

2019

年、

2020

年、

2021

年上半年上述

两类产品销售合计占主营业务收入的比例分别为

99.62%

、

99.71%

、

99.18%

、

99.36%

。 其中，半导体集

成电路芯片用石英产品销售额为

8539.66

万元、

8012.69

万元、

9119.06

万元和

5276.12

万元，占公司

主营业务的比例分别为

76.80%

、

51.86%

、

55.77%

和

67.20%

。

2018

年至

2020

年， 半导体集成电路芯片用石

英产品销售额复合增长率为

3.34%

，公司半导体集

成电路芯片用石英产品销售收入总体保持稳定。

2018

年、

2019

年、

2020

年、

2021

年上半年，光伏

太阳能行业用石英产品销售额为

2537.68

万元、

7393.76

万元、

7099.09

万元和

2524.61

万元，占公司

主营业务的比例分别为

22.82%

、

47.85%

、

43.41%

和

32.16%

。

2018

年至

2020

年， 光伏太阳能行业用石英产

品销售额复合增长率为

67.26%

。

2019

年度因前期

国家对光伏行业整合以及国外市场对光伏产品进

口增加导致需求量大幅度增加， 因此对光伏用石

英产品需求量也大幅度增加， 公司光伏太阳能行

业用石英产品销售额也随之大幅度增加。

2018

年、

2019

年、

2020

年、

2021

年上半年报告

期内，凯德石英以境内销售为主，境外销售占主

营业务收入的比例分别为

8.15%

、

5.49%

、

2.82%

和

3.09%

，境外销售收入占主营业务收入的比重

较小。

募集资金主要用途

为进一步扩大公司产品的生产规模， 提高公

司产品市场占有率，更好地满足下游客户的需求，

公司拟将实际募集资金扣除发行费用后的净额全

部用于与公司主营业务相关的产品生产项目。

本次发行募集资金拟投资高端石英制品产业

化项目，该项目投资总额

50000

万元，拟投入募集

资金

27000

万元。

该项目的实施主体为公司全资子公司北京凯

芯新材料科技有限公司。 本次发行募集资金到位

之前， 公司将根据项目进度的实际情况以自筹资

金先行投入，待募集资金到位之后，按照有关规定

以募集资金置换先行投入资金。 若本次发行所募

集资金扣除发行费用后的净额与上述项目拟投入

募集资金总额存在资金缺口， 则不足部分由公司

自筹解决； 若本次发行募集资金超过项目所需资

金， 公司将按照中国证监会和北京证券交易所的

相关规定及公司的募集资金管理制度， 超出部分

将用于补充流动资金。

本次发行可能因主承销商行使超额配售选择

权而增发股份， 获得的超额配售募集资金将用于

补充流动资金及法律法规和证券监管部门允许的

其他用途。 股东大会授权董事会根据计划投资项

目的实际进度及实际募集资金额对计划投入项目

的金额进行适当调整。

上述项目拟对现有石英制品生产制造工艺和

产品性能进行升级优化， 在充分利用积累的生产

技术和生产经验基础上，整合产品现有优势，实现

公司石英制品在性能上的提升； 将新制造工艺和

生产技术整合应用到产品端， 主动对现有产品系

列进行更新， 满足各行业下游客户群体对产品的

高标准差异化需求。

专利、研发与技术人员情况

公司长期深耕石英制品制造行业， 在该领域

内已具有一定的市场知名度。 公司建立了一支技

术研发和创新能力强的高素质人才队伍， 通过自

主研发方式掌握了多项与石英制品加工相关的核

心技术，成功取得发明专利

12

项、实用新型专利

26

项、外观专利

1

项。

目前公司生产人员

100

多人， 研发人员

39

人，

是公司保持核心竞争力的重要资源。

在高端石英制品的研发制造方面，公司已于

2020

年

1

月通过中芯国际

12

英寸核心零部件石英

晶舟认证，是国内第一家通过中芯国际

12

英寸零

部件认证的集成电路工艺用石英零部件生产企

业。 公司的产品研发能力和生产工艺水平直接决

定公司产品的市场竞争力和客户认可度，是影响

公司收入规模和盈利能力的主要因素。


