
华安证券党委书记、董事长章宏韬：

打好组合拳 加快推进财富管理转型

●本报记者 徐昭 林倩

脱胎于1991年成立的安徽省证券公司，华安证券至今已走过三十年的历程；从一家地方性券商开始出发，华安证券现已成长为一家具有“茂盛生长力”的上市综合类券商。

“纵向比，我们确实取得了巨大进步；横向比，我们距离行业第一梯队还有很大差距。 ”华安证券党委书记、董事长章宏韬日前在接受中国证券报记者专访时表示，在安徽省打造“三地一区”的背景下，作为证券中介机构，必须回归服务实体经济本源，注重细分领域差异化发展，打造服务新兴产业的创新型投行。

三十而立，诚如章宏韬所言，华安证券发展长期向好，一方面是因为外部环境不断优化，政府、股东支持力度不断增强，合作机构“朋友圈”不断扩大。 另一方面是内部因素，包括照进现实的理想，人才涌流的机制，理性中正的文化，敬业担当协同进取的队伍。

抢抓投顾机遇 推进财富管理转型

作为一家拥有30年历史的券商，华安证券骨子里也自带创新基因，历经资本市场各项改革，积极拥抱行业新的发展趋势，传统业务焕发崭新活力。

2021年6月份，第二批获得基金投顾试点资格的券商陆续公布，华安证券位列其中。 这对华安证券来说是一次重要机遇，有望借助基金投顾业务进一步夯实和优化财富管理业务架构，形成涵盖资产管理、投资咨询、基金投顾、理财销售的大财富管理服务体系，推动公司财富管理业务的价值核心由卖方销售转向买方服务，从而创造新的业务价值和服务体系。

“基金投顾业务通过对投资者的资产性质、风险偏好、生命理财周期进行深度发掘，适配投资策略，配合委托授权机制和持续跟踪服务，为投资者提供多元化和个性化的财富管理服务。 ”章宏韬表示，公司将随着业务逐步开展，在人员建设、科技投入、营销资源、考核激励等多方面，着力形成市场规模和业务品牌，并建立长效的管理机制。

时下，除了基金投顾是券商财富管理转型的重要抓手，金融产品代销更是财富管理转型的直接体现。 中国证券业协会数据显示，2021年上半年华安证券代销金融产品收入为1695万元，同比大幅增长111.5%；代销金融产品规模为33.79亿元，同比增长271.36%。

章宏韬在接受采访中坦言，这的确是一个成绩，但还只是公司财富管理转型的一小步。 为加快财富管理转型，华安证券成立了营销管理部，在财管委的领导下，立足“以客户为中心”的战略思想，基于自身资源禀赋，坚持顶层设计，通过自上而下推动，不断激活分支机构活力，打出了一套组合拳，一是正理念，二是调结构，三是理客群，四是重宣导，五是选产品。

日拱一卒，功不唐捐。 章宏韬说：“坚持做正确的事情，把基础工作做到纯粹、做到极致，不断加深投资者对财富管理的理解和认知，才能形成华安证券‘大众理财’的差异化标签和品牌认知度。 ”

坚持买卖并重 补齐卖方研究短板

研究能力是证券公司的基础能力，也是证券公司核心竞争力的重要支撑。 近年来除了头部券商保持强劲的卖方研究实力外，以华安证券为代表的一批中小券商也发力特色研究业务，以期弯道超车。

东隅已逝，桑榆非晚。 章宏韬表示，研究业务是证券公司的利润基石业务，也是证券公司塔尖业务。 在冷静观察、全面总结证券行业研究业务经验、教训的基础上，公司提出战略性打造业务研究，总体定位是做真正的研究、做专业的研究。

在发展方向上，华安证券坚持买卖并重，补齐卖方研究短板。对内对外服务要有平衡性思维，并将这种理念贯彻落实到内部管理制度、考核机制以及评价体制之中。在研究领域上，华安证券坚持重点突破、有所为有所不为。采取差异发展的策略，优先布局符合经济转型方向、发展空间广阔的重点行业（如TMT、生物医药等），根据自身和区域资源禀赋布局特色化领域。

“做真正的研究、做专业的研究，就不能急功近利，我们将不断校准方向、提升能力、扩大影响、培育优势。 ”章宏韬说。

目前，华安证券研究所已经覆盖了二十几个行业，包括策略、金融工程等，各行业都有一支比较齐整的队伍，研究人员加上销售团队已近百人，正朝着“有声音、有影响、有协同、有收入”的目标不断迈进，达到了重建研究所的初步预期。

依托区域优势 提升特定领域竞争力

自古皖地多俊才。目前安徽省正围绕打造“三地一区”，着力激发创新发展新动能，聚焦发展以“芯屏汽合集终生智”为主的新兴产业，为安徽省内资本市场发展创造了许多机遇。

华安证券作为安徽省国资控股的企业，始终注重立足安徽、深耕安徽、服务安徽、借势安徽。

章宏韬直言：“安徽发展的势能，给华安证券提供了更多的业务机会；安徽新兴产业的聚集，给华安证券提供了更多的项目资源。 华安证券作为本土券商的长期陪伴式服务，也推动更多安徽企业拥抱资本市场、借力资本市场，促进企业加快发展、产业加速集聚，推动实现高质量发展。 ”

在安徽省打造“三地一区”的背景下，作为证券中介机构，章宏韬表示，公司必须回归金融服务实体本源。 通过加大对企业直接融资的支持、为实体企业提供高效的金融服务，有效降低实体企业融资成本，提升实体企业的盈利能力，营造有利于创新的金融环境。

大雪压青松，青松挺且直。 针对当前证券行业竞争格局头部化现象，华安证券作为中型券商将根据自身情况，在综合化发展的同时，深耕区域和行业，加快构建专业团队，包括提升细分行业、细分业务以及特定领域的专业能力，提升特定领域的业务竞争力和品牌形象。

章宏韬说：“要聚焦新旧动能转换中催生的新产业，重点关注新一代信息技术等战略性新兴产业，广泛开展普惠性的培训和咨询服务，为新兴产业企业充当‘长期伙伴’和金融顾问。 帮助更多专精特新企业、科创企业抢抓科创板、创业板、北交所机遇，着力解决企业融资难、融资贵问题。 ”

华安证券现有154家营业网点，80%以上分布在长三角、京津冀、成渝都市圈、粤港澳大湾区等国家战略发展区域，未来将更加重视全业务体系的区域性布局，坚持深耕安徽，注重借势龙头，积极拓展海外，打造“立足安徽、深耕长三角、面向全国、对接亚太”的业务体系。

发挥专业优势 支持实体经济发展

在大力发展业务的同时，华安证券也在积极履行社会责任，发挥专业优势，支持实体经济发展，以人民为中心，做好投教投保工作，融入国省战略，组织开展公益金融培训与政策金融咨询活动。

“华安证券率先在行业内成立普惠金融部，专职服务于各类金融政策落实落地，丰富与政府的合作模式，助力地方实体经济发展。 ”章宏韬透露，华安证券还积极打造“服务新兴产业的创新型投行”和“服务大众的专业财富管理机构” ，成功辅导浙江力诺IPO登陆深交所，辅导秦川物联IPO登陆科创板等。

泥犁拔舌自担当。 华安证券高度重视投资者教育和保护工作，把服务投资者作为主责主业，积极履行证券经营机构及上市公司的责任与担当，3家投教基地（一个国家级两个省级）联合154家分支机构，携手政府部门、企事业单位、高校等外部机构，线上线下持续发力，打造投资者权益保护的坚实阵地。

不仅如此，华安证券还发挥本土券商主力军作用，加大万家企业资本市场业务培训专项行动工作力度，先后承办多场资本市场业务专项培训。今年7月至10月，合计承办培训68场，实现全省16个地级市全覆盖，参训企业2978家，参训企业家3110人，培训总规模超4700人次。

直将云梦吞如芥，不信君山铲不平。 “‘十四五’期间，我们将在‘综合化经营、差异化突破’的思路下，坚持‘四个更加重视’ ，加快业务转型，提升发展质量，提高发展能级，力争‘战则能胜’ 。 ”展望未来，章宏韬踌躇满志，华安证券蓄势待发。
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主力资金“弃宁投茅”

机构看好跨年行情

●本报记者 吴玉华

12月24日，A股市场调整，深证成指跌逾

1%，创业板指跌逾2%。 其中，宁德时代跌逾

7%，贵州茅台涨逾3%，主力资金出现“弃宁

投茅”的现象。分析人士表示，2022年一季度

相关稳增长政策预期将打开想象空间， 本轮

跨年攻势仍将持续演绎。

市场热点变换

12月24日，在北向资金未参与交易的情

况下，沪深两市成交量有所放量，沪市成交额

为4762.61亿元，深市成交额为6555.46亿元，

两市成交额连续46个交易日超1万亿元。

申万一级行业中，仅有商贸零售、食品饮

料、农林牧渔、医药生物行业上涨，涨幅分别

为1.93%、1.80%、1.51%、0.67%；下跌的行业

中，电力设备、有色金属、钢铁行业跌幅居前，

分别下跌4.54%、3.48%、2.81%。

在昨日的市场中，消费板块有所上涨，商

贸零售行业中，友好集团、三江购物等股票涨

停。 白酒板块中，贵州茅台上涨3.49%，盘中

股价一度站上2200元，五粮液涨逾2%。

而以宁德时代为首的新能源板块大幅下

跌，宁德时代股价下跌7.28%，单日市值蒸发

1055亿元，国轩高科跌逾6%；锂矿板块的融

捷股份、江特电机跌逾7%；光伏板块的亚玛

顿跌停，爱康科技跌逾8%。

对于市场的轮动， 私募排排网基金经

理夏风光表示，时值年底，市场的谨慎情绪

有所抬头。 从本周主要指数表现来看，创业

板出现了较大幅度调整， 但上证50指数表

现相对较强。 这和全年热点变换的节奏是

相符的， 年底涨幅较大的行业和个股面临

较强的兑现压力， 市场轮动的节奏已有向

以大金融为代表的低估值板块倾斜的迹

象。2021年，上证综指的波动率创下有史以

来新低，是结构性行情充分演绎的一年，部

分涨幅过大行业的估值压力会在年报披露

期间逐步体现。

看好消费与金融

从主力资金来看，Wind数据显示，昨日

沪深两市主力资金净流出528.49亿元，创业

板主力资金净流出148.65亿元。 行业方面，

仅有医药生物、食品饮料、商贸零售、农林牧

渔行业出现主力资金净流入， 分别净流入

16.50亿元、10.20亿元、6.36亿元、0.02亿元。

在其他出现主力资金净流出的行业中，电力

设备、有色金属、汽车行业主力资金净流出

金额居前， 分别净流出128.10亿元、81.47亿

元、56.80亿元。

从个股来看，五粮液、立讯精密等“茅指

数” 板块内股票获得主力资金青睐，主力资

金净流入五粮液、 立讯精密金额分别达6.29

亿元、4.63亿元。宁德时代、比亚迪、隆基股份

等“宁组合” 板块内股票主力资金净流出金

额居前， 分别净流出13.59亿元、10.71亿元、

10.48亿元。

对于当前市场， 国泰君安证券首席策略

分析师陈显顺表示， 流动性预期的变化是近

期新能源板块出现调整的主要原因。往后看，

估值过高、 交易拥挤的方向仍将面临阶段性

调整。 在“躁动并非一蹴而就” 的大势节奏

下，结构切换更显重要。 维持“消费否极泰

来” 与“低估值收获季” 的判断，看好消费与

金融。 整体来看， 本轮跨年攻势有望延续至

2022年1月至2月。

兴业证券首席策略分析师张启尧认为，

当前跨年行情的大逻辑依旧成立， 不必过度

担心短期扰动，跨年行情将在指数震荡抬升、

板块交替轮动中拾级而上。

夏风光表示， 基本面上宏观政策暖风频

吹，会对大金融板块形成支持。从跨年度行情

来看， 上证50以及沪深300指数走势不会太

差，结构性分化的行情还会延续。

11月，“跨境理财通” 个人投资者新增7517人。

截至12月23日24时，“跨境理财通” 北向通净流入15913.75万元，

南向通净流出9084.61万元。

投资者热情高 跨境理财通为粤港澳“开渠引水”

●本报记者 万宇 见习记者 石诗语

粤港澳大湾区“跨境理财通” 是今年金融

开放领域的一件大事，从10月19日业务试点落

地至今已两月有余，大湾区投资者积极参与。数

据显示，11月个人投资者新增7517人。 截至12

月23日24时,“跨境理财通” 北向通净流入

15913.75万元，南向通净流出9084.61万元。

业内人士表示，“跨境理财通” 的运行与

发展， 能够促进粤港澳大湾区跨境投资便利

化，更好地满足大湾区居民跨境投资理财和全

球配置资产需要。 投资者应根据自己的投资能

力、需求和风险偏好，通过“跨境理财通” 等渠

道理性投资。

金融开放新举措

10月18日，人民银行广州分行、深圳中支

官方网站公布了完成报备的“跨境理财通” 首

批试点银行名单。10月19日，粤港澳大湾区“跨

境理财通”正式落地实施。

东亚前海证券表示，“跨境理财通” 是继股

票通、债券通等互联互通业务推出后，金融开放

历史经验推广至跨境理财的重要一步，也是推动

个人投资者直接跨境投资的有益尝试。“跨境理

财通”试点的正式启动，是积极融入粤港澳建设

大局的表现，不仅为大湾区金融业扩围，也为粤

港澳经济高质量发展“开渠引水” 。

为了保障 “跨境理财通” 业务的顺利开

展，各家获得试点的银行都做足了准备。 记者

从广发银行了解到，早在2020年8月，广发银行

就成立跨部门专项工作组，积极开展“跨境理

财通” 各项筹备工作，广发银行通过便捷的数

字化线上平台及代理见证开户服务，为投资者

提供了便利化的跨境投资新体验，足不出户就

能打理两地资产。

兴业银行广州分行相关负责人表示， 该行

十分重视“跨境理财通”业务，针对粤港澳三地

商业银行“跨境理财通” 业务合作模式进行了

深入研究， 并与港澳地区合作银行进行多次沟

通协商，确保“跨境理财通” 业务顺利落地。

南向基金投资升温

人民银行广州分行数据显示，截至12月23

日24时，“跨境理财通”北向通净流入15913.75

万元， 已用额度15913.75万元， 剩余额度

14984086.25万元，“跨境理财通” 南向通净流

出9084.61万元，已用额度9084.61万元，剩余额

度14990915.39万元。

从人民银行广州分行最新发布的统计数据

来看，11月，粤港澳大湾区参与“跨境理财通”

的个人投资者新增7517人，境内银行通过资金

闭环汇划管道办理资金跨境汇划2457笔，金额

为1.85亿元，其中，港澳地区合计共5100人参与

北向通，累计办理业务1372笔，跨境汇划金额

为7101.82万元； 内地合计共2417人参与南向

通， 累计办理业务1085笔， 跨境汇划金额为

11414.15万元。

记者注意到， 与10月相比，11月粤港澳大

湾区参与“跨境理财通” 的热情更加高涨。 境

内银行通过资金闭环汇划管道办理资金跨境汇

划增加705笔，金额增加5400万元。

从个人投资者持仓产品情况来看，11月份

参与“跨境理财通” 的个人投资者累计购买投

资产品8344.56万元，较10月份的5324.67万元，

增加3019.89万元，增长近57%。

值得注意的是，这些增长资金主要来自于北

向通项下港澳个人投资者购买境内投资产品。 11

月份，北向通项下，港澳个人投资者购买境内投

资产品7455.7万元， 包含理财产品6219.41万元、

基金产品1236.29万元。 对比于10月份，共增长了

4192.48万元，其中，港澳投资者对内地理财产品

倍加青睐，增加3744.67万元。

从南向通来看，11月份， 内地个人投资者

共购买港澳投资产品888.86万元， 包含投资基

金386.36万元、存款502.5万元。 港澳投资产品

金额较10月份下降1127.59万元。

其中，下降较多的是南向投资存款金额，减

少近1305万元，值得注意的是，南向基金投资

从10月份的253.12万元增长至386.36万元，展

现增长势头。记者对比前六周各单周数据发现，

第六周内地投资者对基金的投资占比为

50.43%，首次高于存款占比。

积累金融业“双向开放” 经验

招联金融首席研究员董希淼表示，“跨境理

财通”的运行与发展，具有重要影响和意义。一是

促进粤港澳大湾区跨境投资便利化，更好地满足

大湾区居民跨境投资理财和全球资产配置需要，

也为金融机构财富管理业务带来新的机遇。 二是

推动大湾区金融监管的沟通配合，促进大湾区金

融法律协调统一， 促进大湾区金融市场互联互

通，推动金融更好支持和服务大湾区建设。 三是

有助于稳步探索和推进资本项目可兑换，进一步

促进和深化金融业扩大开放、深化改革，为全国金

融业“双向开放”积累更多经验。

中国银行深圳市分行大湾区金融研究院王

巍认为，对金融机构而言，“跨境理财通”的落地

将有序推进金融市场互联互通，通过不断丰富投

资产品类别和投资渠道，实现财富管理客群的扩

容。 此外，“跨境理财通”对中资、境外银行业金

融机构的零售银行业务而言，均是一次重新布局

财富管理市场的重大机遇，财富管理能力强的银

行更加受益。“跨境理财通”为湾区内银行带来

新的业务增长点， 可有效推动银行间合作与竞

争，激发湾区金融创新活力。

董希淼表示， 投资者应该更多了解港澳和

内地的金融市场、制度和产品，在此基础上根据

自己的投资能力、需求和风险偏好，通过“跨境

理财通”等渠道进行理性投资。

抢抓投顾机遇 推进财富管理转型

作为一家拥有30年历史的券商， 华安证

券骨子里也自带创新基因，历经资本市场各项

改革，积极拥抱行业新的发展趋势，传统业务

焕发崭新活力。

2021年6月份， 第二批获得基金投顾试点

资格的券商陆续公布，华安证券位列其中。 这

对华安证券来说是一次重要机遇， 有望借助基

金投顾业务进一步夯实和优化财富管理业务架

构，形成涵盖资产管理、投资咨询、基金投顾、理

财销售的大财富管理服务体系， 推动公司财富

管理业务的价值核心由卖方销售转向买方服

务，从而创造新的业务价值和服务体系。

“基金投顾业务通过对投资者的资产性

质、风险偏好、生命理财周期进行深度发掘，适

配投资策略，配合委托授权机制和持续跟踪服

务，为投资者提供多元化和个性化的财富管理

服务。 ” 章宏韬表示，公司将随着业务逐步开

展，在人员建设、科技投入、营销资源、考核激

励等多方面， 着力形成市场规模和业务品牌，

并建立长效的管理机制。

时下，除了基金投顾是券商财富管理转型

的重要抓手，金融产品代销更是财富管理转型

的直接体现。 中国证券业协会数据显示，2021

年上半年华安证券代销金融产品收入为1695

万元，同比大幅增长111.5%；代销金融产品规

模为33.79亿元，同比增长271.36%。

章宏韬在接受采访中坦言，这的确是一个

成绩， 但还只是公司财富管理转型的一小步。

为加快财富管理转型，华安证券成立了营销管

理部，在财管委的领导下，立足“以客户为中

心”的战略思想，基于自身资源禀赋，坚持顶层

设计，通过自上而下推动，不断激活分支机构

活力，打出了一套组合拳，一是正理念，二是调

结构，三是理客群，四是重宣导，五是选产品。

日拱一卒，功不唐捐。章宏韬说：“坚持做

正确的事情，把基础工作做到纯粹、做到极致，

不断加深投资者对财富管理的理解和认知，才

能形成华安证券‘大众理财’的差异化标签和

品牌认知度。 ”

坚持买卖并重 补齐卖方研究短板

研究能力是证券公司的基础能力，也是证

券公司核心竞争力的重要支撑。近年来除了头

部券商保持强劲的卖方研究实力外，以华安证

券为代表的一批中小券商也发力特色研究业

务，以期弯道超车。

东隅已逝，桑榆非晚。章宏韬表示，研究业

务是证券公司的利润基石业务，也是证券公司

塔尖业务。 在冷静观察、全面总结证券行业研

究业务经验、教训的基础上，公司提出战略性

打造业务研究， 总体定位是做真正的研究、做

专业的研究。

在发展方向上，华安证券坚持买卖并重，补

齐卖方研究短板。 对内对外服务要有平衡性思

维，并将这种理念贯彻落实到内部管理制度、考

核机制以及评价体制之中。 在研究领域上，华安

证券坚持重点突破、有所为有所不为。 采取差异

发展的策略，优先布局符合经济转型方向、发展

空间广阔的重点行业（如TMT、生物医药等），

根据自身和区域资源禀赋布局特色化领域。

“做真正的研究、做专业的研究，就不能

急功近利，我们将不断校准方向、提升能力、扩

大影响、培育优势。 ” 章宏韬说。

目前，华安证券研究所已经覆盖了二十几

个行业，包括策略、金融工程等，各行业都有一

支比较齐整的队伍，研究人员加上销售团队已

近百人，正朝着“有声音、有影响、有协同、有

收入” 的目标不断迈进，达到了重建研究所的

初步预期。

依托区域优势 提升特定领域竞争力

自古皖地多俊才。 目前安徽省正围绕打造

“三地一区” ，着力激发创新发展新动能，聚焦

发展以“芯屏汽合集终生智”为主的新兴产业，

为安徽省内资本市场发展创造了许多机遇。

华安证券作为安徽省国资控股的企业，

始终注重立足安徽、深耕安徽、服务安徽、借

势安徽。

章宏韬直言：“安徽发展的势能， 给华安

证券提供了更多的业务机会；安徽新兴产业的

聚集，给华安证券提供了更多的项目资源。 华

安证券作为本土券商的长期陪伴式服务，也推

动更多安徽企业拥抱资本市场、 借力资本市

场，促进企业加快发展、产业加速集聚，推动实

现高质量发展。 ”

在安徽省打造“三地一区” 的背景下，作

为证券中介机构，章宏韬表示，公司必须回归

金融服务实体本源。通过加大对企业直接融资

的支持、 为实体企业提供高效的金融服务，有

效降低实体企业融资成本，提升实体企业的盈

利能力，营造有利于创新的金融环境。

大雪压青松，青松挺且直。 针对当前证券

行业竞争格局头部化现象，华安证券作为中型

券商将根据自身情况， 在综合化发展的同时，

深耕区域和行业，加快构建专业团队，包括提

升细分行业、细分业务以及特定领域的专业能

力，提升特定领域的业务竞争力和品牌形象。

章宏韬说：“要聚焦新旧动能转换中催生

的新产业，重点关注新一代信息技术等战略性

新兴产业， 广泛开展普惠性的培训和咨询服

务，为新兴产业企业充当‘长期伙伴’ 和金融

顾问。 帮助更多专精特新企业、科创企业抢抓

科创板、创业板、北交所机遇，着力解决企业融

资难、融资贵问题。 ”

华安证券现有154家营业网点，80%以上

分布在长三角、京津冀、成渝都市圈、粤港澳大

湾区等国家战略发展区域，未来将更加重视全

业务体系的区域性布局，坚持深耕安徽，注重

借势龙头，积极拓展海外，打造“立足安徽、深

耕长三角、面向全国、对接亚太” 的业务体系。

发挥专业优势 支持实体经济发展

在大力发展业务的同时，华安证券也在积

极履行社会责任，发挥专业优势，支持实体经

济发展，以人民为中心，做好投教投保工作，融

入国省战略，组织开展公益金融培训与政策金

融咨询活动。

“华安证券率先在行业内成立普惠金融

部，专职服务于各类金融政策落实落地，丰富

与政府的合作模式， 助力地方实体经济发

展。”章宏韬透露，华安证券还积极打造“服务

新兴产业的创新型投行” 和“服务大众的专业

财富管理机构” ， 成功辅导浙江力诺IPO登陆

深交所，辅导秦川物联IPO登陆科创板等。

泥犁拔舌自担当。华安证券高度重视投资

者教育和保护工作，把服务投资者作为主责主

业，积极履行证券经营机构及上市公司的责任

与担当，3家投教基地 （一个国家级两个省

级）联合154家分支机构，携手政府部门、企事

业单位、高校等外部机构，线上线下持续发力，

打造投资者权益保护的坚实阵地。

不仅如此， 华安证券还发挥本土券商主力

军作用， 加大万家企业资本市场业务培训专项

行动工作力度， 先后承办多场资本市场业务专

项培训。今年7月至10月，合计承办培训68场，实

现全省16个地级市全覆盖，参训企业2978家，参

训企业家3110人，培训总规模超4700人次。

直将云梦吞如芥，不信君山铲不平。“‘十

四五’期间，我们将在‘综合化经营、差异化突

破’ 的思路下，坚持‘四个更加重视’ ，加快业

务转型，提升发展质量，提高发展能级，力争

‘战则能胜’ 。 ” 展望未来，章宏韬踌躇满志，

华安证券蓄势待发。

华安证券党委书记、董事长章宏韬：

打好组合拳 加快推进财富管理转型

脱胎于1991年成立的安徽省

证券公司，华安证券至今已走过

三十年的历程；从一家地方性券

商开始出发，华安证券现已成长

为一家具有“茂盛生长力” 的上

市综合类券商。

“纵向比， 我们确实取得了

巨大进步；横向比，我们距离行业

第一梯队还有很大差距。 ” 华安

证券党委书记、 董事长章宏韬日

前在接受中国证券报记者专访时

表示，在安徽省打造“三地一区”

的背景下，作为证券中介机构，必

须回归服务实体经济本源， 注重

细分领域差异化发展， 打造服务

新兴产业的创新型投行。

三十而立， 诚如章宏韬所

言， 华安证券发展长期向好，一

方面是因为外部环境不断优化，

政府、 股东支持力度不断增强，

合作机构“朋友圈” 不断扩大。

另一方面是内部因素，包括照进

现实的理想， 人才涌流的机制，

理性中正的文化，敬业担当协同

进取的队伍。

● 本报记者 徐昭 林倩
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