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可信赖的投资顾问
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博时基金葛晨：

守正出奇 把握医药配置三条主线

10基金面对面

广发均衡养老FOF陆靖昶：

养老FOF可填补理财产品空白

看好大

V

带货量

基金销售瞄准粉丝经济
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创金合信基金王一兵：

研究先行 捕捉中长期信用红利

多管齐下

大力发展权益类基金

日前， 中国证监会在全面深化资本市场改革

工作座谈会上提出， 要推动公募机构大力发展权

益类基金。笔者认为，与资本市场和基金业的发展

成就相比， 近十年来公募权益类基金规模停滞不

前，已成为行业发展的短板。监管层的表态为公募

基金行业指明了下一步的发展方向， 行业需要多

管齐下，大力发展权益类基金。

首先， 发展权益类基金需要加大长期资金供

给。 近十年来，公募权益基金发展缓慢，与未能有

效吸引个人投资者资金流入密切相关。 据银河证

券基金研究中心统计，过去

11

年，个人投资者持有

非货币基金的市值下降了

6214.57

亿元。 在刚兑文

化尚未消除， 个人投资者对高波动的权益基金接

受度短时间内难以提高的背景下， 发展权益类基

金，有赖于吸引新的长期资金。 从国际经验来看，

养老金第三支柱是最适合对接公募基金的长期资

金。一方面，养老金投资周期长，保值增值需求高，

天然需要配置到标准化的基金产品中；另一方面，

权益类基金已被国内外经验证明可以有效提高养

老金的投资收益率，有助于弥补养老金缺口。

其次，发展权益类基金需要基金公司提升投资

能力。 长期以来，国内权益类基金虽然在投研体系

搭建、团队建设、经验积累方面取得了长足的进步，

部分基金长期业绩优异。 但整体而言，国内基金公

司在大资金权益投资运作方面尚存在不足，基金公

司仍较多地依赖基金经理的个人能力，难以保证大

规模权益基金获得稳定的优良业绩。 权益投研团队

和流程在管理几十亿、 上百亿资金时问题不大，但

规模上千亿后， 业绩往往归于平庸或差异很大，更

不用说管理几千亿乃至上万亿的权益资金。

最后，发展权益类基金需要完善产业链，推动

投资顾问群体发挥应有的作用。 数据显示， 截至

2017

年底， 偏股型基金的年化收益率平均达到

16.5%

，超过同期上证综指平均涨幅

8.8

个百分点。但

基金投资者很少有人能获得如此高的投资体验，原

因就在于传统的基金销售机构往往以销售佣金为

导向，造成投资者高买低卖。 化解这一问题的关键，

在于改变目前佣金导向的基金销售机制，推动真正

从投资者利益出发的投资顾问群体发展。 这样，高

波动的权益类基金才能在

资产配置中发挥高风险高

收益的作用， 从而获得稳

定的资金来源。


