
果农销售更省心 果企因仓单获融资（引）

手持金融钥匙 苹果产业欲开转型升级之门

本报记者 马爽

苹果期货上市以来一跃成为期货届的“网红”品种，投资者参与热情高涨，备受市场各方关注。 中国证券报日前跟随郑商所调研团队来到苹果主产区陕西，实地调研苹果期货上市一周年来，给当地果农、涉果企业、深加工企业等带来的影响。

业内人士表示，苹果期货的推出以及交割品级的确定，有利于通过市场传导阶段性价格，对苹果产业的健康发展、保障果农收益有一定的现实意义，目前来看苹果期货在服务实体经济方面已初见成效。

订单农业 果农种植“省心得很”

12月中下旬，走在陕西省白水县的田间，放眼望去，苹果树在冬天寒风的吹袭下，有些树枝上仅剩的黄叶也都飘落了，余下光秃秃的树枝在北风中战栗。

以往，果农在10月下旬采摘完苹果后，会将果子贮存在自己家地窖中，然后择机择价售卖。 不过，与以往年份不同的是，在中国证券报记者近两年走访调研发现，目前几乎已经没有果农选择在自己家贮存苹果。

“现在都不放地窖了，摘苹果的时候，有企业就会直接拉走，省心得很！ ”具有多年苹果种植经验的陕西省渭南市白水县果农侯大叔向记者透露。

这句“省心得很”的背后是涉果企业的“功劳” 。 “在新季苹果生长的时候，企业会和我们签订一份合同，在苹果生长的过程，他们会先给我们发放一些农资，还会派专家来指导，什么时候开始管理，怎么管理，然后等苹果长熟的时候，他们会以高于市场价收购，然后直接从地头儿拉走。 ”侯大叔说道。

“与果农签订苹果收购合同，是为了保障优质原料的供应。”陕西华圣企业（集团）股份有限公司果业公司总经理彭小强表示，从过去几年的“公司＋农户”订单模式来看，并不能真正的奏效，一方面，但苹果价格上涨，果农就不愿意继续执行合同价，另一方面，当苹果价格下跌，对企业来说，若按照合同价采购可能会带来不少损失，因此存在执行难的问题。不过，自去

年底苹果期货上市以来，“保险＋期货”模式的出现，给果农规避价格大跌或者收入损失提供了一定的保障，而企业又可以通过期货盘面价格提前锁定苹果的采购成本，因此，对订单农业创新发展具有重大意义。

“今年的苹果价钱比去年高了不少，可是由于灾害收成不好，收入少了一大半儿。 不过，我家参与了保险，拿到了一些赔款，虽说不多，但总比没有得强。 ”侯大叔口中保险就是苹果“保险＋期货”试点项目。

与侯大叔不同的是，陕西省延长县安沟乡王良沟村果农史功福家既没有苹果收购订单，也没有参与“保险＋期货” 。 不过，史功福今年也参考苹果期货盘面价格，给自家的苹果卖了个高价。

“听说今年陕西省苹果受灾比较严重，现货价格也涨了不少。 虽然自己家的苹果并没有减产，但在卖苹果的时候，我主动跟果商讨了价，最终订货价格为3.7元/斤，比去年多卖了1.1元/斤，今年卖果收入增加了1.6万元。 ”史功福表示。

仓单融资 涉果企业资金难题“有出路”

“在推广苹果期货经纪业务时发现，涉果企业面临融资困难，很难从银行获得贷款。 ” 国元投资管理（上海）有限公司副总经理赵霄表示。

每年10月和11月是苹果集中下树时期，涉果企业会在这期间大量收购、入库。 通常情况下，在向果农收购时是现款现货，但由于大多数涉果企业属于私营性质，自有资金不足和信贷成本较高成为其面临的现实难题。

针对苹果贸易企业“集中收购，全年销售，鲜果很难在银行抵押贷款”的特点，中信中证资本、国元投资等多家机构通过开展仓单融资业务，帮助企业解决收果季融资难、融资贵的问题。

仓单融资指客户以其自有且经过期货交易所注册的标准仓单为质押物，向期货风险管理子公司申请正常生产经营周转的短期流动资金的贷款业务。

陕西白水县盛隆果业有限公司（简称“盛隆果业”）是受益的涉果企业。 今年10月，盛隆果业通过借助苹果期货获得仓单融资2000万元，缓解了企业收购季资金紧张局面，收购量也从原先预计的4000吨增加到8000吨。

“通过此次仓单融资发现，相较银行贷款具有明显的优势：其一，成本低，仓单融资成本年化在8%左右，而银行贷款成本年化为10%；其二，手续简单，银行贷款一般需企业提供机器设备、房产等不动产抵押，而仓单融资则可以有效利用库内苹果，进一步降低库存成本；其三，流程更简便，仓单融资或仓单回购，一般一周甚至1-2天就可以完成。 ”盛隆果业总经理侯保智

表示。

除了涉果企业面临融资难问题外，我国苹果产业还面临集中度较低、整体竞争力不强的局面。 由于现货标准多样、风险管理工具缺失，龙头企业也难以发挥规模化、标准化优势。 不过，苹果期货的上市为龙头企业在风险管理、标准推广、金融服务等方面提供有力抓手，在服务龙头企业做大做强方面逐步开始发挥积极作用。

陕西华圣企业（集团）股份有限公司（简称“陕西华圣” ）是首批国家农业产业化龙头企业。 苹果期货上市后，陕西华圣组建专门期货团队，参与并完成今年7月份400吨的仓单交割。 通过深度参与，彭小强表示：“苹果期货一是为公司扩大经营范围，开拓中端市场提供了风险管理工具；二是为公司向农户、合作社推行标准化种植、采收，起到了宣传引导作用；三是为公

司吸引金融资本参与，整合上下游产业链资源提供了抓手。 ”

潜移默化 服务产业“才露尖尖角”

“农业标准化大势所趋，但苹果是鲜果，此前难以做到标准化，让希望介入苹果产业的资本望而却步。 不过，苹果期货交割品选择了产量最大、代表性最强的红富士作为基准品，并根据国标制定完善了相关交割标准，确保了交割品级设计的科学、合理，为苹果期货上市后的功能发挥打下基础。 ” 赵霄表示。

陕西作为我国苹果产量第一大省，苹果期货上市后，当地苹果产业也获得市场关注。

据陕西果业局副局长范海龙介绍，2018年来，赴白水、洛川、延长等苹果主产县实地调研、宣介座谈、洽谈合作的机构络绎不绝。 不少期货公司还派驻专业人才，指导当地苹果企业运用期货市场套期保值、申请交割仓库、开展“保险+期货”等业务。 有些关注期货市场的大宗商品贸易企业甚至开始扩展经营范围，直接参与苹果贸易，有望为当地带来长期稳定的收购资

金流。

“我们一直比较看好苹果产业发展前景，现在有了苹果期货这种风险管理模式，将有助于改善农业缺乏技术、标准化的难题，将进一步增强我们对产业发展的信心。 ”华蒙通集团下属秦果汇公司副总经理郝培根表示。

尽管苹果期货上市以来，在服务实体经济方面已初见成效，但仍存在一些问题需要完善。 一方面，苹果期货上市以来，尽管郑商所和期货公司已就苹果期货进行了长期、广泛培训，但由于上市时间较短，市场认知程度还不够。 另一方面，“保险+期货”试点工作仍有待深化，地方政府及果农对“保险+期货”的认识仍有待进一步增强。

针对上述问题，有业内人士建议，其一，针对性地开展市场培育工作，提高产业参与度；其二，做好宣传工作，引导市场正确认识苹果期货；其三，做好投资者教育，提醒投资者理性参与；其四，关注市场运行情况持续做好规则完善工作；其五，加强“保险+期货”宣传，提高政府参与力度。
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■ 记者观察

衍生品人才需求前景广阔

□本报记者 马爽

我国经济发展和市场化程度的

不断提高， 以及扩大对外开放步伐

的稳步推进， 使得行业对衍生品专

业人才需求迫切。

近年来， 随着我国经济的稳定

发展，市场化程度不断提高，不少行

业生产原料价格变动加大， 对实体

企业稳定经营产生不少扰动， 因此

实体经济对风险管理的需求加大，

不少现货企业将越来越多地参与期

货市场。

据有关部门数据统计， 截至目

前， 与期货品种相关的成规模企业

达

30

万家，分类别来看，其中纺织业

行业企业数量超

3.2

万家，涉及的品

种主要有

PTA

、棉花期货；化学原料

及化学制品制造业企业紧随其后，

超

2.8

万家， 相关的期货品种为

PVC

、

PTA

、聚乙烯、甲醇、原油、燃

料油、动力煤、焦炭；电器机械及器

材制造业企业超

2.6

万家，涉及的品

种主要为聚乙烯期货； 农副食品加

工业企业数量近

2.5

万家，涉及的农

产品期货品种包括黄大豆、豆粕、豆

油、玉米、白糖、强麦、硬麦、菜籽油、

早籼稻、棕榈油等。上述数据表明了

专业的期货人才的巨大市场潜力。

近年来，新品种、新产品上市步

伐加快。截至目前，我国期货市场累

计上市期货、期权产品

61

个，产品类

别涵盖农业、金属、能源、化工和金

融等国民经济主要领域。其中原油、

铁矿石、

PTA

期货已经开启“国际化

之旅”，白糖、豆粕、铜期货品种也已

步入“期权圈”，未来有望带动更多

品种参与其中。 此外， 一些重磅品

种，比如生猪、不锈钢、氧化铝、尿

素、废钢等也都在积极开发当中。

值得一提的是， 与国际成熟发

达国家衍生品市场相比， 我国的金

融衍生品市场还处于初步发展阶

段。 仅从金融期货品种看，巴西、印

度、俄罗斯等金砖国家，每个国家至

少拥有

40

种以上的金融期货， 而我

国只有两个， 因此未来金融衍生品

市场前景广阔。

未来随着商品期货、金融期货新

品种的逐渐上市，一方面必将会带来

行业自身对相关人才的需要，另一方

面，由于每一个商品期货背后都牵动

着一条产业链，因此产业也将带动对

相关期货人才需求的增长。

除此之外，近年来，不少金融机

构，比如券商、实体企业、私募等纷

纷向期货行业人才“挖墙脚”。

一般而言， 实体企业对期货人

才的需求是因公司套期保值、 场外

期权业务与期货公司对接的需要。

而券商、 私募等金融机构招聘期货

人才则是基于金融机构在资产配置

和风险管理方面有较大需求。 除了

商品期货，近年来，金融衍生品的不

断上市发展， 金融机构也逐渐成为

主要的参与力量之一。比如，国债期

货、股指期货、

50ETF

期权等。此外，

金融机构还可以利用衍生品市场开

展金融创新， 开发不同风险收益的

产品。因此，随着金融行业的进一步

发展， 必将会加大对衍生品市场人

才的需要。

商品互换业务走进期货重镇

———大商所在杭州举办商品互换业务培训

□本报记者 王朱莹

为了让市场参与者更好地了

解商品互换业务及场外平台操作

流程，大商所于12月21日在杭州举

办商品互换业务上线之后首场培

训， 来自江浙沪地区商业银行、证

券公司、期货公司及风险管理子公

司、实体企业相关负责人及业务人

员共300人参加本次活动。

大商所相关负责人在活动中表

示，商品互换业务的上线是大商所践

行服务实体经济、服务市场参与者使

命在发展场外市场业务的具体体现，

也是继标准仓单质押融资、仓单串换

业务、 场外综合业务平台建设之后，

又一项重要的场外业务模式创新。作

为一项重要金融基础设施创新，商品

互换业务的上线，不仅满足了商品互

换交易双方交易登记、资金结算和风

险管理的需求，还为后续以机构为参

与主体的场外商品衍生品创新提供

了重要的试验平台。

自场外综合业务平台上线以

来，大商所立足我国作为全球最大

的大宗商品进口国和消费国实际，

广泛借鉴国内外先进经验进行了

多项有针对性的制度、 技术创新。

特别是在商品互换业务方面，以互

换交易商为核心，在交易所统一提

供交易标的管理的基础上，客户可

以自定义交易需求、 与交易商交

易、结算的业务模式，大幅降低场

外业务中交叉违约的处理难度；交

易商也可以在利用交易所现有品

种体系和后续经授权第三方提供

的交易标的进一步开发衍生品产

品，在场外挂牌交易，不断拓展服务

实体经济的范围。下一步，大商所将

进一步研究推动在场外综合业务平

台落地大宗交易、基差交易、场外期

权等场外业务模式， 并根据业务发

展和市场需要， 逐步实现从双边清

算到集中清算的制度升级。

来自大商所的相关专家就商品

互换业务设计的背景和原理，以及开

户、交易、清算、违约处置等具体业务

流程和操作规范等同与会人员进行

了深入交流。 参会期货公司学员表

示，大商所商品互换业务的推出为期

货经营机构提供了新的业务增长点，

提升了期货经营机构在开展场外商

品衍生品业务的市场信用和认可度，

为其与商业银行、证券公司开展交易

提供了公平、高效的服务和保障。

与此同时，特产石化与永安资本

在大商所场外业务平台开展的商品

互换业务试点为实体企业使用商品

互换提供了示范。本次培训活动也吸

引了数十家实体企业参与。某参会实

体企业衍生品业务负责人指出，商品

互换业务为企业风险管理提供了新

工具和方法，企业一方面可以灵活选

择标的价格、协商交易期限、科学确

定套保规模，通过商品互换定期的现

金流交换，更加有计划性、有针对性

地实现价格风险的转移； 另一方面，

企业还可以充分利用银行综合授信

和贸易对手授信，大商所场外业务平

台为此提供了更加公开透明的机制

保障，通过场外市场交易机制大幅度

降低保证金的资金占用。

罗旭峰：期货及衍生品市场应有序推进对外开放

□本报记者 张利静

在中国期货业协会副会长、 南华期

货总经理罗旭峰看来， 与高水平开放型

经济体的定价和风险管理需求相比，我

国期货及衍生品市场的发展程度与国际

化水平还远远不够。 为此，应进一步有序

地推进对外开放。

有序推进对外开放

中国证券报： 我国期货市场经过多

年的培育与发展，在

2018

年“引进来”和

“走出去” 两方面均取得了骄人的成绩，

您如何看待？

罗旭峰：今年以来，我国已有原油、

铁矿石、PTA三个重量级品种引入境外

投资者，开局良好。但与高水平开放型经

济体的定价和风险管理需求相比， 我国

期货及衍生品市场的发展程度与国际化

水平还远远不够。 为此，我们应进一步有

序地推进对外开放。

其一是加强顶层设计规划， 引领进

一步对外开放。 期货与衍生品市场是各

类大宗商品的定价市场， 需要从战略高

度去规划期货与衍生品市场对外开放的

顶层设计， 规划引领其能适应我们市场

的特点、需求，从战略高度制定全方位对

外开放、内外联动发展的大格局规划。

其二是实行多层次对外开放措施。

目前铜、 棕榈油等一大批境内的成熟期

货品种都在紧锣密鼓的加快国际化步

伐，不断加大成熟品种的国际化，是对外

开放进程的基石之一。 另外，还要有序引

入境外优质的金融服务商。 依托我国不

断发展的经济基础和贸易体量， 期货市

场也不断繁荣发展， 逐渐受到了境外金

融机构的关注， 我们应当逐步开放境内

市场，在扩大开放中实现共赢。

其三是完善内外合作的监管体系。

对外开放的同时要加强政策和监管协

调，守住不发生系统性风险的底线，建立

服务于对外开放的长期、稳定、可持续、

风险可控的期货与衍生品市场。

发挥特长 做精做强

中国证券报： 未来期货经营机构的

发展方向是什么？ 期货经营机构自身有

哪些需要去努力的方面？需要哪些支持？

罗旭峰： 未来期货经营机构的发展

方向应该根据自身实际情况来定位，大

体上可以分为两个方向：一是专业化，即

专注于自身在某项业务上的特长， 做精

做强； 二是大型的综合类期货公司应探

索如何为各类企业提供一站式资产及风

险管理服务。

从期货经营机构自身努力的方面

来看，一是要提升专业能力，满足投资

者风险管理和资产管理配置的多层次、

全方位需求；二是要大力储备高端复合

型金融人才，不断加强自身研发及服务

客户的能力； 三是要不断提升资本实

力，从而能够以更高的质量服务更多的

实体企业，也能更好地帮助子公司开展

各项业务。

中国证券报： 南华期货未来发展路

径是什么？

罗旭峰： 南华期货将自身定位于以

衍生品为核心的金融服务提供商， 未来

南华期货将致力于不断提升自己的专业

化、国际化程度，致力于服务实体经济。

一方面， 公司将继续探索如何满足企业

各个层次的风险管理需求， 提高自身服

务实体企业的能力， 利用多样的风险管

理手段为企业提供一站式的风险管理方

案； 另一方面， 南华期货将继续布局海

外， 努力成为覆盖全球金融市场的衍生

品金融服务商，服务于更多“走出去” 的

中国企业。

目前公司整体架构已经初具雏形，未

来需要IPO的支持进一步提高资本实力。

潜移默化 服务产业“才露尖尖角”

“农业标准化大势所趋，但苹果是鲜果，此前难以

做到标准化， 让希望介入苹果产业的资本望而却步。

不过，苹果期货交割品选择了产量最大、代表性最强的

红富士作为基准品，并根据国标制定完善了相关交割

标准，确保了交割品级设计的科学、合理，为苹果期货

上市后的功能发挥打下基础。 ”赵霄表示。

陕西作为我国苹果产量第一大省，苹果期货上市

后，当地苹果产业也获得市场关注。

据陕西果业局副局长范海龙介绍，2018年来，赴白

水、洛川、延长等苹果主产县实地调研、宣介座谈、洽谈

合作的机构络绎不绝。 不少期货公司还派驻专业人才，

指导当地苹果企业运用期货市场套期保值、 申请交割

仓库、开展“保险+期货”等业务。有些关注期货市场的

大宗商品贸易企业甚至开始扩展经营范围， 直接参与

苹果贸易，有望为当地带来长期稳定的收购资金流。

“我们一直比较看好苹果产业发展前景， 现在有

了苹果期货这种风险管理模式， 将有助于改善农业缺

乏技术、标准化的难题，将进一步增强我们对产业发展

的信心。 ” 华蒙通集团下属秦果汇公司副总经理郝培

根表示。

尽管苹果期货上市以来， 在服务实体经济方面已

初见成效，但仍存在一些问题需要完善。 一方面，苹果

期货上市以来， 尽管郑商所和期货公司已就苹果期货

进行了长期、广泛培训，但由于上市时间较短，市场认

知程度还不够。 另一方面，“保险+期货” 试点工作仍

有待深化，地方政府及果农对“保险+期货” 的认识仍

有待进一步增强。

针对上述问题，有业内人士建议，其一，针对性地

开展市场培育工作，提高产业参与度；其二，做好宣传

工作，引导市场正确认识苹果期货；其三，做好投资者

教育，提醒投资者理性参与；其四，关注市场运行情况

持续做好规则完善工作；其五，加强“保险+期货” 宣

传，提高政府参与力度。

东证商品指数表现（12月21日）

东证点评：

钢矿方面，鉴于高位运行的产量

以及趋于下行的经济，市场显然对后

市缺乏持久的信心，因此钢价还难以

出现凌厉的持续上涨。 煤焦方面，近

期下游电厂日耗环比虽有回升，但继

续上行的动力减弱，港口和电厂依然

存在较大的库存压力。 动力煤5月合

约依然处于弱势格局，在经历下游去

库存后才有企稳可能。

CIFI

指数品种 开盘价 收盘价 结算价 昨结 涨跌幅 周涨跌幅

跨所农产品指数

94.31 93.73 93.92 94.32 -0.63% 0.08%

跨所能化指数

99.30 98.68 98.83 99.89 -1.21% -0.87%

东证大商所农产品指数

93.25 92.80 92.90 93.14 -0.37% 0.61%

东证大商所煤焦矿指数

102.50 102.26 102.08 101.65 0.61% 1.47%

东证大商所能化指数

103.02 103.05 102.84 103.61 -0.54% 0.75%

东证大商所工业品指数

93.79 93.71 93.53 93.54 0.19% 1.28%

易盛东证能化指数

94.01 93.07 93.41 94.58 -1.59% -1.80%

易盛东证棉糖指数

75.13 74.36 74.71 75.29 -1.24% -0.63%

果农销售更省心 果企因仓单获融资

手持金融钥匙 苹果产业欲开转型升级之门

□本报记者 马爽

苹果期货上市以来一跃成为期货界

的“网红” 品种，投资者参与热情高涨，

备受市场各方关注。 中国证券报日前跟

随郑商所调研团队来到苹果主产区陕

西，实地调研苹果期货上市一周年来，给

当地果农、涉果企业、深加工企业等带来

的影响。

业内人士表示， 苹果期货的推出以

及交割品级的确定， 有利于通过市场传

导阶段性价格，对苹果产业的健康发展、

保障果农收益有一定的现实意义， 目前

来看苹果期货在服务实体经济方面已初

见成效。

订单农业 果农种植“省心得很”

12月中下旬，走在陕西省白水县的田间，放眼望

去，苹果树在冬天寒风的吹袭下，有些树枝上仅剩的黄

叶也都飘落了，余下光秃秃的树枝在北风中战栗。

以往，果农在10月下旬采摘完苹果后，会将果子

贮存在自己家地窖中，然后择机择价售卖。 不过，与

以往年份不同的是， 在中国证券报记者近两年走访

调研发现， 目前几乎已经没有果农选择在自己家贮

存苹果。

“现在都不放地窖了，摘苹果的时候，有企业就会

直接拉走，省心得很！ ” 具有多年苹果种植经验的陕西

省渭南市白水县果农侯大叔向记者透露。

这句“省心得很” 的背后是涉果企业的“功劳” 。

“在新季苹果生长的时候， 企业会和我们签订一份合

同，在苹果生长的过程，他们会先给我们发放一些农

资，还会派专家来指导，什么时候开始管理，怎么管

理，然后等苹果长熟的时候，他们会以高于市场价收

购，然后直接从地头儿拉走。 ” 侯大叔说道。

“与果农签订苹果收购合同， 是为了保障优质

原料的供应。 ” 陕西华圣企业（集团）股份有限公司

果业公司总经理彭小强表示，从过去几年的“公司＋

农户” 订单模式来看，并不能真正的奏效，一方面，但

苹果价格上涨，果农就不愿意继续执行合同价，另一

方面，当苹果价格下跌，对企业来说，若按照合同价采

购可能会带来不少损失，因此存在执行难的问题。 不

过，自去年底苹果期货上市以来，“保险＋期货” 模式

的出现，给果农规避价格大跌或者收入损失提供了一

定的保障， 而企业又可以通过期货盘面价格提前锁

定苹果的采购成本，因此，对订单农业创新发展具有

重大意义。

“今年的苹果价钱比去年高了不少， 可是由于灾

害收成不好，收入少了一大半儿。 不过，我家参与了保

险，拿到了一些赔款，虽说不多，但总比没有得强。 ”侯

大叔口中保险就是苹果“保险＋期货”试点项目。

与侯大叔不同的是， 陕西省延长县安沟乡王良沟

村果农史功福家既没有苹果收购订单， 也没有参与

“保险＋期货” 。 不过，史功福今年也参考苹果期货盘

面价格，给自家的苹果卖了个高价。

“听说今年陕西省苹果受灾比较严重， 现货价格

也涨了不少。虽然自己家的苹果并没有减产，但在卖苹

果的时候，我主动跟果商讨了价，最终订货价格为3.7

元/斤，比去年多卖了1.1元/斤，今年卖果收入增加了

1.6万元。 ”史功福表示。

仓单融资 涉果企业资金难题“有出路”

“在推广苹果期货经纪业务时发现，涉果企业面

临融资困难，很难从银行获得贷款。 ” 国元投资管理

（上海）有限公司副总经理赵霄表示。

每年10月和11月是苹果集中下树时期，涉果企业

会在这期间大量收购、入库。 通常情况下，在向果农收

购时是现款现货， 但由于大多数涉果企业属于私营性

质， 自有资金不足和信贷成本较高成为其面临的现实

难题。

针对苹果贸易企业“集中收购，全年销售，鲜果很

难在银行抵押贷款” 的特点，中信中证资本、国元投资

等多家机构通过开展仓单融资业务， 帮助企业解决收

果季融资难、融资贵的问题。

仓单融资指客户以其自有且经过期货交易所注册

的标准仓单为质押物， 向期货风险管理子公司申请正

常生产经营周转的短期流动资金的贷款业务。

陕西白水县盛隆果业有限公司 （简称 “盛隆果

业” ）是受益的涉果企业。 今年10月，盛隆果业通过借

助苹果期货获得仓单融资2000万元，缓解了企业收购

季资金紧张局面，收购量也从原先预计的4000吨增加

到8000吨。

“通过此次仓单融资发现，相较银行贷款具有明显

的优势：其一，成本低，仓单融资成本年化在8%左右，而

银行贷款成本年化为10%；其二，手续简单，银行贷款一

般需企业提供机器设备、房产等不动产抵押，而仓单融

资则可以有效利用库内苹果， 进一步降低库存成本；其

三，流程更简便，仓单融资或仓单回购，一般一周甚至

1-2天就可以完成。 ”盛隆果业总经理侯保智表示。

除了涉果企业面临融资难问题外， 我国苹果产业

还面临集中度较低、整体竞争力不强的局面。由于现货

标准多样、风险管理工具缺失，龙头企业也难以发挥规

模化、标准化优势。 不过，苹果期货的上市为龙头企业

在风险管理、 标准推广、 金融服务等方面提供有力抓

手， 在服务龙头企业做大做强方面逐步开始发挥积极

作用。

陕西华圣企业（集团）股份有限公司（简称“陕西

华圣” ）是首批国家农业产业化龙头企业。 苹果期货上

市后，陕西华圣组建专门期货团队，参与并完成今年7月

份400吨的仓单交割。 通过深度参与，彭小强表示：“苹

果期货一是为公司扩大经营范围，开拓中端市场提供了

风险管理工具；二是为公司向农户、合作社推行标准化

种植、采收，起到了宣传引导作用；三是为公司吸引金融

资本参与，整合上下游产业链资源提供了抓手。 ”

图为陕西华圣企业（集团）股份有限公司果业公司工作人员将智能分类后的苹果整理入箱。 本报记者 马爽 摄


