
A03

公司纵横

Companies

2018年 /� 12月8日 /�星期六

责编：江钰铃 电话：010－63070277�E-mail:zbs@zzb.com.cn

三大运营商分获5G频率

□本报记者 杨洁

12月7日晚，三大运营商发布公告，表

示收到工信部有关5G频率分配使用的通

知，在2020年6月30日前，三大运营商可

使用各自获得的5G频率在全国范围内开

展5G系统试验。

分配大体均衡

中国联通公告表示，公司最终母公司

联通集团接到工信部通知，工信部同意联

通集团自通知日至2020年6月30日使用

3500-3600MHz频率， 用于在全国内地

开展第五代移动通信（5G）系统试验；联

通集团于2019年3月31日前，在全中国内

地范围内逐步停止使用2555-2575MHz

频率，该频率由工信部收回。

中国电信公告称，母公司电信集团接

到工信部通知，工信部批准电信集团在全

国范围内使用3400-3500MHz频率用于

5G系统试验， 时间至2020年6月30日，电

信集团将于2019年3月31日前在全国范

围内逐步停止使用2635-2655MHz频率，

该频率将由工信部收回。

联通和电信停止使用、由工信部收回的这

合计

40Mhz

频率将腾退给中国移动。 中国移动

的公告表示， 母公司移动集团接到工信部通

知，同意移动集团自通知日至

2020

年

6

月

30

日，

在全国内地范围内使用

2515MHz-2675MHz

、

4800MHz-4900MHz

频段用于

5G

系统试验。其

中

2515MHz-2575MHz

、

2635MHz-2675MHz

和

4800MHz-4900MHz

频段为新增频段，

2575MHz-2635MHz

频段为重耕移动现有的

TD-LTE(4G)

频段。 中国移动表示将配合母公

司，联合产业各方，积极推进

5G

技术研发。

业内人士表示， 此次发放5G系统试

验频率使用许可的频率资源大体均衡。 中

金公司认为，相对弱势的中国联通和中国

电信获得产业链最成熟、 研发进展最快、

最具全球通用可行性 3.5GHz附近各

100MHz频段； 中国移动获得2.6GHz频

段160MHz及4.9GHz的100MHz， 虽然

2.6GHz频谱产业链成熟度低， 需要中国

移动主动推动产业链的培育和布局，但覆

盖范围广、资本开支小，也可为5G商用带

来双频段保险。分配方案既照顾到了三大

运营商的利益，也平衡了市场格局。

万亿投资将启

专家指出，对于电信设备而言，不同

频率使用的电信设备在射频、信道上都有

不同。每改一次频率，开发周期需要8至10

个月。 发放5G试验频率，可以让电信运营

商和设备商确定产品开发目标，大大加速

产业链各环节产品开发进程。

运营商是5G网络开发部署的主体。

工信部科技委常务副主任、中国电信集团

科技委主任韦乐平对记者表示，5G时代

频段高移，为解决覆盖问题，基站数将大

幅增加，这将使得光纤、光模块等用量大

幅增加。 5G的投资量级大约在1.2万亿元，

是4G时代的1.4倍左右。

目前，中国移动正在5个城市推进5G

试点， 并参与了发改委规划的12个城市

5G应用示范。 中国电信将5G创新示范从

初期的5个试点城市扩大到全国17个城

市，中国联通也已经将试点规模扩大到16

个城市。中国5G推进组今年9月启动的5G

第三阶段测试已经接近尾声，第三阶段测

试是规模试验和预商用前的最后一个阶

段。 按照计划，中国将在2019年进行5G试

商用，2020年正式商用。

“4+7” 城市药品带量采购拟中标结果出炉

□本报实习记者 傅苏颖 张兴旺

12月7日， 上海阳光医药采购网信息

显示，“4+7” 城市药品集中采购拟中选

结果正式出炉，与此前发布的采购文件中

敲定的31个品种相比，新出炉的结果中的

药品数量减少至25个。 业内人士认为，价

格低可以实现以价补量，但这也要求更多

的厂家做精细化销售和生产成本控制，这

样才能利于企业发展。

降价成关键词

从此次药品中标价格结果来看，“降

价” 是一大关键词，拟中标价格降幅超出

预期。 平安证券研报显示，具有代表性的

包括，成都倍特300mg规格替诺福韦二吡

呋酯中标价格为0.59元/片， 降幅超95%，

正大天晴0.5mg规格恩替卡韦拟中标价

格降幅达95.62%以上。

“恩替卡韦在临床上可谓是治疗乙

肝的‘扛把子’ ，疗效显著。 ”一位药企内

部人士对中国证券报表示，从公布的拟中

标品种来看，多属于慢性病用药，基本上

是临床常用的大品种，一般都是企业的拳

头产品，具有市场覆盖率较高、用药人群

广泛的特性，主要涉及心血管、抗病毒、抗

生素、肿瘤等多种常用药品。 因此，带量采

购对相关企业的影响较大。

京新药业此前公告显示，公司已通过

国家药品监督管理局仿制药质量和疗效

一致性评价的仿制药品瑞舒伐他汀钙

片、左乙拉西坦片、苯磺酸氨氯地平片参

加了本次投标。 经联采办开标、评标后，

公司参与投标药品均拟中标本次集采。

以瑞舒伐他汀钙片为例， 上海阳光医药

采购网公布的拟中选结果显示， 瑞舒伐

他汀钙片（规格：10mg*28片/盒）拟中

选价格为21.8元。预计该药品本次降价幅

度81.52%。

某大型国际药企内部人士对中国证

券报记者表示，“带量采购” 不仅有利于

减少百姓用药负担，也能减轻医保部门压

力。 但是，京新药业证代张波对中国证券

报记者表示，通过“集采” 可以减少销售

环节，销售费用就可大幅下降。“公司原先

的产品销售模式主要是招商为主，给代理

商也是折扣的价格，如果出厂价3块钱，代

理商9毛钱或者1块钱就拿到了。 这样来

看，降幅不是特别大，也就20%左右，我们

觉得完全可以通过量的增长弥补价格的

损失，通过市场覆盖占有是能促进公司业

绩提升。 ” 张波表示，通过这种集采模式，

“药企的招商、销售体系、内部考核都要相

应做调整。 仿制药降价肯定是个趋势，只

能去适应市场发展。 ”

创新药成突围方向

在投资建议方面， 平安证券认为，由

于本次带量采购仿制药降价幅度大超预

期，短期内需规避仿制药投资主题，建议

关注受带量采购影响较小的细分领域，包

括创新药、高端医疗设备及耗材、口腔医

疗等。

渤海证券认为，行业内部将会出现结

构性分化， 回避研发体系薄弱的仿制药

企：此次集采降价幅度超出预期，这种降

价的趋势将传导至其他品种、其他非试点

区域，在此背景下需要全面地评估仿制药

企业的原料药成本把控、研发、生产、市场

公关等能力，投资者此时应积极回避产品

线单一、 研发薄弱无后续产品梯队的企

业。 可以从研发实力强、创新药管线丰富

以及拥有大量普药等三个方面来寻找投

资标的。

上述国际药企内部人士表示，药企今

后要不断地往原研创新药走，才能有效保

障利润。 没有竞争力的小企业，可能会被

大企业并购，大企业要多提高原研创新能

力。 医药行业外的投资人，想通过赚快钱

的方式进入医药行业会更加困难。

■ 金牛上市公司系列报道

三七互娱总经理李卫伟：

不赚“快钱” 坚持精品化策略

□本报记者 于蒙蒙

今年3月以来，游戏版号审批暂停，更

有行业内部人士认为将来的游戏业会严

格执行版号出版总量控制政策，令游戏从

业者直呼“凛冬已至” 。 三七互娱总经理

李卫伟日前在接受中国证券报记者专访

时表示，版号问题的症结在于去年获批的

游戏版号过多，且大量为棋牌类游戏。 随

着监管政策的执行，未来游戏版号的数量

应会大幅减少。 他进一步预计，游戏版号

放开应该在2019年4月份。

在采访中，李卫伟一直强调公司成立

以来的“法宝” 为游戏精品化策略，与其

通过“换皮” 手段赚取“快钱” ，不如潜心

打磨产品。 因为在未来的市场竞争中，只

有精品的生命周期才能持久，企业的品牌

方能逐步树立起来。

坚持精品化策略

中国证券报：您觉得公司在这么短的

时间内，成为

A

股游戏板块的龙头企业，与

哪些因素有关？

李卫伟：归纳下来主要有三点。 第一

点是抓住了风口。 我们公司成立于2011

年，从2010、2011年的页游风口，然后到

2013、2014年移动游戏的风口，再到2017

年H5的风口，这三个风口我们都赶上了，

每个阶段我们都有比较好的产品，也沉淀

了自己的品牌和用户。

第二点是精品化的策略。游戏公司有

很多种类型，有些公司可能比较在意短线

收益，会通过“换皮” 做快速迭代的项目。

但我们最初的策略就是要做精品，包括去

做立项的论证、做游戏DEMO以及到商业

化的验证阶段，其实都花费了很多时间和

精力。 大部分产品的研发时间至少都是两

年。像现在正在推的《屠龙破晓》，从立项

到现在已经三年多了。

第三点就是三七互娱一直坚持长线运

营。 无论是自研自发还是代理的产品，都有

一个基本的思路， 就是我们不会去做一波

流，开服导一波数据，然后就让它自生自灭。

我认为用户的引流应该是持续的， 像2016

年初推出的《永恒纪元》，到现在已经两年

多了， 每个月仍然维持千万级别的广告投

入。同时包括自己团队的运营活动与游戏版

本迭代，我们都是保证每个月都会有新的版

本，每个季度都会有大的版本，包括大的地

图更新、新玩法的加入等等。在这种因素下，

我们做出来的项目的生命周期变长了，企业

的品牌也慢慢树立起来了。

中国证券报： 公司一直以买量见长，

但今年有一些公司收窄买量规模，公司未

来是否要坚持买量模式？

李卫伟： 对目前的三七互娱来说，买

量仍是核心商业模式之一。 其实买量的本

质就是获取流量和承接流量。 竞争对手为

什么要去收窄买量规模？ 无非是现金流与

版号的压力，它们没有足够的新产品去承

接流量，那只能收窄投放。

但就三七互娱而言， 因为有足够的研

发投入和丰厚的人才储备，还有大量体系外

的代理和投资公司，我觉得这两年的产品是

足够承接流量的，那就没必要去收缩。 我们

在海外不仅仅去投放，还在不停地去看一些

自有流量的项目，我希望未来我们不仅是去

买流量，还可以拥有自己的流量入口。

中国证券报：那公司怎么看待海外拓展？

李卫伟：我们目前海外业务占公司收

入15%，但主要还是来自韩国、东南亚市

场，而欧美和日本市场的潜力我们还没有

完全挖掘。 主要原因可能是这两个市场跟

中国差距比较大。 比方说在美国，国内做

游戏最喜欢做的VIP体系， 美国玩家就不

太接受。

拓展美国市场是要花很多时间和精

力的，但即使成本高也不愿错过。 因为这

块市场一旦突破， 就会有一个长期成果。

美国用户的特点是：玩游戏只要让他接受

了这个游戏，他可以玩一年，甚至三年，这

样游戏的生命周期就会很好，这也是美国

市场的价值所在。

中国证券报：我们现在在北美有哪些

突破，或者是一些尝试？

李卫伟： 我们现在在北美的产品储备

就是两个方向， 一个是中国公司都会做的

SLG， 有三到四个团队的项目一直都在尝

试，题材包括星战、恐龙及北欧神话。另外我

们觉得ARPG或者MMO在北美比较难打

开的，因为游戏中的人人对抗是这些游戏最

核心的矛盾，美国玩家是不喜欢的，但是回

合制我们有过一些验证， 发现效果还不错。

所以未来会加大这方面的尝试力度。

中国证券报：您是如何看待游戏与

IP

之间的关系的？

李卫伟：现阶段游戏厂商基本上都是

把影视、小说或者动漫的IP“套” 在游戏

上，但是其实成功的项目屈指可数。 深究

原因，可以发现游戏和这些IP之间的用户

群匹配度是不够的，比如说网剧的用户群

大部分是年轻女生，而游戏天然的用户群

是男生， 两者强行结合是很难实现的，而

且里面的世界观又不同。

用户因为看了电视剧而来玩游戏，每

个人心中都有自己的理想游戏，但往往进

来发现与理想差距很大。 就像那些由小说

改编的电视剧，原著党基本都会在豆瓣上

打很低的分，因为原著党觉得你没有按照

他理想中的原著来拍，所以IP对游戏和企

业都是一把双刃剑。

但我们觉得游戏IP的“反哺” 可能会

是未来两者结合的新方向。例如去年公司

投资的一个团队推出的 “拳皇” IP的动

漫，就受到了很多玩家甚至是非玩家群体

的喜爱，目前全网播放量已经超过8亿。未

来我们也将做更多这方面的尝试。

游戏版号放开在即

中国证券报：外界普遍关注的游戏版

号问题，对公司有哪些影响？

李卫伟：今年游戏版号冻结其实有一

个重要的原因， 就是去年获批的游戏太

多，其中接近一半是棋牌类。 而在明年版

号开放后， 这种游戏基本上会销声匿迹。

我觉得今年盛传的游戏总量控制政策大

概率是会执行的， 而游戏版号真正放开，

我预计应该在明年4月份。

因为版号收缩， 大家对手上有版号的

产品也会更珍惜， 对每个产品投入的资源

或者包括市场测试花的精力和心血会更

多，也就更重视。 在这个阶段，几家领头羊

公司都有比较好的牌打出来， 所以这些公

司的业绩都在回暖， 整个行业看上去收入

也有一些增长。我觉得版号暂停审批，大家

可能都有自己的应对策略， 这些策略的效

果慢慢在三季度和四季度已经显现出来。

中国证券报：版号暂停审批后，市场

又有哪些变化呢？

李卫伟：最直观的变化是流量获取价

格的下降。 一方面是棋牌特别是德州类的

广告被禁；另一方面市场上投放的网游产

品的数量也在下降。就拿我们刚刚推出的

《屠龙破晓》为例，它现在的买量成本比

年初同类型游戏下降了40%左右。

对于我们而言，行业的净化是好事。今

年三季度，尤其9月份整个公司的毛利非常

好， 其实这个和买量市场的变化有很大的

关系。 现阶段头条系和腾讯系投放的CPA

明显下降，因为暑期期间政策收紧，很多没

有版号的产品， 或者涉赌的产品根本没法

去投放，然后一下子广告位置就腾出来了。

并购侧重补短板

中国证券报：公司研发层面最核心的

基因是？

李卫伟：极光网络（三七互娱旗下研

发公司）最核心的竞争力还是在MMO和

ARPG，所以现阶段三七互娱希望去突破

的SLG和回合制其实并不是以极光为核

心的，而是从外部引入一些团队。

中国证券报：所以基因的改变是要靠

并购来实现？

李卫伟： 纯内生的改变是很困难的。

即便是内生也必须要从外面找到合适的

人才，然后再配给团队。比如《永恒纪元》

的制作人，让他转型去做SLG，我觉得至

少要给他三年的试错成本，而且要保证他

经历了三年失败，他还有信心和兴趣去继

续尝试。 因为他三年失败，他的收益会受

影响，研发的激励永远跟成功产品的分红

是有很大关系的，所以这一块纯靠内生确

实是有难度的。

中国证券报：说到外延式并购，有的

团队在被上市公司并购后，在完成业绩承

诺后即退出，公司在维持团队稳定性上有

什么样的措施？

李卫伟：这个问题确实有。 但是我觉

得不论是并购还是投资，多聊几次，还是

能深入了解对方的。 为什么我们一开始就

愿意做长线，因为我们最核心的团队成员

都是从上世纪九十年代开始就接触游戏。

最早玩的单机游戏是日本人做的三国系

列，然后端游是韩国人做的传奇，还有美

国人做的魔兽。 三国是中国人的东西，凭

什么日本人做得这么出色，甚至传播到东

南亚，难道中国人会比日本人差？ 我觉得

总有一天我们能超过他们，中国游戏人只

要有这样的梦想和使命感，我觉得未来我

们就能做出更好的东西。

我并不担心并购的稳定性。 以前传统

产业去并购游戏公司， 创始人不玩了，上

市公司管理团队因为不懂无法接盘。 但是

我们本身就是游戏公司，既使对方核心的

两三个股东退出，团队里面总还有人愿意

留下来一起做好项目。

中国证券报：内生发展与外延式并购

这两个抓手，公司未来会更侧重通过哪些

途径来增强整体实力？

李卫伟：这个要看业务。 我们投资了影

视、动漫甚至VR类公司，这些肯定以外延式

为主，因为公司基因很重要。 现在公司核心

团队还是做游戏出身， 比如转型去做影视，

也许能成功，但是成功的机率没这么高。

但从游戏本身来说，我觉得投资我也

会去做，但是你让我现在再去并购一家游

戏公司，可能未必那么现实。 一方面是商

誉方面的考虑，另一方面因为公司的规模

已经足够大，你给我承诺两、三亿元，其实

对我的利润意义不大，而且你又是同类型

的。 但如果是全新类型或者人工智能领域

的，也许我还可以考虑。 我们并购主要侧

重于偏短板类型的标的。

中国证券报：您觉得公司未来发展中

最大的挑战是什么？

李卫伟： 我认为未来最大的挑战就是

要让公司从上到下，研发线、发行线都坚定

地走精品长线策略，不去追求短期利益。我

做出创新类型的产品， 给予的激励机制就

是跟“换皮” 不一样，我可能给的分红更

高。我们认为只要坚持这个策略，10%的市

场份额目标在未来两到三年一定能实现。

但如果你一不小心走错了路，走快速迭代，

未来的市场份额一定会下降。

*ST椰岛及时任董事长等高管被公开谴责

□本报记者 周松林

据上交所消息， 海南椰岛

（集团） 股份有限公司 （*ST椰

岛）在业绩预告、内部控制方面，

公司有关责任人在职责履行方面

存在违规事实。 上交所决定对公

司及时任董事长冯彪、 总经理雷

立、财务总监伍绍远、董事会秘书

齐苗苗、 独立董事兼审计委员会

召集人崔万林予以公开谴责。 此

项纪律处分将通报中国证监会和

海南省人民政府， 并记入上市公

司诚信档案。

2018年1月31日，*ST椰岛

披露2017年年度业绩预盈公告，

预计2017年年度经营业绩将实

现扭亏为盈，实现归属于上市公

司股东的净利润约2100万元，主

要原因为公司经营业绩的提升，

以及转让参股公司股权、土地收

储收益、理财产品收益、政府补

助等事项获得非经常性损益约

3240万元。 然而4月3日，公司又

披露业绩预告更正公告， 预计

2017年年度经营业绩将出现亏

损，预计实现归属于上市公司股

东的净利润为-1.1亿元，更正的

原因主要是房地产商铺销售付

款条件改变影响收入确认、白酒

业务发生销售退回、土地收储收

益调整等事项。 4月25日，公司披

露2017年年度报告，公司2017年

度归属于上市公司股东的净利

润为-1.06亿元。因公司2016年、

2017年连续两个会计年度经审

计的净利润为负值， 自2018年4

月26日起，公司股票被实施退市

风险警示。

上交所表示， 公司的业绩预

告属于可能影响投资者决策的重

大敏感信息， 公司理应审慎进行

会计处理、 保证预告业绩的准确

性。 公司前期披露2017年度预计

盈利， 但实际业绩与预告业绩相

比发生盈亏方向变化， 并导致公

司股票被实施退市风险警示，严

重影响了投资者的合理预期，可

能对投资者决策产生严重误导。

同时，公司迟至2018年4月3日才

发布业绩预告更正公告， 距公司

2017年年报正式披露日较近，更

正公告披露不及时。

此外，公司2017年年审会计

师中审众环会计师事务所对公司

出具了否定意见的《内部控制审

计报告》，认为公司未能按照《企

业内部控制基本规范》和相关规

定在所有重大方面保持有效的财

务报告内部控制。

上交所表示， 公司未建立有

效的内部控制机制， 导致公司

2017年《内部控制审计报告》被

出具否定意见。 公司董事会及管

理层未能对内控制度进行检查监

督， 未及时发现内控制度存在的

缺陷和实施中存在的问题， 并及

时予以改进， 公司内控存在重大

缺陷。 公司的上述行为严重违反

了《股票上市规则》及《上海证

券交易所上市公司内部控制指

引》的有关规定。

前11月挖掘机销量同比增长48.4%

□本报记者 崔小粟

12月7日， 中国工程机械工

业协会挖掘机械分会公布挖掘机

械行业数据统计数据，2018年11

月共计销售挖掘机15877台，同

比涨幅14.9%；1-11月，累计销售

挖掘机 187393台 ， 同比涨幅

48.4%。 行业人士预计，第四季度

挖掘机销量或达到5万台， 工程

机械下半年排产情况良好， 淡季

不淡，全年销量或超20万台。

全年销量或超20万台

根据中国工程机械工业协会

挖掘机械分会数据，2018年11

月， 共计销售各类挖掘机械产品

15877台，同比涨幅14.9%。 国内

市场销量 （统计范畴不含港澳

台）14150台，同比涨幅9.8%。

今年以来， 挖掘机市场销量

增长迅速。2018年1-11月纳入统

计的25家主机制造企业，共计销

售各类挖掘机械产品187393台，

同比涨幅48.4%。 国内市场销量

（统计范畴不含港澳台）169921

台， 同比涨幅44.2%。 出口销量

17351台，同比涨幅106.6%。

国内市场结构方面，2018年

11月， 大型挖掘机销售2323台，

同比增长3.1%；中型挖掘机销售

3070台，同比下降6.2%；小型挖

掘机销售 9057台 ， 同比增长

18.4%。

整体看，1-11月， 大型挖掘

机累计销售25570台， 同比涨幅

49.5%； 中型挖掘机累计销售

44432台，同比涨幅54.2%；小型

挖掘机累计销量99919， 同比涨

幅38.9%。

2018年以来，挖掘机出口量

同比持续高速增长。 11月，挖掘

机出口销量1717台， 同比涨幅

86.2%，1-11月累计出口17351

台，同比增长107%。 出口正在成

为挖掘机市场新的增长来源。

景气周期有望拉长

业内人士表示， 从工程机械

板块来看， 全年预计基建投资同

比增长4%，叠加环保核查趋严的

因素， 工程机械行业景气周期有

望拉长。

此外， 今年房屋开工面积与

工程机械下游持续旺盛有密切关

系。 根据国家统计局数据，1-10

月，房屋新开工面积16.88万平方

米， 累计同比增长16.3%。 1-10

月，商品房销售面积13.31万平方

米，同比增长2.2%。 房屋新开工

面积与商品房销售面积同比增速

产生分化。

东吴证券分析师推断， 开发

商为缓解经营压力主动采取快开

工、 快开盘、 快回款的高周转模

式， 这也是工程机械下游需求持

续旺盛的原因之一。

上海证券认为， 由于政策定

调积极的财政政策， 基础设施投

资加大，基建投资将触底回升，有

望缓解市场对未来工程机械需求

的担忧，提升工程机械板块估值。

从长远来看，更新需求占据主导、

工程机械龙头企业资产负债表修

复良好带来经营效率持续提升、

海外需求占比不断提高带来的

“三轮动力” ，有望支持工程机械

行业的景气度提升。

深圳惠程再遭深交所问询

□本报实习记者 胡雨

12月7日， 深交所对深圳惠

程再度下发关注函， 就公司此前

称公司参与投资企业具有成为科

创板企业潜力， 以及公司多位董

事高管集体计划减持事项要求公

司予以核实并说明。

关注函表示，公司此前公告中

称公司目前并没有收到或获悉董

事长兼总裁徐海啸、董事兼副总裁

张晶、董事沈晓超、董事陈丹士、董

事WAN� XIAO� YANG （中文

名：万晓阳）、副总裁方莉等董事、

高级管理人员的减持计划。

12月6日晚， 深圳惠程披露，

上述六名董事高管因个人资金需

求，拟通过大宗交易、集中竞价交

易方式减持其持有的部分公司股

份，本次拟合计减持公司股份不超

过617万股，占公司当前总股本的

0.76%。 对此，深交所要求说明原

因，是否存在信息披露不一致的情

形，并要求公司详细说明上述回复

的依据，公司是否就上述减持计划

向相关方进行核查，采用何种方式

进行核查及核查结果，公司是否如

实披露核查结果，是否如实回复关

注函中上述问题。

11月12日，深圳惠程在互动

平台提到公司已投资了多个项

目， 所投企业具有较强的自主研

发能力， 其所提供的产品或服务

科技含量高、创新性强，具有成为

科创板企业的潜力。至于原因，深

圳惠程此前回复关注函时表示，

公司及子公司对外投资都是围绕

公司“高端智能制造” 和“互联

网综合服务” 业务格局进行的，

所投企业符合国家对高新技术产

业发展的规划， 且业具有较强的

自主研发能力， 其所提供的产品

或服务科技含量高、创新性强，所

属行业成长性高， 因此公司认为

所投企业具有成为科创板企业的

潜力。

对此深交所要求深圳惠程结

合公司及子公司参与投资企业的

成立时间、财务数据、研发人员、

研发投入、 研发能力及已实现的

研发成果、研发成果转化、目前业

务开展情况、 未来经营预测以及

公司通过公开渠道获取的关于科

创板信息等，说明公司认为“所

投企业具有成为科创板企业的潜

力”的合理性。


