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特斯拉：新能源帝国梦

□本报记者 杨博

如果只是造几台炫酷的电动车，“硅谷钢铁

侠”的称呼对马斯克来说就有些过誉了。 在马斯

克的“造梦” 计划中，电动汽车只是重要一环，一

体化的综合性新能源帝国才是终极目标。 而今，

完成对太阳城收购的特斯拉已转型为集电动汽

车、储能等业务于一体的新能源巨擘，甚至有人

将它称为“下一个苹果” 或“下一个亚马逊” ，期

许着马斯克带领这家公司在新能源领域掀起一

场革命。

电动车产品线不断扩容

再有不到半个月，Model� 3电动车的首批

量产车就将正式交付。 作为特斯拉推出的首款

廉价车型，Model� 3被寄予厚望， 被认为是有

望帮助特斯拉将业务拓展至豪华轿车和SUV

以外领域的扛鼎之作。 有市场人士甚至乐观预

计，这款车型将推动特斯拉电动汽车销量增长

五倍以上。

业内人士表示，Model� 3标志着特斯拉电动

汽车精品时代的结束，有可能在汽车市场起到类

似iPhone的引领作用。 行业分析师巴加里安表

示，像苹果一样，特斯拉扰乱了汽车业，迫使传统

汽车行业加速向电动汽车转变。

在Model� 3正式启动交付两个月后， 特斯

拉的下一款新车也有望揭开面纱。 马斯克此前

曾通过个人社交媒体宣布， 特斯拉首款采用全

电动方式驱动的半挂式卡车Semi将于今年9月

正式发布，首款皮卡也将在未来18-24个月内正

式发布。

在去年发布的“新十年规划” 中，马斯克就

曾计划拓展电动汽车产品线，生产电动重型卡车

和大型交通工具。他希望特斯拉进入公共交通领

域，甚至通过发展自动驾驶技术进入拼车服务等

共享经济领域。

不过，一直困扰特斯拉的产能问题仍有待解

决。 从去年3月正式发布并开放预订到首辆量产

车下线，Model� 3用户整整等了16个月。 马斯克

预计到今年12月Model� 3将实现每月20000辆

的生产目标，但最新数据显示在刚刚过去的第二

季度， 特斯拉总计交付的Model� S和Model� X

电动车仅为2.2万辆， 上半年总计发货量为4.71

万辆。

储能业务或后来居上

仅仅几款新型电动车显然无法满足马斯克

的野心，2016年特斯拉将业务扩展到能源储存

领域。 除了在内华达州的“超级电池工厂” 建成

投产外， 特斯拉还与太阳能公司太阳城公司完

成合并，转型成为“全球唯一向消费者提供端对

端清洁能源产品的垂直一体化能源企业” 。马斯

克这样描述合并后新公司的发展愿景： 使用太

阳能电池板生产能源，利用电池储能，将电池用

于不同应用中，例如驱动汽车、管理电网和为大

楼供电。

今年初，特斯拉汽车（Tesla� Motors� Inc.）

正式更名为特斯拉公司（Tesla� Inc.），注册名称

中的“汽车”二字被去掉，显露转型决心。 这与苹

果非常相似。 在2007年发布首款iPhone的当天，

苹果公司就宣布更名，将原来的苹果计算机公司

（Apple� Computer� Inc.）改为苹果公司（Ap-

ple� Inc.）。 如今，苹果Mac电脑的销售收入仅占

苹果总收入的11%，而iPhone和iPad的销售收入

已占到总收入的七成以上。

行业观察人士认为，特斯拉未来几年有可能

走上苹果的老路，太阳能和下一代电池技术有望

带来越来越大的贡献。

从目前收入构成看， 尽管储能业务对特斯拉

整体收入贡献率不高，但业务增速非常快，且毛利

润率高于电动车。财报显示，今年第一季度特斯拉

营收为27亿美元， 其中电动汽车业务实现收入

22.9亿美元，同比增长123%，毛利润率为27.4%，

较去年同期上升3.4个百分点；能源生产和储存业

务收入达到2.14亿美元， 同比增幅高达841%，毛

利润率29.1%，较去年同期大幅上升8.8个百分点。

本周初， 特斯拉宣布在澳大利亚建立全球

最大电网级锂离子蓄电池系统， 该项目的设计

储存容量为129兆瓦时， 足以满足3万户家庭的

用电需求，预计将于2017年12月完工。彭博新能

源最新报告预计，到2030年，来自电动汽车的锂

电池需求将从去年的21千兆瓦时增至1300千兆

瓦时， 届时特斯拉将成为锂电池供应商中的领

导者。

Loup风险投资公司联合创始人蒙斯特将特

斯拉比作“下一个亚马逊” 。 这位因在苹果发展

初期就精准预测其爆发性增长而声名大噪的前

科技行业分析师表示，大多数人认为特斯拉是一

家电动汽车公司， 但特斯拉自己的目标定位是

“加速全球向可再生能源的转型” ，如此看来，特

斯拉未来将从能源企业手中抢夺市场。

华尔街的担忧

今年以来特斯拉股价涨势凶猛， 从年初至6

月下旬大涨近70%。 4月初，特斯拉市值相继超越

福特和通用汽车，成为美国市值最高的汽车制造

商。然而在6月23日触及每股384美元的历史高点

后，特斯拉股价开始大幅回调，迄今累计跌幅达

16%，市值蒸发近百亿美元。

华尔街的担忧显而易见：最新公布的上半年

发货量数据不及预期，令投资者对特斯拉潜在的

产能瓶颈和需求下滑问题产生双重疑虑。

除了对产能端的担忧外，还有分析师指出特

斯拉可能面临需求放缓挑战。 有分析称，特斯拉

自有库存已经连续三个季度上升，目前可能超过

1.3万辆，几乎是三个季度前的两倍，与此同时销

售表现持平，客户订单下滑。

此外，日益增多的竞争对手也让特斯拉面临

巨大压力。沃尔沃日前宣布计划从2019年起停止

生产销售纯内燃机车型，到2025年电动车销量将

达100万辆，传统的豪华车品牌宝马、奔驰等也都

相继向市场投放电动车，特斯拉不再是消费者购

买高端电动车的唯一选择。

高盛分析师塔贝里诺本月初发布报告

称，Model� S和Model� X车型的需求似乎遇

到瓶颈，今年第二季度的产量超过销量，他将

未来四年Model� S和Model� X的年销量涨幅

预期从13%调低至5%，将特斯拉未来六个月

目标价从190美元下调至180美元，重申“卖

出” 评级。

不过也有分析师认为，近期特斯拉股价下跌

只是暂时的，未来18个月有多个潜在催化剂助推

特斯拉股价上涨，包括Model� 3交付、毛利润率

扩张、超级电池工厂建设升级、特斯拉能源可持

续燃料业务加速增长以及Model� Y电动卡车上

市等。

美国版的“触动利益

比触及灵魂还难”

□刘洪

按照《金融时报》的描述，那是一个

雨天， 而且说是一个雨天还显得太轻描

淡写———

12

年前的

2005

年

7

月，在浙江嘉

兴，一家牛仔布料厂动工开建了。当时的

外方老板， 就是现在的美国商务部长罗

斯。但让罗斯颇为不满的是，为了限制中

国纺织产品的大量进口， 美国正准备实

行特殊保障配额。

这种做法， 显然对嘉兴新工厂不是

一个好消息。 罗斯当时也直言不讳地对

媒体表示：“保障措施的愚蠢之处在于，

像我们政府那样实行保障配额体系，不

会把纺织品制造业工作带回美国。 ”

他随后还预测说：“唯一会发生的，

则是下一个成本最低的制造国得到这个

产业。 ”

罗斯的警告， 有着一个大的历史背

景。数据显示，在

1995

年至

2016

年期间，美

国纺织业和服装业就业人数从

150

万减少

到了

56.5

万。 与此同时，

2005

年，中国占全

球服装和纺织品出口的四分之一。

2014

年，中国的占比达到了

40%

左右。 自然地，

美国人将大棒对准了中国制造。

但罗斯的判断无疑是对的。 因为采

取配额限制制裁中国纺织品， 其实是损

人不利己，对美国来说，不仅不可能保护

已经是美国夕阳产业的纺织行业，相反，

只会让其他国家从中受益；而且，制裁会

导致进口价格增加，对美国消费者不利。

从全球的角度来看， 纺织品市场的

竞争，其实是一种充分的市场竞争，中国

未必就一定占据优势。事实上，由于企业

前景不好，到

2011

年，这家嘉兴合资企业

的中方股份都出售给了罗斯所在的

ITG

。 去年美国大选前不久，预感到自己

将出任要职的罗斯，也出售了相关股份。

更多类似嘉兴牛仔布厂的中国低附

加值纺织企业，则早已开始向中国内地，

甚至东南亚和非洲等地转移。 因为后者

的成本更低，更具市场竞争力。

12

年前， 罗斯是一个颇有远见的商

人；

12

年后， 已成为美国商务部长的罗

斯， 却正在拟定一个让市场心惊肉跳的

保护主义举措。 那就是“

232

调查”。 法律

依据是美国

1962

年出台的《贸易扩展法》

(Trade Expansion Act)

的第

232

条：美国

相关产业的生产， 需满足美国国防发展

的需求； 如果外国商品对美国这些产业

带来冲击，政府有权进行干预。

换言之，如果美国认定，某外国商品

威胁到美国相关产业， 如果这个产业又

与国防有着千丝万缕的关系， 那美国总

统就有权越过其他贸易救济调查， 单方

面启动“进口调整”。

上一次美国启用 “

232

调查” 是在

1982

年，当时美国借口国家安全，对利比

亚石油实施进口限制。自

1995

年

WTO

成

立后， 美国政府仅启动过两次 “

232

调

查”，分别是在

1999

年与

2001

年，但考虑

到对方报复等一系列不良后果， 美国最

终没敢轻举妄动。

但这一次， 情况很不一样。 上台伊

始，特朗普就义无反顾地退出

TPP

，还要

求修改北美自贸协定，还对

WTO

规则大

加挞伐，自然，他也不会在意“

232

调查”

的负面影响。

事实上，根据罗斯披露的信息，美国

商务部在

4

月份即对进口钢铁和铝产品

展开相关调查，预计结果将很快公布。届

时如果商务部认定， 这些进口商品确实

威胁到美国国家安全， 特朗普将有

90

天

时间来决定是否动用

232

条款强制授权，

即对外国相关产品征收惩罚性关税甚至

拒绝进口。

但如果这种做法付诸实施， 那美国

面临的或许将是罗斯

12

年前所警告的陷

阱。美国很多企业及企业协会，如美国全

国对外贸易理事会、 美国汽车政策委员

会、美国设备制造商协会，都纷纷发声强

烈反对“

232

调查”，在他们看来，一旦真

实施这一保护主义措施， 不仅不能保护

美国相关产业， 相反会损害美国制造业

的国际基础。

按照《金融时报》的说法，对进口钢铁

和铝制品提高关税，可能使得美国国内钢

铁和铝制品涨价，同时压低其在国际市场

的价格。这只会使得中国和世界其他地区

制造商对美国制造商的成本优势增加。

最终结果， 或让美国目瞪口呆———

“实际上，这会帮助中国在从汽车到消费

商品等行业进一步扩大全球市场份额。

提高关税将推高美国制造商的投入成

本， 只会损害它们的竞争力以及特朗普

政府的首要经济目标之一。 ”

但不管中国、日本、欧盟如何警告，

也不管美国国内企业如何呼吁， 美国官

员仍在推进这一保护主义举措。 这或许

更说明了一种吊诡的政坛现象： 当这名

官员以前的身份是商界领袖， 他往往从

自由竞争的角度， 敦促政府不要采取保

护主义措施； 但当他摇身一变成为主管

官员时， 却开始迎合对外强硬的保护主

义政策，哪怕这种做法损人不利己，但这

却是一种政治正确。

这或许也是美国版的 “触动利益比

触及灵魂还难”吧！

哈佛商业评论：全球化的真相

近一年来， 公共舆论对于全球化的看法已然发生急剧变

化。特朗普当选美国总统、英国脱欧及欧洲极右党派崛起等事

件，都标志着当今社会对于贸易、资本及人员、信息的全球自

由流动愈加不满。即使是商界领袖，也在

2008

年全球金融危机

爆发且至今并未消退的情况下， 开始对全球相互依存的益处

产生怀疑。《经济学人》杂志还在特朗普赢得美国大选后，刊出

《全球化公司的撤退》一文，直言全球化这一过去三十年最大

的经营理念“遇到大麻烦了”。

美国纽约大学斯特恩商学院全球战略学教授潘卡基·格

玛沃特在其新书 《特朗普时代的全球化》 中承认这一观念变

化，但他预测，全球化怀疑论的影响十分有限，因全球化的发

展在很大程度上并非公众所想象的那样。

格玛沃特表示，实际的国际流动数据显示，甚至连企业高

管都严重高估了国际业务流动的强度，同时他还认为，公共政

策领导人往往低估了日益增长的全球化的潜在效益，而高估其

危害性后果。 一度流行的愿景是，在几乎无国界的世界里实现

全球整合的企业经营，如今这种观点在各个市场都失去了主导

地位，政商两界的领袖都在转而寻求一种平衡的全球化。

一年之前， 人们难以想象商界领袖们会如此争先恐后地

适应世界，而一个无国界的神话显然已崩塌，传统开放市场的

支柱———英美市场开始摇摆不定：

2016

年，英国脱欧震惊全欧

洲，美国大选结果更令全球化的相关新闻报道日趋负面，美国

通用电气董事长兼首席执行官杰弗里·伊梅尔特甚至表示，该

公司的经营“支点”已从全球化转向本土化。

但大规模撤离全球化真是当今时代的正确发展道路吗？

换言之，本土化真的是当今全球经济的主流吗？ 格玛沃特表

示“非也”。 他记得大概在十年以前，各商界领袖还在憧憬世

界变“平”，而不受国界约束的全球型公司将主导世界经济，

事实证明这些想法未免夸大了全球化的作用，而今，对全球

化的排斥也未免反应过度，尽管人们已从全球化的兴奋情绪

中归于平淡，但全球化趋势并未出现重大反转，更不至于走

向终结。 今天对于全球化问题的诸多争议，只是反映了跨国

公司需要对公司战略、组织架构、社会参与途径等进行更多

精细改造而已。

再回到通用电气的例子上来， 伊梅尔特趋向于本土化的

转型确实意味着该公司正在提振其适应力， 其基础整合优势

也正是该公司在全球

170

余国巩固竞争力的关键所在，包括研

发、品牌价值、人才培养战略、广泛的产品及服务等，都在提升

通用电气的跨国整合潜能。格玛沃特认为，伊梅尔特最近发表

的“本土化”转型战略，其实也不过是在全球化竞争中保留该

公司核心力量的一种策略，以使公司更具适应力。（石璐）

新创企业难觅 美国经济现隐忧

□本报记者 江宇娟 华盛顿报道

十年前，脸书、推特等新创企业的出现

重塑了互联网时代的社交方式。时钟再往前

拨十年， 亚马逊、eBAY的创立引领全球电

子商务潮流。正是这些不断涌现的创新企业

成就了数十年充满活力的美国经济。 但自

2008年金融危机以来，美国经济增长乏力，

曾经为美国经济注入活力的新创企业也在

慢慢减少。

美国人口普查局的数据显示，新创企业

“出生率” 从金融危机前的12.3%降至2014

年的10%，其中2009年，这一比率更是降至

9.1%的历史低点。 与此同时，新创企业就业

人数占美国整体就业人数的比例也在减少。

从1981年到2013年， 新创企业就业人数比

例从20%直降至10%。

在企业“出生率” 降低的同时“死亡

率” 却在提高。 布鲁金斯学会整理的数据显

示，企业“死亡率”从2005年开始上涨，并在

2008年达到历史高点。 自2008年以来，企业

“死亡率” 就一直高于企业“出生率” 。

旧金山联邦储备银行近期的一项研究

显示， 尽管降低新创企业融资成本等政策

有利于鼓励新创企业的成立， 但是由于劳

动力供给与新创企业“出生率” 的相关度

更高， 在劳动力供给充足的

情况下， 更有利于新创企业

的成立。

考夫曼基金会的一份研

究也提出相似观点。 研究指

出，千禧一代的年轻人（生

于上世纪八九十年代）有可

能成为美国创业浪潮的领头

羊。 这一代年轻人成长于数

字时代，熟知企业创业故事，

而且与前几代人相比， 他们

的教育程度更高。 更为重要

的是，到2020年，这一代人将

成为美国人口结构中的中坚

力量， 能够成为创业人才的

潜在供给来源。

不过考夫曼基金会的数据显示，与

“婴儿潮” 一代 （生于上世纪40年代至

60年代）相比，千禧一代年轻人的创业热

情并不高。 自2010年以来，年纪在20岁到

34岁之间的美国年轻人的创业比例直线

下滑。

考夫曼基金会说，金融危机对千禧一代

的创业潜能可能带来重创，其中最明显的表

现之一在于住房拥有率大幅下降，而住房通

常可以成为年轻人未来创业的启动资金来

源之一。

纽约联邦储备银行的调查发现，在2003

年，年龄在30岁的年轻人中，拥有住房的年

轻人是与父母居住同龄人的两倍。但到2013

年，拥有住房的年轻人和与父母一起居住的

同龄人的比例已经持平。

此外，千禧一代背负的财务负担要明显

高于“婴儿潮” 一代。 考夫曼基金会的研究

说，年轻人的学生贷款负担不断上涨导致他

们根本无法存下启动创业的资金。

针对不断下降的企业“出生率” ，旧金

山联储表示，研究表示，鼓励移民、延迟退

休、提高女性就业人口等措施可以在不增加

社会成本的情况下，提高新创企业的“出生

率” 。 考夫曼基金会也建议改革税收激励制

度和监管制度，鼓励移民、鼓励竞争，来激发

大众创业精神。

英央行“缩表”时间仍难判定

□本报记者 邓茜 伦敦报道

英国央行何时启动“缩表” 计划?从当

前数据看，虽然通胀高企，英国失业率创历

史新低，但居民实际收入不断缩水，“脱欧”

谈判仍未正式开始， 英欧双方态度均不明

确，不确定性仍在累积，经济仍需额外刺激

政策，在这种复杂形势下，英国央行“缩表”

时间仍很难判定。

英国国家统计局12日发布数据显示，英

国失业率继续保持下降，今年3至5月，英国

失业率为4.5%，创1975年以来新低；就业率

为74.9%，创1971年有纪录以来最高。

数据显示，今年3至5月份，英国失业人数

为149万人，环比下降6.4万人，同比减少15.2

万人；就业人数达3200万人，环比增长17.5万

人，同比增长32.4万人，是自1971年有纪录以

来最多的一年。 英国国家统计局高级统计师

马特·休斯说，英国总体就业情况仍然保持良

好势头， 总体就业率和女性就业率创历史新

高，失业率达到历史低点。

不过，尽管就业数据表现亮眼，但是总

收入呈现实质性下降的趋势，周薪下滑，通

货膨胀却持续上升。 数据显示， 今年3至5

月，如果未计入通胀因素，英国就业者包括

奖金在内的名义周薪同比增长1.8%， 但如

果计入通胀因素，这一数据同比下降0.7%。

今年以来英国通胀率持续上升，5月份通胀

率达2.9%，在4月份2.7%的基础上继续创下

近四年新高。 工资上涨的速度继续落后于

通胀。

英国研究机构凯投宏观英国经济学家

保罗·霍林斯沃思说， 工资增长持续疲软为

英国央行货币政策委员会中更多的鸽派成

员提供了一些弹药，现在还不是提高利率的

时候。 他说，鉴于包括英国央行行长卡尼在

内的货币政策委员会成员强调，希望看到工

资确实保持稳定增长才会赞成提高基准利

率。 因此“我们仍然认为更有可能的是，货

币政策委员会将会把目前的利率维持一段

时间，而不是立即提高。 ”

英国研究机构万神殿宏观经济学研究

公司首席英国经济学家塞缪尔·图姆斯表

示，虽然最新的居民收入数据较上月有所增

长，但并不会使英国央行及其货币政策委员

在货币政策方面的态度发生变化。虽然失业

率非常低， 但就业市场其他方面仍需改善，

很多就业者获得的是兼职工作机会而不是

全职机会。 虽然通胀数据上升，但通胀并非

因为国内经济过热，而是源于“脱欧” 公投

后英镑贬值，进口产品价格大幅上涨。

上月， 英国央行货币政策委员会以5票

赞成、3票反对的结果维持利率不变，而此前

数月基本保持全票通过维持现有货币政策。

这一动向引发市场对于英国央行年内可能

加息的猜测。在去年6月举行“脱欧” 公投之

前，由于英国经济持续向好，为避免过热苗

头，英国央行一度考虑收紧货币政策。 但在

“脱欧” 公投后，英国金融风险上升，英国央

行去年8月将基准利率从0.5%削减至0.25%

的历史低位， 这是自2009年以来的首次降

息。 此外，英国央行还宣布一揽子措施为经

济增长提供额外刺激。
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尊敬的投资者：

经中国证券监督管理委员会上海监管局

批准（批准文号：沪证监许可[2017]�60 号），我

公司将撤销宏信证券有限责任公司上海吴中

路证券营业部（以下简称“宏信证券上海吴中

路营业部” ）， 届时营业部位于上海市闵行区

吴中路 1109 号 607 室的经营场所将予以关闭

并停止营业。 为保障您的证券交易、资金划转

的正常进行，现将相关事项公告如下：

一、宏信证券上海吴中路营业部客户将整

体平移至宏信证券有限责任公司上海崂山路

证券营业部（以下简称“宏信证券上海崂山路

营业部” ）。 整体平移完成后，您将直接转变为

宏信证券上海崂山路营业部客户，由该营业部

为您提供后续服务。 整体平移后，您的资金账

户、交易密码和资金密码不变，您原先使用的

交易方式、 委托电话及交易软件等保持不变，

除本公告另有提示的交易品种外，您的证券交

易及资金划转不受任何影响。

二、如果您不同意转移，您可申请转为宏信

证券有限责任公司其他证券营业部客户，也可

申请转入其他证券公司营业部。 不同意转移至

宏信证券上海崂山路营业部的客户，请自本公

告发布之日起十个工作日内，由您本人携带有

效身份证明文件及沪、深证券账户卡至宏信证

券上海吴中路营业部经营场所办理销户及撤

指定、转托管等手续。

三、逾期未办理销户及撤指定、转托管手续

的客户，我公司视同您同意整体平移为宏信证

券上海崂山路营业部客户，日后您可根据自身

需要前往该营业部办理相关业务。

四、 如您对营业部撤销及客户平移有任何

疑问，可选择以下联系方式进行咨询：

（一）宏信证券有限责任公司统一客服热

线：4008366366。

（二）宏信证券上海吴中路营业部地址：上

海市闵行区吴中路 1109 号 607 室；咨询电话：

021-54600060、021-54303522。

（三）宏信证券上海崂山路营业部地址：上

海市浦东新区崂山路 288号 3 楼 ； 咨询电话：

021-58774183、021-58771710。

感谢您对我公司及下属营业部的支持与

厚爱，由于营业部撤销给您带来的不便，我公

司深表歉意，敬请谅解！

特此公告。 宏信证券有限责任公司

宏信证券有限责任公司关于撤销宏信证券上海吴中路营业部的公告


