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公司简称

登海种业

隆平高科

敦煌种业

万向德农

丰乐种业

神农大丰

荃银高科

益生股份

民和股份

圣农发展

所在

子行业

种业

种业

种业

种业

种业

种业

种业

肉鸡

肉鸡

肉鸡

种业政策利好难掩行业低迷

2013年对种业来说是五味杂陈的一年，

在年底政策面迎来重大利好的同时， 基本面

却是百般苦涩。

在2013年12月举行的中央经济工作会议

上，切实保障国家粮食安全被提到了今年六大

任务的首要位置。而种业作为确保国家粮食安

全的基础， 其重要性也受到了前所未有的关

注。 随后，国务院办公厅印发《关于深化种业

体制改革提高创新能力的意见》，提出要深化

种业体制改革，充分发挥市场在种业资源配置

中的决定性作用， 突出以种子企业为主体，推

动育种人才、技术、资源依法向企业流动，充分

调动科研人员积极性，保护科研人员发明创造

的合法权益，促进产学研结合，提高企业自主

创新能力，构建商业化育种体系，加快推进现

代种业发展，建设种业强国，为国家粮食安全、

生态安全和农林业持续稳定发展提供根本性

保障。

但是， 年末的一系列重大政策利好仍然

无法掩饰全年库存压力空前加大背景下整个

行业的低迷， 各种业公司的2013年业绩也由

此受到拖累。 从前三个季度的净利情况来看，

丰乐种业亏损 6725.94万元 ， 同比下滑

566.79%；神农大丰盈利3425.23万元，同比下

滑26.37%；荃银高科亏损1350.13万元，同比

下滑266.19%； 万向德农盈利160.79万元，同

比下滑97.46%。

中国证券报记者在黄淮海等种子销售地

区调研时发现，在全行业“去库存” 的背景

下，种子价格战此起彼伏，很多品种甚至出现

抛售的现象。 种业企业的毛利率被大幅度压

低，对全年营收造成了进一步的不利影响。

值得注意的是， 在全行业库存压力空前

加大的背景下， 种业公司的业绩分化进一步

加剧。 登海种业在先玉335稳定增长的情况

下，凭借登海605、良玉系列等新品种的亮丽

表现， 在前三季度实现归属于上市公司股东

的净利润1.35亿元，同比增长136.47%。 公司

预计2013年年度净利润变动区间为2.58亿元

至3.87亿元，变动幅度为0%至50%。

种业公司业绩分化的原因很大程度上在

于品种的分化， 或者更确切地说是研发能力

的分化， 这也成为2013年种业发展的显著特

点。 中国证券报记者在调研的过程中发现，全

国第一大杂交玉米品种郑单958成为2013年

库存积压最为严重的品种之一。 受制于五家

代理的销售格局， 价格战不可避免， 以郑单

958为主打品种的万向德农的业绩也深受拖

累。 而登海种业和隆平高科凭借领先的研发

能力， 其主打的新品种登海605和隆平206取

得了穿越市场周期的靓丽表现。 随着种业库

存压力的不断加大和国家对种业科研能力的

重视， 这一点在未来种业的竞争格局中重要

性将愈发明显。

肉鸡行业陷入史上最长低迷期

与种业在年底迎来重大政策利好， 还可

以望梅止渴不同， 肉鸡行业在2013年却经历

了从一个失望走向另一个失望。 在2006年以

来持续时间最长的寒冬下， 几家龙头公司在

束手无策的同时只能继续“熬”下去。

在2012年的速生鸡事件对行业的影响延续

到2013年的情况下，2013年全年接二连三爆发

的禽流感疫情也使整个行业一次次触底反弹的

希望泡汤。2013年3月31日，国家卫生与计划生育

委员会通报首例人感染H7N9禽流感病例。 截至

2013年12月31日，上海、安徽、江苏、浙江、北京、

河南、山东、江西、湖南、福建、河北、广东、香港和

台湾共报告确诊病例148例，其中死亡46例。新年

伊始，H7N9禽流感再度袭来，上海、浙江、广东、

江苏等地相继通报确诊病例。 在此背景下，需求

端经历了历史上最长时期的低迷，鸡苗和肉鸡价

格屡创新低，各上市公司均亏损严重。

从益生股份、民和股份、圣农发展三家龙

头企业披露的2013年年报业绩预告来看，主

营祖代鸡苗的益生股份预计全年将亏损1.7亿

至2亿元；主营父母代鸡苗的民和股份预计全

年亏损达1.5亿至1.9亿元，ST已成定局； 而主

营肉鸡加工并一心打造全产业链的圣农发展

则预计全年亏损3500万元至9500万元。

大幅度的亏损以及行业持续低迷的前景

也令很多上市公司扩张的步伐减慢。 以民和

股份为例，2011年， 其通过定向增发募集8亿

元， 向下游的屠宰、 鸡肉深加工全产业链进

军。 然而，两年过去了，这些雄心勃勃的计划

陷入停滞，保证流动资金、熬过行业寒冬成为

公司的当务之急。 而圣农发展在2013年11月

发布公告取消重组计划。公司称，受2012年底

“速成鸡” 事件及 2013年 3月底爆发的

“H7N9禽流感” 事件的持续影响，我国鸡肉

行业受到较大影响。 公司以及本次重组的标

的公司福建圣农食品有限公司2013年的业绩

均受到一定不利影响， 并对本次重组的标的

资产的估值造成了一些不确定的影响。

持续低迷的市场行情令各家公司的资金

链不断承压。2013年12月，民和股份向控股股

东借款2亿元，同日还为全资子公司蓬莱民和

食品有限公司提供一年期5000万元贷款担

保，以确保其生产经营的正常进行。 益生股份

今年1月份发布公告称，因“H7N9禽流感” 及

国内畜禽市场持续低迷等因素的影响， 公司

经营业绩下滑， 需要补充日常经营性流动资

金， 使用部分超募资金暂时补充流动资金

9000万元。 除此之外，在2013年的3月和8月，

也分别使用部分超募资金暂时补充流动资金

各6000万元和9000万元，市场低迷对公司资

金状况的影响可见一斑。

复苏成2014年主题

在经历了2013年全年的萎靡不振后，“复

苏”成为种业和禽业在2014年的共同主题。

对于板块的投资机会，齐鲁证券表示，随

着管理层对种子知识产权保护力度的提升，

大型种子公司育种研发的投入将继续提升，

行业正在逐步进入良性发展期， 行业集中度

将继续提升， 龙头公司的业绩成长性将不断

体现出来。 上半年种子行业分化加剧，下半年

期待行业反转。 今年7月份至8月份，预计行业

将出现大量转商，制种面积大幅下滑，2014年

和2015年推广季行业景气度迎来拐点， 种业

龙头企业有望迎来阶段性投资机会。

不过，2014年种业仍将面临着巨大的去

库存压力。

在2013年9月第11届全国两杂种子双交

会上，全国农技中心公布的数据显示，2014年

玉米种子库存将再创历史新高，达到12.1亿公

斤。 2013年玉米种子制种13.6亿公斤，库存10

亿公斤，可供种量23.6亿公斤，预计2014年玉

米种植面积5.5亿亩，需种量11.5亿公斤，2014

年库存量将达到创纪录的12.1亿公斤，这是国

内历史上首次出现单年度供种量可供2年种

植需求量。 水稻种子同样不容乐观，虽然受高

温天气影响，2013年杂交稻种制种单产下滑

明显，2014年库存量与2013年持平， 但2013

年杂交稻种制种2.72亿公斤，库存1.3亿公斤，

可供种量4.02亿公斤， 预计2014年国内杂交

水稻种植面积2.45亿亩，用种量2.5亿公斤，出

口0.2亿公斤，2014年杂交稻种库存量约为

1.32亿公斤，与2013年库存量基本持平。

而对于2014年的禽业，招商证券认为，行

业的拐点已经出现，但是复苏节奏会有不同。

招商证券研报表示， 从2013年来看行业低

迷是受供求双方共同影响，特别是持续的禽流感

对需求端的打压。 随着禽流感影响减弱，需求端

的回暖会先出现，因此屠宰环节将率先盈利。 屠

宰盈利加上近期父母代存栏又进行了比较大幅

的淘汰，并且现在开始补栏，出栏基本已经错开

了春节的放假停工期，所以商品代鸡苗价格将开

始反弹，但是幅度不会太高，主要原因是去年非

常便宜的父母代鸡苗价格使得父母代一边淘汰

同时也一边在补栏，因此今年全年来讲商品代鸡

苗上半年可能还在亏损阶段，盈利要到7月底到8

月，全年来看打平或者微盈。 祖代鸡的盈利时点

要更为靠后，首先父母代的盈利逐渐传导至祖代

养殖需要时间， 再次，2014年的引种下调更多影

响的是2015年以后的供给， 因此2014年祖代这

个环节会出现拐点，但是盈利仍然困难。
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库存压力不断加大价格战此起彼伏种业和肉鸡公司苦盼行业复苏本报记者任明杰

岁末年初，“粮食安全”和“禽流感”成为两大关键词。与此相关，种业和肉鸡行业也成为 2013年农林牧渔最受瞩目的两个子行业。种业在2013年年末迎来重大政策利好，但仍难以 掩盖行业在2013年所经历的史上最严酷去库存期，绝大多数种业公司业绩纷纷下滑 ，同时业绩分化趋势明显。而2013年肉鸡行业经历了史上最长低迷期，各大龙头公司 陷入巨额亏损。复苏成为种业和肉鸡行业2014年的共同主题。

种业政策利好难掩行业低迷2013年对种业来说是五味杂陈的一年，在年底政策面迎来重大利好的同时，基本面却 是百般苦涩。在2013年12月举行的中央经济工作会议上，切实保障国家粮食安全被提到了今年六大 任务的首要位置。而种业作为确保国家粮食安全的基础，其重要性也受到了前所 未有的关注。随后，国务院办公厅印发《关于深化种业体制改革提高创新能力的意 见》，提出要深化种业体制改革，充分发挥市场在种业资源配置中的决定性作用 ，突出以种子企业为主体，推动育种人才、技术、资源依法向企业流动，充分调动科研 人员积极性，保护科研人员发明创造的合法权益，促进产学研结合，提高企业自主 创新能力，构建商业化育种体系，加快推进现代种业发展，建设种业强国，为国家粮 食安全、生态安全和农林业持续稳定发展提供根本性保障。但是，年末的一系列重大政策利好仍然无法掩饰全年库存压力空前加大背景下 整个行业的低迷，各种业公司的2013年业绩也由此受到拖累。从前三个季度的净利情 况来看，丰乐种业亏损6725.94万元，同比下滑566.79%；神农大丰盈利3425.23万元，同比下滑26.37%；荃银高科亏损 1350.13万元，同比下滑266.19%；万向德农盈利160.79万元，同比下滑97.46%。中国证券报记者在黄淮海等种子销售地区调研时发现，在全行业“去库存”的背景 下，种子价格战此起彼伏，很多品种甚至出现抛售的现象。种业企业的毛利率被大 幅度压低，对全年营收造成了进一步的不利影响。值得注意的是，在全行业库存压力空前加大的背景下，种业公司的业绩分化进一 步加剧。登海种业在先玉335稳定增长的情况下，凭借登海605、良玉系列等新品种的亮丽 表现，在前三季度实现归属于上市公司股东的净利润1.35亿元，同比增长136.47%。公司预计2013年 年度净利润变动区间为2.58亿元至3.87亿元，变动幅度为0%至50%。种业公司业绩的分化的原因很大程度上在于品种的分化，或者更确切地说是研 发能力的分化，这也成为2013年种业发展的显著特点。中国证券报记者在调研的过程 中发现，全国第一大杂交玉米品种郑单958成为2013年库存积压最为严重的品种之一。受 制于五家代理的销售格局，价格战不可避免，以郑单958为主打品种的万向德农的 业绩也深受拖累。而登海种业和隆平高科凭借领先的研发能力，其主打的新品种 登海605和隆平206取得了穿越市场周期的靓丽表现。随着种业库存压力的不断加大和 国家对种业科研能力的重视，这一点在未来种业的竞争格局中重要性将愈发明 显。

肉鸡行业陷入史上最长低迷期与种业在年底迎来重大政策利好，还可以望梅止渴不同，肉鸡行业在2013年却经历了 从一个失望走向另一个失望。在2006年以来持续时间最长的寒冬下，几家龙头公司在 束手无策的同时只能继续“熬”下去。在2012年的速生鸡事件对行业的影响延续到2013年的情况下，2013年全年接二连三爆发的禽 流感疫情也使整个行业一次次触底反弹的希望泡汤。2013年3月31日，国家卫生与计划生 育委员会通报首例人感染H7N9禽流感病例。截至2013年12月31日，上海、安徽、江苏、浙江、北京、河南 、山东、江西、湖南、福建、河北、广东、香港和台湾共报告确诊病例148例，其中死亡46例。新年 伊始，H7N9禽流感再度袭来，上海、浙江、广东、江苏等地相继通报确诊病例。在此背景下，需 求端经历了历史上最长时期的低迷，鸡苗和肉鸡价格屡创新低，各上市公司均亏 损严重。从益生股份、民和股份、圣农发展三家龙头企业披露的2013年年报业绩预告来看，主营 祖代鸡苗的益生股份预计全年将亏损1.7亿至2亿元；主营父母代鸡苗的民和股份预 计全年亏损达1.5亿至1.9亿元，ST已成定局；而主营肉鸡加工并一心打造全产业链的圣农 发展则预计全年亏损3500万元至9500万元。大幅度的亏损以及行业持续低迷的前景也令很多上市公司扩张的步伐减慢。以 民和股份为例，2011年，其通过定向增发募集8亿元，向下游的屠宰、鸡肉深加工全产业链 进军。然而，两年过去了，这些雄心勃勃的计划陷入停滞，保证流动资金、熬过行业寒 冬成为公司的当务之急。而圣农发展在2013年11月发布公告取消重组计划。公司称，受 2012年底“速成鸡”事件及2013年3月底爆发的“H7N9禽流感”事件的持续影响，我国鸡肉行业受到较 大影响。公司以及本次重组的标的公司福建圣农食品有限公司2013年的业绩均受到 一定不利影响，并对本次重组的标的资产的估值造成了一些不确定的影响。持续低迷的市场行情令各家公司的资金链不断承压。2013年12月，民和股份向控股股东 借款2亿元，同日还为全资子公司蓬莱民和食品有限公司提供一年期5000万元贷款担 保，以确保其生产经营的正常进行。益生股份今年1月份发布公告称，因“H7N9流感”及国内 畜禽市场持续低迷等因素的影响，公司经营业绩下滑，需要补充日常经营性流 动资金，使用部分超募资金暂时补充流动资金9000万元。除此之外，在2013年的3月和8月，也分 别使用部分超募资金暂时补充流动资金各6000万元和9000万元，市场低迷对公司资金状 况的影响可见一斑。

复苏成2014年主题在经历了2013年全年的萎靡不振后，“复苏”成为种业和禽业在2014年的共同主题。

对于板块的投资机会，齐鲁证券表示，随着管理层对种子知识产权保护力度的提 升，大型种子公司育种研发的投入将继续提升，行业正在逐步进入良性发展期，行 业集中度将继续提升，龙头公司的业绩成长性将不断体现出来。上半年种子行业 分化加剧，下半年期待行业反转。今年7月份至8月份，预计行业将出现大量转商，制 种面积大幅下滑，2014年和2015年推广季行业景气度迎来拐点，种业龙头企业有望迎来阶 段性投资机会。不过，2014年种业仍将面临着巨大的去库存压力。在2013年9月第11届全国两杂种子双交会上，全国农技中心公布的数据显示，2014年玉米种子 库存将再创历史新高，达到12.1亿公斤。2013年玉米种子制种13.6亿公斤，库存10亿公斤，可供种量 23.6亿公斤，预计2014年玉米种植面积5.5亿亩，需种量11.5亿公斤，2014年库存量将达到创纪录的12.1亿公 斤，这是国内历史上首次出现单年度供种量可供2年种植需求量。水稻种子同样 不容乐观，虽然受高温天气影响，2013年杂交稻种制种单产下滑明显，2014年库存量与2013年持 平，但2013年杂交稻种制种2.72亿公斤，库存1.3亿公斤，可供种量4.02亿公斤，预计2014国内杂交水稻种 植面积2.45亿亩，用种量2.5亿公斤，出口0.2亿公斤，2014年杂交稻种库存量约为1.32亿公斤，与2013年库存 量基本持平。而对于2014年的禽业，招商证券认为，行业的拐点已经出现，但是复苏节奏会有不同。招商证券研报表示，从2013年来看行业低迷是受供求双方共同影响，特别是持续的禽 流感对需求端的打压。随着禽流感影响减弱，需求端的回暖会先出现，因此屠宰环 节将率先盈利。屠宰盈利加上近期父母代存栏又进行了比较大幅的淘汰，并且现 在开始补栏，出栏基本已经错开了春节的放假停工期，所以商品代鸡苗价格将 开始反弹，但是幅度不会太高，主要原因是去年非常便宜的父母代鸡苗价格使得 父母代一边淘汰同时也一边在补栏，因此今年全年来讲商品代鸡苗上半年可能 还在亏损阶段，盈利要到7月底8月补中秋鸡，全年来看打平或者微盈。祖代鸡的盈利 时点要更为靠后，首先父母代的盈利逐渐传导至祖代养殖需要时间，再次，2014年的 引种下调更多影响的是2015年以后的供给，因此2014年祖代这个环节会出现拐点，但是盈 利仍然困难。

岁末年初，“粮食安全” 和“禽流感” 成为两个热词。 2013年，种业和肉鸡行业是农林牧渔最受瞩目的

两个子行业。 种业在2013年年末迎来重大政策利好，但仍难以掩盖行业在2013年所经历的史上最严酷去

库存期，绝大多数种业公司业绩纷纷下滑，同时业绩分化趋势明显。 2013年肉鸡行业则经历了史上最长低

迷期，各大龙头公司陷入巨额亏损。 复苏成为种业和肉鸡行业2014年的共同主题。

库存压力不断加大 价格战此起彼伏

种业和肉鸡公司苦盼行业复苏

□本报记者 任明杰

■ 记者手记

玉米第一品种郑单958兴衰启示录

□本报记者 任明杰

“谁有

958

，今年准发家。 ”几年前的顺口溜

言犹在耳，但在种业库存压力空前加大的当下，

作为全国第一大玉米品种的郑单

958

却正面临

着前所未有的尴尬境地。

“现在经销商销售郑单

958

都没啥积极性，

基本上是被动销售，”山东聊城地区北京德农种

业的一级经销商王斌（化名）告诉中国证券报记

者， 北京德农种业作为上市公司万向德农的主

要子公司，郑单

958

是其主力品种。 这一天正是

各个乡镇的经销商前来交定金的日子。

销售不力之下， 郑单

958

也日薄西山。 从

2010

年的统计来看，郑单

958

的种植面积还高达

6500

万亩，遥遥领先于其他品种。 “但这两年下

滑得特别快，”王斌自己深有体会，“比如我每年

大概能卖

10

万斤玉米种子， 前些年的时候郑单

958

能占到五到六成，现在连一成都不到。 ”

在中午的酒桌上，各位经销商也纷纷表示，

“如果让我自己种地的话我也种郑单

958

， 这确

实是一个好品种。 ”但在经销问题上，大家却又

纷纷摆手，“郑单

958

的价格太低了， 利润率过

低， 卖两斤郑单

958

还不如卖一斤别的种子，没

有多少人愿意卖。 ”

王斌告诉记者，登海

605

、先玉

335

、隆平

206

等种子的价格普遍在

55

元

/

袋上下， 而郑单

958

每袋的价格只有

20

多元钱。毛利率上，高价位种

子的毛利率普遍在

55%

以上，而郑单

958

的毛利

率却只有

20%-30%

。

此中原因，很大程度上源于郑单

958

五家代

理的格局。 中国农业科学院玉米种子专家佟屏

亚告诉记者，

2001

年， 郑单

958

刚通过审定便上

演了一场品种“争夺战”，郑单

958

权属单位河南

农科院采取买断生产权、经营权的竞标方式，分

别由北京德农、河南秋乐、金博士和金娃娃

4

家

种业公司折桂。而到了

2010

年，中种集团也加入

争夺的行列，郑单

958

的经营权由

4

家变为

5

家。

在种子行业景气度高的年份里，郑单

958

的

热销曾为

5

家种业公司贡献了绝大部分利润，让

5

家公司赚得盆满钵满。但无奈成也萧何败也萧

何，在库存高企的年份，比如眼下，其弊端也暴

露无遗。

5

家公司互相压价，陷入恶性竞争，而价

格和利润率的降低又进一步打击了经销商的积

极性，销售更加困难，于是价格被压得更低……

最终陷入恶性循环。

“五国军棋”的格局还与减少制种面积难以

协调。在行业库存压力空前，减少制种面积成为

当务之急的情况下， 记者在全国最大的玉米制

种基地张掖调研时却发现， 除金博士的制种面

积由

2012

年的

4.01

万亩骤减到

2013

年的

0.98

万

亩外，其他

4

家制种面积下降幅度都不大，削减

幅度最小的中种集团仅由

2012

年的

3.66

万亩减

少到

2013

年的

3.33

万亩。

制种面积难以下降， 销售又不给力， 郑单

958

陷入了前所未有的尴尬境地。多位业内人士

告诉记者，在全行业都面临库存压力的情况下，

郑单

958

的库存问题最为严重。“老祖宗都说‘人

多了好干活，人少了好吃饭’，但现在人多了，连

活都不好干了。”万向德农董秘霍光告诉中国证

券报记者。

“实际上， 几家代理的品种都存在这个问

题，”王斌告诉记者，“比如以前排名第三的另一

大品种浚单

20

也是由

4

家代理，结果价格也上不

去，毛利率同样很低，现在浚单

20

已经很少有人

卖了。 ”

相反，在种业库存压力如此之大的情况下，

登海

605

、 隆平

206

等少数品种却取得了穿越市

场周期的表现。“能取得这样的表现主要在于登

海种业和隆平高科的研发能力强， 种业的竞争

归根结底还是产品的竞争， 而产品的竞争最终

取决于研发能力。有研发能力，研发出差异化的

优良品种，这样才能抵御行业周期的压力。而如

果只是授权经营品种，缺乏定价权，这样就很容

易在行业不景气的时候成为价格战的牺牲品。”

中信证券农林牧渔首席分析师施亮对中国证券

报记者表示。

长期以来， 科技和生产两张皮的体制性问

题一直十分突出，科研资源集中于科研院所，企

业科研能力低下， 只能通过向科研院所购买品

种经营权的方式维持生存， 如郑单

958

。 为此，

2013

年

12

月，国务院办公厅印发《关于深化种业

体制改革提高创新能力的意见》，提出要深化种

业体制改革， 充分发挥市场在种业资源配置中

的决定性作用，强化企业技术创新主体地位。

“但不管怎么说，到目前为止，除了先玉

335

能跟郑单

958

抗衡外，还没有哪个品种能跟郑单

958

一较高低。这么好的一个品种沦落到今天的

地步真是太可惜了！ ”王斌表示。

2014年粮食产量目标提高至11000亿斤以上

种业生态农业土壤修复板块迎来政策利好

□本报记者 任明杰

1月14日，农业部发布《2014年种植业工

作要点》，2014年的粮食产量目标由以往的

10500亿斤提高到11000亿斤以上。 随着 《要

点》的发布，种业、土壤修复、生态农业等多个

板块再次迎来政策利好。

粮食产量目标提高500亿斤

据1月14日农业部网站消息， 为认真落实

中央农村工作会议和中央1号文件的各项部

署，农业部制定了《2014年种植业工作要点》，

全力促进粮食稳定增产和种植业协调发展。

《要点》指出，2013年，种植业发展持续

向好、稳中有进。 全年粮食总产12039亿斤，比

上年增加247亿斤，再创历史新高，首次实现

“十连增” 。棉油糖菜等经济作物稳定发展，质

量效益提升。 对于2014年，种植业工作的目标

任务是：按照“稳发展、保供给、强产能、提质

量、转方式、增效益” 的要求，努力实现“三稳、

三进” 。

“三稳” ，就是促进粮食稳定增产，确保

粮食产量在11000亿斤以上，全力以赴争取实

现继续增产； 促进棉油糖稳定发展， 增加供

给，稳定自给率；促进蔬菜生产稳定发展，提

高品质和效益，保障均衡供应。“三进” ，就是

高产创建和增产模式攻关、 北方城市冬季设

施蔬菜开发试点、园艺作物标准园创建、病虫

害统防统治等科技服务重点措施推进有新进

展；种植业产品质量安全水平有新进展，努力

确保不发生重大农产品质量安全事件； 资源

节约利用有新进展，力争控水、控肥、控药等

措施有新突破。

“与往年相比，今年《要点》的目标提高

了，但思路还有待进一步改进。 ” 粮食专家、中

国社会科学院农村发展研究所研究员李国祥在

接受中国证券报记者采访时表示，“以前的目

标都是10500亿斤以上， 今年一下子提高到了

11000亿斤以上，这是今年《要点》的一个显著

变化。 但是，与以往相比，过于强调粮食总产量

的这一思路仍然有待改进。 而且，考虑到今年

国家实施退耕还林以及生态建设的目标，粮食

总产量再创新高的压力将非常大。 ”

多个板块迎来利好

随着《要点》的发布，此前一段时间已经连续

受益于政策利好的多个板块再次迎来政策利好。

种业板块仍是当仁不让。《要点》指出，要

积极构建新形势下国家粮食安全战略。 巩固和

完善稳定发展粮食生产行之有效的工作机制、

增产模式、重点举措。 按照“以我为主、立足国

内、确保产能、适度进口、科技支撑” 的国家粮

食安全战略要求，树立底线思维，开展主要粮食

品种战略平衡的研究测算，研究合理配置资源、

集中力量保障“谷物基本自给、口粮绝对安全”

的政策措施。 重点研究小麦、稻谷、玉米三大作

物的消费需求、增产潜力、发展思路、技术路径、

重点区域及保障措施， 确保谷物自给率目标的

实现。 推动“米袋子”省长负责制的措施落实，

开展粮食主产区利益补偿机制研究， 推进新形

势下国家粮食安全战略的构建。

土壤修复板块也再次迎来政策利好。 《要

点》指出，着力加强耕地质量建设。 结合实施《全

国高标准农田建设总体规划》 和重金属污染耕

地、地下水严重超采地区综合治理，推动《沃土工

程》的实施，整合土壤有机质提升等项目资金，以

培肥地力、养分平衡、土壤改良、耕地修复、农田

节水为重点，集中投入，连片建设。 在摸清重金属

污染耕地现状的基础上，对重金属污染耕地的重

点区域先行开展耕地质量修复，改良土壤、调整

结构试点。 积极做好《东北黑土地治理规划》的

落实。 应用测土配方施肥和耕地地力评价的数

据，推进全国耕地质量大数据库建设。

另外， 生态农业概念股也有望再次被催热。

《要点》指出，要深入推进科学施肥，推进配方肥

到田和施肥方式转变。 同时， 要深入推进节水农

业。组织开展主要农作物优势区域用水情况调查，

在10个省份新建11个高标准节水农业示范区，集

中示范展示节水模式， 带动水肥一体化等技术的

大面积推广。 此外，还要深入推进科学用药。 组织

开展新型农药、药械对比试验，筛选并推荐一批高

效低毒农药和高效大中型药械，建立应用示范区，

发挥示范带动作用。 加强对农药经营者、使用者，

特别是病虫害统防统治专业服务组织施药人员科

学用药、残留控制、安全防护等技术培训和指导服

务，提高用药的科学水平，减少过量用药。

部分种业肉鸡公司业绩情况
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