
正泰电器拟每10股派4元

正泰电器发布

2013

年中期业

绩报告显示，公司

1-6

月实现营业

收入

54.15

亿元， 同比增长

7.72%

；

实现归属于上市公司股东的净利

润

6.62

亿元，同比增长

21.05%

。 在

2012

年度每

10

股分配现金股利累

计

8.9

元的基础上， 公司

2013

年中

期再行利润分配，拟向全体股东每

10

股分配现金股利

4

元。

根据半年报， 正泰电器近年来

市场份额逐年提升， 发展速度明显

高于行业平均水平，其渠道、成本、

品牌、 管理和技术等方面的竞争优

势日益明显。分产品来看，上半年公

司三大主要产品毛利率均为同比增

长，其中终端电器、控制电器同步实

现营业成本同比下降；分地区来看，

公司在优势明显的华东地区继续保

持营业收入的稳定增长，西北、华南

等地区增长率亦超过

10%

。 毛利率

的持续增长及市场空间的不断拓展

充分表明， 公司由 “低压电器供应

商”向“解决方案提供商”的转型推

进已取得明显成效。

值得注意的是，

6

月中旬国务

院在研究促进光伏产业健康发展

方面，提出重点拓展分布式光伏发

电应用、全额收购所发电量、完善

光伏发电电价支持政策等六项措

施。 在国家层面的政策支持下，预

计今后几年，新能源领域对低压产

品的需求将迎来快速增长期，公司

的配电、控制、电子、电源类电器产

品也将直接受益。（高晓娟）

大唐发电

净利润增长逾七成

大唐发电

8

月

26

日披露的半

年报显示， 公司上半年实现营业

收入

370.1

亿元， 同比增长

0.36%

；

实现归属于母公司的净利

18.88

亿元，同比大幅上升

73.39%

。

分析公司半年度报告可

见， 公司净利润大幅增长主要

得益于公司发电业务盈利能力

的持续提升。上半年以来，在煤

价不断下跌、 贷款基准利率下

调的环境下， 公司发电成本费

用得到有效控制。 公司一方面

注重增加发电量， 另一方面坚

持以经济效益为中心， 火电业

务利润同比大幅增长， 大大增

强公司整体盈利能力。

公司在优化发展火电核心

产业的同时，核电等业务板块也

取得了突破性进展。

2013

年

4

月

15

日，公司宁德核电一号机组投

入商业运营，截至

6

月

30

日，该机

组实现发电量

20

亿千瓦时，上网

电量

18.8

亿千瓦时， 利用小时

1847

小时， 折全年

8755

小时，预

计随着核电机组持续投入运营，

公司发电量、盈利能力都将有重

大提升。（王燕 陈静）

受益智慧城市建设

海康威视前三季业绩或增五成

海康威视

26

日公布

2013

年度

中期业绩报告，公司

2013

年

1-6

月

实现营业总收入

39.09

亿元， 同比

增长

38.67%

； 净利润

9.86

亿元，同

比增长

35.05%

； 公司每股收益

0.245

元。 公司业绩继续保持稳健

增长， 高于行业整体

20%

的增速。

报告同时披露，

2013

年三季度，公

司预计归属于上市股东的净利润

同比增长

30%-50%

， 对应变动区

间为

16.10

亿元至

18.57

亿元。

公司管理层表示， 因国内地方

政府财政支付能力下降， 导致较多

政府主导投资类项目的建设进度出

现停滞，部分“平安城市”项目采购

被延后，从而引发整个行业链的资

金紧张，拖累行业增长速度；同时

行业竞争加剧导致产品价格较往

年有更大的下行压力。 但是海康威

视得益于公司领先的技术创新，在

市场营销网络和渠道销售的配合

下，取得业绩健康稳定的增长。 资

料显示，公司上半年研发投入达到

3.5

亿元，同比大幅增长

63.50%

。 根

据公告，上半年公司通过产品的不

断推陈出新，确保了核心业务毛利

率继续保持在较好水平，综合毛利

率达到

48.05%

。

不久前，住房和城乡建设部对

外公布

2013

年度国家智慧城市试

点名单，确定

103

个城市

(

区、县、

镇

)

为

2013

年度国家智慧城市试

点。海康威视将成为智慧城市建设

的直接受益者。 （高晓娟）

万顺股份ITO导电膜二期项目将试产

万顺股份

26

日发布半年报，报

告期内， 公司实现营业收入

9.8

亿

元，同比增长

54.67%

；归属于上市

公司的净利润

6211

万元，同比增长

11.21%,

基本每股收益

0.15

元。

分产品来看， 公司两大传统业

务纸质包装材料和铝箔包装较去年

同期基本持平， 分别实现营业收入

2.97

亿元、

6.29

亿元，新兴业务

ITO

导

电膜实现营业收入

2761

万元， 毛利

率

37.17%

。据悉，公司在一期一条导

电膜生产线顺利达产、 供不应求的

状态之下， 公司积极投资三个亿扩

建二期项目， 新建

6

条导电膜生产

线。二期项目建成达产后，公司将拥

有导电膜

350

万平方米

/

年产能，成

为中国最大的

ITO

导电膜制造商。

公司董秘黄薇表示，受触摸屏

大尺寸趋势影响，目前导电膜整体

需求仍然旺盛，整个市场仍然是供

不应求。随着三季度智能手机旺季

到来， 公司选择加快二期项目建

设，目前公司二期项目第一条年产

50

万平方米的生产设备已从德国

运回，接下来将进行短时间的试产

后再正式投产， 以后将每隔

1

个月

引进一条生产线，争取年内完成引

进二期

300

万平方米产能。

半年报显示，公司研发投入增

长迅速，报告期内，公司投入研发

费 用

2357

万 元 ， 同 比 增 长

316.58%

，

2013

年

5

月，导电膜生产

项目被广东省发改委列为省区域

战略性新兴产业集聚发展试点领

域重点项目之一。 黄薇表示，公司

同时扩宽了对导电膜产品应用领

域的研究，并在智能窗膜的研发上

取得进展，未来随着智能玻璃市场

的发展，智能窗膜业务将成为公司

新的业绩增长点。（游沙）

高端餐饮需求低迷

湘鄂情亏损2亿全聚德业绩降三成

□

本报记者 傅嘉

自去年年底以来，高端餐饮行

业受大环境影响持续不景气，诸如

关店和转型的新闻屡屡见诸报端。

湘鄂情与全聚德今日发布的半年

报显示，两家公司主营业务和净利

润均呈现下滑态势，其中湘鄂情上

半年净利润为亏损。

分析人士认为， 高端餐饮目

前呈现的收缩态势已是大势所

趋， 业内企业唯有迅速转型才能

够在行业中保持生存。 今年上半

年湘鄂情和全聚德均开始在尝试

新的业态和多元化战略， 但两家

公司在半年报中均表示， 三季度

业绩同比仍将下滑。

湘鄂情下半年将继续关店

湘鄂情今日公布的中报显

示， 公司上半年实现营收

4.27

亿

元，同比下降

38%

；归属上市公司

股东净利润则为亏损

2.2

亿元，同

比下降

388.08%

； 基本每股收益

为

-0.55

元。

公司在半年报中表示，上半年

受宏观经济环境和国家政策影响，

餐饮市场消费结构发生较大变化，

主要表现在中高端中式正餐宴请

业务市场需求低迷，大众餐饮消费

市场稳中有升。 由于食品原材料、

房赁、人力成本、资金成本等生产

要素仍然呈现长期上升态势，导致

公司经营业绩出现严重亏损。

在此前接受媒体采访时，湘鄂

情掌门人孟凯已经多次表示，在当

前的市场环境下，湘鄂情必须要考

虑转型。 公司表示，在酒楼业务转

型发展上，停售高价菜，取消厅房

服务费、不设最低消费、酒水平价

销售等措施。此外公司将加大酒楼

业务大众化市场转型的宣传推广，

利用团购促销等方式加大营销力

度，为家庭、朋友、生日聚会等提供

良好的食品和服务。

公司在半年报中表示， 下半

年将继续关店， 未来将停止部分

持续亏损且扭亏前景不明的门店

运营。公司还表示，将加大拓展海

外酒楼业务。 湘鄂情今日同时发

布了对全资子公司增加投资的公

告， 公司为香港湘鄂情增加投资

2000

万美元， 主要用于公司通过

香港湘鄂情在澳大利亚及未来在

美国开设中式餐饮酒楼前期筹备

所需资金。公司表示，鉴于公司在

国内的中式餐饮酒楼门店已取消

部分粤菜等高端菜品的出售，后

期陆续将粤菜等高端菜品制作厨

师输送至澳洲店。

主业转型之外， 湘鄂情也正

在尝试业务多元化，今年

7

月公司

公告称将收购江苏中昱环保科技

有限公司

51%

股权， 进军环保领

域。但从短期来看，前三季度湘鄂

情的业绩仍将低位运行， 半年报

预测， 公司前三季度净利润在

-

28000

万元至

-22000

万元之间，继

续亏损。

全聚德业绩降三成

另一家餐饮业龙头全聚德同

日发布中报， 公司上半年实现营

收

8.5

亿元，同比下降

6.52%

；实现

净利润

6158.04

万元， 同比下降

31.45%

； 基本每股收益为

0.3729

元；公司上半年接待宾客

329.45

万

人次，同比下降

8.47%

。公司坦诚，

面对宏观经济形势和餐饮市场的

变化， 公司

2013

年上半年经营工

作遇到前所未有的困难。

但和湘鄂情相比， 全聚德的

业绩下滑幅度相对较小， 而且业

务也呈现扩张态势。 截至

2013

年

6

月

30

日， 公司在全国

20

个省市自

治区直辖市共有成员企业

97

家门

店，其中直营企业

29

家，特许加盟

店

68

家。 另外，公司在缅甸、日本、

澳大利亚、香港还有

5

家特许加盟

店。 上半年，公司新开设全聚德品

牌店

7

家，其中直营店

1

家。

公司预测， 今年前三季度的

净利润将在

8122

万元至

1.22

亿元

之间，同比下降

40%

至

10%

。

分析人士认为， 从全聚德的

客人结构看，散客占比为

77%

、旅

游团占比为

3%

、商务宴请占比为

20%

， 政务宴请包含在商务宴请

中。 前两者基本不受三公消费限

制影响， 但是商务宴请受影响较

大。 公司未来的主要看点在于食

品业务， 目前全聚德在真空包装

烤鸭和月饼糕点等新兴业务上均

在发力。

享价改红利

“三桶油” 中期业绩均增长 中石油最吸金

□

本报记者 汪珺

随着中石化的中报出炉，“三

桶油”上半年均交出了一份“看上

去很美”的答卷。 三大石油公司中

期净利均实现同比增长， 其中中

石化以

24.1%

的增幅居增幅榜之

首，而中石油依然以

655.22

亿元的

净利润稳坐头把交椅。 此外，三大

油均决定派发中期股息。 其中，中

石油拟派每股

0.1611

元，中石化拟

派每股

0.09

元， 中海油拟派每股

0.25

港元。

不过， 从三桶油的各项业务

看，其盈利一定程度上归功于国家

的“政策红利”。 其中，天然气价改

因素推动了中石油的天然气与管

道板块大打翻身仗，成品油价改则

助力中石化的炼油板块一举扭亏

为盈。 业内人士认为，得益于成品

油、 天然气新定价机制的推出，预

计下半年炼油行业将保持稳定的

毛利， 天然气业务盈利将有所提

升，但化工板块仍难见起色。

中石油最“吸金”

尽管与去年同期相比， 中石

油的盈利增幅在三桶油中排在末

位，但从体量上看，“油老大”依然

最具“吸金”能力。

中报显示， 中石油上半年实

现归属于母公司股东净利润

655.22

亿元，同比增长

5.6%

。 中海

油上半年实现净利润

343.8

亿元，

同比增长

7.9%

； 中石化实现净利

润

294.17

亿元， 同比增长

24.1%

。

尽管中石化同比净利润增幅最

大， 但其净利润的总量却小于中

海油，位于三桶油倒数第一。

推动中石油中期业绩增厚的

很重要因素来自于天然气价改的

红利。天然气和管道板块这块曾经

的业绩“绊脚石”打了翻身仗，成为

中石油今年中期的业绩亮点。上半

年，中石油天然气和管道板块实现

经营利润

218.82

亿元，同比大幅增

加

202.45

亿元。 而今年一季度，中

石油该板块经营利润仅

11

亿元。

而对于中石化而言， 成品油定

价机制进一步完善导致炼油利润亏

损大幅降低， 成为其中期业绩增长

的最重要推手。 中报显示，中石化上

半年炼油业务经营收入为

6442

亿

元， 同比增长

0.9%

； 炼油毛利达到

209.5

元

/

吨，同比大幅增长；经营收益

为

2.1

亿元，实现扭亏为盈。

行业晴雨表

三桶油的业绩波动， 也一定

程度上折射出了石化行业面临的

宏观环境及政策走势。 今年上半

年， 国家成品油价格机制进一步

完善。 得益于此，“两桶油”的炼油

业务也一改往年颓势， 实现大幅

增长。 其中，中石油的炼油板块仍

然亏损

77.69

亿元， 但同比大幅减

亏

155.39

亿元；中石化炼油业务经

营收益

2.1

亿元，实现扭亏为盈。中

石化称， 公司净利润增长也主要

归因于国家成品油价格完善机制

出台，炼油亏损的大幅减少。

今年上半年，国际原油价格高

位宽幅波动，整体呈前高后低走势。

普氏布伦特原油现货均价为

107.50

美元

/

桶，同比降低

5.15%

。 受国际原

油价格下跌影响，“两桶油” 上游勘

探开采的经营利润也现下滑。 作为

中石油的传统强项， 其上半年勘探

与生产板块经营利润同比降低了

13.2%

，为

988.07

亿元；中石化勘探

及开采业务的经营收益降幅更大，

同比下降了

23.5%

，为

309

亿元。

受宏观经济低迷、 成品油市

场需求不振的打击，“两桶油”的

销售板块也不尽如人意。 今年上

半年， 中石油销售板块经营利润

同比降低

65.7%

至

34.28

亿元，中

石化销售板块的经营收益也同比

下降

16.8%

至

169

亿元。

“对于石油石化行业下半年，我

们保持审慎乐观，预计整体温和、平

衡向好。”中国石油和化学工业联合

会信息与市场部副主任祝昉曾对中

国证券报记者预计称。 业内人士认

为，得益于成品油、天然气新定价机

制的推出， 下半年炼油行业将保持

稳定的毛利，天然气业务盈利将有

所提升，但化工板块仍难见起色。
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建行上半年日均净赚逾6.5亿

□

本报记者 陈莹莹

建设银行

26

日发布的

2013

年

半年度报告数据显示， 该行上半

年实现归属于本行股东的净利润

1197.11

亿元， 同比增长

12.63%

。

按此粗略计算， 今年上半年建设

银行，日均净利润超过

6.5

亿元人

民币。 另外， 该行不良贷款余额

803.10

亿元， 较上年末增加

56.92

亿元；不良贷款率

0.99%

，与上年

末持平；拨备覆盖率

265.20%

，相

比上年末下降了

6.09%

。

分析人士认为， 建行中报业

绩好于市场预期， 或源于手续费

及佣金净收入稳步增长。 中报数

据显示，报告期内，该行的银行卡

手续费收入

119.47

亿元， 增幅高

达

30.83%

。

理财产品余额破万亿

中报数据显示，建设银行上半

年共实现营业收入

2514.01

亿元，同

比增长

10.75%

；年化平均资产回报

率为

1.66%

， 年化加权平均净资产

收益率为

23.90%

。 净利息收益率为

2.71%

，与上年同期持平。

建行方面表示， 公司盈利水

平同比实现稳步增长， 主要得益

于：生息资产规模适度增长，加强

定价管理， 带动利息净收入较上

年同期增加

179.68

亿元， 增幅

10.59%

； 积极开展服务与产品创

新， 手续费及佣金净收入稳步增

长， 较上年同期增加

62.81

亿元，

增幅

12.76%

； 经营费用控制在合

理水平， 成本收入比上年同期下

降

0.65

个百分点至

24.62%

。

中报数据显示，报告期内建行

的银行卡手续费收入

119.47

亿元，

增幅

30.83%

； 顾问和咨询费收入

130.35

亿元，增幅为

24.44%

；电子银

行业务收入

28.07

亿元，增幅

24.7%

，

主要是网上银行、手机银行及短信

金融服务等电子银行渠道客户快

速增长，交易规模稳步扩大。

中报还称，该行上半年自主发

行理财产品

3953

期， 发行额

3.20

万

亿元；理财产品余额超过

1

万亿元，

其中保本型理财产品余额

4899

亿

元；实现理财收入

48.7

亿元。 理财

资金主要投向制造业、 交通运输、

仓储和邮政业、电力、热力、燃气及

水生产和供应业等行业。

不良贷款“单升”

中报数据显示建行的不良贷

款“单升”，建行方面称受宏观经

济和部分区域环境波动因素影

响，制造业、批发和零售业等不良

率有所上升。

截至报告期末，该行批发和零

售业的贷款金额为

3603.05

亿元，占

总额的

4.45%

；但是不良贷款金额却

达

209.94

亿元， 不良贷款率达到

5.83%

， 较上年末不良贷款金额

176.56

亿元、 不良贷款率

4.95%

，均

有大幅上升。 而备受关注的房地产

业贷款金额为

4865.07

亿元，占总额

的

6.01%

；不良贷款金额

36.09

亿元，

不良贷款率只有

0.74%

， 较上年末

0.98%

的不良贷款率下降了

0.24

个

百分点。

建行方面表示，严控钢铁、水

泥、煤化工、平板玻璃、风电设备、

多晶硅、造船等“

6+1

”产能过剩行

业，贷款余额较上年末下降

75.52

亿元。 政府融资平台贷款得到有

效控制与清理， 监管类平台贷款

余额

3773.61

亿元， 减少

341.08

亿

元， 现金流全覆盖类贷款占比

95.10%

。

另外，建行定期进行流动性风

险压力测试结果显示，压力情况下

流动性风险虽然有所增加， 但仍处

于可控范围。 截至报告期末，该行的

人民币流动性比率为

51.94%

； 外币

流动性比率为

43.12%

。

另外，截至报告期末，该行的

资本充足率与核心一级资本充足

率分别为

13.34%

和

10.66%

。 建行

方面解释称资本充足率较

2013

年

一季度末下降

0.29

个百分点，主

要是在二季度实施

2012

年度分红

派息方案所致。

中期亏损

2000

万元

杨荣华代行万福生科董事长职务

万福生科半年报显示， 公司上

半年实现营业收入

1.12

亿元，同比

增长

35.87%

； 归属于上市公司所

有股东的净利润为

-1990.72

万元，

同比下降

45.54%

。 公司预测三季

报的累计净利润可能继续亏损。公

司同时发布公告称，鉴于公司董事

长龚永福被刑事拘留无法继续履

行职责，为保证公司经营决策顺利

开展，推举由公司董事杨荣华暂代

董事长职务开展工作，同时一致同

意杨荣华暂时行使总经理职权。

对于净利润的下滑，万福生科

表示，主要原因系产品毛利下降而

公司相关费用有所增加。

中报成绩单“不及格”的背后，万

福生科涉嫌股票欺诈发行案件仍在

继续发酵。 公司

21

日发布公告称，控

股股东、董事长兼总经理龚永福因涉

嫌欺诈发行股票、违规披露重要信息

和伪造金融票证犯罪，被公安机关刑

事拘留。 自此，万福生科欺诈发行案

正式进入了刑事追责阶段。

此前证监会已对万福生科及相

关责任人开出了罚单：对公司处以

30

万元罚款；对龚永福给予警告，并处

以

30

万元罚款；同时对严平贵等其他

19

名高管给予警告， 并处以

5

万至

25

万元罚款。 此外，拟对龚永福、覃学

军采取终身证券市场禁入措施。

杨荣华为龚永福之妻。本次杨

荣华代为履职，期限为

6

个月，自公

司第一届董事会第二十九次会议

决议后执行。（王小伟）

中国太保业绩增一倍 下半年或迎政策利好

□

本报记者 高改芳

中国太保

26

日披露了

2013

年半

年度报告。

2013

年上半年，公司实现

保险业务收入

986.62

亿元，同比增长

9.0%

；实现净利润

54.64

亿元，同比

增长

107.1%

，好于市场预期。

分析人士指出， 下半年金融

领域去杠杆、 治理影子银行等使

得流动性偏紧， 这有利于险资发

挥长借短贷的优势；行业政策上，

税延养老试点政策将登场。 上海

自贸区的配套措施或使中国太保

的投资受益。

业绩好于预期

2013

年上半年，中国太保集团

内含价值达到

1397.23

亿元，较上年

末增长

3.3%

； 有效业务价值达到

554.67

亿元， 较上年末增长

13.1%

；

集团净资产达到

963.06

亿元， 较上

年末增长

0.1%

；寿险实现新业务价

值

42.54

亿元，同比增长

4.8%

；产险

综合成本率

97.7%

； 集团投资资产

的年化净值增长率达到

4.3%

。

2013

年上半年， 公司营销渠

道新保业务收入

80.42

亿元，同比

增长

10.3%

； 新业务价值

34.17

亿

元，同比增长

7.1%

。寿险新保期缴

业务收入

96.43

亿元， 同比增长

1.8%

， 占新保的比例从去年同期

的

38.0%

提升到

43.9%

。

公司产险业务坚持有承保盈

利的增长策略。 随着产险市场竞

争环境的变化和理赔成本的上

升， 整个行业特别是车险业务的

承保盈利出现了明显下降。 公司

产险综合成本率上升至

97.7%

，但

仍处于盈利区间。其中，车险综合

成本率

99.8%

，非车险综合成本率

87.9%

。 产险业务收入

423.54

亿

元，同比增长

20.2%

。

资产管理业务中，公司实现投

资资产年化净值增长率为

4.3%

。 上

半年公司继续加大定息资产的配

置力度， 新增及到期再配置定息

资产

573.01

亿元， 其收益率达到

5.5%

；重点配置高股息率股票，上

半年上市股票资产实现分红收入

11.75

亿元，同比增长

34.7%

；公司

加大债权投资计划的发行力度，

发起设立了

11

个基础设施和不动

产债权投资计划，合计金额

174

亿

元， 新发行的债权投资计划投资

收益率达到

5.9%

。

在管理集团投资资产的同

时，公司还积极拓展第三方管理

资产业务：太保资产第三方管理

资产达到

406.29

亿元；长江养老

受托管理资产达到

336.12

亿元。

截至

2013

年上半年末，集团

管理资产达到

7361.8

亿元，较上

年末增长

7.1%

，其中：集团投资

资产

6619.39

亿元， 较上年末增

长

5.5%

；第三方管理资产

742.41

亿元，较上年末增长

24.0%

。

下半年将现政策利好

太保相关负责人介绍，上半年，

太平洋寿险营销渠道继续推进人力

持续健康发展、 人均产能有效提升

的“双轮驱动”。 通过细分市场开拓

业务、持续推动有效增员、加强培养

训练、升级行销支持（“神行太保”智

能移动保险销售及服务平台）、针对

客户生命周期不同阶段开展产品推

动等工作，取得了较好的经营成果。

1-6

月，营销渠道实现个险新保业务

收入

80.42

亿元，同比增长

10.3%

。

但值得注意的是， 银保营销渠

道起色并不明显。 今年上半年银行

渠道保险业务收入

200

亿元，同比下

降

7.7%

。太保相关负责人解释，虽然

业务规模下降， 但银保渠道业务增

长的质量较高。

1-6

月，公司实现银

保期缴保费收入

17.77

亿元，其中高

价值新型期缴产品收入达到

9.48

亿

元，同比增长

44.7%

，推动银行渠道

新业务价值同比提升

3.1%

。

此外，分析人士指出，寿险

费率市场化改革已经启动。第一

阶段局限在普通型人身保险

(

传

统险

)

范围。 前端的产品预订利

率由保险公司根据市场供求关

系自主确定

,

后端的准备金评估

利率由监管部门根据长期国债

到期收益率曲线等因素进行调

整。预定利率提升将使得传统险

产品更具吸引力，有望促进保障

型险种销售。

上海保监局此前曾透露，与

上海自贸区建设相配套， 未来三

年内， 预计约有

1000

亿保险资金

参与上海旧区改造， 保险资金具

体将以发行基础设施债权计划的

形式参与旧区改造。目前，已确定

中国平安、 中国太保将参与探索

研究， 正与上海久事等公司深化

合作方案。 此举或将进一步提高

太保资管的盈利。

■中报聚焦


