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■产业透视

屠宰放量 毛利持续上涨

屠宰企业迎“美丽时光”

□本报记者 顾鑫

行业数据显示，

3

月份以来猪

肉与生猪的价差均保持在

9.5

元

/

公斤之上，创一年来新高，比去年

均值高

15%

以上，与之对应的是，

屠宰企业盈利空间大幅改善。 分

析人士指出，除此以外，生猪定点

屠宰资格审核清理工作带来供给

端变化和屠宰放量， 相关公司当

前正处于经营最好阶段， 一季报

业绩值得期待。

处于经营最好阶段

近日， 一份券商研究报告关

于屠宰企业的描述引起投资者的

广泛关注。报告称，在对生猪产业

链的草根调研中发现， 目前包括

双汇、 雨润等屠宰厂处于经营最

好阶段。

从行业数据看， 这一判断也

可以得到印证， 猪肉与生猪的价

差达到在

9.5

元

/

公斤以上。 分析人

士称，春节过后，头猪养殖利润大

幅下降而屠宰毛利则持续上涨，原

因在于生猪价格下跌幅度更快，超

出市场预期，而屠宰企业话语权更

强，猪肉价格跌幅相对较缓。

兴业证券分析师表示， 能繁

母猪的存栏量仍然较高， 生猪价

格的调整还未至周期底部， 此时

屠宰企业对养殖户的议价能力较

强， 可以压低养殖户价格或者挑

选养殖户提供合适规格的生猪。

方正证券分析师指出， 生猪

价格存在进一步探底的可能，而

屠宰企业的盈利预期会继续向

好。数据显示，

2012

年

9

月以来，能

繁母猪存栏量连续

5

个月均维持

在

5

千万头以上。 按历史经验，能

繁母猪存栏量与

6

个月后的生猪

出栏量密切相关。 即从今年

3

月

起，生猪将迎来出栏高峰，且持续

时间较长，很可能在今年

7

月份之

前不会结束。

业内人士介绍， 受益于猪肉

和生猪价差的扩大，当前屠宰一头

猪的净利润可以达到

70

元，实际上

就在

2012

年

8

月份，两者的价差一

度跌破

7

元

/

公斤， 今年年初升至

8

元以上，这两个月又持续扩大。

在近日举行的雨润食品业绩

发布会上，公司有关人士称，

2012

年中国经济增长整体放缓、 生猪

价格波动较大以及消费者需求复

苏较预期缓慢， 为中国生猪屠宰

及肉制品加工行业带来了巨大的

挑战， 公司经营也在一定程度上

出现了较大的困难。 但是去年下

半年复苏迹象已出现， 今年有信

心推进业务企稳回升。

屠宰放量是关键机遇

盈利空间扩大的同时， 屠宰

放量是促成相关公司经营向好的

另一大关键因素。 有券商分析师

指出， 屠宰行业的加快整合带来

的龙头企业市场份额提升是

2013

年有关公司所面临的关键机遇。

分析人士认为，

2012

年， 商务部、

工业和信息化部、财政部、环境保

护部、农业部、卫生部、工商总局、

质检总局和食品药品监管局在全

国联合开展了生猪定点屠宰资格

审核清理工作， 此举对于屠宰行

业的发展具有划时代的意义。 随

着落后产能陆续被淘汰， 市场份

额的空白不可避免地会被全国性

巨头和地方强势品牌所分食，屠

宰行业步入加快整合的阶段。

2013

年

1

月

17

日， 商务部等

9

部门联合召开的生猪定点屠宰资

格清理总结工作电视电话会议提

出， 审核清理工作基本达到了预

期目标。在此期间，生猪定点屠宰

厂（场）由

5919

家减至

4585

家，削

减幅度达

22.5%

；小型生猪屠宰场

点由

14019

家减至

10135

家， 削减

幅度达

27.7%

。全国屠宰企业总数

由

19938

家下降至

14720

家， 降幅

达

26.2%

。

商务部有关负责人在电视电

话会议上还表示， 推动屠宰行业

健康发展、保障老百姓吃上“放心

肉”所面临的形势仍然不容乐观。

要巩固审核清理成果， 继续严格

屠宰行业准入管理。 对于审核清

理工作结束时仍在整改或搬迁的

屠宰企业，各地要明确整改期限，

加强督促检查。

根据

2010

年发布的 《全国生

猪屠宰行业发展规划纲要》，到

2013

年， 全国手工和半机械化等

落后的生猪屠宰产能淘汰

30%

，

到

2015

年淘汰

50%

， 其中大城市

和发达地区力争淘汰

80%

左右。

双汇发展有关人士告诉中国

证券报记者，

3

月上旬， 公司日均

屠宰量明显恢复， 与去年的低点

相比大幅增长。有市场人士认为，

公司当前的产能利用率较高，日

均屠宰量估计能达到

4

万头，

3

月

份的屠宰量可能达到

105

万头。

长江证券分析师表示， 在屠

宰行业淘汰落后产能和提高集中

度的背景下， 龙头企业之间的竞

争不仅是前端猪源的竞争， 更是

后端市场的抢夺， 双汇所采取的

“收编小屠宰厂为经销商”策略是

解决销售规模不经济的关键举措

且具有先发优势。

龙头企业一季度业绩可期

分析人士认为， 无论是价差

还是销量， 屠宰企业一季度的数

据都会比较靓丽， 这意味着双汇

发展、 上海梅林等相关公司今年

的业绩有望迎来“开门红”，其一

季度业绩值得期待。

双汇发展

26

日公布的

2012

年

年报显示， 公司去年生产高低温

肉制品

155.13

万吨， 同比增长

6.4%

； 屠宰生猪

1141.86

万头，同

比增长

14.1%

； 实现营业收入

397.05

亿元，同比增长

10.81%

；实

现归属于母公司股东的净利润

28.85

亿元， 同比增长

116.25%

。

2013

年， 公司计划屠宰生猪

1750

万头，产销肉制品

190

万吨。

分析人士称， 双汇发展去年

业绩大幅增长的原因除了盈利能

力提升，还有重组的完成。今年一

季度， 公司业绩有望继续大幅增

长。根据此前公布的资料，双汇集

团将广东双汇、内蒙古双汇、双汇

牧业等资产注入上市公司， 而且

注入的资产主要为毛利率较高的

低温肉制品和化工包装业务等。

上海梅林也已经公布年报，

公司去年实现营业收入

78.52

亿

元，同比增长

23.87%

；实现归属于

上市公司股东的净利润

1.4

亿元，

同比减少

8.1%

； 实现归属于上市

公司股东扣非后的净利润

8752

万

元，上年度为

-7874

万元。

2013

年，

公司计划实现营业收入

100

亿元，

营业成本

84.8

亿元。

上海梅林去年出资

3.78

亿元

完成了对苏食集团旗下肉业全部

经营性资产

60%

股权的收购，其在

江苏拥有

120

万头的年屠宰能力，

产品以冷鲜肉为主，通路以卖场和

门店为主，销售网络和物流配送能

力很强。 收购完成后，上海梅林在

华东地区的产能达到

200

万头以

上。 分析人士预计，上海梅林一季

度业绩有望同比增长

35%-40%

。

不过，屠宰行业当前的“美丽

时光”能持续多久尚难断定。从板

块之间的周期轮动看，通常是“饲

料

-

屠宰

-

养殖”的顺序，即养殖亏

损影响到养殖存栏， 进而影响饲

料的景气； 出栏的下降影响到屠

宰量， 屠宰供肉不足带动价格的

上升。

长江证券分析师称， 我们会

先看到大北农这类饲料企业变得

困难、 然后双汇这类屠宰企业变

得困难、 然后雏鹰这类养殖企业

景气变好。另有分析人士指出，今

年下半年供给减少导致生猪价格

上涨是大概率事件， 对于屠宰企

业意味着原料价格上涨和下游需

求受到抑制， 日子肯定不会像现

在这么好过。

巨化股份拟设立财务公司

□本报记者 高晓娟

巨化股份公告，公司拟与

控股股东巨化集团公司及其

全资子公司巨化衢州公用有

限公司共同出资

5

亿元设立财

务公司。 其中， 公司出资

2

亿

元，占注册资本的

40%

；巨化

集团公司出资

2.5

亿，占注册资

本的

50%

；巨化衢州公用有限

公司

5000

万元，占注册资本的

10%

。

巨化股份称，拟设财务公

司的经营范围，为对成员单位

办理财务和融资顾问、信用鉴

证及相关的咨询、 代理业务；

协助成员单位实现交易款项

的收付； 经批准的保险代理

业务； 办理成员单位之间的

委托贷款及委托投资等中国

银行业监督管理委员会批准

的其他业务。 设立财务公司

的目的， 是通过专业化的财

务管理服务， 加强公司资金

的集中管理， 提升资金管理

水平， 提高资金使用效率和

效益，进一步拓宽融资渠道，

支持公司发展。

利欧股份业务整合初见成效

□本报记者 高晓娟

利欧股份公布

2012

年年报，公司报告期内

实现营业收入

16.20

亿元，同比增长

25.66%

，其

中， 主营业务收入

15.89

亿元， 同比增长

26.23%

； 归属于上市公司股东的净利润

4786.33

万元，同比下降

58.91%

。公司拟向全体

股东每

10

股派发现金红利

0.3

元（含税）。

年报显示，利欧股份对工业泵子公司的

整合取得初步成效。 经过一年的整合，利欧

股份与各工业泵子公司之间的协同效应得

以充分发挥，业务规模快速扩大。

2012

年，大

连华能实现营业收入

10289.43

万元， 较

2011

年增长

107.59%

；长沙天鹅新增有效合同（指

列入公司设计、排产计划的合同）金额突破

了

3.5

亿元，创历史最好水平，且连续中标

2

个百万千瓦海水机组的循环泵供货项目，单

个项目标的额均在

3000

万元以上， 实现了历

史性的突破。

据了解，在过去两年里，利欧股份先后完

成了对长沙天鹅、无锡锡泵、大连华能三家工

业泵企业的收购。 目前，利欧股份业务已涵盖

微型小型水泵、园林机械、清洗与植保机械、工

业泵四大业务领域，初步完成全系列泵产品的

业务布局。

东风汽车去年净利下滑94%

□本报记者 张怡

在商用车市场下滑、 乘用车低速增长的

2012

年，东风汽车的经营业绩出现了明显的下

滑。 东风汽车

2012

年年报显示，公司在

2012

年

实现营业收入

177.0

亿元，同比下滑

17.26%

；实

现归属于上市公司股东的净利润

2173.42

万

元， 同比下滑了

94.82%

； 基本每股收益为

0.0109

元。

受行业和经营周期的影响，报告期内公司

共销售汽车

26.32

万辆，同比下降

17.5%

；销售

发动机

16.22

万台，同比下降

28.0%

。公司表示，

2012

年公司汽车销量下滑主要受三方面的影

响： 一是市场持续低迷，

2012

年轻卡市场同比

下滑

2.0%

， 考虑轻卡市场中皮卡及出口仍保

持增长，国内轻卡（不含皮卡）市场降幅实际上

超过

5%

； 二是作为

2012

年实现增量的新产品

上市延迟， 新品微客

CV03

及轻客御风年初计

划在

2012

年

4

月上市销售，但两款新品至

9

月才

开始实现销售，全年减少万余辆；三是受

2012

年

7

月以来， 公司旗下郑州日产产品销售受到

较大冲击，销量比计划减少

2

万辆。

商用车市场整体延续从

2011

年二季度以

来的下滑趋势， 销量同比连续两年跌幅超过

5%

。 受中重型车用和工程机械市场大幅下滑

影响，

2012

年公司发动机销量同比下滑。 年报

数据显示，

2012

年公司中重卡市场同比下滑

21%

，工程机械市场同比下滑

20%

。

分产品类别来看，公司仅有客车及底盘的

销量出现同比增长，增幅为

12%

，其他产品均

出现不同程度的销量下滑。其中，轻型车、

SUV

和发动机的销量同比降幅分别为

24.1%

、

36.9%

和

28.0%

。

不过，受益于皮卡和发动机产品的毛利率

提升，公司整体的毛利率同比增加了

0.02

个百

分点。

大唐发电去年盈利翻倍

大唐发电公布

2012

年年报，

公司实现收入

775.98

亿元， 同比

上升

7.21%

。

2012

年，大唐发电及

时把握煤炭市场价格走低的转折

性机遇，创造公司经营业绩最好

水平，实现归属于母公司的净利

润

40.08

亿元， 同比大幅上升

109.82%

。

年报披露，

2012

年大唐发电

共有

14

个电源项目总计

2226

兆瓦

装机容量获得正式核准，

2013

年

预计

3900

兆瓦装机容量有望获得

正式核准， 作为核心产业的发电

业务将进入一个新的高峰期。

同时，公司苦练内功，通过加

强设备管理和完善火电企业“大集

控”建设、科学制定燃料采购计划

策略等系列措施，继续加强公司层

面电量统筹，公司预计

2013

年售电

收入将同比增长

5%

以上。（王燕）

西南证券去年净利润增长三成

拟定增

43

亿元提速创新业务

□本报记者 周渝 重庆报道

西南证券公布的

2012

年年报

显示， 公司实现营业收入

12.68

亿元，同比增长

21.89%

，实现净

利润

3.42

亿元，同比增长

30.35%

，

实现每股收益

0.15

元。 继

2010

年

实施

60

亿定向增发后， 今日公司

再推出

43

亿元定向增发方案用于

发展创新业务。

年报显示，

2012

年尽管受市

场低迷和

IPO

降速的大环境拖

累， 公司传统的经纪业务和投行

业务收入有一定下降， 但公司行

业竞争地位却在不断提高。 经纪

业务市场份额行业排名较

2011

年

提升

2

位， 实现连续四年增长；投

行业务方面， 并购业务家数市场

排名第二， 再融资业务家数排名

第六， 再融资业务融资总额排名

第五，均进入行业前十位。

财务报表显示，公司两个财务

数据值得关注，一是尽管现金流量

为

-10.6

亿元， 但这主要缘于增资

银华基金

20%

股权的

11.8

亿元和增

资西证股权投资公司所致，这一系

列投入为未来创新业务发展和业

务转型打下了良好基础；二是在收

入增长超过

20%

的情况下，业务及

管理费用却下降了近

8%

。

公司同日公布了拟定向增发

5

亿股、价格不低于

8.72

元

/

股、募集

资金不超过

43.60

亿元的方案，定

增对象为重庆市城市建设投资

(

集

团

)

有限公司、重庆市江北嘴中央

商务区投资集团有限公司、重庆高

速公路集团有限公司、重庆市水务

资产经营有限公司四家企业，其中

重庆城投、江北嘴集团、重庆高速

拟各认购

1.5

亿股， 重庆水务经营

拟认购

5000

万股。参与定增的四家

企业均是与西南证券同属于重庆

国资委管辖下的企业，并且目前都

是西南证券的股东。

根据此次定向增发的资金安

排， 将全部用于增加公司资本金，

以扩大业务规模和优化业务结构，

主要用于六个方面，即创新型自有

资金投资业务、 西证股权投资、增

资香港子公司以拓展国际化业务、

改进信息系统、扩大信用交易业务

规模和固定收益业务规模。

顾地科技扩大市政和农村给排水工程

□本报记者 向勇

中国证券报记者从

25

日召开

的顾地科技

2012

年年度股东大会

上获悉，公司募投项目进展顺利，

全国区域布局初显规模。 公司希

望受益城镇化， 致力于扩大市政

工程和农村给排水工程销售。

顾地科技主营塑料管道的

研发、生产和销售。 公司董事总

经理张振国介绍， 公司原有鄂

州、佛山、北京、重庆四个基地，

现又增加了马鞍山、商丘、兰州、

邯郸四个新基地，且目前均已初

步具备

2

万吨以上的生产能力，

将为公司提升华东、华北、西北

地区市场份额提供有力保障。国

内整体布局正在拉开，分区域营

销、统一调货，将降低生产成本

和销售费用。 公司湖北及重庆管

道募投项目目前进展顺利，投产

后将解决华中、西南地区产能瓶

颈问题；华南地区历来是公司的

传统市场，对佛山顾地进行设备

技术改造并适当增加产能，将提

升公司在华南地区的市场供应

能力。

张振国还介绍， 公司希望减

少房地产调控对公司的影响，对

市政工程的销售已逐渐超过建筑

地产业， 接下来还将积极参与市

政、农村饮水、农村排灌等工程的

招标。

公司独立董事、 中国塑料加

工工业协会专家委员会主任廖正

品表示， 政府提出的加大对新型

城镇化建设、 水利及环保建设的

投资力度等举措均利好公司。 中

国目前的塑管销量在

8000

万吨左

右， 随着国家对城镇化建设的推

动力度加大， 塑管需求还将有增

无减。 他说，除了市政建设工程，

今后城镇化带来的农村基础设施

建设，也将大量使用塑料管道。他

认为， 广大农村地区使用的传统

水泥管、铁管等需要更新换代，新

建工程更会直接选择塑管， 而这

才刚刚拉开序幕。

光明乳业去年净利润增长超三成

□本报记者 万晶

光明乳业发布

2012

年年报，

2012

年公司实现营业收入

137.75

亿元，同比增长

16.8%

；实现归属

于上市公司净利润

3.11

亿元，同

比增长

30.9%

； 每股收益

0.28

元。

同时， 光明乳业拟每

10

股派发现

金红利

1.8

元（含税），合计派发现

金红利

2.2

亿元。

光明乳业表示，业绩快速发

展主要来自重点产品的快速增

长驱动，

2012

年公司围绕 “聚焦

乳业、领先新鲜、做强常温、突破

奶粉”的战略，通过聚焦“优倍”，

抓住鲜奶发展势头，实现鲜奶销

售收入快速增长；通过聚焦“莫

斯利安”， 推动常温产品的结构

升级；通过聚焦“畅优”、“健能”，

坚持高端差异化路线，提高酸奶

的市场份额，有效提升公司经营

业绩。

2013

年是光明乳业新三年规

划的开局年，

2013

年争取实现营

业总收入

158.42

亿的销售目标。

光明乳业表示将继续围绕既定战

略，增强全产业链核心竞争力，聚

焦核心产品，拓展市场，努力发展

成为中国乳业最具竞争力的国际

化的现代企业。 在未来三至五年

内光明乳业将建设为中国乳业高

端品牌引领者， 未来将是一条产

品高端差异化， 再由高端引领中

端的发展路径。

行业低迷 云天化上市以来现首亏

□本报记者 赵凯

云天化公布的年报显示，

2012

年公司实现营业收入

98.93

亿元， 归属于上市公司股东的净

利润亏损

5.28

亿元。 受行业低迷

等因素影响，公司产品玻璃纤维、

聚甲醛产品销量销售价格同比下

降较多， 导致公司出现自

1997

年

上市以来的首次亏损。

公司积极采取扭亏措施，在

夯实原有传统优势产业的同时积

极培育新的利润增长点。 纽米科

技年产

1500

万平方米锂电池隔膜

一期项目达标达产并已开始运

营，“纽米科技” 市场品牌初步建

立，二期项目建设稳步推进；重庆

研发中心承担聚甲醛改性产品研

究、

FCCL

项目中试线建设

2

个在

建项目，各项工作取得较大进展。

与成都慧成科技有限责任公司签

署增资扩股协议， 联合打造优秀

锂离子电池隔膜制造商；

CPIC

与

香港远嘉公司合资成立远嘉 （中

国）矿业有限公司，稳定了玻纤原

料供应。

公司表示， 未来将继续推进

产业升级和产业转型， 改变传统

的商业模式， 由资源依赖型制造

业向技术密集型和资金密集型制

造业转变， 使公司成为一个以化

肥、有机化工、玻璃纤维、新材料

和储能设备为支柱产业， 商贸物

流为补充的大型集团化企业。


