
可信赖的投资顾问

FUND�WEEKLY

基金周报

www.cs.com.cn

金

牛

2013年 3 月 18 日 星期一

总第 151 期 本期 16 版

国内统一刊号

:CN11-0207

邮发代号

:1-175

国外代号

:D1228

责编：鲁孝年 美编：韩景丰

GETTY图片

12

基金面对面

周睿：医药行业凸显“进攻性”

汇添富医药保健基金经理周睿认为，医药行业已

非传统的防御性板块，在经济转型背景下其“进攻性”

正日渐凸显，医药主题基金业绩的抢眼表现或将持续
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本周话题

明星基金经理喊累

新基金快速发行，频繁的渠道拜访，迅速透支着

明星基金经理的体力，而分身乏术、担忧业绩辉煌不

再，也让他们感到疲惫不堪

■

主编手记

【03·本周话题】

神秘“孪生” 信托“导演”

冠豪高新暴涨神话
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基金动向

债券ETF提供低成本“调仓” 渠道

债券

ETF

是指数化债券投资工具， 可以满足投资

人大类资产配置需求，其分散化投资使其面临的非系

统性风险大为减少，更易获得稳定的市场平均收益

保险联姻基金搅动行业生态链

中国证监会日前正式发布

修改后的 《证券投资基金销售

管理办法》，自

2013

年

6

月

1

日起

施行，新《办法》将保险及期货

等机构引入了基金销售队伍。

不过，笔者认为，短期内对于保

险公司销售基金的能量不要抱

有过高期望， 只有在保险公司

开展公募业务后， 再配合其销

售渠道， 才有望搅动目前银行

独大的局面。

将新《办法》与允许保险和

券商等机构发行公募产品、非银

金融机构可以托管基金等新政

联系起来看，可以发现，这是监

管层为壮大机构投资者力量，改

善销售格局中银行独大局面作

出的布局。 数据显示，截至

2012

年底，保险业资产规模达

7.35

万

亿元，信托也达到

7

万多亿元，而

基金业资产管理规模为

3.6

万亿

元。开闸让保险公司介入公募基

金业，一方面对保险而言是一桩

有利可图的好生意， 另一方面，

保险公司又可向客户提供一站

式金融服务。 不过，从海外共同

基金发展历程来看，引入保险机

构初期在整体上对基金销售难

有较大提升。

早在上世纪

60

年代的美国，

人们就发出过质疑：共同基金这

个性感小妞嫁给人寿保险这个

庄重绅士， 这桩婚姻会幸福吗？

事实上，这桩婚姻从一开始就是

磕磕绊绊的，这有几个方面的原

因，其中很重要的一点是，保险

公司原先销售的产品与基金产

品有很大不同，保险公司对销售

无固定回报的产品既无经验，也

缺乏信心。基金销售专业度要求

较高，与保险从业人员现状存在

差异，保险公司对相关人员进行

培训， 使其熟悉基金产品特点，

也需要过程。

另外， 与保险公司采取的

销售策略也有较大关联。 有的

保险公司只支持自有基金业务

发展， 如安联保险在美国市场

就只销售其集团旗下的基金产

品， 这对改变基金业原有生态

并无多大作用。不过，随着其他

机构采取金融超市的方法，保

险也逐渐成为基金销售的一条

重要渠道。 根据美国投资公司

协会的调查， 保险公司

15%

的

客户会选择购买基金产品。 对

照中国保险业庞大的客户群，

15%

是个令人振奋的数字。

事实上，在上世纪

60

年代，

美国允许保险公司进入共同基

金业后， 保险系基金公司就迅

速成为基金业的主力， 到

2006

年， 保险系基金在全美基金资

产占比已经达到了

22%

。 从我

国现状来看， 传统上就提供固

定回报产品的保险公司在固定

收益领域具备优势， 在养老金

有望入市的大背景下， 将保险

产品开发技术经验应用到养老

金、 企业年金上， 发展空间巨

大， 有望与银行系基金一样成

为基金版图中重要的一极。
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周毅：量化投资进入“战国时代”

在银华基金副总经理周毅看来，子公司开闸可以

扫除多种障碍，令基金公司的量化投资如虎添翼，基

金运用量化投资大规模作战的时代正在来临


