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落实多元化投资策略

Virtus

投资新发

5

只共同基金

□本报记者 吴心韬

新基金品种齐全

据

Virtus

投资提交给美

国证券交易委员会（

SEC

）的

申请登记信息， 新发的

5

只

基金包括：

Virtus

赫茨菲尔德

基金、财富大师基金、新兴

市场股票收入基金、新兴市

场债券基金和国际小型股基

金。 该公司表示，将在今年

晚些时候正式推出这

5

款基

金产品。

Virtus

执行副总裁兼产

品经理弗兰克·沃特曼表示：

“我们的策略是为客户提供

类型和品种广泛的基金产品

以帮助其适应市场周期的变

化。 通过新发基金分配给

5

位

受尊敬的投资经理， 并发挥

各自专业特点， 公司能够进

一步实现产品多样化。 此外，

新发基金的财务顾问将会为

他们的客户提供新的投资选

项， 包括那些个人投资者未

能涉及的投资策略。 ”

Virtus

的这几款产品主

要覆盖风险偏好较高的投资

者。 其中，

Virtus

赫茨菲尔德

基 金 是 一 只 基 金 中 基 金

（

FOF

）， 其投资顾问为托马

斯赫茨菲尔德顾问公司，后

者成立于

1984

年， 是一家封

闭式基金研究和投资公司。

该基金将运用定性、 定量和

基础分析等工具来评估封闭

式基金，同时考虑流动性、波

动率和分配收益率等因素来

寻求投资机会。

Virtus

财富大师基金的

投资顾问为

Horizon

资产管理

公司， 其是

Horizon Kinetics

公司的子公司。 而财富大师

基金将主要跟踪

Horizon Ki－

netics ISE

财富指数， 投资那

些被全美最富有的人管理的

上市公司。 该基金投资策略

基于这样的理念， 即那些受

个人管理和影响的企业，且

个人从中创造巨大财富的企

业往往股价表现好于其他企

业， 因为企业管理者将股东

的长期回报当作追求目标。

Virtus

新兴市场股票收

益基金和债券基金顾名思义

是投资于新兴市场股市和债

市的公共基金。 前者的次级

投资顾问为

Kleinwort Ben－

son Investors International,

Ltd.

，而后者顾问为

Newfleet

Asset Management, LLC

。 前

者主要投资高红利、 高红利

增长率， 以及资产负债与现

金流情况俱佳的高质量企

业， 而后者则投资主权债

务、 政府机构债务以及企业

债务等。

Virtus

国际小型股基金

的管理者为

Kayne Anderson

Rudnick

投资管理公司，该基

金投资哲学主要是区别不同

市场周期来寻找增长持续性

较好的高质量公司股票。

迄今，

5

只基金的具体

发布时间和费率等信息并

未公布。

服务创新受嘉奖

Virtus

目前拥有

43

只开

放式基金， 成立时间最早的

始于

1940

年

9

月的战术性配

置基金， 最新成立的一只是

在去年

3

月成立的

Allocator

Premium AlphaSector

基金 。

这

43

只基金迄今表现均不

赖，仅一只基金出现负收益，

其中，

Virtus

多行业短期债券

基金（

I

类）获得理柏

2012

年

（美国）最佳基金奖，因其过

去

3

年的表现好于其他短中

期投资级债基表现。

另据

Virtus

披露的业绩，

今年一季度该公司营收达

35

亿美元，同比增长

35%

；经营

利润

1600

万美元， 同比增幅

超过

100%

。

除了在投资领域的成绩

骄人外， 该公司在客户服务

上的创新受到客户肯定。

今年

5

月

31

日， 在美国

MobileWebAward

大 赛 中 ，

Virtus

投资开发的移动终端

应 用 程 序 （

APP

）———

Virtus

Mobile

赢得 “最佳投资移动

应用程序奖”，而这距离该程

序正式上线不到三个月。

这一款

APP

简单实用且

功能齐全，不仅能够获取

Vir－

tus

投资最新的博客和投资建

议， 还包括每月财经日历提

醒， 并为投资顾问公司提供

联系。

Virtus

执行副总裁兼零

售部主管杰夫·赛鲁迪表示，

智能手机和平板电脑对于金

融从业者已经是日常必备办

公工具，“我们将继续为广大

APP

用户推出更多附加服务

功能。 ”

基金公司与第三方销售

联手推“定制”产品

□本报记者 张鹏

近期， 富国基金与诺亚正行

联手推出了一个注重信用债领域

的固定收益专户产品， 首募规模

近

1.5

亿元， 接近于同类银行的专

户产品。 业内人士指出，此举开创

了渠道根据客户需求定制产品的

先河， 有利于整合基金公司与第

三方销售的资源， 进而为客户创

造价值。

第三方发起突围

在银行独大的基金销售市

场， 第三方销售公司针对高净值

人群提供定制化的产品成为其新

的突围思路。 据悉，诺亚选择富国

正是看中其在固定收益领域出色

的投资管理能力与历史业绩，与

高净值人群的避险需求契合。 他

们此番联袂推出的债券专户类似

于一级债基， 其并不参与二级市

场股票操作；在债券投资领域，以

信用债策略为主， 兼顾利率产品

与可转债投资。

新浪基金研究中心研究总

监庄正表示， 该专户产品的投

资范围不再局限于二级市场股

票， 开了专户理财在固定收益

领域拓展的先河。 由于高净值

人士更看重产品的风险性，喜

欢追求绝对收益或者适度风险

上的超额收益。 他同时指出，在

海外市场上， 固定收益套利策

略的对冲基金占有对冲基金市

场重要份额。

上海证券基金分析师刘亦千

表示，诺亚其实起着渠道和资金

配对两个作用。 其中，第一个作

用对渠道的丰富和分散银行渠

道资源过于集中均有好处，但资

金配对才是第三方机构的真正

价值，即通过专业的理财人员将

投资者的资金和投资产品进行

合理的匹配对接，让投资者购买

到合适的理财产品，这种方式弥

补了目前投资者教育不足的现

状。 “事实上，在欧美成熟市场，

第三方专业理财机构才是基金

等理财产品的销售主力。 毕竟，

专业的事儿应当由专业的人去

干。 ”刘亦千说。

定制代销陆续开张

今年以来随着债券基础市场

走好， 基金公司发行债券型产品

的热情高涨， 这自然引起第三方

销售机构的注意。

华泰联合证券基金研究中心

数据显示，

2012

年一季度末至

6

月

21

日之间， 共有

60

只新基金募集

成立， 其中有

19

只为债券型基

金， 募集资产为

1019.40

亿元，占

所有新基金募集资产的

54.77%

。

募集规模超过百亿元的基金共

5

只，均为创新型基金产品。 其中，

两只为跨市场

ETF

，

3

只为短期理

财基金。

除了为客户提供定制产品，

诺亚正行还积极拓展债券基金

代销业务。 数据显示，截至

6

月

13

日，诺亚正行已经或者即将代销

包括信达澳银、鹏华、上投摩根、

博时、 长盛和富国等

6

家公司的

16

只债券公募基金产品。 此外，

诺亚正行亦与兴业基金推出了

股票类专户。

中小基金公司销售寻突破

速配托管与业绩为先

□本报实习记者 曹乘瑜

市场萧条， 基民热情消

退。 由于面对银行时缺乏话

语权，相比大型基金公司，中

小型基金公司的生存更加艰

难。 现在，一些中小型基金公

司在发行产品时， 托管行的

规模大小已成次要考虑因

素， 他们更看重理念契合度

和销售积极性的高低。

寻找理念一致银行

“如果托管行对市场的

看法和我们一致， 投资理念

也和我们类似， 那我们的基

金不仅发行更快， 我们对其

的投资管理也更顺手。 ”

7

月

初， 在某中小型基金公司的

产品推介会上， 该公司市场

总监向中国证券报记者解释

选择一家中小型银行进行托

管的原因。

该基金公司即将发行一

只混合型基金， 发行初衷在

于市场估值已调整至低位，

中国经济在转型过程中肯定

会有超级牛股， 而债市的热

闹已经到达尾声， 发行混合

型基金比发行债券型基金更

能把握机会。

这家公司的市场总监介

绍说， 他们与多家银行洽谈

过， 但是大型银行目前偏向

于销售债基、货基、保本等低

风险产品。 据好买基金统计，

在今年新发行的

147

只基金

中，债券型基金只有

40

只，而

已募集的规模却占了总规模

的

72.35%

。

该市场总监透露， 基金

公司在与银行洽谈时， 有些

银行要求调整产品。 “如果

与大银行合作， 要根据他们

的要求改进产品设计。 如果

这样做， 就会与我们的初衷

不一致， 基金经理在进行投

资管理时或许不能施展自己

的特色， 对产品的业绩会有

影响。 ”

看来，“中小型基金公

司

+

中小型银行托管”的组

合或许不能简单地理解为

门当户对的联姻， 而更像

是一场“志同道合”的并肩

战斗。

小银行发行积极性更高

“困难时期，基金的销售

和托管应该不分大小行。 ”上

述人士表示。

2011

年， 基金整体规模

蒸发

5000

亿元， 投资者对基

金业缺乏信心。 同时五大银

行的渠道资源开始收窄。 一

方面，大行限制了发行数量。

早在

2011

年底， 为了保护客

户资源， 不让滥发行为损害

客户利益，一些大行如农行、

建行决定

2012

年每月发行新

基金数量控制在

2

只以内。 另

一方面， 理财经理销售基金

的积极性也在降低。 这对中

小型基金公司来说比较困

难，更难获得大行渠道。

“还不如挑选在渠道上

更给力的中小型银行。 ”上述

基金的总经理表示，“中小银

行对我们更重视， 也能够长

期合作。 ”

据悉， 部分中小型银行

在基金销售上有确定的月度

考核机制， 使得其理财经理

能够有积极性推荐产品，发

行上也更有效果。 分析人士

表示， 一些中小型银行虽然

在二三线城市网点不多，但

在一线城市的网点丰富、渠

道完善，高端客户资源较多，

这对于基金的发行销售来

说，不啻为一个优势。

2012

年， 除了几只固定

收益类基金产品的募集规模

大到令人咋舌外， 权益类基

金的募集规模并不大。 但是

一些中小型基金却反而认为

此时是发行权益类基金的机

会。 某中小型基金公司的总

经理表示， 这时不是销售的

好时候， 却是建仓的好时

机。 “我们想现在做出业绩

来， 等到市场反弹、 资金大

规模进场时， 一举包抄，扩

大规模。 ”

美国知名资产管理公司

Virtus

投资合伙人公司近日宣布，将新

增

5

只开放型共同基金以扩大基金广度，落实其投资多元化策略。

作为一家历史悠久但总能焕发新生的美国基金公司，

Virtus

投

资今年不仅成绩骄人， 并且在产品营销和服务上屡有创新之举。

Virtus

投资是纳斯达克交易所上市公司。
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