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美国激辩“巴菲特规则”

□

金旼旼

就像蝙蝠侠总说的那样：“能力越大，

责任越大。 ”所以，对富人加税天经地义，

更何况是超级富豪巴菲特自己提出来的。

“股神”抱怨说，自己只缴纳

17.7%

的个人

所得税，而他的秘书却要缴纳

30%

的个人

所得税，这太不公平了。

对富人加税公平吗？

什么是公平？ 民主党阵营认为，公平

体现为税率， 具体看主要有这么两条：首

先，纵向比，如今美国富人缴纳的税率是

五十年来最低的；其次，横向比，和巴菲特

一样，很多美国百万富豪缴纳的所得税率

比中产阶级更低。

这两条无疑都是事实。 首先，自上世

纪六十年代以来美国富人的税率持续在

下降， 而且越富有的人税率下降得越多。

白宫国家经济委员会（

NEC

）的报告显示，

0.1%

美国最富者在过去五十年里税率从

51%

下降到

26%

，也就是说他们如今只缴

六十年代一半的税； 而美国最富的

400

人

2008

年的平均税率是

18.1%

，而

1995

年为

29.9%

，十几年间竟然减少了近一半。

如果以税率为纵轴， 收入为横轴，美

国的税率曲线大致呈现

n

型走势， 即对年

收入在

0-100

万美元的不同阶层，税率是

累进的，挣得越多税率越高。 而年收入超

过

100

万之后却是累退， 挣得越多税率越

低。 其主要原因在于，越富的人收入越是

来自投资， 而通过布什政府两次调降后，

美国的资本利得税从

90

年代的

28%

大幅

降至如今的

15%

。对此，民主党认为，其实

巴菲特规则不是加税，而只是要求恢复到

90

年代的税率而已。

但共和党看到的是另一种公平：对联

邦税收的贡献度。美国富人这几十年来税

率下降不假，但富人对联邦税收的贡献度

却在增大。美国国会预算办公室的统计显

示，

1979

年

1%

最富者贡献了

15.4%

的联邦

税收， 而到

2005

年这一数字升至

27.7%

；

而

1%

富人收入占国民总收入的比重

1979

年时为

9.3%

，

2005

年为

18.1%

。

换言之，三十年来，富人税收贡献度

的增幅远高于收入占比的增幅，并且和他

们的收入相比，如今富人至少多贡献了近

10

个百分点的税收。 而另一方面，美国国

税局的统计显示， 如今占美国总纳税人

50%

的中低收入的纳税人只贡献了

2.7%

的联邦税收，却享受了大部分国家提供的

福利保障，这难道就公平吗？

此外，还应考虑富豪被双重征税的问

题。 比如巴菲特，在缴纳个人所得税前，他

控股的公司伯克希尔哈撒韦必须先缴纳

公司税。 考虑到富人大多数是企业家，而

美国又拥有发达国家中最高的公司税率

（

39.2%

）， 作为股东的富人所承受的综合

税负其实已经相当高。 更进一步说，美国

富豪还对慈善做出了巨大贡献，譬如巴菲

特曾向盖茨基金会捐出了数百亿美元。

对富人加税管用吗？

民主党力推 “公平税收法案

2012

”

（即“巴菲特规则”），其目的是为了解决美

国赤字的老大难问题。那么该法案能够增

加多少税收呢？

据美国国会下属的无党派色彩的税

收联合委员会估计，如果对百万富翁设置

30%

的最低有效税率，在未来十年，将一

共增加

470

亿美元的联邦税收， 也就是平

均一年

47

亿美元。而奥巴马

2013

年预算案

预计在未来十年内将增加

6.4

万亿美元赤

字，换言之巴菲特规则将在未来十年减少

0.7%

的联邦赤字。

问题不止于此。根据奥巴马

2013

年预算

案， 巴菲特规则将取代 “可选最低税

（

AMT

）”， 但一加一减的结果是， 收支难相

抵。 据税收联合委员会计算，此举未来十年

将增加

7933

亿美元的联邦赤字，即一年增加

近

800

亿美元的赤字。 对联邦政府来说，对富

人加税的最终结果很可能是“赔本赚吆喝”。

对富人加税有害吗？

在美国贫富差距不断扩大的当下，

打“巴菲特规则”牌自然容易获得选民情

感上的支持， 这或许是奥巴马力推该规

则的重要原因。 盖洛普

4

月的调查显示，

60%

的美国人支持 “巴菲特规则”，而

CNN

在本月晚些时候做的类似调查则显

示，多达

72%

的受访者支持这一规则。

但共和党代表的美国右翼观点认

为，不能因为富人承受力强就应对其加

税，因为针对富人的税率政策不光影响

富人，更影响整体经济。 给富人减税的

“涓滴效应” 将惠及中低收入阶层。

调降资本利得税将鼓励富人投资，

进而增加就业并带动经济，其结

果是所有人都受益。

总的来看， 美国两党围

绕“巴菲特规则”的争论源自

两种不同的经济治理思路。

从支持“公平”的角度来看，

给富人加税有助于缓解民

众因贫富差距加大带来的

挫败感；但从支持“效率”的

角度来看，如果美国不想重

蹈欧洲高税收、 高福利、慢

增长的危机覆辙，则要避免

对富人加税以伤害企业家

精神。

华尔街夜话

学生贷款重几何

□

本报记者 樊宇 华盛顿报道

对于正在为孩子挑选大学的美国家长们

来说，美国联邦助学贷款利率即将上涨绝对不

会是个好消息。如果国会不采取措施延长学生

贷款优惠利率政策，从今年

7

月

1

日起，联邦政

府助学贷款的利率将从现在的

3.4%

升至

6.8%

。

一周来，从北卡罗来纳州到科罗拉多州，

再到艾奥瓦州， 美国总统奥巴马接连在不同

大学发表演讲，呼吁国会尽快行动，看似平常

的学生贷款问题在美国引起轩然大波。

奥巴马所说的学生贷款是指美国联邦政

府为大学本科生和研究生提供的助学贷款，

通过美国教育部直接发放， 资金来源于联邦

财政，因为利率较低且固定，往往是学生的第

一选择。 如果贷款政策不能顺利延期，

7

月之

后申请贷款的学生贷款利率将翻

倍，但之前已经获得

贷款的学生将不受影响。

根据美国白宫的数字，过去

20

年来，美国

大学学费上涨了一倍多。 据笔者了解，目前美

国四年制公立大学一般专业每年学杂费加住

宿费需要

2

万多美元，一些热门专业每年的学

杂费接近

4

万美元， 私立大学学费要更高一

些。 近年来，不少大学从政府获得的经费逐年

下降，高校财政问题愈加突出，学校由于经费

减少而把一部分开支以提高学杂费的方式转

移到了学生身上，导致学生负担加重。

教育成本不断上升， 申请贷款上大学变

得日益普遍。 以美国联邦政府助学贷款为例，

去年美国大约有

740

万大学生申请了这种形

式的贷款。 不同年级学生能申请到的优惠贷

款额度不同，从

3500

美元到

5500

美元不等。 除

了政府提供的贷款外， 学生还可以申请其他

商业贷款，但利率要高出一截。

根据美国媒体的统计， 近几年有超过一

半的美国大学生毕业即失业或者未能找到合

适工作，这使得他们还贷压力倍增。

2010

年，

申请贷款的美国大学生毕业时平均负债

25000

美元。 学生贷款债务总额已突破

１

万亿

美元，超过了信用卡债务总量，成为美国人

第一大债务负担。

奥巴马在北卡罗来纳大学向学生们

说起了自己和夫人米歇尔·奥巴马当年的

亲身经历， 两个都非富裕家庭出身的人

刚结婚时，把彼此的资产加到一起，发现

并没有什么资产，而把彼此的债务加到一

起，却有很多的债务，其中基本上都是助

学贷款。 难以想像，如今身为美国总统的

他直到

８

年前才还清了学生时期的贷款。

奥巴马在艾奥瓦州州立大学演讲时指

出， 大学教育不仅是一个学生对自己人生的

投资，也是一个国家对未来的投资，大学教育

不应成为奢侈品。

奥巴马的演讲赢得了学生的热烈回应，

但共和党人对此却颇有微词。 美国众议院议

长约翰·博纳毫不客气地指出，奥巴马正在人

为地挑起并不存在的战争。 学生贷款问题可

以解决，但不需要竞选式的政治表演。

话虽如此，但年轻选民无论对于想要咸鱼

翻身的共和党人，还是想要守住总统宝座的奥

巴马来说，都是不容忽视的票源。 据

CNN

统计，

奥巴马

2008

年竞选时，赢得了

74%

的年轻人的

选票。 受年轻人追捧是奥巴马的一大优势，共

和党人深知这一点，自然也不会冒着失去选票

的危险反对这项能赢得年轻人好感的政策。

然而， 延期学生贷款优惠利率预计每年

将给美国联邦政府带来

60

亿美元财政负担，

这笔资金从何而来？

共和党人希望通过砍掉奥巴马医改法案中

涉及的某些项目费用来筹得这笔钱， 而参议院

中的部分民主党人主张通过提高石油企业的税

收来填补财政窟窿。 双方在最终目标上没有分

歧，但在如何达成这一目标上互不相让，有关学

生贷款政策的争论被一步步扩大化。

眼看时间临近，不少家长表示，孩子的教

育支出本身已经是一笔不小的费用， 如果贷

款利率再上调， 他们在为孩子选择学校时将

更加谨慎。 不少美国大学生通过社交网站上

发出呼声， 刚拿到研究生录取通知书的梦娜

担心，自己通过贷款完成学业的计划会不会

最终泡汤。

海外视野

08

Global� view

2012年 /� 4月28日 /�星期六

责编：廖维 E-mail:liaow66@gmail.com

海外聚焦

通用汽车上演王者归来

□

本报记者 杨博

“时隔三年， 美国汽车业回来

了。 ”这是美国总统奥巴马日前在美

国汽车工人联合会发表讲话时说出

的一句话。

在经历金融危机带来的萧瑟 “寒

冬”后，如今美国汽车业正行驶在通往

春天的大道上。 通用汽车、克莱斯勒、

福特“三驾马车”齐发力，令汽车城底

特律再现往日荣光。值得一提的是，行

业巨头通用汽车在破产两年后不但重

回全球销量最高的汽车制造商宝座，

2011

年更是创下

76

亿美元的百年历史

盈利最高，正式宣告王者归来。

危机“生死劫”

一百年前，波士顿商人威廉·杜兰

特在别克汽车的基础上创立了通用汽

车公司。此后在营销大师阿尔弗雷德·

斯隆手中， 通用汽车秉承 “不同的钱

包、不同的目标、不同的车型”战略，成

功登上全球第一大汽车制造商的宝

座，此后长达

77

年独揽这一殊荣。

然而就在

2008

年迎来百岁华诞之

际，通用汽车遭遇了前所未有的危机。

这一年，通用汽车出现了

309

亿美元的

巨额亏损， 同时丢掉了全球第一大汽

车制造商的皇冠， 让位于日本车企丰

田汽车。

通用汽车的没落并非始于金融海

啸， 事实上其在过去几十年中的战略

和战术失策已经为大厦倾颓埋下隐

患。这不但包括沉重的员工福利负担，

还包括其在产品生产策略上过于保

守。数据显示，自

2003

年起通用汽车在

北美的销量就直线下降， 使其营业收

入锐减。在

2005

年至

2008

年的四年间，

通用汽车累计创下

820

亿美元的亏损，

几乎是

2000

年至

2004

年五年盈利总和

的

10

倍。

金融危机只不过是压垮通用汽车

的“最后一根稻草”。一方面，危机令美

国汽车市场消费需求进一步下降，造

成通用汽车收入骤减， 现金流出现紧

张。另一方面，金融危机令通用汽车此

前的盈利支撑点———旗下通用汽车金

融公司

(GMAC)

的消费信贷业务出现

大量坏账，拖累了整体营业收入表现。

此外

GMAC

还涉足房地产消费信贷领

域， 是全美五大住房贷款金融机构之

一，在金融危机中更是饱受煎熬。

2009

年

6

月，负债累累的通用汽车

不得已申请破产保护，股票摘牌退市。

已有百年历史的通用汽车大厦倾覆，

成为迄今为止美国制造业历史上最大

的破产案， 也令整个美国汽车业跌落

低谷。

华丽蜕变

似乎应验了奥巴马的一句话，“外

科手术式” 的破产是通用汽车唯一的

出路。破产重组后，新通用得以甩开沉

重的债务负担，开足马力前行。

但这只是第一步。 对于一家深陷

困境的企业而言， 一个好的领路人至

关重要。在

2009-2010

年不到两年时间

内，通用汽车连续三次更换掌门人，被

“扫地出门”的首席执行官不但包括有

着“底特律斗士”之称的瓦格纳、“临危

受命”的韩德胜、还包括通用汽车前董

事长爱德华·惠特克。直到

2010

年

8

月，

丹·埃克森接过帅印，通用汽车管理层

的持续动荡才基本宣告结束。

和来自

AT&T

的前任

CEO

惠特克

一样， 埃克森也是一位出身电信行

业的企业家。 他上任前就有业内人

士预言称，埃克森作风强硬、直言不

讳的领导风格将令通用汽车变得更

为“好斗”。

果不其然，埃克森上任一个月后，

通用汽车就成功进行了

IPO

，

231

亿美

元的融资额创下全球有史以来规模最

大的首次公开募股。此间，埃克森马不

停蹄地重塑公司高管团队。 为避免功

能和区位作业出现交叉重叠导致责任

模糊化， 他摒弃了通用汽车原有的管

理矩阵， 起用了丹·阿曼、 爱德·威尔

本、 戴安娜·特朗布莱等一批得力干

将， 并在

2011

年初增设了首席技术官

职位。

与此同时， 埃克森还涉入产品研

发流程， 扩大生产能力并减少制造成

本。在他的任期内，通用汽车首款大批

量投产的插电式混合动力车沃蓝达上

市并热销，

2013

款雪佛兰迈锐宝的上

市时间较原计划提前了

6

个月。

在一系列大刀阔斧的改革下，通

用汽车迅速恢复活力。 在雪佛兰品牌

车的热销带动下， 通用汽车

2011

年的

全球销量达到

903

万辆，时隔三年后重

回世界第一的宝座。

2011

年，通用汽车

营业收入达到

1503

亿美元， 较

2010

年

增长了

10.8%

， 净利润达到

76

亿美元，

同比骤增

62%

， 创下其百年历史上的

最高年度盈利纪录。

底特律的春天

在危机最深重的时刻， 美国汽车

业“三巨头”均受到巨大冲击。 早在通

用汽车破产两个月前， 克莱斯勒已经

宣布申请破产保护， 福特公司虽然艰

难得以自保， 但不得不出售旗下多个

品牌以换取生机。彼时，曾长期被美国

人引以为豪的汽车业骤然失色，“三巨

头”的大本营底特律一片惨淡，甚至被

称为“鬼城”。

为拯救汽车业，奥巴马迅速成立

汽车业特别工作组， 投入总额高达

850

亿美元的救助金， 其中仅通用汽

车一家公司接受的救助就接近

500

亿

美元。 与此同时，金融危机的爆发也

倒逼长期故步自封的美国车企进行

大刀阔斧的改革， 通过降低开支、压

缩产能、调整经营战略来更好地适应

市场竞争。

随着美国经济逐步回暖和自身的

努力， 在危机爆发三年后汽车巨头们

渐渐恢复元气。

2011

年，“三巨头”在美

国本土的销量均实现了两位数增长。

其中通用汽车重回世界头号汽车制造

商的宝座， 克莱斯勒成为增长最快的

汽车制造公司， 福特投资数十亿美元

在美国建厂，使就业岗位回流本土。

通用汽车的迅速重生也点燃了人

们对美国制造业复兴的希望。 在去年

通用汽车创纪录的

76

亿美元的利润

中，有

72

亿美元来自北美市场。数据显

示， 美国汽车销量在

2009

年跌至

1040

万辆的低谷后， 到去年第四季度后已

经恢复至

1350

万辆， 创下

2008

年经济

衰退以来最好表现。 今年预计汽车销

售量会进一步增至

1400

万辆。

在

2008

年时， 美国汽车业曾一年

之内损失

40

万个工作岗位， 而过去两

年多整个美国汽车业新增岗位超过

20

万个， 对整个美国就业市场起到了积

极的支撑作用。 随着失业员工重返工

作岗位，工厂重现忙碌景象，“鬼城”底

特律也重新焕发生机。

封面榜中榜

欢呼的理由

《巴伦周刊》 最新出

炉的

2012

年春季理财经

理调查显示，美国证券投

资经理们看好未来股票

收益及美国经济增长，但

对债券投资持谨慎态度，

同时他们预测奥巴马能

获得连任。

理财经理们认为，各

上市公司总体财务状况

良好，欧洲债务危机的处

置情况也较前几个月更

为有效，美元几近于零利

率更刺激风险资产走俏。

基于此，参与调查的

55%

的职业理

财经理认

为明年年

中股市将

迎 来 牛

市， 而道

琼斯工业

指数到年

底会上升

6%

， 达到

13756

点 ；

2013

年中，

更将飙升

到

14183

点。同时标

准普尔

500

指数及

纳斯达克指数也

会逐步上升，并在

2013

年

中分别突破

1500

点和

3300

点。

不过，大部分理财经

理在乐观预测市场前景

的同时，也对美国经济前

景表示担忧，并认为美国

宏观经济层面问题不会

因优质公司业绩上佳而

有所好转。 据调查，

46%

的理财经理认为当前市

场被低估，而根据去年秋

天的调查统计， 超过

6

成

经理认为市场被低估，出

现十多个百分点的差距

与去年以来标普

500

指数

增长了

10%

有关。

理财经理对于债市

的观感与股市相左。

81%

的受访者认为经过数十

年的牛市，债市将开启熊

市征途，包括公司债和地

方债在内的各类固定收

益产品均无牛市可言。理

财经理们预测，投资者将

逐渐转出债市投资，而美

国十年期国债收益率在

未来半年内会重返

2.5%

－3%

的水平。债市资金即

使只出逃一小部分，也会

大大利好股市。基于此，

7

成以上的理财经理看好

未来一年股市表现，不过

仅

5

成人认为美国本土股

市表现最佳，另有近一半

受访者看好新兴市场及

日本股市。

大多数理财经理之

所以看高道琼斯指数，主

要原因是他们认为欧洲

债务危机不会再似

2011

年那么严重，而上市公司

收益也将逐渐增加。 各理

财经理还表示，若未来

12

个月股市大幅上扬，则将

带动就业、房屋、经济增长

率及公司收益更趋向好。

巴伦周

刊的理

财经理

调查每

年春秋

季各举

办一次，

与去年

秋天相

比，今春

受访者

普遍看

好后市

发展，而

股票走

势良好最终带动

经济增长已成为

共识。 此次有近

7

成受访

者表示，美国

2012

年国内

生产总值增长率将在

2%

－2.5%

之间， 甚至有

2

成

受访者还预测增长率将

超

3%

。

经济增长率的提升

往往也会引发通货膨胀

隐忧，这正是当前世界各

国的经济难题。不过此次

调查显示，仅一半受访者

担心通胀威胁。同时受访

者在美联储实施低利率

政策的看法上也分为两

派，一半人认为该政策会

不利于美国经济增长，另

一半则支持低利率政策。

大多数理财经理们还

认为，未来油价变化不大，

仍将维持每桶

100

美元左

右的水平；另外，尽管欧债

危机趋于转好， 美元兑欧

元比率仍将走高， 甚至美

元兑日元也将趋于强势。

而面对

2012

年美国

大选，超过一半受访者预

测奥巴马将成功连任，但

共和党议员将占国会多

数席位，这一格局或致两

方各执一词，政策出台陷

于僵局，但有利于双方力

量相互制衡。 （石璐）

金融城传真

罗琳的尝试

□

本报记者 王亚宏 伦敦报道

在前不久举行的伦敦书展上， 出版商们

讨论最多的话题之一，就是“哈利·波特之母”

J

·

K

·罗琳要出新书了。

在很多出版商眼里，

J

·

K

·罗琳就是一座

会行走的人形金矿，哈利·波特系列小说在全

球以

7

种语言出版发行， 累计销量超过

4.5

亿

册， 根据该书改编的电影票房收入更是高达

70

亿美元，成为电影史上最卖座的系列影片。

这一系列的商业奇迹， 也为罗琳本人带

来惊人的财富， 她一举从躲在爱丁堡象屋咖

啡馆里写作的单身母亲， 变成了全英国最富

有的女性之一，身家甚至一度超过女王。 但在

福布斯杂志公布的

2012

年世界富豪排行榜

上，罗琳已经落榜。 福布斯称，正是英国的高

税政策导致罗琳的资产缩水。

好在罗琳有一支妙笔， 在纸上生花的同

时，还善于吸金。 于是在封笔

5

年多后，罗琳又

开始新的创作历程。 她的新小说名为《临时空

缺》， 这部将于

9

月底问世的新作将告别魔法

小王子的时代， 被称为罗琳的首部为成年人

写的小说。

在全球发行硬皮精装本的同时， 罗琳也

开始涉足电子书领域， 推出自己的网站作为

《哈利·波特》 系列电子书和有声书的独家发

布渠道。 哈迷们可以直接通过网站购买内容，

并下载至自己的阅读平台中。 这是知名作家

首次绕开发行商和在线书店， 直接向公众提

供电子书。

新的销售形式让罗琳获利颇丰，《哈利·

波特》电子版开卖前

3

天，销售额即达

100

万英

镑。 与传统书籍不同，在电子书销售中，作家

自己能分到最大的一块， 罗琳能获得该网站

电子书销售收入的

70%

至

90%

，远高于发行商

向作家支付的

12.5%

至

17.5%

版税。

像罗琳这样自建网站售书，可能成为电子书

发行领域的一个“分水岭”。对于传统发行商来说，

他们本来就在电子出版商的步步紧逼下节节后

退，而作者的独立出版，更让他们雪上加霜。

近年来， 传统的出版商的主要精力都放

在对付来势汹汹的新媒体竞争对手上。 在出

版商看来， 这些新媒体公司都像是站在门口

的野蛮人， 凭借金元的力量硬生生打开一番

天地，甚至已经危及到出版商自身的生存。 面

对挑战，出版商不得不认真考虑对策。 而生存

之道并不仅仅是把一部分业务电子化了了

事，而是对商业模式的重新反思和规划。

以往， 传统出版商控制着整个图书市场

的产业链：从上游的作者资源开始，经过层层

的流通环节， 将一本本散发着墨香的书籍摆

在读者面前。 在这套系统中，一本书的利润大

部分被留在了批发、分销、零售等流通环节，

而电子书的崛起正是革了这个环节的命，将

商业模式扁平化，简化流通环节，从而节约了

成本，降低了书价。

因为电子书籍的销售方式与传统图书不

同。 传统书籍一般由出版商设定批发价格，大

约为标价的一半，零售商决定零售时的价格。

而电子书最初也是采用同样的批发销售模

式，之后改成代理定价模式。 在这种模式下，

出版商定下书价后， 代理商在销售时将获得

30%

的利润分成。

其实，无论发行商和新媒体如何博弈，争

夺的都是利润在流通领域的分配方式。 在以

往的出版领域中，从来都是渠道为王，传统的

出版商和新兴的电子书无不如此。 而现在，内

容提供者开始借助电子书发出自己的声音，

要求获得更多的利润分配， 罗琳的新书出版

就是一次大胆的尝试。

或许，在出版商看来，罗琳所作所为有可

能改写出版格局。

《巴伦周刊》

新华社图片


